ghidul lucratorului

de comert exterior

PREVENIREA S| REDUCEREA INFLUENTELOR
NEGATIVE ASUPRA PRETURILOR CA EFECT
AL INSTABILITATII VALUTARE (Il

Logica operatiunii

Problema determinarii unei valori co-
recte in valuta a ofertei pentru unele pro-
duse cu grad Tnalt de complexitate, pen-
tru livrarile de instalatii la cheie sau pen-
tru executarea si exploatarea in comun cu
parteneri din strdindtate a unor obiective
economice, constituie una din sarcinile
majore legate de cresterea eficientei
schimburilor economice externe ale tarii
noastre. In tratarea acestei probleme, s-a
urmarit evidentierea unor metode si teh-
nici capabile sa asigure comparabilitatea
valorica dintre eforturi si efecte, respectiv
dintre costuri si Tncasari, atunci cind aces-
tea se Iinregistreaza in perioade diferite
de timp, fiind supuse astfel influentelor
negative ale inflatiei si fluctuatiilor valu-
tare pe pietele externe. Abordarea aces-
tor aspecte in ipoteza 1n care plata pro-
duselor, a exporturilor sau a lucrarilor se
efectueaza la livrare sau pe masura exe-
cutarii obiectivului (plata imediatd), a
scos in @&videnta posibilitatea si nece-
sitatea asigurarii echilibrului dinamic din-
tre eforturi si efecte in realizarea unei

tranzactii de comert exterior sau de coo-
perare economica internationald, fin va-
lori comparabile, prin aplicarea metodei
actualizarii, astfel :

= Se esaloneaza costurile in perioadele
(trimestre, ani), in care acestea urmeaza
sa fie inregistrate in mod efectiv si nca-
sarile in perioadele in care sumele se
prelimina a fi transferate la B.R.CE. ;
costurile si respectiv incasarile, se deter-
mind in preturi constante (preturile de pe
pietele caracteristice din momentul eva-
luarii ofertei externe), atunci cind in con-
tractul extern se prevede aplicarea unei
clauze de revizuire periodica a preturilor
si tarifelor, sau 1n preturi curente (pre-
turile probabile din momentul cind se vor
efectua cheltuielile), in cazurile in care in
contractul extern nu se prevede clauza
mentionata.

e Se actualizeaza atit costurile cit si
incasdrile la o rata corespunzatoare esca-
ladarii preturilor in valuta in care s-a fa-
cut evaluarea ofertei (de exemplu : 6%
pe an pentru dolarul S.UA.; 45% pe
an pentru marca vestgermana ; 10% pe
an pentru lira sterlind ; 2% pe an pen-

tru francul elvetian ; 25% pe an peritru
soles-ul peruan etc.).; in.acest fel,; se
corecteaza sumele iesirilor si intrarilor in
valutd din fiecare an prin' Tnmultire cu
coeficientii de actualizare, .calculati po-
trivit formulei CA.” 1 : (1 -j-a)n, in .cate
,2a" este rata de actualizare (de exem-
plu 0,03 pentru o ratd a inflatiei de 3%
pe semestru), iar ,n" reprezintd trimes-
trul, semestrul sau anul din esalonarea
amintita.

= Se insumeaza valorile actualizate atit
pentru costuri cit si pentru Tncasari si se

calculeaza valoarea corecta a ofertei cu
ajutorul relatiei :

X Vo
in care: 2 Ca — reprezintd costurile
totale actualizate, y Va, - totalul n-
casarilor actualizate, iar Vo, valoarea

neactualizata a Tncasarilor (valoarea ini-
tiala de ofertare).

Metoda expusa prezintd avantajul asi-
gurarii comparabilitatii valorice dintre in-
casari.si cheltuieli, fara a se diminua prin
aceasta competitivitatea comerciala a
ofertei externe,

Cazul platilor aminate

Stabilirea valorii finale a ofertei  in
conditii de risc valutar prezinta unele as-
pecte caracteristice in cazul livrarilor pe
credit. Este de mentionat c&, in acest do-
meniu au aparut si unele opinii mai pu-
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tin fundamentate, care au in vedere in-
cluderea in ofertele externe a unor marje
ridicate pentru prevenirea riscurilor valu-
tare. Astfel, unii autori sustin ca este
necesar sa se prevada in ofertele externe
urmatoarele cote asiguratorii :

— 0 cota reprezentind cresterea pretu-
rilor din momentul Tncheierii contractului
pind la data cind este datorata plata (se
recomanda o majorare a valorii de oferta
cu 7% pe an pe aceasta perioadd) ;

— 0 marja pentru acoperirea efectului
Inflatiei pe perioada de rambursare a
creditului, apreciata la circa 4% pe an
(,rata eroziunii capitalului”) ;

— 0 cotd reprezentind diferenta dintre
dobinda contractuala si cea a ,pietei va-
lutare", considerata a fi de circa 10°0
pe an.

Prin insumarea efectelor de mai sus, se
ajunge la majorarea ofertei externe cu
50-100% din valoarea initiala. Fara a in-
sista asupra erorilor matematice ale aces-
tei metode (de exemplu folosirea opera-
tiillor algebrice la indici si rate procen-
tuale) sau asupra celor de natura eco-
nomica si financioir-vaiutara, este de ara-
tat ca, partenerii resping prompt astfel
de oferte supraevaluate, ca fiind necom-

petitive.
Pentru rezolvarea problemei evaluarii
corecte a ofertelor externe, Tntocmite 1in

conditii de plata aiminatd, este necesar
sd se analizeze functia si rolul creditelor,
folosite pentru promovarea exporturilor de
produse cu un grad Tnalt de complexitate
si a livrarilor de instalatii si de obiective
la cheie. Avem 1in vedere doua forme
uzuale de creditare si anume creditele gu-
vernamentale si creditele pe obiective.
Creditele guvernamentale reprezinta o
forma particulara de promovare a schim-
burilor economice reciproce dintre tari cu
interese economice complementare ; 1n-
trucit aceste credite se acorda de guvern
din resursele valutare proprii, prin inter-
mediul bancilor specializate, sau prin mo-
bilizarea resurselor unor consortii bancare,
intreprinderile  ofertante nu au nici un
temei economic de includere in oferta
externa a unor marje asiguratorii pentru
prevenirea riscurilor valutare pe perioada
de creditare, corectarea ofertei fiind jus-
tificatd numai pe perioada dintre efectua-
rea cheltuielilor si momentul cind ar tre-
bui sd se fincaseze contravaloarea aces-
tora in conditii de plata imediata, in care
caz recomandam aplicarea metodei actua-
lizarii, In structura redatd mai fnainte.
Creditele pe obiective, fie cd sint cre-
dite furnizor (ofertantul primeste de Ila
banca sa contravaloarea cheltuielilor
efectuate pentru realizarea unui anumit
obiectiv, pina cind beneficiarul plateste
ratele contractuale scadente ale creditu-
lui), fie ca sint credite cumparator (bene-
ficiarul primeste un Tmprumut de la banca
furnizorului, cu care plateste imediat pe
furnizor si pe care 1l ramburseaza in
conditiile stabilite), au aparut ca o arma
eficace de cistigare a luptei concuren-
tiale de plasare a produselor complexe,
pe o piata a cumparatorului din ce in ce
mai sofisticata. Aceste credite trebuie deci
privite ca facilitati acordate de ofertanti

cumparatorilor, in scopul obtinerii  unor
comenzi importante. Folosirea exagerata a
acestei arme concurentiale, prin acorda-
rea unor conditii de creditare din ce in
ce mai avantajoase pentru cumparatori,
a impus reglementarea acestei probleme
intre marii exportatori. In acest sens, este
cunoscut acordul intervenit ntre princi-
palii producétori si exportatori de nave
comerciale de mare tonaj, privind limi-
tarea duratei de creditare la maximum
8 ani.

In practica, exceptind cazul unor pro-
duse de monopol sau cu caracter de
noutate, exportatorii nu au urmarit in-
troducerea unor rezerve si marje asigu-
ratorii neuzuale in pretul oferta, pentru a
nu diminua sau anula in acest fel avan-
tajele concurentiale asigurate prin faci-
litatile de platda acordate. Astfel, daca in
pretul de oferta s-ar include o diferenta
de dobinda pinad la cea practicatd pe pia-
ta financiara, precum si o cota pentru
acoperirea escaladarii preturilor sau a
,eroziunii capitalului* pe perioada de
rambursare a creditului, atunci cumpara-
torul prefera sa contracteze pe cont pro-
priu un Tmprumut pentru plata imediata
a exportatorului-, cu o dobinda de 7-9%
pe an pe perioada de rambursare, in
loc de 14—16% pe an, cit recomanda unii
autori (dobinda convenita plus rezervele
incluse in pret). De aceea, practic o ase-
menea operatiune este exclusa.

Pentru a ilustra modul in care este fo-
losit creditul pentru obtinerea unor co-
menzi externe, este semnificativ  cazul
concurentei  dintre firma vest-europeana
Airbus Industrie cu sediul in Toulouse si
cea nord-americanda Boeing din Seattle.
In perioada 1973—1976, americanii  au
fortat exportul avioanelor lor mediu-curier
de tipul B-727, B-737 si DC-9, produse in
uzine aproape integral amortizate, la
preturi scazute si beneficind de credite
pe termen lung acordate de Eximbank
din S.U.A. cu dobinzi extrem de scazute,
intirziind astfel expansiunea avionului
Airbus, in ciuda fiabilitatii superioare si
a cheltuielilor de exploatare mult mai re-
duse ale acestui aparat.

Sintetizind cele de mai sus, consideram
necesar ca, la stabilirea pretului final ai
ofertelor cu plata pe credit, sd se folo-
seasca urmatoarea metodologie de calcul :

a) Corectarea valorii de ofertare prin
metoda actualizarii, expusa mai sus, ca
in cazul exporturilor cu plata imediata,
aceasta etapa avind ca scop asigurarea
camparabilitatii valorice dintre costuri si
fncasari. Pentru fincasari, se vor lua n
calcul perioade decalate cu circa 3 luni
fatd de cele prevazute in oferta ca mo-
mente (de utilizare) a creditului.

b) Stabilirea nivelului dobinzii preferen-

tiale, la care se asigura recupera-
rea 1 integralda a cheltuielilor de credi-
tare si incasarea contravalorii costurilor

din oferta de catre furnizor, in valori com-
parabile. In acest scop, nivelul dobinzi-
ior prefentiale ar trebui sa fie mai mare
cu 1-15% pe an fatd de rata deprecie-
rii anuale a valutei contractuale.

¢) In cazul In care dobinda acceptata
de beneficiari este mai mica decit do-

binda preferentiala, este necesar sa se
introduca in valoarea de ofertare o cota
pentru acoperirea diferentei de dobinda,
calculata astfel :

® Se esaloneaza fincasarile conform
graficelor de ofertare, tinindu-se cont de
plata avansurilor la contractare si a unor
cheltuieli in valutd pe perioada livrari-
lor, de acordarea unei eventuale perioade
de gratie, precum si de perioada conve-
nitd de rambursare a creditului ;

= Se determina valorile distincte tota-
le, formate din credite (valoarea de ofer-
tare) si dobinzi, aplicindu-se consecutiv
dobinda preferentiald si cea convenita cu
beneficiarul exten la valoarea de ofer-
tare ; se efectueaza diferenta dintre va-
lorile totale astfel obtinute si se majo-
reaza cu aceasta diferenta valoarea de
ofertare, corectata potrivit punctului ,a"
de mai sus.

Exemplu de calcul

al ofertei

Pentru exemplificare, daca avem in
vedere un export complex, la care cu-
antumul creditului ar fi de 10 milioane
dolari (pret de oferta corectat), rambur-

sabil in 5 ani cu o dobinda convenita de
6% pe an, fata de un nivel al dobinzii
prefe.entiale de 7% pe an, atunci calcu-
lul diferentei de dobinda (se are in ve-
dere dobinda compusa la soldul neram-
bursat) este urmatorul :
® Credit si dobinzi preferentiale
(7% pe an) : 12194 mii dolari
= Credit si dobinzi contractuale
(6% pe an) : 11870 mii dolari
— diferenta dobinzi 324 mii dolari
Valoarea finala a ofertei externe ,V"
ar trebui deci majorata in cazul nostru
la 10324 mii dolari pentru asigurarea
echivalentei in valori de Tntrebuintare n-
tre suma creditata si cea incasata efectiv
prin ratele de rambursare a creditului.
Pentru determinarea valorilor de mai

sus ale creditului si dobinzilor, s-a fo-
losit relatia :
d \
1 n
d+d)»'

in care ,d" este dobinda (0,07 sau 0,03
in cazul nostru), ,Vo" este valoarea cre-
ditului, iar ,n" este perioada de credi-
tare (5 ani).

Dupa cum se observd, eventualele di-
ferente de dobinzi introduse in valoarea
ofertei externe prin metoda de mai sus,
nu afecteaza sensibil gradul de competi-
tivitate comerciala a acestei oferte.

In concluzie, se poate constata ca me-
todele expuse in prezentul articol satisfac
cerintele legate de prevenirea si redu-
cerea efectelor negative ale escaladarii
preturilor si fluctuatiei valutelor, Tncadrin-
du-se 1n acelasi timp in practicile inter-
nationale si asigurind caracterul compe-
titiv al ofertei externe.

Alex. IORDACHESCU



drept si uzante

PLATILE

internationale

INTERNATIONALE

PRIN CREDIT DOCUMENTAR

In numarul 324, la aceasta rubrica am publicat principiile gene-
rale ale creditului documentor, urmind ca in cele ce urmeaza sa epu-
izam tehnica acreditivului si a_ scrisorii comerciale de credit — forme
sub care se realizeaza in practica platile internationale bazate pe ,,Re-

gulile si uzantele

rivind creditele documentare", elaborate de Camera

e Comert International de la Paris.

de

documentare

Categorii credite

In activitatea comerciald a fntre-
prinderilor noastre de comert exterior
prezintd importantad practica o prima
clasificare: creditele documentare re-
vog%bile si credite documentare irevo-
cabile.

Din prima categorie fac parte acele
credite care pot fi modificate sau anu-
late Tn orice moment, dar nu si_dupa

rezentarea documentelor de _livrare
a banca_platitoare, Tmputernicitd sa
faca platd;, revocarea poate s& fie fa-
cutd indiferent de termenele de vala-
bilitate a creditului si fara  acordul
prealabil al beneficiarului. Fatd de
aceastd particularitate a creditului do-
cumentar revocabil — lipsa obligatiei
ferme a bancii platitoare fatd de be-
neficiar de a_plati contra documente
suma stipulata in documentul de des-
chidere a creditului — nu se reco-
manda a fi acceptat ca modalitate de
plata_ a exporturilor realizate de fin-
treprinderile noastre de comert exte-
rior.

Cea de-a doua categorie — creditul
documentar irevocabil — reprezinta
tipul unanim agreat de exportatori
datorita faptului” cd prin natura anga-
jamentului pe care il contine — ire-
vocabil, ferm —, prin functia sa eco-
notnicd si baza sa juridica constituie
0 garantie cd plata” se va efectua
(sau cambia documentara va fi ac-
ceptata neconditionat).

Regulile si uzantele uniforme privi-
toare la creditu] documentar irevoca-
bil, prevad urmatoarele:

Articolul 3. a) Cu conditia ca ter-
rhenii si conditiile _creditului sa fie
indeplinite, un credit irevocabil con-
stitule, pentru banca emitentd, un an-
gajament ferm:

— de a plati sau_de a face plétibil
creditul, dacd creditul este utilizabil
B[‘_In platd contra remiterii unei cam-

i sau nu;

— de a accepta cambii, daca credi-
tul este utilizabil prin acceptarea de
cdtre banca emitentd, sau de a-si asu-
ma responsabilitatea acceptarii cam-
biilor si a platii_lor_la scadentd dacd
creditul este utilizabil prin acceptarea

cambiilor trase  asupra ordonatorului
sau altui tras indicat in credit;

— de a cumpara/negocia, fara re-
curs _Tmpotriva tragatorilor si/sau a
detinatorilor de buna credintd, cambi-
ile trase de catre beneficiar, la vede-
re sau la termen asupra ordonatorului
creditului sau a oricarui alt tras men-
tionat in credit, sau de a asigura cum-
parareataegocierea de catre alta ban-
cd, daca creditul este utilizabil prin
cumpdrare-negociere;

b) Un credit irevocabil poate fi no-

tificat prin intermediul unei  alte
banci (banca notificatoare), fara anga-
jament din partea acesteia, dar cind
0 banca_ emitentd_autoriza sau soli-
citd altei banci. s& confirme creditul
sau irevocabil si aceasta actioneaza in
consecintd, o astfel de confirmare
constituie un angajament ferm al
bancii care confirmd, care se adauga
la angajamentul bancii emitente, cu
conditia” ca termenii si conditiile cre-
ditului sa fie indeplinite :
_— de a plati, daca creditul este pla-
tibil la propriile sale ghisee, contra
unei cambii sau nu, sau de a asigura
plata, dacd creditul prevede ca plata
se va face in altd parte;

— de a accepta cambii, daca credi-
tul este utilizabil prin acceptare de
catre banca ce confirmd la ghiseele
sale, sau de a-si asuma responsabili-
tatea acceptarii _cambiilor si platii lor
la scadentd daca creditul este utiliza-
bil prin acceptarea cambiilor _trase
asupra ordonatorului sau a altui tras
mentionat in credit;

— de a cumpéra/negocia, fara re-
curs Tmpotriva tragatorului, sau a de-
tinatorilor de buna credinta, cambiile
trase de beneficiar, la vedere sau la
termen, asupra bancii emitente sau a
ordonatorului, sau a altui tras men-
tionat Tn credit, dacd creditul este
utilizabil prin cumpdrare/negociere ;
_C) Aceste angajamente nu _pot  fi
nici modificate_nici anulate fdra acor-
dul tuturor pértilor interesate Tn a-
ceasta. Acceptarea partialda a unei mo-
dificari nu va avea efect fara acordul
tuturor partilor interesate in aceasta.

Din textul reprodus mai sus (lit. b),
rezultd ca un credit irevocabil poate
fi _confirmat, tehnicd bancara de pri-
ma importanta, Tn anumite situatii,
pentru vinzator. O asemenea opera-
tiune are loc in cazul in care bene-

ficiarul  acreditivului  (exportatorul),
sau banca sa, nu au suficienta Tncre-
dere Tn banca straina care I-a deschis;
la cererea importatorului (sesizat de
beneficiarul-exportator), banca  ordo-
natoare da instructiuni bancii din tara
exportatorului (sau dintr-o terta tard)
s& confirme acreditivul. Banca care a
dat confirmarea devine direct si ferm
angajata fata de beneficiar, de a exe-
cuta clauzele de plata sau de accep-
tare, iar Tn cazul unui acreditiv, rea-
lizabil prin negocieri de cambii, de a
negocia (sconta) acele titluri, farad
drept de recurs asupra tragatorului,
Tn ‘asemenea situatii, sintem Tn fata
unui acreditiv_continind anggjamentul
ferm a doud banci, fatd de beneficiar,
luind nastere astfel o legatura juri-
dicd ferma si intre cele doud banci.

Sub aspectul gradului de imobiliza-
re a fondurilor valutare de cétre or-
donator, precum si al_exigentei impu-
se vinzatorului_cu privire la livrarea
esalonata a marfurilor, distingem ur-
matoarele tipuri de acreditive:

— credite revolving, cu clauzd de
rotativitate la flecare aplicare de do-
cumente, pina la un plafon anumit
fixat prin documentul de deschidere;
asemenea acreditive se deschid pentru
0 anumitd valoare si se majoreazd la
fiecare utilizare cu valoarea acestuia,
astfel ca, dupa utilizare, valoarea a-
creditivului sa rdmind cea initiala, cu
conditia ca totalul utilizarilor s& nu
depdseasca plafonul stabilit prin des-
chiderea acreditivului:

— credite revolving, cu clauza de
majorare automatda in care, spre deo-
sebite de cele cu clauz& de rotativita-
te, majorarea automatd intervine
atunci cind documentele depuse in u-
tilizarea acestora ating o valoare di-
nainte fixata; ambele tipuri de acre-
ditive revolving sint recomandabile a
fi utilizate Tn “decontarea exporturilor
romanesti de valori mari si perioade
lungi de livrare pentru care cumpara-
torii straini doresc sd evite imobiliza-

Schema nr. 1
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creditului
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StiL DEBITEAZA (SAU
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acreditivul.

REMITE OOCUMENTELE
JLANCU CORESPONDENTE
CARE 0 CREDITEAZA
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ACREDITIVULUI ©

REMITE DOCUMENTELE

_ DE LIVRARE
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L J EXPOR®ATOR



rea de ia inceput a fondurilor pentru
Intreaga valoare a contractului: pen-
tru vinzdtor un astfel de acreditiv
rezintd avantajul cad isi asigurd de
a Tnceput exportul intregii ~cantitati
de marfa contractata;

— credite platibile in transe. in
care se stabileste de la Tnceput pentru
fiecare livrare atdt cantitatea, cit si
termenul de livrare; ca urmare. in
asemenea cazuri trebuie avut n ve-
dere c& neefectuarea livrdrilor preva-
zute Tntr-un anume termen sau_peri-
oada nu da posibilitatea reportarii au-
tomate « livrarii pentru perioada ur-
matoare. -ci dimpotrivd, duce la pier-
derea creditului pentru transele urma-
toare. daca .interesul din partea

cumpardatorului strain pentru prelua-
rea marfii scade, exportatorul roman
nu' va mai putea obtine acordul aces-
tuia pentru efectuarea Tn continuare
* exportului.

Adoptarea prin| contractele comer-
ciale de vinzare internationald' a tipu-
lui de credit revolvinginu scade gra-
dul de siguranta a platilor, in schimb
prezintd avantaje pentru cumparator-
ordonator al creditului —, costul cre-
ditului fiind mai mic.

Acreditivul documentar

in literatura de specialitate, acredi-
tivul documentar este definit ca fiind
un_contract Tncheiat Tntre o persoand
fizica sau juridicd, numitd ordonator
si 0 bancd comerciald prin care a-
ceasta — pe baza unui depozit al or-
donatorului. sau pe baza unui credit
acordat de ea acestuia —, se obliga sa
achite o suma de bani. in anumite
conditii, beneficiarului indicat prin
contract.

In lumina Regulilor si uzantelor u-
niforme, potrivit, carora bancile emi-
tente au obligatia de a ,descuraja
orice Tncercare a ordonatorului de a
include detalii excesive", creditele do-
cumentare cuprind im minim de ele-
mente. care pot fi astfel rezumate:
— denumirea si adresa banciidin
straindtate, care deschide acreditivul;
— denumirea si adresa bancii care
confirmd sau_deschide acreditivul la
ordinul primei banci;

— numarull de ordine al acreditivu-
lui;

— numele si_adresa
(cumparatorului);

— numele si adresa
(vinzétorului);

— conditiile Tn care acreditivul se
executa sau se utilizeaza;

— suma in valutd care face obiec-
tul acreditivului;

— termenele intermediare si finale
de valabilitate a acreditivului;

— descrierea marfii care face obi-
ectul acreditivului si pretul;

ordonatorului

beneficiarului

— enumerarea documentelor de ex-
peditie care trebuie prezentate de
vinzator.

Mecanismul acreditivului documen-
tar poate fi prezentat, potrivit sche-
mei nr, 1 (pag. 3).

Din schema_ prezentata = rezultd ca
aceasta modalitate de platda are urma-
torul mecanism :  importatorul-ordo-
nator da dispozitie bancii sale de a
tine la diSf)ozigie si de a plati ulterior
printr-o altd bancd, banca platitoare,
exportatorului-beneficiar.  contravaloa-
rea marfurilor sau serviciilor .pentru
care acesta face dovada cu documente
cd le-a furnizat.

De remarcat ca in schema sint pre-
zentate fazele cronologice ale opera-
tiunii de export, fncepind de la .inche-
ierea_contractului comercial internatio-
nal'si' pind la faza lui finald, incasarea
pretului. Asa cum am mai aratat, sin-
tem Tn fata a doud contracte distincte;
primul care se incheie intre doi parte-
neri, de reguld un exportator si un im-
portator, si cel de-al 'doilea, 'privind
deschiderea si derularea acreditivului
comercial, care se incheie intre impor-
tatorul-ordonator si banca sa comer-
ciald_ care, la. rindul ei, dd@ mandat
bancii corespondente sa efectueze plata
in conditiile stabilite prin documentul
de deschidere a creditului.

,De mentionat ca potrivit practicii,,
pentru circulatia documentelor de ex-
port remise la incasare, pentru acredi-
clitivele documentare sint necesare ur-
matoarele' termene 1 Europa, 25 zile;

Africa de Nord (Algeria, Tunisia, Ma-
roc, Libia, Sudan, Egipt si Etiopia),
35 zile ; restul Africii, 45 zile ; Asia —
Orientul Apropiat (Siria, Liban, lor-
dania), Irak, Arabia Saudita si Kuweit,
35 zile; Restul Asiei, 45 zile; America
de Nord, 30 zile; America de .Sud, 40
zile ; Australia, 40 zile.

Scrisoarea de credit

comercial

Aceastd modalijtate de plata, care este
reglementatd prin Regulile amintit? si
a caror principii au fost expuse mai
sus, se utilizeaza pentru decontarea li-
vrarilor de marfuri Tn cadrul contrac-
telor incheiate cu parteneri din Marea
Britanie, Statele Unite ale Americii si
din alte tari anglo-saxone; Acest sistem
are un_mecanism relativ simplu, care
poate fi astfel rezumat

— scrisoarea de credit constituie un
document prin care banca_emitentd se
obligd sa_ efectueze plata. in Conditiile
stabilite Tn cuprinsul ei ;-ea este ."dre-
satd . intotdeauna . exportatorului, si. de
regula, remisa direct acestuia, fie de
banca, emitenta, fie de cate firma im-
portatoare;

; este 'Utilizabila numai prin cambii
trase de catre exportator asupra bancii
emitente,, Tnsotite de . documentele . de
expeditie cerute prin.scrisoarea de _cre-
dit, care' dovedesc expedierea marfii;

— cambiile la termen sint trase la
Un. numar oarecare de zile; luni sau
ani de la. vedere sau de la alte mo-
mente stabilite prin. contract si tre-
buie, acceptate.de baraca emitenta aSC.
la prezentare. Dupa acceptare. cambia
devine liber negociabilad si achitarea ei
la’'scadentd nu mai depinde de scri-
soarea de credit, ci este garantata de
semndtura si renumele bancii accep-
tance- si de prevederile legislatiei cam-
biale din tara respectiva ;

— este Tntotdeauna  domiciliatd n
strainatate, in sensul ca titlul de' cre-
dit, respectiv cambiile trase in cadrul
ei sint onorate — prin plata sau accep-
tare.— numai dupa primirea lor, Tm-
preund cu documentele Tnsotitoare, de

Schema nr. 2
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acceptate.de

catre banca emitentd din_tara_impor-
tatorului, sau dintr-o terta tara.

Asadar, functia scrisorii de _ credit
este aceea de a_garanta vinzatorului
ca banca emitenta va plati, sau va ac-
cepta plata cambiilor trase asupra ei,
n masura in care se face dovada cu
documente ca marfa a fost expediata
n conditiile prevazute in S/C.

Mecanismul de platd prin scrisoare
de credit comercial poate fi prezentat,
potrivit schemei nr. 2. (pag. 4).

Ca_urmare a faptului cd Banca Ro-
méand de Comert Exterior are mono-
polul derularii tuturor platilor  inter-
nationale, la primirea unei scrisori de
credit pe altd cale decit prin B.R.C.E,
Tntreprinderea romana exportatoare
este obligata sa OJ)rezinte acesteia, n
termen de 5 zile de la primire?

Am aratat ca scrisorile de credit sint
domiciliate, n toate cazurile, In tara
cumparatorului.  Pentru  Tnlaturarea
acestui inconvenient .este indicat ca
prin contract sa se prevada inscrie-
rea clauzei de ramburs telegrafic care,
ca sifincazul acreditivului documentar
da posibilitatea Tncasarii nu la primirea
cambiei si a documentelor la banca
strding, ci la primirea de catre aceasta
a telegramei B.R.CE. prin care i se
confirma cd aceste documente i-au fost
exlpediate si ca ele corespund intru to-
tul prevederilor S/C. O alta cale de a
urgenta Tncasarea pretului este Tnscrie-
rea in contractul de export a unei
clauze potrivit careia cumparatorul ex-
tern va face s& se prevadd in S/C
dreptul vinzatorului sa tragd cambiile
asupra Bancii Roméane de Comert Ex-
terior. Sub aspectul rapiditatii inca-
sdrii. un asemenea corectiv echiva-
leazd cu o domiciliere a S/C la Bucu-
resti ; banca emitentd este obligatd sa
asigure Tn acest caz acoperirea cambiei
n momentul platii acesteia catre'ex-
portatorul roman, fie transferind suma
respectiva,in favoarea B.R.C.E.'in ziua
platii (printr-un schimb de. telexuri),
fie suportind o dobindd de curier, fie,
in cazul?in? care B.R.C.E.'arfei un" cont
purtator' de dobinzi la banca emitentd,
prin, creditarea acestui cont cu valoarea
platii efectuate.

Scrisoarea comerciala de .credit, asa
cum am aratat, fiind o forma de reali-
zare a creditului documentar domici-
liat in tara cumparatorului necesita un
timp de curier la fel ca si acreditivul,
n ipoteza in care n.U s-a promovat una
din caile de scurtarea acesteia, aratate
mai sus. Este motivul pentru care re-
vine ca sarcina comercialistilor din Tn-
treprinderile de comert exterior sa dea
toatd atentia formularii Tn contractele
de export a unei clauze care sa-1 oblige
pe cumparator la inscrierea in S/C a
dreptului de-ramburs telegrafic sau ?de
a fi trasa cambia asupra Bancii Ro-
mane de-Comert Exterior.

dr. AL. DETE$AN

notiuni, termeni,

FORMAREA

n economia de piatd, vinzarea i
cumpararea valutelor se efectueaza la
un anumit pret: cursul valutar de-
numit si cursul de schimb. Prin ur-
mare, cursul valutar reprezinta ra-
portul de valoare dintre doua monede,
pretul 1unei monede exprimat ntr-o
alta moneda. Acest pret este stabilit
fie de stat; fie de piata.

Cursul valutar stabilit de stat se
numeste curs oficial si reprezintd o
expresie a interventiei statului capita-
list, prezentd In aproape toate dome-
niile de activitate economicd. Cursul
oficial poate fi paritar sau conventio-
nal ; cursul paritar este, determinat pe
baza paritatii legale directe ale mone-
delor in cauzd, Tn timp ce cursul Con-
ventional este stabilit printr-o . intele-
gere Tntre state, cum ar fi Tn cazul
incheierii unui acord de cliring prin
care trebuie sa se prevada moneda de
cliring si raporturile de valoare ntre
aceasta moneda si monedele nationale
ale partenerilor de cliring.

Cursul valutar' stabilit pe piatd se
numeste . cursul pietei si poate fi di-
ferit de cursul oficial, chiar daca
n-ar fi decit din -cauza faptului ca pe
piata cursurile, pot. fluctua din;zi Tn;zi
si din ora in ora, in timp ce cursul
oficial nu se poate schimba decit Ia
intervale mai mari de timp.? Mobilita-
tea cursului pietei- se datoreste cererii
si oferte;!, ,iar aceste marimi sint la
rindul. lor eminamente mobile.

Motivarea economica principala a
fluctuatiei cererii si ofertei de valuteo
constituie evolutia balantei de platia
tarii -pe teritoriul- cdreia functioneaza
piata respectiva. Cresterea sau scade-
rea cererii de valute provine din situa-
tia importului de marfuri, a datoriei
externe ajunsa la termen sau a expor-
tului de capital, daca aceste activitati
isi reduc volumul, cererea de valutd
scade — si invers. Cresterea sau
scaderea ofertei de valute, se datoreste
exportatorilor de marfuri si? altor o-
fertanti de valuta. Un echilibru 'de-
plin al balantei de plati ar trebui
deci sa conduca Tn' principiu la un
echilibru al cererii si ofertei de va-

operatiuni

CURSURILOR VALUTARE
SI

RISCUL VALUTAR

lute, iar acesta din urma ia o stabili-
tate a cursurilor valutare.

Dupa cum s-a aratat insa ntr-un
articol precedent, piata nu este nu-
mai locul de intilnire a cererii si o-
fertei de valute, dar. si arena- pe care
se d-esfasoara interventiile arbitragls-
tilor, ale speculatorilor, ale autorita-
tilor monetare. In afara deci de fac-
torii economici propriu-zisi,-care nu
concurd la echilibrul balantei de. plati,
interventiile pe piata valutara de-
termind si ele nivelul cursurilor de
schimb si. mobilitatea acestora.

Cotatia -- determinarea si publica-
rea cursului pietei ca urmare a osci-
latiilor cererii si  ofertei — este de
doua feluri: certa si incerta.

Cotatia certd se foloseste .in Marea
Britanie si ea indicd suma variabila in
moneda strdind care trebuie platita
pentru obtinerea unei unitati monetare
nationale. Lucrurile se petrec invers
in cazul cotatiei incerte, cea mai ras-
pinditd, in care se indica suma varia-
bila In monedd nationald, care trebuie
pl&titd pentru obtinerea unei unitati
monetare strdine (sau a unui multi-
plu, cum ar.fi 100 de unitati monetare
straine).

. O.alta calificare a cursurilor pietei
este aceea,care face distinctia: Tntre
cur-surile directe si indirecte  (engl :

cross-rate curs incrucisat). Cursul
valutar direct. exprima . raportul valo-
ric direct dintre doua monede natio-
nale, in timp ce cursul valutar indi-
rect stabileste, raportul valoric dintre
douda monede nationale prin interme-
diul unei a treia, caracterizata prin-
tr-o larga circulatie internationald ti
prin stabilitate.

Cursurile valutare mai pot fi, din
punct de vedere calitativ, cursuri sta-
bile, fluctuante si flotante.

In economia de piata existd, rareori
cursuri stabile. mai precis relativ sta-
bile, pentru motivele aratate mai sus.
Ih Conditiile sistemului monetar.’inter-
national care a fost aplicat intre 1944
si 1971, cursurile valutare au avut un
caracter fluctuant, admitindu-se 0
miscare de numai '+!9% fata de pari-



tate. Aceste limite de fluctuare au fost
majorate Tn 1971 la + 2,25%, Limite-
le de fluctuare au fost denumite limite
de interventie, deoarece respectarea
lor nu era posibila decit prin inter-
ventia pe piatd a autoritatii monetare.
Dacd tendinta cursurilor valutare era
de Tncdlcare a uneia din limitele fi-
xate, autoritatea monetara era obli-
gata sa punda in vinzare din rezerva
oficiala, valuta prea solicitatda sau, in-
vers. sa cumpere valuta prea mult
oferitd. Printr-o asemenea interventie,
echilibrul intre cerere si ofertd era
restabilit, astfel incit pentru un timp
cursul valutar raminea in limitele ad-
mise. Tn prezent, cursuri reciproc fluc-
tuante nu mal au decit citeva monede
ale unor tari vest-europene (,,Sarpele”
valutar al Pietei comune).

Dupa 1971 si indeosebi incepind cu
1973, principalele monede cu larga
circulatie internationald au renuntat la
sistemul cursurilor fluctuante si  au
trecut la principiul flotarii libere pe
piata, in functie de cerere si oferta. in
perioada actuald, flotarea cursurilor
valutare — 1in cadrul careia se poate
admite o miscare a cursurilor practic
nelimitatd, constituie regula generalg,
chiar daca statele Tsi rezerva in mod
nedeclarat dreptul de a interveni pe
piatd pentru a influenta totusi cursu-
rile In functie de interesele lor.

n aceste conditii ale flotarii cursu-
rilor, apare cu acuitate sporitd riscul
valutar, adica riscul pierderilor prove-
nite din miscarea cursurilor valutare.
Riscul valutar constituie una din for-
mele riscului economic si, mai departe,
ale riscului activitatii umane in ge-
neral, Tntrucit orice activitate poate fi
afectatda de Tmprejurdri neprevazute
care pun in cumpana succesul astep-
tat. Concretizarea riscului este paguba.

n cazul riscului valutar, paguba este
provocata detinatorului de valuta sau
creditorului in valutd prin scaderea in
timp a cursului acestei valute, precum
si debitorului Tn valuta atunci cind
cursul acestei valute creste.

Existenta riscului valutar si agrava-
rea lui Tn conditiile actuale ale flotarii
generalizate a cursurilor valutare a
determinat in mod firesc cresterea
importantei preocuparilor si masurilor
de. aparare Tmpotriva acestui  risc,
pretutindeni unde se efectueaza ope-
ratii de plati de credit si de capital in
valutd straind, deci practic in intreaga
lume. Totalitatea acestor masuri for-

meaza politica apararii Tmpotriva ris-
cului valutar.

Aceastd politicd cuprinde masuri di-
rectionate spre: (a) prevenirea riscu-
lui ; (b) difuzarea riscului; (c) com-
pensarea riscului, si (d) transferarea
riscului.

(@ Tn ce priveste prevenireariscului,
aceasta se poate realiza, de exemplu,
prin convenirea intre parteneri a unei
plati imediate, desi termenul de platd
este altul. Se elimind astfel riscul
provocat de timp, care poate deter-
mina o schimbare de curs si, prin ea,
0 paguba pentru unul din parteneri.

(b) Difuzarea riscului are la baza
Ideea repartizarii pe mai multe ope-
ratii separate a unei tranzactii, astfel
ncit riscul s& fie diminuat. Difuzarea
poate fi efectuatda din punctul de ve-
dere spatial, temporal. material si
personal.

= Difuzarea spatiala a riscului poa-
te fi realizatd, de exemplu, in sensul
ca un export sa fie efectuat in mai
multe tari, astfel ncit sa se evite 0
paguba din cauza instituirii unor res-
trictii de transfer valutar in tara im-
portatoare.

= Difuzarea temporala a riscului
este 0 modalitate cu ajutorul careia,
prin Tmpartirea creantei globale 1n
mai multe sume cu termene diferite,
se poate incerca ocolirea momentului

in care valuta de contract sldbese cel
mai mult, deci provoacd cea mai mare
paguba.

= Difuzarea materiald a riscului,
consta in alegerea mai multor valute
de contract, astfel incit riscul depre-
cierii valutare sa se micsoreze.

9 in sfirsit, difuzarea personala a
riscului poate fi efectuata, de pilda,
fie prin Tmpartirea unui credit pe mal
multi debitori mai mici, fie invers,
prin constituirea unui  consortiu  de
creditori care s& acorde un credit con-
sortial unui singur debitor si, in felul
acesta, sa se realizeze o difuzare a
riscului Tntre toti creditorii.

(c) Compensarea riscului consta n
Tncercarea de a se compensa paguba
cauzatd pe de o parte, prin cistigul
realizat pe de altd parte. Tn aceasta
privinta este cunoscuta operatia de-
numitda n englezeste hedging, care
constd de exemplu Tn  contractarea
unui credit Tn valutd pentru a se
compensa riscul de curs la o operatie
valutara pe termen.

(d) Transferarea riscului reprezinta
operatia prin care riscul valutar este
transferat asupra unei alte persoane
sau Tintreprinderi, gratuit sau contra
platd. Societatile de asigurari, de e-
xemplu, preiau riscul valutar n
schimbul Tncasarii unei prime de asi-
gurare.

dr. C. KIRITESCU

fisier economic-financiar

Brazilia, cea mai_mare tara latino-
americand, constituie n acelasi timp
si 0 piatd dinamica de export, n spe-
cial pentru bunuri de investitii, fe-
nomen stimulat de ritmul de creste-
re de peste 10% pe an in _perioada
1968—1974. Cresterea inflatiei si difi-
cultdtile balantei de plati influentate
de triplarea importului ‘de titei fince-
pind din 1975 au diminuat tn ultimii
ani acest ritm, determinind adoptarea

unor masuri_de impulsionare a cres-
terii economice si de restrictii la im-
porturi.

Tn acest cadru se nscrie Programul
de stimulare a dezvoltarii industriale,
care cuprinde obiective de_ interes ma-
jor pentru economia nationald; pro-
lectele incluse in program beneficiaza
de taxe vamale reduse pentru import
de masini si echipamente industriale,
n acelasi timp, la importul de bunuri

PIATA BRAZILIEI

de consum si alte _?rupe considerate
neesentiale sau similare celor din pro-
ductia internd se practicd taxe vamale
ridicate.

Structura tarifului
vamal
Nomenclatorul de marfuri brazilian

are la bazd Nomenclatorul vamal de
la Bruxelles. Taxele sint stabilite ca
procent la valoarea CIF a marfurilor
importate, majoritatea intre 15 si 55%,
dar putind merge pentru unele produ-
se pina la 205%.

Tariful vamal integral se aplicd in
special marfurilor declarate similare
celor din productia indigena (calitate,



pret, conditii de livrare), regim_ce se
introduce la cererea producatorilor in-
terni (Legea similarelor).

Consiliul de politica vamala, acorda
de la caz la caz reduceri_de taxe, 1in
special pentru bunuri de investitii, ma-
terii prime, combustibili, produse chi-
mice pentru industrie, ca si marfurilor
destinate serviciilor publice si zone-
lor din nord-est si de pe Amazon a
caror dezvoltare se urmareste cu prio-
ritate.

_ Preferinte, Brazilia acorda taxe de
import preferentiale si exceptdri pen-
tru importuri din celelalte tiri mem-
bre ale Asociatiei latino-americane de
liber-schimb: Argentina, Bolivia, Chile,
Columbia, Ecuador, Mexic, Paraguay,
Venezuela. Brazilia este, de aseme-
nea, parte contractantd la Acordul %e-
neral pentru tarife si comert (G.A.T.T.).
_ Licenta de import. Licentele de
import se elibereazd de Departamen-
tul de comert exterior al Bancii Bra-
ziliei, la cererea importatorului. In
acest scop trebuie sa se prezinte de
importator catalogul sau lista de pre-
turi a_firmei straine producdtoare sau
facturi pro-forma.

‘Sub nici o_forma nu pot fi scoase
din vam&d marfuri care nu au obtinut
licente de import, iar returnarea im-
Bllcé plata lor 100% la valoarea CIF.

entru a asigura ~concordanta  Tntre
prevederile licentei de import si struc-
tura unei partide de marfuri  expe-
diata, exportatorul trebuie s& avizeze
?e_lmportz{corv detaliat asupra  struc-
urii unei Tncarcaturi expediate pen-
tru a modifica eventual licenta de
import.

Taxe interne

Taxa federala asupra produselor in-
dustriale — Se aplica la locul de vin-
zare_pentru produsele indigene si Tn
vama pentru importurile de produse
industriale prelucrate. Exporturile bra-
ziliene sint exceptate de la plata a-
cestor taxe. Ca nivel variazd intre 0—
75% din pretul facturat al marfurilor,
si in general este proportionalda cu ni-
velul taxelor vamale, cu cit este mai

ridicat tariful vamal, cu atft este mai
mare si taxa asupra produselor indus-
trialte (Imposto Sobre Productos In-
dustrializade).

Taxa pe circulatia marfurilor — Se
aplicd in cazul tranzactiilor interne
(transferuri), ca taxa asupra valorii a-
daugate, avind un nivel ntre 12—15%.
De la aceastd taxd sint excluse dome-
nii ca: industria minierd, energia
electrica, constructiile, combustibilii li-
chizi si gazosi, serviciile, productia
indigena de masini si echiparhente in-
dustriale.  Exporturile  braziliene, in
cea mai mare parte, sint exceptate de
la plata acestei taxe (Imposto Sobre
Circulatdao de Mercadorias).

Canale de import

Desi tpe piata braziliana functioneaza
toate formele uzuale de import: a-
genti, distribuitori, case de  import,
societati comerciale, filiale ale firme-
lor straine, forma de import cea mai
larg folositd, Tn contextul politicii va-
male locale, este importul de bunuri
de investitii si materii prime de cétre
beneficiarul final al acestora.

Tn alegerea unui agent reprezentant
pe piata locald trebuie avut in vedere
c&, de reguld, el nu poate acoperi n-
treaga tarda, in special atunci  cind
este vorba de marfuri cu o largd pia-
ta potentiald, care necesita organizarea
de retele de service s.a.m.d. Tn genere
se cere exclusivitatea vinzarilor.

Contractul de reprezentanta nu poa-
te fi denuntat unilateral de firma ex-
portatoare, legislatia braziliana pre-
vazind ca in aceste cazuri sa se pla-
teasca agentului o indemnizatie de 6%
asupra vinzarilor efectuate in cadrul
contractului.

Societdtile de comert exterior strdi-
ne, specializate pe importul de echi-
pament din tara de origine (cele mai
vechi _japoneze, vest-germane) au a-
vantajul c& pot prezenta o ofertd com-
plexa” adaptatd conditiilor locale, ce
scuteste pe beneficiar de necesitatea
serviciului de consultantd, pot incheia
diferite. genuri de operatiuni legate
(exemplu © preluarea  unor  marfuri
braziliene in schimbul echipamentului
importat si plasarea lui pe terte piete),
participari la licitatii etc.

_Societdtile de comert exterior _bra-
ziliene, Tntre care de prima marime
este Petrobras, Tsi concentreaza efor-
turile pe promovarea exporturilor, in
special de produse manufacturate, spri-
jind _activitatea importatorilor, organi-
zeaza operatiuni de barter.

Porturi si zone libere

Tn statul brazilian al Amazoanelor
exista zona libera Manuas, unde pot
fi aduse partizi de marfuri fara licen-
ta de import. Pentru aceasta facturile
comerciale si conosamentul trebuie sa
poarte mentiunea ,,Free Zone of Ma-
naus" si una din_urmétoarele doud de-
claratii : ,,Zona Franca de Manaus
ara Consumo" sau ,Zona Franca de

anaus para Consumo Re-exporta<;ao*.

Licitatiile
guvernamentale

Proiectele guvernamentale pentru
constructia de autostrazi, centrale hi-
droelectrice, imbunatatiri portuare, etc.
detin o pondere Tnsemnatd Tn impor-
turile totale ale Braziliei, in special la
grupe de marfuri ca: masini si echi-
pamente pentru centrale electrice i
telecomunicatii.

_in cazul in care o firma straina cis-
tiga o licitatie pentru livrarea  de
marfuri si servicii in  cadrul  unui
proiect guvernamental, firma trebuie
sd aiba ,,prezenta legald" Tn Brazilia,
adica reprezentanta locala. Deoarece
de cele mai multe ori perioada dein-
scriere la licitatii este de numai o
lund, este preferabila existenta unei
reprezentante permamente, care _ sa
poata asigura promptitudinea.  Este
preferabil ca ofertantul s& se poatd
angaja la cumpararea in contrapartida
de marfuri braziliene sau sa utilizeze
subfurnizori firme braziliene.

Desigur cd importantd este si  cu-
noasterea pe piata locald a capaci-
tatii tehnice a unui furnizor, a con-
ditiilor de finantare si a echipamen-
telor oferite, chiar nainte de definiti-
varea unui proiect si de stabilirea spe-
cificatiei tehnice.

Licentierea — Transferul de tehno-
logie este coordonat si controlat de In-
stitutul national pentru proprietatea
industriala si Banca centrald brazilia-
nd, care examineaza calitatea tehnolo-
gulor importate si stabileste taxele si
eneficiile_de remis pentru asistenta
tehnicd. Contractele sint valabile, in
general, o perioada de 5 ani, dupa care
se considera ca licentiatorul si-a asi-
milat noua tehnologie si know-how-ul.

Conditii de credit

Se poate aprecia ca circa 40% din
importurile de bunuri de investitii ale
Braziliei sint finantate din credite
furnizor. De asemenea, sint utilizate
larg Tmprumuturi de la agentii inter-
nationale multilaterale ca Banca Mon-
diala.

Rata dobinzii Tn Brazilia este relativ
ridicatd fatda de piata europeanda a
creditelor. Aceasta se datoreaza par-
tial costului ridicat al intermedierii
bancilor comerciale particulare — pes-
te 80, bancilor de investitii circa 40 si
societatilor financiare — 150.

Conditii de piata

n general se uziteaza conditia de
plata CIF, deoarece prin lege impor-
tatorul brazilian trebuie sa faca asi-
gurarea printr-o societate braziliana.
De asemenea, Tn cazurile In care im-
portatorul beneficiaza de reducere a
taxelor vamale, de exceptare sau alte
facilitati de la organele de stat, este
obligat sa transporte rriarfa cu vas
sub pavilion brazilian.

Instrumentul de plata cel mai uzitat
este scrisoarea de credit (L/C).

I. G.



«n actualitate

PROMOVAREA  SCHIMBURILOR  COMERCIALE

Centrul de comert international
(C.C.I) cu sediul la_ Geneva, organ
subsidiar comun al GATT si UNCTAD,
are ca obiect de activitate coordonarea
tuturor, actiunilor de asistentd tehni-
ca acordatd de Natiunile Unite tari-
lor in curs de dezvoltare in domeniul
promovarii schimburilor comerciale.

n_baza unui recent acord interve-
nit intre tara noastrda, Programul na-
tiunilor unite pentru dezvoltare  si
C.C.L UNCTAD/GATT, Centrul
roman de comert exterior va_ primi
sprijin_din partea C.C.l. pe linia per-
fectionarii activitatii sale. Dezvoltarea
in continuare a cooperdrii tehnice in
realizarea acestui proiect, face utila
prezentarea pentru lucratorii din ac-
tivitatea de comert exterior a citorva
elemente privind organizarea si func-
tionarea acestui organ.

C.C.I. este constituit din 3 divi-
ziuni; _I. Divizia de operatii externe
— Tnsdrcinatd cu elaborarea si coor-
donarea aplicarii  programelor  de

asistentd ale centrului pe zone (dupa
modelul  birourilor  regionale ale

MALAWI

Suma Tmprumutuluil5 milioane
dolari S.U.A. ) ) )
Descrierea_ proiectului :  Constructia
de drumuri care sa faciliteze accesul
™ I]umétatea de nord a tarii, in spe-
cial Tn zona Mzimba care este cen-
trul runor proiecte de dezvoltare re-
cent initiate, . ) .
Proiectul cuprinde: constructia ti-
nui drum asfaltat cu 2 benzi_de 70
km intre Kasungu si Jenda, imbuna-
tatirea a: 2 portiuni de cite 6 km pe
drumul Zomba—Lilongwe ; extinderea
lucrérilor la drumurile regionale n
cadrul programului de Tmbunatatire si
intretinere; acordarea de consultanta
in studii de fezabilitate si proiectare.
Finantare paraleld . Asociatia  In-
ternationald pentru Dezvoltare (IDA).
Administrarea creditului : 1DA,
Beneficiar ; Republica Malawi, —re-
prezentata prin DI. Matenje, ministru
de finante. .
Agentia de executie:
Drumurilor ti Aprovizionarii. )
Data de incheiere a proiectului es-
timata: 1980.

Ministerul

BENIN

Suma Tmprumutului» 16 milioane
dolari (urmind tltuia de 2 milioane).
Descrierea  “selectului I Imbunatati-
rea sistemului ffe drumuri nationale,
cuprinzind : repararea drumululi  Go-

PNUD); Il. Divizia_ de servicii teh-
nice — care asigurd suportul tehnic,
de specialitate ? ocumentare, informa-
tii asupra_pietelor, tehnici de marke-
ting specifice pe grupe de produse);
I1l. Divizia administrativa si de ser-
vicii_comune — care asigurd buna
desfasurare a activitatii centrului si a
proiectelor externe.

Domeniile de cooperare tehnica la
care participa C.C.l. sint urmatoarele:

= Dezvoltarea infrastructurii insti-
tutionale pentru promovarea schim-
burilor comerciale prin : . )

— elaborarea unor planuri unitare

si crearea unor centre de coordonare,
la nivel national, a activititii de pro-
movare :

— analiza potentialului propriu de
export in raport cu debuseele poten-
tiale existente :

— realizarea de programe de é)ro-
movare a exporturilor pentru produse,
prioritare.

® Dezvoltarea serviciilor speciali-
zate 1n promovarea schimburilor co-
merciale prin :

PROIECTE DE  DEZVOLTARE

domey—Abomey (107 km) ; refacerea
imbracamintii a 195 km drum asfal-
tat ; refacerea Tmbracdmintii a 460 km
de drumuri laterale ; acordarea de a-
sistentd tehnicd Tn_ desfdsurarea pro-
ramului de Tintretinere a retelei ru-
lere.

Finantare paraleld : Asociatia Inter-
nationala pentru Dezvoltare, Fondul
kuveitian _pentru  dezvoltare econo-
micad araba.

Beneficiar : Republica Populara De-
nin, reprezentatd prin _ Francois Do-
ssou, ministrul planificarii. _

Agentie_de executie : Ministerul A-
roviziondrii cu_echipament; Minis-
erul Transporturilor.

.Data de_incheiere a proiectului es-
timata: 1979.

REPUBLICA DOMINICANA

(doua proiecte)
I

Suma
dolari.

Descrierea proiectului :  Dezvolta-
rea_pescuitului in apele de coastd ale
tarii, cuprinzind : constructia a 6 baze
de pescuit; cumpararea de vase Si
dezi'oltarea infrastructurii; instalatii
refrigeratoare; scule, echipament, ve-
hicule.

Finantare paralela: Inter-American

Development Bank (IDB).

Tmprumutului ;1,9 milioane

— crearea de centre de documen-
tare sau banci de date comerciale;

— organizarea la nivel de intreprin-
dere de servicii de studiere a pietei;

— dezvoltarea unor activitati  de
promovare a exporturilor Tn intreprin-
deri privind: controlul calitatii pro-
duselor, design-ul produselor de ex-
port, perfectionarea ambalajului ti
conditionarii acestora, publicitatea co-
merciald etc.

® Dezvoltarea infrastructurii insti-
tutionale pentru comercializare prin:

— activitati bancare, de credit,
pentru finantarea exporturilor ;

— asigurari internationale ;

— expeditii internationale etc.

® Formarea de specialisti in pro-

movarea schimburilor comerciale i
marketing pentru export.

In cadrul proiectului desfasurat de
C.C.l. in tara noastra, in cooperare
cu Centrul roman de comert exterior,
se are Tn vedere ca obiective majore ;
crearea unui sistem de prelucrare i

regasire automata a informatiilor de
piatd, pregatirea de specialisti  prin
cursuri scurte organizate de C.C.I. in
tara si la sediul sau, elaborarea si

aplicarea unor programe de marke-
ting pe produse.
Administrarea creditului : 1DB.

Beneficiar :  Republica Dominicana,
reprezentatd prin  Roynaldo Bisono,
secretar de stat pentru” finante.

Agentie de executie: Institutul de
dezvoltare si credit cooperatist.
_Data de Incheiere a proiectului es-
timata : 1979.

| Suma Tmprumutului T 1 milion do-
ari.

Descrierea proiectului: ~ Constructia
barajului Bao si a lucrarilor conexe
(Bao. Dam Project), care va include
pe linga furnizarea de energie electri-
c&, irigatii Tn valea riului Yaque del
Norte, " controlul inundarii si = furni-
zarea de apd potabild pentru orasul
Santiago. Proiectul cuprinde construc-
tia unui baraj din argila si piatrd si
a unui canal "de legdtura intre noul
rezervor Bao cu rezervorul Tavera.

Finantare paralela : IDB.

Administrarea creditului :

Beneficiar :  Republica Dominicana,
reprezentatd  prin Roynoldo Bisono,
secretar de stat pentru finante. )

Agentia_de executie .  Corporatia
dominicana de electricitate.

Datd de incheiere a proiectului es-
timatd : 1981

IDB.

Responsabilul rubricii
RELAJII VALUTAR-FINANCIARE
loan GEORGESCU
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contract economic

INSTRUMENT DE PLANIFICARE —

DIRECTII

In numarul precedent am publicat
la aceastd rubricd o parte din pro-
blemele ce au fdccut obiectul dezba-
terii care a avut loc la Sibiu, pe
tema Tmbunatatirii legislatiei privind
contractele economice. “Continuam n
acest numar cu publicarea sintezei
dezbaterii, in cadrul careia vom a-
borda principalele aspecte  privind :
importurile si implicatiile lor asupra
contractelor economice; modul de sta-
bilire a  termenelor = de livrare;
unele sugestii cu privire la penalita-
tile legale Tn domeniul contractelor.

asigurarea importurilor —

condifie pentru respectarea

contractelor interne

Hotarirea Plenarei Comitetului Cen-
tral al Partidului Comunist Roméan cu
privire la_ perfectionarea  conducerii
si  planificarii  economico-financiare

Propuneri

= functia de instrument de pla-
nificare implica stabilirea de nivele
orientative si beneficiari potentiali,
in faza de elaborare a balantelor

« perfectionarea mecanismului :
ortofoliu de comenzi = contracte
erme> Tncheiate nainte, de definiti-
varea planului cincinal, modalita-
tea de adaptare a contractelor la
prevederile planurilor anuale

= O mutatie esentiald : de la ac-
tualul sistem — la solutionarea ne-
intelegerilor precontractuale in faza
premergatoare definitivarii planului

= receptia la furnizor pentru ma-

sini. utilaje, produse complexe, sta-
bilite prin contract — autoreceptie
pentru produse de masa, standardi-
zate

DE URMAT (Il)

stabileste ca o obligatie a organelor de
planificare asigurarea bazei materiale
necesare realizarii in bune conditii a
sarcinilor ce revin unitatilor econo-
mice prin__programe corespunzétoare
de investitii si de surse de aprovizio-
nare din tara si import.

In cadrul dezbaterii au fost_scoase
in evidentd numeroase cazuri in care
ntre obligatiile unitatilor economice
de livrare la intern si la export si
cele de aprovizionare prin import au
aparut mari discrepante. Astfel, loturi

e produse de mari valori nu au pu-
tut fi_livrate la termen pentru ca s-a
intarziat importul cu materii prime si
materiale, cu unele piese sau agregate
componente utilajului fabricat la ter-
men in tara (,Independenta” ,,Fabrica
(Ije) tricotaje”, ,,13 Decembrie" si alte-
e) .
. Pe linga faptul cd unitatile benefi-
ciare sint prejudiciate prin’ intarzierea
in_aprovizionare, cele furnizoare, po-
trivit practicii arbitrate actuale, fara
sd alba nici o culpa pentru neprimirea

_ = sincronizarea _contractelor de
importuri cu planurile de productie

bazate pe contracte economice de
livrare la intern si pentru export

= termene de livrare concordante
cu planul de productie al benefi-
ciarului, stabilite  pe semidecade
sau decade, potrivit vointei partilor

e un continut mai realist noti-
unii de forta majora in contractele
economice : aplicarea sine qua non
a regulii stabilirii culpei debitoru-
lui (intirzierea importurilor.  pri-
oritati la export etc.)

e instituirea de penalitdti pen-
tru : livrarea de marfuri necores-

importurilor de cotnplectare sau a ma-
teriilor prime sint obligate la penali-
tati care, uneori, se ridica la mari va-
lori banesti.

Aceastd practicd a arbitrajului de
stat de a nu exonera pe beneficiarul
de import de plata_penalitétilor si are
geneza in Instructiunea P.AS. nr. 3,
din 4 februarie 1974, pe oare noi o so-
cotim desuetd (daca nu implicit abro-
gata) cel putin pentru urmatoarele
considerente :

— s-a ajuns la, principiul raspun-
derii beneficiarului de import —, cu
exceptia cazului cind se dovedeste ca
,heexecutarea de_catre furnizorul ex-
tern se datoreazd unei forte majore”
sau cd ,hu_ a putut procura materia

rimd din import din cauza cd nu a
ost aprobat fondul valutar necesar..."
de la situatia existenta intre anii
1971—1975 cind o mare parte din o-
peratiunile de import-export au fost
trecute in competenta centralelor in-
dustriale ;

— cum prin efectul H.C.M. nr. 1771/
1974 incepand cu 1 ianuarie 1975 acti-
vitatea de comert exterior se desfa-
soarda de 42 marl Tintreprinderi spe-
cializate, este mai_mult decit evident
cd unitatile beneficiare de_ importuri
nu mai au nici o cale sa influenteze
primirea la timp a .u’glla{elor sau a
materiilor prime_planificate la im.port
si, deci, nu au nici 0 culpd pentru ne-
respectarea obligatiilor interne de li-

rezultate din dezbatere

punzatoare calitativ ; ntirzirea In
remiterea de catre furnizorii interni
a documentelor pentru export

cale sigura de scurtare a timpului
la incasarea pretului in valuta.

e pentru Tncalcarea
contractuale de catre  persoanele
Tncadrate in munca, instituirea in
Jocul raspunderii  contraventionale
a documentelor pentru  export,
Codului muncii.

disciplinei

e pind la un cod economic —
un singur act normativ  privind
contractele  economice  (incheiere,
executare, raspundere contractuala
si a persoanelor Tncadrate Th mun-
cd).



vrare in cazul in care importurile nu
s-au realizat; o ]

— obligarea unitatii economice be-
neficiare de import sa faca dovada ca
vinzatorul extern a fost in_forta ma-
jord nu are nici concludentd in raport
cu litigiul furnizorului intern cu be-
neficiarul intern si nu are nici_ temei
legal : credem sa luarea n considerare
a situatiei obiective — a carei dovada
trebuie’ sa fie fdcutdi —, neprimirea
importurilor  planificate, trebuie s&
ducd la exonerarea_de raspundere a
producdtorului  furnizor pentru Tntir-
zierea sau neexecutarea  obligatiilor
contractuale  (indiferent de cauzele
p_(lentru care nu s-au realizat importu-
rile).

vident, practica arbitrajului poate,
si credem, ca va fi reconsiderata. Insa
un lucrueste cert: contractele externe
de import trebuie riguros sincroniza-
te cu nevoile de aprovizionare ale unita-
tilor productive, deoarece numai astfel
vor avea bazd materiald contractele
economice de desfacere la intern si la
export incheiate Tnainte de definiti-
varea planurilor de stat; numai astfel
aceste contracte devin veritabile in-
strumente de planificare.

termene de livrare

pe zile fixe ?

Practica a statuat sistemul stabilirii
termenelor de livrare pe zile fixe —
calendaristice care corespunde nevoi-
lor de aprovizionare ritmica a produ-
catorilor, precum si a fondului pietei.
Acest sistem riguros prezintd nsa si
unele inconveniente, printre care pla-
nificarea mijloacelor de transport care
are la baza regula semidecadelor, Ast-
fel, bundoard, prin contract se prevede
ca termen de livrare 25 ale lunii;
mijlocul, de transport a fost pus la
dispozitie la 26 sau 27 ale lunii ; vir-
tual executarea a fost Tntarziata, iar
furnizorul e pasibil de 0plata penali-
tatii de intirziere de 0,1% pe zi, desi
nu este in_culpa pentru neprimirea la
timp a mijlocului de transport si nici
nu are actiune de regres Tmpotriva
carausului. )

Pentru ev’tar*a unor asemenea Si-
tuatii, plecind de la realitatea ca ase-
menea Tntirzieri de 2—3 zile nu au
implicatii economice in cele mai frec-
vente cazuri, credem cd stabilirea ter-
menelor pe semidecade, sau chiar pe
decade, Tn functie de natura produse-
lor ar avea certe avantaje, printre
care : ) ]

— crearea_ bazei legal-conventionale
pentru furnizor de a expedia produ-
sele Tn oricare zi din _interiorul semi-

decadei sau a_ decadei, ceea ce co-
respunde cu sistemul de programare a
vagoanelor :

— simplificarea evidentelor si a cal-
culelor privind penalitatile de Tntir-
ziere datorate care in aceasta ipotezd,
se calculeazd incepind cu prima zi
duPé expirarea termenului semideca-
dal sau decadal (5, 10, 15 etc.).

cum problema modului de stabilire
a termenelor de livrare nu-si gaseste
solutia Tn actuala legislatie privind
contractele economice gconstituind ast-
fel o lacund) credem ca se impune ca
in cadrul masurilor de perfectionare
aceastd lacuna sa fie Tnlaturata.

Legat de termenele de livrare o
problema speciald o ridicd contractele
economice de_livrare la export, care,
trebuie sa fie perfect sincronizate
cu cele de vinzare la extern. Asa fiind,
modul de formulare al clauzelor pri-
vind termenele de livrare trebuie sa
tind seama de cele prevdzute in_con-
tractele comerciale de vinzare inter-
nationald, evident, daca prin_acestea
nu s-au incalcat prevederile din fisele
tehnice de export sau nu s-a trecut
peste acordul dat de unitatea produ-
catoare-furnizoare (,,Libertatea”, 13
Decembrie”, .Fabrica de tricotaje” si
altele).

sugestii  privind

penalizarile

Legea nr. 71/1969, prin art. 21 con-
sacra in mod expres principiul raspun-
derii organizatiilor socialiste care nu-si
executd, din culpd, obligatiile contrac-
tuale asumate. in aplicarea acestui

rincipiu, prin H.C.M. nr. 306/1970 au
ost stabilite penalitati legale ale ca-
ror coeficienti_au fost dozati potrivit
gravitatii urmarilor produse partii pre-

Judiciate. - . .
_Fara sa analizam functiile penalita-
tilor contractuale — de sanctionare,

de reparatie a prejudiciului_suferit de
debitor si ‘de prevenire a fincalcarilor
obligatiilor asumate —, sintem obligati
sa scoatem 1in evidenta conditia_esen-
tiald care declanseaza orice raspun-
dere — existenta culpei. Plecind de la
aceasta conditie, fara de care_ nici o
raspundere nu poate sa subziste, n
mod firesc participantii au dezbatut
problema centrald a exonerdrii de
raspundere ca urmare a unor eveni-
mente independente de vointa partii
care nu si-a executat obligatia contrac-
tuald. in cadrul primei sectiuni am a-
ratat situatia in care se gasesc nenu-
marati furnizori care suportd penali-
tati de mari valori banesti pentru ca
nu si-au putut respecta obligatiile a-
sumate din cauzaca nuau primit unele
piese de schimb, materiale sau mate-
rii._prime din_import. in cadrul dezba-
teril, pe buna dreptate s-a pus pro-
blema: n ce constd culpa furnizorului
intern ? Cum trebuia sa actioneze pen-
tru ca sa surmonteze aceasta situatie
neprevazutd, atata vreme cit nu cu-
noaste furnizorul extern si nu este Tn
raporturi contractuale cu el ?
Neprimirea la timp a importurilor
nu este singura cauzd care genereaza
enalitati fard ca furnizorir_ interni,
eneficiari _ai importurilor, sa_fie in
culpa. Participantii la dezbateri au e-
videntiat nenumarate cazuri n_care
centralele industriale obliga unitatile
producdtoare componente sa  execute

cu prioritate pentru export, fard o a-
nulare corespunzdtoare a sarcinilor de
livrare la intern. Consecinta : plata de
penalitati catre beneficiarii  interni,
faird culpa (,,Fabrica de tricotaje". Fa-
brica ,,Libertatea”, ,ICRTI” si altele).

Evident, unitatile producatoare sint
obligate sa facd tot efortul pentru rea-
lizare cu prioritate a obligatiilor _ de
livrare pentru export. Aceasta Tnsd in
cadrul unei riguroase planificari a ca-
pacitatilor de productie si cu_descope-
rirea de noi solutii tehnice si resurse,
dar nu in detrimentul beneficiarilor
interni, care, la rindul lor au_sarcini
de productie si desfacere, a caror in-
deplinire este conditionata de o apro-
vizionare ritmica si la nivelul plani-
ficat.

Concluzia desprinsa Tn cadrul dez-
baterii este aceea cd astfel de feno-
mene cu implicatii negative prin pe-
nalizarile care se platesc de catre
furnizorii care nu si-au respectat o-
bligatiile de_livrare fie din cauza ca
nu au primit la timp importurile pla-
nificate, fie cd au dat prioritate _la
export, nu pot fi Tnlaturate decit prin-
tr-o judicioasa reglementare in cadrul
perfectionarii legislatiei privind con-
tractele economice. Aceasta se impune
cu atft mai_mult cu cit in conditiile
autogestiunii, fiecare suma platitd de
0 unitate economicd, dacd nu are o
justificare economico-juridicd, va de-
teriora bugetul de venituri si chel-
tuieli.

Participantii la dezbatere au scos
in evidenta si unele lacune ale legis-
latiei prin care s-au stabilit penalita-
tile, respectiv H.C.M. nr. 306/1970. Ast-
fel, desi Legea nr. 71/1969, art. 15 al. 3,
prevede cd ,se interzice livrarea pro-
duselor care nu corespund prevederilor
calitative stabilite in contractele eco-
nomice”, prin H.C.M. nr. 306/1970 nu
a fost instituitd nici 0 penalizare pen-
tru incdlcarea acestei norme de drept
imperativ. Practica a dovedit ca nu in
izolate cazuri se mai livreazd si pro-
duse care nu corespund prevederilor
contractuale sau celor legale. Tn lipsa
unei penalitdti corespunzatoare, bene-
ficiarul prejudiciat trebuie sa faca do-
vada_ pagubei suferite, iar functia de

sanctiune si prevenire nu mai intra
in actiune.
De asemenea, odatd cu legiferarea

contractelor economice de livrari pen-
tru export se pune_problema scurtarii
termenului de remitere a documente-
lor de expediere la extern, de catre
furnizorul intern, Tintreprinderii  de
comert exterior beneficiare, cu scopul
evident de a se urgenta Tncasarea pre-
tului in valutd. Fatd de importanta
majord a_realizarii acestei finalitati,
credem ca este imperios necesar ca sa
se instituie o penalitate de n % pentru
fiecare zi de Tntirziere care, In ultima
instanta, este generatoare de prejudicii
n valutd, constind din dobinda cores-
unzatoare valorii de Tncasat si a zile-
or de Tntirziere in Tncasarea ei, da-
torita imposibilitatii Tntocmirii facturii
comerciale externe din lipsa documen-
telor de expediere.



argumente pentru

modificarea raspunderii

personalului

Este bine cunoscut ca Tn prezent

raspunderea persoanelor pentru Tncal-
carea_disciplinei contractuale este de
naturd materiald si contraventionald.
Astfel, potrivit principiilor  Coduilui
muncii, orice persoana fincadratda n
munca care a creat prin actiuni sau
inactiuni culpabile prejudicii unitétii,
raspund material ; principiul isi ga-
seste deplina aplicare si in cazul Tn
care cei investitl cu executarea intoc-
mai a contractelor economice, cu vino-
vatie incalca disciplina contractyala,
jar ca urmare unitatea economicd in
cauza a suferit prejudicii prin plata de
penalitati.
_ Problema se pune: care este sanc-
tiuneain cazul in care ca urmare a in-
calcarii disciplinei contractuale nu se
produc prejudicii materiale  directe,
sub forma de penalitdti sau_ despagu-
biri platite, dar se prejudiciazd grav
alte interese economice “ale unitatilor-
parti in contracte. Avem in vedere a-
cele incalcari ale legislatiei privind
contractele economice prin: neluarea
masurilor de organizare a incheierii la
timp a contractelor ; ignorarea comen-
zilor primite, desi existd capacitati de
productie; nerespectarea termenelor
de rezolvare a obiectiilor precontrac-
tuale de forurile competente (uneori)
intirziere de ordinul Iunilor?; neemi-
terea in termen a contractelor si ne-
restituirea lor semnate (cu sau fara
obiectii) ;  Tncdlcarea termenelor de
conciliere a obiectiilor etc.

_ Cadrul legislativ actual prevede ca
singura forma de sanctionare amenzile
contraventionale, care pot fi de la
100 la 10.000 lei. Astfel, ca sa dam
un singur exemplu, H.C.M. nr. 306/
1970, art. 4, lit. ¢ prevede o ,,amenda
de la 1.000—5,000 lei, pentru neinde-
plinirea, de catre organele ™ subor-
dinea carora se afla partile contrac-
tante, a obligatiilor cu privire la re-
zolvarea neintelegerilor precontrac-
tuale”. Asa cum s-a reliefat in cadrul
dezbaterii amenda legal _instituita nu
a fost aplicata in practica, iar cuveni-
tele rezolvari ntarzie cu lunile sa fie
date.

Pentru a cduta solutia acestei pro-
bleme credem ca_trebuie analizata na-
tura acestor ncdlcari —a atributiilor
de serviciu. In ce ne priveste, in unire
cu _unii _participanti _la dezbatere, so-
cotim ca faptul incalcarii disciplinei
contractuale prin actiuni sau inactiuni
de natura celor enumerate mai sus, n
masura Tn care nu sint infractiuni,
constituie  abateri disciplinare si nu
contraventii si, ca atare, trebuie sanc-

tionate potrivit dreptului muncii.

dr. AL. DETESAN
drd. Radu DEMETRESCU

intrebari — raspunsuri

e T. BUCERZAN (Nasdud) Tintrea-
ba daca se datoreazd penalitati pentru
intarzierea Tn predarea  produselor
contractuale, Tn situatia n care re-
artitia cuprinde esalondri trimestria-
g, dar in cuprinsul contractului par-
tile nu au stipulat nici un termen de
livrare.

Din scrisoarea dv. reiese cd, potri-
vit repartitiei, sarcina de plan urma
sa fie executatd, Tn mod esalonat, in
trimestrul 11 si 111/1977. In atare si-
tuatie, In lipsa unor termene de Ii-
vrare stipulate de parti, contractul se
considera modificat de drept in sensul
scadentei obligatiilor de livrare Tn ul-
tima zi a trimestrelor respective cu
consecinta platii penalitatilor ™ _ra-
port cu aceste date, pentru cantitatile
de produse nelivrate n termen.

e M. IONESCU (Bucuresti) intrea-
bd dacd neconcordanta dintre planul
de productie si cel de livrare poate
constitui un motiv pentru exonerarea
de raspundere pentru nefurnizarea
cantititilor de produse contractate.

Réspunsul este negativ. Consecintele
care se produc, din aceastd cauzd pe
pianul executdrii contractelor econo-
mice trebuie Tnlaturate prin  corec-
tarea sarcinilor de plan de catre or-
ganele comlpetente. In acest sens, uni-
tatea socialistd Tn cauza are obligatia
de a_face din timp demersuri cores-
punzdtoare la organul sau ierarhic
superior.

= N. SZABADOS (Arad) fntreaba
dacd unitatea beneficiard careia i se
livreazd produse care nu_au pret legal
aprobat este in drept sa refuze achi-
tarea facturii si sa returneze produse-
le respective unitatii furnizoare.

Potrivit ~ Normelor  metodologice
B.N.R.S.R. nr. 2/1977, unitatea bene-
ficiard este in drept sa refuze plata
daca furnizoarea nu a indicat_in fac-
turd temeiul legal al pretului )

n atare situatie, este Tndreptatita
returnarea produselor de catre unita-
tea beneficiara.

® T. PARASCHIVESCU (Bucuresti)
Tntreabd daca dispozitiile art. 1 lit. a
alin, ultim din H.C.M. "nr. 306/1970 pri-
vind aplicarea penalitatilor, la unele
produse, dupa 30 zile de la termenul
prevazut in contract pentru executa-
rea_obligatiei, sint aplicabile Tn lega-
turd cu penalitatile de 8% prevazute
de art. 1 lit. e din aceeasi hotarére.
. Dispozitiile legale la care va refe-
riti sint cuprinse in art. 1 lit. a din
H.C.M. nr. 306/1970. Ca atare, ele se
aplica numai penalitatilor prevazute
de acest text, adicd, in cazul intarzie-
rilor in livrare.

Nu existd nici o ratiune pentru a-
plicarea lor cu privire la penalitatile
de 8% pentru neexecutarea in natura
a obligatiilor contractuale.

1. M.

0 IVANCIU ALEXANDRU — ingi-
ner — Bucuresti, ntreaba dacd poate
beneficia de prevederile cuprinse 1n
art. 200 alin. 2 si 3 din Legea nr. 57/
1974, in sensul daca are dreptul a fi inca-
dratdup&un interval de 30-90 zile cuo
retributie corespunzatoare celeia avute,
in situatia in care contractul sau de
muncd a fost desfacut in baza art. 130
(1) lit. j din Codul muncii de catre
unitate pentru motive independente de
activitatea desfasurata la locul de mun-
ca.

Raspunsul este afirmativ. Art. 200
alin. 3 lit. a prevede expres ca perso-
soanele carora li s-a desfacut contrac-
tul de munca din initiativa unitatii
pentru motive independente de activi-
tatea desfasuratda la locul de munca
beneficiaza de masura de protectie pre-
vazutd in alin. 2 din acelasi articol, in
sensul cd la refncadrare sint retribuite
initial la nivelul de baza prevazut pen-
tru functia respectiva, iar dupa o peri-
oada de 30—90 zile de la incadrarea lor
la nivelul de baza, vor putea fi Tnca-
drate pe baza verificarii calitatii>r si
aptitudinilor lor profesionale, pe gra-
datii, tinfindu-se seama de functia o-
cupatd si de nivelul de retribuire an-
terioare de vechimea in specialitate si
de necesitatea asigurdrii unei cit_mai
juste corelari cu retributia tarifara de
Incadrare a personalului din unitatea
respectiva Tncadrat in aceleasi functii.

Tncadrarea poate avea loc in aceeasi
unitate sau Tn alta. In aceasta din ur-
ma situatie, se vor cere relatii de la
vechiul loc de munca cu privire la mo-
tivul desfacerii contractului de munca
si daca seconstata ca incetarearaportu-
rilorde muncaaavut _loc pentru motive
independente de activitatea desfasurata
la locul de munca se va putea proceda
la aplicarea prevederilor de protectie
Szlé%-CItate, cuprinse in alin. 2 din art.

Precizérile mentionate in volumul
Retribuirea muncii editat de ,,Revista
economica”, Bucuresti 1975 p. 293 au in
vedere situatiile cind desi initial s-a
procedat la desfacerea contractului de
muncd pentru motive Tn legaturd cu
activitatea depusd la vechiul loc de
muncd, dar ulteror celincauzaa fost
achitat sau scos de sub urmarirea pe-
nala — ceea ce nu este cazul ia si-
tuatia dv.

e GRUPUL SCOLAR M.LU. ME-
DIAS_ intreaba dacd o unitate bene-
ficiara mai poate reclama diferente de
cantitate la produsele receptionate
rin delegatul sau la sediul unitatii
urnizoare. Raspunsul este negativ.
Receptia efectuatda de unitatea benefi-
ciard prin delegat propriu este defini-
tivd In ce priveste cantitatea, singurele
obiectiuni admisibile in astfel de ca-
zuri sint ce’e referitoare la calitate.
Practica arbitratd a fost constanta in
acest sens.

C. J.



= EMIL N. MANOLE, Calarasi —
Tncadrarea si eliberarea din functie a
contabililor ~ sefi si a altor persoane
care conduc_ activitatea financiar-con-
labila din Tntreprinderile, institutiile
de stat si celelalte unititi de subor-
donare locald_se face, potrivit norme-
lor legale, cil acordul administratiei
financiare judetene (Art. 33, pct. 3,
lit, ,,b” din Legea nr. 9/1974, modifi-
cata si completatd prin Decretul nr.
388/1977). ) )
Legea nr. 57/1968 de organizare Si
functionare a consiliilor_populare, prin
modificarile si completdrile aduse de
Legea nr. 5/1976, nu mai contine dis-
ozitii.referitoare la Tncadrarea si_eli-
erarea din functie a personalului de
conducere din unitatile economice si
social-culturale.

= AUTOBAZA IIlI LITORAL, Con-
stanta — Potrvit art. 24 din Legea
nr. 1/1977, se excepteazd de la obliga-
tia de platd a contributiei prevazute
la art. 22 persoanele care au invalidi-
tate cu gradul I sau Il si sotii aces-
tora. Exceptarea se mentine pe timp
cit dureaza invaliditatea dovedita cu
decizia_de pensionare, care_se- depune,
in copie legalizatd, la unitatea unde
lucreazd sotul ce urmeaza a fi excep-
tat de la plata contributiei.

= GRUPUL DE SANTIERE_ INSTA-
LATIil-MONTAJ, Bilteni, Gorj — Po-
trivit ?_reved_erllor Legii nr. 57/1974
retributia tarifara se acorda in raport
cu rezultatele obtinute in fiecare pe-
rioadd — luna sau trimestru — la in-
dicatorii stabiliti.

in conformitate cu cele prevazute
la alin. 2 al pct. 12 din anexa 3 la
H.C.M. nr. 69/1975, in situatia Tn care
acordarea retributiei tarifare este con-
ditionata de realizarea unor sarcini
pentru_a_caror nerealizare retributia
este diminuatd, dar la care nu este
posibil sau nu este justificat s& se
majoreze retributia in” cazul depasirii
lor, retributia tarifard_se acorda inte-
ral, dacd aceste sarcini nu sint rea-
izate pe luna sau trimestrul respec-
tiv, Tnsa cumulat de la Tnceputul anu-
lui sint realizate, fiind Tndeplinite prin
devansare.

Ca Urmare. n cazul concret aratat,
ntrucit tn trim. 1, 1. 111/1977 S-a pri-
mit adaos pentru depasirea productiei
de consfructii-montaj si a productivi-
tatii muncii, Tn trimestrul 1V retribu-
tia tarifard se acordd in raport cu ni-
velul de realizare inregistrat in aceas-
ta perioadd, deci se aplica pentru a-
cesti indicatori _diminuarea corespun-
zatoare. Numai_in situatia in care pen-
tru depagirile Tnregistrate la acesti in-
dicatori in trimestrele I. Tl si IH/1977
nu_s-ar fi acordat adaos la retributia
tarifara, pe trimestrul 1V retributia
s-ar fi putut acorda integral. intrucit
cumulat de la Tnceputul anului sarci-
nile planificate sint realizate.

= MARIA SAVU, Ploiesti — in si-
tuatia in care garantia a fost consti-
tuita integral reintregirea urmeazd a
se face Tn proportie de 1/3 din retri-

butia_lunard. Dacd garantia nu a fost
constitujtd Tn Tntregime, pentru partea
neconstituitd se va retine in continua-
re 1/10 din retributia lunard, iar pen-
tru suma folositd pentru acoperirea
%a%ubm se va retine 1/3 din retri-
ufia lunara.

= GEORGE BALASOIU, Bucuresti
— Perioada de stagiiatura de_trei ani,
prevazutd pentru absolventii Tnvata-
mintului, superior economic, nu poate
fi redusd, legea neprevdzind o aseme-
nea posibilitate.

= VASILE GHETI. Simleul Silva-
niei — in_conformitate cu prevederile
art. 176 din Codul muncii puteti soli-
cita Comisiei de judecatd din unitate
despagubirea corespunzétoare indem-
nizatiel' de concediu cuvenitd pe anii
1975 si 1976. Concediul cuvenit pen-
tru anul 1977 1l veti efectua, Tn naturg,
concomitent sau separat de concediul
pentru anul 1978

= ECATERINA = SMINTANESCU,
Tg. Jiu — Retributia tarifard de Tn-
cadrare stabilita la treapta a Ill-a
constituie un drept cistigat atit timp
cit ati fost incadrata ih aceeasi cate-
orie” tarifara sau functie. Trecerea
v. la alte munci echivaleazd cu
schimbarea categoriei. Vi se poate
aproba trecerea in conditiile legii, la
treapta .

« VIORICA CROITORU, Deva —
in ipoteza Tn care acordarea premiu-
lui pentru realizéri deosebite conform
art. 59 din Legea nr. 57/1974, se re-
ferd expres la. 0 perioada cind — po-
trivit evidentei prezentei la serviciu
— va_aflati In_concediu de materni-
tate si pentru_fingrijirea copilului bol-
nav, nu existd temei legal pentru
acordarea premiului respectiv. Acesta
se poate acorda peptru o_perioada ul-
terioara reveniril. la serviciu. Premiul
de sfirsit de an_se repartizeaza pro-
portional cu retributia tarifara_ de in-
cadrare.  corespunzatoare __timpului
entru care ati fost retribuitd de_uni-
ate (art. 56 din Legea nr. 57/1974).

* VIOLETA VIORICA MINTICI,
Brasov — Absolventa Scolii de specia-
lizare postliceald de secretariat, ste-
nodactilografie si comert exterior, sec-
tia de comert exterior, ndeplineste
cerinta_de studii, prevazuta de regle-
mentarile n vigoare, pentru a ocupa
functia de referent  (echivalentul
functiei _de corespondent  comercial)
cu conditia sd cunoasca cel putin 0
limba straina. Tn functie de grupa de
ramura a ntreprinderii unde lucreaza
referentul este Tncadrat, la nivelul de

baza, la clasa 10 sau la clasele 8, 7112.

e JP.IL.F. Fetesti — Concediul a-
nual de odihna se acorda personalului
muncitor care lucreazd pe baza unui
contract pe durata determinata numai
dupa realizarea unei vechimi neintre-
rupte de cel putin 11 luni. Dacd la

pensionare tovarasului Nica lon i s-a
desfacut contractul de munca si a fost
refncadrat_pe baza_ unui alt contract
de muncd pe perioada determinata
n-are drept la concediu de odihna,
d_eioarece a lucrat numai 9 luni si 25
zile.

= NICOLAE NICULESCU, Medias
— Potrivit art. 7 din Decretul nr. 167/
1958, republicat in 1960, prescriptia
incepe sa curga de la data cind se
naste dreptul "la actiune. Dreptul la
actiune (sau de a solicita plata dife-
rentelor de pret) ia nastere din mo-
mentul livrarii “unor marfuri cu un
pret inferior celui legal si nu din mo-
mentul Tn care unitatea sau organele
de control financiar intern_constata ca
s-au efectuat livrari de marfuri la un
pret inferior celui legal.

= LUCICA JINCOV, Medgidia —
Tn conformitate cu prevederile pct. 83
din Normele metodologice nr. 2/1977
ale B.N.R.S.R., documentele de decon-
tare care se supun acceptarii si care
nu se_pot achita din_lipsa de dispo-
nibilitdti sau de limitd de creditare
disponibild, vor fi considerate restante
incepind cu prima zi _lucratoare dupd
expirarea termenului de acceptare.
Fatd de cele de mai sus, rezulta cg,
in calculul penalizérilor prevazute de
H.C.M. nr. 306/1970, litera si_h, se
ia_in considerare numarul de zile cu-
prins intre prima zi lucratoare dupa
expirarea  termenului de acceptare
prevazut de normele_mentionate mai
sus si ziua precedenta achitarii sumei.
Spre exemplu, pentru o plata scaden-
ta la data de 3 mai si achitatda la 13
mai, calculul penalitétilor se face pe
pericada de la 4 la 12 mai inclusiv,
adica pe 9 zile.

in ce priveste ,suma ncasatd fara
Tndreptatire”, se intelege ca penalita-
tile trebuie calculate cu incepere din
ziua in care a_ fost incasatd suma, pina
la inclusiv_ ziua precedenta celei in
care s-a facut restituirea sumei.

e GRUPUL SCOLAR M.LU. Medias
— Potrivit art. 2 din Decretul nr.
151/1975, fondurile pentru investitii de
orice naturd se cuprind in_proiectele
planurilor anuale de autofinantare a
unor_activitati ale institutiilor de stat,
in limita indicatorilor repartizati cu
aceasta destinatie din planul national
unic_de dezvoltare economico-sociala.
Potrivit_acestei prevederi, unitatile de
invatamint pot procura din fondurile
atelierelor-scoald aparaturd de labora-
tor de orice valoare, cu conditia sa
fie prevdzute in planul national unic
de dezvoltare econOmico-sociala, a-
probat pe anul 1978, iar unitatii ban-
care la care este deschis contul sa !
se prezinte lista utilajelor si a apara-
turii de laborator ce urmeaza a se
procura. Mentionam ca prevederile
H.C.M. nr. 12401969 interzic procura-
rea de materiale didactic» n valori
mai mari de 10000 lei atunci cind
ele sint procura  din credite bugetare.
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Car. sp. OZU 1—18 buc. 189
idem 1-19 buc. 100
idem 10 buc. 1072
idem CN-3-0-05 buc.
idem CN-3-0-09 buc.
idem CN-3-0-16 buc.
idem CN-3-0-22 buc.
idem CN-3-0-29 buc.
idem CN-3-0-30 buc.
idem des. 13113-8-2 buc. 7
idem 13113-poz.-2 buc. 50
idem poz. 4 buc. 28

idem poz. 6 buc. 27

idem poz. 8/2 buc. 7

idem poz. 12 buc. 67
idem poz. 13 buc. 7

idem poz. 35 buc. 4

idem poz. 76 buc. 33
idem poz. 1 buc. 25

idem 5 buc. 556

idem 71 buc. 6

idem 8-1 buc. 5

Cdr. sp. des. 13113 poz.

buc. 71
idem poz. 9 buc. 8
10 buc. 216

idem poz.
idem poz. 10 buc. 106
13 buc. 6

idem poz.
11 buc. 72

idem poz.

idem poz. 32 buc. 65

idem 43486/A—1.1.2.15 buc. 29
idem 43486/3A—1.1.21 buc. 3
idem 43486/3A—1.1.28 buc. 12
idem 43486/3A—1.1.2.13 buc. 4
idem 43486 3A—1.2.15 buc. 3
idem 43486/3A—2.29 buc. 12

Car. des. 454.12.2.1273 75 buc. 3
idem 454.12.22 buc. 1
idem 4541228 RD 77 buc. 11
idem 454.12.29 buc. 1
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idem 454.12.2.10 buc. 6

idem 454.12.2.11 buc. 2

idem 454.122.1 PB 75 buc. 4
Car .spec. des. 5268-18 buc. 523
idem 5268-30 buc. 12

idem 5268-34 buc. 22

idem 5268-16 buc .113

idem 5268-20 buc. 410

idem 5268-17 buc. 619

idem 5268-21 buc. 331

idem 5263-23 buc. 241

Car. spec. des. 52681-31 buc. 30
idem '5268-35 buc. 22

idem 5268-15 buc. 145

idem 5268-17 buc. 2352

idem 5268-17 buc. 1680

idem 5268-17 buc. 1003

idem 5268-20 buc. 322

idem 5268-21 buc. 120

idem 5268-23 buc. 252

|dem 5268-30 buc. 28

idem 5268-35 buc. 28

Jidem 5268-21 buc. 216

idem 5268-16 buc. 1822

idem 5268-16 buc. 1944
idem 454-13-12-11 PB 75 buc.

%ér. sp. des. 454-13-2-6 PB. 75
uc .

idem 454.13.2.4 buc. 7

idem 454.13.2.2 buc. 6

idem 454.13.2.3 louc. 8.

Car sp. IRHE-137 buc. 5

idem IRIIE-138 buc. 102
idem IRHE-141 buc. 2

idem IRHE-141 buc. 4

idem IRHE-142 buc. 3

idem IRHE-142 buc. 1

idem IRHE-158 buc. 56

idem IRHE-158 buc. 2

idem IRIIE-159 buc; 44

idem IRHE-159 buc. 80

idem 1RHE-143 buc. 25

idem IRHE-148 buc. 800

idem 1RHE-153 buc. 135

idem IRHE-147 buc. 570

idem IRHG-158 buc. 2

Car. s‘p IRHE 250X72X15 buc. 14
idem IRHE 250X72X58 buc. 12
idem IRHE 250X72X58 buc. 10

— idem IRIIE 360X132X82 buc. 51
— idem IRH-149 buc. 87

— idem IRH-153 buc. 315

— idem IRH-154 buc. 58

— idem

— idem
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ADMINISTRAREA
PUBLICATIILOR
Piata Scinteii nr. 1
Bucuresti — sectorul 1
Telefon : 18.12.22

idem IRH-155 buc. 53

idem IRH-157 buc. 24

idem-157/A buc. 104

idem IRH-157/B buc. 98

idem IRH-157/A buc. 125

idem IRH-158 buc. 4

idem IRH-161 buc. 1

idem IRH-161 buc. 2

Car. sp. des. IRH-162 buc. 303

idem IRH-163 buc. 59

idem IRH-164 buc 42

idem IRH-193 buc. 65

idem IRH 225X70X58 buc. 89

idem IRH 225X90X80 buc. 58

idem IRH 225X130X75 buc. 25

idem IRH 225X130X75 buc. 12

idem IRH 250X72X15 buc. 10

idem IRH-162 buc. 480

idem IRH-163 buc. 14(1

idem IRH-164 buc. 23

idem IRH 225X130X75 buc. 206

IRH 315X130X60 buc. 22

idem IRH 315X130X80 buc. 23

Car. SF. IRH 315X130X80 buc. 5
RIl 345X195X90 buc. 17

IRH 315X130X80 buc. 346

IRH 350X230X64 buc. 91

IRH 355X325X105 buc. 25

idem
idem
idem

— idem 58/3-4-35 buc. 144
— idem 58/3-4-36 buc. 90

idem 58/3-4-37 buc. 52
idem 58/3-4-10 buc. 23
idem 58/3-4-32 buc. 36
idem 58'3-4-33 buc. 20
idem 58/3-4-41 buc. 248
idem 58 3-4-9 buc. 27
idem 58/3-4-12 buc.
idem 58 3-4-16 buc

Car. des. 58/3-4-26/1 buc. 108
idem 58/3-4-32 buc. 25
idem 58/3-4-42 buc. 169
idem 58/3-4-17 buc. 28
idem 58/3-4-18 buc. 11
idem 58/3-4-19 buc. 3 2
idem 58/3-4-20 buc. 142
idem 58/3-4-25 buc. 4
idem 58/3-4-10 buc. 1
idem IRA-1-08 buc. 8
idem IRA-1-11 buc. 27
idem IRA-1-13 buc. 14
idem IRA-00-11 buc. 127
idem 1RA-00-13 buc. 23

idem IRA-00-14 buc. 4
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— Car. SF des. 1RA-00-20 buc. 133
idem |IRA-09-23 buc. 4
idem IRA-00-24 buc. 6
idem IRA-09-28 buc. 275
idem IRA-00-23 buc. 49
dem IRA-00-36 buc. 10
idem IRA-10 buc. 8

idem IRA-14 buc. 1

idem IRA-4 buc. 11

idem IRA-9 buc. 69

idem IRA-10 buc. 810
idem IRA-11/26 buc. 11
idem IRA-14 buc. 12
idem IRA-19 buc. 239
idem 58/3-4-12 buc. 6
Cail, sp. des. IRA-00- 20 buc. 470
idem IRA-00-21 buc. 2

idem IRA-00-22 buc. 25
idem IRA-00-23 buc. 11
idem IRA-00-24 buc. 25
idem 58/3-4-18 buc. 10
idem Tub IRA-1.25 buc. 1
idem 58/4-4-7 buc. 48
idem 58/4-4-8 buc. 4
idem 58/4-4-12 buc. 59
idem 58'4-4-16 buc. 122
idem 58/4-4-25 buc. 20
idem 58/4-4-30 buc. 18
idem 58/4-4-8 buc. 21
idem 58/4-4-8 buc. 31
Car. SE. 58/4-4-9 buc. 61
idem 58/4-4-10 buc. 108
idem 58/4-4-11 buc. 48
idem 58/4-4-26/1 buc. 129
idem 58/4-4-26/2 buc. 15
idem 58 4-4-37 buc. 92
idem 58/4-4-38 buc. 72
idem 58/4-4-39 buc. 15
idem 58/4-4-40 buc. 32
idem 58/4-4-7 buc. 102
idem 58/4-4-12 buc. 16
idem 58/4-4-26/1 buc. 2
idem 58/4-4-26/3 buc. 16
idem 58/4-4-26/4 buc. 88
idem 58/4-4-36 buc. 100
Car. sp. 58/4-4-9 buc. 800
idem 58/4-4-17 buc. 24
idem 58 1-4-19 buc.

idem 53/4-4-20 buc. 199
idem 250X65X70 buc. 132
idem IRM-1-11 buc 1
idem IRM-2-11 b

idem IRM-35 3SOX250X250) buc. 610
idem 58/4-4-25 buc. 26
idem 58/4-4-18 buc. 13
idem 200X250X64 buc. 20
idem 250X200X64 buc. 1904
idem Tub 58 4-4-16 buc. 12
idem Tub 58/4-4-41 buc. 88
idem 308-95-1 buc. 401
Car. s& 308-08-1 buc. 43
idem 303-08-2 buc. 23
idem 323-08-3 buc. 7
idem 30'3-08-3 buc. 8
idem 303-08-4 buc. 12
idem 308-08-10 buc. 67
idem 308-08-12 buc.

idem 308-08-36 buc.

idem 308-08-14 buc

idem 308-08-15 buc.

idem 308-08-9 buc. 7
idem 308-08-11 buc. 15
idem 308-08-4 buc. 16
idem 308-08-10 buc. 8

idem 308-08-7 buc. 27
Car. sp. 308-08-8 buc. 87
idem 308-08-14 buc. 19
idem 308-08-12 buc. 48

— idem 491/5-98 buc. 7

— idem 491/5-5-14 buc. 5
— idem 491/5-15 buc. 10
— idem 491/5-20 buc. 31
— idem 491/5-20 buc. 4

— idem 491/5-21 buc. 12
— idem 491/5 22 buc. 35

— idem 491/5-23 buc. 112
— idem 491/5-26 buc. 10
— idem 491/5-91 buc. 37
— idem 491 5-99 buc. 20
— idem 491/5-102 buc. 4

— Car. sp. 491/5-103 buc. 2

— idem 491/5-104 buc. 4
— idem Tub 491/5-75 buc. 28

FITINGURI

— Mufa 3/8“ Ng. F 1306 forjata
buc. 225 )

— lg/lufézogm" Ng F1306 forjata

— Mufa 1* Ng. Fl306 forjata buc. 100

— |dem 2“ Ng buc. 3

— idem 3” Ng buc. 6
— Curbda GH- 1/4 Ng Fl buc. 30

— idem 3/8” Ng. FI buc. 7
— idem 1/2” Ng F1 buc 40
— idem 3/4” N F1 buc. 50
— idem 1¢ Ng 1 buc. 150
— idem 11/4° F1 buc. 100
— idem 2” Ng F buc. 100

— idem 3/8 Zn F1 buc. 25
— idem 1/2 Zn F1 buc. 50
— Curba GI-1/4" Ng F2 buc. 50
— idem 3/8* Ng F 2 buc. 50
— idem 3/4“ F2 buc. 250
— idem 1” Ng F2 buc. 250
— idem 11/4 Ng F2 buc. 150
— idem 11/2“ Ng F2 buc. 150
— idem 2 Ng F2 buc. 140
— idem 21/2 Ng F2 buc. 30
— Cot A1-21/2 Ng F90 buc. 25
— idem 3 Ng F 90 buc. 25
— idem 38 Zn F90 buc. 100
— idem 11/2 Zn F90 buc. 150
— idem 21/2 Zn F90 buc. 50
— Cot A 4 3/4 Ng F 92 buc. 150
— Cot A4 11/4” Ng F92 buc. 100
— idem 2” Zn F 92 buc. 175
— idem 4“ Zn F92 buc. 15
— Cot VA 1-11/4* Ng F9 buc. 125
— idem 1" Zn F95 buc. 100
— Cot V. 2-3/4” N F97 buc. 150
— idem 27 N;; F 97
— Teu Bl 1 1/4” Ng F 130 buc 75
— idem 4” Ng F130 buc. 25
— idem 3'8" Zn F130 buc. 200
— idem 3/4“ Zn F130 buc. 100
— idem 3“ Zn F 130 buc. 10
— Teu BIRD 3/47-3/8” Ng buc. 100
— Cruce CI 1/2* Ng F 180 buc. 100
— Cruce CI 3/4“ Ng F 180 buc. 100
— idem 1” Ng 100
— Mufa M2 RD I"-I/2 Ng buc. 50

— Reductie N4A 3 4-1/2¢ g buc. 150
— idem 1 1/4"-1” Ng buc. 100
— idem 11 2”-11/4* Ng buc. 103

— idem N4B 11/4”-3/4“"Ng buc. 250
— idem N4C 2“ 3/8” Ng buc. 50

— Mufa N2 1” Ng-F 270 buc. 100

— idem 11/4” Ng buc. 150

— idem 1 1'4 Ng muc 450

— idem 3/8“ Zn buc. 200

— idem 11/2 Zn buc. 100

— Mufd-M2-SD-3/8 Ng F271 buc. 100
— Mufa M2 SD 4 NgF 271 buc. 35

— Niplu M8 11/4 Ng F 280 buc. 150

— idem 4 Ng F 280 buc. 75

— idem 1/2 Zn buc. 250

— Niplu M8-SD-11/4 Mg F 281
buc. 100

— |dem 1 1/2 Ng buc. 50

— idem 4“ N;

— idem 3/4 Zn

— Dop T9 3/8 Ng F 290 buc. 100
— idem 1 Ng buc.

— idem 1 1/4 Ng buc 450

— idem 1 1/2 Ng buc. 50

— idem 2 Ng buc. 150

— idem 3/4 Zn buc. 100

— Dop T9 2“ Zn F230 buc. 25

— Piulita P4 1/2” Ng F310 buc. 400

— idem 3/4” N 9 buc.

— Racord VI 174 Ng F330 buc. 100

— idem 3/4 Ng buc. 100

— idem 3 Ng buc. 50

— idem 4 Ng buc. 25

— idem 2 1/2 Zn buc. 100

— idem 3 Zn buc. 30

— Racord V2 3/8 Ng F 331 buc. 100

— idem 3/4 Ng buc.

— idem 21/2 Ng buc. 15

— idem 3 Ng buc. 50

ROBINETE, CLAPETE, ARZATOARE

— Robinet fonta Ni 2752 DN 50 buc. 4

— idem DN 80 buc. 3

— idem DN 150 buc. 1

— Robinet trecere F83 3 4 buc. 200

— idem 11/4 buc. 100

— idem 11'2 buc. 150

— idem 2 buc. 50

— idem 21/2 buc. 30

— idem 3 buc. 20

— idem 4 buc. 1

— Robinet cu cep F 800 11/4“ buc. 50

— idem 2“ buc.

— idem 3" buc.

— Robinet pt. abur F 4001 3/4”
buc. 100

— Robinet pt. abur F 4001 11/4
buc. 75

— idem 2 buc. 50

— tF)ioblnet cu sertar F4111 3/4
uc

— idem 1 1/2 buc. 100

— idem 2 buc. 20

— idem 2 1/2 buc. 15

— idem 3 buc. 20

— idem 4 buc. 50

— idem F411A 1/2 buc. 150

— Robinet cu ventil F4121 1/2¢
buc. 350

— idem 3'4* buc. 25

— idem 1” buc. 30

— idem 11/4 buc. 50

— Robinet de golire F 4123 3/4
buc. 75

— Ventil de scurgere F415 11/4
buc. 100

— Rob. cu ventil 1000 mm Cod 1
ST 1519) buc.
ob. cu sertar 100 mm Cod 3
(ST 1518) buc. 5

— idem 200 mm buc. 5

— idem 40 mm Cod 4 buc. 5

— idem 50 mm Cod 6 (ST 2550)
buc. 10

— idem 65 mm buc. 5

— idem 150 mm buc. 5

— Rob. drept 40 mm Cod 13 (1604)
buc. 10

— idem 65 mm buc. 10



— Rob. cu cutie 15 mm Coti 15 (1603)
buc. 10

— idem 25 mm buc. 25

— idem 30 mm buc. 2

— idem 40 mm buc. 22

— Rob. cu sferd 32 mm Cod 16
(1603) buc. 40

— 1dem 50 mm buc. 20

— Clapeta cu ventil 40 mm Cod 21
buc. 5

— CA!g fte cu valva 200 mm Cod 22
ob. Cod 08 cu sertar 80 mm
buc. 5

— idem 100 mm buc. 5

— idem 150 mm buc. 10

— idem 200 mm buc. 5

— idem 350 mm buc. 2

— Rob. %od 04 eu sertar 160 mm

c. 1
— Rob. Cod 06 cu sertar 80 mm
C.
— Rob. (5:od 08 cu ventil 100 mm
— Rob. l%od 09 cu ventil 40 mm

— Rob. pres, tip RVA 1/2” buc. 40
— Rob. Botund D=50 Stas 8090

C.
— Rob. oblic 4008 — 2“ buc. 35

MARSIT, KLINGHERIT

— Klingherit 0,5 mm resturi kg5
— idem 30 mm resturi kg. 537,006
— Marsit grafltat armat 3 mm
kéi; 244,65
em 4 mm kg. 168,14
— idem armat 2 mm kg 492,000

PLACA SI COVOR CAUCIUC

— Covor cauciuc cu dungi kg. 1000.00
— idem 31X37X112 buc. 90,0
— Placi caucmc tip AlP- 20 mm

k
(?em A2N 15 mm kg. 200.00
— idem BIN-25 mm Kkg. 20000
— idem BIP-40 mm kg. 300,00
— idem 8 mm div. forme kg. 250,030
— Cauciuc resturi kg. 78,100
— I?(Iam cauciuc petrol f .ins. 28 mm

— Resturi cauciuc kg. 273,673
TUBURI SI FURTUNE CAUCIUC

— Tulb G 10 4 mm ST. 2603

m

|dem 10/6 ml. 500,00

Tub labor fara ins. 65X9 kg 8,800
Tub 6 10/6 ST. 263 mi. 300,0

Tub P 10/32 mm ST. 263 ml. 1 500,00
Tub A 10/35 mm ST. 263 ml. 200.00
idem 1038 mm ml. 500,00

idem radiator A 40 mm ST. 4917
ml. 60,00

|d|em6 0%bsorb 100 mm' ST. 4998

idem apa D-125X5600 ml. 180,00
idem 150 mm ST. 4998 ml. 175,00
— Furtun abs. D 25 ml. 200,00

— idem D 6X10 Atms. ml. 400,00

— ldem A 2-10 D40 ml. 75,00

— Furtun cauciuc ref. apa
D=38 ml. 80,00

— idem SR D=25X10 ml. 50,00

idem SR D=38 ml. 80,00

idem radiator D=45 ml. 40,00

|dt|3m refulare petrol D=30 mm
m

idem apa D=30 mm ml. 350,00
idem apd. D=40 mm ml .150,00
idem gaz D=45 mm ml. 100,00
idem SR D=32 mm ml. 250,00
Tub 60 mm ST. 3077 ml. 90,00

CURELE TRAPEZOIDALE

C. tr. 10X6X450 buc. 30
idem 10X6X670 buc. 15
idem 10X6X950 buc. 20
idem 10X6XH20 buc. 40
idem 10X6X1600 buc. 100
idem 10X6X1800 buc. 30
idem 10X6X2240 buc. 50
idem 13X8X800 buc. 10
idem 13X8X1227 buc. 30
idem 13X8X1600 buc. 100
idem 13X8X1700 buc. 50
idem 13X8X1800 buc. 20
idem 13X8X1900 buc. 40
idem 13X8X2000 buc. 20
C. tr. 13X8X2120 buc. 20
idem 13X8X2240 buc. 30
idem 13X8X3350 buc. 20
idem 13X8X3350 truc. 10
idem 13X10X1250 buc. 30
idem 13X10X1400 buc. 10
idem 13X10X1600 buc. 15
idem 17X11X630 »uc. 10
idem 17X11X710 5uc. 30
idem 17X11X800 buc. 50
idem 17X11X900 buc. 40
idem 17X11X950 buc. 20
idem 17X11X1000 buc. 30
idem 17X11X1250 buc. 50
C. tr 17X11X1700 buc. 150
idem 17X11X1800 buc. 20
idem 17X11X2000 buc. 50
idem 17X11X2800 buc. 30
idem 17X11X3000 buc. 10
idem 17XHX3150 buc. 40
idem 17X11X3550 buc. 200
idem 17X11X4000 buc. 40
idem 17X11X4750 buc. 50
idem 17X11X5000 buc. 140
idem 17X11X5300 buc. 40
idem 20X12,5X3350 buc. 30
idem 22X14X1000 buc. 40
idem 22X14X1120 buc. 30
idem 22X14X1320 buc. 30
idem 22X14X1400 buc. 100
idem 22X14X1600 buc. 50
idem 22X14X1700 buc. 10
idem 22X14X1800 buc. 75
idem 22X14X1900 buc. 20
idem 22X14X2000 buc. 50
idem 22X14X2650 buc. 75
idem 22X12X2800 buc. 80
idem 22X14X3150 buc. 60
idem 22X14X3550 buc. 300
idem 22X14X3750 buc. 50
idem 22X14X4000 buc. 30
idem 22X14X4500 buc. 20
idem 22X14X5000 buc. 40
idem 22X14X5300 buc. 20
idem 22X14X6300 buc. 250
idem 25X16X1310 buc. 300
idem 32X19X3000 buc. 50
idem 32X19X3150 buc. 50
idem 32X19X3350 buc. 20

idem 32X19X4000 buc. 120
idem 32X19X4250 buc. 100
idem 32X19X5000 buc. 25

OFERTE

— idem 32X19X6300 buc. 300

— idem transm. lata 250X4 buc. 300

— idem 200X4 buc. 700

— idem 300X3 buc. 300

— idem 390X5 buc. 200

— idem 400X5 buc.

— C. transmisie SG 4X8X340/8A
buc. 1500

CURELE DE MATASE

— Curea mat. 500X30 buc. 5,0
— idem 500X37 buc. 5,0

— idem 560X40 buc. 50

— idem 560X50 buc. 30,0

— idem 620X50 buc. 20,0

— idem 740X40 buc. 37,0

— idem 1300X50 buc. 30,0

— idem 1600X35 buc. 30,0

— idem 1600X75 buc. 30,0

— idem 2550X40 buc. 25,0

TESATURI SI TMPLETITURI

— Tes. neac);(a 2X1X1300 kg. 500,00
— idem 4,5
— Tes. ondul mata 40 OX3 75

i
em 50 OX3 15 kg. 1 000,00

— Scurtaturi tes en 81 00
— Tes. otel 3,15X1, 25 S 8285
kg. 500,00

— Tes. ZN. 8,0X2,5 ST. 8285 kg. 500,00

LANTURI

— Lant cu bolturi TA O 908-80
ml. 16,56

— Lant sgemal ANS TA 0 922-2
m

— idem C1-2X130 zale ml. 175,968

— idem C1-24X30 zale ml. 79,268

— idem C1-26X17 zale ml. 29,996

— idem BU-1-160 buc. 12

— Zale interm. simpl. TIB-3/4”
buc. 65

— Eclisé interm. 11/4” buc. 1680

— ll)EChS% speciald H-H5 1 1/4"

— Zale Iegat simnle 1“ buc.

— E(Izllsa speciala H-H5 1 1/4” buc 305
m

— idem NR3 O 7 kg. 463

— idem Nr.4 O 7 Kg. 205

— idem NR 5 O 7kg. 7869

SCULE

— Freza STAS 5145A 25X85 buc. 5
— idem B 16X70 buc. 40

— idem B 25X65 buc 5

idem B 25X70 buc. 5

idem B 25X75 buc. 9

idem B 25X80 buc. 20

idem A 25X65 buc. 4

idem A 25X70 buc. 5

idem A 25X75 buc. 5

idem A 25X80 buc.

Alezor STAS 588/A CM 3 buc. 11
idem A CM 4 buc.

idem A CM 5 buc. 9

idem A CM 6 buc. 2

idem B CM 1 buc. 13

Alezor STAS 588/B CM 3 buc. 15
idem CM 5 buc. 6

idem CM 6 buc 2

idem STAS 583/A CM 1 buc. 3
idem STAS 588 C CM 4 buc. 3
— idem CM 5 buc. 3



OFERTE zzlz — L e — e —

~HLOASE G e s MAETIALE PROTECTI ~im ey g
— ‘idem 0°38 buc. 2 e — Antifon TIPAN buc. 200 — idem B7%X3 W 4808 ml 3258
— Alezor STAS 2847 O 40 buc. 4 — Antifon buc. 20 ) — idem 60X6 W 7362 ml. 1250
— Alezor STAS 3450 o 28 buc. 40 — Bocanci El Lat. Talpa sint. — idem 70X7 IV 1845 ml. 16,92
— Burghlu STAS 574 O 13 buc. 64 er. 44, — idem 83X4 W 4845 ml. 14.82
— idem O 135 buc. 80 ' — Bocanci El. Lat per. 30 — idem 83X8 W 4541 ml. 9,31
— idem 014 buc. 99 - ggggg'éfokr’ggggtr%asgfc buc. 33 — idem 160X2,5 W 4841 ml. 139,02
— e e — g Rt o ~ idem, 16510 32 Cr Mo 195
— Burghiu STAS 573 O 107 bug. 50~ — Shete piele tip B per. 87 idern 168X9 ml. 123130
— Placute CM Spun 190412 K 20 — Placa cobalt buc. 1 116,00 — ldem mi. :
buc. 200 — Pantaloni CER per. | — idem 219X11 ml. 10.60
— idem 110208 P 30 buc. 42 — Sosoni per. 15 — idem 324X8 W 7336 ml. 149,02
- %‘éiﬁ’hg Sias 573 0 215 buc. 15 IMPRIMATE — idem 323,9X6,3 W 7336 ml. 120.16
— idem O 24 buc. on limitd materiale buc. — idem 323,9X6.3 ml. 76,80

— Imp. continuarea facturii buc. 150

— Imp. declaratie retribuire buc. 200 ~ — idem 324X8 ml. 149,20

— idem O 275 buc 87

- f):uuct't‘i longitudinale 25X25X90 — Imp. derogare buc. 63 — ide em. 42X25 10 Cr Mo 9.10
Ibmp dispozitie plata deleg, fg' 0.60 |

X uc — idem 89X8 13 Cr Mo 44 ml. 243,70
PLﬁg;TEN\é'ﬁ'?ZOLlAOZAO:;OB'EE 500 'bfﬂg ﬁgg“me”t cumulativ, — idem 89X12 13 CrMo 44 ml. 21,9
— idem 120412 P30 buc. 3000UC' — Imp. fisd indiv. salariu buc. 16000 — idem 127X12 ml. 26.40

idem SPGN 120308 P 10 buc. 500 — Imp. fisa_raft buc. 12800 — idem 127X12 12 Cr Mo 195

idem SPUN 120412 K 20 buc. 100 — Imp. graflc Urm. Disp. format mare ml. 93,60

idem SNGN 120412 K 20 buc. 200 buc. — 168X14 12 CrMo195 ml. 75,10

idem TOUN 110304 £,10 Buc. 490 TESATURI TEXTILE INDUSTRIALE

- :ggm $EBN %fgg’gﬁ' &228 ggg 15884 — P|n2f1 filtru iad. petrol 363/110
[ - mi
- :ggm ég%g% 1'2:613%1%0'20%032 12 — Pinza filtru carierd 86 cm kg 35 — 0oL INOX 2 bare O 195 W 4541
— idem TPGN 160308 K 20 buc. 60op ~ — dem ind. petrol 363/130 mi, 152 kg. 5033
— idem 160308 K20 buc. 1912 _ — OL INOX 2 bare O 220 W 4718
— idem TPUN 110304 P %0 buic. 2000 tdem relon R 30-355 9 em lat kg. 101
= Sl e e B oo
— idem uc.
— idem TPUN 160301 P 20 buc. 2000 CT:EVI INOXIDABILE SI ALIATE —
— idem SNGN 120408 P 30 buc. 1000 USTODIE
— idem 120412 P 30 buc. 500
— idem SPUN 190408 P 20 buc. 200 — TV 48X3,5 W 4510 ml. 3334 — Cedam prin transfer autoeamic
— idem 190412 K20 buc. 200 — idem 48X1 W 4510 ml. 29,06 SR 113

SUB TIPAR!
ADMINISTRAREA IMOBILELOR

Decontari — fncasari si plati.
Gestionarea si evidenta bunurilor.
Regimul juridic al partilor comune.

Asociatiile de locatari — constituire —
functionare.
Membrii asociatiilor de locatari — drep-

turi obligatii. In anexe toate actele normative pri-
Adunarea generala si comitetul de con- vind administrarea imobilelor.
ducere a asociatiilor locatarilor.
S Comisia de cenzori. IMPORTANT
. Presedintele comitetului de conducere Cititorii care nu s-au abonat la aceasta
| — presedintele comisiei de cenzori. lucrare, pot face comenzi direct la redac-
i Administratorul asociatiei — atributii. tie, care vor fi executate cu plata in ram-
Cheltuielile comune — repartizarea co- burs, pe masura intrarii lor la redactie,
| telor. pinad la epuizarea tirajului.
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