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CONTRACTE PRIVIND OPERATIUNI COMERCIALE INTERNATIONALE
COMPLEXE PENTRU APORT VALUTAR

1. DEFINIRE — FACORI STIMULATORI — EFECTE

In comertul international de marfuri, alaturi de tehnicile
traditionale, clasice, de vinzare — cumparare se dezvoltd
tot mai mult o serie de operatiuni comerciale complexe —
cunoscute Tn practica ntreprinderilor noastre de comert ex-
terior sub denumirea, oarecum improprie, de operatiuni spe-
ciale — care au o geneza plurifactoriala, printre care:
situatia economica diferentiatd a tarilor care participa la
schimburile mondiale de valori materiale ; amplasarea geo-
graficd, Tn raport cu partenerii comerciali; potentialul dife-
rit de export — import ; regimul juridic care reglementeaza
comertul exterior al tarilor participante la circuitul econo-
mic international (dreptul intern, continutul acordurilor co-
merciale si de dining, regimul vamal etc.), politica comer-

ciala si valutara aplicatd de catre aceste state s.a.

11. Notiune — factori care au stimulat dezvoltarea ope-
ratiunilor comerciale internationale complexe.

Enuntarea unei definitii a operatiunilor comerciale inter-
nationale complexe pe cit de dificila ar fi, pe atit ar fi
lipsita de interes. Am aratat mai sus ca Tn pra'‘ctica ntre-
prinderilor noastre de comert exterior asemenea operatiuni
comerciale sint cunoscute sub denumirea de operatiuni spe-
ciale, denumire care, dupa parerea noastra, nu exprima
natura tranzactiilor, precum nici alte doua elemente esen-
tiale care le caracterizeaza ; tehnica comerciala mai com-
plexa si scopul imediat urmarit — realizarea de benéeficii
suplimentare Tn valuta saiu degrevarea balantelor comerciale
de unele plati in valuta. Intr-adevar, asa cum vom cauta
sa demonstram, aceste elemente sint determinante Tn con-
turarea notiunii care ne preocupa.

Privite din unighjul de vedere al naturii lor, operatiile
comerciale internationale complexe nu se identifica, n
marea majoritate a cazurilor, cu structura juridica a con-
tractelor clasice, fie ele de vinzare — cumparare inter-
nationald, prestari de lucrari sau servicii, mandat comer-
cial, depozit etc.; In cele mai frecvente cazuri structura
lor este complexda Tmprumutind elementele mai multor
genuri de contnace, sau fiind constituite din cel putin douad
contracte strins legate, care constituie armatura juridica a
aceleiasi operatiuni comerciale. Astfel se prezintd situatia
Tn cazul unei operatiuni de swich, sau de import — reexport
etc.

Supliment

ia REVISTA ECONOMICA,

Sub aspectul rezultatelor finale, operatiunile comerciale
complexe se deosebesc Tntr-o anumita masura de operatiu-
nile clasice de export, import si cooperare economica inter-
nationald : daca acestea din urma sint efectuate cu scopul
major de indeplinire a planului de comert exterior, a caror
efecte se propaga asupra intregului plan economic al tarii,
operatiunile’ comerciale internationale complexe urmaresc o
finalitate, mai concretd, imediata a fintreprinderii care le
realizeaza, respectiv obtinerea de beneficii suplimentare in
valutd, beneficii care, de reguld, nu_ sint cuprinse in sar-
cina de plan; asa cum vom vedea Tn continuare si aceste
operatiuni aiu ca rezultat — alaturi de realizarea de bene-
ficii suplimentare Tn'valuta — efecte pozitive indirecte,
propagate, printre care stimularea exporturilorin general si al
exporturilor de echipamente industriale, obiective la cheie
etc, Tn special ; de asemenea, prin aportul Tn valuta con-
tribuie la Tmbunatatirea balantei de plati s.a.

O ultima subliniere privind deosebirile dintre operatiu-
nile clasice de export si operatiunile comerciale pentru aport
valutar se impune: pe citd vreme Tn cazul operatiunilor
clasice de export se transfera cumparatorului extern sub-
stanta efectiva, marfuri produse de economia noastra, in
cazul operatiunilor comerciale pentru aport valutar obiec-
tul contractelor nu este constituit, ca regulda generald, din
asemenea marfuri, ci ele provin din import si se exporta
la preturi mai mari, realizindu-se astfel beneficii Tn valuta.

Fatda de cele aratate credem ca este intemeiat ca ase-
menea tranzactii sa poarte Tn locul denumirii -uzitate de
operatiuni speciale, pe aceea de operatiuni comerciale inter-
nationale complexe pentru aport valutar, denumire pe care
o vom folosi n cadrul acestui capitol. Subliniem pe aceasta
linie ca terminologia de operatiuni speciale a fost abando-
nata oficial, fiind Tnlocuita cu aceea de operatiuni comerciale
pentru aport valutar. Astfel, art. 2 din Decretul nr. 276/1.979
privind Tmbunatatirea activitatii de comert exterior stabi-
leste : ,intreprinderile si compartimentele de comert exte-
rior vor efectua activitati de export, import, cooperare eco-
nomica internationald, operatiuni comerciale pentru aport
valutar si, acolo unde este cazul vor organiza activitatea de
~Servire” si vor asigura piesele de schimb necesare, po-
trivit obiectului lor de activitate stabilit prin prezentul
decret”.

Aparitia si dezvoltarea operatiunilor comerciale complexe
— in acceptiunea data mai sus — au multiple cauze, care
constituie tot atitia factori care stimuleaza incheierea si
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derularea acestora in conditii avantajoase pentru initiatorii
si realizatorii lor. Fard sa ne propunem o tratare exhaus-
tiva, pentru o mai bund intelegere a tehnicilor de comert
exterior indicate a fi adoptate, consideram necesar sa punc-
tdm principalele cauze care au generat si contribuie Tn pre-
zent la continua dezvoltare a operatlunllor comerciale in-
ternationale complexe pentru aport valutar.

a) Amplasarea geograficd a statelor favorizeaza dezvolta-
rea unor anumite tipuri de operatiuni comerciale interna-
tionale pentru aport valutar, cum ar fi tranzitul, depozita-
rea in docuri etc. Un exemplu credem ca va fi concludent.
O analiza atenta a rutelor comerciale folosite pentru trans-
portul unor marfuri, cum ar fi petrolul din tari din Orien-
tul Apropiat, cdtre tari riverane dunarene ar putea con-
duce la concluzia ca tranzitarea acestor marfuri prin por-
tul Constanta si de aici pe Dunare in sus ar fi o formula
mai avantajoasa pentru cumpardtori_si, in acelasi timp, o
sursd de beneficii Tn valuta pentru |ntrepr|nderea romana
de comert exterior, provenita din prestarea serviciilor in
portul aratat, dep02|tare si, eventual, din_transportul lor
pinad la destlnatle sau cel putin pe teritoriul tarii noastre.
Geografia si istoria economlca a lumii_este plind de exem-

le care demonstreazd Tn ce mare masurd pozitia geogra-
ica a unor state a contribuit la inflorirea comertului lor.

b) Instituirea modalitdtii de decontare prin cliring de
catre unele tari part|C|pante la circuitul international de
valori materiale si spirituale este o altd cauza care a de-
terminat intensificarea operatiunilor comerciale complexe
sub forma cunoscuta de operatiuni de swich. Asa cum
vom vedea in sectiunea urmatoare, tehnica de efectuare
a decontarilor prin’ compensatii globale la nivel macroeco-
nomic, respectiv prin cliring, determind ca la un moment
dat una din tarile partenere sa aiba sold creditor, iar
cealalta sold debitor. Cum ambele tiri s-ar putea sa fie
interesate sa continue schimburile economice, se recurge
la operatiuni comerciale complexe de swich de tip ailer
si, respectiv de tip retour. Ou alte cuvinte, tara creditoare,
pentru a-si valorifica soldul creditor va |mporta din tara
debitoare marfuri de care nu are nevoie, dar pe care
le poate exporta; tara debitoare va cauta _sa importe in
mod eficient pe dévize convertibile anumite marfuri pe
care le va reexporta in tara creditoare in devize de cli-
ring.

¢) Dreptul national al unor state care prevede restrictii
la ‘exportul anumitor marfuri in unele state si reglmul
vamal preferential instituit constituie, de asemenea, factori
de naturd sa permitdca firme comerciale_dintr-o tara tertd sa
dezvolte operatiuni comerciale internationale complexe de
tipul operatiunilor triunghiulare cu plata in valuta con-
vertibila. S& presupunem ca tara A plafoneaza exportul
unei marfi catre tara B. dar din diferite rationamente eco-
nomice faciliteaza exportul lor catre tara C. Aceasta si-
tuatie coristituie o premisa favorabilda pentru firme spe-
cializate din tara C de a importa asemenea marfuri din
tara A si_de a le reexporta in tara B, realizind din aceste
operatiuni comerciale beneficii In valuta.

Valorificind, Tn mod similar, regimul vamal preferen-
tial acordat unor state de catre un anumit stat, firme co-
merciale specializate perfecteaza operatiuni complexe prin
care se urmareste punerea in valoare a unor asemenea fa-
cilitati, importand marfuri cu taxe vamale reduse si reex-
port'ndu le pe fluxuri care nu se bucurd de un asemenea
regim vamal preferential. Evident, pretul marfurilor in-
trate in tara care nu beneficiaza de un regim preferential
va fi mal scazut dacd importul se realizeaza printr-o terta
tard care plateste taxe vamale preferentiale, decit daca
ie importa din tara de origine, cu plata unor taxe ridicate.

d) Fluctuatiile valutare au determinat intensificarea spe-
culatiilor cu valute convertibile pe piata financiar-valutara
a tarilor cu economie capitalista. Alaturi de vinzari-cum-
parari de valute necesare unor plati privind operatiuni
comerciale efective, s-a dezvoltat considerabil, odata cu
trecerea la cursurile fluctuante a valutelor vinzari- -cumpa-
rari cu caracter speculativ, organismele financiare specia-
lizate in asemenea operatiuni realizind beneficii din dife-
renta dintre cursul de cumparare si cel de vinzare.

Asemenea operatiuni_ speculative se efectueaza la bursele
de devize, precum si in afara acestora prin tranzactii di-
recte interbancare.

e) Sistemul de organizare a pietelor de marfuri in tarile
cu economie capitalistd constituie u:n alt factor care con-
tribuie la efectuarea de operatiuni_comerciale internationale
complexe. Astfel, bursele de marfuri, care reprezmta 0
?lata caracteristica pentru vinzarea-cumpararea de marfuri

ungibile, constituie o cale importantd pentru operatiuni
speculative. Este bine cunoscut ca pe linga vinzari-cumpa-
rari dictate de nevoi economice reale, Tn cadrul burselor
de marfuri se realizeazi un mare volum de tranzactii cu
caracter pur speculativ; vinzatorii incheie tranzactii de
vinzare la termen, fara sa dispuna de marfurile vindute,
cu convingerea ca la_data cind se implineste termenul
pretul scade, putand sa-si indeplineasca obligatiile de vin-
zare asumate prin cumpérarea unor marfuri similare la un

ret mai mic, diferenta constituind beneficiu. Cumparatorii
a termen incheie operatiuni cu speranta ci la data mpli-
nirii acestora marfurile respective vor fi mai scumpe, iar
din revinzarea lor vor realiza beneficii. Tn_situatia_prezen-
tatd, asa cum vom vedea in sectiunea viitoare, vinzatorii
au jucat & la baisse, iar cumpératorii, & la hausse.

Amploarea speculatiilor care se realizeazd la bursele de
marfuri rezulta din urmatoarele exemple concludente La
bursa de cereale din Chicago, uneori, volumul operatiunilor
a Tntrecut de 5—7 ori recolta totald a Statelor Unite si de
2—3 ori recolta mondiald; operatiunile la termen de la
bursa din Liverpool au fintrecut, in multi ani, de 3 ori
tot importul de grine al Angllel Caracterul speculatlv al
un%r asemenea cumpdrari si revinzari este mai mult decat
evident.

f) Gradul de dezvoltare industriala si de specializare a
productiei determind, dupd cum se stie, structura comer-
tului exterior al statelor 0 tard ciu un grad ridicat de
industrializare este si un exportator potential de masini si
utilaje, echipamente industriale, linii tehnologice, fabrici la
cheie etc. Specializarea |nternat|onala a productiei, Tn
cadrul general al industrializarii, face sa se dezvolte o
serie de operatiuni comerciale constituite din importul unor
subansamble care se reexportd odata cu obiectivul indus-
trial care se realizeaza intr-o tara terta.

Particularitatile de derulare a acestor importuri de com-
pletare — conditii de livrare, pret, modalitati de plata etc.
— si ale reexporturilor in cadrul contractelor de realizare
de ansambluri industriale determina caracterul lor de ope-
ratiuni comerciale internationale complexe cu posibilitati
de” obtinere de beneficii suplimentare, in valuta.

g) Tendinta <te gospodarire judicioasd a resurselor valu-
tare, care se manifesta Tn multe state, a determinat revita-
lizarea operatiunilor comerciale prin compensare totald sau
partiald, operatiuni cunoscute In istoria comertului sub
denumirea de troc, a caror origine se pierde Th negura
timpurilor.

Tn formula noud, cu aplicare la tranzactiilor comerciale
internationale, operatiunilor comerciale in  compensare se
caracterizeazi prin ingeménarea a doud contracte — unul
de export si unul_de import — de valori egale, al_caror
obiect se evalueaza in baza preturilor negociate, fara insa
si se mai efectueze plata in valutd, deoarece opereaza com-

pensarea stabilitd prin vointa partilor contractante. Asa
cum vom vedea, Tn situatia Tn care unul din loturile de
marfuri este mai mare, debitorul partii necompensate ur-
meaza sa plateasca diferenta Tn valuta convenita.

Dupa cum am precizat de la Tnceput, cauzele care
faciliteaza dezvoltarea operatiunilor comerciade internatio-
nale complexe nu au putut fi epuizate prin punctarea
facuta. Practica dovedeste ca in conditiile concrete ale
fiecarei tari pot fi perfectate si derulate, cu bune rezultate
si 0 serie de alte genuri de asemenea operatiuni. Printre
acestea se numara contractele de lohn, evident Tn cazul
unor capacitati de productie disponibile, transporturi in-
ternationale, intermedieri, navlosiri etc.



1.2. Premisele dezvoltarii operatiunilor comerciale interna-
tionale complexe — efecte

Am ardtat ca aparitia si practicarea pe planul comertului
international a operatiunilor complexe are o geneza pluri-
factoriald. Pentru dezvoltarea, perfectarea si derularea cu
eficientd sporitd a umor asemenea operatiuni se impune
insa nu numai existenta factorilor analizati, ci si realizarea
prealabild a unui ansamblu de masuri care, In marea ma-
Joritate tin de domeniul cercetdrii si al documentarii si
care constituie premisele o-biective a deplinei reusite in
acest dificil, dar deosebit de rentabil, domeniu al comer-
tului international.

Printre aceste premise se finscriu, la loc de frunte : stu-
dierea dreptului national al statelor al caror rezidenti sint
partenerii comerciali potentiali :  documentare temeinica
asupra posibilitatilor reale de export-import a acestora fin
functie de potentialul economic, preturi practicate, corelate
cu regimul vamal si al liberalitatilor comerciale acordate
de administratia statelor respective; tehnicile de comert
si de plati internationale practicate Tn tarile anvizajate
pentru perfectarea de operatiuni comerciale complexe.

Practica aratd cd pentru conceperea si realizarea de
operatiuni comerciale internationale complexe, este necesara
0 documentare bogata printr-un volum mare de informatii de
ordin comercial-financiar : evolutia vinzarilor privind marfa
care face obiectul documentarii, cererea si oferta, cu ob-
servarea fluxurilor si tendintelor pietei caracteristice ; pre-
turile practicate in devize convertibile si Tn devize de
dicing ; modalitatile de plata, conditii si termenele tehnice
de derularea platilor ; tehnicile de import-reexport agreate
si folosite de partenerii potentiali ; capacitatea de produc-
tie si plafoanele de absorbtie a pietei pe care activeaza
partenerii de import etc.

Cu privire la reglementarile de comert exterior din ta-
rile partenerilor potentiali, prezinta importanta cunoasterea
temeinicd a urmatoarelor aspecte, considerate ~ minime:
dreptul intern aplicabil contractelor comerciale internatio-
nale — formarea contractelor, executarea lor, prescriptii,
solutionarea eventualelor litigii_etc. ; regimul legal al auto-
rizatiilor de import si export, interdictil, contingentari etc.;
sistemul taxelor vamale, tarile care beneficiaza de prefe-
rinte sau cdrora li se aplica tarife sporite; continutul
acordurilor de cliring si a celor comerciale incheiate de
catre statele respective si, Tn special, cele privind reglemen-
tarea reexporturilor; bariere si facilitati  prevazute in
dreptul intem al tarilor de tranzit etc.

Privite atit din punct de vedere macroeconomic, cit si
microeconomic, operatiunile comerciale internationale com-
plexe cu aport valutar produc multiple efecte pozitive, care
pot fi grupate in douda mari categorii : efecte directe si
efecte indirecte sau propagate.

a) Efectele directe ale operatiunilor comerciale pe care
le ‘analizam sint cele care pot fi cuantificate, In cifre
absolute sau relative, printre care trebuie avute Tn vedere
beneficiile obtinute de Tintreprinderile de comert exterior
si aportul efectiv Tn valutd convertibild realizate Tn urma
derularii unor asemenea operatiuni.

Modul de determinare a beneficiului realizat este in
functie de genul operatiei comerciale perfectate si execu-
tate. Tn cazul importurilor urmate de reexport beneficiul
consta din diferenta dintre pretul de cumparare si cel de
vinzare, evident, dupd ce au fost deduse toate cheltuielile
aferente ; in cazul operatiunilor de intermediere beneficiul
este constituit din comisionul stabilit prin contract, iar
la operatiunile de depozit, prestari de servicii etc. prin
tarifele corespunzatoare. Daca in cazul operatiunilor co-
merciale internationale complexe care se exprima in valute
convertibile si deci cotate pe pietele valutare, utilizarea a
doud valute diferite nu prezinta inconveniente pentru de-
terminarea beneficiului datorita posibilitatii de calculare
a paritatilor, cu totul altfel se pune problema in cazul
in care una din valute este de cliring, Tn asemenea situatii
trebuie avute Tn vedere cursurile oficiale ale valutelor in
cauza, beneficiul astfel calculat avind o valoare de cuan-
tificare relativa.

Ou privire la cei de-al doilea efect direct, si, Tn acelasi

timp de importantd deosebita, al operatiunilor comerciale
complexe — aportul Tn valuta convertibila — aratam ca
el se determina in mod diferit, in functie de valuta in care
se deruleazd operatiunile. Astfel, in cazul importurilor si
reexporturilor care se deconteaza in valute convertibile
aportul se determina la fel ca si beneficiul, respectiv acesta
consta in diferenta dintre valoarea totalda a importului
plus cheltuielile de derulare si valoarea reexportului. n
cazul in care importul a fost realizat in valuta de cliring,
aportul Tn valuta convertibila 1l constituie valoarea totala
a reexportului, din care se scad cheltuielile efectuate in
valutd convertibila.

b) Efectele indirecte ale operatiunilor comerciale inter-
nationale complexe cu aport valutar, desi nu pot fi cuan-
tificate, prezinta totusi importantd prin propagarea lor
asupra unor elemente constitutive ale comertului exterior.
Astfel, indicatorul general al volumului comertului exterior
sporeste cu totalul valoric al tuturor operatiunilor comer-
ciale complexe realizate de intreprinderile de comert ex-
terior ; opera'giunile complexe, sub forma compensarilor,
degreveaza total sau partial balanta de plati  privind
importurile in cauza; importul de completare, pe Iinga
aportul de valuta pe care uneori 1l realizeaza, are efecte
pozitive asupra exporturilor de echipamente industriale,
obiective la cheie etc, ofertele noastre fiind astfel mal
competitive ; prin operatiuni de lohn se optimizeaza folo-
sirea capacitatilor de productie, se modernizeaza produsele,
si, uneori se doteaza Tntreprinderile producatoare cu utilaje
de Tnalta tehnicitate, fara vreun efort valutar pentru
import ; de asemenea, in cazul bunurilor de larg consum,
ca efect al unor operatiuni comerciale de schimb, gama
acestora se diversificd considerabil pe piata interna.

2. OPERATIUNI COMERCIALE COMPLEXE AXATE
PE CONTRACTUL DE VINZARE INTERNATIONALA

Corespunzator genezei plurifactoriale, practica a dezvoltat
o multitudine de forme, respectiv de tehnici de realizare
a operatiunilor comerciale internationale complexe. Aceste
tehnici comerciale, asa cum este 'si firesc, sint axate pe o
armatura juridica constituitd, in principal, din elemente ale
mai multor genuri de contracte comerciale internationale :
vinzare — cumparare, intermediere, prestatii de servicii de
specialitate, de finantare, de plati internationale etc.

Plecind de la gradul de interes pe care il prezinta, de
frecventa lor, si de complexitatea tehnicilor comerciale fo-
losite, Tn cele ce urmeaza vom analiza numai acele tipuri
de operatiuni care sint axate pe contractul de vinzare co-
merciala internationala.

.

21 Contracte de import — reexport in care una din

valute este de cliring

Rezumind particularitatile mecanismului de compensare
globald a platilor dintre doua state care au incheiat acor-
duri de cliring reamintim urmatoarele : Tncasarile realizate
din exporturi nu pot fi folosite decit pentru importuri din
tara partenera de cliring ; cum operatiunile de exporturi nu
pot fi efectuate simultan cu importurile, intre aceste doua
categorii de operatii se interpune factorul timp. in care
perioada una din tari este creditoare si cealaltd debitoare ;
decalajul dintre exporturi si importuri este plafonat prin
nsasi acordul de cliring, plafonul maxim debitor fiind aco-
perit prin creditul tehnic (denumit si spatiu de Ijoc —
swing) ; Tn aceste conditii, Tn momentul in care plafonul
creditului tehnic a fost atins, atit operatiunile de export,
cit mal ales cele de import nu mai pot fi efectuate. Evi-
dent, asemenea situatii nu sint de natura a promova schim-
buirile comerciale reciproce dintre partenerii din cele doua
tari, imprejurare si mai nedoritd pentru partenerul inte-
resat in importuri pe care insa nu le poate realiza din lipsa
de disponibil valutar in contul de cliring.

Pentru surmontarea unor asemenea situatii, atit partenerii
exportatori, cit si cei importatori cauta solutii tehnico-co-
merciale, axate pe un cadru juridic adecvat, printre care
se numara si efectuarea de operatiuni comerciale complexe,
triunghiulare, de import — export in care una din valute



folosite pentru plata este valutd de cliring, iar cealalta Tn
oricare valuta convertibila.

a) Importul de marfuri pe valuta convertibild si reexportul
lor pe valuta de cliring. Asemenea operatiuni — cunoscute
si sub denumirea de switch de tip aller — sint initiate de
intreprinderi de comert exterior din tara debitoare in contul
de cliring, sau de firme specializate In operatiuni de switch
din tari cu piatd valutara liberda (tari cu economie capita-
listd). Plecand de la ipoteza ca operatiunea a fost initiata
de o intreprindere din tara debitoare de cliring — specia-
lizata Tn operatiuni de switch sau oricare intreprindere au-
torizata sa efectueze operatiuni de comert exterior —, me-

cani?mul de realizare poate fi sintetizat' potrivit schemei
nr. 1.

Din schema prezentata rezulta ca operatiunea de switch,
tip aller, este axata pe doua contracte comerciale de vin-
zare — cumparare internationald, cu particularitati si fina-
litati diferite.

Primul contract, cie import, se incheie de intreprinderea
din tara debitoare de cliring, cu un partener dinte-o tertd
;[aré ; marfa care face obiectul acestui contract este agreata
in prealabil de intreprinderea cumparatoare din tara credi-
toare in contul de cliring ; plata marfii ce efectueaza in
devize convertibile, de reguld, prin acreditiv.

Cel de-al doilea contract, de export, numit si de reexport
se ncheie in baza primului contract si are acelasi obiect,
vinzator fiind importatorul din primul contract, 1ar cum-
Férétor partenerul din tara creditoare in contul de cliring;
ivrarea marfii poate fi realizatd fie prin expedierea, ei
directa de catre vanzatorul din primul contract, cumparato-
rului din cel de-al doilea, sau prin tranzitarea marfii de
la vanzatorul initial din tara tertd, in tara cumparatorului
din primul contract si de la acesta la cumparatorul final,
parte in cel de-al doilea contract, respectiv In tara credi-
toare in contul de cliring.

Dacd cele doud contracte comerciale de vinzare inter-
nationala au un obiect comun — marfa oferita de primul
vinzator si agreata de ultimul cumparator —, ele prezinta
totusi si_unele particularitati : Tn primul contract pretul este
stabilit Tn devize convertibile, iar plata se efectueaza prin-
tr-o modalitate specifica Tn asemenea contracte, respectiv
prin credit documentar, fie sub forma acreditivului, fie sub
aceea a scrisorii de credit comercial ; ca urmare a acestei
modalitati de plata este important sa se acorde toatd atentia
negocierii tipului de acreditiv adoptat, de preferat fiind cel

domiciliat Tn tara cumparatorului, fapt ce ridica eficienta
operatiunii; in cel de al doilea contract pretul este stabilit
n valuta de cont al cliringului, iar plata se face prin mo-
dalitatea convenitd, tipica fiind intre tarile socialiste moda-
litatea prin incaso documentar cu acceptare ulterioarda
(plata imediata).

Fata de Tmprejurarea 'cd partenerul din tara debitoare
in contul de cliring nu urmareste o cumparare efectiva
de marfuri ci numai procurarea de valuta de cliring, pla-
tind Tn schimb valuta convertibila, cu scopul final de a
lichida soldul debitor Tn valuta de cliring si, eventual,
de a-si crea disponibilitati Tn aceasta valuta, se pune pro-
blema ce eforturi valutare urmeaza sa faca pentru reali-
zarea acestui scop. Raspunsul este in functie de mai multi
factori care influenteaza pretul aceleiasi marfi, In valuta
convertibila si Tn aceia de cliring : natura marfii, cererea
si_oferta pe piata tertei tari, nivelul, natura si importanta
cliringului. Privita din punctul de vedere ai partenerului
din tara debitoare, diferenta de pret dintre cel n valuta
convertibila si cel in valutd de diring, de regula, este
pozitiva, Tn sensul ca suma platita in valuta convertibila
este mai mica decit suma incasata prin reexport n valuta
de cliring. Aceasta diferentd Tncasata in plus, calculatda in
procente fatd de pretul Tn valuta convertibila poarta denu-
mirea tehnica de agio si poate fi de la citeva procente
pand la zeci de procente, in functie de factorii aratati ; cu
alte cuvinte, cu cit preturile pe piata tertd, n valuta
convertibild, sint mai mici agio-ul este mai mare, iar li-
chidarea soldului debitor &l contului de cliring se face
cu un efort mai mic, respectiv cu un cost mai scazut in
devize convertibile. De aici concluzia cd o cale de ridicare
a eficientei unor asemenea operatiuni este aceea a gasirii
acelor marfuri, ca obiect al operatiunii comerciale triun-
ghiulare, care sa aiba un pret cit mai scazut pe piata
tertd, Tn valuta convertibila, si cit mai ridicat pe piata
creditorului de diring.

b) Importul de marfuri pe valuta de diring si reexportul
lor pe valutd convertibild. Acest gen de operatiune comer-
ciala, complexa — cunoscuta sub denumirea de switch
de tip retour — este reversul aceleia analizate mai sus ;
de reguld, este initiata de o intreprindere de comert exte-
rior din tara creditoare in contul de diring — specializata,
sau nu, Tn asemenea operatiuni — sau de catre firme de
switch din terte tari cu eponomie capitaliste. Duind ca
punct de plecare o operatiune initiata de o ntreprindere
din tara creditoare, autorizata sa efectueze acte de comert

international, mecanismul de realizare se prezintd potrivit
schemei nr. 2.



Din. schema alaturata (nr. 2) rezultd, de asemenea, cd
si operatiunea switch, tip retour, are la baza tot doud
contracte, dar cu functii diferite :

Primul contract, de import, se incheie cu un vinzator din
tara debitoare in contul de diring, pretul fiind stabilit si
derulat in valuta de diring, iar sco ul este acela de a
folosi de catre cumpardtor soldul creditor de care dispune
in _asemenea valuta; cumparatorul deci nu are nevoie de
marfurile importate pentru consumul intern, ci le cumpara
cu scopul de a le reexporta intr-o tara tertd, cu plata in
valutd convertibild; ca urmare, marfurile pot fi expediate
de catre vinzator direct cumparatorului din tara terta sau,
n cazurile Tn care anumite reglementari opresc acest lucru,
ele se tranziteaza prin tara .creditoare, iar de aici in tara
terta.

Cel de-al doilea contract, de reexport, se Tncheie intre
cumparatorul din primul contract — de aceasta data avind
calitatea de vinzator — si intre cumparatorul final dintr-o
tara tertd, pretul fiind stabilit Tntr-o valuta convertibild,
l1ar plata se efectueazd, de reguld, prin credit documentar,
n varianta stabilitd de parti (sub forma de acreditiv sau
de scrisoare comerciala de credit comercial) ; de subliniat
interesul pe care 1l are vinzatorul, pentru cresterea efici-
entei operatiunii, de a promova' prin contract domicilierea
n tara sa a creditului documentar.

Remarcam din nou interesul intreprinderii din tara
creditoare Tn contul de diring : valorificarea soldului cre-
ditor Tn valuta de diring, prin transformarea acestei valute,
n valuta convertibild. Problema care se pune este similara
ca cea de mai sus care sint costurile pentru efectuarea
unei asemenea operatiuni. Luind Tn considerare aceiasi fac-
tori — in principal, cererea si oferta, respectiv pretul mar-
fii pe piata tarii terte — costul operatiunii consta din
diferenta de pret dintre cel platit in valutd de diring si
cel Tncasat Tn valuta convertibila. Cum, de regula, pretul
Tn valuta convertibila este mai mic, dedt cel in valuta
de cliring, diferenta este negativa, respectiv intreprinderea
in cauza va pierde o anumita suma in valuta de cli-
ring, pentru a obtine o anumita suma de valuta con-
vertibild. Aceasta pierdere calculata in procente, la valoa-
rea Tn valutd de cliring, Tn termeni tehnici, se numeste
disagio. Asa fiind, cu cit preturile in valuta convertibila
sint mai mici, cu atit disagio este mai mare. De aici con-
cluzia : pentru ca asemenea operatiuni sa aibd un grad ri-
dicat de eficienta, respectiv costul transformarii valutelor
de diring n valute convertibile sa fie cit mai scazut
(disagio cit mai mic) se impune o temeinica documentare
care sa conducd la alegerea acelor marfuri si Bie;[e pe care
se pot obtine preturi optime Tn valuta convertibila. Practica
0 dovedeste ca unele operatii de switch de tip retour au
fost efectuate la asemenea preturi incit Tntreprinderea ini-
tiatoare din tara creditoare nu a avut de suportat nici un
disagio iar, uneori, au fost realizate chiar benef'cu reU
in valuta convertibila.

c) Interferente dintre contracte. Oricare ar fi tipul de
operatiune comerciala complexa adoptat — aller sau retour
—, Intre cele doud contracte care constituie suportul lor
juridic este o strinsa interferenta si in functie de perfecta
sincronizare a obiectului si a conditiilor de livrare ale
ambelor contracte depinde buna derulare a operatiunii.

Obiectul celor doud contracte trebuie sa fie identic. Prin
clauze precis formulate se determind denumirea marfii, can-
titatea, parametrii calitativi si functionali, termenele de
garantie, conditiile si termenele Tn care pot fi formulate
reclamatii etc. Este indicat ca ultimele elemente aratate sa
fie de asa natura sincronizate in cele doua contracte incit
intreprinderea initiatoare a operatiunii sa aiba posibilitatea
sa transmitd si, respectiv, sa formuleze la rindul ei recla-
matii vinzatorului Initial, Tn concordantd cu cele primite
de la cumparatorul final. Clauzele privind ambalarea sint
in functie de modul de derulare a operatiunii. Daca mar-

furile urmeaza a fi expediate de vinzatorul initial direct
cumparatorului final, modul de ambalare, marcare, etiche-
tare etc. va fi formulat Tn aceiasi termeni Tn ambele con-
tracte ; Tn situatia in care marfurile vor fi tranzitate prin
tara si depozitele intreprinderii initiatoare a operatiunii si

in cadrul actiunii de indigenizane urmeaza sa fie reambalate
se vor prevedea in cele doua contracte clauze diferite, co-
respunzatoare operatiunii concrete ce urmeazdafi efectuata.

Conditiile si termenele de livrare se impun, de asemenea,
sa fie sincronizate. Daca marfa se expediaza de vinzatorul
initial direct cumparatorului final conditia de livrare CIF
ortul de destinatie apare a fi cea mai eficienta pentru
intreprinderea initiatoare a operatiunii, deoarece : in cazul
operatiunilor de tip aller pretul in valuta de cliring este ¢
substantial mai mare, ceea ce contribuie ca soldul debitor *
al contului de diring sase diminueze Tntr-o masura sporita;,
n cazul operatiunilor de tip retour va creste pretul in
valutd convertibild; cheltuielile de transport si asigurare
fiind platite In valuta diring, se vor reflecta pozitiv n
suma Tncasata Tn final de catre Tntreprinderea initiatoare,
n valutd convertibila.

Referitor la dreptul aplicabil contractelor si la alegerea
organului de arbitraj international facem urmdtoarele pre-
cizari : Tn situatia in care partenerii de diring sint din
tari socialiste dreptul aplicabil in contractul incheiat intre
acestia este cel al vinzatorului (lex venditoris), iar organul
de arbitrare competent este cel din tara piritului. Tinind
seama de aceste reglementari, in contractul ncheiat cu
partenerul din tara terta este recomandabil sa se prevada
ca drept aplicabil cel al tarii Tntreprinderii initiatoare a
operatiei comerciale respective, precum si_competenta or-
ganului de arbitraj international din aceasta tara.

Am aratat mai sus ca initiativa efectudrii operatiilor co-
merciale complexe sub forma de switch de tip aller sau
retour o poate avea atit o intreprindere din tara creditoare,
cit si una din tara debitoare in_contul de cliring ; initiativa
lor conjugata sau independenta este de natura sa accele-
reze realizarea scopului final urmarit: activizarea opera-
tiunilor reciproce comerciale, prin echilibrarea mai rapida
a contului de diring, ceea ce faciliteaza reluarea Tntr-un
termen mai scurt a schimburilor economice ntre cele doua
tari, parti in acordul de cliring. Tn practicd, deseori initia-
tiva este luatd de firme specializate in operatiuni de
switch din tari cu economie capitalistd. Asemenea firme,
de reguja, opereazd ca intermediari Tntre partenerii inte-
resati din tarile de cliring si cumparatori sau vinzatori din
tarile cu piata valutara libera.

De mentionat ca uneori se practica combinarea a doua
operatiuni in sensuri opuse, realizindu-se o operatiune de
tip aller-retour, situatie in oare partenerii nu mai urmaresc
scopul aratat mai sus — reactivizarea conturilor de cliring
— ci, obtinerea de beneficii Tn valuta.

Tn ncheiete, subliniem ca unele tari partenere de cliring
nu agreaza, din politicd proprie comerciala, reexportul
produselor vindute pe valuta de cliring. Tn asemenea si-
tuatii, cind. acordurile de cliring prevad de principiu inter-
dictia de reexport, orice operatiuni de acest gen nu pot
fi efectuate decit cu acordul partenerului vinzator.

22. Contracte do import-reexport Tn valute convertibile

Tn comertul international, Tn cadrul categoriilor .de ope-
ratiuni  comerciale complexe, pe linga operatiunile de
switch de tip aller si retour de care ne-am ocupat n
sectiunea precedenta, o frecventd deosebitd o au operatiu-
nile de importuri Tn valuta convertibild efectuate cu scopul
initial stabilit ca marfurile respective sa, fie exportate pe
diverse terte piete, tot in valutd convertibilda. Asemenea
operatiuni, denumite prescurtat reexporturi, sint determi-
nate de mai multe cauze, printre care :

.— obtinerea de beneficii Tn valutd convertibild, rezultate
din diferenta de pret dintre cel de cumparare (import) si
cel de vinzare (export) ; aceasta cauza se impune a fi
omniprezenta la construirea oricaror operatii comerciala
de reexport;

— pozitia geograficd, relatiille comerciale favorabile
schimburilor economice dintre tara intreprinderii initiatoare
si alte tari, clauza natiunii celei mai favorizate de care
se bucura tara sa, sint tot atitea premise care pot fi
fructificate prin construirea si derularea de operatiuni de
import-reexport cu obtinerea de beneficii Tn valutd con-
vertibila ; practica dovedeste ca intre preturile de cum-



parare in conditiile Tn care tara initiatorului se bucura
de clauza natiunii celei mai favorizate sint considerabil
mai mici, fata de cele de pe pietele unor tari terte care nu
dispun de aceleasi facilitati In raport cu tara de origine
a marfurilor Tn cauza ; R

— promovarea exporturilor din tara Intreprinderii ini-
tiatoare a reexportului este o cauza destul de frecventa
pentru perfectarea unor asemenea operatiuni; h prezent,
un numar crescind de parteneri, in special din tari in
curs de dezvoltare, conditioneaza importurile lor de pre-
luarea de catre viinzator a unor anumite marfuri indigene
in contul pretului datorat pentru importurile respective;
pentru a promova exporturile lor, vinzatorii acceptd ase-
menea marfuri in contrapartida, de care neavind nevoie
pe plan intern, in tara lor, le reexporta ;

— completarea cu unele subansamble a unor exporturi
complexe determina, de asemenea, operatiuni de reexport;
in mod frecvent intreprinderile de comert exterior expor-
tatoare de linii tehnologice, fabrici si uzine, Tn general, de
mari ansambluri industriale fac importuri de completare,
constind din diverse subansamble, agre%ate, piese speciale
etc, care se reexportd odata cu ansamblul industrial res-
pectiv ;

— intro masura mai micd, unele reexporturi au drept
cauza importul unor partizi mari de marfuri, optime din
punct de vedere comercial, dar care depé$esc necesarul
intern ; ca urmare, diferentele importate in plus se reex-
porta ; asemenea situatii pot sa apara si n_cazul unor
importuri_pe valuta de cliring si reexporturi pe valuta
convertibila :

— Tn sfirsit, mai trebuie s& mentionam si alte cauze de
importuri care au drept consecinte exporturi: importul
unor marfuri cu scopul unor prelucrari si reambalari in ve-
derea reexportului ; importul destinat pentru a disponibi-
liza pentru export a unor marfuri similare indigene, soli-
citat pe pietele externe.

Operatiunea comerciala complexa prin
poate fi sintetizata potrivit schemei nr. 3.

import-reexport

Din schema alaturata se desprinde succesiunea operatiu-
nilor intermediare care constituie Tn ansamblu o opera-
tiune comerciald de import-reexport. Pe primul plan se
situeaza negocierea paralela a contractului de import si a
celui de export, aceste doua instrumente constituind arma-
tura juridicd a Tntregii operatiuni. Evident, pentru ca
operatiunea de import — reexport sa se deruleze Tn con-
ditii bune, cu minim de risc si sa se soldeze cu un grad
ridicat de eficientd, la elaborarea celor doua contracte ur-

meaza sa se acorde toatd atentia si sa se tina seama de
particularitatile acestui gen de operatiuni comerciale com-
plexe pe care le vom prezenta Tn cele ce urmeaza.

a) Obiectul contractelor, ca si la operatiunile de tip
aller si retour, trebuie definit prin denumirea exacta a
marfii, parametri calitativi mod de ambalare si etichetare
(marcare), aspecte care vor primi solutii corespunzatoare
in functie de faptul dacd livrarea se efectueaza direct de
vinzatorul initial, cumparatorului final, sau marfa urmeaza
sa fie tranzitata prin tara initiatorului pentru indigenare.

O atentie deosebitd se va acorda sincronizarii clauzelor
din cele doud contracte privind termenele de garantare a
calitatii si bunei functionari, conditiile Tn care pot fi for-
mulate reclamatiile, termenele in care pot fi remise etc.
Desigur ca aceste aspecte Tsivor gasi solutii corespunzatoare
in functie de natura mairfii, de raporturile juridice dintre
cei trei parteneri ai operatiunii de import-reexport, de
modul de derulare etc. Tn toate ipotezele se impune Tnsa ca
termenele privind formularea reclamatiilor si cele de so-
lutionarea lor sa fie de asa natura stabilite in cele doua
contracte incit intreprinderea initiatoare sa dispuna de
timpul necesar sa formuleze, la rindul ei, reclamatii fata
de vinzatorul initial, pe masurd ce primeste asemenea
reclamatii de la cumparatorul final. Pe aceasta cale se
diminueaza riscurile derivind din calitatea necorespunza-
toare a marfurilor livrate de vinzatorul initial.

b) Evitarea riscurilor valutare si modalitatile de plata
a pretului privind cele doua contracte prezinta, de aseme-
nea, particularitati care trebuie avute in vedere de intre-
prinderea care initiaza operatiunea de import — reexport,
deoarece numai anumite clauze pot Tngradi, respectiv di-
minua riscurile comerciale, care in asemenea operatiuni au
0 intensitate mai ridicata.

Este bine cunoscut ca Tn conditiile actuale, cind piata
valutara internationala este caracterizata prir.tr-o perma-
nenta fluctuatie a cursurilor valutelor convertibile, pentru
a diminua Tntr-o masura cit mai mare urmarile negative
pe care le pot avea asemenea fluctuatii asupra contractelor
comerciale, practica a instituit nscrierea Tn cuprinsul lor
a unor clauze, printre care clauza D.S.T. si clauza cosului
restrins de valutd sint cele mai eficiente. Pentru a fi ferit
de riscul fluctuatiilor valutare este indicat ca intreprinderea
initiatoare a unei operatii comerciale complexe de import-
reexport. ca pe linga negocierea pretului intr-o singurd
valuta sa promoveze in ambele contracte aceeasi clauza, de
preferinta clauza D.S.T. Procedind astfel, riscul pe care Tl
constituie fluctuatiile valutare se transfera, asupra vinza-
torului din primul contract si asupra cumparatorului din
cel de-al doilea. Astfel, bundoara, dacd in primul contract
s-ar inscrie clauza D.S.T. iar In al doilea o clauza prin
care se constituie un cos restrins de valute, sau s-ar omite
0 asemenea clauza, la data platii importului suma recalcu-
lata potrivit clauzei stipulate poate sa fie egala sau mai
mare decit suma Tncasatd de la cumparator, care ramine
neschimbata din lipsa unei clauze care sa permita recalcu-
larea acesteia din urma.

Cu privire la modalitatea de platd aratdm ca adop-
tarea In ambele contracte a creditului documentar, sub
forma acreditivului back to back, sporeste considerabil
gradul de siguranta a Tncasarii pretului. Asemenea acre-
ditive ,spate Tn_spatell se sprijind reciproc, Tn sensul c&
cel deschis vinzatorului din primul contract, este Tnteme-
iat pe acreditivul deschis de cumparatorul din cel de-al
doilea contract, beneficiar fiind intreprinderea initiatoare
a operatiunii de import-reexport in cauza.

Pentru ridicarea eficientei operatiunii, se impune ca
sa se prevada in ambele contracte domicilierea creditivelor
documentare la banca comerciala din tara initiatorului ;
Tn acest mod timpul de curier in contractul de import
(perioada de circulatie a documentelor de plata de la
banca comerciala care a deschis creditul si pina la ajun-
gerea si Tncasarea lor de la banca platitoare) este credi-
fatd (suportatd) de vinzatorul initial, iar momentul Tnca-
sarii valorii marfurilor exportate se apropie mult, pind

la suprapunere, cu momentul platii, reducindu-se astfel
perioada de creditare a operatiunii si deci cresterea bene-



ficiului Tn valuta convertibilda. Pentru a se evita complet
creditarea operatiunilor de import-reexport, a caror cos-
turi in valuta le suporta initiatorul, in practici a fost
experimentata, cu rezultate certe, urmatoarea formula de
finantare, respectiv de mobilizare a creditelor necesare:
Tn contractul de import Tn cadrul clauzei privind creditul
documentar s-a prevazut ca documentele de platd remise
de vinzator sa fie insotite de o cambie care sa aiba sca-
denta de plata 90 zile de la data expedierii marfurilor;
creditul documentar din contractul de reexport a fost do-
miciliat Tn tara initiatorului operatiunii ; ca urmare, pretul
marfurilor exportate a fost Tncasat in interiorul termenu-
lui de 90 zile prevazute pentru plata lor catre vinzatorul
initial, fapt care a Tnlaturat necesitatea contractarii de cre-
dite pentru derularea operatiunii, deci, eficienta opera-
tiunii a fost mai ridicata.

c¢) Conditiile de livrare negociate in cadrul celor doua
contracte pot, de asemenea, sa contribuie la ridicarea efi-
cientei operatiunii de imporUreexport. in contractul de im-
port este indicat si se promoveze conditia C rt F portul
de destinatie, conditie care trece n sarcina vanzatorului
cheltuielile de transport si permite initiatorului s& asigure
marfa_la o societate de asigurari din tara sa (la noi
ADAS), fapt care 1l degreveaza de unele cheltuieli in va-
lutd ; In cazul Tn care initiatorul are interes ca transpor-
tul sa se efectueze pe cheltuiala sa (dispune de mijloace
nationale de transport), conditia de livrare va fi FOB por-
tul” de Tncarcare, sau FOT—FAS. Tn contractul de export,
n functie de Tmprejurarile concrete, de natura marfurilor,
de distanta dintre parti etc, poate fi promovata fie con-
ditia FOB port incarcare, fie conditia C & F port desti-
natie.

d) Dreptul aplicabil contractelor de import si de ex-
port este indicat sa fie acelasi, de preferinta al tarii in-
treprinderii initiatoare a operatiunii; de asemenea, este
indicat sa se aleaga prin clauza compromisorie acelasi
or?an de arbitraj international, care este de dorit sa fie
cel din tara initiatorului. Tn asemenea conditii, evident,
eventualele litigii care ar putea si apard, pe de o parte
intre initiator si cumparatorul final, iar pe de alta parte,
intre acesta si vinzatorul initial, pot fi solutionate mai
eficient, atit sub aspectul solutiei, cit si al cheltuielilor
provocate, care se suportd Tn moneda nationala.

Facem precizarea ca la construirea si derularea unei
operatiuni comerciale de import-reexport una din1 parti
poate fi o firma specializatd Tn asemenea operatiuni, care
poate actiona Tn calitate de comisionard a unei terte per-
soane sau Tn nume si cont propriu. De asemenea, initia-
torul unei operatiuni de import-reexport poate folosi ser-
viciile unui reprezentant comercial (de exemplu, o socie-
tate mixta), care poate actiona fie in baza unui contract
de mandat, fie Tn calitate de comisionar, situatie Tn care
ndeplineste actele in nume propriu, dar Tn contul comi-
tentului.

2.3. Contracte de import conexate cu contracte de

export

Operatiunile comerciale conexate — constind din con-
ditionarea perfectarii contractelor de import, in special
pentru masini si utilaje, echipamente industriale etc. de
exportul unor marfuri indigene Tn contrapartida —, desi
nu se initiaza pentru export valutar direct, au o finali-
tate cu un scop similar care se realizeazd prin degrevarea
balantei comerciale de platd, chiar si partiald, a unor im-
porturi necesare economiei. Pe planul comertului interna-
tional asemenea operatiuni cunosc o extindere continug;
tot mai multe tari, in special din cele In curs de dezvol-
tare, pun conditia exportului de marfuri indigene cu &
caror valoare sa se compenseze, intr-o masura cit mai
mare, importurile ce urmeaza a se efectua; pe aceasta
cale, pe linga echilibrarea balantelor comerciale, se pro-
moveaza exporturile unor marfurl mai greu vandabile pe
unele piete.

n literatura de specialitate operatiunile conexate sint
denumite si paralele, conjugate sau de reciprocitate. Com-

plexitatea unor asemenea operatiuni consta atit din faptul
ca se Tncheie cel putin doua contracte, cit si din numarul
dm_fare_ de participanti, de reguld, trei sau patru, din tari
iferite.

_ Pentru perfectarea unei operatiuni conexate, ca re-
guld generald, se Incheie :

_—un prim contract, de import, care urmeaza toate
regulile oricarui contract comercial de vinzare—cumparare
internationala ;

— un al doilea contract, de import, incheiat fie de
aceleasi parti din contractul de import — situatie mai rar
intilnita —, fie Tntre alti doi parteneri dintre care vinza-
torul este din aceeasi tara cu importatorul, iar cumpara-
torul din tara vinzdtorului din primul contract, sau din-
tr-o tard terta

O prima particularitate a acestor doua contracte este
totala lor independenta cu privire la obiect si la valoarea
acestora; executarea lor — livrarea marfurilor si plata
pretului — urmeaza clauzele stabilite in fiecare contract
In parte ; conexarea lor se realizeaza printr-o conventie a
partilor din primul contract prin care vinzatorul se oblig
sd incheie, sau sa faca sa se Tncheie, de catre o altd per-
soana un contract de cumparare internationala de marfuri
din tara importatorului cumpérétorl) de o anumita va-
loare. Cu privire la conventia partilor privind conexarea
contractului de import de un contract de export se pun
mai multe probleme, printre care: sub ce forma urmeaza
sa se Tncheie conventia, cum se dovedeste perfectarea con-
tractului de export si care sint consecintele neexecutarii
obligatiilor asumate prin acest contract sau prin conventie.

Tn practica, Problemele aratate au primit solutii di-
ferite, cele mai frecvente fiind urmatoarele: conventiile
partilor din contractul de import se materializeaza sub
forma unor documente anexe la primul contract si Tn care
se detaliaza obligatia vinzatorului. natura si valoarea ex-
porturilor care urmeaza sa fie efectuate in contrapartida,
termenele de executare ; cu privire la dovada Tndeplinirii
obligatiei, deseori se prezintd un act eliberat de o ntre-
prindere exportatoate din tara importatorului, Tn care se
atestd incheierea contractului de export, valoarea lui si
alte elemente ; in ce priveste masurile de garantarea exe-
cutarii exporturilor, acestea se reduc, deseori, la stabili-
rea unor penalitati pe care urmeaza sa le plateasca vinza-
torul din contractul de import, in cazul in care nu se reali-
zeaza n contrapartida exporturile

Credem cda pirghia pe care trebuie s& actioneze im-
portatorul o constituie sistemul de penalitati ce urmeaza
a fi promovate in primul contract, cu referire directa la
cel de-al doilea ; alaturi de penalitati, care trebuie sa fie
astfel stabilite Tncit plata tor ca urmare a neexecutarii n
termen a obligatiilor de preluare a unor marfuri Tn contra-
partida sa fie serios resimtite de vinzator, obligarea aces-
tuia sd prezinte o scrisoare de garantie bancara privind
plata si a unor despagubiri in cazul in care contractul de
export este reziliat din vina cumparatorului extern, ar fi
de naturd sa asigure executarea reald a acestuia. De ase-
menea, conditionarea platii importurilor de Tncasarea prea-
labild a marfurilor exportate ar fi Tn masurd sa consoli-
deze cel de-al doilea contract, sa Tnlature eventualele elu-
dari ale conventiilor amintite si, in final, sa se realizeze
scopul urmarit — exportul efectiv al marfurilor indigene,
in contrapartidd pentru importurile efectuate.

Cu privire la operatiunile comerciale conexate, De-
cretul nr. 276/1979 privind unele masuri pentru Tmbuna-
tatirea activitatii de comert exterior, la art. 2, aliniat final,
stabileste urmétoarele; ~Importurile de instalatii, masini,
utilaje’ si subanasmble se vor angaja cu precadere in ca-
drul actiunilor de cooperare si a actiunilor de export in
contrapartidd de produse din ramura constructiei de masini".
Asadar, ntreprinderile roméne de comert exterior impor-
tatoare ale produselor aratate nu au latitudinea sa ofere
orice  marfuri romanesti, ci numai produse din ramura
constructoare de masini. Pe linga promovarea exporturilor
unor produse Tnrudite cu cele importate, textul citat are si
menirea sa orienteze operatiunile comerciale conexate, in
conformitate cu interesele economiei nationale.



2.4. Contracte de schimb de marfuri

Tipul de operatiune comerciala sub forma de com-
pensatie de marfuri, practicat cu milenii in urma si cunos-
cutd in istoria comertului sub denumirea de troc, are o
raspindire considerabilda si in comertul international con-
temporan, datoritd avantajelor pe care le prezinta: sur-
monteaza bariere existente Tn unele state privind transferul
valutelor ; degreveaza balantele comerciale de ‘pléti pentru
importuri, promovind in acelasi timp exportul marfurilor
in contrapartida ; contribuie la diversificarea gamei sorti-
mentale de marfuri pe piata interna, fard efort valutar.
Asa fiind, desi operatiunile Tn compensatie de marfuri nu
au ca finalitate un aport valutar direct pentru initiatorul
lor, ele contribuie la echilibrul balantei comerciale prin
evitarea unor plati in valuta, care sint inlocuite cu canti-
tati de marfuri exportate echivalente ca valoare cu cele
importate.

Compensatiile de marfuri — denumite n literatura
de specialitate compensatii individuale, spre a fi deose-
bite de cele globale, efectuate pe calea’ cliringului —, sub

aspect economic constituie un schimb Tn naturd, avind ca
suport juridic contractul care poarta acelasi nume, incheiat
de doi parteneri, fiecare avind pozitie atit de exportator,
cit si de importator.

Contractul de schimb este reglementat de Codul nos-
tru civil prin art. 1405—1409. legiuitorul formulind regula
generala potrivit careia toate normele prescrise In materie
de vinzare sint aplicabile si acestui contract. Codul elvetian
al obligatiunilor, la fel ca si Codul civil al R. F. Germania
dispune, de asemenea, ca normele prescrise Tn materie de
vinzare sint aplicabile si contractului de schimb. Prevederi
similare Tntilnim si Tn sisteinul de drept francez si cel ita-
lian. Toate aceste sisteme de drept considera pe fiecare din-
tre partile unui_contract de schimb atit vinzator, cit si cum-
parator, adica fiecare Tsi asuma o obligatie de a da. Cu alte
cuvinte, natura juridica a schimbului poate fi exprimata
prin formula rem pro re, pe citd vreme a vinzarii este reni
pro praetio.

Daca obiectul juridic al contractului de schimb 7l repre-
zinta obligatiile reciproce asumate de parti, obiectul eco-
nomic este constituit din doud partizi de marfuri egale ca
valoare care urmeaza a fi schimbate intre cele doua parti
contractante. Evident, pentru sporirea garantiei de reali-
zare efectivd a operatiunii, fiecare parte urmareste ca im-
portul si preceada exportul. Din punctul de vedere al in-
treprinderilor roméane de comert exterior promovarea aces-
tei succesiuni de efectuare a operatiunii simplificd modul
de urmarire a lichidarii operatiunii — nemainteresind
vreun alt organ al administratiei de stat —, iar riscurile
sint inlaturate.

Ca urmare a faptului ca Tn asemenea contracte nu
au loc transferuri de valute, operatiunea se considera efec-
tuata Tn momentul schimbulul direct intre parti a docu-
mentelor de livrare. Cum operatiunea de export nu poate
fi practic concomitenta cu aceea de import, pentru a con-
solida contractul este indicat ca partea debitoare, respectiv
aceea care urmeaza sa indeplineasca ultimul act al schim-
bului, sa procure celeilalte parti o scrisoare de garantie
bancard, sau o altd modalitate de garantare a executarii
intocmai a_obligatiei asumate prin contract. lpoteza livra-
rii marfurilor pe numele unui tert, de regula un depozit
general de marfuri, care sa le elibereze contra unor docu-
mente care atestd expedierea marfurilor in contrapartida,
nu ni se pare practica, cheltuielile suplimentare asttel pro-
vocate putind fi mai mari decit cele pentru obtinerea unei
scrisori_de garantie bancara, n dplus existind si riscul ca
marfurile si nu fie ridicate de destinatarul din contractul
de schimb.

Practica comertului international a diversificat for-
mele de realizare a schimbului, adaptindu-le la situatii
concrete si subordonindu-le intereselor pe care le au par-
tile ; printre cele mai frecvente forme de schimb de mar-
furi intilnite pe planul comertului international sint t

— schimburi (compensatii) bilaterale largite, in care
operatiunile de export si import se efectueazd Tn mai

multe reprize, loturile de marfuri esalonate tn timp fiind
expediate alternativ atit la export cit si la import;

— compensari_largite de marfuri, de tip barter orga-
nizate de un numar mai mare de parteneri din doua tari
Prin care se exclud transferurile de valuta, partenerii din
iecare tara platindu-si reciproc valoarea marfurilor, res-
ectiv importatorul plateste Tn moneda nationala echiva-
entul marfurilor importate, exportatorului national;

— schimburi adresate intre parteneri a doua tari n-
tre care exista acord de cliring si care au loc in cazurile
n care plafonul creditului tehnic a fost atins ; Tn asemenea
situatii, in baza contractului Tncheiat intre parti, exportul
unei partide de marfuri este destinat in mod_expres aco-
periril valorii unei contrapartide care urmeaza sa fie im-
portata ;

— compensatii triunghiulare, la care participd parte-
neri din trel (sau mai multe? tari, compensarea facindu-se
n lant, evitindu-se astfel platile Tn valute.

Schimbul de marfuri, datorita avantajelor pe care le
prezintd, este folosit de Tntreprinderile noastre de comert
exterior atit pentru nevoile Industriale — aprovizionarea
cu masini, utilaje, piese de schimb, unele materii prime
etc. —, cit mai ales pentru diversificarea fondului de
marfa destinat pietei interne. Ultima categorie de marfuri,
constituie obiectul de activitate al Tntreprinderii de co-
mert exterior ,Mercur"; redam textul din Decretul nr.
276/1979, anexa nr. 9, pct. 11, prin care este stabilita com-
petenta acestei intreprinderi :

— schimb de marfuri de larg consum din fondul de
marfuri destinate pietei interne cu organizatii si firme din
strainatate, precum si schimbul de marfuri al Uniunii
Centrale a Cooperativelor de Consum cu organizatiile co-
operatiste si intreprinderi din alte tari ;

— schimb omogen de utilaj si mobilier comercial
pentru Ministerul Comertului Interior.

3. OPERATIUNI EA BURSELE DE MARFURI

Bursele de marfuri reprezinta o piata caracteristica
economiei capitaliste unde se cumpara si se vind marfuri
fungibile, dupd o procedurd speciald, care se desfagoard
potrivit unui program prestabilit, intr-o anumita sala, n
prezenta vinzatorilor si a cumparatorilor, sau a reprezen-
tantilor acestora.' Asa cum se subliniaza in literatura de
specialitate, bursele constituie un veritabil seismograf care
inregistreaza cu o mare sensibilitate orice fenomen care
ar putea sa influenteze cererea si oferta. Ea este infor-
mata prin mii de antene, despre tot ce se petrece pe glob
n toate domeniile, fie ca este vorba de economie sau poli-
tica, de tehnicd sau stiintd sau de aparitia unor calamitati
naturale etc., si reactioneaza spontan reflectind fenomenele
respective prin urcari sau scaderi de preturi sau cursuri.
O secetd prelungita Tn Australia sau Argentina, spre exem-
plu, ridica pretul griului la bursa din Londra, Winnipeg
sau Chicago cu cel putin o lund Tnaintea Tnceperii insamin-
tarilor de primavara in emisfera nordica. Descoperirea unui
important zacamint de petrol sau de cupru sau introdu-
cerea’ unor tehnici noi, mai eficiente, Tn exploatarea zaca-
mintelor existente face sd scadd pretul acestor materii
prime mult Thainte ca oferta sa se fi materializat pe piata.
llotarirea unui guvern de a-si crea stocuri strategice sau de
a lichida prin vinzare stocurile existente influenteaza, de
asemenea, preturile, si nu numai ale produselor vizate, ci
si ale celor similare sau de substituire.

3.1. Organizarea burselor — clasificare

Bursele au aparut cu zece secole Tn urma, in porturile
italiene, firma distinctiva a localurilor respective fiind o
pungd de bani, care Tn limba italiana se numeste borsa.
De aici s-au extins si in alte centre comerciale din Franta
(Marsilia, Lyon, Toulouse si Paris), iar prin secolul XIV in
nordul Europei, in orasele hanseatice. De mentionat ca prin
vechi documente se semnaleaza faptul ca inca Tn secolul
XIV in casa familiei Van der Borse din Bruges, se negociau
bani, metale pretioase, valori mobiliare si chiar marfuri.
Prima bursda. Tn acceptiunea modernad este consideratd, Tn
literatura de specialitate, cea de la Anvers.



Organizarea burselor este asemandtoare in aproape
toate tarile cu economie capitalista. Sub aspectul formei de
constituire, a. formei de organizare, se disting urmatoarele
tipuri de burse: a) burse private, infiintate si organizate
de particulari, de multe ori sub forma de societati pe ac-
tiuni, de asociatii comerciale sau de camerele de comert,
constituite pe baza unor statute de functionare adoptate de
catre fondatori ; b) burse infiintate si administrate de stat,
organizate pe baza legilor existente in tarile respective.

Dupa criteriul admiterii participantilor, se deosebesc :
burse la care participarea nu este limitata si cele la care
sint admisi numai membrii bursei.

Privite sub aspectul naturii operatiunilor, Tn cadrul
burselor se incheie tranzactii privind marfuri, valori mobi-
liare, devize etc. inca din secolul al XVIIf-lea a_nceput
procesul de specializare a burselor Tn burse de marfuri si
burse de valori ; Tn prezent activitatea burselor, dup& obiec-
tul lor, este bine conturatd, cunoscind o specializare, de
regula, pe urmatoarele activitati : burse de comert sau de
marfuri.,burse de valori mobiliare, burse de devize si burse
pentru operaTiUfii ajutdtoare7in comertul international (burse
de asigurari, ca de pilda Lloyd's din Londra si cele de
navlosiri).

Bursele de marfuri, pastreaza cel mai fidel cadrul si
formele organizatorice ale burselor clasice, Tn cadrul carora
se negociaza marfuri fungibile (din care o cantitate poate
fi substituita printr-o alta cantitate cu caracteristici tehnico-
calitative identice, adica cu aceeasi valoare de intrebuintare :
griu, cafea, minerale etc.) care prezinta omogenitate si ca-
racteristici bine definite (elemente pe baza carora se pot
stabili calitatile marfurilor tranzactionale).

Tn cadrul burselor de marfuri unele se numesc burse
caracteristice datorita ponderii insemnata a tranzactiilor Tn-
cheiate Tn cadrul comertului international cu astfel de pro-
duse. Este evident cd ele dau nota dominantd atit in ce
priveste cantitatile de marfuri oferite cit si Tn stabilirea’
preturilor. Astfel de burse se intilnesc in primul rind Tn
zonele producatoare de mari cantitati din marfurile respec-
tive cum sint: pentru cereale — Chicago si Winnipeg ; pen-
tru piei de bovine — Buenos Aires si Chicago ; pentru bum-
bac — Memphis si New Orleans ; pentru cauciuc — Singa-
pore ; pentru profile metalice — Anvers; pentru cafea —
Saulo Paolo ; pentru produse petroliere — Rotterdam. Unele
burse caracteristice sint asezate Tn zonele de mare consum,
avind rolul de distribuitor al unor astfel de marfuri. Dintre
acestea mentionam Tn primul rind Londra ca principal re-
distribuitor de materii prime pentru Europa si America de
Nord. Subliniem ca cele trei burse de marfuri din Londra
au un volum de tranzactii dintre cele mai importante din
lume : Baltic Exchange cu un mare numar de sali de vin-
zare pentru cereale, oleaginoase, carne, lina, iutd, blanuri
s.a.; Commodity Exchange pentru zahar, ceal, cacao, cafea,
cauciuc etc.; London Metal Exchange pentru metalele ne-
feroase si rare. Aceasta, creatd Tn 1882, este principala bursa
de metale din lume ; volumul anual al tranzactiilor Inche-
iate aici depaseste un. miliard lire sterline.

Bursele sint constituite, Tn general, sub forma societa-
tilor pe actiuni. Din_bursa fac parte ca membri, de regul3,
principalele banci si institute financiare, marile companii
comerciale si intreprinderi industriale din orasul, zona sau
tara respectiva, care, sub diferite forme, efectueaza tran-
zactii sau sint interesate Tn operatiuni de bursa. Reprezen-
tantii acestora aleg un comitet de conducere si, in cadrul
acestuia, pe presedinte si unul sau mai multi vicepresedinti,
n atributiile conduceril bursei intrd, de reguld, problemele

legate de organizarea si functionarea administrativa a bur-
selor, reglementarile privind desfasurarea tranzactiilor bur-
siere, stabilirea cursurilor, notarea acestora Tn lista oficiala
de cursuri, masurile privind reglementarea litigiilor rezultate
din tranzactiile bursiere. In conformitate cu legislatia exis-
tenta si uzantele bursei etc.

Operatiunile de bursda se incheie fie prin participarea
directa a vinzatorilor si cumparatorilor, fie prin intermediul
unor intermediari, care la bursele din Anglia, sint de doua
feluri: brokerii si dealerii. Brokerul de bursa este un man-

datar care primeste ordine de la persoane din afara bursei,
de la banci (care, Tn Anglia n-au acces la bursa), In timp
ce dealerul, (jobber), incheie operatiuni si pe cont propriu;
acesta are_ legaturi cu comitentul prin intermediul broke-
rului. Cistigul brokerului constd din comisionul ce-1 Tnca-
seazda, pe cind al dealerului, din difereiita de pret (curs).
Intermediarii la bursele din R. F. Germania se numesc Bor-
senmakler, iar Tn Franta curtieri.

3.2. Operatiuni de bursa

Operatiunile de bursa pot fi clasificate Tn doud mari
categorii : operatiuni pe bani gata, la disponibil, situatie in
care atit livrarea marfurilor, cit si plata se fac imediat dupa
Tncheierea contractului ; operatiuni la termen, la care li-
vrarea marfurilor are loc la un termen mai mult sau mai
putin indepdartat. Ultima categorie de operatiuni se poate in-
cheia pentru acoperirea unor nevoi reale ale cumparatorilor,
dar, de obicei, acestea au un scop speculativ. Astfel, cum-
paratorul achizitioneaza o cantitate de marfa de care nu
are nevoie, dar spera ca, la termenul de livrare, pretul
acesteia sa fie mai urcat decit cel la care s-a Incheiat ope-
ratia, deci, a speculat, @ la hausse. Dimpotriva, vinzatorul,
de cele mai mult? ori, nici nu poseda marfa pe care o vin-
de, dar nutreste Speranta cd, la data fixata pentru livrare,
va putea sa-si_procure marfa, pe care s-a obligat s-o vinda,
la un pret mai scazut si din diferenta dintre pretul cu care
a vindut si cel cu care a cumparat sa realizeze un profit.
ﬁc_easté specula, la scaderea preturilor, se numeste a la

aisse.

Operatiunile la termen sint, la rindul lor, de mai multe
feluri. Astfel, mentionam operatiunile ferme, la care vinza-
torul este obligat ca, la termenul prevazut, sa predea marfa,
iar cumpadratorul sa o preia si sa plateasca pretul convenit
cu ocazia Tncheierii contractului. Operatiunile cu prima sau
reziliabile, la care vinzatorul sau cumparatorul Tsi rezerva
dreptul de a rezilia contractul, achitind celuilalt o anumita
suma de bani denumita prima. Prin plata primei, speculantul
si-a limitat pierderea pina la nivelul primei. Platitorul
primei poate fi vinzatorul sau cumparatorul. La o anumita
datd, numita ziua lichidarii, partea care si-a rezervat acest
drept trebuie sa declare daca se retrage, adica cere rezi-
lierea contractului Si plateste prima sau daca doreste exe-
cutarea contractului.

_La bursd, se practica si diferite combinatii, de ope-
ratii la termen, care permit limitarea, respectiv divizarea
riscurilor ce rezulta din- speculatii. Cumparatorii si vinza-
torii aleg, cu intentii speculative, bursa la care cumpara
sau vind, de asemenea, si termenul considerat cel mai fa-
vorabil pentru realizarea de profit.

La operatiunile la termen, se ntimpla deseori ca
marfa achizitionata de cumparatorul la termen sa fie vin-
dutd Tnainte de ziua lichidarii si astfel ea sa treaca, din
mind Tn mina, pe la mai multi cumparatori. in ziua li-
chidarii, ultimul posesor obtine livrarea prin_ casa de lichi-
dare, iar aceasta deconteaza prin cumparatorii interme-
diari diferentele de pret, adica diferenta dintre pretul cu
care fiecare dintre el a cumparat si cel la_care a vindut,
mai departe, lotul de marfa, Uneori, se intimpla. ca fi-
liera, Tn circulatia ei, sa fie rascumparata de vinzatorul
initial, creatorul filierii, filiere tournante”, nemaiavind
loc nici o deplasare de marfa. Tn decontdrile cumparato-
rilor intermediari, se stabilesc numai profiturile, respectiv
pierderile acestora. Asadar, operatia nu a servit unei nece-
sitdti economice, ci a avut numai un caracter speculativ.

O formula a speculatiilor la bursa o reprezinta cor-
nerring-ul corepunzator Careia cei ce fac speculatii a la
hausse se unesc si, prin intermediari, cumpara o mare
parte a marfurilor respective disponibile, cu scopul ca, la
termen, cei ce speculeaza a la baisse, care au*obligatii de
vinzare, sa nu poata livra din lipsa de marfa. Tn acest
caz cei ce fac speculatii ,a la baisse", fiind ,incoltiti", sint

la bunul plac al celor ce joacd & la hausse. Citeodata,
pentru executarea unui astfel de corner, sint necesare capi-
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taluri Tnsemnate ; Tn acest caz oamenii de afaceri care se
ocupa cu speculatii se reunesc intr-o asociatie ad-hoc nu-
mita ring, la care sint atrase si banci, sau alte institutii
de credit.

3.3. Cotatiile la bursa — Tincheierea contractelor

Prin mijloacele moderne de telecomunicatii preturile
si cursurile ce se stabilesc la bursele reprezentative se
transmit aproape simultan intre toate bursele din lume,
fapt care duce nu numai la o influentare reciprocd, dar si
la 0o anumitd apropiere a acestor preturi si cursuri, tin-
zindu-se spre egalizare. Aceste preturi, care, In fapt, sint
preturile pietei mondiale, orienteaza activitatea tuturor
celor care participa la circuitul economic international,
fie In calitate de cumpdrdatori sau Tn aceea de vinzatori.
Pe buna dreptate — trecind peste faptul ca cererile si
ofertele sint uneori influentate In mod artificial prin crea-
rea unei atmosfere de febra sau de panicd, manevre frau-
duloase ale unor grupuri speculative — putem afirma ca
bursele reprezinta una din caile principale de formare a
preturilor mondiale pe piata capitalistd. Aceste preturi
sint denumite cotatii sau cursuri.

Cotatiile, respectiv nivelul cursurilor, se stabileste
zilnic, atit pentru operatiile la disponibil, cit si pentru
cele la termen, care se afiseaza Tn cadrul bursei si pot fi:
cotatii efective care se stabilesc pe baza tuturor tranzac-
tiilor Tncheiate Tntr-o anumita zi, acestea fiind luate in
considerare la Tincheierea operatiunilor de vinzare—cum-
parare ; cotatii nominale, care reprezinta pretul marfurilor
care coteaza curent la bursd, dar pentru care nu s-au Tn-
cheiat tranzactii intr-o perioada de citeva zile, din lipsa
de oferte sau cereri.

in functie de modalitatea de determinare a cotatiilor
acestea sint. cotatii medii, care reprezinta media pretu-
rilor unei marfi pentru care s-au Tncheiat tranzactii (s-au
formulat cereri si oferte) Tn perioada data ; cotatii limitd,
reprezintda media preturilor minime sau maxime n pe-
rioada luatda Tn considerare ; cotatiile de lichidare sint cele
stabilite de casele de lichidare (oficii de decontare) pen-
tru lichidarea unor operatiuni de bursda la termen.

Se mai disting: cotatii oficiale, care sint anuntate
dupa lichidarea sesiunii de tranzactii din cursul diminetii
si care sint luate Tn considerare pentru fincheierea con-
tractelor pe termen lung ; cotatii neoficiale, care se refera
la tranzactiile incheiate pina la Tinchiderea sesiunii de
seara, care reprezintd numai un indiciu privind tendinta
preturilor in ziua urmatoare.

Mentionam ca presa de specialitate si, Tn unele tari
si ziarele cotidiene, --publicd pe linga cotatiile aratate si
tendinta bursei indicind trei directii, prin utilizarea urma-
toarelor denumiri : solidé-strong —, daca sint perspective
de ridicare a preturilor; slaba (moale)-weak —, daca se
intrezdreste o curba descendentd, respectiv o scadere a
preturilor-; mentinere, daca nu se prevede o modificare
a cursului.

Constituind vinzari-cumparari de o factura speciala,
tranzactiile care se incheie In cadrul burselor urmeaza o
procedura aparte, bine stabilite prin uzante si reglemen-
tari proprii.

O conditie prealabila este Tnscrierea marfurilor la
bursd, operatiune care se face de un comitet special care
functioneaza pe linga conducerea burselor si care fixeaza
si limita valoricd minima a fiecdrei tranzactii. Cererea de
inscriere 1n lista de cotare, a unei categorii de marfa nu
poate fi prezentata decit de o ntreprindere sau de o banca
membrad asociatd, sau de o institutie publica de finantare.
Aceasta cerere trebuie sda contina toate datele esentiale
pentru aprecierea marfii care urmeaza sa fie introdusa in
comertul bursier. Thainte de inceperea operatiilor se sta-
bileste cursul de deschidere si cel de inchidere, de curtier,
sub  supravegherea sindicului bursei. Tot el calculeaza
cursul sau pretul unitar al zilei potrivit unor norme bine
precizate.

Tranzactiile de bursa sint efectuate, de regula, numai
de agenti oficiali, care_sint, de fapt, organele centrale n
activitatea unei burse. Tranzactiile se incheie in baza stri-

garilor de ofertd sau de cerere — intr-un spatiu anume
rezervat lor, care se numeste ringul bursei sau corbeille.
Tranzactia este Tncheiata in momentul Tn care curtierul
care cumpara strigd ,am cumparat”, iar curtierul vinzator
confirma strigind ,am vindut'. Toata operatiunea se des-
fasoara sub supravegherea' sindicului bursei, care este, Tn
acelasi timp, seful curtierilor. Acesta, Tmpreuna cu mem-
brii care compun comisia cotei, intocmeste lista Tncheie-
rilor de tranzactii dupa care sint trecute in registrul de
procese verbale.

La bursele moderne cotatia prin strigare este inlo-
cuitd cu un sistem electronic foarte complex, afisindu-se
pe tablouri uriase, marfurile, cursurile, ofertele, tranzac-
tiile Tncheiate.

Agentiile oficiale fac operatiuni pentru clientii lor
numai pentru marfuri nscrise oficial la bursd si numai
in limita mandatului pe care l-au avut si care poate fi:
mandat (ordin) fix sau limitat care permite agentului ofi-
cial sa incheie valabil o tranzactie numai Tn momentul
cind cursul zilei respective ajunge la nivelul indicat de
client sau se inscrie intre limitele stabilite de el; mandat
(ordin) fara limita, cind agentul respectiv poate Tncheia
operatiunea de vinzare-cumparare la orice curs din cele
ce s-au tratat si Tncheiat Tn ziua respectiva ; ordinul aux
mieux (cit mai bine) acordd agentului dreptul sa aleaga
cursul si momentul cel mai favorabil la care se Tncheie
tranzactia.

Afacerile Tncheiate la bursd, sub forma orald, sint
perfectate ulterior printr-un contract scris, care, de obicei,
este un formular tipizat.

De pilda, la bursa metalelor neferoase din Londra
exista doua tipuri de contracte : Contractul de tipul A re-

rezintd o comunicare scrisa, Tn care vinzatorul — mem-
ru al ringului — comunica cumparatorului — alt membru
al ringului — cite tone si din ce metal, la ce pret si Tn ce
termen este vindut acestuia. Acest contract nu cuprinde
nici reguli generale si nici speciale despre cantitatea si
calitatea livrarilor, Tntrucit membrii ringului sint obligati
sa le cunoasca. Tn partea’ inferioara a contractului de
tipul A, exista un formular care se detaseaza dupa comple-
tarea lui de cdtre cumparator si se napoiaza vinzatorului,
servind drept confirmare a primirii contractului si & con-
ditiilor afacerii.

Contractele de tipul B, in prima parte, oferda o ima-
gine de ansamblu asupra conditiilor afacerii contractate
si a regulilor specifice de efectuare a tranzactiilor de bursa,
dupa care se stipuleaza denumirea si adresa firmei ne-
membre a ringului, care a cumparat sau a vindut metalul,
locul unde s-a perfectat afacerea. Urmeaza declaratia
membrului ringului pentru conformitate precum si comi-
sionul Tn procente fatd de valoarea afacerii si data livrarii,
in contractele de tip B, sint stipulate drepturile si Tnda-
toririle partilor contractante, precum si regulile speciale
referitoare la calitatea produsului, care trebuie sa fie livrat
conform contractului tip, conditiille de livrare si de
plata etc. » L o

Pentru facilitarea Tncheierii operatiunilor la bursele
de marfuri, s-au introdus anumite reguli (bazate pe uzan-
tele Tn vinzarea-cumpararea de marfuri). Astfel, se stabi-
fesc conditii uniforme cu privire la locul si termenul de
livrare, termenul de plata, ambalaj si, Tn special, cu privire
la calitatea marfurilor, conditiuni tip care fac ca obliga-
tiile partenerilor, exprimate concis, sd fie bine precizate,
asigurindu-se astfel rapiditatea incheierii operatiunilor si pe
cit se poate eliminarea litigiilor. De obicei, se fixeaza anu-
mite calitati tip care servesc ca baza de contractare, din-
du-se posibilitatea’ vinzatorului de a livra si marfuri de
alta calitate, in care caz cumparatorul va plati in plus sau
in minus, dupa cum calitatea livratd este superioara sau
inferioard calitatii de baza.

Uniformizarea conditiilor de vinzare are o insemnatate
deosebitd la _operatiunile la termen, la care obiectul vin-
zarii-cumpdrarii nu mai este de faFt marfa, ci genul ope-
ratiunii ; vinzatorul si cumparatorul nu trateaza o anumita
marfa, ci un anumit gen de operatiuni; de cele mai multe
ori marfa_respectivd trece din proprietatea unora sau a
altora fard sa fie vazutd sau chiar fara sa existe.

dr. Al. DETASAN



vademecum

Integrarea functiei de marketing

Masurile de Tmbunatdtire a activitatii de comert exterior cuprinse
in decretul nr. 276/1979 (Buletin oficial nr. 63/1979) subliniaza necesi-
tatea dezvoltarii activitatii de prospectare a pietelor externe in vederea
adaptarii structurale a nomenclatorului de export la cerintele partene-
rilor actuali sau potentiali, pentru adoptarea celor mai adecvate stra-
tegii de comercializare a marfurilor.

ctuala conjunctura internationald caracterizatd prin prelungirea
crizei _economice Tn tarile capitaliste dezvoltate, Tnsotitd de cresterea
valului de masuri protectioniste, accentuarea penuriei de energie si
aprovizionarea tot mai dificili cu materii prime conduc la o concu-
rentd pe pietele externe tot mai asprd, la cdutarea unor mijloace de
promovare a exporturilor tot mai sofisticate, corespunzatoare unei
strategti)i agresive de patrundere pe piata.

Posibilitatile create prin recentele masuri ca in genere fiecare cen-
trald din constructii de masini sa-si aibd Tntrepriderea sa specializatd
de export-import-cooperare concomitent cu desemnarea intreprinderilor
producdtoare specializate pentru export, trebuie valorificate Tn sensul
unei mai bune integrari a functiei de marketing in centrale si Tntre-
prinderi, industriale, pornind de la simplul considerent ca cea mai
economica adaptare a productiei la cerintele pietei se poate face in

faza de conceptie-proiectare a noilor produse.

Practica internationala arata ca in-
treprinderile vor avea din ce In ce mai
multe dificultati de marketing. Progre-
sul tehnologic depaseste inca progresul
marketingului, iar natura specifica a
progresului tehnologic face activitatea
de marketing din ce Tn ce mai dificila.
Sa luam, de exemplu, automatizarea.
Dupa cum ardta cu umor un consul-
tant in marketing, vorbind de impul-
sul pe care l-a dat automatizarea mar-
ketingului : ,Omul ce se ocupa cu
marketingulul, trebuie sa faca prog-
noze foarte exacte, altfel el nu va
avea sa manince decit poate o parte
din marfa nevinduita". Tntr-adevar, este
de presupus ca n anii care vin, vom
vadea ca marketingul va cdpata un
prestigiu mai mare decit a avut el
vreodata in evolutia sa, chiar luind n
consideratie numai volumul tot mai
mare de marfuri ce vor trebui sa fie
vindute. Va fi uneori mai usor sa pro-
duci marfuri, decit sa le vinzi.

Este adevarat ca nici marketingul
nu stagneaza. Se utilizeazd metode si
tehnici tot mai perfectionate — cer-
cetarea motivationald, testari ale pie-
tei, vinzari de proba, si asa mai de-
parte. Totusi nici una din aceste me-
tode nu oferd o solutie generala pro-
blemei marketingului. Nici una nu n-
laturd dificultatile reale pe care nu-
meroase Tntreprinderi le intimpina azi,
desi pot deveni foarte utile actionind
intr,-un context adecvat. Care este cau-
za? Metodele si tehnicile de marke-
ting nu pot fi folosite oricum, ci nu-
mai creindu-se un climat adecvat in
cadrul ntreprinderii, a conducerii a-
cesteia.

Trei conditii esentiale

Pe baza experientei unui mare nu-
mar de intreprinderi cu probleme de
marketing din cele mai variate, s-au
putut stabili trei conditii esentiale ce
pot asigura prioritatea marketingului
In luarea deciziilor conducerii :

1) Conducerea Tintreprinderii trebuie
sa recunoasca ca natura problemelor
marketing este fundamental diferita
de cea a problemelor de productie.
Respectarea acestei conditii are impli-
catili vitale in: a) selectia cadrelor de
marketing ; b) strategia de marketing
si c) organizarea marketingului. Igno-
rarea diferentelor dintre productie si
marketing poate aduce prejudicii im- -
portante.

2) Conducerea trebuie sa recunoasca <
caracterul dinamic al problemelor de /
marketing — schimbarile continue ce x
se produc pe piatd, ca si pe canalele
catre piata. Schimbarile sint atit de
dese si ample incit fac sd se peri-
meze orice plan de vinzari dupa un
scurt interval. Neintelegerea acestui
fapt poate, mai mult decit orice, sd
duca la esecul vinzarilor.

3) Cerinta stringentd pentru activi-
tatea de marketing este astazi o mai
bund pregatire teoreticd care sa dea
posibilitatea unei abordari a Tntreprin-
derii ca sistem, sa permitd intelegerea
variatelor functii ale intreprinderii in-
clusiv cea a sectorului de marketing,
in interdependenta lor.

Tendinta de a lasa pe ultimul plan
piata sau de a limita aceasta preocu-

pare la un grup restrins ce se ocupa
cu distributia, rareori ocupindu-se ci-

neva de abordarea problemelor mar-
ketingului Tn corelatia lor fireasca, cu
celelalte activitati ale firmei. Ex: re-
sursele, capacitatile de productie, drep-
tul de decizie, piata, distributia.

Scopul nostru, in continuare, va fi
de a descrie natura acestor conditii
mai detailat si de a ardata cum pot fi
acestea realizate.

Raportul marketing-productie

Cum apar dificultatile Tn activitatea
de marketing a fntreprinderii ? S-a
constatat cd indiferent de marimea n-
treprinderii, incepind cu micile fa-
brici de hirtie si pina la marile uzine
metalurgice, anumite simptome apar
cu o mare frecventa. Una din acestea
este nerecunoasterea unei cerinte ele-
mentare a marketingului si anume ca
abordarea de marketing trebuie sa di-
fere fundamental de cea de productie.
Un director cu experienta de produc-
tie de obicei urmeaza un tip de ra-
tionament logic, ce da rezultatele cele
mai bune Tn situatiile concrete, faptice.
Prin contrast, specialistul ih marketing
trebuie adesea s& vehiculeze numai cu
abstractii, sa faca predictii.

Tn general primii nu sint obisnuiti
sa faca un studiu de caz, sa faca o a-
bordare analiticd. Desi directorii de
marketing care obtin succes sint oa-
meni practici, care duc lucrurile la bun
sfirsit, ei de obicei conteaza mai mult
pe un simt de intuitie a situatiei, care
1i  deosebeste de conducdtorii  altor
compartimente. Regulile ce se aplica
n domeniul marketingului nu sint a-
celeasi nici Tn literd nici Tn spirit cu
cele ce actioneaza n alte domenii.

Abordarea unilaterala din punctul de
vedere al productiei sau eficientei fi-
nanciare a problemelor de vinzari duce
in mod inevitabil, mai devreme sau
mai tirziu la un esec, la cheltuieli ge-
nerale ridicate, la Tngramadirea de
stocuri mari fara miscare.

Chiar si aspectele fizice ale unei
probleme de marketing sint in multe
privinte diferite de cele ale unei pro-
bleme de productie. Daca cei patru
pereti ai fabricii pot pune probleme
productiei, mai putin pot ei Tnsa de-
limita o problema de marketing. Ma-
sinile, materiile prime, forta de mun-
ca calificata sint elementele uzuale ale
unei probleme de productie, Tn timp
ce marketingul se preocupa de stu-
dierea atitudinilor incerte ale unor
consumatori raspintiiti pe un vast teri-
toriu. Tn marketing nu sint disponibile
pentru decizie tot atit de multe fapte
si cifre ca In productie.

Mai mult decit atit, datele care exis-
td nu sint asa usor controlabile. Dar
probabil ca Tn marketing nici nu tre-



anul trecut este Tnvechit, dimpotriva
Tn cazul unei piete saturate a fibrelor
textile este inoportun sa argumentezi
prin longevitatea si durabilitatea pro-
duselor, n loc sa se sustind necesi-
tatea innoirii garderobei.

Investitii minime pentru studiul pie-
ti. — Un alt simptom este alocarea
unor sume neinsemnate pentru promo-
varea produselor, pentru dezvoltarea
pietelor comparativ cu uriasele sume
cheltuite pentru cercetari tehnologice,
reduceri de cost, noi fabrici si echi-
pamente.

Este cunoscut cazul producatorilor

Tn actualitate

de cutii de conserve pentru bere, care
mai Tntli au cheltuit sume uriase dez-
voltind productia de cutii, lasind Tnsa
pe producatorii de bere sa convinga

publicul sa abandoneze sticlele, ceea
ce le-a produs serioase pierderi. Abia
mai tirziu, cind un mare producator de
cutii de bere a Tnceput o companie
serioasa de promovare a noului pro-
dus, bazata pe studiul preferintelor
s-a putut Tnvinge obiceiul de a cum-
para bere n sticle.

dr. lon GEORGESCU

Reevaluarea calului putere

Dupa ce a adus mii de ani imense
beneficii omului, impulsionind civili-
zatia, pe la mijlocul secolului nostru
se parea ca cei pe care i-a slujit au
coborit calul in desuetudine, aruncin-
du-1 la periferia preocuparilor. O pri-
ma fntorsaturd s-a produs cind s-a
constatat ca este unul din putinele
motoare care-Si procurd singur com-
bustibilul, se alimenteaza singur. De
aici si prima optiune de pret. De la
sume ce ajunsesera derizorii (150—200$%
S.UA) prin 1950, sume oferite chiar
pentru un cal de rasa standard cu
pedigree, un salt brusc la 20.0005 SUA,

ﬁ_ret, curent. Este cazul cailor testati pe
ipodrom. Tn cadrul aceleiasi rase

(marci) pentru acelasi exemplar apar
diferente de pret Tn functie de prelu-
crare (antrenare) si de modul de in-
susire si dezvoltare Tn mediul special
al hipodromului fatd de perioada de
crescatorie. Diferentele de pret sint
substantiale si Tn cadrul raselor dife-
rite. Tntre prima alternativa (calul de
herghelie neprelucrat, calul autohton
neprobat) si a doua (calul de alergari,
testat pe hipodrom-trapas, pur singe
englez, buestras) exista o diferenta
netda de pret. De obicei se realizeaza
raportul 1:10. Pretul pentru autohtoni
(Hotului la noi, Wielkopolsca-Polonia)
nu depaseste 5000 ruble pe exemplar,
pentru un pur singe arab se, obtine Tn
schimb 30.000$ S.U.A. iar pentru un
cal pur singe englez 50.000$ S.UA.

Calul de agrement se liciteaza de
exemplu la Haga Tintre 1000—2000$

S.U.A., reproducdtorul (pepinierul) de
pur singe englez poate ajunge si la
400.000%.

in S.UA. buestrasul de hipodrom
se vinde curent intre 10.000—15.000$,

pur singe arab liciteaza curent 25.000—
28.000$ S.U.A., Tn timp ce aria vinzarii
pentru cai de agrement variaza intre
2000—70008 S.U.A. (R. P. Polond).

O diferentiere de pret se face pe
plan international intre tarile Tnscrise
si recunoscute de Liga Internationalda
a Crescatorilor si tarile nerecunoscute,
primele beneficiind de o marfa pozi-
tiva de 20% la vinzarea cailor.

Acestea sint valori comerciale de
vinzare. Calul Tsi completeaza Tinsa
~piata” si prin alte elemente, unele
indirecte ca premiile din cursele n
care se claseaza pe unele din primele
4 locuri (valorii medii 25.000%), valorii
deloc de neglijat, sau valorificarea ca-
pacitatii de munca (50$/zi munca —
munca cimpului numai pentru cal),
clin singele de cal se preparda medica-
mente (hemostal, hepamostil), parul
este utilizat Tn industria usoara, iar
pielea, ongloanele sint si ele valorifi-
cate mai tirziu.

Daca la toate acestea se adauga ca
din lapte, la herghelii se fabrica valo-
rosul cumfis, iar carnea de cal (450$/to)
este o valoroasa si cautata materie pri-
ma Tn industria carnii, putem avea o
imagine a eficientei economice a pro-
movarii acestui sector din zootehnie in
prezent.

Dorn IONESCU

buie sa-si concentreze eforturile Tn pri-
mul rind pe exploatarea unor date;
compartimentul de marketing lucreaza
Tn mijlocul unor semnale exterioare
privind evolutiile si tendintele pietei,
mult mai mult decit o poate face con-
ducerea Tintreprinderii, care lucreaza
conform unei norme de conducere sti-
intifica, dupa o metodologie riguroasa.
Cind conducerea nu realizeaza aceas-
ta importanta diferenta dintre mar-
keting si productie, si Tn special cind
influenta productiei devine mai pu-
ternica decit influenta marketingului,
efectele simptomatice ale acestei pre-
ferinte pentru productie nu ntirzie sa
apara. Citeva dintre acestea sint:

Izolarea proiectarii. — Poate apare
o tendinta de a crede ca un grup de
citiva oameni valorosi pot proiecta
produse si ambalaje Tntr-un laborator
izolat, bucurindu-se de facilitatile de
productie, fara sa tina seama de lecti-
ile pe care realitatea pietei asa de des
le serveste acestor artisti si proiectanti.’
Cu toata iscusinta lor, aceste genii
creatoare nu pot asigura acceptarea
marfii de catre consumator, daca ei
nu iau in consideratie obiceiurile, mo-
tivele si simtamintele acestuia.

Ignorarea cercetarii consumatorului
— Aceasta atitudine fata de cerce-
tarea consumatorului este, Tn special,
un indicator sensibil, exprimat prin
pierderea contactului cu consumatorul,
intreprinderile producdtoare conside-
rind ca astfel de sarcini revin numai
comertului, care pot sa transmitd in-
direct observatiile consumatorilor, be-
neficiarilor finali.

De fapt aceasta conceptie a fost
cindva proprie tuturor producétorilor,
dar, treptat au ajuns la concluzia ca
distribuitorii fie ca nu vor, fie ca nu
pot sd faca acest serviciu producato-
rilor, astfel ca au luat Tn propriile
miini cercetarea de baza, a pietei. Ra-
tionamentul a fost ca daca distribui-
torii nu reusesc sa desfaca marfa, acea-
sta se va resfringe asupra propriilor
desfaceri.

Reclama fara adresa — Influenta
prea puternicd a productiei Tn actiu-
nile de marketing se rasfringe si n
organizarea reclamei. Se pune Tntreba-
rea: e justificat ca oricind si oricum
sa se glorifice realizarile firmei in
domeniul cercetarii si perfectionarii
productiei?

Daca pentru automobile, spre exem-
plu, este oportun ca reclama sa de-
monstreze consumatorului ca tipul de



contract economic

Obligatiile intreprinderii
de comert exterior comisionare

In legaturd cu importul produselor,
Tntreprinderilor de comert exterior co-
misionare le revin o serie de obligatii,
incepdnd cu prospectarea pietei exter-
ne si incheierea contractelor de vin-
zare—cumparare_internationald cu fur-
nizorii straini si sfirsind cu valorifi-
carea drepturilor care rezulta din
neexecutarea conforma a acestor con-
tracte.

Asupra ultimei categorii din obliga-
tille mentionate vom starui in rindu-
rile care urmeaza.

Dupa cum s-a subliniat in mod re-
petat, intreprinderea de comert exte-
rior comisionard nu este furnizoarea
roduselor pe care le importa. Acest
apt este nesocotit de acele unitati be-
neficiare care, neprimind marfurile
din import, Introduc actiuni prin care
solicitd obligarea Tntreprinderilor de
comert exterior comisionare la plata
penalitdtilor prevazute de legislatia
economicé Tn vigoare pentru neindepli-
nirea conforma a obligatiei de livrare
care rezultda din contractul de furni-
zare.

Asemenea actiuni sint respinse ca
inadmisibile.

Tnseamna, oare, ca intreprinderile de
comert exterior comisionare nu - ras-
pund Tn nici un fel atunci cind pro-
dusele importate sosesc cu intirziere ?

Raspunsul la aceasta intrebare —
care ne-a fost adresata de mai multl
cititori — se poate da numai daca se
tine seama de mai multe situatii po-
sibile.

Astfel, daca contractul extern a fost
incheiat Tn concordanta cu solicitarea
unitatii beneficiare — comitente, obli-
gatia Tntreprinderii de comert exterior
comisionare este de a obtine de la
furnizorul extern penalitatile sau des-
pagubirile pe care le datoreaza pentru
nerespectarea termenului de livrare si
a se transmite unitatii beneficiare —
comitente cota legala care i se cuvine
din aceste penalitati ori daune.

ndeplinind aceste obligatii, Tntre-
prinderea de comert exterior comisio-
narda nu si-ar putea vedea angajata
raspunderea in cazul ntirzierii Tn so-
sirea produselor din import.

Deci, unitatea beneficiara — comi-
tenta este in drept sa formuleze pre-
tentii la daune numai daca din vina
ntreprinderii de comert exterior co-
misionare s-a pierdut dreptul de a ob-
tine de la furnizorul strain penalitati-
le sau daunele.

De asemenea, formularea unor ase-

menea pretentii ar fi justificata daca
Tntreprinderea de comert exterior co-
misionara, Tn neconcordanta fatd de
cele stabilite cu unitatea beneficiard —
comitenta, ar fi acceptat, in cadrul
contractului extern, asemenea termene
care n-ar permite formularea preten-
tiilor fatd de furnizorul strain in ra-
port cu data la care a livrat aceste
produse.

Rezultd, din cele expuse, ca luarea
in considerare a figuril juridice speci-
fice Intreprinderii de comert exterior
comisionare nu conduce — asa cum
resit se socoteste uneori — la anihi-
area raspunderii acestei unitati in le-
gaturd cu neindeplinirea obligatiilor
ce-i revin.

Dimpotriva, practica arbitrala este
stabilitd n sensul ca aceastd unitate
trebuie sd stdruie permanent pentru
realizarea pretentiilor partii romane, si
chiar sa introducda — daca este nevoie
— actiune Tmpotriva furnizorului ex-
tern, vinovat de nerespectarea obliga-
tillor asumate prin contractul de vin-
zare—cumparare internationald. Nein-
deplinirea acestei indatoriri poate oca-
ziona, de asemenea, angajarea raspun-
derii intreprinderii de comert exterior
comisionare.

n legdtura cu valoarea produselor
importate n conditii de  comision,
practica arbitrala a fost confruntata
cu problema modalitatilor in care se
concretizeaza raspunderea ' unitatilor
comitente care intirzie nejustificat a-
chitarea acestor valori.

Tn lipsa unor sanctiuni specifice, s-a
stabilit (Hotarirea Arbitrajzului de
Stat Central nr. 1146 din 17 martie
1979) ca raspunderea cu penalitati
functioneaza numai n legaturda cu n-
tirzierea n plata comisionului.

Tn adevar, comisionul fiind pretul
prestatiei Tndeplinite de cadtre unitatea
de comert exterior importatoare, nu-
mai Tn raport cu valoarea comisionu-
lui erau aplicabile dispozitiile art. 1
lit. g din H.CM. nr. 306/1970, Tn  vi-
goare la data pronuntarii hotaririi ci-
tate.

Cu privire la valoarea produselor
importate, s-a situat cd, pentru intar-
zierea Tn platd, este aplicabila dobin-

Tn acest sens s-au retinut urmatoa-
rele, prin Hotarirea nr. 4621/1976 a
Arbitrajului de Stat Central :

LPotrivit art, 3 pct. 12 din contrac-
tul Tncheiat Tintre parti, reclamanta
avea obligatia sa sustina si_sa apere
drepturile” si interesele piritei de-
curgand din contractul extern; 1n
cazul cind pretentiile pdartilor  din
acest contract nu pot fi rezolvate pe
cale amiabild, reclamanta are obligatia
de a sustine si apdra drepturile si in-
teresele piritei in fata organelor ar-
bitrate sau a instantelor judecatoresti
competente ori de cite ori acest lucru
se va gasi necesar fie de catre recla-
mantd, fie de catre pirita.

Fata de prevederile acestui  text
contractual si ntrucit pirita a staruit
permanent in reclamarea lipsurilor
cantitative care formeaza obiectul li-
tigiului, arbitrajul considera cd, in loc
sa introducd actiunea de fata, recla-
manta avea obligatia sa-1 actioneze pe
furnizorul extern.

Aceastd Tndatorire era impusa atit
de prevederile contractului, cit si de
dispozitiile... care obliga unitatile co-
misionare sa actioneze la extern pen-
tru valorificarea drepturilor rezultind
din neexecutarea contractelor Tncheia-
te cu furnizorii straini".

Solutia la care ne referim corespun-
de drepturilor si obligatiilor care re-
zulta din contractul economic de co-
mert exterior pe baza de comision si
este de natura sa mobilizeze intreprin-
derile de comert exterior comisionare
la indeplinirea corespunzatoare a obli-
gatiilor care le revin.

I. ICZKOVITS

produselor din import

da de 6% pe an prevazuta de art. 1
din Decretul nr. 311/1954 — 1in lipsa
unei sanctiuni patrimoniale prestabi-
lite pentru aceasta abate, e.

Deosebit de aceasta, fintreprinderea
comitenta raspunde cu daune pentru
prejudiciul cauzat Tintreprinderii co-
misionare prin intarzierea nejustifica-
ta Tn achitarea sumelor datorate pen-
tru produsele importate In mdasura fin
care prejudiciul nu a fost acoperit

rin plata penalitatilor si a dobanzii
egale.

Care este situatia Tn urma modifi-
carii si completarii Legii contractelor
economice ?

in conformitate cu art. 80 din a-
ceasta lege, ,intarzierea Tn efectuarea
platii comisionului se penalizeazd po-
trivit reglementarilor legale referitoa-
re la neplata pretului”.

Cu alte cuvinte, s-a consacrat
n mod expres, pe cale nor-
mativa, solutia adoptata de practica
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arbitrala n interpretarea reglementa-
rii in vigoare anterior modificarii Le-
gii nr. 71/1969.

Tn ceea ce priveste valoarea produ-
selor importate, actuala lege se mar-
gineste s& prevadda — in art. 74 — c&
Loeneficiarii de importuri vor plati
ntreprinderii de comert exterior con-
travaloarea _marfurilor importate dupa
vamuire" fara sa reglementeze ras-
punderea cu penalitati Tn cazul ne-
Indeplinirii la termen a acestei obli-
gatii.

Asa fiind, Tn masura in care impor-
turile se vor realiza numai in condi-
tii de comision, rdspunderea pentru
abaterea la care ne referim se va con-
cretiza Tn plata dobinzii de 6% pe an
iar nu in plata de penalitati. Numai
pentru produsele importate T condi-
tii de furnizare s-ar putea pune pro-
blema aplicarii penalitatilor prevazu-
te de art. 47 pct. 5 din Legea contrac-
telor economice, ceea ce rezulta, de
altfel, si din dispozitiile art. 81

De altfel, momentul cind trebuie
achitata valoarea produselor importa-
te si-a gasit reglementarea prin Legea
nr. 9/1972, modificatd si completata.
Potrivit art 155 din aceasta lege, ,be-
neficiarii de marfuri din import au
obligatia sa accepte sau sa refuze pla-

Tntrebari si raspunsuri

< ANA BOBOESCU, Moldova Noua
— Legea nr. 3/1977 a modificat pre-
vederile legislatiei anterioare, Tn sensul
ca sotia are dreptul la pensia de_ ur-
mas numai daca a fost cdsatoritd cu
cel decedat cel putin 10 ani. Decizia
Comisiei de pensii a Consiliului popu-
lar judetean Cams-Severin corespun-
de reglementarilor n vigoare.

« STANICA JUMANCA, Caranse-
bes — Din scrisoarea dv. rezulta ca
Tn lista functiilor auxiliare din labora-
torul unde lucrati, nu este prevazuta
Tncadrarea la categoria a V-a, labora-
torul neavind lucrdri de o asemenea
categorie. Fatda de cele de mai sus,
intreprinderea este obligata, fie sa-si
dea acordul pentru a va muta la o
altd unitate unde existd posibilitatea
incadrarii dv. la categoria a V-a, fie
sa va reincadreze la categ. lll/treapta
2,—pentru care sint prevazute lucrari.

= VASILICA IOSIF, Corn. Lupsanu.
lalomita — Comisia de Tncadrare poa-
te stabili — conform prevederilor pct.
2 din anexa 2 la Legea nr. 12/1971 —
daca se poate lua in considerare ca
perioada lucrata intr-o specialitate Tn-
ruditd, timpul cit ati functionat ca
profesor suplinitor la catedra de ma-
tematica din comuna Lupsanu.

< ADRIAN LUPU, Cluj-Napoc* —
Decretul nr. 100/1979 prevede (anexa
6 — pct. 9 si 10) ca este pasibilda sta-
bilirea retributiei tarifare avute, n
cazul celor transferati in interesul ser-
viciului, a celor trecuti in alte functii
cu nivele de retribuire mai mici, din

ta marfurilor dupa primirea si recep-
tionarea lor, in cadrul termenelor le-
gale, pe baza documentelor emise de
Intreprinderile de comert exterior".

Deci, primirea si receptionarea pro-
duselor ramine o conditie efectuarii
decontarii si Tn cazul produselor care
provin din import.

Aceasta regula cunoaste Tnsa o ex-
ceptie, prevazuta de acelasi articol
155: ,in cazul cind primirea si  re-
ceptia marfurilor din import nu se
efectueaza n termen de cel mult 20
zile de la data primirii facturilor de
la ntreprinderile de comert exterior,
beneficiarii sint obligati sa  dispuna
plata documentelor in cauza, cu drep-
tul de a refuza ulterior eventualele
diferente in functie de verificare si
receptie, in cadrul termenelor si con-
ditiilor din contractele externe".

De retinut deci, cd nu se poate re-
fuza plata pe motivul neprimirii pro-
duselor peste 20 de zile de la data pri-
mirii facturii. Atit refuzul initial, cit
si_cel ulterior se justifica numai in
masura Tn care constatarea lipsurilor
are loc In termenul si conditiile stipu-
late Tn contractul extern, adica ntr-
un mod opozabil furnizorului strain.

H. MATEI

motive  independente de activitatea
ersonalului etc. Aceasta posibilitate
iu constituie Tnsd o obligatie pentru
conducerea unitatii, astfel ca stabili-
rea retributiei dv. corespunzator gra-
datiei 3, nu poate fi contestatda. Ve-
chimea in munca 1in calitate de sef
fermd zootehnica se ia n considerare
ca vechime in specialitate

= VALERIA ASTELEANU. Cluj-
Napoca — 1) ,Actul normativ  nr.
8700/1978" se aplicd numai la unitatile
comerciale din sistemul  Ministerului
Comertului Interior, care au alt spe-
cific decit unitatile gestionare de ma-
terii prime si materiale ale industriei.
2) — ,Intr-un schimb de 8 ore” la
unitatile comerciale se utilizeazd un
singur lucrator gestionar care in ra-
ort de marimea gestiunii (volum des-
acere) poate lucra singur sau cu mai
multi vinzatori.

= INTREPRINDEREA ,COMUNA
DIN PARIS”, Piatra Neamt — Per-
soana promovata la 1 octombrie 1975
in functia de planificator  principal,
trebuia sa fi promovat, Tn prealabil,
cursul de specializare cu profil eco-
nomic, revazut la pozitia 68 din
anexa Il la Legea nr. 12/1971. Faptul
ca Tnainte de 1 aprilie 1974 a ocupat
functia de planificator principal nu
modificd aceasta solutie, deoarece

dupd ocuparea acestei functii a lucrat
pina la 1 octombrie 1975 ca muncitor
si apoi ca planificator.

In legdtura cu cea de-a doua in-
trebare este necesar sa ne comunicati

daca n functia de inspector principal
la biroul personal-invatamant, admi-
nistrativ-paza, persoana in cauza a
fost Tncadratd pe un post din categoria
personaiului administrativ.

O GRUPUL 6 SANTIERE, Suceava
— Atunci cind sotul este transferat
in interesul serviciului Tn altd locali-
tate decit a domiciliului sau si benefi-
ciaza de drepturile prevazute de art. 75
din Legea nr. 57/1974, el este indrepta-
tit s& primeasca si 1/4 din indemni-
zatia ce i se cuvine pentru sotia sa
transferata la cerere in aceeasi loca-
litate.  Aceasta este un membru de
familie care nu beneficiazd, la locul
de munca, de indemnizatia prevazuta
de legea sus mentionata.

@ ,ELECTROAPARATAJ", Bucu-
resti — Calculul contributiei pentru
ensia suplimentara in cazul persona-
ului incadrat sau plecat in cursul lu-
nii, se face luindu-se Tn considerare
numai zilele lucrate Tn cursul lunii
respective. Pentru personalul care lu-
creaza cu saptamana redusa (o zi In
cursul unei luni) calculul concediului
pe o zi lucrdtoare se face prin Tm-
partirea indemnizatiei medii lunare la
245 (in loc de 255).

= SPITALUL ODOBESTI, Vrancea
— Conducatorii auto carora li s-a sta-
bilit o retributie mai mare cu 25%,
in conditiile prevazute de Legea nr.
57/1974, pentru prestarea unei activi-
tati suplimentare, este programul
normal de lucru, au dreptul la aceasta
retributie si pentru zilele cind, nefiind
chemari, nu au avut deplasari, fiind
insa la dispozitia unitatii.

® BULZ CAMELIA, Vulcan — in
instructiunile Ministerului Educatiei si
Tnvatamantului referitoare la concediul
de odihna al personalului didactic cu
nr. 330 din 4 iulie 1968 se prevede
(la pct. 4) ca cadrele didactice care
au functionat ca suplinitori in aceeasi
unitate, adica ca angajati pe durata
determinatd pina la un an scolar, be-
neficiazd de concediu de odihna cu
durata integrald daca au depus acti-
vitate neintrerupta intregul an scolar.

Cadrele didactice numite dupa data
Tnceperii cursurilor primesc concediul
de odihna calculat cate 5 zile lucra-
toare pentru fiecare luna servita.

© SUCIU MARIA, Sibiu — Perioa-
da cit ati lucrat ca vanzatoare la I.C.S.
Alimentara nu se include n calculul
vechimii minim necesare pentru pro-
movarea in functia de functionar eco-
nomic principal.

Tntrucit de la 1 decembrie 1977 ati
fost Tncadratd casier principal, iar la
9 mai 1977 v-ati reincadrat ca func-
tionar economic, la sfarsitul  anului
1980 (1.XIl.) veti putea ocupa — prin
examen sau concurs — functia de
functionar economic principal.



care ramine neacoperita prin plata pe-
nalitaitilor.

De la aceasta reguld exista o excep-
tie : situatia In care abaterea care a
cauzat prejudiciul nu este sanctionatad
rin penalitati legale sau conventiona-
e. Tn acest caz nu se pune problema
imputarii prejudiciului asupra penali-
tatilor.

MARINESCU  (Bucuresti) in-
treaba daca arbitrajul poate nesocoti
intelegerea intervenita ntre parti in
cursul solutiondrii litigiului si s& pro-
nunte o hiotdrire care este in deza-
cord cu aceastad intelegere.

Raspunsul care se impune este a-
lirmativ.

Dispozitiile art. 37 din Regulile pro-
cedurii arbitrate obliga arbitrajul sa
cerceteze daca ntelegerea partilor nu
contravine legalitatii, disciplinei de
plan si disciplinei contractuale. in si-
tuatia concretd la care va referiti Tm-
prejurarile care au determinat_acordul
Pafgylor in privinta neaplicérii pena-
itatilor pretinse prin actiune nu in-
trunesc elementele constitutive ale ca-
zului de fortd majora.

= A. CIOROIU (Gorj) solicita lamu-
ririi cu privire la raspunderea unitatii
furnizoare cu penalitati Tn cazul ne-
livrarii unor parti ale utilajului con-

n cazul dvs, intrucat vi s-a trans-
format contractul de munca pe durata
nedetenminata, siniteti Tndreptatita la
concediu de odihnd dupd Tmplinirea
a 11 luni de la data Tncadrarii cu
contract de munca pe perioadd deter-
minata.

9 Scoala medie tehnica de comert,
absolvitd de dvs. (Marioara Constanti-
nescu — Bucuresti) se asimileaza cu
Liceul de specialitate cu profil econo-
mic si prin urmare puteti ocupa func-
tiille pentru care, Tn anexa nr. 2 la
Legea nr. 12/1971, la conditia de studii
se prevede : ,absolventi ai liceului de
specialitate cu profil economic”, cum
sint cele de la pozitiile 69, 68 etc.

= G. HOSSU (Bucuresti) se intere-
seaza_de conditiile in care_ se poate
valorifica dreptul la despagubiri ca
urmare nerespectarii  obligatiilor asu-
mate prin contractele economice.

Din scrisoarea dv. am retinut pro-
blema raportului dintre penalitatile si
despagubirile datorate Tn relatiile din-
tre unitatile socialiste, Tn cazul Tncal-
carii obligatiilor amintite.

Despagubirile se datoreaza Tn com-
pletarea penalitdtilor. Prin  urmare,
dreptul la daune se poate vdarifica
numai dupa ce s-a realizat dreptul la
penalitati pentru diferenta de paguba

= Persoanele incadrate cu contracte
de muncd pe perioada determinata
(sezonieri) se bucurd de concediul a-
nuial de odihnd, intocmai ca si perso-
nalul muncitor Tincadrat pe perioada
nedeterminatd, cu conditia  speciald,
prevazutd de art. 20 din Legea nr.
26/1967, de a fi implinit o vechime
neintrerupta de 11 luni in aceeasi uni-
tate.

tractat cand lipsa partilor respective nu
a creat unitatii beneficiare dificultati
la montaj.

Situatia pe care a nfatisati este ne-
relevantd in privinta penalitatilor da-
torate de unitatea furnizoare. Aceste
penalitati i se cuvin unitatii beneficia-
re pentru faptul neTndepIinirii ntoc-
mai a obligatiilor prevazute n con-
tractul Tncheiat, chiar daca niu a sufe-
rit niai un prejudiciu.

= B. COPIL (Mures) solicita lamu-
riri Tn legatura cu conditiile in care
poate fi angajata, raspunderea cu pe-
nalitati a unitatii beneficiare care a-
chita cu intarziere pretul aferent utila-
jelor livrate.

Desi utilajele Tn cauza erau destina-
te realizarii unui obiectiv de investitii,
lipsa fondurilor necesare platii nu con-
stituie, Tn principiu, uri motiv pentru
neaplicarea penalitatilor pentru intar-
zierea n Blata. Aceastd Tmprejurare
este deosebita de neaprobarea investi-
tiei. Din relatarea dv. rezulta ca in-
vestitia era aprobatd la data livrarii
utilajelor, astfel ca, fiint valabil n-
cheiat contractul dintre parti, preten-
tiile unitatii furnizoare la plata pena-
litatilor sint intemeiate.

< E. DECULESCU (Prahova) 1n-
treaba daca, Tn actuala reglementare,
forta majora care nu a fost comuni-
catd Tn_termenul legal poate fi luatd
in considerare pentru exonerarea uni-
tatii furnizoare de raspunderea pentru
neflivnarea la termen a produselor con-
tractate.

Legea contractelor economice nu
prevede obligatia comunicarii ivirii
cazului de forta majord sub sanctiunea
decadderii pentru unitatea furnizoare
care nu respecta termenul in care
comunicarea trebuie sa aiba loc.

Deci, efectele exoneratoare de ras-
pundere se produc, dar unitatea furni-
zoare este finutdsaacopere toate dau-
nele cauzate unitatii beneficiare prin
nerespectarea termenului de comuni-
care a cazului de fortd majora.

= M. BALABAN (Bucuresti) se in-
tereseazd de consecintele pe care le
are de suportat unitatea beneficiara
care Tnstraineaza produsele preluate
in custodie pe motiv ca au fost livrate
cu nerespectarea clauzelor sortimenta-
le prevazute n contract de furnizare.

Este exact ceea ce aratati dv. in
sensul ca refuzand sa achite — pe mo-
tivul aratat — pretul produselor uni-
tatea beneficiara este obligata sa pas-
treze produsele in custodie la dispozi-
tia unitatii furnizoare.

incdlcarea acestei obligatii atrage
plata penalitdtii de 10% prevazut de
art. 47 pct. 7 din Legea contractelor
economice. De asemenea unitatea be-
neficiara datoreaza despagubiri pentru
acoperirea prejudiciului  cauzat prin
fapta sa.

= G. VASILAS (Bucuresti) _solicita
lamuriri cu privire la conditiile in
care se aplica dispozitiile art. 4 lit a
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din Decretul nr. 167/1958 in cazul li-
vrdrii unor produse neeonespunzatoara
calitativ.

intr-adevdir, asa cum relevati si dv,
termenul de prescriptie de 6 luni, re-
glementat prin textul legal citat mai
sus, Tsi gaseste aplicarea Tn cazul cand
produsele livrate se dovedesc a fi ne-
corespunzatoare calitativ, in sensul ca
prezinta vicii aparente.

Tn cazul livrarii altui produs decit
cel contractat, actiunea unitatii bene-
ficiare nu se Tntemeiaza pe existenta
unor asemenea vicii si _ca itare, dispo-
zitiile art. 4 lit. a din Decretul nr,
167/1958 nu sint aplicabile.

© B. UDILA (Bucuresti) solicita la-
muriri cu privire la reglementarea ju-
ridica si efectele livrarilor in tranzit.

Tranzitul constituie, n acceptiunea
la care va referiti, 0 modalitate de n-
deplinire a obligatiilor rezultand din
doua contracte de furnizare. Ea nu
este reglementata in mod expres in
legislatia economicad, ci numai sub as-
pectul decontarii, in Normele metodo-
logice B.N.R.S.R. nr. 2/1977.

Tn cadrul tranzitului organizat, atit
livrarea cit si decontarea pretuilui se
efectueaza nemijlocit intre furnizorul
efectiv si beneficiarul efectiv fara par-
ticiparea verigii intermediare. Tranzi-
tul achitat se deosebeste de cel orga-
nizat prin faptul ca numai livrarea se
efectueazd direot. Decontarea contra-
valorii produselor livrate se face prin
veriga Intermediara. Adica, furnizorul
efectiv Tncaseaza pretul de la verigad
care, la rindul sau, obtine pretul de
la beneficiarul efectiv.

< M. TEOREANU (Arges) intreaba
dacd unitatea beneficiara careia i s-au
livrat produse cu vicii aparente este
indreptatitd sa obtina penalitdti de Tn-
tarziere in livrarea acelor produse.

Practica arbitrala a facut, Tn aceasta
privinta, distinctie dupa cum produ-
sele respective au fost sau nu refuzate
la receptie, recunoscand numai in pri-
ma ipotezd dreptul unitatilor benefi-
ciare de a obtine penalitatile la care
va referiti.

Tn cazul Tn care produsele au fost
admise la receptie, achitate si intro-
duse Tn procesul de fabricatie, nu se
oate considera ca livrare nu a avut
oc, intrucat, Tn aceasta ipotezd, a ope-
rat transferul dreptului de proprietate
sau de administrare directd din patri-
moniul unitatii furnizoare in patrimo-
niul unitatii beneficiare si ca atare, nu
se datoreaza penalitatile respective.

= M. BUKOSSY (Harghita) intreaba
dacd si Tn prezent livrarile catre uni-
tatile C.A.P. se pot face numai pe
bazd de adeverinta de disponibil.

Raspunsul care se impune este afir-
mativ.

n conformitate cu art. 163 din Le-
gea finantelor nr. 9/1972, modificata si
completata, livrarile de produse catre
unitatile C.A.P. se fac numai dupa ce
unitatile in cauza s-au asigurat de po-
sibilitatile de platd ale acestor unitati.



Foarte aproape de Capitals, n
comuna_Popesti Leordeni, pe so-
seaua Oltenitei, se contureaza

arminos silueta Tntreprinderii de
preparate si conserve din carne
~Bucuresti". Situata pe o supra-
fatda de 10 ha, Tn aceasta intre-
prindere sint fabricate produse
speciale din carne, de o calitate
mult apreciatd de consumatori.

Tntreprinderea, nu are o isto-
rie prea indepartatda, a luat fi-
inta Tn anul 1971. Capacitatea
proiectatd este de 80 tone pe zi
de preparate din carne intr-o
structura de 29 sortimente si de
16 tone pe zi de semiconserve
in 4 sortimente.

Unitatea din Popesti Leordeni
este dotata cu utilaje la nivelul
tehnicii mondiale, Tntregul pro-
ces de munca fiind complet me-
canizat si automatizat. Datorita
muncii pline de abnegatie a Tn-
tregului colectiv, productia a
crescut an de an in mod sub-
stantial. Tn acest ah, de pilda,
se realizeaza peste 140 tone pe
zi, adica cu mult mai mult decit
capacitatea proiectatd. Prepara-
tele din carne se produc tn 135
de sortimente. Productia de
semiconserve s-a dublat.

Aceasta crestere Tnsemnatd a
productiei se datoreste si Tmbu-
natatirii permanente a fluxului
tehnologic, tehnologiilor moder-
ne care au facut ca volumul de
productie al  ntreprinderii sa
reprezinte 20 din preparatele
din carne produse in tara noas-
tra.

Datorita calitatii preparatelor
din carne si a gamei variate,
produsele Tntreprinderii se bucu-
ra de o Tnalta apreciere atit pe
piata interna, cit si peste hotare.
Asa se face ca numerosi parte-
neri din Suedia, S.U.A., UR.S.S.
Iran, Irak, Libia, Gibraltar, Mo-
naco solicita cantitati crescind
de astfel de produse.

ntreprinderea de preparate si
conserve din carne ,Bucuresti”
are in prbiect construirea unui
frigorifer, a unei sectii de mem-

intreprinderea de preparate

si conserve din carne

_BUCURESTI-

brane artificale si de prelucrare
a oaselor, precum si o sectie de
semipreparate tip ,Gospodina”,
intreprinderea manifesta un in-
teres deosebit si in ceea ce pri-
veste buna servire a populatiei,
Tn acest sens au fost create con-
ditii pentru portionarea si Tm-
pachetarea Tn vid a produselor
pentru a putea fi livrate consu-
matorilor si in  cantitdti mai
mici. Tn acest fel produsele res-
pective pot fi pastrate un timp
mai Tndelungat, cu o livrare o-
perativa catre consumator.

Pentru servirea populatiei cu
cantitati suficiente de preparate
si conserve din carne cu un
grad sporit de prospetime, intre-

prinderea aprovizioneaza direct
cele peste 400 de magazine din
Capitala. Printre preparatele si
conservele din carne produse la
Popesti Leordeni amintim: cir-
naciorii oltenesti, parizer, sunca,
salam italian si Poiana, pastra-
ma, muschi file, produse fara
membrane. De asemenea, sint
livrate comertului preparate die-
tetice.

Tncepind din acest an la in-
treprinderea amintita s-a intro-
dus si transarea de carne pen-
tru alimentatia publicd. Pina la
finele anului 1980 acest sistem
de transare va fi extins si pen-
tru fondul pietei.
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