jroctura pe pietele valutare sl de capital
tscaiaua pretuim aurului

Dupa ce in intreaga perioada 1950—1970 pretul aurului
a fost relativ stabil, in jurul nivelului de 35 dolari pe
uncie (pretul oficial al aurului tnonetar), odata cu suspen-
darea convertibilitatii aur a dolarului, in august 1971, pre-
tul metalului galben a ane%istrat o escaladare aproape
continud. In ianuarie 1975 a fost atins nivelul de 200 do-
lari pe uncie ; au urmat doi ani de relativa slabire a cere-
rii si de sca.deri intermitente ale pretului.. Incepind cu
1977:—1978, cresterea pretului aurului pe piata interna-
tionala a cunoscut o cursa tot mai accelerata, culminind
cu majordrile de mare amploare din anul 1979: de la cca.
230 dolari_pe uncie in ianuarie 1979 la aproape 400 dolari
pe uncie Tn octombrie 1979 si peste 500 dolari pe uncie in
ultimele zile ale lunii decembrie 1979. Se poate aprecia
deci cd o caracteristica a anului 1979 a fost stabilirea unor
recorduri istorice succesive ale pretului aurului. Primele
zile ale acestui an au marcat noi recorduri pretului auru-
lui (peste 630 dolari pe uncie la 3 ianuarie 1980).

In ciuda demonetizarii aurului conform prevederilor celui
de-al doilea amendament al statutului Fondului Monetar
International, metalul galben doyedeste in practica o
deosebitd atractivitate, atit pentru particulari, cit si pen-
tru oficialitati. Desi prin  prevederile amendamentului
amintit bancile centrale ale tirilor membre ale FMI au
primit din nou dreptul de a vinde si cumpara aur, putine
tari par a fi dispuse sa-si reduca rezervele de metal galben
(numai oficialitatile monetare ale S.U.A. si Portugaliei au
vindut aur din rezervele oficiale).

Evaluate la pretul pietei, rezervele de aur ale bancilor
centrale ocupa In prezent mai mult de jumatate din va-
loarea rezervelor de lichiditate internationald ale tarilor.
Astfel, la pretul de 500 dolari pe uncie, valoarea rezer-
velor oficiale de aur monetar este de cca. 500 miliarde
dolari, adica 60% din lichiditatea internationala oficiala si
de peste 30 ori mai mult decit rezervele de drepturi spe-
ciale de tragere (activul de rezerva al Fondului Monetar
International). Indirect si neoficial, aurul a recistigat locul
pe care il avea Tn deceniul 1960—1970 in cadrul lichidi-
tatii internationale?.

Avantajele cresterii pretului aurului se concentreaza,
insd, asupra unui grup restrins de tari capitaliste dez-
voltate (S.U.A., Canada si tarile vest-europene) care detin
peste 85% din rezervele oficiale mondiale de aur monetar.
Acest lucru adinceste disparitatile n distributia pe tari
a lichiditatii internationale. In acelasi timp, valorificarea
rezervelor de aur la pretul prezent al pietei ridicd o serie
de probleme, deoarece orice lichidare importanta a acestor
rezerve ar determina o scadere masiva a pretului.

Definitoriu pentru piata si pretul aurului 1l constituie
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impactul hotaritor pe care 1l are politica oficialda a tarilor
fata de metalul gaioen. Anual, pe piata internationald a
aurului se tranzactioaeaza, in mod obisnuit, .intre 1900—
laut) tone, din care cca. 900—1200 tone reprezinta aurul
nou extras. In schimb, totalul rezervelor de aur monetar
ale tarilor este de 30—35 000 tone; numai oficialitatile
monetare ale S.U.A. detinind rezerve de cea. 8000 tone
aur monetar, adica de cel putin 5 ori mai mult decit
volumul fizic al pietei internationale. 1Je nici o alta piata
internationala de marfuri raportul cerere-oferta nu depinde,
n’mod potential, atit de mult de politica oficiald de sto-
care sau vindere.

In acest context, se poate intelege mai bine situatia cu
totul exceptionala de pe piata internationald a aurului din
ultimele saptatmni. Tendinta generald si de duratd de
crestere a pretului aurului reflectd cererea tot mai mare
pentru metalul’ galben ca urmare a amplificarii inflatiei n
economia mondiald si deprecierii puterii de cumparare a
monedelor. Pe aceastd tendintd generald s-a suprapus, in
1979 si, in special in ultimele saptamini, cererea supli-
mentara de aur generatd de incertitudinile economice si
politice de pe plan international. Fenomenele de criza din
diferite zone ale lumii, majorarea pretului titeiului si ten-
siunile de pe pietele valutare.in mod deosebit neincrede-
rea in dolar, au determinat tot mai multi posesori de
fonduri lichide sa opteze pentru plasamente in aur. Aurul
este considerat de investitori ,,0 valoare sigura intr-o lume
nesigurd” si de aceea este tot mai des avut In vedere Tn
politica de diversificare a rezervelor monetare (inlocuirea
unei parti din rezervele inidolari prin rezerva in marci
vest-germane, franci elvetieni etc.).

In mod deosebit, tarile exportatoare de titei cu surplit-
suri in balantele de plati se pare ca au optat pentru majo-
rarea rezervelor lor de aur, ceea ce explica Tn mar»
masura majorarile de pret din ultimul timp. La pretul d»
500 dolari pe uncie, oferta medie anualda de aur de pe
piata internationald de 1000—1300 tone poate fi achizi-
tionatd cu 16—20 miliarde dolari- Este Tnsa cunoscut ca
disponibilitatile in monede stfdine (in special dolari) al»
tarilor exportatoare de petrol sint evaluate la peste 150 mi-
liarde dolari. Mai mult, ca urmare a ultimelor majorari
ale pretului titeiului, surplusul platilor curente ale tarilor
membre OPEC se situeaza la cca. 70 miliarde dolari pen-
tru semestrul 11 1979 si semestrul | 1930, fata de 50 mi-
liarde dolari in 1979. Disponibilitatile prezente suplimen-
tare ale acestor tari, de 20 miliarde dolari, sint suficienta
pentru a achizitiona oferta anuala traditionala de aur de
pe piata internationala.

Din aceste considerente, piata internationala a aurului
este foarte volatild. Orice majorare substantiala a cererii
(asa cum s-a intimplat in decembrie 1979). neputind fl
acoperitd de oferta traditionald, determind cresteri substan-
tiale de pret. Este semnificativ ca majorarile de pret din
ultimele zile au avut loc in conditiile unui volum redus de
tranzactii, oferta de aur fiind foarte limitata ; posesorii d»
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aur evitd vinderea unei part; din rezervele lor pentru a
nu determina scdderea pretului. Asemenea majordri ale
cererii pot fi ‘acoperite numai prin; vinderea unsi parti din
aurul monetar aflat in rezervele tarilor occidentale, dar,
asa cum e-a mai mentionat, jn prezent putine tari par dis-
use sa vindd aur (chiar SU.A. au suspendat in ultimele
uni vinzarile periodice de aur monetar). Tn consecinta,
cercurile de specialitate apreciaza ca nu este exclus ca
pretul aurului sa atinga 800—1000 dolari pe uncie in 1980,
daca se mentine actualul dezechilibru intre cerere si oferta,
Tn mod deosebit, perspectiva pretului aurului depinde de
cumpdrarile de aur ale tarilor exportatoare de petrol si a
celorlalti posesori de fonduri lichide, precum si de poli-
tica fata de aur a principalilor posesori de aur monetar
(in special S.U.A).

MUGUR ISARESCU
.LEM.

drept Si uzante internationale

Documentele comerciale in vinzarea

(D e|euoijeujdtui

Oricare ar fi obiectul unui raport comercial international
— vinzare-cumparare, antreprizd de constructii-montaj,
transfer de tehnologie, consulting-engineering etc. — pen-
tru Tncasarea pretului pe care s-a obligat sa-1 plateasca
beneficiarul marfurilor livrate, a lucrdrilor efectuate sau a
serviciilor prestate, furnizorul trebuie sa faca dovada exe-
cutarii intocmai a acestor obligatiuni, cu documente con-
foitne prevederilor din contractul perfectat.

Rezumindu-ne numai la operatiunile comerciale de vin-
zare-cumpdrare internationald, aratam ca totalitatea docu-
mentelor prin care se face dovada livrarii unui anumit
lot de marfa — in cantitatea, calitatea, la data si in con-
ditiile de transport convenite prin contract — poarta
denumirea generica de documente comerciale sau de expe-.
ditie. Studierea acestor documente prezintd importanta pen-
tru comercialistii care activeaza Th domeniul comertului
exterior din multiple puncte de vedere, din care doua
sint esentiale ; in primul rind, oricare ar fi modalitatea de

latda adoptata prin contractele comerciale internationale,
Intocmirea documentelor comerciale in stricta conformi-
tate cu clauzele contractuale constituie o conditie sine qua
non pentru Tncasarea pretului in al doilea rind, docu-
mentele comerciale sint actele primare care atestd nemij-
locit executarea obligatiilor contractuale — atit cele rezul-
tate din contractele economice interne de livrari pentru
export, cit si din contractele comerciale internationale —,
constituind astfel premisa de neinlocuit pentru toate genu-
rile de evidente — operative, gestionare, contabile si statis-
tice- Asa fiind, otice lacuna in intocmirea si controlul n-
tocmirii lor In conformitate cu regulile generale care le
reglementeazd se poate reflecta negativ in activitatea intre-
prinderilor care concura la realizarea exporturilor si a
importurilor si. nu rareori, sini generatoare de pagube in
lei sau Tn_valuta.

Am aratat mai sus ca prin documente comerciale in-
telegem totalitatea actelor cate atesta, respectiv prin care se
face dovada ca un anumit lot de marfd a fost livrat in
cantiatea. calitatea, cu mijlocul de transport, la locul si
data convenite prin contractul comercial de vinzare inter-
nationala.

a) Denumirea de documente comerciale, pe care o folo-
sim, este atribuitd acestora prin Regulile uniforme privind
incasourile (Publicatia 322), care in cadrul ,,Dispozitiilor
generale Si Definitii" aratd c& ,,expresia documente comer-
ciale vizeaza facturi, documente maritime, documente de
proprietate ori alte documente analoge, sau orice alte

documente, oricare ar fi, altele decit documentele finan-
ciare'l. Aceleasi Reguli uniforme stabilesc sfera de cuprin-
dere a notiunii de documente financiare si anume : ,.ex-
presia documente financiare vizeaza cambii, bilete la
ordin, cecuri, chitante de platd sau alte instrumente ana-
loge, utilizate pentru a obtine plata sumelor de bani".

In unele lucrari, pentru categoria documentelor comer-
ciale se utilizeaza altd denumire ; astfel, ,totalitatea docu-
mentelor ce se Tntocmesc Tn legaturd cu o vinzare sau
cumparare de marfa care se transportd Thauntrul unei tari
sau In strainatate poarta denumirea colectiva de documente
de expeditie” (1; 251). Credem_ ca aceastd denutnire este
prea ingusta, neputthd sa includa Tn ea si, de exemplu, fac-
tura, care este un document comercial tipic, precum nici
certificatele de analiza, de origind etc. intr-o alta lucrare
de specialitate (2 ; 268) se atribuie actelor de care ne ocu-
pdm denumirea de documente de platd. n lucrarea men-
tionata se arata ca ,,documentele de platd, privind vinza-
rile sau prestatiile de servicii internationale, in accep-
tiunea generald a acestei notiuni, sint actele care atesta
expedierea marfii (prestarea serviciilor), transferul pro-
prietatii, calitatea, garantarea si asigurarea marfurilor res-
ective". Pe bunad dreptate se subliniazd in continuare Tn
ucrarea citata ca oricare ar fi denumirea ce li se atri-
buie, pentru incasarea pretului privind marfurile expediate,
atit unitatea producdtoare — exportatoare, cit si intre-
prinderea de comert exterior, au obligatia de a intocmi sau
de a obtine o serie de documente fara de care cumpara-
torul nu efectueaza plata.

b) Caracteristic documentelor comerciale este faptul
ca ele nu au o reglementare printr-un act normativ sau o
uzanta comerciald uniforma proprie lor ; izvoarele de drept
aplicabile acestor documente sint diferite, de la document
la document, Tn functie de natura lor juridica. Astfel, des-
pre factura comerciald, respectiv despre elementele obliga-
torii pe care trebuie sa le conting, trateaza Conditiile gene-
rale de livrare CAER. — 1968/1975, la paragraful 49, in
schimb, conosamentul este supus unor reglementari mul-
tiple, dintre care amintim Regulile si uzantele uniforme
privitoare la creditele documentare, Regulile de la Haga din
1921, cu modificarile ulterioare si altele.

Fatd de importanta pe care o prezintd documentele de
care ne ocupam 1in derularea in conditii optime a plati-
lor internationale privind export-importurile, prin Normele
din 8 octombrie 1975 ale Bancii Romane de Comert Exte-
rior sint prevazute unele reguli generale, de care trebuie
sa tind seama Tntreprinderile de comert exterior ; la ela-
borarea acestor norme au fost luate Tn considerare izvoarele
de drept, uzantele uniforme si practica bancard interna-
tionala, fiind astfel o veritabila sinteza de reguli aplica-
bile Idocumentelor comerciale folosite in platile interna-
tionale.

¢) Documentele comerciale privite ca documente care se

rezintda pentru derularea platilor internationale, cumu-
eaza n totalitatea lor, fiecare in parte sau numai unele
din ele, trei functii tprincipale: functia probatorie, de de-
contare si_de platd, functia de titlu de credit.

Prima functie — functia probatorie — este caracteris-
ticd tuturor documentelor comerciale, fiecare document Tn
parte dovedind un anumit aspect al operatiunii complexe
de livrare a unor marfuri determinate prin contract. Astfel,
prin factura se stabileste natura, cantitatea, calitatea si
valoarea marfurilor livrate, precum si a cheltuielilor adia-
cente care urmeaza sa fie suportate de cumparator; prin
conosament se dovedeste cd marfurile au fost incdrcate
efectiv spre transport, pe o anumitd nava: prin certifica-
tul de origine se atesta cd marfa este indigena din tara ex-
portatorului s.a.m.d

Functia de decontare se manifestda la acele documente
comerciale care sint emise de diferite organizatii speciali-
zate in derularea expeditiilor si a transporturilor de mar-
furi, de la producator la cumpardtorul extern. Astfel, du-
plicatul scrisorii de trasura internationale este un docu-
ment care probeaza predarea marfurilor catre carausul fe-



roviar, dar Tn acelasi timp, este si un document de decontare
in cazul in care expeditorul — o unitate producdtoare — a
facut plata transportului in contul exportatorului roman
sau Tn cel al cumparatorului extern ; documentele comer-
ciale, in totalitatea lor, au si functia de declansarea
obligatiei de plata, deci sint documente de plata, in virtu-
tea faptului cd prin prezentarea lor cumparatorului, se
face dovada de catre vinzator a ndeplinirii obligatiel de
livrare asumate.

Functia de titlu de credit o au numai anumite docu-
mente comerciale, printre care conosamentul si polita de
asigurare; gratie acestei functii, documentele mentionate
pot fi intocmite la ordin si, ca urmare, proprietatea marfu-
rilor pe care le reprezintd — avem in vedere conosamen-
tul — poate fi transferatda cu multa usurinta, prin gir,
potrivit intereselor pe care le are vinzatorul, in cadrul
modalitatii de platd convenita prin contract.

d) Documentele comerciale, privite prin prisma emiterii
lor pot fi grupate Tn: documente Interne, emise de intre-
prinderea de comert exterior exportatoare, printre care se
numara factura comerciald si, Tntr-o anumita masura, di-

verse specificatii si avizari ; documente din afara intre-
prinderii vanzatoare, emise de producatorii marfurilor des-

tinate exportului si de diferite alte organizatii socialiste
specializate, care participd la operatiunea de livrare (docu-
mente de transport, certificate de calitate, buletine de ana-
liza, polita de asigurare etc.). O cit de sumard trecere in
revistd a documentelor comerciale duce la constatarea ca
manea lor majoritate se Tntocmesc, respectiv se emit, de
catre organizatii specializate, deci din punctul de vedere al
intreprinderilor de comert exterior exportatoare, sint ex-
terne, ceea ce demonstreaza atentia ce trebuie acordata
comandarii lor la timp si urmarirea primirii si controlul
lor, de asa natura incit sa se evite intirzierea incasarii
pretului Tn valuta.

Grupate din punct de vedere al anturii juridice a ope-
ratiunii pe care le atestd, documentele comerciale pot fi
clasificate Tn patru mari categorii si anume :

— documente comerciale de identificare calitativa, canti-
tativa si valorica a marfurilor livrate ; aceastda categorie
— care se emite, de vinzdtor, fiind deci documente in-
terne — cuprinde factura comerciala si specificatiile marfu-
rilor pe fiecare colet, container sau vagon in parte ;

— documente de transport, in care includem conosamen-
tul, duplicatul scrisori de trdsurd internationald, scri-
soarea de trasura internationald pentru traficul rutier, scri-
soarea de transport aerian, recipisa postala si adeverinta
de primire pentru expediere, sint emise de organizatiile de
transport si expeditie specializate :

— documente de asigurare — politele si certificatele de
asigurare — se emit de catre societatile de asigurare sau
reprezentantii lor ;

— documente care atestd calitatea, cantitatea, si originea
marfurilor, reprezintd categoria cea mai numeroasa si di-
versificata categorie de documente comerciale, dintre care
cele mai frecvent Intilnite sint’ procese-verbale de receptie
calitativa si cantitativa, certificate de receptie, certificate
de calitate, certificate de garantie, certificate de origine,
certificate fito-sanitare si sanitar-veterinare etc.; sint
emise de producdtorii marfurilor pentru export, precum
si de o serie de organizatii si institutii specializate Tn con-
trol de diverse tipuri.

dr. Al. DETESAN

1. P. Goreniuc — Relatiile de plati cu straindtatea, Edi-
tura stiintifica, 1971.
eiesan, D. Porojan — Export, probleme si solutii,
editata de ,,Revista economica”, 1977.

Vademecum

Ambalajul in strategia produsului

Planul de marketing, care precede lansarea produsului
nu se mai poate margini sa tind seama numai de produs.
El va determina si ambalz(ajLul care va da produsului cele
mai mari sanse sa patrunda, sa se impuna_ si sa dureze.
De aceea, din planul de marketing nu va lipsi un studiu
aprofundat al produsului respectiv, pentru a i se stabili
ambalajul care 1l va distinge de altele si care va placea
clientilor prin calitatile lui functionale (protejarea produ-
sului, greutate redusa, minuire usoard) si estetice 8‘orma,
materialul, culoarea). o

Numai dupéd realizarea unor machete, verificate in cadrul
unui esantion socio-profesional de consumatori, se va pu-
tea considera ca s-a descoperit cea mai buna solutie. Aceas-
ta este Tnsa abia prima etapa.

Foarte adesea, clientela reactioneaza Tntr-un mod nepre-
vazut. De aceea, unii_ producatori incep prin_a lansa_noile
ambalaje intr-o regiune-test, urmind ca, in functie de
rezultate, s& le modifice Thainte de a le utiliza pe ntregul
teritoriu. .

Numarul crescind al produselor de marca, aparitia amba-
lajului nerecuperabil si extinderea marilor magazine sint
tot atitea motive de a se acorda ambalajului o Importanta
speciald. Actul de cumpdrare este efeCtul unui ambala
studiat si ajutat de actiunea de publicitate si de planu
de marketing. -

Existd o asemenea diversitate de produse de ambalat,
de materiale care pot servi la ambalat si de politici co-
merciale care influenteazd domeniul ambalajelor, incit este
imposibil sa afirmdm cd un produs X urmeazd sa fie
ambalat cu materialul Y, pentru a corespunde unei politici
Z. Cel mult citeva principii generale pot fi formulate.

Mai Tnainte de orice, vom analiza produsul, reteaua de
desfacere, concurenta. Numai o analizda amanuntita a pro-
dusului si a_ambiantei lui poate constitui o baza de lucru
pentru specialistii in _ambalaj. S& nu spunem: ,Vreau
sa-mi ambalez fdina Tn saci ‘de culoare mov, sau Ssa-mi
livrez rulmentii cu bile Tn cutii cu ornamente, pentru ca
nu a mai procedat nimeni asa". Vom crea 0 impresie
ridicola. ) ) ) ) ) )

Un ambalaj trebuie mai ntii sa convinga. Ultima scena
a actului de ",,vinzare" se joaca in jurul ambalajului.

Aspectul grafic este esential. Thainte de toafe se cere
sobrietate si claritate. De altminteri, Th aceasta opticd tind
sd se_generalizeze ambalajele cu fondul alb. Marca de
fabricd trebuie scoasa Tn evidentd. Daca nu avem, vom cere
unui specialist s& ne inventeze o marcd. in lipsa unei marci
de fabricd, putem utiliza denumirea produsului sau oricare
alt nume sub care este cunoscut produsul (denumirea pro-
cedeului de fabricatie, brevetul etc.). Din punct de vedere
grafgc, ambalajul urmeaza s& fie prelungirea actiunii pu-

licitare sau fle impulsionare. Sa va mentiona in mod
concis denumirea exactd a produsului sau continutul am-
balajului. Este inutil sa se adauge acestei denumiri alte
mentiuni sau fraze banale. ) o

_Inscriptia de pe ambalaj trebuie sa poaté fi citita repede
si inteleasa fara confuzii. Se vor uilllza caractere simple»
usor descifrabile.

Ambalajul trebuie sa aibda o putere de sugestie, ca
efect al ansamblului. La calitate si pret sensibil egale, pro-
dusul nostru trebuie sa fie preferat de catre client. Uneori,
reactia clientului fatd de un produs este de a spune ,nu
pare serios”, chiar fara sa-l fi incercat vreodata. Prezenta-
rea unui produs are aceeasi importantd ca si calitatea lui.
Ambalajul trebuie sa evoce ceea ce se asteapta de la el;
soliditate, seriozitate, greutate redusd, durabilitate, eficientd
in _cutare sau cutare Tmprejurare etc. in urma cu citiva
ani, citeva mari intreprindéri de mordrit din S.U.A. au
lansat pe piata faina de patiserie Tn ambalaj de culoare
neagra. Insuccesul a fost rasunator, cu toata importanta
reclama de lansare. Ambalajul de culcare neagra era psiho-
logic incompatibil cu féina ,,alba”, produs care simbolizeaza
puritatea.



Motivatiile eventualului cumparator sint foarte complexe,
pentru ca variaza de la un segment la altul si in mali
mare masura de la o tara la alta. De aceea, pentru anu-
mite produse de mare ‘si larga raspindire este necesar ca
studiul ambalajului si lie.foarte aprofundat.

Produsul are calitatile lui proprii, pe care ambalajul are
sarcina sa le infatiseze publicului, mentinindu-se in limi-
tele cadrului juridic si ale celui tehnic. ‘Avem toata liber-
tatea sd facem ca ambalajul s& provoace cu rapiditate (in
cel mult citeva zecimi de secunda, daca este asezat in
stelaljui dintr-un mare magazin) si cu eficientd (consuma-
torul potential trebuie sa perceapa caracteristicile esentiale
ale produsu1u? dorinta de a cumpdra a celui care il vede,

Totusi, actul vinzarii nu este_ numai un efect al faptuluj
ca ambalajul a fost vazut. Publicitatea pe care o desfasoara
Intreproderea, publicitatea la locul de desfacere care in-

soteste produsul si atrage atentia pe loc, precum si ac-
tiunile Tntreprinse  anterior dau produsului o anumitd
imagine.

Batdlia detergentilor cu enzime este un exemplu care
a demonstrat evolutia marketing-ului_ in ultimii ani. In-
contestabilul progres” tehnic pe care i reprezinta introdu-
cerea enzimelor nu ar fi fost niciodata suficient pentru a
transforma Tn asa masura piata. A fost nevoie de un mar-
keting exceptional de eficient, din care, fireste, a facut
parte si ambalajul.

Detergentul ,Ariei", de exemplu, a cunoscut un succes
fulgerator si durabil, datoritd nu r. urnai calitatii, ci si im-
presiei produse ~de ambalajul lui. Pachetul reprezintd, pe
un fond alb, niste elipse concentrice de culoare albastra,
iar inscriptia simpla ,,Ariei" este scrisa foarte citet. Acest
pachet, realizat in urma a_numeroase sondaje, da gospodi-
nei o_impresie de eficacitate si de tehnicitate. otusi
aceastd tehnicitate este prezentata subtil, ca s& nu o sperie,
Ansamblul - pachetului atrage privirea, iar continutul lui
poseda calitatile care se asteaptd de la detergent.

Mostrele distribuite, publicitatea Tntreprinsa prin presa,

prin mijloacele audiovizuale_etc., au explicat in mod_sumar
gospodinelor principiul enzimelor, pentru a le linisti. In
acelasi timp, ele au fost familiarizate cu ambalajul, denu-
mirea_si marca produsului.
. Desigur o campanie publicitard desfasurata astfel a cerut
investifii_pe care numai o mare firma fisi poate permite
«a le facd. Totusi si o Tntreprindere mai modesta poate i
trebuie sa-si integreze ambalajele in politica ei comercialg,
cu mijloacele de care dispune.

Importanta pe care urmeazd sa o acordam diverselor
functii ale ambalajului difera dupa produs.

Ambalajul ideal trebuie sd protejeze bine produsul, sa
fie lesne "de fabricat si ieftin; caracteristicile lui tehnice
trebuie sa usureze manipularile, transportul si_depozitarea.
Prin conceptia lui, el este un iInstrument eficient al mar-
keting-ului.

Functia esentialda a ambalajului este de a proteja. Dupa
natura, dimensiunile, greutatea si numarul de unitati de
ambalat, vom Tprefera un tip anumit. Posibilitatile tehnicii
moderne sint foarte vaste. Alegerea va fi deci foarte grea.

Intre uzind si consumator .intervin depozitarea si_ trans-
portul. Desigur, se cere ca produsul sa fie protejat, iar
ambalajul sa fie adaptat manipularilor defectuoase la care
ar putea fi supus. Nu este bine cind o cutie de carton se
stricd din cauza ploii, cind o etichetd este smulsa etc. Cu
ocazia studiului ntreprins_n legdtura cu ambalajele, se
confectioneazd si ,,ambalaje de Tncercare”, iar la unele
produse se fac experiente cu diferite mijloace de transport
pentru a vedea n ce stare se vor Thapoia.

n_ vederea_depozitarii, ambalajul trebuie sa fie perfect.
Daca ambalajele Tntreprinderii sint foarte practice, ele vor
contribui Tn mare masura la bunul ei renume.

Ambalajul trebuie s& permitd sa se cistige spatiu. Cind
va fi depozitat, marca si tipul_ produsului trebuie sa fie
usor de identificat. Nu trebuie uitata securitatea : rezistenta
la strivire, la coroziune, la caldurda etc. Riscurile vor fi
semnalate clar pe toate fetele.

Pentru clientii care cumpara cantitdti importante de
produse, ambalajul poate fi individualizat, prin indicarea
firmei de desfacere cu ridicata, a importatorului «au prin-
tr-o culoare speciala.

Ambalajul da pret produsului. Toate functiile aratate
mai sus trebuie s& contribuie la aceasta. Sd ne Tntrebam
de asemenea Tn ce masura ambalajul nerestituibil va pu-
tea fi reutilizat de catre client. Aceasta poate sa constituie
un ,ultim” serviciu (si nu din cele mai neinsemnate) pe
care ambalajul Tl aduce clientului. o

Raportul “dintre \valoarea produsului si costul amba-
lajului nu trebuie s& ne facd sa uitam de functia de apel
a ambalajului. Acesta trebuie sa fie usor de recunoscut
atunci cind produsul este expus. O sticla de apa minerala
LISl strigd marca cu voce tare". Si o ladd continind masini-
unelte;[ sau piese de schimb trebuie sa fie usor de recu-
noscut.

Cind ambalajul este ieftin, cind usureazd munca interme-
diarilor si-l serveste pe client cit se poate mai bine, cind
este un adevarat Tndemn la cumpadrare, atunci avem un
ambalaj excelent care isi Tndeplineste toate functiile.

Ambalaj nerecuperabil sau recuperabil ? Aceasta este in-
trebarea care se pune atit pentru produsele de larg con-
sum, cit si pentru produsele industriale.

De fapt, atit pentru vinzator, cit si pentru client, totul
nu este decit o chestiune de pret, de usurintd a utilizarii
si de igiena.

Consumatorul, avid, de inovatii, va asalta_noile produse.
Desigur, pe el 1l costd mutatia catre ambalajul nerecupera-
bil, dar, aceastd mutatie accelerindu-se, se poate presupune
ca noutatea, usurinta utilizarii si mai ales calitatea, meritd
0 mica cheltuiald suplimentara.

Pentru distribuitor problema este oarecum diferitd. Cele
mai rationale prevederi estimeaza cd marea majoritate a
produselor de bacanie se vor desface n sistemul” de auto-
servire. Atunci ambalajul si standul de prezentare vor fi
singurele legaturi Tntre client si produs. Mai mult ca oricind
ambalajul va trebui si se adapteze la vinzarea Tn masa ;
el va ftrebui sa promoveze produsul, sa permitd o depozi-
tare sl o manipulare usoare si un raport ,cifra de afaceri/
spatiu" cit se poate mai ridicat.

Dupd aspectul rentabilitdtii, arta si creativitatea, au un
rol foarte important, Pentru consumator, cele malr multe
din _produsele, al caror raport calitate/pret este egal, se
disting numai prin aspect, design. Si unde poate interveni
mai bine arta decit in domeniul ambalajului ? In mod pa-
radoxal, cu cit o Tntreprindere dispune de mai putine mij-
loace financiare, cu atit are interesul sa se arate mai
creativd in domeniul ambalajelor, pentru a face ca pro-
dusele saie sa se deosebeasca de cele ale concurentilor.

C. MIRCESCU

/W CURIND !
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Premisa a  schimburilor ~ economice  Internationale
Fluxul valutar financiar

Sistemul monetar-financiar International este chemat sa
asigure desfasurarea normald a fluxului valutar-financiar
international, ti prin acesta, totalitatea fluxurilor economice
internationale din cadrul circuitului economic mondial.

CONTINUT SI OBIECTIVE ALE FLUXULUI
VALUTAR SI FINANCIAR

Abordarea teoreticd a fluxului valutar-flnanciar_Interna-
tional este definita in raport de doctrina economica a auto-
rilor. Sesizarea lui Tn litaeraturd — mal ales sub forma de

investitii directe — este remarcatd inca de la inceputul
secolului XX, tratarea lor teoretica si politica era legata
exclusiv de natura capitalismului — in stadiul sdu impe-

rialist— cind are loc exportul de capital. Intr-adevar, im-
perialismul se caracterizeaza prin exportul de capital, in
acele forme prin care are loc acapararea surselor de apro-
vizionare si a pietelor de_desfacere, Tmpartirea si refmpar-
tirea sferelor de influentd si dominatie etc. Acest continut
al exportului de capital — ca trasatura a imperialismului —
1l Intilnim si astazi in forme foarte variate, cu deosebire in
activitatea societatilor transnationale. Dealtfel, acest continut
caracterizeaza nu numai relatiile de investitii internationale,
dar ti _alte relatii, Tncepind de la comertul de marfuri si
terminind cu cel mai nou si important flux cum este
transferul de tehnologie. Dominatia prin tehnologie — fin
forme ti scopuri variate — a capatat denumirea cunoscuta
de ,,imperialism tehnologic".

Tn acelasi timp, economia mondiald a cunoscut importante
mutatii sociale, nationale, economice etc. in aceste conditii
si fluxurile economice internationale si-au schimbat natura
si’' continutul Tn raport de natura partenerilor, modalitatile
si conditiile deruldrii acestor fluxuri sint foarte variate.
Aceasta este valabil si pentru fluxul valutar-flnanciar in-
ternational. Numai o analiza concreta a continutului, con-
ditiilor, modalitatilor si efectelor unui circuit sau laltul .al
fluxului valutar-financiar international ne permite sa con-
statdm natura reald a acestui flux.

In analiza conceptualda a fluxului valutar-financiar inter-
national, punctul de plecare il poate constitui studiul func-
tiilor banilor in relatiile internationale. Criteriul de baza
de includere a unor valori in fluxul valutar-financiar inter-
national este autovalorificarea lor, respectiv obtinerea unui
plus de valoare prin utilizarea_lor in schimburile economice
internationale. Aceasta reprezinta deosebirea fundamentald
dintre fluxul de marfuri si fluxul valutar-financiar.
cazul fluxului international de marfuri obiectivul fun-
damental este shimbarea unei valori cu alta, Tn procesul
careia.se realizezaza plus produsul creat deja Tn procesul
de productie. Fluxul valutar-financiar urmareste Tnainte de
toate, autovalorificarea in utilizarea sa ulterioara, deci spo-
rirea valorii pe care la un moment 'dat o exprima fondurile
badnesti concretizate intr-o valuta sau alta.

Retinind acest obiectiv principal al fluxului valutar-flnan-
etar international ar fi gresit sa reducem functiile fluxului
valutar-financiar doar Ta aceasta functie. Ratiunile care
determina fluxul valutar-financiar international sint mai
multe, desi in ultima instantd vizeaza obiectivul principal
mentionat .mai sus. Astfel, Tn perioade de instabilitate eco-
nomica. valutara sau politica asigurarea securitatii (integri-
tatii) fondurilor poate deveni un factor important, lar une-

ori cel mal important factor al miscarii internationale de
fonduri valutar-financiare. De asemenea, interdependenta
dintre fluxurile economice internationale conditioneaza nece-
sitatea miscarii internationale a fondurilor in scopul declan-
sat de antrenare a altor fluxuri economice internationale.
Astfel, finantarea exportului, creditul comercial, creditul
financiar pe marfa si chiar creditele bancar-financiare sint
forme ale fluxului valutar-financiar care urmdresc stimu-
larea fluxului international de marfuri. Plata sub forma de
redevente a unor tehnologii exportate urmareste promovarea
fluxului tehnologic international. Putem spune ca miscarea
fondurilor valutar-financiare internationale este strins le-
atd de toate celelalte fluxuri economice internationale, aflin-
u-se Tntr-o dinamica interdependenta. in fine, miscarea in-
ternationald afondurilor este determinatd de dezechilibrelein
balantele de plati, de necesitatea echilibrarii lor prin antre-
narea creditului international, plasamentelor internationala
sau a rezervelor valutare ale statelor. Daca miscarea inter-
nationala a fondurilor valutar-financiare determinatd da
factorii anteriori mentionati constituie prima etapa a fluxu-
lui valutar-financiar (Intrucit va urma etapa a doua de
rambursare, repatriere etc.), Tn cazul miscarilor internatio-
nale de fonduri care antreneazd modificarea rezervelor
valutare reprezintd, de reguld, o etapa ulterioard a fluxului
valutar-flnanciar international, dealtfel si o etapa finala a
tuturor fluxurilor economice internationale.

Sintetizind obiectivele ce se urméresc Tn dezvoltarea flu-
xului valutar-financiar international retinem urmatoarele:
a) autovalorificarea _disponibilitatilor ~valutar-financiare !
b) asigurarea integritatii si securitatii fondurilor; c) antre-
narea si stimularea fluxurilor comerciale, tehnologice si
serviciilor internationale; d) echilibrarea finald a balante-
lor de plati prin transferul international de rezerve valutar-
financiare.

in practica primele douda obiective actioneaza con-
comitent, iar daca apar si situatii in care se pot disocia®
respectiv de a alege una din cele doua ratiuni (autovalo-
rificare sau securitatea fondurilor), atunci securitatea fon-
durilor este factorul care primeaza in decizia privind plasa-
mentele si investitiile internationale. Sint Tnsa si situatii de
miscare internationald a fondurilor determinate de toti
patru factori concomitent.

CIRCUITELE DE BAZA ALE FLUXULUI VALUTAR-
FINANCIAR INTERNATIONAL

O problema care presupune o clarificare preliminara con-
sta in determinarea formelor principale de realizare a flu-
xului valutar-financiar intematonal. Sistemul bancar-finan-
ciar international dezvoltat si diversificat, tehnicile moderne
si rapide ale tranzactiilor valutar-financiare internationale
fac aproape imposibild cuantificarea exacta a volumului
fluxului valutar-financiar international, Intructt apare d
succesiune rapida a formelor de plasamente internationale

— uneori in cursul aceleiasi zile, — astfel Incit la nivelul
unui an statisticile bancare — in_cazul in care s-ar publica
in ntregime — ar reflecta evidente duble repetate ale

acelorasi fonduri. Cel mal adesea cercetarile privind clasi-
ficarea formelor de plasamente financiare Internationale au,
ca punct de plecare durata plasamentelor, grunindu-le Tri

lasamente pe  termen scurt (pind la tm an), pe
ermen mijlociu  (pind la cinci ani) si pe  ter-
men lung. Desi acest criteriu are o mare TmportantS

pentru echilibrul trezoreriei unei banci sau balante da
lati externe ale unei tari, aceastd grupare este relativa,
Intrucit o investitie pe termen Iungi, sS «punem cumpararea
la emisiune a unor eurooblleatiunl pe sapte ani. posesorul
poate sS le negocieze, vinzindu-lo pe plata secundara ciupi
citeva luni. devenind deci practic un plasament pe termen
scurt din punct de vedere al creditorului, sl invers, cumn$-
rarest unor bonuri de tezaur pe termen scurt — de exemniu
la trei luni — detinerea lor poate fi perpetuata (reinvestltSV
pentru mai multi ani. Tn primul caz. statistica evidentiaza
o0 Investitie pe termen ’ung, dar in realitate s-a transforma?
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intr-o investitie pe termen scurt. In cazul al doilea, o
investitie pe termen scurt se desfasoara Tn practica ca un
plasament pe termen lung. Criteriul duratei plasamentelor
internationale are insa importanta sa- intrucit termenul de
plasament determina gradul de lichiditate a fondurilor si
costul lor.

Se pare ca un criteriu relativ mai expres este modalitatea
in care se realizeazd plasamentul international al unor fon-
duri. Avantajul acestui criteriu este ca tine seama, sau
permite sa Se evidentieze, atit termenul investitiei interna-
tionale, scopul principal si nemijlocit al plasamentului, teh-
nica financiara de realizare a miscdrii internationale a
fondurilor.

Deci, dupa modalitatea de plasare internationald a
fondurilor valutar-financiare distingem urmétoarele circuite
ale fluxurilor valutar-financiare :

1. Depozite financiare de trezorerie — reprezinta un pla-
sament international la o bancd sau institutie bancard, de
fonduri In valuta straina temporar disponibile. Sursele aces-
tor fonduri sint foarte diferite si provin din : rezervele valu-
tare (Oficiale sau private) tnentinute pe conturi curente
sau pe un termen foarte scurt, fonduri de rulment ale
bancilor sau corporatiilor, Tncasarea contravalorii unor ex-
porturi de marfuri si servicii sau alte venituri obtinute
ntr-o alta tara etc. Scopul depozitelor financiare de tre-
zorerie consta — in principal — Tn mentinerea unui grad
foarte Tnalt al lichiditatii fondurilor, fara insda a se sub-
aprecia prin aceasta maximizarea veniturilor din depozitele
financiare respective. Tn unele situatii — si acestea sint
foarte dese si antreneaza uneori valori considerabile —
scopul principal al plasamentului este obtinerea de venituri
maxime ca urmare a unei previzibile evolutii favorabile a
dobinzilor sau a cursului de schimb al valutei in care se
face depozitul financiar, acestea cdpatind denumirea de
capitaluri speculative sau hot money. Deseori ihsa — 1n
conditii de instabilitate valutard, economica sau politicda —
prin depozite financiare de trezorerie se urmareste pur ti
simplu asigurarea integritatii valorice a fondurilor.

n acelasi timp, trebuie subliniatd marea diversitate a
tehnicilor de depozit, acestea variind de la clasicul depozit
in conturi curente, la depozite cu conditii de depozitare si
retrageri foarte variate cum ar fi: depozite la tertnen de o
lund,” trei luni, sase luni, noua luni si 12 luni, sau pe
perioade ,,sparte” ; depozite pe duratda nedeterminata, dar
cu un preaviz in zile convenit In vederea retragerii; depo-
zite day to day — in diferitele sale variante (overnight,
spot next, tomorow next ; weekend — de vineri pina luni);
depozitele call care reprezinta o creatie a sistemului bancar
in tarile in care depozitele la cont curent ale nerezidentilor
nu sint remunerabile — ca n cazul S.U.A. — pentru care
bancile americane deschid conturi call in alte centre finan-
ciare. ca de exemplu in Bahamas, unde legislatia restrictiva
americand nu_actioneaza, facind astfel ca bancile americane
sa fie competitive la remunerarea de depozite in cont curent
pentru perioade de sub o luna.

Dezvoltarea pietelor eurovalutelor (eurovalutelor sau aslo-
valutelor) a creat conditii favorabile diversificarii formelor
ti tehnicilor de depozite sau alte plasamente financiare in-
ternationale.

2. Creditul international — este unul din componentele
importante ale fluxului valutar-financiar international, asis-
tind la o adevaratd piatd internationala a creditului. For-
mele creditului international sint variate si ele pot fi gru-
pate dupa diferite criterii. in cazul analizei de fata mo-
dalitatea de acordare a creditului, scopul nemijlocit urtnarit
si efectele pe care le antreneaza ne pot permite sa distin-
gem doua tipuri principale de credite internationale:
a) Credite financiare : b) Credite comerciale.

in ambele forme are loc o miscare internationala de
valori. Tnsa Tn primul caz fondurile sint acordate sub forma
baneasca, iar al doilea sub forma de marfuri. De aici deo-
sebiri esentiale n sursele de mobilizare a fondurilor, nive-
lul costurilor, schema de acordare si de mobilizare. Cti toate
acestea nu in toate tranzactiile de credit se poate face o

distinctie clard si o incadrare certd ntr-unul sau altul
dintre tipurile de credite enuntate mai sus.

Astfel, creditul financiar, fiind acordat direct Tn bani, nu
poate fi decit credit bancar. Dar, creditele bancare pot fi
pur financiare (de la banca la bancd) sau linii de credite
interurbane Tn vederea finantarii unor tranzactii comerciale.
Fondurile obtinute din creditele bancare pe marfa — spre
deosebire de creditul de la banca la bancd — nu pot fi
transferate dintr-o tara in alta, sau dintr-o valutd n alta,
si trebuie utilizate pentru plata importului _de marfuri din
tara si in valuta bancii creditoare. O forma noud de credit
financiar international si care vizeaza sume importante sint
creditele bancare consortionale, prin care un grup de banci
— constituite Tntr-un consortiu sau sindicat — acordda un
imprumut unei anume banci. Tn acelasi timp, concurenta
de pe piata internationald a comertulul cu masini, utilaje
si instalatil a condus, pe de o parte, la vinzarea-cumpararea
acestor produse pe credit. Creditul poate fi acordat direct
de catre exportator importatorului pentru o anumitd cotd
din valoarea marfurilor (numit si credit furnizor) sau de
catre o banca sau institutie financiara din tara exportato-
rului direct in favoarea importatorului (credit cumparator).
In ambele cazuri intervine statul sau institutii specializate
de stat care refinanteaza — in ultima instanta — exportu-
rile pe credit Deci, observdam o anumitd Tntrepdtrundere
Tntre cele doud tipuri principale de credit (financiar si co-
Imercial). Aceastda intrepatrundere se desprinde nu numai n
baza acordarii creditului, dar si dupa ce tranzactiile bancar-
comerciale au avut loc. Astfel, un export pe credit comer-
cial acordat de exportator, acesta din urma apeleaza la sis-
temul bancar-financlar pentru refinantarea prin scontarea
tratatelor sau biletelor la ordin Tnainte de scadenta credi-
tului comercial, acesta din urma intrind deja in sfera rela-
tiilor financiar-bancare.

Cu toata aceasta Tntrepatrundere noi vom analiza separat
creditele financiare sl creditele comerciale Tn vederea apro-
fundarii principalelor tendinte si particularitati ale lor in
cadrul fluxului valutar-financiar international.

3. Investitii strdine de portofoliu — constau In plasamente
de fonduri in valori mobiliare, cu deosebire in obligatiuni
si actiuni emise de strdini Tntr-o anumita tara sau In mai
multe téri concomitent, si cumparate de rezidentl (banci,
institutii financiare, precum si de persoane fizice). Investi-
tiile de portofoliu — cel putin In momentul efectuarii lor —
sint pe tertnen lung, avind ca obiectiv principal obtinerea
unul venit fix sau variabil. Evident ca aceasta forma de
investitii fiind efectuata pe termen lung are un grad mal
redus de lichiditate, dar majoritatea valorilor mobiliare aici
n discutie sint negociabile la bursa de valori, putind fi
vindute sl transformate in orice moment In fonduri lichide.
Desigur ca decizia de vinzare a titlurilor de portofoliu st
momentul efectudrii acesteia se bazeaza pe criteriile asi-

urdrii integritatii fondurilor si obtinerii de venituri maxime
?doWndé, dividend, etc.). Tn ultimii 15 ani asistam la o dez-
voltare a pietei investitiilor Internationale de portofoliu atit
sub aspect cantitativ.' cit sl al tehnicilor de efectuare (cu
deosebire emisiunea de euroobligatlunl, aldturi de obliga-
tiunile sf actiunile straine).

4. Investitli directe In strainatate — reprezinta Una din
formele cele mal vechi ale fluxului valutar-financiar Inter-
natlonal sf care astazi prezinta controverse, atit economice;
cit ti, politice sl Ideologice.™ Investitiile directe strdine se
caracterizeazd prin plasarea de resurse financiarel materlale,
tehnologice etc. prin crearea, dezvoltarea sau achizitionarea
unei unltat? econolmice (de productie, de comercializare. de
asigurare sau bancare) prin care investitorul strain detine b
garte sau In totalitate capitalul social." dar n orice cazjtre-

uie sa”’nermita un anumit grad do control asupra activi-
tatii unitatii' economice respective. Forma clasica de Inves-
titii externe — crearea de catre”straini de unitdti sau
sucursale ale lTorin care detin controlul total ca urmare a
stapInirll intregului capital — a deaenerat_in_aclivitati de
sustragere de sub controlul statului pe teritoriul caruia
actioneazd, devenind ceea ce astdazi Tn mod curent se
numesc — soefetatl' transnationale. inacelasi timp; nsd,’ hu



aparut forme noi de investitii directe prin care investitorul
strain realizeaza controlul asupra activitatii societatii n
comun cu un partener local (privat sau public) ca urmare a
aportului de resurse la activitatea comunad. Acestea consti-
tuie societatile mixte sau intreprinderile comune (joint ven-
tures). Proportia participarii variaza in raport de interesele
partenerilor in limitele legislatiei nationale a tarii pe teri-
toriul caruia societatea mixta functioneaza.

5. 0 componentd importantd a fluxului valutar-financiar
international o constituie veniturile rezultate din plasamente
financiare si investitii externe. Acestea sint venituri gene-
rate de miscarea internationala anterioard de fonduri finan-
ciare (sub forma celor enuntate mai sus). Aici nu este
vorba de rambursarea sau repatrierea fondurilor financiare
propriu-zise investite sau acordate anterior unui partener
strain, ci de veniturile pe care acestea le genereaza pe
parcursul existentei lor in strdinatate pina la rambursare
sau repatriere. Aceste venituri iau forme diferite in_raport
de caracterul plasamentelor sau investitiilor internationale :
dobinda (la credite), beneficiul (la investitia directd), divi-
dente (investitia in actiuni), cupoanele (la obligatiuni).

Veniturile de _mai_sus intrd in fluxul valutar-financiar
international atit prin repatrierea lor, cit si prin sporirea
creantelor externe ca urmare a reinvestirii lor locale sau
ntr-p terta tara. Deci, veniturile rezultate din plasamentele
si investitiile internationale intra In fluxul valutar-financiar
international prin urmatoarele cdi . repatriere in tara de
origina, reinvestirea veniturilor in economia tarii In care
au fost create (largirea intreprinderilor cu capital strdin,
crearea de noi Tntreprinderi, acordarea de noi Tmprumuturl
etc.), reinvestirea lor tot in strdinatate, dar intr-o terta
tara. Aceastd parte a fluxului valutar-financiar international
care constd din veniturile la plasamentele si investitiile
externe face parte din contul ,,invizibilelor" din balanta de
plati externe, si nu Tn contul ,capital”, desi ele provin din
miscarea fondurilor din acest ultim cont.

6. Un_element cu o anumita pondere in cazul unor tari
sau perioade sint transferurile valutar-financiare unilaterale
adica acele fluxuri financiare care nu genereaza ulterior
rambursare, repatriere sau venituri Tn contrapartida. Tn
trecut, ponderea principald o detineau despagubirile de
razboi, iar in prezent asistenta financiard pentru dezvoltare
n favoarea tarilor subdezvoltate.

Recapitulind cele de mai sus putem prezenta sintetic
principalele elemente componente ale fluxului valutar-
financiar international :

-> Contravaloarea baneasca a marfurilor si servi-
ciilor .
-x Credite comerciale

Depozite financiare si de trezorerie
* Credite financiare

Q xo
(@ =X=17)
a o

£ u Investitii, de portofoliu
og-S  -«Investitii directe .
°g.S  -«-Venituri din investitii financiare
> -«-Transferuri financiare unilaterale

-emTransferuri financiare unilaterale

Partea cea mai mare a contravalorii marfurilor sl ser-
viciilor se realizeaza sub forma platii cash, clearing sau
barter, iar o anumita parte se livreaza pe credit De aceea
acest circuit monetar International, desi teoretic face parte
din fluxul valutar-financiar  international nu prezinta
probleme deosebite de analiza economicd, ci presupune o
analiza a tehnicilor de platd, care se refera la modali-
tatile de plata, instrumente de platd si formele de garan-
tare a platii etc. Desi in sine aceste probleme sint deose-
bit de importante ele nu vor forma_obiectul analizei pre-
zentei tehie. Aspectul valutar-financiar cel mai important
al circuitului monetar care reprezintda contravaloarea mar-
furilor si serviciilor este problema riscului valutar, dar
care nu va fi neglijatd pe parcursul cercetarii noastre! n
schimb, creditele comerciale vor fi analizate _separat. Tn
ceea ce priveste circuitul veniturilor din investitii'» finan-

ciare (beneficii, dobinzi, dividente s.a) ele vor fi analizate
n strinsa legatura cu circuitul investitional care genereaza
asemenea venituri externe.

Deci, analiza fluxului valutar-financiar international pre-
supune un studiu aprofundat si complex al urmatoarelor
circuite . depozite financiare si de trezorerie, creditele fi-
nanciare, investitiille de portofoliu, investitii directe, cre-
dite comerciale si asistenta financiara pentru dezvoltare.
Dar, Tnainte de a trece la analiza propriu-zisa a acestor
circuite, se impune o cercetare preliminara a unor probleme
de baza ale evolutiei fluxului valutar-financiar.

DIMENSIUNILE CIRCUITELOR FLUXULUI
VALUTAR-FINANCIAR INTERNATIONAL

Dacd comertul mondial cu marfuri reprezinta — din
punct de vedere valoric — principalul flux economic.inter-
national (peste 1.300 mid. dolari la nivelul anului 1978) *
fluxul valutar-financiar international este de departe al
doilea flux ca marime valorica (dacd nu luam 1in consi-
deratie contravaloarea marfurilor platite cash, clearing si
barter). Thsd dacd ludm in consideratie dinamica dezvol-
tarii, in ultimii ani fluxul valutar-financiar ocupa primul
loc in ansamblul circuitului economic mondial.

Din nefericire nu dispunem de toate datele statistice
privind tranzactiile valutar-financiare internationale. Ast-
fel, nu se publica creditele financiare de la banca la banca,
creditele comerciale, o serie de depozite financiare pe ter-
men scurt, investitii directe etc.

Datele atesta cd fluxul valutar-financiar international,
fiind al doilea flux ca marime dupa fluxul de
marfuri, are Tsa o dinamicd mai ridicatd decit
cea cunoscuta de comertul international. Astfel, Tn 1973«
fluxul net al tranzactiilor valutar-financiare se ridica
aproape la 500 mid. $, ponderea principald detinind-o
tranzactiile de pe piata eurovalutarda, cu deosebire a euro-
dolarilor. Cu tot efortul pe care il depune B.R.I. pentru
eliminarea unor Tnregistrari duble, aceastd cifrd trebuie
privitd Tnsa cu anumitd rezerva, privind posibilitatea unei
anumite supraevaluari. Dar alta posibilitate privind masu-
rarea tranzactiilor valutare pe termen scurt (pind la un an),
ca_si a creditelor de la banca la banca In prezent nu
exista.

Al doilea circuit principal ca marime n fluxul valutar-
financiar international 1l reprezinta eurocreditele consor-
tionale sau sindicalizate, care au crescut de la 4,7 mid.
dolari Tn 1970, la 71,6 mid. $, deci de peste 15 ori. O
dinamica de asemenea Tnaltd o detine emisiunea de noi
obligatiuni strdine care in 1978 depaseste ca voluhi emi-
siunea de euroobligatiuni. inversindu-se raportul existent in
1970 cind volumul euroobligatiunilor era superior celui de
obligatiuni strdine. Tn schimb, asistenta financiara pentru
dezvoltare, desi s-a dublat ca volum, scade ca pondere in
Té?é”' valutar-financiar de la 7,3% n 1970 la 3,6% 1in

Tn ceea ce priveste celelalte circuite ale fluxului valutar-
financiar international pentru care nu dispunem de statis-
tici sigure, putem emite unele evaludri de ordine de ma-
rime. Astfel, creditul comercial reprezinta® de regulg,
10%—20% din valoarea exportului de masini si utilaje,
creditele comerciale pe marfa pot ajunge uneori pinad la
50% (dar valoarea absolutda a acestora este micd, Tntru-
cit se refera la marfuri ,,ordinare”, adica materiale, semi-
fabricate,' piese de schimb etc).

n acelasi timp,' investitiile straine directe pot fi apre-
ciatei doar dupa lesirile nete de capital pe termen lung
efectuate de firime, fara a se putea cuantifica reinvesti-
tiile.  Volumul investitiilor directe cunoaste o dinamica
inegald,’ dar iesirile de investitii directe nete variaza intre
25 mid." sl 35 mid. dolari.”) pe an. Dupa cum vedem, ele
nu reprezinta valori absolute mari, in comparatie cu euro-
creditele aau Investitiile Tn obligatiuni,” dar sint.materiaH-

,. ef " X.T.T. t'ress Release’ Geneva,' 1979.



zata In_ tehnologii, drepturi de proprietate ete., cu efecte
economice, politice si sociale deosebit de complexe.

In ceea ce priveste veniturile din investitiile externe_ele
reprezinta circa 30% din totalul invizibilelor, adica circa
101 mid. dolari din totalul de 337 mid. dolari al comertu-
lui invizibil Tn 19782 — o marime importantd ™n fluxul
valutar-financiar international.

Constatam deci ca dimensiunile mari — ca volum sl di-
namicd — ale fluxului valutar-financiar international con-
stituie o caracteristica generalda a economiei mondiale con-
temporane.

FACTORII CONTRADICTORII Al EVOLUTIEI
FLUXULUI VALUTAR-FINANCIAR INTERNATIONAL

Factorii care stau la baza unei asemenea evolutii sint
foarte variati si contradictorii. Totusi, putem retine unii
factori generali care determina dimensiunile mari ale fluxu-
lui valutar-financiar international. Astfel, unii din facto-
rii determinant! cu valoare generala rezida in diferite crize
economice internationale care domina economia Imondiala :
criza energetica, criza de materii prime, criza sistemului va-
lutar-financiar, recesiunea economica etc. Toate acestea
au generat Tn nud diferit, asimetric si contradictoriu cere-
rea si oferta de fonduri financiare. In esenta acesti fac-
tori generali pot fi sintetizati astfel :

— Trecerea la convertibilitatea, multor valute a consti-
tuit premisa principald si_ o_conditie esentiala a dezvoltarii
accelerate — Tn anii '60 Si '70 — a fluxurilor valutar-finan-
ciare internationale.

— Tncetinirea cresterii economice Tn economia mondiala
de la 56% in medie pe an in 1962—1972 la 3,3% 1in
perioada 1973—1978. Aceasta s-a reflectat in lipsa de cerere
financiara interna Tn tarile dezvoltate cu valuta converti-
bila si sporirea ofertei externe de fonduri financiare.

— Bulversarea pietei mondiale de marfuri si ascutirea
concurentei pe aceastd piata au condus la accentuarea
interventiei masive a guvernelor in stimularea exporturilor,
inclusiv prin crearea de facilitati financiare destinate finan-
tarii cotnertului exterior.

— Accentuarea dezechilibrelor balantelor de plati ex-
terne active sau pasive — si, ca urmare, sporirea cere-
rii si ofertei de mijloace de plati pentru echilibrarea
schimburilor economice externe.

— Criza dolarului si aparitia pe scena financiara mon-
diala a noi valute financiare (marci vest-germane, franci
elvetieni., ieni, guldeni olandezi, lire sterline s.a.) au creat
posibilitati de acces la noi segmente ale pietei interna-
tionale de capital, Tn trecut inchise sau greu de abordat
(investitii n S.U.A., emisiunea de Tmprumuturi straine n
tarile_europene, Japonia si altele). )

— Dezvoltarea pietei curovalutelor — cu deosebire, dupa
1965 — a creat tehnici noi si fonduri noi de credite si
investitii internationale, sporind in acelasi timp viteza pla-
samentelor internationale.

— Cresterea numarului si volumului cifrei de afaceri
a societatilor multinationale au creat circuite valutar-fi-
nanciare noi, atit Tn ceea ce priveste mobilizarea, cit si
utilizarea fondurilor financiare disponibile,

— Amplificarea barierelor tarifare si netarifare din calea
schimburilor comerciale si transferurilor valutare .s-a re-
flectat Tn dezvoltarea unor circuite in cadrul fluxului valu-
tar-financiar'international capabile sa evite partial aseme-
nea bariere (prin investitii directe, utilizarea de euro-
valute etc.).

— Instabilitatea cursurilor valutare a sporit preocuparea
detinatorilor de fonduri de manevrare a plasamentelor din-
tr-o valuta in alta sau.dintr-o tara in alta Tn vederea asi-
gurarii criteriilor de eficientd si securitate a fondurilor.

John H. Dunning, International investiment. Penguin
Books, Baltimore, 1972. B.R.T. Rapport Annual 1979, World
Bank. Anual Report 1979.

The economist, mai 1979.

— Aparitia_unor centre financiare noi, care alaturi de
New York si Londra se dezvoltd centre financiare in
Europa continentald si Japonia, dar mai ales in asa-numi-
tele ,,centre offshore” (Singapore, Bahamas etc.).

— Criza energeticd a creat 0 sursda noua de fonduri in
petrodolari, care sint investiti fie Tn depozite si instrumen-
te pe termen scurt, fie Tn investitii rezistente la inflatie.

— Evolutia inegala a cursurilor de schimb si inflatiei
a %e_nerat o diferentiere Tn nivelul si sistemele (structurile)
dobinzilor atit Tn ceea ce priveste valutele, cit si tipu-
rile de plasamente financiare.

— Deosebirile marcante in evolutia cursurilor de schimb,
dobinzilor si diversificarea valutelor financiare pe piata
internationala de capital au condus — in conditiile unor
mijloace moderne de comunicatii — la cresterea rolului
arbitrajului valutar, atit pentru buna derulare a fluxului
valutar-financiar international, cit si a celorlalte fluxuri
economice internationale.

— Folosirea preponderenta In politicile monetare ale sta-
telor a unor pirghii noi cum sint operatiunile de open
market, respectiv de instrumente financiare negociabile si
purtatoare de dobinzi care sint atractive pentru investi-
rea de fonduri internationale temporar disponibile, asigu-
rind, totodatd, imbinarea criteriilor de lichiditate si efi-
cienta a plasamentelor in asemenea instrumente.

— Accentuarea tendintelor de crestere a ponderii surselor
Tmprumutate fatd de fondurile proprii in activitatea fir-
melor si corporatiilor a condus la atragerea de fonduri
atit de pe piata nationald, cit sl de pe piata financiara
internationala.

— Adincirea subdezvoltarii economice, a decalajelor eco-
nomice si necesitatea finantarii dezvoltarii si refinantaril
datoriei externe publice au cjndus la o prezentd activa a
tarilor In curs de dezvoltare si organismelor internationale
pe piata financiara internationala-

— Construirea unor obiective economice importante, ca
sl largirea schimburilor economice si destinderea interna-
tionala au permis o prezentd activa a noi tari socialiste pe
piata financiarda internationald, fie in cadrul actiunilor de
cooperare, fie pe piata internationald de capital.

— Instabilitatea economica si politica Tn diferite zone
ale lumii a accentuat problema riscurilor internationale
(gde curs valutar, de dobinda, de pret, de transfer valutar,
e solvabilitate, etc.), domenii in care piata financiara
este mai avizata, crescind rolul sistemului bancar inter-
national Tn derularea circuitului economic mondial,
impulsionind, in acelasi timp, fluxul valutar-financiar in-
ternational.

Aceasta ultima problema ne obligd, de fapt' sa obser-
vam atit factorii stimulativi ai fluxului valutar-financiar
international, cit si factorii restrictivi al acestui flux. Tn
fond, multi dintre factorii enumerati mai sus nu au ntot-
deauna si pentru toii o valoare stimulativa. Diimpotriva,
instabilitatea cursurilor valutare, de exemplu, este sl un
factor restrictiv intr-o serie de plasamente pe termen lung,
Tntrucit interesele debitorului si creditorului nu coincid
in alegerea valutei de creditare si de rambursare. Dar, tot
in cadrul fluxului valutar-financiar international s-au gasit
solutii la aceste divergente sl contradictii prin utilizarea
concomitentd a 2—3 valute (cos valutar), practicarea de
dobinzi ,,glisante" (variabile) etc. Desigur cd numai o ana-
liz& concretd a fiecdrui circuit din cadrul’ fluxului valutar-
financiar international poate sa defineasca sensul sl. masu-
ra Influentei unui factor sau altuia asupra fluxului valutar-
financiar international.

Prof. dr. Constantin MDISUC

Redactor coordonator:

dr. foan GEORGESCU



autoconducere-

Precizari privind alcatuirea consiliului
oamenilor muncii la ntreprinderi

Prevederea cuprinsi in_art, 83 din Legea nr. 5/1978, cu
privire la organizarea si conducerea unitétilor socialiste
de stat reglementeaza Tn amanunt si in mod imperativ

modul T™n care se alcatuieste consiliul oamenilor muncii
din ntreprinderi.

In viata practicd de Tintreprindere, se intilnesc Tnsa sl
situatii care nu au fost prevdzute de lege; in asemenea
cazuri rezolvarea trebuie data n spiritul legii. Astfel, sint
cazuri in care intr-o Tntreprindere contabilul sef, ingine-
rul sef sau, seful compartimentului controlului tehnic de
calitate (persoane care sint membri de drept ai c.o.m.
prin efectul legii, datoritd functiei ce o detin) este secre-
tar al organizatiei de partid pe intreprindere. ntr-o atare
situatie, potrivit prevederii art 33 alin. 1 lit. a din Legea
nr. 5/1978, contabil sef, inginerul sef sau seful c.t.c fiind
presedinte al consiliului oamenilor muncii, este de la sine
inteles ca nu va Tmbraca concomitent sl calitatea de mem-
bru de drept. Prin consecintd, organul careia Ti este subor-
donata intreprinderea va numi ca membri, pe baza pro-
punerilor adunarii generale a oamenilor muncii, persoane
a caror functie se situeaza ierarhic imediat dupa cel In
cauza (eventual adjunctul sau Tnlocuitorul sdau legal, daca
0 asemenea functie existd). O atare orientare a organului
competent sa desemneze membrii consiliului oamenilor
muncii este Tn spiritul legii, realizindu-se finalitatea sa,
deoarece compartimentul sau sectorul respectiv de acti-
vitate din Tntreprindere va fi reprezentat printr-o per-
soana competenta.

De asemenea, cind Inginerul sef sau contabilul sef este
secretar ah organizatiei de partid din Tntreprindere va face
parte din biroul executiv al consiliului oamenilor muncii,
potrivit prevederii cuprinsa Tn art. 36 alin. '2 din Legea
nr. 5/1978, in virtutea functiei sale administrative- Intr-o
asemenea situatie nu se poate considera ca ne-am afla in
fata unei inadvertente a legii, deoarece finsasi art. 36
alin. 3 din Legea nr. 5/1978. prevede ca la sedintele bi-
roului executiv, participa, de reguld, secretarul organizatiei
de partid. Tn cazul dat, cel in cauza este membru cu drep-
turi depline al biroului executiv si cu vot deliberativ in
cadrul acestui organ de conducere colectiva. Prin conse-
cinta, Tn baza functiei sale politice,si a functiei administra-
tive persoana in cauza face parte din ambele organe
colegiale.

J. COSTIN

contract  economic

Principiul colaborarii

Legea contractelor economice nr. 71/1969, modificata prin
Legea nr. 3/1979, promoveaza prin dispozitiile sale colabo-
rarea permanentd, eficientd si dinamicd, intre unitdtile so-
cialiste — parti contractante sl, Tn_acelasi timp, verigi
integrate Tn' realizarea planului national unic. Tn acest
sens, contractul economic, se prevede in art. 2 din Legea
mentionatd, ,trebuie sd asigure fundamentarea sl infap-
tuirea obiectivelor si sarcinilor planului national unic de
dezvoltare economico-sociald, Tn conformitate cu Directi-
vele Partidului Comunist Roman de dezvoltare economico-
sociald a tarii". Pentru realizarea acestui imperativ al
legii, toate actiunile incluse tn desfasurarea contractului
economic reprezinta atit Tndeplinirea unor obligatii con-
tractuale, cit si promovarea, in sfera de activitate a par-
tilor, a cerintelor generale ale economiei noastre. Colabo-
rarea, in acest cadru, nu se poate limita la respectarea
clauzelor, executarea contractului cu bundcredintd, aspecte
inerente oricarui raport obligational, ci impune partilor
initiativa, creativitate sl raspundere, convergenta actiu-
nilor lor pentru realizarea optima a planului. O expunere
completd a continutului principiului colabordrii, coincide
deci, cu toate obligatiile ce decurg din contract. Se pot
retine, totusi, unele obligatii prin care se manifesta cu
mal multd evidentda continutul si sensul principiului co-
laborarii. Printre acestea sint:

a) in faza Tincheierii contractului economic, partile au
obligatia sa stabileasca prin acordul lor clauze contrac-
tuale corespunzatoare cerintelor realizarii planului. Obli-
gatia aceasta impune unitatii beneficiare s& analizeze In
ce masura isi poate realiza obiectivele sale cu prestatiunea
concretizatd de unitatea furnizoare (executantd de lucrari
etc.) Tn proiectul de contract. Simetric, si unitatea furni-
zoare urmeaza sa-si mobilizeze resursele pentru a accepta
si realiza cerintele unitatii beneficiare exprimate prin
obiectiunile sale.

b) in faza executdrii contractului, principiul colaborarii
se manifesta prin initiativa partilor de a asigura reali-
zarea contractului. Astfel, netrimiterea documentatiei teh-
nice de céatre unitatea beneficiard unitatii executante a
unor lucrari, nu o scuteste pe aceasta de raspundere pen-
tru nerealizarea contractului, daca prin profilul sau pu-
tea gasi solutiile tehnice necesare (Dec. P.A.S. nr. 589/1978).
Exonerarea de raspundere intervine numai dacd unitatea
debitoare a initiat organizarea tuturor actiunilor posibile
pentru indeplinirea obligatiilor sale contractuale. Pe acest
temei, 0 unitate pentru valorificarea ambalajelor a fost
scutita de raspundere pentru intirziere in livrarea de con-
tainere, constatindu-se cd, pentru a satisface cerintele noi
determinate de extinderea acestui sistem de transport, fur-
nlzoarea s-a adresat subunitatilor sale si a trecut la repa-
rarea ambalajelor in atelierele proprii, adica a manifestat
initiativa si diligenta necesard (Decizia P.A.S. nr. 1335/1979).



c) Obligatia fiecarei parti de a preveni ti limita preju-
diciul care l-ar fi produs Tn patrimoniul sau neindepli-
nirea obligatiei celeilalte parti. Tn temeiul principiului co-
labordrii, fiecare dintre parti trebuie sa ia masuri econo-
mice eficiente, in limitele prevederilor legale, pentru evi-
tarea sau diminuarea prejudiciului. Unitatea beneficiara,
de pilda, nu poate cere despagubiri pentru bunurile degra-
date datoritd viciilor ascunse ale unor lucrari ce i-au fost
executate, daca putea sa evite prejudiciul prin realizarea
obligatiilor de supraveghere si control care-i reveneau. (De-
cizia P.AS. nr. 2466/1979). Daca prin diligenta sa, unita-
tea furnizoare beneficiara a exclus ori a redus prejudi-
ciul, unitatea furnizoare urmeaza totusi, sa plateasca pe-
nalitati pentru neindeplinirea obligatiilor sale contractuale.
De asemenea, unitatea debitoare datoreazd cu titlu de
despagubiri acele cheltuieli pe care unitatea beneficiara
le-a efectuat pentru evitarea prejudiciului.

Practica arbitratd a considerat cda obligatia de prevenire
si diminuare a prejudiciului se impune si fard existenta
unui raport contractual. S-a decis, de pildd, cd unitatea
raspunzatoare de avarierea unui vehicul nu datoreaza uni-
tatii detinatoare cotele de amortisment platite pe o pe-
rioadd mai Tindelungatd, Tntrucit i se impunea obligatia
de diminuare a prejudiciului, prin executarea de urgenta
a reparatiilor necesare (Decizia P.A.S. nr. 3629/1976).

d) Tn Legea contractelor economice s-a prevazut expres
obligatia unitatilor furnizoare si, in general, a oricarei
unitati debitoare, de a anunta unitatii beneficiare aparitia
si incetarea cazului de fortd majora( art. 46). Datorita
principiului colaborarii obligatia de a anunta aparitia unor
Tmprejurari noi ce influenteaza executarea contractului se
impune in orice alte situatii cum ar fi: modificari ale
actelor de planificare, formarea de stocuri supranormative
la unitatea beneficiard, schimbarea sediului sau a garii de
destinatie s.a. De asemenea, In continuare, n limitele
prevederilor legale, partile au obligatia sa gdseasca solutii
corespunzatoare pentru situatiile aparute.

Perfectionarea relatiilor contractuale dintre unitdtile so-
cialiste implicad extinderea principiului colaborarii. Realiza-
rea unor produse caracterizate prin complexitate tehnica
necesita rolul activ al beneficiarului Tnca din fazele de pro-
iectare si productie, precum si responsabilitati ale furnizoru-
lui pentru asigurarea eficientei produsului in sfera de acti-
vitate a beneficiarului. Generalizarea contractelor pe lunga
durata constituie un alt factor de aprofundare a colaborarii.
Partile trebuie sa conlucreze in  permanentd in vederea
adaptarii si actualizarii continutului contractului potrivit
cerintelor progresului tehnic (art. 30 din Legea contractelor
economice)! Diversificarea sortimentalda, Tnnoirea si moder-
nizarea produselor determina un rol mai activ al beneficia-
rului. Experienta acestuia in legatura cu evolutia cerinte-
lor consumatorilor, prin organizarea colabordrii Tntre parti,
exercita o influentd utila asupra orientdrii productiei furni-
zorului. Toate acestea impun analiza periodica a problema-
ticii executdrii contractelor economice. Pe aceasta bazd' se
pot aduce perfectiondrile necesare si, pentru viitor, analiza
experientei proprii, concrete, contribuie la stabilirea unor
clauze contractuale fundamentate economic, la promovarea
continuitatii' livrarilor de produse, executarii de lucrari si
servicii Tntre unitétile socialiste.

M. FASCU

Refuzul de plata in raporturile de import

in conformitate cu art. 74 alin, ultim din Legea nr. 71/
1979, modificatd si completatd, ,,dreptul asupra  marfii _si
riscurile corespunzatoare se transmit direct, in conditiile
contractului extern, de la unitatea producatoare pentru ex-
P_o_rt la partenerul strain suu de la acesta la unitatea bene-
iciard de import, Tn functie de natura operatiei de comert
exterior".

Tn acest fel, stipulatiile contractului extern produc efecte
dirt1tre cele mai substantiale asupra raportului contractual
intern.

Aceste consecinte ale dispozitiilor legale reproduse mai
sus nu_sint Tn discordanta cu principiul relativitatii acte-
lor juridice.

intr-adevar, requla stabilitd prin art. 74 alin, ultim din
legea_ citatd isi gaseste justificarea si ratiunea Tn alineatul
anterior celui citat: ,,incheierea sau” modificarea contractu-
lui extern, ca si_a oricarui alt act, Tn conditii diferite de
cele oferite de catre unitatea producatoare, ii sint opozabile
acesteia numai daca au fost efectuate cu acordul sau prea-
labil sau in masura_ Tn care le-a confirmat".

Prin urmare, obligativitatea stipulatiilor contractului_ex-
tern privind transmiterea dreptului asupra marfii si a riscu-
rilor se explicd prin faptul ca acele stipulatii corespund cu
ceea ce a oferit sau acceptat unitatea cu care intreprinderea
de comert exterior a Tncheiat contractul intern. Este vorba
deci, de prevederi contractuale Tn privinta cdrora unitatea
Iéa Icare s-a facut referire si-a dat, Tntr-un fel sau altul, acor-
ul.

Dispozitile_legale privind momentul transmiterii dreptului
asupra marfii si a riscurilor Tsi gasesc din plin_aplicarea in
cazul operatiunilor de import care se realizeaza prin inter-
mediul contractului economic de comision.

Ca urmare, unitatea beneficiara-comitentda  dobindeste

de regula, dreptul real asupra marfurilor importate — ca
si riscurile — intr-un moment anterior aceluia in care pri-
meste efectiv marfurile.
_Se pune problema daca, in aceastad situatie, unitatea men-
tionatd poate exercita — 1n raporturile cu Tntreprinderea
de comert exterior comisionara — refuzuri de platd pe mo-
tivul ca nu a primit, in totalitate sau partial, marfurile din
import.

S-ar putea sustine ca un atare drept de refuz nu poate
fi recunoscut unitatii beneficiare-comitente, din moment
ce dobindise anterior dreptul de proprietate sau de adminis-
trare directd asupra marfurilor respective iar riscurile au
trecut asupra ei in acelasi moment.

De asemenea, s-ar_putea invoca cad Tntreprinderea de co-
mert exterior, neavind calitatea de unitate furnizoare, ci
aceea de 'unitate comisionara, nu raspunde pentru eventu-
alele lipsuri, ci are doar Tndatorirea de a obtjne de la par-
tenerul strain, pe cdile legale, suma corespunzatoare lipsu-
rilor cantitative. Ca atare, aceastd intreprindere n-ar putea
sét fie obligata la suportarea valorii marfurilor care au lip-
sit.

Argumentele infatisate nu ar justifica, totusi, admiterea
tezei la care ne-am referit.

intr-adevar, aceste argumente  vizeazd doar momentul
transmiterii dreptului asupra marfurilor importate ca si a

riscurilor. Ele. nu se refera insa, la momentul cind obliga-
tia de plata a valorii marfurilor din import devine exigibila
si nici asupra conditiilor In care se pot exercita refuzurile
de plata.

Aceste aspecte si-au gasit reglementarea in urmatoarele
dispozitii ale art. 155 din Legea finantelor nr. 9/1972, modi-
ficata si completata :

() — Marfurile sosite din import se livreaza beneficiari-
lor interni de catre intreprinderile de comert exterior im-
portatoare, cu respectarea clauzelor stipulate Tn contractele
interne si externe Tncheiate cu aprobarile date de organele
competente.



(2) — ntreprinderile de comert exterior vor factura bene-
ficiarilor marfurile sosite din import, pe baza declaratiilor
vamale de import, a documentelor de transport pe parcurs
extern si_Tn conditiile stabilite prin contractele interne,

) — Beneficiarii de marfuri din import au obligatia sa
accepte sau sd refuze é)lata marfurilor dupa primirea si re-
ceptionarea. lor, in cadrul termenelor legale, pe baza docu-
mentelor emise de intreprinderile. de comert exterior,

(49) — Tn cazul cind primirea si receptia marfurilor din
import nu se efectueaza in termen de cel mult 20 de zile
de la data primirii facturilor de la intreprinderile de comert
exterior, beneficiarii sint obligati sa dispuna plata documen-
telor in cauzd, cu dreptul de a refuza ulterior eventualele
diferente in functie de verificare si receptie, in cadrul ter-
menelor si conditiilor din contractele externe."

Prin urmare, plata valorii marfurilor importate este con-
ditionatd de primirea si_receptionarea. Obligatia de a achi-
ta’'valoarea unor marfuri inainte de primirea lor din import
are caracter exceptional si_provizoriu. Tntr-adevar, chiar in
ipoteza prevazuta de art. 55 alin. '4 din legea citata mai sus,
obligatia de a achita valoarea marfurilor Thainte de primi-
rea lor este asociatd de dreptul de a exercita refuzurl ulte-
rior.

Tn concluzie, obligatia de platd care revine unitatilor be-
neficiare de import se indeplineste, de regula, abia dupa
primirea si receptionarea marfurilor. Aceste unitéti sint in-
dreptatite sa practice refuzuri de platd pentru neprimirea
marfurilor in totalitate sau in parte, cu conditia ca refuzul
sé se sprijine pe acte juridice opozabile atit intreprinderii
de comert exterior comisionare, cit si partenerului strain.

. ICZKOVITZ

financiar

Regimul penalitatilor platite

de unitatile socialiste

Prin penalitati sl amenzi se inteleg sumele platite de
cdtre unitatile socialiste cu orice titlu pentru neexecutarea
sau executarea necorespunzatoare a unor obligatii stabi-
lite prin contract sau lege. Cele mai frecvent intilnite pena-
litdti suportate de unitatile econotnice sint cele platite
entru nerespectarea disciplinei contractuale, care se stabi-
esc de catre organele arbitrare. De asemenea, unitatile
socialiste sint penalizate Tn cazul in care nu respectd dis-
ciplina financiara. Pentru incalcarea normelor legale pri-
vind decontdrile, bancile care deservesc unitatile socialiste
au competenta de a aplica penalitati.

n cele ce urmeaza ne propunem a evidentia si analiza
regimul legal aplicabil penalitatilor si amenzilor platite de
unitatile socialiste. Asa cum s-a aratat, penalitatile pentru
incélcarea disciplinei contractuale se stabilesc si se pla-
tesc in baza unor hotariri ale organelor arbitrale. Acestea
sint cete mai frecvente cazuri. Sint si situatii cind uni-
tatea care nu a executat sau a executat necorespunzator
obligatiile contractuale plateste penalitatile la cererea ce-
leilalte parti din contract, aceasta din urma nefiind obli-
gatd a sesiza organele arbitrate.

De la inceput subliniem ca hotaririle arbitrate fiind acte
juridice emanate de la organe cu o competenta legala spe-
cificd si dupda o procedura contradictorie in care ambele
parti au pozitii_egale, sint considerate de lese ca temeinice
si legale. Potrivit dprlnclplulw res judecata pro veritate
habetur, nici una din parti nu are calitatea sau compe-
tenta de a stabili cd o hotarire arbitrate este netemeinica
sl nelegald. Cel mult unitatea socialista, prin personalul de
specialitate din compartimentul juridic poate aprecia cd o

CUFMR

asemenea hotarire nu este temeinica si legald, situatie in
care se va face cererea de reexaminare, de rearbitrare sau
se va sesiza organul arbitrai superior pentru ca acesta n

baza competentei sale legale sd analizeze hotarirea arbitrate
respectiva-

Asa dar, prima concluzie care se impune: unitatea so-
cialista n posesia unei hotariri arbitrate are obligatia de a
0 executa, neavind calitatea si competenta de a stabili ca
hotarirea este netemeinica si nelegalda — acesta este primul
raspuns solicitat de cititorul nostru.

n conformitate cu prevederile art. 1 alin. 1 din Decretul
Consiliului de Stat nr. 390/1079, amenzile si penalitatile
platite care nu se datoresc vinovatiei unei persoane, ramase
neacoperite din cete Tncasate de unitatea economicd se
suporta de fiecare unitate economica din beneficiile pro-
prii realizate. Din cete de mai sus rezultd in mod evi-

dent faptul ca a doua operatie care are loc — in situatia
la care ne referim — este aceea de a constata dacd amen-
zile si penalitatile au fost platite sau nu din vinovatia
uneia sau a tnai multor persoane din unitatea debitoare.
Constatarea poate fi facutd atit de personalul propriu al
unitatii  (director, Tmputernicitul sau, alt cadru compe-
tent si calificat din compartimentul de specialitate, un eco-
nomist, inginer, revizor contabil etc.), cit si din cadrul uni-
tatii ierarhic superioare care are competenta legald.

Constatarea prejudiciului trebuie sa aiba loc Tn termen
de 3 ani de la producerea sa iar decizia de imputare tre-
buie emisd n 60 de zile de la data cind conducatorul a
cunoscut paguba. Tn situatia la care ne referim, adica in
cazul cind penalitatile au fost platite in baza unei hota-
riri arbitrate, termenul de 60 de zile, curge de la data
Tnregistrarii hotaririi arbitrate. Tn acest sens a statuat
Plenul Tribunalului Suprem prin decizia de Tndrumare
nr. 1/1976 pct. 2. Dupd expirarea acestui termen, suma se
imputd persoanei din vina careia termenul a fost depasit.

Asa dar, operatia de constatare a vinovatiei sau a nevi-
novatiei trebuie efectuatd Tnauntrul perioadei de 60 de
zile de la Tnregistrarea hotaririi arbitrate, pentru ca deci-
zia de imputare sa poata fi emisa In tertnen. Unitatea nu
poate astepta rezultatul cererii de rearbitrare pe care even-
tual a formulat-o, deoarece existda posibilitatea ca ea sa
fie respinsa si deci termenul de 60 de zile de la data cu-
noasterii pagubei de catre director sa fi expirat. in acest
sens citdm aceeasi decizie de Tndrumare sus amintita
pct. 3.

Tn ipoteza in. care penalitdtile au fost platite din cauza
vinovatiei unor persoane ele se imputd. Daca dimpotriva,
nu se constatd vinovatia personalului unitatii debitoare,
penalitatile se contabilizeaza ntr-un cont special iar sol-
dul acestuia fie cd este activ sau pasiv afecteaza benefi-
ciile unitatii Tnainte de efectuarea repartizarilor dacad nu
li se da o alta destinatie printr-o dispozitie legala speciala.

La unitatile economice la care nu se asigurda acoperirea
amenzilor si penalitatilor din beneficiile realizate sau
carora li s-a aprobat subventii, acestea se suporta di”
rezultatele financiare ale anului respectiv.

La unitatile noi Tn constructie, amenzile si penalitdtile se
suporta din resursele prevazute de lege pentru functiona-
rea acestora in perioada de constrictie sau de catre cen-
trala.

in cete de mai sus Tsi
Tov. Brassat Victor din

va afla solicitat

/ raspunsul
lasi.

Dr. C. JORNESCU



Carti noi

Tabla de materi a Revistel romane
de drept — 1978

Nevoilor reale de documentare a masei largi de_Juristi
sl economisti, ce activeaza atit pe tarimul “practicii Cit
si_pe cel al cercetarilor teoretice, Ii s-a raspuns recent prin
editarea Suplimentului la Revista roména de drept, cu-
prinzind tabla de materii comentata, analiticd si sistema-
tici a materialelor publicate Tn. revistd pe anul 1978. Ti-
nindu-se seama de orientdrile Inscrise In documentele de
partid privind dezvoltarea economico-sociald a Romaniei
pind Tn° 1985 si_in perspectivd pind Tn anul 1990 referi-
toare la Tmbunatatirea activitatii economico-financiare _si
cresterea eficientei economice a Tntregii noastre activitat,
precum si_la necesitatea desfasurarii activitatii de comert
exterior si de cooperare Tn productie cu alte tari ; in ,,Su-
pliment" au fost cuprinse doud noi rubrici fatd de cele
existente in precedentele Suplimente. Este vorba de foarte
utilul Indice alfabetic si analitic, pe_probleme de drept
economic, dreptul comertului international, practica arbi-
trald si Tabla cronologica a deciziilor Primului Arbitru de
Stat puplicate. Prima rubrica din cele doua de mai sus,
grupeaza Tntr-un mod sistematic articolele de drept eco-
nomic si_ de drept al comertului international, precum si
solutii din practica Arbitrajului de Stat Central si a_Co-
misiei de Arbitraj de pe linga Camera de Comert si In-
dustrie a R.S.R.,, ce au fost publicate in revista in cursul
anului 1978.

Ca urmare, cuprinsul Suplimentului este format, In afara
acestor doud rubrici, de Indicele alfabetic si analitic de
literatura juridicd si practica judiciard, Indicele alfabetic
pe numele autorilor, Tabla cronologica a hotaririlor ju-
decatoresti {)_ubllca;e, Tabla de materii _a activitatilor Aso-
ciatie" Jurstilor din R. S. Romania, Tabla de materii a
rubricii ,Index al actelor normative" si Tabla de materii
a recenziilor.

Lucrarea _elaboratd cu competenta sl minutiozitate de
Irina Moroianu cuprinde 168 de pagini si credem ca re-
prezinta o reusitd in materie determinind prin plusul de
interes pe care il suscita largirea cercului de cititori tra-
ditionali ai revistei cu noi categorii de juristi si economisti
ce vor gasi aici sursa unor _elemente pretioase de orien-
tare Tn activitatea de Tntreprindere, precum si In cea teo-

retica.
Radu DEMETRESCU

Banca internationala de Cooperare Economicé,
Banca Internationald de investitii

Dupa cum se stie, activitatea ampla de accelerare a
procesului de dezvoltare a tarii are la bazd conceptia po-
trivit cdreia dezvoltarea economico-sociala a_unei tari se
realizeaza prin munca fiecarui popor aplicata cu eficienta
asupra mijloacelor si resurselor proprii, actiune conjugata,
concomitent, cu largirea schimburilor economice si ‘coope-
rarea n productie cu alte state. ) ) B

Participarea activa la diviziunea internationalda a muncii,
adincirea si dezvoltarea colabordrii si cooperarii econo-
mice si tehnico-stiintifice dintre tarile membre ale C.A.ER.
au relevat importanta deosebitd ‘a relatiilor valutar-finan-
ciare impunind cu necesitate crearea a doud organizatii
specializate in domeniul financiar-valutar in cadrul -cdrora
Romania are calitate de membra : Banca Internationala de
Colaborare Economica (B.I.C.E.) si Banca Internationala
de Investitii (B.T.T.) — organisme_care fac obiectul lucrarii
recent aparute la Editura politica sub titlul : Banca Inter-
nationala de Cooperare Economica (B.I.C.E.); Banca In-

ternationali de Investitii (B.l.1.), autor — Mariana Negrus.

Avind n vedere participarea tarii noastre la sistemul de
decontdri_multilaterale si creditarea ca si la alte tipuri_de
operatiuni efectuate de aceste banci, utilitatea lucrarii
semnatd de Mariana Negrus, pe care 0 prezentam succint,
nu mai trebuie subliniata.

Facind distinctia necesara ntre scopul _final al celor
doua banci — B.L.C.E.: sprijinirea activdi a comertului
dintre tarile membre prin intermedierea, facilitarea, decon-
tarilor si a creditelor pe termen scurt si mijloace acordate —
B.1.1.: sprijinirea prin credite pe termen mijlociu si lung
a necesitatilor vizind proiectarea, constructia_si coproductia
in interes comun a unor obiective economice — autorul
prezintd cele doud institutii sistematizind materia pe ur-
matoarele elemente: obiective, membri, structura organi-
zatorica, resurse, functii etc.

Acest mod de prezentare permite cunoasterea de catre
cei interesati a activitatii celor doud_organisme internatio-
nale cu sarcini complexe, menite sa raspunda cerintelor
de dezvoltare economica a tarilor membre.

Este relevat faptul cd_participarea tarilor membre la
aceste banci nu Tmpiedica realizarea si dezvoltarea unor
relatii financiare sau de afaceri directe intre ele, sau cu
a%!te Istate, sau alte organizatii financiar-bancare interna-
ionale.

Dupa aratarea modului de constituire a resurselor sl evo-
lutia Tn timp a volumului mijloacelor proprii, sint tratate
functiile celor doua banci, cu explicarea unor elemente
ca: modul de functionare a cliringului multilateral, teh-
nica de derulare a platilor si unitatea de cont utilizata
privind activitatea B.I.C.E. sau acordarea creditelor de
catre B.l.I. tarilor membre si controlul asupra eficientei
economice a investitiilor ce formeaza obiectul creditariisetc.

Lucrarea, Marianei Negrus aduce informatii utile _cu-
noasterii sistemului de plati si_credit practicat intre tarile
membre ale C.A.E.R., Tmbogatind astfel literatura noastra

de specialitate.
N. PALEU

Organizarea actiunilor
de relatii publice

Recent in colectia Probleme ale conducerii moderne” edi-
tatd de catre Institutul National pentru Informare si Do-
cumentare I.N.I.D. a aparut lucrarea ,,Organizarea manifes-
tarilor tehnico-stiintifice si economice — Tehnici de or-
ganizare". |

Pornind de_ la tendintele sl preocupdrile existente pe
plan international cei doi autori, dr. Liviu Muresan si
dr. Mircea Coras au prezentat noutdtile in ceea ce priveste
tehnicile de organizare eficientd a manifestarilor tehnico-
stiintifice si economice. K
Tn perspectiva unui ,deceniu al stiintei, tehnologiei, cali-
tatii si eficientei”, lucrarea prezintd un instrumentar util
in organizarea cu eficientd sporitd a congreselor, conferin-
telor. ~ simpozioanelor, colocviilor, expozitiilor, saloanelor
tehnico-stiintifice si economice, precum sj a tratativelor
comerciale. Lucrarea, prin prezentarea unor tehnici mo-
derne de organizare pune la dispozitia organizatorilor un
instrument eficient de conducere a manifestarilor tehnico-
stiintifice  si economice, iar  prin recomandarile  pe
care le cuprinde da posibilitatea participantilor la mani-
festdrile mentionate, s& se documenteze asupra proble-
melor puse Tn-discutie.

Totodatd, Tn lucrare se relevd importanta deosebitd' a
cunoasterii si aplicdrii in practicd a avantajelor oferite de
activitatea_ de_ relatii publice in informarea opiniei tpu-
blice. a cistigarii atentiei si simpatiei diverselor categnrii
de public pentru manifestarile tehnico-stiintifice -si. eco-
nomice cu caracter national sau international.

. GEORGESCU



intrebari i raspunsuri

= ZAVA PATRASCU, Vaslui —
La art. 30 alin. 1 din Legea nr.
57/1974 se prevede ~ca la_retributia
cadrelor care ocupa lunetii de con-
ducere a_unjtatilor, se adaugd o .in-
demnizatie de ‘conducere. Indemniza-
tia, — la nivelul minim — poate fi
atribuita si_celor numiti temporar in
asemenea functii.

= CASANDRA ISAC, Cimpulung
Moldovenesc —  in primele 30—90
de zile de la ncadrarea dv. — in
conditiile  prevazute de art, 200 din
Legea nr. 57/1974 — trebuia sa fiti
Tncadrata la nivelul de baza al re-
tributiei prevazute pentru functia de
pedagog. Dupa_trecerea a 30—90 de
zile unitatea va putea acorda un nu-
mar de gradatii, astfel ca retributia
functiei pe care o ocupati_sa fie a-
propiata. sau cel putin egala cu aceea
avtitd. Atunci cind starea de invali-
ditate va fnceta si veti dori sa va
incadrati_cu o normd intreagd, veti
solicita_ Comisiei de expertiza a ca-
pacitatii de muncd judetene sa re-
vind asupra pensiondrii dv. de inva-
liditate.

= OCTAVIAN 1. SPACII, Timisoa-
ra — Functia de contabil sef al Ofi-
ciului judetean de reproductia si se-
lectia animalelor nu este echivalenta
cu_aceea de director adjunct al unui
spital. Nefiind Tndeplinite conditiile
revazute de art. 68 din Legea nr.
2/1971 nu puteti ocupa aceasta func-
tie.

= ILIE CIOACA, -
Pentru  absolventii  invatamintului
superior economic, care urmeazd sa
ocupe functia de revizor contabil
principal, se cere o vechime minima
In specialitate de 8 ani, ca si in ca-
zul economistilor principali. Art. 41 din
Legea nr. 12/1971, care prevede a-
ceasta conditie, se referd sl ,la alte
functii echivalente".

< GHEORGHE POPESCU, Bucu-
resti — Beneficiazd de indemnizatii
pe linia asigurdrilor sociale de stat,
In caz de maternitate, femeile Tnca-
drate In muncd, indiferent de natu-
ra si de durata contractului. Cuan-
tumul Indemnizatiei  este diferit in
raport de vechimea ne_Tntreru;zjté n
muncd  (peste 12 luni, 6—12 luni,
pind la 6 luni). Potrivit art. 64 din
Codul Muncii, ncadrarea se realizea-
za prin incheierea_ unui contract in-
dividual de muncd.  Acest contract
poate fi dovedit, atunci cind n-a fost
respectatd cerinta  incheierii actului
scris, cu orice alte dovezi (statul de
plata a retributiei, condica de pre-
zenta etc.).

= CAROL KREN, Bucuresti, ntrea-
ba cine ti Tn ce masura este obligat
e raporta cheltuieliil* efectuate “cu

Fetesti. —

vopsitul si zugravitul unor parti co-
mune (casa scarilor, etc.).

_Intrucit asociatia dv. este compu-
sa numai din proprietari de aparta-
mente, neavind Tn componenta sa per-
soane titulare ale unor contracte = de
inchiriere, toate  cheltuielile se su-
porta de cadtre membrii asociatiei, Tn
raport cu suprafata detinutd de fie-
care proprietar. A se vedea in acest
sens amanunte Tn lucrarea ,,Adminis-

trarea imobilelor" editata de Revista
Economica, pag. 185 si 186.
=« ELENA COBZARU, Margineni,

Neamt — Pentru a putea fi incadrata
n functia de contabil, retribuitd pe
baza de contract de munca, trebuie sa
aveti o vechime de cel putin 2 ani
(Le?_ea nr. 12/1971). Numai_absolven-
tii liceului economic pot fi Tncadrati
in functiile de contabil, planificator
etc. fard a li se cere aceastd vechime.

= VIOREL SCHMIDT, Baia Mare—
Fata de prevederile art. 1 ale Decre-
tului nr. 359/1979 cu aplicabilitate de
la 1 octombrie 1979, puteti beneficia
de alocatia de stat pentru copii, inca-
drindu-va in noile plafoane, de la data
sus mentionata.

= |ON SMEDESCU, Vilcea — in
masura in care persoana la care v-ati
referit se afla Tn situatia prevazuta
de art. 11 din H.C.M. nr.” 880/1965, are
drept la o indemnizatie in cuantum
de 85% din retributia tarifara, indi-
ferent de natura contractului si de
vechimea neintrerupta in munca. De
asemenea, la art. 7 se_prevede cad se
acorda indemnizatia in cuantum de
85% din_retributia tarifard, ™n cazul
incapacitatii determinatd de o bhoald
profesionala, indiferent de vechimea
neintreruptd in munca * persoanei n
cauza.

= TITU ROCSOREANU, Timisoara
— Pct. 1 din anexa 14 la Decretul nr.
100/1979 enumera drepturile de retri-
butie care se iau n_considerare la
stabilirea indemnizatiei_ pentru _conce-
diul anual de_ odihna. Tn situatia cind
in cursul ultimelor 12 luni a inter-
venit 0 majorare cu caracter general
a retributiei, in calculul  drepturilor
cuvenite Se lau atit retributiile lunare
nemajorate, cit si retributiile tarifare
lunare majorate, din ultimele 12 luni
premergatoare plecarii Tn concediu.

= MARIETA ELENA POPESCU,
Petresti, Dimbovita — La data de |
august 1977 ati fost repartizatd in
productie, fiind retribuitad pentru pri-
mul an_de activitate. De la data de 15
mai 1979 ati bepeficiat de concediu
de maternitate. Tntrucit perioada cit
ati_fost in_concediu de maternitate se
ia in considerare ca vechime in mun-
ca, aveati dreptul sa fiti incadrata
la nivelul de bazd cu incepere de la
1 august 1979.

= FABRICA DE RULMENTI, Bir-
lad — Tn situatia, mamelor care cer
incetarea contractului_ de munca 1in
vederea cresterii copiilor in virsta da
pind la 7 ani, se desface contractul
de muncéd in temeiul art. 129 din Co-
dul muncii. Obligatia unitdtii de a
da acordul pentru incetarea contrac-
tului de muncad rezulta din prevede-
rile art. 9 lit. k din Legea nr. 1/1971.
Daca, prin imposibil, unitatea nu si-ar
da acordul, se aplicd prevederile art.
135 din Codul muncii. =~ | )

Unitatea are obligatia s& reprimeas-
ca mama in functia avutd sau intr-una
echivalenta, la orice data pina la Tm-
Ejllmrea virstei de_7 ani a copilului.
Jnitatea n-are Tnsa_obligatia sa men-
tind postul vacant, Tn situatia cind nu
exista posturi libere, se dd negatia
prevazutd de Legea nr. 1/1971.

= ION MARTIS, Focsani — La
data de 15 mai 1976, cind ati fost
transferat Tn interesul serviciului, con-
ducerea unitatii avea posibilitatea sa
va incadreze la gradatia avuta la u-
nitatea, de unde ati fost transferat,
Aceastd posibilitate nu constituia Tnsa
0 obligatle. Dupd trei ani_de la trans-
ferare, nu exista posibilitatea s& so-
licitatl revenirea asupra Tncadrarii fa-
cute.

< |ON STOENESCU, Turda — La
art. 33 din Legea nr. 57/1974 se preve-
de cd vechimea minima de 3 ani
pentru trecerea de la o gradatie la
alta se poate reduce cu cel mult
1/3. Reducerea totald a vechimii mi-
nime necesare trecerii pina la ultima
gradatie n cadrul aceleasi functii nu
poate depasi 1/5 — potrivit Legii nr.
12/1971 (art. 64).

= ATANASE GUTA, Calafat —
Personalul muncitor transferat de la
0 unitate la_care s-a aplicat cea de
a doua etapa a majorarii retributiei,
la o unitate la care nu s-a_aplicat a-
ceastd masurda, va beneficia de ma-
jorarea  retributiei odata cu restul
ersonalului din_unitatea unde a fost
ransferat. Tn masura in care retribu-
tia dv. la_noul loc de munca se in-
cadreazd n_plafonul prevazut de De-
cretul nr. 359/1979, art. 1 lit. b puteti
beneficia de alocatia de stat pentru
copii de la 1 octombrie.

= IIITREA IONASCU, Birlad — in
conditiile prevdzute de art. 4 . din
Decretul nr. 162/1973, subinginerul
poate conduce formatii de lucru, fiind
retribuit ca subinginer. Cereti unita-
tii sa_verifice dacd_in cazul dv. sint
indeplinite prevederile legale sus men-
tionate. ,

= TITI DUMITRESCU. Gheorghieni
— Art. 33 alin. 2 din Legea nr. 57/
1974, asa cum a fost modificatd prin
Legea nr. 4/1978, prevede ca ,per-
soanele care beneficiazd de cresterea
retributiei tarifare, ca urmare a ma-
jorarii. generale a acesteia, nu_vor
putea fi trecute in glradat,u superioare
timp de 6 luni de la data majorarii
retributiei'.



= CONSTANTIN STEFAN, Ploiesti
Legea nr. 3/1977 nu mai recunoaste
ca vechime Tn muncd perioadele de
concediu fara plata, indiferent de édu-
rata sau _de cauza pentru care a fost
acordat. Tn cartea de munca se Tnscrie
perioada concediului fara plata, la
capitolul IX, trecindu-se intr-o prima
inregistrare data fTnceperii concediu-
lui, 1ar in pozitia urmatoare data n-
cetarii acestuia.

< NICOLAE PURTAN, Dr. Petru
Groza, Bihor — Personalul muncitor
care s-a reincadrat in termen de 90
de zile de la data cind i s-a desfacut
contractul de munca in urma reducerii
numarului personalului, sl pastreaza
vechimea neintreruptd in munca. A-
tunci cind reincadrarea s-a fécut pe
0 perioada _determinatad si, ulterior,
l'ara nici o Tntrerupere, contractul de
muncd a fost transformat pe o peri-
oada nedeterminata, persoana in cau-
za pastreaza dreptul de a i se recu-
noaste, in continuare, vechimea nein-
treruptd in munca. Astfel, i se acorda
concediul anual de odihna conform

prevederilor Legii nr. 6/1967.

= |OAN TACU, Tecuci — La pro-
movarea dv. din functia de tehnician
Brl.nupval in aceea_ de sef birou, tre-
ule sa vi se majoreze retributia cu
o clasda conform "art. 33 din Legea
nr. 57/1974. intrucit cererea dv. de
anulare a deciziei de numire in func-
tia de sef birou ridicd si alte proble-
me decit aceea a retributiei, trecerea
dv. in functia de tehnician principal
se considerd o retrogradare la cerere.
Era posibil sa vi se mentind Tnsa re-
tributia avutd Tnainte de a fi promo-
vat ca sef de birou, respectiv retri-
butia avuta ca tehnician principal pe
care ati detinut-o pind la promovare.

< VICTOR CIUPERCA, Tulcea —
Transferarea dv. in interesul serviciu-
lui s-a facut in cadrul aceleiasi lo-
calitati, ambele unitdti avind sediul
in orasul Macin. Tn "aceste conditii
nu sint Tndeplinite revederile art.
75 din Legea nr. 57/1974 care se re-
fera la ,,personalul transferat in inte-
resul  serviciului Tn altda focalitate
astfel ca nu puteti beneficia de drep-
turile prevazute de aceasta dispozitie
legala.

= GHEORGHE IONITA, Braila —
Din scrisoarea dv. rezultd ca o per-
soana Tncadratda in muncda a cerut
desfacerea contractului in anul 1965
yentru _a-si urma sotul Tn_alta loca-
itate. Tn "perioada respectiva era 1n
vigoare Codul muncii publicat in Bu-
lefinul Oficial nr. 50/1950 care, la art.
1331, prevedea ca se recunoaste drep-
tul la_vechimea neintrerupta in mun-
ca si Tn cazul in care o persoand ce-

rea desfacerea contractului pentru a-si
urma sotul. La data desfacerii con-
tractului de munca se aplica, in ce
priveste recunoasterea vechimii nein-
trerupte in aceeasi unitate, H.C.M. nr.
914/1968, ale carei prevederi au fost
preluate de Legea nr. 1/1970, in vi-
goare si in prezent La art. 9 lit. K
din aceasta lege se prevede ca se
recunoaste vechimea neintrerupta in
aceeasi unitate si pentru sotul care Tl
urmeaza pe celalalt care a fost trans-
ferat In interesul serviciului sau mu-
tat Tmpreund cu unitatea ™n alti lo-
calitate.
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intreprinderea mecanica a
AGRICULTURII SI INDUSTRIEI ALI-
MENTARE — Bals

ofera

rulmenti 1307 K 48 bucéti

rulmenti 3020 KP 51 30 bucéti
rulmenti 6304 RS 3400 bucati
rulmenti 22308 7300 bucati

rulmenti 22312 1800 bucati

rulmenti 22307 560 bucati

rulmenti 32308 490 bucati

rulmenti 303824 §924/30) 18000 bucati
rulmenti 51201 43 bucéti

COMBINATUL APICOL BUCURESTI
Bd. Ficusului nr. 42, sect. 1
Telefon 33.20.50/178 sau 33.28.32

PIESE AUTO

— Segmenti IMS — set 5

— Termostat — buc 5

— Pinion planetar IMS — buc 5

— Capete bara IMS — buc 30

— Cuzineti Volga palier — set 4

— Cuzineti Volga lagar — set 4

— Camasi cilindru tractor W 4—bcu 6
— Placa presiune Carpati — buc 1

— Pompa apa SR 101 — buc 1

— Grup diferential complet TV — buc 2
—- Radiator apa TV — buc 1

— Radiator apa IMS — buc 2

— intrerupator semnalizare — buc 20
— Filtre ulei Bucegi SR 113 — buc 2

AGRO-ALIMENTARE
— Agaragar — kg 54
DIVERSE MATERIALE

— Corzi relon O 0,22 — kg 40
— Cot sticla O 100 — buc 16
— Cot sticla O 50 — buc 2

— Cianura de sodiu — kg 67
— Coturi sticla O 40 — buc 11
— Etichete fragil — buc 200.000
— Flacoane sticla Lady — buc 4.000
— Pasta slefuit verde — kg 118
— Pergamoid zefir — mp 1,700
— Tub sticla O 50 — buc 67

— Teu sticla O 100 — buc 4

— Teu sticla O 40 — buc 8

METALURGICE

— Tabla perforata diverse grosimi foi
— 250

Materialele disponibile se pot ridica
imediat prin comanda ferma si CE.C,
de la depozitul Combinatului Apicol
Bucuresti, Bd. Ficusului nr. 42 sect.
1, telefon 33.20.50/178 sau 33.28.32.

INTREPRINDEREA DE CONSTRUCTII
DE NAVE si PIESE TURNATE
OLTENITA
Str. Portului nr. 45—4G

Materiale disponibile ce se afla spre
vinzare:

— Pinza bombaj melanda m.p. 493
— Pinza Cardes m.p. 395

— Atlas m.p. 486

— Serj m.p. 455

— Bile rulmenti O 7 mm. buc. 3520

RULMENTI

— seria EL 8 — 608 buc. 1
— seria 209 buc. 23
— seria 210 buc. 3
— NU 214 E buc. 4
— Nu 228 buc. 1

— NU 311 buc. 1

— NU 326 buc. 13
— NU 3040 K buc. 1
— NA 4908 buc. 9
— NA 4908 buc. 20
— 1210 K buc. 3

— 1211 K buc. 20

— 1213 K buc. 2
— 1309 buc. 22



— 2202—1502 buc. 24

— 2210 buc. 2

— 2218 buc. 2

— 6014 buc. 12

— 1600—2306 buc. 5

— 2310 buc. 9

— 2314 buc. 10

— 22214 buc. 50

— 22216 buc. 53

— 22217 buc. 39

— 22218 buc. 4

— 22228 buc. 13

— 22316 buc. 8

— 23124 buc. 5

— 6214 buc. 6

— 6224 buc. 1

— 6217 buc. 12

— 6301 buc. 163

— 6311 buc. 18

— 6316 buc. 3

— 6317 buc. 9

— 6318 buc. 20

— 6405 buc. 4

— 6310 buc, 2

— 6411 buc. 25

— 30202 buc. 42

— 32026 buc. 7

— 30207 buc. 8

— 30209 buc. 109

— 30213 buc. 67

— 30215 buc. 42

— 30217 buc. 12

— 30220 buc. 6

— 30306 buc. 64

— 30212 buc. 18

— 30307 buc. 32

— 30308 buc. 23

— 30309 buc. 13

— 30311 buc. 30

— 32218 buc. 7

— 51108 buc. 31

— 51118 buc. 23

— 51136 buc. 18

— 51201 buc. 106

— 51238 buc. 1

— 51317 buc. 8

— 51212 buc. 25

— 51310 buc. 12

— 52309 buc. 7

— 52218 buc. 8

— 52311 buc. 8

— 52312 buc. 20

— 310 buc. 5

— 22216 buc. 5

— NU 318 buc. 20

— 32314 buc. 16

— NU 307 buc. 2

— NU 313 buc. 17

— NA 4904 buc. 51

— 6000 buc. 42

— Garnitura alveolara 15x13x8 kg. 936
— Garnitura alveolara kg. 2200
— Cablu CNI 1x35 int. 290
— Cablu CNI 3x185 mt. 102
— Cablu CNIE IxI mt. 460
— Cablu CNIE 1x1.5 mt 1296
— Cablu CNIE 1x4 mt. 740
— Cablu CNIE 1x50 mt. 1290
— Cablu CNIA 2x1,5 mt 1174
— Cablu 12x1,5 mt. 244

— Cablu FMGEC 2x20x0,75 mt. 348
— Cablu RK 75—7—18 mt. 152
— Cablu RK 75—7—16 mt 3479
— Cablu RK 75—9—12 mt. 1047

— Cablu RK 75—24—15 mt 1863
— Cablu RK 75—24—15 mt. 498

— Cablu RR 75—24—17 mt. 785

— Cablu RK 150—7—12 mt. 1443

— Cablu RR 150—7—31 mt 641

— Cablu RD 200—7—11 mt 632

— Cornier 37—Ik 130x130x12 kgr. 4416
— Cornier 37—Ik 150x100x10 kgr. 939
— Cornier 37—Ilk 160x160x18 kgr. 1126
— Otel lat cu bulb 09G2 140x9 kgr. 19513
— Otel lat cu bulb D. 180x8 kgr. 7177
— ?Stgllllat cu bulb DG.32 180x8 kgr.

— Otel lat cu bulb D- 180x8 kgr. 7379

— Otel lat cu bulb 09.G2 180x9 Kgr.
16278

— Otel lat CU bulb 09G2 180x11 Kgr.

3102

— Otel lat cu bulb 09G2 200x10 Kagr.
18057

— Otel lat cu bulb 09G2 200x10 kgr.
1322

— Otel lat cu bulb DIl 32 200x11 Kkgr.
6244

— Otel lat cu bulb 0SG2 200x12 Kgr.
17836

— Otel lat cu bulb DH 32 220x12 kgr.
30952
Otel semirotund OL. 37 1K 38x19
kgr. 10926

— Otel Hexagon H. 14 kgr. 499

— Otel Hexagon 01 37 kgr. 798

— Tabla cupru 1 mm kgr. 65

— Otel inox 33 MOC 11 O 42 kgr.
3031

— Otel inox 33 MOC 11 O 130 kgr.
754

— Hexagon OL. 42 kgr. 928

— Hexagon OL, 37 H 14 kgr. 2604,40

— Hexagon OLC 45 H 14 kgr. 2000

— Otel patrat OL. 37—2 k 75 Kgr.
2525

— Otel patrat OL. 37 10 kgr. 385

— Otel patrat OL. 37 12 kgr. 610

— Otel patrat OL. 37 12 kgr. 542

— Otel patrat OL. 37 14 kgr. 1383

— Otel patrat OL. 37 16 kgr. 1686

— Otel patrat OL. 37 —IN 16 Kkgr.
2703

— Otel patrat OL. 37 —IN 18 Kgr.
4300

— Otel patrat OLC. 35 25 kgr. 4237

- OFERTE

— Cgoronier INP St 37—22 240 jnm. kgr.
495

— Cornier INP K St «—2 SCO mm.
kgr. 5040

_-EIE—??VI constr. Ot-T. M «7x4 kg~.

— Profil avial F 019 kgr-30

— Idem F 059 kgr. 25

— Alama bloc kgr. 1003

— Sirm& alamd O 04 kgr. 15,700
— Sirma alama O 1 kgr. «,m

— Sirma alama O 4 kgr. »4M
— Vergele alama O 4 kgr. 10140
— Otel aliat H 12 O 60 kgr. 92400

AMPERMETRU

— M 9—0—60 buc. 1

— M 9 0—1500 buc. 4

— E 7 0—20/5 buc. 19

— MU 0-60 buc. 2

— M 52 0—1 buc. 2

— M 52 0—25 buc. 4

— M52 25—0—25 buc. 3

— M 52 0—250 buc. 1

— M 52 0—400 buc. 1

— M 52 0—600 buc. 1

— M 52 400—0—400 buc. 1

— M 52 1500—0—1500 buc. 2

— M 53 0—100 buc. 10

— M 53 100—0—100 buc. 10

— M 53 150—0—150 buc. 3

— M 53 0-400 buc. 2

— E 54 0—400—5 buc. 8

— E 54 0—15 buc. 2

— E 378—0—15 A buc. 5

— E 541 0—75/5 buc. 10

— Voltmetru M 9—60 V buc. 3
— Voltmetru M—9—0—100 buc. 30
— Voltmetru M 250—0—109 buc. 3
— Voltmetru M 52 250—0—250 buc. 1
— Voltmetru E 6 600—0—600 buc. 2
— Becuri 12 V. 40x45 buc. 308

CONTACTORI

— TCA 6 4003 buc. 4

— TCA 6—53—4004 buc. 36

— TCA 6—44—4004 buc. 36

— TCA 40A 4015 380 V buc. 84
— TCA 125 220 V. buc. 28

UNITATEA DE MECANIZARE, TRANSPORT $I CONSTRUCT» FORES-
TIERE (U.M.T.C.F.) MIERCUREA CIUC, Sir. HARGHITEI Nr. 35

Ofera pe baza de comanda, in anul 1980 :

Doua tipuri de dormitoare mobile pentru cazarea muncitorilor pe

santiere, transportabile pe minitrayler de 3 to, MT-3

= Remorca dormitor pe roti de 8 persoane RD-8

« Grup social mobil de 12-16 persoane GS 12-16

Informatii suplimentare la telefon 13248 ti 13445



Nu departe de Pitesti, intre sa-
tele  Coiibasi si Mioveni, se afla
amplasata intreprinderea de auto-
turisme. infiintatd Tn anul 1966, Tn-
treprinderea a fost Tnzestratda cu
cea mai modernd tehnica Tn dome-
niul constructiilor de masini. n
hala principald monobloc, cu o lun-
gime de 500 m, sint concentrate
toate operatiile tehnologice. Un au-
toturism este montat Tn 5,59 minute.

Tntreprinderea de autoturisme din
Pitesti are 22 de sectii de mare
capacitate. Este vorba de sectiile de
prelucrare la cald, tratament ter-
mic, turnatorie de fontd, turnatorie
de neferoase, pistoane, *segmenti.
sectii de prelucrare la rece, cutii
de viteza, roti dintate, montaj ge-
neral agregate, hala montaj turis-
me, vopsitorie, hala monobloc si
altele.

Profilul de baza al ntreprinderii
este fabricarea de autoturisme:

Dacia 1300 — standard,
Dacia 1300 — lux,
Dacia LS,

Dacia Ml,

Dacia 1 301,

Dacia break.
Dada 1300 sanitara.

Dacia 1400,
Dacia 1302 autocamioneta.

Se mai produc cutii de viteza
pentru autocamioanele cu motor pe
benzind, pentru autoturismele de
teren ,,Aro“, precum si pentru au-
toutilitare TV si autobuze; agre-
gate pentru motoare cu ardere in-
'ternd pentru Tntreaga economie na-
tlonald, subansamble pentru trac-
toare, autoturisme de teren, micro-
buze si autobuze.

Eforturile colectivului de munca
pitestean au fost rasplatite de a-
precierile si contractele Incheiate
ta expozitiile si tirgurile interna-
tionale. In comparatie cu alte ma-
sini de aceeasi capacitate, autotu-
riMnul Dada 1MO are earaotociatici

INTREPRINDEREA

DE AUTOTURISME
DIN PITESTI

si performante deosebite. Este vor-
ba de un consum mic de benzina
in raport cu viteza optima de de-
plasare. Motorul este robust, eco-
nomic si turat. Prezentind o mare
elasticitate si beneficiind de o buna
etajare a cutiei de viteze, motorul
raspunde exceptional la orice ac-
celerare. El are in permanentd o
rezerva de putere, fiind capabil sa
raspunda oricind la solicitarile do-
rite. De aceea, autoturismele Dacia
1300 sint foarte solicitate (au fost
exportate peste 150 000) Tn numeroa-
se tari din Europa, Asia, Africa si
America de Sud.

Tn urmatorul cincinal (1981—1985)
Tntreprinderea de autoturisme din
Pitesti urmeazd sa dezvolte fabri-
catia la nivelul  capacitatii  de
150 000 autoturisme pe an. Conco-
mitent cu aceasta, se preconizeaza
fabricarea de noi tipuri de auto-
turisme economicoase. Va intra n
fabricatie in acest an autoturismul
Dacia 1310. Acest tip nou prezentat
si in fotografia alaturata va fi di-
versificat in cinci variante, respec-
tiv standard, lux si lux special,
precum si break standard sl lux.

Pentru a se asigura sectiile de
productia cu cadrele necesare s-au
infiintat unitati scolare la Stefii-
nesti, Colibasi si Racovitd, un Grup
scolar profesional la Colibasi, Li-
ceul industrial constructii de masini
la Stefanesti si Pitesti, precum si
Facultatea de autovehicule rutiere.

Piesele si agregatele auto si de
tractor au constituit in activitatea
ntreprinderii, inca de la nfiintare,
ponderea principala. Tntreprinderea
de autoturisme din Pitesti fabrica
piese de schimb pentru toate tipu-
rile de autovehicule produse in tara
noastra: furci, pinioane, axe, ar-
bori, biele, carburatoare, carcase,
capace pentru toate tipurile de cu-
tii de viteza si de distributie.

Autoturismul Dacia 1310 va avea
alt panou frontal, alta dispunere a
farurilor, alt fel de scaune, tapite-
rie si volan, cu un evident spor de
eleganta si confort. Este vorba, de
asemenea, de un spor de sigurantd
in exploatare, de reducerea gazelor
nocive sl a consumului de carbu-
rant

lm VASILESCU



