comercianfi — persoane juridice

n statele cu economie capitalistd, dobindeste calitatea de
comerciant, in principiu., orice persoana — fizicd sau _juri-
dicd — care Tnregistreaza o firmd, potrivit reglementarilor
din dreptul national, Tn registrul de comert. Cu alte cu-
vinte, exteriorizarea pozitiei de comerciant— persoana fizi-
ca se realizeaza prin firma comerciala adoptatd. in ra-
porturile juridice contractuale de comert, firma comerciala
contine numele pe care comerciantul il foloseste in exer-
citarea actelor de comert si cu care semneaza. Firma co-
merciala este reglementata de legislatia nationala a tarii
titularului ei. I

al) Coinercia'nti — persoane_juridice. Pe plan internatio-
nal comerciantul-persoana fizica si-a redus tn .ultimul timp
rolul sdu ca parte Tn raporturi juridice comerciale, locul
sau fiind luat de cbmerciantul-persoana juridica, care Tm-
braca forme si structuri diferite, corespunzator cadrului
juridic ce le reglementeaza.

Pentru a-si _putea Tndeplini, functiile ei economice, socie-
tatea comerciald este tratatd in diverse legislatii ca per-
soana juridica, avind o denumire (firma sociald), un_ domi-
ciliu (Sediul social) si o nationalitate. Ea are un’ patrimoniu
propriu, distinct de cel al asociatilor, Valoarea nominala a
actiunilor sau_partilor sociale, adica valoarea aporturilor
reprezintd capitalul social al uriei societdti comerciale si fi-
gureaza in bilantul societdtii la pasivul acesteia. Societatea
comerciald Tsi_exercita drepturile prin interventia persoa-
nelor fizice. Gestiunfea uriel societati comerciale este con-
dusa de consiliul de administratie, de un directorat sau de
geranti, conform cu tipul de societate comerciala adoptat.

b) Clasificarea societatilor comerciale. Dupa forma lor de
constituire si functionare, societdtile comerciale pot fi :

— societate Tn nume colectiv — cu numar redus de aso-
ciati,_capital restrans, operatiuni limitate si raspundere so-
lidara si nemarginita pentru datoriile neacoperite din pa-
trimoniu.

— societate Tn comandita simpld — compusa din coman-
ditati ce raspund solidar si nemadrginit si comanditari ce
raspund cu aportul propriu, neamestecindu-se in treburile
societatii.

— societate Tn comanditda pe actiuni — Tn care partile
comanditarilor sint exprimate n actiuni. )

— societate Tn participare — care nu capata personali-
tate juridica, avind_obiect de scurtd duratd. .

— societate cu raspundere limitata — Tn care capitalul
si afacerile sint de nfai mari proportii si in care partile
asociatilor nu sint transmisibile, iar raspunderea lor este
limitata la plafonul capitalului subscris. o

— societate anonima (pe actiuni) — in care asociatii se
numesc actionari, iar partile sociale sint reprezentate prin
cote fbie de capital, numite actiuni, care sint transmisibile,

iar raspunderea asociatilor se rezuma la valoarea actiuni-
lor subscrise.

Potrivit dreptului englez, societatile se Ttnpart in doua
mari grupe : partnership si company. Prima grupa se di-
vide la rindul el in: general partnership, similara socie-
tatilor Tn nume colectiv si limited partnership, care are
drept corespondent societatea in comandita simpla.

Grupa de company cunoaste ca subdiviziuni :

— company limited by shares, care se caracterizeaza prin
raspunderea limitata, sub aspect_or%anizatoric, putind fi :
public'company si avind traséturile Tunctionale ale socie-
tatii pe actiuni, ori private company, similard societatii cu
raspundere limitata, din dreptul european continental;

— unlimited company, de importapta secundara in raport
cu grupa dprecedenté si a cdrei trasatura esentiald, asacum
ﬁata si denumirea, este raspunderea nelimitatd a asocia-
ilor.

sub tipar!

Trei lucrari intr-un singur volum :

Riscul privind' epuizarea lucrarii Tnainte ca dvs. sa
0 cumparati poate fi evitat prin comanda ferma,
transmisa din timp la redactie, care va fi executata cu
plata ramburs.

Pretul unui exemplar — 20 lei.
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Dreptul S.U.A. se caracterizeaza prin aceea ca asociatii
ot constitui si alte societati decit cele prestabilite legis-
ativ, prin combinarea normelor legale ajun.gindu-se la un
numar toarte mare de astfel de subiecte colective de drept.
Societatilor pe actiuni le corespund, Tn mod aproximativ
cele desemnate sub numele de corporation, business cor-
poration sau business stock corporation.

La constituirea oricarui tip_de societate comerciald sint
necesare a fi Tndeplinite doud categorii de conditii: con-
ditii de.fond si conditii de forma.

¢) Conditiile de fond ale contractului de societate. Con-
ditiile de fond sint: acordul de vointa a doua sau mai mul-
te’ persoane de a constitui o societate, subscrierea si adu-
cerea efectivd a aportului, stabilirea obiectului' activitatii,
participarea la beneficii sau pierderi, indeplinirea formali-
tatilor de publicitate si Tnscriere Tn registrul de comert, care
dau personalitate juridica.

Aportul_partilor poate fii in bani, in natura (imobile, ma-
sini, utilaje, materiale, fond de comert, brevete de inven-
tii, marca de fabrica etc.), Tn_industrie (servicii, munca si
cunostinte profesionale) si prin creditul personal sau co-
mercial al unuia dintré asociati.

Prin incalcarea conditiilor de fond contractul de socie-
tate este lovit de nulitate. Viciile de fond care conduc la
nulitate sint_legate de faptul cd obiectul comercial lipseste,
e ilicit sau imoral; consimtamintul uneia din parti a fost
viciat prin eroare, violenta sau doi; unul dintre asociati
nu )a avut capacitatea de a contracta (de exemplu un mi-
nor).

d) Conditiile de form& ale contractului de societate. Ori-
ce contract de societate pentru a lua nastere trebuie sa
Tndeplineasca doua conditii de forma :

— redactarea si semnarea unui inscris (statutul societatii)
care cuprinde precizarea formei de societate, numele_si pre-
numele, profesia si adresa asociatilor, obiectul societatii, de-
numirea si sediul social al societatii; capitalul social si
repartizarea pe asociati, modul de conducere si gestionare
a societatii, repartizarea beneficiului si a pierderii, modul
de executare a controlului contabil, clauze referitoare la
Tncetarea societatii, lichidarea ei, etc. .

— Tintocmirea formelor de publicitate care vizeaza Inse-
rarea unui anunt cu primire la viitoarea societate ntr-un
ziar de mare tiraj (in unele state si pentru anumite tipuri
de societate si in buletinul oficial national), depunerea la

refa tribunalului comercial a declaratiei de conformitate
?Tnscris semnat' de membrii fondatori si de membrii cu
unctii administrative si de conducere) si Tn final Tnscrie-
rea in registrul de comert. Din acest moment societatea
capata personalitate juridica. ) o

e) Transformarea, fuzionarea, scindarea societatilor co-
merciale este impusa de unele necesitdti de ordin economic,
situatie in care este necesara Tncunostintarea tertelor per-
soane prin publicarea modificarilor aduse statutului.

Fuzionarea vizeaza n gieneral doud aspecte; absorbirea
unei societati de catre altda societate; contopirea a doud
societati.

Scindarea constd in desfiintarea unei societéti si atribui-
rea patrimoniului mai multor societéti. )

O forma mai complexa o reprezinta dubla operatiune de
fuzionare cind o societate cedeaza, ca aport, patrimoniul
sau altor societati existente sau participa cu acestea la
constituirea unor societati noi.

Dizolvarea si lichidarea societatilor comerciale. Socie-
tatile comerciale inceteaza sa existe in urmatoarele cazuri :

— la desfiintarea contractului prin care au luat nastere
— si/sau ea urmare a unor conditii prevazute Tn dreptul
national al societatilor.

Dizolvarea societatilor comerciale are loc in urmatoarele
conditii : Tmplinirea timpului, Tnscris in statutul de nfiin-
tare, pentru care a fost infiintatd societatea; realizarea sau
imposibilitatea realizarii obiectului ; prin acordul de vointa
al easociatilor; prin hotarirea tribunalului comercial com-
petent, Tn' cazuri temeinic motivate; prin falimentul so-
cietatii.

Actul de dizolvare atrage in mod automat intrarea in
faza de lichidare. Societatea comerciald intratd in faza de
dizolvare Tsi pastreaza personalitatea juridica, pastrindu-si

denumirea si sediul social, putind sta in justitie, putind fi
declarata falita, pe tot parcursul lichidarii. Societatea di-
zolvatd nu mai poate efectua operatii de comert. Firma
comerciald va cuprinde mentiunea ,,societatea Tn lichidare".
Odata_cu ultimul act de lichidare inceteaza si personali-
tatea juridica.

Pentru lichidarea unei societati comerciale se numesc
unul sau mail multi lichidatori. Pe parcursul operatiilor de
lichidare acestia_au ca atributii conservarea patrimoniului,
urmarirea judiciard a _tuturor debitorilor societdti, trans-
formarea patrimoniului in disponibilitati lichide si plata
creditorilor societatii. Activitatea de lichidare a societatii
se ncheie dupd plata integrald a creditorilor, urmata de
Tmpartirea activului net Tntre asociati (actionari). Hotarirea
de lichidare a societdtii se insereaza intr-o publicatie de
anunturi. Activitatea lichidatorilor este controlata de catre
cenzorii societatii si/sau de controlorii activitatii de lichi-
dare numiti de” tribunalul comercial competent.

falimentul

Institutia falimentului' teste re[qlementaté in dreptul na-
tional al tuturor statelor capitaliste, constituind un mijloc
de a atenua efectele Tncetarii_ de plati pentru debitor si de
a repartiza riscul Tntre creditori = printr-o _proportionala
despagubire din activul patrimonial al firmei. Falimentul
reprezinta starea de incetare a platilor unui comerciant
épers_oané fizicd £au societate comerciald), la cererea cre-
itorilor, uneori din oficiu de catre tribunalul comercial
competent.

Consecintele falimentului stnt urmatoarele:

— dizolvarea intreprinderii si executarea silita asupra
bunurilor debitorului,

— distribuirea produsului_ lichidarii activelor patrimo-
niale, egalitar catre toti creditorii,

.— sanctionarea falitului sau a organelor de conducere a
societatii comerciale (chiar penald).

_Tribunalul competent poate pronunta doud solutii dife-
rite (in_unele state chiar patru soluti) : a. reglementarea
judiciara ; b. lichidarea bunurilor ; c. concordatul preventiv
— care reprezintd o intelegere ntre societatea comerciala
si majagritatea creditorilor asupra modurilor si termenelor
de plata a creantelor pe care acestia le detin; concordatul
postfalimentar pune capat, starii de faliment, creind pentru
fiecare creditor un nou drept de creanta ; d. moratoriul.

Poate fi declarat Tn stare de faliment si un comerciant
ncetat din viatd cu conditi de a fi fost In stare de Tncetare
de plati Tn. momentul decesului. )

In situatia Tn care o intreprindere de comert exterior a
vindut marfurile unei firme comerciale declaratda in stare
de faliment, iar marfurile nu au fost platite ea poate sa
refuze livrarea marfurilor. Dacd marfurile vindute de in-
treprinderea de comert exterior n-au intrat in posesia fir-
mei respective, ea le poate revendica, oprindu-le chiar in
cursul transportului (cerind sa revina la baza sau sa fie
livrate unui alt cumparator) ; n situatia Tn care unele mar-
furi au fost vindute cu rezervarea dreptului de proprietate,
acestea vor fi revendicate de vinzator.

activitatea de intermediere

Recurgerea la forma de vinzare internationala prin folo-
sirea intermediarilor este impusa fie de necesitatea de a fi
introduse marfuri noi pe anumijte piete, fie de majorarea
substantiala a volumului de exporturi, datorita retelei co-
merciale de care dispun acestia. Tn unele tari, potrivit
dreptului national, folosirea intermediarilor autohtoni este
obligatorie.

Infermediarii Tn vinzarea internationala pot fi atit per-
soane fizice care au calitatea de comerciant, cit si persoane
juridice — societati comerciale (inclusiv societati jnixte de
nationalitate striina, cu participare romaneasca).

Notiunea de intermediari cuprinde o mare varietate de
agentl si reprezentanti comerciali cu regim juridic si teh-
nici comerciale diferite.

Intermediarul este un comerciant — persoana fizica sau
juridica — care are ca obiect al activitatii sale specializate



mijlocirea incheierii unor afaceri comerciale, Tntre doi par-
teneri _interesati, contra unei retribuiri. Natura afacerilor
mijlocite de intermediari este foarte diversa: vinzari, cum-
parari de marfuri pe calea tranzactiilor directe, operatuni
de bursa de marfuri_si de valori mobiliare, licitatii, navlo-
siri, asigurari, expeditli si transporturi internationale, licen-
tieri de brevete de inventii, transfer de know-how, actiuni
de cooperare, operatiuni complexe de swich etc.

Modalitatile clasice de realizare a operatiunii de interme-
diere (pure si simple) : L . . .

— cu reprezentare perfectd Tn care intermediarul acti-
veaza in numele si in contul celui in favoarea caruia mij-
loceste operatiunea comerciala (contractul de mandat co-
mercial). ) o ~ .

— cu reprezentare imperfecta (indirecta) in care interme-
diarul Tndeplineste actele de comert pe care le mijloceste
Tn nume propriu, dar in contul, respectiv pe seama altuig,
care este benificiarul tranzactiei si care 1-a Tmputernicit
sa o perfecteze (contractul de comision). o

Intermedierile ‘improprii contin elemente specifice opera-
tiunilor clasice Tmpletite. cu elemente apartinind unor ge-
nuri distincte de acte si fapte de comert.” Printre ele “se
numara: operatiunile de factoring, concesiune, franchising.

agent comercial

Este numele curent dat intermediarului — persoana fizica
sau juridica care desfasoara o activitate independenta, per-
manenta, cu caracter profesional, constind Tn negocierea de
afaceri comerciale Tn numele sl contul unei alte firme, de
care este legatd printr-un contract de mandat. )

Agentul comercial se caracterizeaza prin aceea ca : actio-
neaza ca un comerciant independent (nu este in raporturi
de subordonare de natura celor rezultate printr-uin contract
de muncd) ; afacerile pe care le negociaza se perfecteaza
n numele si contul firmei reprezentate, in baza contractu-
lui de mandat ncheiat ; serviciile prestate sint retribuite,
de t[egulé, printr-un procent calculat asupra valorii tran-
zactiel.

Agentul comercial poate actiona: o

— ca mandatar cu_ reprezentare (finalizeazd operatiunile
negociate prin incheierea raportului juridic in numele si
‘n“contul mandantului pe care il reprezintd) ;

— ca mandatar fara reprezentare (se rezuma sa obtina
comenzi sau oferte pe care le transmite firmei reprezen-
tate, raportul juridic urmind a fi Tncheiat de catre aceasta,
cu_terta persoand, care a lansat comanda sau oferta), nu-
miti curieri.

comisionarul

Intermediar care are calitatea de comerciant, exercitind
profesia in mod independent, negociazd tranzactii In nume
propriu dar in contul unei persoane numite comitent, pe
care o reprezintd indirect.

Aceastd formd de intermediere are o mare raspindire n:
vinzari cumparari de marfuri, transporturi interne si inter-
nationale, operatii de bursa de valori mobiliare.

Deosebirea Tntre comisionar si agent comercial constd in
modul de reprezentare a firmei pentru care lucreaza. Co-
misionarul lucreaza in nume propriu, In contul comitentului
— reprezentare imperfectd (indirectd). Agentul comercial
lucreazd ™n numele si contul mandantului — reprezentare
perfecta.

Particularitatile operatiunilor de comision : cei doi par-
teneri finali al tranzactiei perfectate de comisionar pot sa
nu se cunoascd, iar ca urmare, orice actiune a acestora se
Tndreapta Tmpotriva agentului comisionar. ~

Comisionarii se numesc consignatari Tn cazul Tn care,
sentru a-si_desfasura mai bine activitatea de intermediari,
i se incredineazd in depozit (in posesie si control) un anu-
mit stoc de marfuri pentru a fi vindute.

brokerul

n dreptul anglo-american notiunii de agent comercial i
corespunde aceea de broker. Acesta lucreaza in numele

mandantului fiind mijlocitor intre acesta si terta persoana
interesata Tn_incheierea unei anumite tranzactii.

Cu toate ca lucreaza ca reprezentant al mandantului (nu-
mit principal) brokerul nu apare ca parte in contractul Tn-
cheiat, el neavind posesie si control, asupra marfurilor care
se negociazd. Dupa nchelerea tranzactiei, sub aspect ju-
ridic, brokerul dispare, parti in contract fiind numai vin-
zatorul si cumpdratorul.

Activitatea depusa de broker se numeste brokerage si se
calculeaza asupra valorii afacerii negociate Tn numele si
contul principalului.

tipuri de contracte de intermediere

a) Contractul de mandat comercial. Mandatul comercial
?_oatg fi definit ca fiind_contractul prin care o persoand
izicd sau juridica numita mandatar se obliga catre o alta
persoand numitd mandant s& Tndeplineasca Tnsarcinarea
primita Tn numele si in contul acestuia. lata deci ca trasa-
tura esentiala este faptul cd mandatarul nu Tndeplineste
operatiunile de_comert in numele sau, desi, Tn cele mai
frecvente cazuri, este 'un comerciant, ci in numele si n
cantul mandantului. o ) )

b) Contractul de comision. Este forma de intermediere
mult utilizatd Tntr-o serie de domenii comerciale, fiind re-
glementatd de codurile comerciale ale tarilor capitaliste
care au adoptat sistemul francez si cel german. Trasatura
esentialda a contractului de comision, care il deosebeste de
contractul de mandat constd in faptul cd comisionarul efec-
tueaza operatiunile comerciale incheind actele juridice n
numele sau, dar Tn contul comitentului. Ca si la contractul
de mandat, contractul de comision prezuma existenta a doua
persoane: comitentul — persoana reprezentatd; comisio-
narul — persoana care reprezinta pe comitent si care este
un_comerciant independent. ) o

c) Contractul de consignatie. Adeseori, conditiile pietei
necesita ca,. Tndeosebi, comisionarul din tara importatoare
sd, dispund de un stoc din marfurile cu vinzarea carora
este Tnsarcinat. Tn acest caz, comisionarul devine consigna-
tar, iar comitentul care-i trimite marfurile se numeste
consignant. Prin crearea de depozite de consignatie se tinde
la accelerarea desfacerii, deoarece comisionarii-consignari
din tara importatoare au o retea proprie de desfacere.

Contractul de consignatie, ca o forma particulara a con-
tractului de comision, este reglementat de legislatia co-
merciala a tarilor capitaliste cu scopul de a apara inte-
resele consignantulul, de a-i asigura dreptul de proprietate
asupra_marfurilor pe care le-a expediat, pind in momentul
vinzarii lor, iar dupa aceea asupra contravalorii lor.

d) Contractul de agency. Dreptul anglo-american nu cu-
noaste contractul de mandat comercial si cel de comision
corespunzétor acestor institutii juridice in_dreptul la care
ne referim exista institutia juridicd numitd agency, care
reglementeazd toate formele de intermediere.

n mod curent, prin_agency se intelege raportul juridic
care ia nastere si in virtutea cdruia 0 persoana numitd the
agent actioneaza, incheind anumite acte juridice sau inde-
plinind prestatii materiale, din Tmputernicirea unei alte
persoane numita the principal. Mentionam ca reprezentarea
nu este de esenta contractului de agentie, ci de natura lui.
in afara de citeva cazuri de spetd, in care purtarea agen-
tului lasa sa se vada ca a lucrat pe contul lui, practica
judiciard englezd admite Tnsa Tntotdeauna dovada — chiar
in lipsa oricarei mentiuni n acest sens — ca un contract
a fost Tncheiat de cdtre una din parti in calitate de agent
al unei terte persoane, fie Tn numele si pentru aceasta, fie
numai in contul ei.

conceptul de titluri de credit

in literatura de specialitate, inscrisurile, care permit titu-
larului sa-si realizeze, la scadenta drepturile literale si
autonome rrientionate Tn cuprinsul lor poarta diferite denu-
miri, printre care cea mai frecventa este aceea de titlu de
credit.



O definjre a titlului de credit acceptatd de_toti doctrinarii
este urmatoarea, care este pe cit de sintetica, pe atit de
cuprinzatoare : _, Titlul de credit este un document necesar
pentru a exercita dreptul literal si autonom, care este men-
tionat Tn el*.

_Aceasta definitie scoate in evidentd caracteristicile esen-
tiale ale unui titlu de credit:

— 1in primul rind este un document — necesar pentru
exercitarea dreptului pe care-1 creeaza ;

— dreptul nascut din titlu de credit_este literal — nu
poate fi exercitat decit Tn limitele exprimate scriptic ;
_— dreptul pe care 1l constatda documentul cu valoare de
titlu de credit este autonom — desprins de raportul' fun-
damental care l-a generat. . o )

Titlul de credit este prin el Tnsusi constitutiv de drepturi.
Dreptul nu se poate transmite fara trecerea posesiunii do-
cumentului, ce e indisponibil, indiferent daca aceasta tre-
buie sau nu sa fie Tnsotita de indeplinirea vreunei alte
formalitati. Titlul de credit, conferd oricarui posesor legitim
al sau un drept invulnerabil ce nu este expus, Tn principiu,
excef);iunilqr ce ar fiinvocate contra posesorilor precedenti,
rezultind din raporturi intervenite Tntre ei.

Clasificarea titlurilor de credit :

a) Titlurile de credit, dupa modul in care este desemnat
osesorul-creditor, se Tmpart_Tn : nomipative, la ordin si
a purtator. Titlurile nominative — au indicat in cuprinsul
textului pumele subiectului de drept. Ele circuld prin trans-
fer, (daca emitentul este o societate comerciald) rin ce-
siune — dupa normele dreptului comun. Titlurile la ordin
— au indicat numele posesorului, la care se adauga clauza
potrivit_careia gcesta poate dispune de titlu dind ordin ca
plata sa se facd unei alte persoane; asemenea titluri cir-
culda prin gir (andosare), constind din Tnscrierea de catre
posesor a ordinului_de platd si numele celui caruia i se
transmite titlul, dupa care semneaza. Titlurile la purtator —
nu cuprind nici o mentiune_cu privire la posesorul credi-
t(_)rI ;I legitimarea creditorului se rezuma la Tnsdsi posesia
titlului,

b) Titluri de credit dupd natura prestatiei : propriu-zise,
reprezentative si titlul de participate. ] o

itluri de credit propriu-zise, au ca obiect al prestatiei,
plata unei sume de bani, subscriitorul se obliga sa dea o
suma determinata de bani (cambia si biletul la ordin;
titlurile datoriei publice, obligatiile emise de societatile co-
merciale anonime, cecul, etc.).

Titlurile de credit reprezentative conferd posesorului un

drept real de proprietate, sau de posesiune, cu titlu de
gaj, asupra cantitatii de marfuri mentionate in titlul, care
au fost depozitate Tn depozite generale, sau sint predate
pentru a fi transportate. Prestatiunea, constd in toate cazu-
rile Tn marfuri, posesorul titlului avind posesia acestora
prin intermediul = reprezentantului sdu, iar documentul Ti
conferd un_drept de dispozitie asupra marfurilor respective.
Din aceasta categorie fac parte : conosamentul, recipisa de
depozit si warantul.
_ Titlurile de credit de participate, atribuie posesorului ca-
litatea de component al unei Intreprinderi, ca de exemplu,
aceea de asociat al unei societati comerciale. Prototipul
acestui gen de titluri este actiunea.”

actiuni

Capitalul social al unei societdati anonime este constituit
din fractiuni de capital, in mod obligatoriu, de o valoare
egald, denumite actiuni.

Actiunile unei societati anonime pot fi : nominative, cind
Individualizarea se face prin Tnscrierea numelui actionaru-
lui ; la purdtor, situatie n care individualizarea se reali-
zeaza printr-un numar (seria actiunii).

Privite din unghiul de vedere al pretului, distingem :
actiuni la pret egal, respectiv emise la valoarea lor nomi-
nala ; actiuni cu prima, emise la o valoare mai mare decit
aceea inscrisa in cuprinsul ei.

Detindtorii de actiuni — denumiti actionari_au _dreptul
sd participe, prin votul lor, la conducerea societatii, cit 'si
de a incasa cota parte din beneficiu, denumit divident.

In principiu o societate comerciald anonima nu poate
sa-si cumpere propriile actiuni ; cu toate acestea, adunarea
enerald, in cazul in care hotdraste reducerea capitalului
in cauza unor pierderi suferite’ poate autoriza consiliul
de administratie de a cumpara un numdar determinat de
actiuni pentru a le anula; de asemenea, 0 societate poate
sa-si cumpere propriile _sale actiuni in scopul de a le re-
partiza Tntre salariatii sai.
_Actiunile constituie titluri de credit si fac obiectul unor
intense negocieri n cadrul burselor de valori.

obligatiuni

Constituind o forma de_finantare, obligatiunile sint titluri
de credit emise, de reguld, de mari Tntreprinderi organizate
sub forma de societdtl pe actiuni, constituind in totalitatea
lor un Tmprumut colectiv acordat intreprinderii de o _masa
de creditori, pe termen lung. O obEgatie se prezintd sub
forma unui titlu de credit (negociabil), putand sa fie, ca si.
actiunile, nominativa sau la purtator.

Facind parte dintr-un Tmprumut colectiv, fiecare oblij-
gator este individual un creditor al societatii comerciale
emitente, Tns& creanta sa nu este decit o fractiune din-
tr-unul si acelasi Tmprumut contractat de societatea n
cauza.

De regula, emiterea obligatiunilor se realizeaza prin in-
termediul bancilor comerciale, pe douad cai diferite: fie ca
acestea cumpara ferm obligatille emise si le reVind ; sau
servesc numai ca intermediari Tntre subscriitori si socie-
tatile comerciale emitente.

entru ca o societate comerciald sa poata emite obliga-
tiuni se_cere: sa fi Tmplinit un anumit numar de ani de
existentd ; de la un anumit cuantum al Tmprumutului se
cere 0 autorizare prealabila de organele statale competente.

cambia

Cambia este un titlu de credit formal si complet, suscep-
tibil a circula pe calea girului, cuprinzind ordinul abstract
dat de o persoand numitd tragator catre o persoanda nu-
mita tras, de a plati neconditionat o suma de bani, deter-
minata la scadenta si locul mentionat in cuprinsul titlului.

Elementele esentiale ale cambiei sint: 1) denumirea de
cambie Tnscrisa Tn textul ei ; 2) ordinul pur si simplu de a
plati o suma determinatd ; 3) numele persoanei care trebuie
sa plateasca — trasul; 4) scadenta, care poate fi la vedere,
la un anumit termen de la vedere, la un anumit termen
de la data emiterii sau la o zi fixa, calendaristica; 5) lo-
cul unde trebuie efectuata plata; 6) numele beneficiarului;
7) data si locul emiterii ; 8) semnatura tragatorului

Functiile economice ale cambiei :

a) Functia de instrument de credit. Tn tarile cu economie
capitalistd, functia_de credit pe termen scurt a cambiilor
s-a dezvoltat considerabil, datorita avantajelor pe care le
prezintd, atit pentru creditor, cit si_pentru debitor. Un
exemplu va fi concludent. Un producétor, pentru a fi mai
competitiv, acceptd Tncheierea unui contract de vinzare cu
plata pretului la sase luni de la livrare, conditie avanta-
Joasa_ pentru cumparator care poate Tn acest timp sa le co-
mercializeze si sa plateascd astfel datoria, fara s& facd
vreun efort financiar initial. Pentru a nu cere cumpara-
torului nici o garantie materiala cu privire la creditul a-
cordat — cum ar fi gajul sau ipoteca —, vinzatorul emite
o cambie de valoarea marfurilor Tn care include si dobinda
corespunzatoare, indicind ca tras pe cumparatorul din con-
tractul de vinzare (deci din raportul fundamental). Singura
masura de garantie pe care 0 ia este semnéatura de accep-
tare a cumparatorului, devenit tras, prin care_se obliga sa
plateascd suma finscrisd in cambie, la scadentd. n situatia
In care vinzatorul are nevoie de numerar, de disponibilitati
lichide in contul sdu pentru a face unele plati urgente,
vinde cambia (0 sconteazd) bancii comerciale la care isi are
contul curent, care i va plati valoarea ei, mai putin o
suma de bani numita scont, ce reprezintd dobinda pe zilele
ramase pina la scadentd, precum si, eventual, un comision.

Din exemplul prezentat rezultd din plin avantajele pe
care le prezintda cambia ca intrument de credit: cumpara-



torul obtine credit, putind astfel sa-si finanteze afacerile
fara vreun efort deosebit, doar obligindu-se cambial, prin
semnarea de acceptare a cambiei ; vinzatorul avind acceptul
de plata pe cambie al cumparatorului detine un titlu de
credit perfect care 7i da dreptul la scadentd, in cazul -in
care nu este platit, sa execute pe cumpardtor printr-o pro-
cedurd simpla si sigura prevazuta de dreptul cambial, de
asemenea, poate transforma vanzarea pe credit, Tntr-o vin-
zare cash, prin scontarea cambiei catre o bancd comerciald,
operatiune_care este substantial facilitatd de mecanismul
girului, prin care se transmite, cu multd usurintd, proprie-
tatea dreptului pe care 1l contine de la primul posesor le-
gitim — girant — la cel de-al doilea — giratar.

Banca comerciald, scontind un numar mare de cambii,
faciliteazd mobilizarea creditelor de catre industriasi si de
comercianti, realizand si ea un beneficiu din scontul retinut
si dobinda platita pentru creditele puse la dispozitia sa de
catre deponenti Tn conturi de depozit sau pe alte cai; n
situatia In_care are nevoie de lichiditati, la rindul ei vinde
o parte din portofoliul de cambii (le resconteazd) catre
banca centrald, care potrivit politicii de mobilizare a cre-
ditelor adoptatd in numele statului, retine din valoarea lor
un procent, care se numeste taxa de scont (si care este
inferior scontului aplicat de banca comerciald la prima
cumparare a cambiei). =~ o

Alaturi de gir, o alta institutie de drept, specifica drep-
tului cambial, vine sa sporeasca garantia de platd a cam-
biei : Tncepand cu tragatorul (emitentul cambiei, in exem-
plul nostru  vanzatorul marfurilor), trasul acceptant (cum-
pardtorul din raportul fundamental) si toti girantii ulteriori
(in exemplu, banca comerciald) ramin garanti pentru plata
cambiei, fatd de ultimul posesor (banca centrald) ; cu alte'
cuvinte, daca debitorul principal — trasul acceptant— nu
va plati cambia la scadentd, ultimul posesor legitim, prin-
tr-o procedura extrem de simpla se poate indrepta pentru
platd Tmpotriva. posesorului _anterior, care urmareste la
rindul lui pe girantii anteriori, daca exista, sau direct pe
tragator. Trasul acceptant este interesat sa plateasca dato-
rita faptului ca protestul de neplata 1i poate atrage decla-
rarea in stare de faliment.

Pentru ca tabloul garantiilor pe care le prezintd cambia
sa fie complet, mentionam o alta institutie juridicd proprie
acesteia: avalul; dreptul cambial prevede ca plata unei
cambii poate fi garantatd de catre o tertd persoand prin
indicarea de catre aceasta a numelui celui pentru care ga-
ranteaza, urmata de semnatura sa, operatie care este, de-
numita avalizare; prin avalul dat, avalistul se obliga sa
pléteascéd neconditionat cambia Tn situatia in care “debitorul
pentru care a garantat a refuzat plata. latd deci ca Th mod
practic o cambie care este acceptatd de tras* si pentru care
exista un aval serios — de reguld o_bancd comerciald —
nu poate ramine neplatitd. Este motivul pentru care este
unanim preferatd Tn operatiunile comerciale pe credit _P_e
termen scurt, in prezent fiind calpa principala de mobili-
zare a acestui gen de credite. ) )

in relatiile comerciale ale intreprinderilor noastre de
comert exterior cambiile se utilizeaza Tn cadrul vanzarilor
pe credit, avand functia de a exprima sub forma cambiala
creanta exportatorului roméan, ce urmeaza a fi incasata la
escadenta stabilitd ; Tn acelasi timp, prin semnarea cambiei
de catre cumpardtorul extern si avalizarea ei de cétre o
banca strdind de prim ordin, vanzarea pe credit prezinta
un grad ridicat de garantie cu privire la Tncasarea ei.

b) Functia de instrument de platd. Functia_de instrument
de plata se realizeaza, prlndpredarea de debitor, céatre cre-
ditorul sdu, a unei cambii de valoare egalda cu suma dato-
rata ; la rindul sau, creditorul .poate sa-si procure suma in
numerar prin predarea cambiei unei banci, pe calea scon-
tului, asa cum am aratat mai sus.

n mecanismul nostru de plati internationale cambia se
lutilizeaza ™n cazul modalitatii de plata prin_credit docu-
mentar, sub forma scrisorii de credit comercial, avand ur-
métorul mecanism :

— scrisoarea de credit se emite de o bancd, prin care
se_olbiga sa efectueze plata, in conditiile stabilite Tn_cu-
prinsul ei ; ea este adresata Tntotdeauna exportatorului $i,
de reguld, remisd direct acestuia, fie de banca emitents,
fie de catre firma importatoare ;

— este utilizabila numai prin cambii trase de catre ex-
portator asupra bancii emitente, Tnsotite de documentele
de expeditie cerute prin scrisoarea de credit, care dovedesc
expedierea_marfii ;

— cambiile la vedere sant platibile la primarea lor da
catre banca emitentd a scrisorii de credit fara sd mai fie
nevoie ca ea sa le accepte ;

— cambiile la termen sint trase la un numar oarecare
de zile, luni sau ani de la vedere sau de la alte momente
stabilit prin contract si trebuie acceptate de banca emi-
tenta a L/C, la prezentare ; dupd acceptare, cambia devine
liber negociabild si achitarea ei la scadenta nu mai depinde
de scrisoarea de credit, ci este garantata de semnatura Si
renumeie bancii acceptante si de prevederile legislatiei
cambiale din tara respectiva.

biletul la ordin

_Biletul la ordin este un titlu de credit la_ordin, formal
si complet, susceptibil sa circule pe calea girului, cuprin-
zZind promisiunea unei persoane, numita beneficiar, sa
plateasca o suma de bani determinata, la .data si locul
indicat Tn titlul insusi.

Trasura esentiala” a biletului la ordin, in antiteza cu
cartibia, este faptul ca, chiar din faza crearii lui, sint im-
plicate numai doud persoane ;

— emitentul, care se obliga
suma Tnscrisa n document si,

— beneficiarul, care devine astfel creditor pentru suma
respectiva.

Aceastd diferentd_de structurd are o serie de consecinte,
dintre care cea mai importanta este suprimarea proceduril
privind acceptarea.

Elementele esentiale ale biletului la ordin sint aceleasi
ca la cambie, mai putin prezenta trasului.

n activitatea comerciald a Tntreprinderilor roméane de
comert exterior, biletul la ordin, Tn raport cu cambia, ocupa
un loc secundar in mecanismul de credit si de plati in-
ternationale.

sd plateasca la scadenta

cecul

Cecul, ca si toate titlurile de credit, este document literal
si_autonom, cuprinzand ordinul adresat de o persoand nu-
mitd tragator, unei persoane numita tras — care nu poate
fi decit o institytie de credit — de a plati la vedere, po-
sesorului, o suma determinata.

intre cele doua titluri de credit principale — cambia si
cecul — exista o stransa conexiune, ambele fiind n slujba
vietii comerciale modeme, dar, Tn acelasi timp le separa o
trasatura esentiala : cambia este in primul rind un iInstru-
ment de credit, pe citd vreme cecul este, prin excelenta,
un instrument de platd (de compensatie si lichidare).

Sub acest aspect — instrument de plata — rolul econo-
mic al cecului este mult mai important decit al cambiei si
al biletului la ordin. Functia de instrument de plata rezulta
si din faptul ca cecul, ca si biletul de banca este platibil in
toate cazurile la vedere, sau la un termen foarte scurt de
la vedere.

Caracteristic cecului este proviziunea (acoperirea), res-
pectiv disponibilul financiar din care urmeaza sa se faca
Blata la scadentd si care_se constituie, fie dintr-un depozit

ancar, fie dintr-un credit bancar acordat de tras, tragato-

rului. Tn ambele cazuri, normele de drept si practica im-
pune ca_conventia, respectiv contractul de depozit sau de
credit, s& fie perfectatd Tnainte de emiterea primului cec
si sa se constituie un disponibil suficient s& acopere cecu-
rile emise de tragator. o

Plata este supusa urmatoarelor reguli principale :

— este platibil la vedere si orice altd mentiune contrara
este consideratd ca nescrisa :

— cecul emis si platibil in aceeasi tara trebuie prezentat
la platda in termen de opt zile. Cecul emis intr-o alta tara
decit aceea unde trebuie Incasat urmeaza a fi prezentat la
platd Tntr-un termen variind intre 20 si 60 de zile, dupa
cum locurile_de emisiune si de plata sint situate in aceeasi
zona geografica, ori in zone departate una de alta ;



— decesul tragatorului ori declararea sa ca incapabil din
punct de vedere legal nu ating efectele cecului;

— beneficiarul nu poate refuza plata partiala a cecului,
respectiv Tncasarea partiala a wvalorii lui ; in cazul unel
asemenea plati, trasul poate face mentiune despre aceastd
plata pe cec, ‘solicitind de la beneficiar o chitanta referi-
toare la suma achitata :

— daca suma de plata prevazuta in cec este intr-o va-
lutd care nu este cotatd pe piata unde urmeaza a se efectua
plata, suma poate fi achitatd Tn termenul de prezentare a
cecului, In moneda proprie a tarii platitoare dupa cursul
i)e care il are in ziua platii ; daca plata nu a fost facuta
a prezentare, beneficiarul poate sa ceara ca valoarea ce-
cului sa-i fie achitatda in moneda tarii respective la cursul
avut fie in ziua prezentarii la plata, fie in ziua platii.

conosamentul

Conosamentul (in engleza bill of lading sau prescurtat
BL, n germand Konnossement, in franceza connaissement,
Tn rusd conosament, Tn spaniold conocimiento) este docu-
mentul_eliberat de comandantul navei pe care se transporta
marfurile, prin care acesta recunoaste ca a primit marfuri
pentru transport. El nu are o functie paraleld_cu aceea a
contractului de navlosire charter-party, ci constituie dovada
Tnceputului executdrii acestui contract. Deoarece orice con-
tract de navlosire charter party presupune si intocmirea
conosamentului, completarea acestui document dovedeste si
existenta contractulul. Tn cazul n care transportul marfu-
rilor se desfasoara fara existenta prealabild a uinui contract
de navlosire — charter party — 1in cursele de linie cind
se predau pentru transport marfuri cu bucata — armatorul
elibereaza un conosament prin care recunoaste primirea
marfurilor pentru transport ; Tntr-un asemenea caz conosa-
mentul constituie Thsusi contractul de transport.

Pentru a se Tnlatura neajunsurile create de practica unor
clauze mult diferite de la un conosament la altul, si n
acest domeniu s-a manifestat tendinta de unificare a aces-
tora, pe plan_international. Astfel, prin Regulile de la Ha%a
Hague rules) din 1921, modificate la Bruxelles, in 1924
modificat prin Protocolul semnat la Bruxelles, Tn 1968),
s-a realizat o importanta unificare a normelor care guver-
neaza conosamentele. Este suficient ca intr-un conosament
s& se inscrie clauza paramount, pentru ca el sa fie supus
Regulilor de la Haga. De asemenea, in charter party se
poate inscrie o clauza Potrivit careia conosamentul care
urmeaza a fi.eliberat va fi guvernat de Regulile de la Haga.

Conosamentul are doud functii principale :

— titlu probatoriu, facind dovada pentru Tncarcator ca
marfa a fost incarcatd pe nava, armatorul fiind obligat fata
de orice dobinditoi- de buna credinta, tn limitele continutu-
lui literar al conosamentului ; Tn functie de cele Tnscrise
si la locul de descarcare, incaseaza sumele ce se datoresc
pentru transport, precum si alte cheltuieli. Tn cazul cind
respectivul conosament este un conosament nominativ, el
indicd comandantului si cine este destinatarul Tncarcaturii;
tot pe baza conosamentului, destinatarul are dreptul sa re-»,
clame predarea marfii potrivit celor inscrise in acest do-
cument ;

— titlu de credit reprezentativ Tn sensul ca conosamentul
reprezintd marfa care se transportd, fiind astfel si un in-
instrument de credit., putind circula prin girare (andosare).
Asa fiind, cel care are in posesia legitima un conosament
este considerat ca fiind proprietarul marfii ; daca posesorul
conosamentului transmite proprietatea acestui document,
prin aceasta se transmite si proprietatea marfii mentionata

n cuprinsul sau.

Conosamentul poate fi intocmit in oricare din formele
titlurilor de credit : nominativ, la purtator, la ordin ; se
recomanda, Tn cazul exporturilor noastre, emiterea lui la
ordinul Tncarcadtorului (exportatorului) si apoi girarea do-
cumentului de catre acesta la ordinul bancii platitoare, sau
al cumparatorului, in functie de modalitatea de plata a-
doptata prin contractul comercial de.vinzare internationala.

recipisa-warant

Pentru marfurile predate unui depozit general, depozi-
tarul elibereazd deponentului o recipisa-warant care con-
stituie titlu de credit reprezentativ, posesia lor legald echi-
valinid cu dreptul de proprietate; asa fiind, transmiterea
acestora Tnseamnd vinzarea marfurilor pe care le repre-
zintd. Pentru ca recipisa de depozit si warantul s& poata fi
negociate ca titluri de credit, ele trebuie s contind ur-
matoarele mentiuni obligatorii : denumirea si domiciliul de-
pozitului general ; numarul curent din registrul in care au
fost Tnscrise marfurile depozitate si diata emiterii; numele
si_domiciliul deponentului ; natura, calitatea si greutatea
maérfurilor depuse; plata taxelor de import sau export,
precum si polita de asigurare ; termenul de pastrare a bu-
nurilor depozitate.

Transmiterea acestor titluri se face prin gir; in cazul
n care au fost girate ambele titluri — recipisa de depozit
si warantul — proprietatea marfurilor depozitate se trans-
fera asupra girantului ; girul warantului confera girantului
numai un drept de gaj asupra marfurilor, iar girul reci-
pisei de depozit — dréptul de a dispuna de ele, Tnsa cu
respectarea dreptului posesoruM warantului. )

acem precizarea ca dreptul englez nu cunoaste sistemul
titlului dublu. Tn_Anglia, depozitele generale emit numai
recipisa de depozit, gajarea marfurilor facindu-se prin gi-
rarea acestei recipise 1.

Tn comertul nostru international recipisa-warant poate fi
folosita cu certe rezultate Tn urmatoarele situatii: cind din
diverse motive un lot expediat nu mal este indicat sa
fie eliberata destinatarului (care, bundoard, a intrat in fa-
liment), marfurile respective se predau unui depozit ge-
neral care va emite o recipisd warant la ordinul Tntreprin-
derii de comert exterior predatoare ; Tn baza acestui titlu
de credit marfurile pot fi negociate unui alt cumparator,
care va deveni proprietarul lor, dupa plata pretului, prin
simpla girare_a recipisei-warant la ordinul acestuia.. De
asemenea, recipisa-warant tndeplineste o functie similara
n cazul vinzarilor cu plata prin incaso documentar ; mar-
furile se expediaza pe adresa unui depozit general (antre-
pozit) care elibereaza recipisa-warant la ordinul bancii co-
respondente a B.R.C.E., care urmeaza sa incaseze pretul ;
dupd efectuarea platii, cumparatorul extern intrd n_po-
sesia marfurilor prin, primirea recipisei-warant giratd la
ordinul lui.

oferta — comanda m functii

Dintre instrumentele comerciale un loc preponderent Tl
detine oferta, avind functii economice multiple, printre care
doua sint esentiale,: promovarea vinzarilor, prin Tncunos-
tiintarea beneficiarilor potentiali asupra calitatilor si con-
ditiillor de vinzare a maturilor ofertate ; facilitarea Tnche-
ierii contractelor comerciale_internationale prin manifesta-'
rea acordului de a vinde marfurile oferite Tn conditiile n- |
scrise Tn oferta.

Prima functie se realizeaza prin
numitd si oferta 'fara angajament, 1
decit o comunicare emisa de catre o intreprindere vinza-
toare _cétreT;)ersoane_n_edeterminate %public sau firme cu un
anumit profil de activitate) fard sa fie insd individualizate.
Acest tip de ofertd devine publica prin diferite moduri :
publicarea Tn reviste strdine de specialitate sau reviste ro-
manesti editate pentru straindtate ; prin remiterea benefi-
ciarilor prezumtivi a unor cataloage, prospecte, oferte-cir-
culari, facturi pro forma; prin expuneri la tirguri si ex-
pozitii internationale ; prin filme documentare, ~ conferinte
de presd etc. Privite din punct de vedere al dreptului na-
tional al majoritatii statelor, ofertele farda angajament si,
in special, cele adresate>unor persoane nedeterminate, nu
constituie decit simple invitatii pentru viitoare negocieri.

Cea de a doua functie se realizeaza prin intermediul,
ofertei ferme, prin care se intelege comunicarea ce se a-
dreseaza unel persoane fizice Sau juridice determinate. A-
ceastd categorie de ofertd se deosebeste de_ oferta publici-
tara .(oferta fara angajament) prin aceea ca prin ea ofer- |

oferta publicitard, de-
care nu_ este altceva



tantul adreseaza o propunere unei persoane individuale, in
legaturd cu ncheierea ferma a unui contract.

Constituind manifestarea de’'vointa a ofertantului de a in-
cheia ferm contractul privind obiectul ofertat, consecinta
principala a unei astfel de oferte este fundamentala: dacd
este acceptata Tntrutotul de catre destinatarul ei Tnseamna
contract Tncheiat; cu alte cuvinte, odatd manifestat prin
acceptare acordul de vointd al destinatarului, cele doua
documente comerciale. — oferta si confirmarea — valorea-
za, potrivit tuturor sistemelor de drept national, contract
perfectat in mod legal. ) )

Ca urmare a faptului cd oferta ferma prin confirmarea
ei de catre destinatar devine contract comercial interna-
tional, acesta trebuie sa cuprinda toate elementele nece-
sare pentru valabilitatea unui contract; Tn cazul contracte-
lor de vinzare-cumpdrare, oferta trebuie sa contind : marfa
oferita, pretul, modalitatea de decontare, conditiile de li-
vrare etc. Potrivit art. 53, alin, final, din Legea contractelor
economice, o oferta emisa de catre o Tnireprindere ro-
mana de comert exterior trebuie sa contind ,si termenul
n care poate' sa fie acceptatal*. Importanta inscrierii Tn
ofertd a acestui termen este evidentd: destinatarul este
informat pe aceastd cale cd se gaseste In fata unei oferte
ferme, asupra cdreia are timpul necesar s& se pronunte
pina la expirarea termenului’ acordat, timp in care ofer-
tantul nu-si_va revoca oferta facuta. )

Ca reguld, revocarea ofertei se poate face n peri-
oada acordatd pentru acceptare numai In cazul in care
revocarea_ajunge la_destinatar Tnaintea ofertei.

in prctita comerciala internationald — in special in ca-
zurile Tri care Intre parteneri sint relatii comreciale tra-
ditionale — initiativa Tncheierii contractului o are cum-

paratorul, fie prin emiterea unei cereri de ofertd _sau,
direct, prin emiterea unei comenzi, care echivaleaza, Tn
acest caz, cu o ofertd. Asa fiind, confirmarea comenzii sau
executarea ei intocmai, imediat dupa primirea ei, echiva-
leaza cu contract incheiat.

De asemenea, comanda are si functia de a detalia si
une n executare a unor contracte cadru sau conventii
Incheiate intre partenerii de afaceri.

contracte comerciale
internationale — categorii

Plecind de la actele si faptele de comert care pot consti-
tui  obiectul de activitate a Tintreprinderilor de co-
mert exterior, prin art. 61 din Legea contractelor econo-
mice se enumera, enuntiativ, tipurile de contracte comer-
ciale internationale care pot fi incheiate in desfasurarea
activitati de comert exterior. Evident, un tablou complet
care sa cuprinda toate tipurile de contracte comerciale in-
ternationale este greu de intocmit si nici nu ar avea o im-
portanta practicd deosebitd, aceasta cu atit mai mult, daca
avem 1n vedere faptul ca Tn functie de obiectul concret
al fiecdrei tranzactii Tn parte contractul ce se perfecteaza
poate include elemente proprii ale altor tipuri de contracte.
Astfel, bundoard, un contract de vinzare a unui anumit
utilaj poate s& cuprinda si_elementele contractului de li-
centa a brevetului de inventie dupa care se va fabrica pro-
dusul Tn cauza cu utilajul cumparat. Cu toate acestea, ple-
cind de ta practica comerciald internationala si tinind
seama de prevederile art. 61 din Legea contractelor eco-
nomice o grupare a principalelor tipuri de contracte co-
merciale internationale poate fi facuta (cu tot riscul de
subiectivism care poate sa se manifeste, datorat punctului
de vedere de la care se pleacd).

a) Contracte comerciale internationale care au ca obiect
transferul proprietatii bunurilor. 'Din aceasta categorie de
contracte — care predomina comertul international — fac
parte contractele clasice de vinzare-cumparare de bunuri

fungibile si nefungibile, precum si cele denumite Tn dreptul
si practica noastra comerciald contracte de exporturi
complexe.

Tn dreptul modem vinzarea-cumpararea este definitd
drept contractul prin care vinzatorul se obliga sa stramute

propritatea unui anumit bun, iar cumparatorul sa plateasca
pretul, constind dintr-o suma de bani.

Caractere juridice ale contractului de vinzare-cumparare:
a) este un contract bilteral : dd nagtere la obligatii atit
pentru vinzator cit si pentru cumparator ; b) este un con-
tract cu titlu ofieros : fiecare dintre parti urmareste obti-
nerea unui avantaj patrimonial ; c¢) este un.contract trans-
late de proprietate : vinzatorul are obligatia sa transmita
cumparatorului dreptul de proprietate.

n functie de natura si_caile de realizare a vinzarilor in-
ternationale, Tn practicd intilnim mai multe tipuri de con-
tracte de vinzare-cumparare: a) contractele de vinzare-
cumparare incheiate ca rezultat al negocierii dintre doi
parteneri (tipul clasic) ; b) contractele de vinzare-cumpa-
rare incheiate in cadrul burselor ; c) cele incheiate in cadrul
licitatiilor si d) contractele de exporturi complexe.

b) Contractele comerciale internationale privind transfe-
rul” propriu-zis de tehnologie si activitati adiacente. Inclu-
dem in aceasta grupa :. ) )

— contractele de cesiune de brevete de inventie, care se
caracterizeaza prin trecerea dreptului de proprietate asupra
inventiei de la cedent la cesionar, contra unui pret ;

— contractul de licentiere de brevete de inventie, care
are ca obiect acordarea de catre licentiator, licentiatului a
dreptului _de folosintd a inventiei, pretul fiind, de regula,
o suimd fixa initiala si o redeventa calculatd periodic 1n
raport cu volumul produselor fabricate sau comercializate
sub licenta respectiva ;

— contractul de transfer de know-how prin care detina-
torul cunostintelor nebrevetate necesare fabricarii unui pro-
dus le cedeaza beneficiarului, retul fiind constituit fie
dintr-o suma fixa, fie dintr-o redeventa care se calculeaza
periodic potrivit regulilor stabilite de partile contractante ;

— contractul de consulting-engineering are ca obiect
Prestarea unor servicii de specialitate constind din studii de
undamentare, proiectare si coordonare a unor lucrari pri-
vind realizarea de obiective industriale sau civile, modali-
tatile de plata fiind multiple : o suma forfetard, in functie
de timpul utilizat, prin procentaj asupra valorii lucrérii etc.

Caracteristica contractelor din aceasta grupa o constituie
faptul ca pot fi incheiate separat fiecare, sau pot fi incluse
n contractele de exporturi complexe.

c) Contracte de finantare a comertului international.
Aceasta grupa cuprinde, la rindul ei, un numar Tnsemnat
de tipuri de contracte, dintre care semnalam :

— contractele, de Tmprumuturi bancare, ale caror parti-
cularitati proprii sint determinate de natura creditelor acor-
date, durata lor, formele de garantie etc. ;

— contractul de leasing — specific de finantare pe ter-
men lung — prin care finantatorul pune_ la dispozitia bene-
ficiarulur mijloace de productie determinate, pe care_ le-a
achizitionat in acest scop, uneori cu concursul tehnic al
beneficiarului ; plata dreptului de folosinta a acestor mij-
loace de productie se face prin rate periodice, fiecare rata
incluzind cota de amortisment plus beneficiul finantatorului:

— _contractul de forfaiting — modalitate de mobilizare a
creditelor pe termen scurt si mediu — ape ca obiect scon-
tarea de titluri de credit, In special, sub forma de cambii
emise Tn baza unor operatiuni comerciale de export ;

— contractul de factoring — modalitate de mobilizare a
creditelor numai pe termen scurt — are ca obiect cesiunea
dreptului de creanta rezultat din facturi comerciale de ca-
tre intreprinderea industriala furnizoare, catre o institutie
financiara specializata in ncasarea lor de la clienti, contra
unui comision (rabat scizut din valoarea facturilor).

_d) Contracte comerciale internationale de prestari de_ser-
vicli. Din aceasta grupa fac p”rte un numar mare de tipuri
de contracte, determinate de natura diversificatda a genu-
rilor de servicii care se presteazd pe plan international si
care prin finalitatea urmaritda au caracter comercial. Sint
cuprinse in aceasta grupa : contractul de turism : contrac-
tele bancare privind prestarea unor servicii specifice prin-
tre care cele legate de platile internationale detin o pon-
dere importanta’; contractele de transporturi, expeditii si
asigurari internationale ; contractul de depozit de marfuri:
contracte de asistenta tehnica etc.



Cunoscute in literatura de specialitate sub denumirea
genericd de comert_ invizibil, in unele tari aceste activitati
comerciale constituie o sursa importanta de valutd, con-
trbuind la Tmbunatatirea balantei de plati externe. .

e) Contractele comerciale intérnationale” de intermediere.
La baza diverselor forme de intermediere Tn activitatea co-
merciald internationala stau, de reguld, contractul de man-
dat comercial, de comision si, in dreptul englez, contrac-
tul de agentie (vezi mai sus tratarea lor). ) o

Contractele de cooperare economica si tehnico-stiinti-

fica internationald. Cooperarea economica internationald se
desfasoara atit Tn baza unor contracte specifice cit si prin
intermediul unor alte contracte comerciale, dintre cele enu-
merate mai sus, care sint adaptate, capatind un profil pro-
priu, Tn functie de natura actiunii de cooperare Tn reali-
zarea cdreia se incheie.
. Printre contractele comerciale internationale specifice ac-
tiunilor de cooperare economica _se numard, cu precadere,
contractele de infiintare de societdti mixte in tara si in
straindtate; de asemenea, au un pronuntat caracter de co-
opefrare'contractele incheiate Tn" domeniul cercetarii sti-
intifice.

formarea contractelor comerciale

internationale

Legat de formarea contractului, de ncheierea lui, doua
aspecte prezintda importanta: momentul si locul formarii.

a) Momentul formarii contractului. Evident, in cazul con-
tractelor care se formeaza intre prezenti problema deter-
minarii momentului formarii lor nu prezinta nici o difi-
cultate, acesta fiind data semnarii actului constatator al
acordului de vointd al celor doua parti. Tn situatia Tn care
partile nu sint prezente pentru a Ferfecta contractul prin
semnatura lor- simultand, momentul formarii realizindu-se
inter absentes urmeazd unele reguli diferite. Tn doctrina
de specialitate, bazata pe sistemele de drept national, s-au
formulat patru teorii_ cu privire la momentul formaérii
contractului: teoria emisiunii sau declaratiei, teoria expe-
dierii, teoria receptiei, teoria informarii. Dintre aceste teorii
doua prezintd importanta practica, respectiv teoria expe-
dierii si_aceea a_receptiei. )

Potrivit teoriei expedierii, contractul este considerat for-
mat n momentul Tn care destinatarul ofertei_a expediat
ofertantului acceptarea sa. Aceastd teorie o gasim in sis-
temul Common Law si S.U.A

Potrivit teoriei receptiei contractul este considerat for-
mat nu Tn momentul In care destinatarul a expediat ofer-
tantului acceptarea sa, ci Tn acela in care acceptarea desti-
natarului a ajuns la ofertant. Dupa aceasta teorie, ofertan-
tul (destinatarul acceptarii) este obligat sa ia cunostintad de
acceptarea in momentul in care a primit-o. Aceasta teorie
este adoptatd de toate tarile continental-europene si de
alte state, fiind predominanta.

Conditille generale de livrare C.A.E.R. 1968/1975, adoptind
teoria receptiunii prevad cd, contractul se considera inche-
iat Tntre cei absenti in momentul primirii de catre ofertant
a _comunicarii _cu privire la acceptarea fara obiectiuni a
ofertei Tn limitele termenului indicat Tn ofertd, iar daca
in oferta nu este prevazut un astfel de termen, in
decurs de 30 zile, din ziua expedierii ofertei. Conditiile ge-
nerale C.EEE/O.N.U au adoptat, Tn majoritatea lor teoria
receptiei. B ) ) )

b) Locul formarii contractului. Determinarea locului for-
marii contractului prezintd importantd in _cazurile in care
partile nu au ales printr-o clauza expresd lex contractus,
lar contractul s-a format inter absentes. Tn adevar, in
asemenea situatii norma conflictualda lex loci actus nu poa-
te fi folositd, mai_ Tnainte ca punctul %e rafic unde s-au
fntflnit consimtdmintele sa fie identificat, deoarece teoretic,
el poate coincide atft cu domiciliul (sediul) ofertantului,
cit si cu cel al acceptantului; ca urmare, o alegere prea-
labild Tntre aceste puncte de legaturd se impune.

Pentru comercialistii din Tintreprinderile noastre de co-
mert exterior cunoasterea criterillor de stabilire a locului
unde se formeaza contractul prezintd importanta sub un
dublu aspect: ficind aplicarea art. 35 din Codul comer-

cial, Tn cazul ofertelor de export acceptate de destinatar
fara rezerve, contractului astfel incheiat urmeaza sa i se
aplice dreptul tarii ofertantului, deci dreptul roméan; n
cazul_ofertelor externe privind importuri, pe care le accep-
ta, fara precizarea dreptului aplicabil, lex contractus va
deveni dreptul national al partenerului extern — vinzator.

obiectul prestatiei vinzatorului — marfa

Pentru ca bunurile sa poatda constitui obiectul unui con-
tract de vinzare-cumipdrare internationald trebuie s& Tn-
deplineascd anumite conditii: a) sa poatd fi transmise de
la vinzator la cumparator; b) sa fie determinabile (prin
descriere, precizarea anumitor calitati, sortimente, canti-
tati etc.); c) sa fie fabricate, sau sa existe posibilitatea de
fabricare n viitor; d) sa existe Tn _momentul incheierii
contractului, sau_s& poatd exista in viitor; e) exportul bu-
nului respectiv sa nu fie interzis.

Observatie: Vinzatorul comerciant nu este obligat sa po-
sede toate marfurile pe care le vinde, el jucind uneori ro-
lul de intermediar, are obligatia sa-si procure lucru vin-
dut pentru a-1 preda cumparatorului.

Clasificarea bunurilor care fac obiectul vinzarii:

a) Bunuri fungibile: acele bunuri care sint interschimbate
prin masurare, numdrare, cintarire si socotire. Exemple:
cerealele, produsele petrohere, cafeaua, bumbacul, biletele
de bancd. Aceste bunuri se pot schimba unele cu altelg,
raportul de echivalentd stabilindu-se prin: cintdrire, numa-
rare sau masurare.
~b) Bunuri nefungibile: sint bunurile care au caracteris-
tici Proprn, cu calitati intrinseci, nu se pot Tnlocui unele
pe altele. Exemple: un utilaj unic, un tablou original.

Astazi este din ce In ce mai greu de clasificat strict bu-
nurile Tn fungibile si_nefungibile. Produsele de serie mare,
cu acelasi caracteristici tehnico-functionale care se deose-
besc doar prin numé&rul de serie nu sint deloc mai_putin
fungibile decit acelasi soi de griu (produs in ferme diferite)
etc. Aprecierea fungibilitatii sau a nefungibilitatii este une-
ori subiectiva, daca n conceptia celui care trebuie sa pri-
meascd 0 platd, de exemplu, ddua bunuri care nu apartin
aceleiasi specii 7i procura aceeasi utilitate Tn conditil eco-
nomice similare. (Exemplu: doua automobile cu marci di-
ferite dar care au aceleasi caracteristici tehnice).

Este, de semnalat ca bunurile fungibile se vind prin in-
termediul burselor sau sub directa influenta a acestora
(in cazul tranzactiilor directe dintre vinzator si cumpa-
rator).

0 )clasificare a bunurilor ca obiecte a contractelor co-
merciale de vinzare internationald este si urmatoarea:
a) bunuri mobile corporale: toate marfurile destinate ex-
portului; b) bunuri incorporabile: exportul de inteligenta
(brevete de inventii, marci de fabrica, know-how etc.); )
bunuri imobile: constructii la cheie, nave etc.

In comertul clasic de vinzare-cumparare, care are ca
obiect marfuri de masa fungibile sau nefungibile, céile
frecvent utilizate pentru determinarea calitatii marfurilor
prin clauze generalizate sint urmatoarele:

— vazut-placut, Prln care partile convin ca marfa ce
se contracteazd sa fie aceea care a fost vazuta de cum-
parator, iar verificarea calitatii a fost facutd n cursul
negocierilor de contractare;

— dupa fincercare, potrivit cdruia Tncheierea contractu-
lui este conditionatd de acceptarea dalitdtii dupd anumite
Tncercari facute asupra marfii; .

— model (etaloane, mostre) potrivit caruia calitatea marfii
va trebui sa fie ca aceea pe care o Tntruneste etalonul
sau mostra prezentatd clientului. Mostra poate fi ,,de ofer-
ta" cind este prezentata clientului de catre intreprinderea
furnizoare, sau ,,de comanda" cind este prezentata de be-
neficiar. Prin ncheierea contractului mostra devine mos-
trd contractuald, de referintd si va putea fi péastrata de
una din parti sau de o terta persoana, pind la derularea
completd a contractului, Tn scopul evitarii unor litigii pri-
vind clauza de calitate;

_— tip, prin care se convine s& corespunda calitatea mar-
fii cu_un anumit tip de marfd convenit de parti ; in acest
caz partile convin asupra unei calitdti prestabilite.

— norme, potrivit cdrora se convine ca marfa sa cores-;



punda unor caracteristici care fac obiectul unor codifi-
cari IIa client sau. furnizor, la nivel national sau interna-
tional:

" — de descriere, prin care pértile descriu in contract ca-
racteristicile marfii* iar aceasta descriere se va face prin
definirea caracteristicilor esentiale astfel incit sa nu fie
nevoie de multe comentarii sau instructiuni;

— degustare, pe gustate, folosit in anumite marfuri ali-
mentare, Tn _asemenea cazuri contractul nu se considera
incheiat decit dupda ce cumparatorul a gustat marfurile
declarind_ca-i convin. ) o

Conditiile generale de livrare C.AER., prevad in privin-
ta calitatii marfii, ca aceasta trebuie sa corespunda unor
anumite caracteristici, conventii tehnice, sau  unui aumit
standard, ori unei mostre convenite de parti, iar in ca-
zul in care partile nu au stabilit ca marfurile sa cores-
punda unei anumite calitati, vinzdtorul este obligat sa li-
vreze marfa de calitate medie obisnuita existenta in tara
sa,

Tn cazul exportului de masini-utilaje si echipamente in-
dustriale, in functie de complexitatea obiectului, acesta este
descris in anexe la contract, in care se arata parametrii
tehnici, se descriu  partile componente, calitatea fieca-
ruia.

Un document care se practicd curent si constituie anexa

la contract este caietul de sarcini Th care se inscriu toate
prevederile convenite cu privire la calitatea marfii con-
tractate.
. Oricare ar fi modalitatea de determinare a obiectului si
calitatilor pe care trebuie sa le prezinte, in contract! tre-
buie_formulate clauze clare si precise care sa evite orice
sursa de litigii viitoare.

garantarea calitatii marfurilor — cai

de solutionare a reclamatiilor

Practica comerciald internationala a dovedit cd cumpdara-
torii au preferintd sd. contracteze acele marfuri a caror
calitate este garantatda de catre vinzator, care se angajeaza
s& remedieze si sa inlocuiasca orice articol defect, precum
si_ sd& mentind marfurile in mod constant la acelasi nivel,
prin controale in uzind si in reteau comerciald, efectuate
ulterior eliberarii certificatului de calitate si a celui de
garantie.

Odata cu Tnscrierea acestei clauze se Tnscriu succesiv si
alte prevederi prin care cei doi parteneri isi asuma anu-
mite obligatii si anume:

— cumparatorul sa asigure folosirea normala a marfii,

otrivit destinatiei si s& creeze conditii pentru o normala
olosire; cind este necesar, asemenea conditii pot fi Tn-
serate si in caietul de sarcini;

— vinzatorul sa remedieze orice defectiune, indicindu-se
si_modalitatile de remediere, returnarea marfii furnizorului,
trimiterea unor_specialisti pentru efectuarea remedierii, li-
vrarea unei _noi marfi sau a unei piese, acestea urmind
sa fie expediate pe cheltuiala vinzatorului.

Clauza_ de garantie implica in mod necesar_stabilirea
unei perioade de garantie,inauntrul careia vinzatorul ras-
punde pentru vicii. Stabilirea acestei perioade in contracte
se_poate fape prin folosirea unor criterii legale sau a unor
criterii conventionale fixate prin acordul partilor.

in cazul in care au fost livrate marfuri necorespunza-
toare conditiilor de calitate convenite Tn contract, cumpa-
ratorul are dreptul sa reclame vinzdtorului ca marfurile
livrate au anumite vicii. Tn perioada de garantie vinzatorul
raspunde pentru calitate indiferent dacd viciile sint apa-
rente sau ascunse si are obligatia sa Tnlature defectul con-
statat in cursul termenului de garantie. Tn unele conditii
generale de vinzare sau contracte tip se prevede Tn mod
expres ce garanteaza vinzatorul si Tn ce conditii ras-
punde sau nu in perioada de garantie.

Scopul reclamatiei este gasirea unei solutii amiabile de
rezolvare si evitarea uhui fitigiu. C.G.L—C.AE.R. 1968/1975
revad pentru formularea reclamatiilor un termen de 6
uni de ladata livrarii marfurilor, iarin cazul marfurilorin
care se acorda garantie, termenul de 30 de zile de la ex-

pirarea acesteia, cu conditia ca lipsurile sa fi fost desco-
perite in cadrul perioadei de garantie. Neprezentarea re-
clamatiei in forma scrisd in termenele stabilite priveaza
pe cumpardtor de dreptul de a se adresa arbitrajului.

Vinzatorul are obligatia sa confirme reclamatiUe Tn_cel
mult 7 zile lucratoare de la data prezentarii acesteia® Tre-
buie sa analizeze reclamatia si sa comunice cumparatoru-
lui hotarirea sa in maximum 1—2 luni de la primirea re-
clamatiei, termen ce se recomanda a fi_stabilit prin con-
tract, Tn functie de obiectul contractului. Daca acest ter-
men nu se respectd, Tn caz_ de litigiu, indiferent de solutia
acestuia, taxele de arbitraj vor fiI suportate de vinzitor.

Solutionarea reclamatiilor privind calitatea necorespunza-
toare a marfurilor livrate se poate face prin : )

a) Reconditionarea marfurilor —serealizeaza prin nlatu-
rarea deficientelor calitative constatate la destinatie, prin
repararea acestora de catre vinzator sau de cétre cumpa-
rator sau de o tertd persoana specializata, trecind in contul
vinzatorului cheltuielile normale pe care le-a suportat. Exe-
cutarea reparatiilor nu inlaturd dreptul cumparatorului de
a gretlnde penalititi pentru eventuala intirziere a livrarii.
C.GL—C.AER. 1968/1975 prevad o penalitate de 0,05%/zi
din pretul total al contractului pentru primele 30 de zile,
0.08%/zi pentruu rmatoarele 30 de zile si 0,12%/zi in con-
tinuare, fara ca totalul penalitatilor sa poata depasi 8%
din valoarea contractului. )

Dacd nici dupa remediere calitatea nu corespunde, marfa
poate_fi refuzata, vinzatorul suportind toate cheltuielile.

¢) Restituirea marfurilor in scopul Tnlocuirii lor poate fi
solicitatd de vinzator intr-un_termen convenabil ambilor
parteneri, stabilit Tn contract. C.G.L.—C.A.E.R. 1968/1975 pre-
vad cd nerespectarea acestei obligatii_poate duce la denun-
tarea contractului si restituirea de catre vinzator a sume-
lor eventual platite de cumpérator. o )

'dt) Dacda marfurile primite cu defectiuni de calitate pot
fi folosite, se pot solicita bonificatii Tn urmatoarele cazuri:
marfuri necorespunzatoare conditiilor de calitate, prezentare,
ambalaj, sortimente, specificatii etc.; lipsuri cantitative
constatate la destinatie; deprecieri sau deteriorari Tn timpul
transportului ; cheltuieli facute de cumpdrator in privinta
calitatii, ambalajului, marcarii etc. ; contravaloarea piese-
lor de schimb efc.

obiectul prestafiei cumparatorului— preful

Ca element esential al contractului de ..anzare-cumlp“_-
rare, pretul constituie obiectul prestatiunii cumparatorului,
acesta fiind obligat ca Tn schimbul lucrului a cérui proprie-
tate i se transfera prin efectul contractului sa plateasca un
pret. In acest sens, obiectul contractului 7l constituie lucrul
vindut, pentru vinzator si pretul platit, pentru cumparator;
existenta pretului- este deci necesara pentru Tnsasi forma-
rea contractului. Nu este Tnsa suficient ca pretul sa existe,
cerindu-se ca el sa Tndeplineasca urmatoarele trei conditii:
sd consiste Tntr-o suma de bani ; s& fie serios-; sa fie de-
terminat sau cel putin determinabil.

In literatura de specialitate se evidentiaza regula gene-
rald, potrivit careia preturile mondiale se formeaza pe piata
caracteristica, unde are loc cel mai mare volum de tran-
zactii_de_export si import si_unde platile se efectueazd, de
reguld, n valuta  convertibild. Tn vinzarea _ externa,
marfurile au, in afara de valoarea lor nationala si o va-
loare internationald, determinatd de nivelul productivitatii
muncii Pe plan mondial. Marimile medii ale acesteia in
principalele tari producatoare formeaza o scard pe baza cé-
reia se stabileste productivitatea medie internationald. Ca
atare, pretul mondial nu se formeaza in functie de valoarea
produsului Tntr-o singura tard, ci are la baza o valoare
medie internationald.

Metodologia de formare a preturilor adoptata tn cadrul
tranzactiilor incheiate de tara noastra, cu tarile membre
ale C.AE.R. poate fi astfel sintetizata : preturile de tran-
zacte au in vedere preturile mondiale, pe una sau mai
multe piete caracteristice si accesibile atit pentru cumpa-
rator, Cit si pentru vinzator; pentru a se evita influentele
conjuncturale, se iau in considerare mediile preturilor mon-
diale pe ultimii cinci ani premergatori anului pentru care
se calculeaza.



Categoriile de preturi practicate, Tn special, Tn raporturile
cu parteneri din state cu economie capitalistd sint: pre-
turile de tranzactie — cele mai frecvent ntflnite — se sta-
bilesc pe calea tratativelor, pentru fiecare operatiune Tn
arte, fiind influentate de o serie de factori (cotatii de
ursd, volumul afacerilor, conditiile de platd etc); cotatiile
de bursd, sint preturi mondiale stabilite la bursele” de
marfuri fungibile si standardizate international, pe baza
raportului direct dintre cerere si ofertd ; preturi de licitatie,
se stabilesc pentru anumite produse prin licitatii organizate
in cadrai unor centre comerciale traditionale din diferite
state sau de organizatii autorizate de stat, pentru achizi-
tionarea de utilaje, tehnologii etc.

a) Pretul de tranzactie se inscrie, ca regula generald, atit
Pevunltate.a de masura a marfii, cit si cu valoarea lor to-
ala, exprimata Tn valuta convenita (care se numeste valuta
tranzactiei, spre deosebire de valuta Tn care se face plata
si care se numeste valuta de decontare). )

Cotiatiile de bursa sint folosite de intreprinderile noastre
de comert exterior In toate cazurile in care marfurile care
constituie obiectul lor de activitate sint cotate la burse, pe
piata accesibild din_punct de vedere comercial (produse
petroliere, zahar, griu, bumbac, ulei etc.). Astfel, Tntr-un
contract incheiat de ,,PETROLEXPORT" intllnim urma-
toarea formulare a clauzei privind pretul pentru benzini
98/99 CO ,,Pretul de vinzare este cel cotat in conditia de
livrare F.O.B. Rotterdam, din ziua corespunzatoare datei
conosamentului, mai putin... dolari S.U.A., reprezentind
navlul, conditia de livrare fiind F.0.B. Constanta".

Exemplul de mai sus ilustreaza practica internationald,
potrivit careia pretul in anumite contracte comerciale de
vinzare poate fi nu numai precis determinat, ci si determi-
nabil, evident cu referinte la anumite situatii de viitor,
care sint necontestabile.

b) Preturile de licitatie pentru achizitionarea de utilaje,
echipamente industriale, tehnologii etc. se caracterizeaza
prin aceea cd sint fixe : odatd trecuta in ofertd clauza pri-
vind pretul, aceasta nu mai poate fi modificatd, iar Th caz
de adjudecare, urmind sa fie Tnscrisa Tntocmai Tn contract.
Ca urmare, la stabilirea lor este necesar sa se aiba in ve-
dere toate elementele care pot sa-1 influenteze din momen-
tul inscrierii lui Tn ofertd si pind la termenul probabil de
Tncasarea totala a pretului, care poate fi peste 3—4 ani.
Printre aceste elemente nu pot fi neglijate : eroziunea ca-
italului, nivelul dobinzilor practicate pe Biata valutara de
inantare a investitiei, coeficientul probabil de majorarea
P_re_:tyrilor Si manoperei. Operatiunea apare cu atit mai di-
icila, daca avem 1in vedere ca paralel cu urmarirea unei
anumite rentabilititi finale a tranzactiei, trebuie avut Tn
vedere si gradul de competitivitate, deoarece oferta noastra
intra in concurs cu_alte oferte formulate de furnizori
similari din diverse tari, iar orice negociere ulterioara asu-
pra pretului nu este posibila.

Asadar, particularitatea acestor genuri de preturi consta
n faptul cd prin contractul care se incheie posterior adju-
decarii nu se poate face nici o deviere de la pretul inscris
n oferta de participare la licitatie.

clauze privind consolidarea prefului

Consecintele negative ale fluctuatiilor valutare au condus
la cdutari in practica comertului "international de a gasi
solutii corespunzatoare care sa le preintimpine sau, cel

putn sa le atenueze. O aplicare traditionalda a cunoscut-o
clauza aur si clauza valuta.

Ambele clauze au ajuns sa nu mai prezinte valoare prac-
tica, datoritd renuntarii la definirea in aur a monedei na-
tionale si a trecerii la flotarea cursurilor monedelor na-
tionale ale tarilor cu economie capitalista.

Actualmente, solutia optima o reprezintd raportarea
cursului valutei de platd la media cursurilor mai multor
valute, conturand trei variante.

— Clauza multivalutara bazatda pe un cos restrins de
valute — care constda din adoptarea de catre partile con-

tractante si alegerea a 3—5 valute considerate mai stabile
care sa constitule cursul de referinta.

— Clauza multivalutard bazatd pe unitatea de cont a
F.M.I._ — Drepturile speciale de tragere. (Clauza multilate-
rald D.S.T.), leagda moneda de platda de D.S.T. (care este
unitatea decont a Fondului Monetar Internaglonalg. Este
considerata cea mai stabild unitate monetara de referinta,
valoarea ei calculindu-se zilnic pe baza unui cos valutar
compus din 16 valute ale statelor cu o pondere importantad
in comertul international, publicate zilnic in Buletinul
F.M.l, exprinat in fiecare din cele 16 valute. Tn mod
practic toate monedele convertibile pot fi raportate la
Dreptul Special de Tragere, acesta servind astfel ca o uni-
tate de cont stabila pentru referinta.

— Clauza multivalutard bazata pe alte unitati de cont,
pe baza nfiintarii unor serii de alte unitati de cont, cu
aplicatie regionald, care pot sa constituie tot atitea clauze
multivalutare de preTntTumare a riscurilor decurgind din
fluctuatia Valutara. Astfel avem, U.UJt.C.O. (unitatea de
cont a tarilor glet,el comune) ; E.UA. (unitatea europeana
de cont) ; UJL.C.R.U. (unitatea monetard asiaticd), A.M.U.
(unitatea de cont a /Fondului  Monetar Arab — Dinar
arab = 3 D.S.T.).

O modalitate extracontractuala de a contracara urmarile
fluctuatiilor valutare, o reprezintd si o varianta a opera-
tiunilor valutare la termen, operatiuni de hadging valutar,
prin care exportatorul trece ,jocul" fluctuatiilor valutare,
inclusiv consecintele, asupra unul organ financiar specia-
lizat Tn operatiuni valutare — banca sa comerciala.

Revizuirea pretului. Datorita fenomenelor inflationiste, se
constatd si scumpirea materiilor prima si a manoperei care
se ncorporeaza in echipamentele industriale complexe, res-
pectiv al contractelor internationale de realizarea de mari
ansambluri industriale. Datoritd acestor fenomene, care sa
reflectd Tn costurile finale ale unor asemenea exporturi,
devenind nerentabile Tn raport cu pretul initial* stabilit la
data perfectarii contractului, practica Internationald a im-
pus_ folosirea_unor modalitati de Tnlaturare totald sau _cel
putin partiald, a consecintelor pe care le are scumpirea
materiilor prime si a manoperei. Cea mai cunoscuta cale
de evitare a unor asemenea riscuri 0 constituie adoptarea
prin contract a formulei de recalculare a pretului elabo-
ratd de C.E.E/O.N.U, prin_Conditiile gen(_erale pentru fur-
nizari si_montaje de echipamente e import si expori
(model 574 A). lata o aplicare practica a formulei de re-
calculare Tnscrisda Tntr-un contract Tncheiat de o intreprin-
dere de comert exterior cu un partener extern, pentru im-
portul de cazane de la o firma din R.F.G.

»Preturile prevazute Tn prezentul articol se recalculeaza
pentru a fi aduse la nivelul preturilor la data livrarii, dupa
urmatoarea formula :

faTb U—-+c¢
v Mo
Pi = pretul final de calculat,
Po «> pretul initial prevdzut in contract,' .
Mo = pretul acestul otel in_ziua Tncheierii. contractului;
Mt = pretul valabil in R.F.G. pentru otelul Thomas la
data revizuirii :
~ 50 = salariul mediu pentru un muncilor necésatorit, in
industria metalurgica din regiunea Rinul de Nord ;
51 = idem, la data revizuirii pretului®.

Incasarea prefului

garantii privind

la vinzarile pe credit

Caile de garantare a fncasarii pretului la vinzarile pe
credit si-nt multiple: asigurarea  creditelor, scrisori de
garantii bancare, avalul ~ bancar, ipoteca si rezervarea
dreptului de proprietate.

a) Asigurarea creditelor se realizeaza prin Tncheierea con-
tractelor de asigurare Tn care asiguratorul (o bancd) preia
obligatia de a rambursa asiguratului (vinzdtor) creditul
nerestituit de cumparator, expresie a riscului ~comercial
(necomercial) avut In vedere de partile contractante. Pentru



stimularea exporturilor, statele capitaliste dezvoltate au
institutii de asigurare specializate numai pe credite pentru
export. Asigurdri privind creditele de export Tncheie si so-
cietatile de asigurari, de reguld, numai pentru riscuri co-
merciale si numai pentru credite pe termen scurt sau
mijlocii. Executarea silitd a debitorului neplatnic revine
creditorului. Primele de asigurare sint platite de asigurat

(vinzdtorul) care le transfera cumparatorului ~ majorand
preturile de vinzare. Asigurarea nu exclude garantia ban-
cara, fumizorul-asiguratt — beneficiind e 0 dubla

acoperire a riscului de neplata.

Creditele se asigura numai Tn proportie de 70—80%,
diferenta pina la 100% constituind riscul creditorului. In-
solvabilitatea debitorului_trebuie stabilita in mod cert, ca
urmare a deschiderii unei actiuni juridice sau extrajuridice.

Tn R.S. Roménia, ADAS asigura pretentiile banesti refe-
ritoare la credite numai pentru cazuri de insolvabilitate
comerciala.

.b? Bancile comerciale indeplinesc si operatiunea .comer-
ciala de a garanta sub forma scrisorilor de ‘garantie ban-
cara executarea obligatiilor asumate de un comerciant ca
parte Intr-un_contract comercial international. Prin ase-
menea scrisori bancile garanteaza : deschiderea_unui acre-
ditiv documentar pind la o anumita datd; ca vor plati
contravaloarea documentelor primite la incaso, a ratelor
aferente unor vinzari pe credit, sa avali-zeze si sa plateasca
cambii referitoare la operatiunile respective; executarea
de catre furnizor a contractului Tn bune conditiuni ; resti-
tuirea avansului  acordat . furnizorului — cumparatorului
strdin_— n cazul in care furnizorul nu a livrat din vina
sa marfurile din contract, participarea la licitatie a n-
treprinderii garantate; Tndeplinirea contractelor de con-
signatie ;

n toate aceste cazuri bancile nu garanteaza anumite
fapte ci preiau o obligatie de platd pentru situatia cind
cel garantat nu si-a indeplinit obligatia contractuald, la
valoarea inscrisa Tn scrisoarea de garantie.

Elementele esentiale ale scrisorii de garantie  ban-
cara sint: denumirea si adresa bancii garante ; denumirea
si adresa persoanei fizice si juridice garantate; numele
si adresa beneficiarului garantiei ; obiectul si valoarea ga-
rantiei, cu termenul ei de plata; clauzele de renuntare
la beneficiul disentiunii, diviziunii, etc. ; valabilitatea ga-
rantiei ; clauze speciale referitoare la prelungirea terme-
nului de valabilitate, la reducerea valorii garantiei ; con-
ditiile Tn care garantul va fi solicitat la plata.

Sub aspectul naturii juridice a angajamentului  bancii
garante deosebim : garantii bancare simple — 1in_ care
banca garantd cere beneficiarului s& urmareascd mai intli
e debitorul principal ; garantii bancare solidare — caz
In care beneficiarul poate executa Th mod egal pe debi-
torul propriu-zis sau banca garanta.

c) Avalul bancar reprezintda de asemenea un instrument
eficient si comod de garantare. Tn ipoteza ca prin contrac-
tul international de Vvinzare-cumparare importatorul se
obliga sa accepte cambiile trase de exportator pe baza
documentelor de livrare iar banca garanta accepta sa ava-
lizeze pentru el cambiile respective, exportatorul obtineur-
matoarele avantaje: intra In posesia unui titlu de credit
imediat dupa livrare, reprezentind o valoare intrinseca,
deci_imediat negociabild ; pe masura nevoii de disponibi-
litdti financiare imediate, are posibilitatea scontarii titlu-
rilor respective.

Spre deosebire de scrisoarea de garantie bancard, avalul
si consecintele care decurg din acordarea lui sint supuse
dreptului cambial, cu proceduri proprii de executare, avind
un caracter operativ.

Cambia fiind un titlu de credit autonom, obligatiile
asumate de semnatari se executa independent de contractul
comercial care a generat-o; astfel avalul bancar prezinta
un gradi de securitate ridicat pentru beneficiarul cambiei.

d) Ipoteca constituie o altd modalitate de consolidare a

vinzarile de nave si la exporturi complexe, fiind admisa de
mijloc de garantie_si_ prin H.C.M. nr. 1682/1970.

Valoarea comerciala a ipotecii constda in faptul ca pro-
prietarul imobilului ipotecat isi pastreaza toate atributele
dreptului de proprietate pina ih momentul deschiderii pro-
cegfugii de executie silitd.  Mecanismul ipotecii decurge
astfel :

— comerciantul incheie un contract de credit (pe termen
mediu sau lung) ; o S

— rambursarea creditului este garantatd prin instituirea
un(alI ipoteci asupra unui bun imobil, proprietate a debi-
torului ;

— procedura — constind in Tnscrierea ipotecii n regis-
trul de proprietati imobiliare — 17l asigura pe creditor im-
potriva Tnstrdindrii mobilului Tnaintea rambursarii credi-
tului acordat. ) )

— daca la scadenta creanta nu este onoratd, imobilul se
scoate la licitatie urmind ca din suma obtinutd sa se ono-
reze creanta, dobinzile si cheltuielile aferente.

Ipoteca poate fi utilizatd ca modalitate de garantare a
exporturilor si Tn cazul unor bunuri mobile, instituindu-se
asupra unor imobile pe care le detine cumparatorul. Din
partea exportatorului roméan o importantd deosebita trebuie
acordata cercetarii bunului- ce va fi ipotecat pentru a
obtine ipoteca de rangul |I.

e) Rezervarea dreptului de proprietate, clauza suspensiva
din punct de vedere juridic este si ea 0o modalitate de
garantare. Formularea acestei clauze se face in sensul ca
marfa livratd ramine proprietatea vinzatorului atit timp
cit contractul nu a fost platit. Avantajoasa pentru cumpa-
rator, clauza prezinta dezavantaje importante pentru vin-
zator pentru ca un cumparator de rea credintda aflat in
posesia documentelor si de multe ori si a marfii o poate
instrdina.

Tn unele tari rezervarea dreptului de proprietate se ins-
crie in registrul de comert. ) )

Unele banci conditioneaza acordarea avalului de cesiunea
de catre vinzdtor a rezervarii dreptului de proprietate.

Fata de inconvenientele pe care le prezintd aceasta forma
de garantare a_rambursarii creditului acordat, se recoman-
da circumspectie la adoptarea ei.

clauze privind modalitatile de plata

Actul final al oricarui_contract comercial international Tl
constituie plata pretului de catre beneficiarul marfurilor
primite sau a serviciilor executate de furnizor. Daca pe
plan intern mecanismul decontarilor este bine reglemen-
tat si se realizeaza relativ simplu, prin virarea sumei din
contul debitorului Tn cel al creditorului, cu totul altfel se
pune problema n cazul platilor internationale ; in aseme-
nea plati, mecanismul se complica cel putin datorita ur-
matorilor trei factori : una din parti — creditor sau debitor
— este strdind ; Tn toate cazurile intervine si o banca stra-
ind, de regulda corespondentd a Badncii Roméne de Comert
Exterior; plata se face intr-o monedd strdind, ceea ce
impune pentru debitor obligatia de a-si procura din timp
valuta necesara de pe pietele valutare cele mai convenabile.
Toti acesti factori determind alegerea acelor modalitati de
plata care prezintd un grad ridicat de garantie a Tncasarii
pretului si formularea unor clauze adecvate, cu un grad
ridicat de eficienta.

a) Clauze privind creditul documentar. Este bine 'cu-
noscut cd dintre toate modalitdtile de platd primul loc
1l ocupd creditul documentar. Aceasta modalitate de plata
este adoptatda Tn peste 80% din totalul schimburilor eco-
nomice internationale, datoritd gradului Tnalt de siguranta
pe care Tl are vinzatorul (furnizorul) cu privire la inca-
sarea pretului- marfurilor livrate. Asa fiind Tn cadrul ne-
gocieril vinzarilor internationale se impune sa se acorde
0 importantd deosebitd, pentru cresterea rentabilitatii ex-
porturilor, urmatoarelor aspecte privind un credit docu-
mentar irevocabil ;: domicilierea creditului, data de des-
chidere — daune pentru Redeschidere, suportarea comi-

Tncasarii ratelor creditului, cu aplicabilitate mai ales la [ sioanelor etc.



Prin domicilierea creditului se intelege locul, respectiv
tara, orasul, iar in ultima instanta banca la ghiseele careia
trebuie sa aiba loc plata definitivd a contravalorii docu-
mentelor prezentate 1n baza unui acreditiv, sau achitarea
unei cambii; domicilierea creditului documentar, prezinta
importanta pentru determinarea termenului de incasare si
- de' platd a documentelor de export-import. Sub acest as-
pect, distingem :

— creditul domiciliat Tn tara vinzatorului, care prezinta
avantajul pentru exportator ca poate incasa contravaloarea
marfii, in principiu, imediat dupa ce documentele de ex-
port au fost depuse la banca sa si aceasta a controlat si

gasit documentele in stricta concordantd cu prevederile
acreditivului; exportatorul mai are si avantajul ca nu va
tivea de suportat nici un fel de cheltuiala sub forma
de comisioane sau speze bancare, acestea fiind suportate

(dacd contractele nu prevad altfel) de cadtre cumparator ;

— creditul domiciliat Tn tara cumparatorului, situatie n
care exportatorul va putea incasa contravaloarea marfurilor
exportate numai dupa ce documentele vor ajunge la_banca
suréilrlé, si, dupa ce aceasta le-a controlat si le-a gasit in
regula.

aca datorita unor anumite Tmprejurari nu poate fi
promovat, in cazul exporturilor noastre acreditivul domi-
ciliat la Bucuresti, comercialistul care negociaza vinzarea-
cumpararea trebuie sa se preocupe pentru Tnscrierea in
contract a clauzei de ramlbiurs telegrafic ; prin aceasta clau-
zé sa ntelege dreptul pentru banca exportatorului (B.R.C.E.)
» - a fi_rambursata, de catre banca ordonatoare, pe baza
unui aviz telegrafic prin care prima (B.R.C.E.) Ti confirma
. .- la din urma ca a primit si a expediat (de regula prin
avion) documentele prevazute de acreditiv 1n stricta con-
cordanta cu prevederile acestuia.

Data deschiderii creditului documentar prezinta impor-
tanta pentru exportator, deoarece numai dupd_ deschiderea
lai are certitudinea cd vor fi platite marfurile care ur-
ineazd sa le livreze. Asa fiind, se impun a fi inscrise in
contract clauze exprese, Tn lipsa cadrora nu opereazd con-
ditia suspensiva de executarea obligatiilor ce revin vanza-
torului. Pentru ca angajamentul de deschidere a creditu-
lui sa fie respectat de cumpardtor, in practica internatio-
nala se' foloseste calea inscrierii Tn _contracte a unor pe-
nalitati de Tntarziere sau dreptul vinzatorului de a cere
daune interese, constand din diferenta Tntre pretul din
contract si pretul comercial al pietei la data cind livrarea
ar fi avut loc, daca creditul ar fi fost deschis la timp.

Termenul, de validitate a creditului documentar prezinta,
de asemenea,’ importantd pentru exportator, deoarece n
functie de perioada rdmasa de la data ultimei expeditii
Si Tp-[né la intocmirea documentelor trebuie sa fie un timp
suficient peritru Tncasarea pretului. Acest termen poate
expira atit Tn tara cumparatorului, cit si Tn tara vanza-
torului ; Tn cazul Tn care nu se iIndicd, Tn mod expres,
locul de expirare, el este determinat de locul de plata,
prevazut in acreditiv.

Un alt aspect privind stabilirea conditiilor creditului Tl
constituie problema comisioanelor bancare. Este indicat ca
acest aspect sa intre Tn preocuparea negociatorului roman,
n scopul de a se promova o clauza In contractele de
export, potrivit carela acestea urmeaza sa fie suportate de
-cumparator — ordonatorul creditului documentar.

b) Clauze care se impun a fi promovate privind incaso
documentar. Avem Tn vedere Tn cele ce urmeaza numai
plata prin incaso documentar n cadrul contractelor comer-
ciale de vinzare internationala cu parten.eri din tari cu
economie capitalistd. Este bine cunoscut cd Tn anumite
conditii. modalitatea de ?Iaté prin incaso documentar nu
poate fi evitatda ; de reguld, asemenea situatii pot fi: cum -
paratorul extern prezintd o bonitate recunoscutd pe plan
international ; marfa care face obiectul exportului este mai
putin solicitatda pe piata externa ; legislatia din tara cum-
paratorului- impune, pentru unele marfuri, utilizarea inca-
sou-lui, ca modalitate de decontare etc. Practica o dove-
deste ca riscul de neplata care exista in cazul folosirii
ca modalitate incaso documentar poate fi. Tnlaturat, sau
cel putin substantial atentljat prin combinarea pe calea

unor clauze contractuale a mecanismului cu unele ele-
mente privind alte modalitdti de platd, sau pur si simplu
prin modificarea acestui mecanism. Printre cele mai frec-
vente si eficiente cdi de evitarea riscului de neplatd ara-
tdm : garantia bancard, folosirea cambiei, a politei de
asigurare, vinculatia etc. Evident, toate aceste forme trebuie
promovate inca din faza negocierilor si inscrise in con-
tracte prin clauze adecvate.

Garantia bancara, de care ne-am ocupat Tntr-o sectiune
precedentd poate consolida substantial  mecanismul
incasoului _documentar, sub conditia ca Th cuprinsul ei sa
se prevada_expres cd banca emitenta a scrisorii_se obliga
sa plateasca pretul, renuntind la beneficiul de diviziune si
discutiune, dacd documentele atesta ndeplinirea Tntocmai
a obligatiilor contractuale ale vinzatorului.

Observdm cd incaso documentar dedublat de o scrisoare
de garantie bancard se'apropie ca eficientd de creditul
documentar, sub forma scrisorii comerciale de credit. Evi-
dent, la promovarea In contractele comerciale internationale
a acestel modalitati combinate de plata, comercialistii din
intreprinderile noastre de comert exterior pot intflni opu-
nerea partenerilor straini, motivatd pe Tmprejurarea ca

retul marfii creste cu comisioanele pe care le percep

ancile pentru emiterea scrisorilor de garantie.

Cambia poate fi cu succes folositd la consolidarea inca-
soului documentar, sub urmatoarea forma: odatda cu re-
miterea Bancii Roméane de Comert Exterior a documente-
lor de platd, intreprinderea de comert exterior exportatoare
trage 0 cambie asupra cumpdratorului extern, la vedere,
cu valoarea debitului de Tncasat. Utilizarea cambiei spo-i
reste considerabil siguranta Tn ce priveste achitarea con-1
travalorii_ marfii de catre cumpdrator, cunoscut fiind faptul
ca un refuz de acceptare sau de plata a cambiei declan-
seaza procedura prevazutd n legislatia cambialda (protest,
executarea silita etc.), inclusiv efectele psihologice colate-'
ral-e pe care orice firma comerciald cautd sa le evite pen-
tru a nu-si prejudicia reputatia.

Subliniem ca pentru folosirea cu- succes a cambiei in
cadrul modalitatii de platd de care ne ocupam este im-
perios  necesar ca sa se dea instructiuni  pre-
cise bancii cu privire la o suma de aspecte hotaritoare cu
privire la Tntinderea mandatului dat, cum sant: dacd banca
corespondentd trebuie sau nu sa faca protest Tn cazul unui,
refuz de plata 'sau acceptare, indicarea eventualului repre-
zentant al exportatorului din tara importatorului etc.

Legat de_utilizarea cambieil Tn cadrul incasoului docu-
mentar Tnca o precizare se impune : inserarea in cadrul|
contractului- comercial international a dreptului- ce revine

vinzatorului de a prezenta cumparatorului, prin banca
corespondenta odata cu documentele de expediere a marfii
si a cambiei trase asupra lui, faciliteaza folosirea acestei
formule, partenerul extern fiind legat prin raportul fun-
damental izvorit din contractul comercial international de
vinzare-cumparare si nu va fi surprins cind odata cu docu-
mentul de livrare i. se va prezenta si titlul de credit.

Vinculatia se situeaza printre cele mai eficiente cdi de
evitare a riscului de neplata, in cazul incasoului docu-
mentar. Este o modalitate combinatd de platd care poate
fi astfel sintetizata :

— expedierea marfurilor se face pe adresa unei banci
corespondente a BR.C.E. cu acordul prealabil al acesteia;
n cazurile In care banca nu accepta asemenea operatiuni
expedierea se face pe adresa unor case de expeditii- sau
depozite generale indicate de catre Romtrans;

— documentele si marfurile se predau cumparatorului
extern de .catre banca corespondenta numai contra plata
pretului ; n ipoteza Tn care marfurile se expediaza pe
adresa unor case de expeditie exportatorul roman trebuie
sd transmitd prin Romtrans, instructiuni acestora, potrivit
carora eliberarea marfurilor nu se va face decit pe baza
prezentarii dovezii bancare de achitarea pretului.
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In cadrul negocierilor privind Tncheierea unei tranzactii
internationale un_loc important, care influenteaza direct
pretul si_obligatiile ~vinzatorului si ale cumparatorului
Il prezinta conditiile de livrare. Pe buna dreptate se atirma
in literatura de specialitate ca modul in care sint stabi-
lite, conditiile de livrare determina o anumita fizionomie
fiecarui contract comercial de vinzare internationald, con-
turind prin modalitatea aleasa adevarate tipuri distincte
de contracte, cu efecte_total diferite, de la o conditie la
alta. Ca regula gbnerald, prin conditii de livrare care se
stabilesc prin contracte, se inteleg o suma de activitati
legate de transferare a marfurilor vindute, de la vinzator
la” cumpardtor ; printre acestea enumeram obligatiile par-
tilor privind controlul calitatii marfurilor,  ambalarea,
transportul intern, Tncdrcarea pe nave, asigurarea, trans-

ortul pe parcurs_extern, descarcarea din mijlocul de
ransport, cheltuieli privind autorizatiile de export-import,
taxe vamale etc. = . R . o

Pentru a se stabili, fara echivoc, in sarcina céreia din
partile contractante revine fiecare din operatiunile enume-
rate si altele, in cadrul contractelor se formuleaza clauze,

otrivit vointei cocontractantilor;  pentru simplificarea
ormularii lor pe planul dreptului comercial international
au fost formulate o serie de uzante uniforme, E)rintre care,
asa cum vom vedea, Regulile INCOTERMS 1953 ocupa un
loc de frunte.

condifii livrare

a) Caracterul de wuzante internationale a Regulilor
Incoterms, a caror aplicare este facultativa in functie de
vointa partilor, este subliniat si Tn preambul. ,,Prevede-
rile acestor reguli nu sint obligatorii cind partenerii n-
sereaza in contract alte dispozitii speciale. Astfel, cele
doud parti se pot referi la Incoterms ca bhaza a contrac-
tului lor, dar pot prevedea anumite modificari sau.adaugiri
in functie de natura marfurilor care fac obiectul contrac-
tului*. Asa cum am aratat, adoptarea conditiilor de livrare
tratate de aceste uzante se face prin simpla inscriere in
contractul comercial de vinzare internationala a clauzei
alese, urmata de precizarea denumirii prescurtate a re-
ulilor. Exemplu; ,FOB — Incoterms' 1953“. Dacad partile
oresc sa Tnlocuiasca unele prevederi din clauza aleasa
sau s& le completeze vor Tnscrie Tn continuare formularile
convenite. o

Incoterms—1953 trateazd 11 tipuri fundamentale de
mlivrare : Ex works — franco fabrica-; FOR—FOT (free on
rail, free on truck) — franco vagon sau camion (punct de
plecare convenit) ; FAS (free alongside ship) — franco
de-a lungul vasului gport de Tmbarcare convenit) ; FOB
(free on board) — franco la bord (port de Tncarcare
convenit) ; C and F (cost and freight)  — cost si navl-u
(port de destinatie convenit) ; CIF (cost, insurance, freight)
cost, asigurare si navlu (port de destinatie convenit)
Freight or Carriage Paid to... — Navlu sau porto platit la...
(punct de destinatie convenit; se utilizeaza numai pentru
transporturi terestre pe trafic intern si international, pre-

cum si pe caile fluviale navigabile) ; Ex Ship... — pe nava
la... (port de destinatie convenit) ; Ex Quay.. — pe chei...
(port convenit, vamuit) ; Delivered at frontier.., — livrat
la frontiera... (locul convenit) ; Delivered... — livrat... (loc

de destinatie convenit in tara de import). )

Din insirarea conditiilor de livrate de mai sus, rezulta
ca autoril Regulilor Incoterms aii avut drept criteriu_modul
de dozare a obligatiilor care revin partilor, incepind cu
clauza1 Ex Works, potrivit careia obligatiile vinzatoruiui
sint la limita lor minima — sa puna marfa la dispozitia
cumparatorului la locul de_depozitare stabilit, Tn cadrul
intreprinderii sale — si pind la clauza Ex Quay sau Deli-
vered, Tn care obligatiile acestuia sint maxime, Tn sensul
ca el suportd toate cheltuielile pind la locul de destinatie
din tara importatorului. Evident, Tn cadrul preturilor de
vinzare se vor lua Tn calcul toate cheltuielile suplimentare,
fatd de cheltuielile franco fabricd, Tn functie de conditia
de livrare (Stabilitd Tn cadrul negocierii. Pentru ca lucra-
torii din comertul exterior sa poatd evalua just aceste
cheltuieli Tn functie de conditiile concrete ale tranzactiei

revjsta economica

— modalitatea de transport, portul de Tincarcare, cel de
descarcare, ruta folosita etc. —, trebuie sa dispuna de o
temeinicda documentare privind : navlul, tarifele Tn trans-
port terestru, cheltuielile de Tncarcare si descarcare, taxele
portuare, vamale etc., din tara noastra si a cumparato-
rului, taxele de asigurare FPA etc.

Dintre conditiile de livrare enumerate mai sus, in prac-
tica Tntreprinderilor noastre de comert exterior frecvent
adoptate sint FOB, CIF, Ex Works, FOR—FOT. Este greu
de formulat solutii universal valabile, deoarece conditia
de livrare se adoptd in functie de o serie de elemente :
natura marfii, mijlocul de transport folosit,, distanta, calea
de transport etc., etc. )

De remarcat faptul ca Regulile Incoterms 1953 nu se
limiteaza numai la stabilirea obligatiilor cajre revin par-
tilor din contractul de vinzare-cumparare cu privire la
suportarea cheltuielilor de livrare, ci stabilesc cu precizie
ce activitati trebuie sa desfasoare fiecare din ele In vede-
rea transferarii efective a marfurilor de la vinzator la
cumparator. Astfel, daca analizam conditia FOB, cea mai
frecvent uzitatd, constatdim ca prima obligatie a vinzato-
rului este ,,Sa livreze marfa conform termenilor din con-
tractul de vinzare, furnizind orice atestare de conformitate
ceruta de contract”. Aceasta obligatie fundamentala care
este de esenta Tnsdsi a vinzarii-cumpararii, se regaseste n
toate celelalte conditii de livrare tratate de Incoterms. in
continuare, Tn cadrul fiecdrei conditii sint stabilite activi-
tatile concrete pe care trebuie sa le desfasoare atit vin-
zatorul cit si cumparatorul, precum si partea care suporta
cheltuielile ‘cu aceste activitati ; tocmai aceste activitati,
care difera considerabil de la_conditie la conditie dau
fizionomia proprie fiecarei vanzéri internationale, Pe burm
dreptate se arata in literatura de specialitate ca daca Ex
Works este forma de vinzare cea mai simpla pentru
vinzator, Tn cazul vinzarii CIF, el, se afla in Pat a trei
contracte diferite; contractul de vinzare-cumparare, con-
tractul de navlosire si contractul de asigurare.

Corespunzator obligatiei de livrare a vinzatorului', toate
conditiile Incoterms contin o obligatie fundamentala a
cumparatorului de a prelua marfa si’ de a plati pretul,
obligatie. care _Tn caziul conditiei Ex Works este astfel
formulata : ,,Sa preia marfurile de Tndatda ce acestea sint
puse la dispozitia sa la locul si data prevazuta in- contract
si sd plateasca pretul prevazut In contract”.

O idtim&d precizare se impune. Regulile Incoterms—1959,
contrar unor opinii exprimate Tn unele lucrari de spe-
cialitate, nu prevad nimic cu privire la momentul trans-
ferarii proprietdtii de la vinzator la cumparator, pentru
considerente pe care le ardatam Tn continuare, rezumin-
du-se sa stabileasca numai obligatiile care revin partilor

rivind livrarea efectiva a marfurilor si a cheltuielilor
egate de_ aceste operatii In functie de clauzele adoptate,
precum si momentul trecerii riscurilor.

b) Regulile Incoterms nu sint unice pe plan internatio-
nal, desi au o mare raspandire si aplicare. In Statele Unite
ale Americii sint bine cunoscute, fiind Tn mod frecvent
folosite de negociatorii comerciali americani The Revised
American Foreign Trade Definitions — 1941 (prescurtata
RAFTD. — 1 412, care trateazd sase termeni uzuali in
vinzarea comerciala Internationald si anume : .

— Ex Point of Origin (ex Factory, ex Plantation, ex
Mine, ex MiU, ex Warehse), care “corespunde conditiei
franco fabrica din Incoterms—1953 si potrivit caruia pre-
tul stabilit se intelege_la punctul de origine, vinzatorul
aand_obllgla';la sa puna marfurile la dispozitia cumpara-
torului, la locul convenit si la data sau Tnauntrul' perioa-
dei fixate; ) )

— FOB_ (named inland carrier at named inland point of
departure), care corespunde conditiei franco vagon sau
camion din Incoterms—1953, si potrivit careia pretul este
stabilit la punctul de fTncarcare intern, vinzatorul avind
obligatia sa incarce marfurile in vagoane, camioane, sa-
lande, slepuri, avion sau alte vehicule stabilite  prin
contract;

— FAS (Free Along Side) si FAS VESSEL (named port
of shipment), care corespunde conditiei FAS din Inco-
terms—1953, si prin care in pret se includ si cheltuielile



de livrare a marfurilor lingd bordul navei maritime si
pina ajung la palaneul de incarcare ;

— FOB VESSEL Ignamed port of shipment), care cores-
punde conditiei FOB din Incoterms—1953, potrivit careia
n pretul stabilit sint incluse toate cheltuielile de livrare
pina pe bordul navei maritime navlosite de catre sau
pentru cumpdrator Tn portul fixat pentru Tmbarcare;
.— C and F (Cost and Freight, named point of destina-
tion) care corespunde aceleiasi conditii din Incoterms—1953
si potrivit careia Tn pretul stabilit se include si costul
transportului pina la punctul de destinatie fixat;

— CIF (Cost, Insurance, Freight — named  point of
destlnatlong, care corespunde aceleiasi conditii din Inco-
terms—1953, si potrivit careia Tn pretul marfii este inclusa

asigurarea maritima si orice cheltuieli de transport pina
la punctul de destinatie fixat;

— FOB (named inland point in country of importation),
care_corespunde conditiei Ex ship din_Incoterms—1953, si
potrivit careia Tn preful de vinzare sint incluse si toate
cheltuielile pind la punctul intern fixat Tn tara de import;

— Ex Dock (named port of importation), care cores-
punde clauzei Ex quay din Incoterms—1953, pretul de
vinzare incluzind orice “cheltuieli aditionale necesare pen-
tru livrarea marfurilor pe doc, in portul de import fixat,
cu taxe vamale platite.

c)Livrarile de marfuri in raporturile contractuale dintre
organizatiile  tarilor membre ale Consiliului de Ajutor
Economic  Reciproc sint reglementate prin dispozitiunile
C.G.L—C.A.E.R. 1968/1975, realizindu-se astfel in' domeniul
acestor raporturi o uniformizare care tinde sa excluda
conflictele de interpretare a normelor aplicabile.

de proprietate
la vinzator

transferul dreptului
si al riscurilor de
la cumparator

_Transferul dreptului de proprietate si transferul riscu-
rilor de la vinzator la cumpdrdtor sint momente care
nu se suprapun intotdeauna n timp. Mai mult decjt atit,
din considerente economice partile (indeosebi vinzatorul)
sint chiar interesate uneori ca aceste doud momente sa
fie separate Tn timp.

a) Tn ceea ce priveste transferul proprietdtii, in afara
C.G.L—CAER, nici un document de creatie internationalad
nu sugereaza solutii uniforme complete. Aceasta se ex-
plica prin faptul c& 1n practicd, partile contractante au
interesul sa solutioneze prin clauze formulate prin acor-
dul comun momentul cind se produce transferul dreptu-
lui de propritate, Tn raport cu specificul  contractului
respectiv. Astfel, de exemplu, unul va fi momentul trans-
ferului_ proprietatii in cazul_livrarii unui bun existent si
identificabil la ‘data Tncheierii contractului si cu totul
altul Tn cazul livrarii unei linii tehnologice a carei con-
structie si montaj poate dura mai multi ani. De aseme-
nea, la livrarea anumitor utilaje pe credit, prin contract,
vinzatorul poate sa-si rezerve dreptul de proprietate pina
la plata ultimei rate (deci peste citiva anig) desi, daca
livrarea a fost FOB, riscurile au trecut asupra, cumpa-
ratorului in momentul Tn care marfa a trecut bordul
vasului.

Tn situatia in cafe intr-un contract de vinzare inter-
nationald partile nu au stabilit momentul in care se trans-
fera dreptul de proprietate de la vinzator la cumparator
se_aplica prevederile din dreptul ales de parti sa consti-
tuie lex contractus.

Dupd modul cum solutioneaza ~ problema transferului
dreptului de proprietate, legislatiile nationale ale statelor
pot fii Tmpartite in doua mari grupe (desigur, cu dife-
rentele de nuanta de la o tara la altas):

1. Translatia _ proprietatii este infaptuitd prin efectul
consimtamintului “partilor. "Proprietatea este transmisa de
la vinzator la cumparator in momentul cind partile s-au

u

Tnvoit asupra lucrului vindut si a pretului acestuia, ne-
fiind necesard simultaneitatea transmiterii bunului sau a
pldtii_pretului (R.S. Roménia, R..P. Polond, Franta s.a.).
2. Transmiterea proprietdtii asupra marfii ce formeaza
obiectul contractului _este conditionatd, Tn principiu, de
predarea ei materiala catre cumparator (Austria. Italia.
Grecia, R.F. Germania, Elvetia,. Olanda, Spania, R.S. Ceho-

slovaca, U.R.S.S.).

b) Daca transferul proprietatii nu constituie, asa cum
s-a aratat, obiectul unor reglementari internationale,, tre-
cerea_riscului de la vinzator la cumpdrator isi_ gdseste
solutii_Tn_numeroase uzante. Astfel, Legea uniforma asupra
vinzarii internationale de obiecte mobiliare corporale de
la Haga consacra transferului riscurilor un capitol dis-
tinct; de asemenea, atit Incoterms—1953 cit si RAFTD—
1941' dau solutii precise privind momentul Tn care riscul
se transferd de la vinzator la cumparator.

Potrivit acestor uzante, sint cinci momente in care
poate fi transferat riscul de la vinzator la cumpdrator.

— Tn conditia Ex Works la locul de depozitare al vin-
zatorului in conditia franco fabricd sau momentul cind
lotul respectiv a fost individualizat (In eventualitatea ca
marfa nu a fost preluatda de cumparator la termenul
stabilit) ;

— Tn conditia FAS la locul de Tmbarcare, momentul
fiind acela cind marfa a fost efectiv livrata de-a lungul
vasului ;

— in conditia FOR—FOT, FOB, C and F si CIF — pe
vas, in vagon sau in camion, momentul fiind acela cind
marfa a trecut bordul vasului sau cind a fost predata
transportatorului terestru ;

— In conditia Delivered at frontier.» la punctul de
frontierd stabilit de parti ;

— In conditia Ex Ship si Ex Quay la locul stabilit din
tara importatorului, ] o )

Importanta stabilirii  momentului transferdrii riscului
de la vinzdtor la cumparator rezultd cu claritate din
art. 96 al Legii uniforme de la Haga: ,,Cind riscurile au
fost transferate  cumpardtorului, acesta este obligat s&
lateasca pretui, indiferent de pierderea sau deteriorarea
ucrului, cu conditia ca aceste evenimente sd nu se dato-
reze unui fapt al vanzatorului sau al unei persoane pentru
care el raspunde".

c) Cind partile contractante sint din tari_ membre CAER,
se ‘determind potrivit C.G.L—CAER 1968/75.

Momentul de trecere a proprietatii _si riscurilor de la
vinzator la cumparator este, corespunzator fiecarei situatii,
dupa cum urmeaza :

— la livrarile franco vagon frontiera tarii vinzatoruliui
— momentul predarii marfii catre vama de frontiera a
tarii limitrofe cu tara vinzatorului:

— la ljvrarile prin transporturi auto: a) momentul pri-
mirii marfii Tn mijloacele de transport ale cumparato-
rului din cele ale vinzatorului ; b) in cazul Tn care marfa
este transportatd dincolo de frontiera de stat a tarii sale
— momentul controlului marfii de catre vama de fron-
tierd a tapii limitrofe cu tara vinzétorului ; ,

— la livrarile FOB si CIF — momentul trecerii marfii
peste balustrada navei in portul de Tncarcare;

— la_livrarile prin transporturile aeriene — momentul
predarii marfii catre organizatia de transport aerian din
tara vinzatorului;

— la livrarile prin expeditii postale —r momentul pre-
darii marfii catre oficiul postal din tara vinzatorului.

Corespunzator acestor cinci situatii, momentul transfe-
rului dreptului de proprietate si al riscurilor se constatd
prin ;. stampila cu data aplicata pe scrisoarea de trasura
de catre statia de frontiera la care calea ferata preda
marfa (1) ; data documentului care confirma rimirea
marfii pe mijloacele de transport ale cumpardtorului (2a);
data controlului marfii de catre vama de frontiera a tarii
limitrofe cu tara vinzatorului (2b); data conosamentului
sau a scrisorit de trasurd fluviale (3); data scrisorii de
transport aerian (4) ; data recipisei postale (5).



contracte de transfer
de tehnologie — nofiune

De reguld, Tn notiunea be tehnologie sint incluse trei
componente — mijloacele tehnice, procedeele si cunostin-
tele de specialitate —, necesare, pentru, fabricarea unui
anumit produs, Tn pas cu dezvoltarea stiintei si tehnicii
mmoderne. Instrumentele juridice care asigura trecerea unor
tehnologii_de la detinatorul lor la beneficiarul potential,
interesat in a le_obtine, sint contractele care au ca obiect
transferul de mijloace tehnice, procedee tehnologice, pro-
tejate sau nu prin brevet, brevetabile sau nebrevetabile,
precum si cunostintele Ie%ate de aplicarea lor,

Asadar, contractele de transfer de tehnologie pot avea,
sub_aspectul obiectului, o aplicatie Iargzé ;_ele pot cuprinde
linii de fabricatie, uzine complete, utilaje-masini, licente
de brevete, know-how, consulting-engineering, service sub
diverse forme etc. pa urmare, transferul de tehnologie,
asa cum o dovedeste practica, Tmbracd forma juridica a
unor contracte cu continut diferit. poate forma singur
obiectul unui contract principal; al unui contract adia-
cent, subsecvent sau componenta unui contract de export
complex sau de cooperare economica.

La rindul lor, in cazul Tn care sint contracte principale,
de-sine-statatoare, avind ca obiect numai transferul de
tehnologie, se pot limita numai la licentierea unui brevet
de inventie, la transferul unui know-how sau asa cum se
ntimpld frecvent, la o licentiere, combinatd cu know-
how-ul necesar aplicarii in practica a inventiei licentiate.

Referindu-ne la transferul international de tehnologie
trebuie sa aratdm cd, privit din punct de vedere al na-
turii juridice a actului prin intermediul caruia se reali-
zeazd, caile sint urmatoarele :

— cesiunea (cu_titlu oneros), a_brevetului de inventie,
operatie  comercialda prin care titularul unui drept de
inventie, avind calitatea de vinzdtor, transferd cumpara-
torului  toate drepturile patrimoniale care decurg din
brevetul pe care il detine in modi legal (dreptul exclusiv
de folosinta a inventiei, dreptul de a acorda licente,
dreptul de’ a urmari " contrafacerile) ; cesiunea brevetului
de inventie poate fi totald, situatie. in care cumpdratorul
dobindeste toate drepturile, fara nici o exceptie,'si partia-
14, situatia Tn care vinzdtorul Tsi rezerva o parte din
drepturile sale (limitarea Tn timp, la un anumit teritoriu,
sau la o anumitd modalitate de folosire a inventiei) ; .

— licentierea brevetului de inventie, operatie comerciala
rin care titularul unui_brevet de inventie transmite, to-
al sau partial, beneficiarului contractual dreptul de fo-
losinta a inventiei ;

— transmiterea know-how-ului ;

— locatia (prestarea) de servicii specializate (consulting-
engineering).

brevete de inventie
_Proprietatea industriald, in_conceptul ei modern de as-
tdzi. Isi are geneza in activitatile mestesugaresti si inte-
lectuale desfasurate de oameni, cu multe secole si chiar
milenii Tn urma. Pe masurd ce au aparut forme organiza-
torice ale productiei (bresle, ghilde etc.) activitatea de
Inventivitate, de inovare, de perfectionare’ a metodelor de
productie (la_Tnceput mestesugaresti si apoi industriale),
concretizate Tn inventii sau simple procedee aplicate in
practica, a devenit un drept de proprietate a acelor ce le
realizau pentru prima oara. in scopul proteguirii lor Tmpo-
triva uzurpatorilor au fost luate masuri, printre care
rima a fost pastrarea secretului, urmatd de edictarea de
egi care sanctionau incalcarea neloiald a acestor drepturi.

Prima lege privind apdrarea dreptului de inventator, a
fost edictata ih Anglia, Tn anul 1623. Prin acest act nor-
mativ s-a legiferat instrumentul juridic denumit patent

— sinonim cu denumirea de brevet de inventie —, care
confera titlu de_proprietate asupra unei inventii, persoa-
nei care a realizat-0. Legea amintita — datoritd cdreia

titularul_unui patent avea garantia dreptului de folosinta
exclusiva pe o perioada limitata de timp asupra inventiei
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realizate — a Tnsemnat un puternic impuls dat activitatii
de cercetare, avindi drept consecintd accelerarea progre-
sului tehnic. . - . .
min prezent, mai toate statele lumii au o legislatie natio-
nald privind brevetele de inventie. o
Pe plan, international incd Tn anul 1883 a fost instituit
un drept uniform, prin Conventia Uniunii de la Paris
privind proprietatea industriald, revizuitd Tn mai multe
rinduri si la care au aderat pind in prezent peste 80 de

tari.

" Plecind de la reglementarile nationale si internationale,
precum si de la functiile tehnico-economice pe care le
indeplinesc, brevetele de inventii sint clasificate  din
multiple puncte de vedere. Sub aspectul independentei sau
a interdependentei care existd intre ele, brevetele cunosc
urmdtoarea grupare: . . 5

— brevete “de inventii principale, care se acorda pentru
inventii care pot fi transpuse in practica Tn mod inde-
pendent de alte inventii ;1

— brevete de perfectionare sau complementare, care se
acordd in cazul inventiilor care perfectioneazd o inventie
principald Tnregistratd, ridicindu-i valoarea tehnico-econo-
mica; dependenta care exista Tntre aceste doua genuri da
inventii face ca pentru aplicarea celei de perfectionare
sau complimentare sa fie necesar acordul titularului de
brevet privind inventia principala ;

— brevete aditionale, care se acordd _titularului unui
brevet de inventie principala si au aceeasi perioada de va-
labilitate ; ) . .

— brevete de importatiune, care, se acordd numai in
unele tari ca Belgia, Turcia etc. chiar dacd inventiei
respective i s-a facut anterior publicitatea legala intr-o
alta tara.

Brevetele de inventii, pe linga garantarea_ dreptului de
proprietate industriala, mai au si alte functii importante,
dintre care evidentiem : o o

— functia de informare cu privire la progresul stiintei
si_a tehnicii, concretizat in inventiile brevetate (in arhi-
vele oficiilor de inventii din diferite tari, in, anul 1978,
erau legal depozitate aproximativ 18 milioane de inventii,
care cresc Intr-un ritm anual de 800.000—1.000.000) ;

—i functia de facilitare a transferarilor de inventii de
la un detindtor la altul, ceea ce constituie un puternic
stimulent "pentru comertul international si pentru dezvol-
tarea copoerarii internationale Tn acest domeniu;_

— functia de comercializare a produselor realizate pe
baza inventiilor brevetate, care urmeaza a fi exportate.

contractul de licenfa de brevete
Prin contractul de licenta se intelege acel contract prin
care se transmite dreptul de folosinta al unui, brevet de
inventie. Tn limbaj curent, juridico-economic, acest Con-
tract este frecvent ntilnit sub denumirea de licenta de
exploatare si se poate incheia_sub doud forme principale :
— contract de licenta simpla, prin care beneficiarul nu
are dreptul de folosintd, fara alte drepturi adiacente (ex.
dreptul de a interzice folosirea inventiei de catre alte
persoane) ; ) ) )
— contractul de licenta exclusiva, Tngradeste dreptul titu-
larului de a acorda alte licente, acordind beneficiarului
dreptul de folosire a inventiei Tn exclusivitate.
n_practica, contractul de licentd cunoaste o serie de
Tngradiri privind dreptul de folosintd a inventiei, care
dau, o fizionomie proprie si destul de variata acestui tip
de contract. ) ] )
Contractul de licenta (ca si cel de know-how) prezinta

importante avantaje, pentru ambele parti — licentiator sl
licentiat —, printre care : ) )
— pentru licentiator — repartizarea Tntre parteneri a

zonelor de desfacere; stimularea exporturilor de utilaje,
magini etot valorificarea maxima a rezultatelor cerce-
tarii etc.;

\ — pentru licentiat — realizarea de economii valutare
prin reducerea importurilor de marfuri similare, introdu-
cerea rapida a unor tehnici avansate; promovarea expor-
turilor produse sub licenta etc.
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Clauze proprii contractelor de licentd : clauza teritoriala,;
clauze privind asistenta tehnica si comerciald; durata
contractului ; conditiile Tn care poate fi extinsa si _re-
Tnnoita ; garantiile ‘si raspunderea reciproca a partilor,
conditiile de fortd majora, risc etc, .

Practica, aratd ca n contractele de licentd se adoptd
un sistem combinat de plata pretului constind din:

— 0 suma globalad initiala:

— un_procent (royalty) calculat asupra valorii productiei
sau a vinzarilor (o plata periodicd).

Contractul comercial international de licentd este supus
normelor generale de' drept international privat al con-
tractelor. Se considera ca lege aplicabild pe baza obliga-
tiilor caracteristice ale contractului de licentd, Legea tarii
unde Tsi are domiciliul sau sediul licentiatorul.

know — how

Ce inseamnd de fapt ,know-how" si care este sfera de
cuprindere a acestei notiuni ? La aceastd intrebare Tncer-
cam sa raspundem prin redarea_unor descrieri sau for-
mulari date de doua organisme internationale.

_ Prin ,,Ghidul privind redactarea de contracte in transfer
international de know-how 1n industria mecanicd", ela-
borat de C.E.E/O.N.U. la art. 4, se precizeaza, printre
altele, ca un know-how poate fi constituit pentru un pro-
dus sau pentru o categorie de produse determinate din-
tr-un ansamblu sau o parte din cunostintele tehnice nece-
sare pentru elaborarea, fabricarea sau functionarea si even-
tual .comercializarea acelor produse. Printr-un alt docu-
ment al C.E.E/O.N.U. — Proiectul de Ghid privind ela-
borarea contractului de cesiune de know-how — se arata
ca notiunea de know-how comporta ansamblul formulelor,
definitiilor tehnice, documentelor, desenelor si modelelor,
retetelor tehnice, procedeelor, experientei de productie sl
a altor elemente analoage, care servesc la fabricarea unui
produs dat.

in raportul Comisiei Camerei de Comert International cu
sediul_in Paris, Brlvmd protejarea .proprietatii industriale
din 17—18 octombrie 1957, know-how-ul a fost formulat drept
»ansamblul de notiuni, de cunostinte si_de experienta, de
operatiuni si procedee necesare fabricarii unui produs;
poate fi numit ,arta de fabricatie", ceea ce este-egal cu
»know-how".

_Elementele definitorii ale unui know-how pot fi astfel
sintetizate :

— elementul esential este existenta unor tehnologii, pro-
cedee de fabricatie sau cunostinte de specialitate (tehnice,
organizatorice sau comerciale) care, brevetate sau nu, per-
mit detinatorului lor sa obtinda un rezultat final mai bun
decit al altora;

— tehnologia, procedeul de fabricatie sau cunostintele de
specialitate respective sa prezinte caracterul de noutate
protejabila, in special, prin pastrarea secretului de catre
detinator, cit si de beneficiarul' contractual;

— rezultatul tehnologiei, procedeului sau ale cunostin-
telor de specialitate trebuie sd se detaseze de rezultatele
celor indeobste cunoscute, numai astfel putind sa deter-
mine interesul comercial (interes care este stimit de efica-
citatea si utilitatea practica a acestora) ;

— caracteristic know-how-ului este faptul ca el se poate
materializa sub multiple forme, printre care; o perfec-
tionare tehnicd; un model nou realizat; o formuld_sau
un simplu plan; note scrise (detaliate sau mai restrinse)
de aplicare a unui procedeu sau al unei tehnologii ; cu-
nostinte tehnologice Tn masurd sd conducd prin aplicarea
lor la traducerea Tn fapt a unei inventii; o formuld noud
organizatorica sau de comercializare etc.

Asadar, din cele expuse mai sus, se desprind doua tra-
saturi esentiale ale know-how-ului — noutatea si secre-
tul —, notiuni care capata un continut propriu, diferit de
cel pe care 1l au Tn cazul unui brevet de inventie sau
secret de fabricatie. Tn cazul brevetului, noutatea trebuie

sa fie obiectivd, absolutd, in raport cu stadiul tehnicii la

data finregistrarii  inventiei, pe citd vreme in_ cazul
know-how-ului noutatea este subiectivd, ea se apreciaza in
raport cu stadiul de dezvoltare a_tehnicii Tn cadrul Tntre-

prinderii  care doreste s& achizitioneze  know-how-ul
respectiv.
contractul de transfer de know-how

Obiectul unui contract_de know-how,_consta ip transmi-
terea documentatiei tehnice a informatiilor si cunostintelor
tehnice necesare pentru_punerea Tn_aplicare a procedeelor'
sau tehnologiilor achizitionate. Specific acestui tlﬁ de con-
tract este transferul cunostintelor ; titularul unui know-how
si asuma o obligatie de a face (sa comunice beneficiarului
cunostintele pe care le detine). Eronat se utilizeazd denu-
mirea de ,licenta de know-how", licentierea fiind forma
specifica de transmitere a dreptului de folosinta a unui
brevet de inventie. ) )

Tn practica se pot intilni o mare varietatea de opera-
tiuni de transfer printr-un contract de know-how :

— contracte care au ca obiect transferul de know-how
relativ la o tehnologie sau procedeu in stadiul determinat
de momentul Tncheierii contractului (ex. vizionarea proce-
sului de fabricatie la uzina furnizorului de know-how cu
dreptul de a se” documenta, de a face fotografii, etc.);

— contracte care au ca obiect operatiile de transfer prin
acte mai complexe si succesive stabilite prin contract n
timp (ex. obligatia furnizorului de know-how sa asigure
punerea in fabricatie) ; . .

— contracte care prin obiectul lor asigurd transferul de
know-how privind procesele,si procedeele tehnice dintr-un
anumit domeniu de activitate, care au rezultat din cerce-
tari sau vor rezulta Tntr-o perioada de timp stabilita.

In practica contractele de know-how pot fi independente
sau asociate cu alte contracte, dat fiind faptul ca_exista
in cele mai multe cazuri o interferentd a operatiunilor de
licenta, know-how, consulting si engineering. "Astfel se

Cunosc :

— contracte de know-how pur, cind transferul nu este
legat sau _conditionat de nici o altd operatiune tehnico-
economica;

— contracte de know-how combinat, cind se realizeaza
si transferul prin cesiune sau licenta a unei inventii etc.

Una dintre problemele specifice si deosebit de impor-
tante Tn perioada negocierii o Prezmt_é apararea se-
cretul asupra cunostintelor care fac obiectu contrac-
tului. Tn acest sens sint necesare angajamente reciproce
(beneficiar-furnizor) scrise, sau unele garantii (scrisori de
garantii bancare, cautiuni etc.).

Clauzele specifice, inclusiv cele privind stabilirea pretu-
lui, sint la fel ca in _cazul contractului de licentd de bre-
vete, cu precizarea.ca Tn frecvente cazuri pretul este sta-
bilit printr-o suma globala.

intre contractul de know-how si cel de licentd de bre-
vete exista unele interferente. Astfel prin contractul de
licentd, titularul brevetului de inventie acordd beneficia-
rului dreptul de folosintd a inventiei sale brevetate, tfard
a avea obligatia de a Tmpartasi beneficiarului toate infor-
matiile necesare pentru valorificarea in practica a licentei
obtinute. Prestarea serviciilor care, in ansamblul lor (in-
formatii tehnice, documentari tehnologice, scolarizarea per-
sonalului etc.) asn%uré aplicarea practica a procedeelor sau
a tehnologiilor achizitionate, constituie obiectul contractu-
lui de know-how.
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