ghidul lucratorului  de comert  exterior

Modalitati de plata in
operatiuni de aport valutar

Extinderea utiliz&rii operatiunilor comerciale pentru aport
valutar la nivelul intreprinderilor romanesti de comert ex-
terior, implicad atit initiativa comerciald, cit si o foarte buna
cunoastere a tehnicilor de derulare cu specificul fiecarei
etape a operatiunilor. Pornind de la acest lucru consideram
ca alaturi de initierea acestor operatiuni prin elaborarea
munor strategii de marketing specifice‘(vezi Supliment R.E.
nr. 40/1979) un rol esential- Tl are si cunoasterea tehnicilor
de derulare a platilor in cazul unor operatiuni de aport va-
lutar ,.clasice” ca reexportul.

Prin natura lor operatiunile de reexport implica utilizarea
ca modalitate de decontare a acreditivelor documentare
transferabile sau a acreditivelor back to back. Folosirea fie-
caruia din tipurile acestea este legatd in principal de :

— garantiile suplimentare pe care intermediarul vrea sa
le aiba Tn lipsa contactului direct intre furnizorul si be-
neficiarul marfii;

— efectuarea unor prelucrari intermediare asupra marfii
care face obiectul reexportului;

— evitarea suportarii  finantarii operatiunii pe perioada
dintre plata importului si efectuarea reexportului ;

— evitarea platii unor speze bancare suplimentare de des-
chidere si utilizare la acreditive ;,

— obligativitatea contactului Tntre furnizorul marfii si be-
neficiarul ei (pentru inspectie etc.) ;

— relatii de exclusivitate sau- cointeresarea furnizorului
(beneficiarului) si in alte afaceri cu intermediarul) ;

— garantii contractuale de bund executie din partea furni-
zorului (de tip performance bond spre exemplu) ;

In conformitate cu aceste criterii tipul preferabil de acre-
ditiv din cele doua mentionate, este acreditivul transferabil.
Dealtfel, practica operatiunilor de intermediere a impus
folosirea cu precadere in comertul international a acestui
tip de acreditiv. Acest lucru se datoreazd in primul rind
economisirii spezelor bancare (atit a celor de deschidere a

unui nou acreditiv cit si a celor percepute la fiecare utili-
zare) si simplificarii  formalitatilor de decontare pentru
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intermediar. Astfel se explica faptul ca mari firme inter-
nationale specializate Tn operatiuni de intermediere (spre
exemplu ; Philipp Brothers, Chilewich Bunge, Nichimen
etc.) cunosc ca forma de decontare, aproape exclusiv, in
cadrul acestor operatiuni acreditivul transferabil.

Pornind tocmai de la utilitatea acestui acreditiv in ope-
ratiunile de intermediere ni se par necesare urmatoarele
mentiuni in legaturd cu folosirea lui de catre Tntreprin-
derile romanesti de comert exterior :

1. Cu privire la specificul acreditivului transferabil :

a) Un acreditiv este transferabil fie in sensul schimbarii
beneficiarului initial fie Tn sensul schimbarii bancii de
deschidere a acreditivului. Schimbarea bancii sau a bene-
fciarului poate avea loc o singura datd. Tn acest sens
atragem atentia asupra faptului ca primirea unor acredi-
tive deja transferate in favoarea Tntreprinderilor romanesti
de comert exterior ce actioneaza ca intermediare le va
obliga pe acestea la folosirea unor acreditive back to back
pentru continuarea operatiunilor de reexport respective.

b) Un acreditiv poate fi transferat in favoarea celui de
al doilea beneficiar in conditiile sale initiale cu exceptia
a doud elemente:

— pretul unitar si valoarea totala a acreditivului, care
pot fi diminuate;

— data la care expira valabilitatea acreditivului si ter-
menul de Tncdrcare, pot fi reduse, Tn functie de ntelegerea
dintre primul si cel de al doilea beneficiar.

c) Un acreditiv documentar transferabil se poate trans-
mite sub forma de fractiuni la mai multi beneficiari cu
conditia ca totalul fractiunilor sa nu depaseasca valoarea
acreditivului si numai Tn cazul cind utilizarile partiale ale
acreditivului nu sint interzise.

d) Cheltuielile bancii in legaturda cu transferul acredi-
tivului cad Tn sarcina primului beneficiar ; aceasta trebuie
avuta in vedere ori de cite ori Tntreprinderile noastre de
comert exterior exportatoare apar ca beneficiare ale unor
acreditive transferabile.

2. Cu privire la documentele prezentate in cadrul acredi-
tivelor transferabile :

a) Primul beneficiar al acreditivului poate sa Tnlocuiasca
facturile intocmite de cel de al doilea beneficiar prin pro-
priile sale facturi pentru o valoare care sa nu depdseasca
nici valoarea totala a acreditivului si nici preturile unitare
pentru marfurile respective. Atunci cind transferul acredi-
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tivului se face numai pentru o valoare mai mica, primul
beneficiar are dreptul sa incaseze de la banca platitoare
diferenta Tntre factura sa si factura celui de al doilea be-
neficiar si aceasta chiar dupa expirarea acreditivului. In
cazul in care primul beneficiar nu prezinta la timp sau la
cerere propria sa facturd, banca insdrcinatd cu plata (ne-
gociere sau acceptare) are dreptul sa remita bancii ordo-
natoare documentele ce 7i vor fi prezentate pe baza acre-
ditivului, inclusiv facturile celui de al doilea beneficiar.
b) Tn cazurile Tn care exista posibilitatea derularii directe
a operatiunii intre furnizorul marfii (producator) si bene-

ficiarul final (cumpadrator) avind Tn vedere faptul ca nu se
pot modifica conditiile initiale ale acreditivului, in con-

tractul de import se pot introduce o serie de clauze noi
fata de contractul de export (spre exemplu prin introdu-
cerea unor clauze referitoare la marcaj). Tn acelasi timp
se va urmari obtinerea unor conditii de eficientd sporite
la importul marfii (spre exemplu introducerea unor norme
de Tncdrcare speciale etc.), sau orice conditie pe care in-
termediarul o considera necesara pentru operatiunea n
cauza.

c) In privinta conosamentului acreditivul trebuie sa pre-
vada ca acesta sa fie la ordin si ,,blank endorsed” (in alb).
Atragem atentia ca uneori in vederea stabilirii unui con-
tact direct cu beneficiarul marfii se Tncearca de catre fur-

nizor endosarea cu mentionarea exacta'a numelui si adre-
sei Tncarcatorului.

Asa cum rezultda si din cele de mai sus folosirea acre-
ditivelor transferabile, in practica ntreprinderilor noastre
de comert exterior trebuie sa tina seama in mod obliga-
toriu de respectarea a doua exigente :

— concordanta Tntre clauzele de contract si documentele
de plata.

— prezentarea la timp si Tn bund reguld a facturilor
(fara alte modificari decit cele precizate mai sus) Tn cadrul
acreditivului de catre primul beneficiar (intreprinderea de
comert exterior).

Spre deosebire de acreditivul transferabil, acreditivele
back to back sint legate de respectarea unui sir mai lung
de conditii obligatorii care asigura ,,principiul back to back"
de acoperire perfecta a intermediarului prin acreditivul al
carui beneficiar este.

Acoperirea mai largd de care are nevoie intermediarul
n acreditivele ,back to back" fata de acreditivul trans-
ferabil rezulta din lipsa de legaturd juridica intre cele doud
acreditive ce apar Tnprimul caz, respectiv Tntre acreditivul
de import sl cel de export.

Aceasta ,,acoperire” a intermediarului trebuie asigurata
cel putin din urmatoarele puncte de vedere :

— asigurarea concordantei temporare intre termenele de
valabilitate si Tncarcare din acreditivul de export cu cele
din acreditivul de import; regula de bazd este in acest caz
de introducere Tn acreditivul de import a unor termene mal
strinse ; restringerea termenelor trebuie sa tinda seama la
termenul de Tncarcare de perioada necesara pentru trans-
portul marfii (si eventualele perioade de prelucrare) de la
locul de incarcare din acreditivul de import la cel pre-
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vazut in acreditivul de export, iar la valabilitate de pe-
rioada necesara pentru expedierea documentelor intre cele T
doud banci la care sint domiciliate acreditivele :

— asigurarea unei domicilieri a acreditivelor permitind
evitarea unor perioade nejustificate de finantare a ope-
ratiunii ; regula este in acest caz de domiciliere a ambelor
acreditive la abnca intermediarului. n cazul in care acest
lucru nu este posibil se va obtine Tn mod obligatoriu
ramburs telegrafic la acreditivul de export;

— asigurarea concordantei intre acceptarea sau refuzul
documentelor la platda in cadrul acreditivului de import si
miscarea marfii. Tn acest sens atragem atentia asupra si-
tuatiei Tn care are loc refuzul la platd a documentelor in
cadrul acreditivului de import sl Tntreprinderea de comert
exterior intermediard a dat totusi avizul de reexpediere a
marfii la beneficiarul final. Tn acest caz existd riscul ca
furnizorul marfii (respectiv beneficiarul acreditivului de
import) sa dispuna recuperarea marfii. Regula va fi n
acest caz ca orice refuz de plata a documentelor in cadrul
acreditivului de import trebuie sa aiba in vedere ca marfa,-
se afld practic la dispozitia beneficiarului acestui acreditiv.

Florin POGONARU

drept sl uzante Internationale

Consecintele neindeplinirii
obligatiilor contractuale de catre
cumparator

Contractul comercial de vinzare internationala, facind
parte din actele juridice cu caracter bilateral, au ca obiect,
sub aspect juridic, obligatii reciproce, fundamentale,
asumate de cdtre parti : a) predarea bunului vindut de
catre vinzator, si b) plata pretului de catre cumparator.

Pentru ca aceste obligatii esentiale, fundamentale, sa
poata fi executate, partile isi asuma o serie de alte obli-A
gatii subsecvente; astfel, cumparatorul se poate obliga:
sa deschida creditul documentar (acreditiv, sau scrisoare
de credit) la o anumitd data Tnaintea termenului de li-
vrare ; sa dea intr-un anumit termen instructiuni de
livrare; sa faca receptia calitativa la vinzator (in cazul
nostru la producatorul intern) ; sa navloseasca nava pentru
transport si sa avizeze pozitia ei etc.

Care sint consecintele pe planul rdaspunderii contractuale
n cazul in care cumparatorul nu-si ndeplineste aceste
obligatii ? Plecind de la o recenta hotarire a Comisiei de
arbitraj de la Bucuresti (C.A.B.), vom invedera solutia de
principiu la Tntrebarea de mai sus.

Tntreprinderea de comert exterior Auto-Dacia a incheiat
un contract de vinzare internationald cu un partener ex-
tern dintr-o tara membra C.A.E.R., pentru exportul unui
numar de autoturisme DACIA 1300, contract care pre-
vedea, printr-o clauza expresa, obligatia cumparatorului de
a efectua receptia la intreprinderea producatoare din
Pitesti. 4,

Ca urmare a faptului ca livrarea autoturismelor nu s-a
facut potrivit esalonarilor pe trimestre, ci cu unele intir-
zieri, firma cumpardtoare a introdus la C.A.B. o actiune
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prin care a solicitat importante penalitati de Tintirziere,
1968/75. in dovedirea pre-
tentiilor sale, reclamanta a depus la dosar actele dovedi-
toare, respectiv scrisorile de trasura pentru dovedirea datei
expedierilor si notele de debitare privind penalitatile
solicitate.

Tn combaterea actiunii, pirita Auto-Dacia, a sustinut —
prin actele depuse la dosar — ca intirzierea n livrarea
marfii se datoreaza culpei reclamantei, culpa ce a constat
n faptul ca nu a asigurat numarul suficient de recep-
tioneri.

Examinind sustinerile si apararile partilor, C.A.B. a re-
tinut urmatoarea situatie de fapt :

— potrivit actelor doveditoare depuse de piritd, pentru
livrarea cantitatii de autoturisme contractate pentru tri-
mestrul Tn discutie erau necesari doi receptioneri, care
urmau sd efectueze Tn fiecare zi receptia a 16 autoturisme;
de asemenea, s-a dovedit cd pirita a avut pregatit pentru
receptie intreg lotul contractat;

— din actele depuse atit de catre reclamanta, cit si de
catre pirita, rezultd ca in perioada datd nu a fost prezent
la' intreprinderea producatoare decit un sirigur receptioner,
si numai la insistentele repetate ale piritei, la sfirsitul pe-
rioadei a lost trimis cel de al doilea;

— din, calculele facute rezultd cad cantitatea Tntirziata la
livrare corespunde unui volum de ore necesare pentru re-
ceptie care puteau fi acoperite numai prin prezenta a celui
de al doilea receptioner pe tot parcursul trimestrului.

Fatd de situatia prezentatd, C.A.B. a retinut — prin Ho-
tarirea nr. 30/1980 — ca este ,,dovedit Tn cauza ca recla-
manta nu si-a Tndeplinit obligatia contractuald de a asigu-
ra numarul d« receptioneri™ si, Tn consecinta, a decis res-
pingerea pretentiilor formulate de catre aceasta.

Prin hotarirea data, * CAB. a facut o aplicare a unei
clauze de exonerare de raspundere contractuald specifica,
cunoscutd Tn literatura de specialitate sub denumirea de
exceptio non adimpleti contractus. Aceasta exceptie este
fundamentatd pe ideea ca obligatiile partilor dintr-un con-
.tract de vinzare-cumparare sint corelative, presupunindu-se
ca fiecare dintre ei s-a obligat reciproc si ca aceste obli-
gatii vor fi indeplinite, pentru realizarea scopului final —
transferul bunului vindut de la vinzator la cumparator.

In raporturile de comert exterior dintre statele socialiste
membre ale C.AE.R. o aplicatie interesanta de speta a
exceptiei non adimpleti contractus, alta decit cea expusa
mai sus, 0 constituie dispozitia cuprinsa in Conditiile ge-
nerale de livrare C.A.E.R. 1968/75 potrivit cdreia dacd
organizatia cumparatoare nu-si indeplineste, la termenele
stabilite, obligatiile sale legale de asigurarea productiei la
vinzdtor, organizatia vinzatoare este indrituitda sa amine
Tn mod corespunzator termenul de livrare si sa ceara des-
pagubiri pentru pagubele suferite.

Tn raporturile dintre Tntreprinderile roméane de comert
exterior sl firmele comerciale din statele capitaliste trebuie
s& se tind seama de faptul cd legislatiile acestor state n-au
0 conceptie unitarda in materie. in sistemul dreptului fran-
cez, desi nu se formuleaza un principiu general care sa
reglementeze aplicabilitatea exceptiei non adimpleti con-
tractus, totusi se face aplicarea ei printr-o serie de texte
de speta 'ale caror prevederi nu sint insa altceva decit
consacrarea existentei ei ca o consecintd a interdependentei
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cauzale a obligatiilor izvorite din contractele bilaterale.
Majoritatea celorlalte legislatii din tarile capitaliste admit
in mod expres existenta acestei exceptii, asa incit Tn si-
tuatia Tn care una din ele este chematda — potrivit nor-
melor conflictuale — sa cirmuiasca contractul respectiv,
admisibilitatea aplicarii ei este nediscutabild; astfel, de
exemplu, n sistemul dreptului germano-elvetian regula
simultaneitatii executarii obligatiilor izvorite din contractele
bilaterale si exceptia non alhnpleti contractus este admisa
cu titlu de principiu general. Tn sistemul dreptului englez
este admis principiul potrivit caruia Tn toate cazurile in
care conditionarea reciprocd a obligatiilor rezultd din con-
tract, nici una dintre parti nu poate pretinde celeilalte
sa-si execute obligatia ce-i revine fara & oferi la rindu-i
Tndeplinirea propriei sale obligatii.

Prin urmare, cind legea aplicabila contractului este cea
germana (R.F.G.), aplicarea exceptiei non adimpleti con-
tratcus este totdeauna posibild, Tntrucit in dreptul german
cele doua obligatii care nasc dintr-un contract bilateral
trebuind sa fie executate simultan, ori de cite ori nu s-a
stipulat Tn mod expres altfel, partea urmarita de cocontrac-
tantul ce nu si-a Tndeplinit prestatia sa este Tndrituita sa re-
fuze executarea, opunindu-i ca mijloc de aparare, exceptia
non adimpleti contractus. Cum s-a putut vedea, problema
se pune n aceiasi termeni si in cazul in care contractul
de comert exterior incheiat cu o firma din Anglia ar fi
cirmuit de dreptul englez, intrucit dreptul englez regle-
menteaza principiul conditionarii reciproce a obligatiilor,
principiu in virtutea caruia — Tn contractele in care exista
0 asemenea conditionare — una din parti nu poate pretinde
celeilalte Tndeplinirea obligatiei sale, fara a oferi, in acelasi
timp, indeplinirea propriei sale obligatii.

dr. Al. DETESAN

conjunctura pe pietele valutare sl de capital

O posibila realiniere a paritatilor in
cadrul sistemului monetar vest-european ?

Dupa Tincheierea unui an de la functionarea sistemului
monetar vest-european (S.M.E.), oficialitatile tarilor a ca-
ror monede participa la el si Tn special ale tarilor initia-
toare — Franta si R.F. Germania — apreciau rezultatele
pozitive, dacd nu remarcabile pentru contextul crizei fi-
nanciar-valutare cu care se confrunta tarile occidentale.
Dupa 1inca sase luni, stabilitatea noului sistem. monetar
vest-european pare sa fie compromisd, analistii si opera-
torii de burse valutare exprimindu-si pdrerea c&, Tntr-un
viitor foarte apropiat, localizat spre sfirsitul acestui an,
sistemul va fi supus unor presiuni care vor atrage dupa
sine o realiniere a cursurilor de schimb ale celor 7 valute
participante.

Prima si cea mai importantda cauza a acestor presiuni
consta in diferentierile de evolutie a situatiei economice
in tarile membre, care se manifestd cu acuitate in cel de
al treilei semestru de functionare a S.M.E., respectiv in
perioada Tn care au Tnceput sa se faca simtite efectele
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celui de al doilea ,soc petrolier"." Dublarea preturilor
titeiului exprimate n dolari, in cursul anului 1979, pe
lingd dezechilibrele in balantele externe ale tarilor parti-
cipante la SIM.E. a accentuat diferentele nivelurilor ratei
inflatiei de la o tara la alta, punind sub semnul intrebarii
Tnsdsi principiile de baza ale stabilitatii sistemului mone-
tar vest-european.

De fapt ce modificari
S.M.E. ?

In primul rind, analistii si operatorii de bursa apreciaza
ca marca vest-germana a carui curs a evoluat n mod
curent Tn jumatatea de jos a marjei de Cotare, va cu-
noaste o ,fortificare” Tn urmatoarele luni. Specialistii atrag
atentia asupra faptului ca perioada de slabiciune a monedei
Vest-germane a avut un caracter sezonier, determinat in
speta de cumpararile de valuta straina efectuate de tu-
ristii vest-germani si repatrierea veniturilor muncitorilor
straini emigranti in R.F. Germania. Tn alta ordine de idei,
se pare ca deficitul platilor curente ale R.F. Germania a
atins deja punctul maxim, Tn 1981 urmind sa cunoasca o
sensibild diminuare fata de nivelul celor 25 miliarde marci
vest-germane apreciat pentru anul 1980. De asemenea, n
contextul in care Administratia S.U.A. nu pare sa mai fie
tentatda sa Tncurajeze noi majorari ale ratei dobinzii in pe-
rioada alegerilor prezidentiale, miscarile de capital de care
a beneficiat dolarul in lunile iulie si august a.c. vor fi in
favoarea marcii vest-germane. in plus, pozitia favorizata
a monedei vest-europene, cind incertitudinile prezente pri-
vind dolarul vor deveni clare, dupa alegerile prezidentiale,
va Tncuraja operatiile speculative in beneficiul ei. Pentru
0 marca vest-germana ,,puternica”, o solutie de echilibru
Tn cadrul S.M.E. poate fi o usoard revalorizare a acesteia,
cu efecte antrenante asupra celorlalte valute participante.
Unele din acestea vor putea fi supuse unor presiuni de
depreciere chiar datorita propriei lor ,slabiciuni, care ar
putea lua forma unor devalorizari unilaterale sau a unei
realMierl generale a paritatilor in cadrul sistemului.

Se pare ca valutele care vor fi supuse celor mai mari
presiuni de acest fel vor fi lira italiana, francul belgian
si posibil chiar coroana daneza.

n ultima perioada de timp cursul lirei a evoluat la
marja inferioarda de flotare a S.M.E., respectiv la 3—4
puncte procentuale sub moneda cea mai puternica. Spre
sfirsitul acestui an este posibil ca lira italiana sa floteze
foarte aproape de limita de 6% a marjei inferioare de
flotare. Prognoza nu pare sd se justifice avind in vedere
determinarea cu care Banca centrala a Italiei si-a propus
sa-si apere moneda. Aceasta ,determinare” este sprijinita
de un nivel ridicat al rezervelor valutare oficiale care la
sfirsitul lunii iulie ac. totalizau 58 miliarde dolari, dupa
cheltuirea a 18 miliarde dolari reprezentind interventiile
pe pietele valutare, facute de Banca centrala a Italiei in
vederea sprijinirii cursului lirei.

Tntrevad specialistii  Tn cadrul

Tn acest context parerile ramin totusi Tmpartite.
specialisti presupun ca o devolarizare a lirei italiene nu
este probabild mai devreme de prima parte a anului 1981.
Altii, pornind de la esecul programului de masuri privind
stavilirea inflatiei (a carei rata este preliminata pentru
Italia la peste 21®0 in 1980, cu mult mai mare decit in
celelalte tari membre ale S.M.E.) sl probabilitatea Tnregis-
trarii, in acest an, a unui deficit in balanta globala de
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plati a lItaliei de circa 8 trilioane lire, presupun ca lira
italiand va fi supusd unor presiuni de devalorizare chiar
mai devreme de sfirsitul acestui an.

Cursul francului belgian a evoluat in mod curent, in
ultimul timp, cu 1,6—17 puncte procentuale sub cursul
celei mai puternice monede a sistemului, dar este posibil
sd ajunga la limita marjei inferioare de flotare de 2,25%.
In aceste conditii o devalorizare a lirei italiene este po-
sibil sd ridice necesitatea ajustdrii francului belgian, dar
autoritatile monetare belgiene au facut dovada unei opozitii
in ceea ce priveste o devalorizare unilaterala. Presiunile
asupra francului belgian decurg Tnsa si din evolutia ac-
tuala a cursului marcii vest-germane (in jumatatea infe-
rioara a intervalului de flotare) Tn contextul in care dife-
renta dintre rata dobinzilor Tn cele doua tari a suferit o
tendintd de erodare in defavoarea francului belgian. Auto-
ritdtile monetare belgiene au redus recent rata oficiald a
scontului la 12% fata de 14%, in timp de Bundesbank a
mentinut nivelurile record ale ratei oficiale a scontului sif
ale dobindei Lombard (7,5% si respectiv 9,5%).

In sfirsit, in cadrul S.M.E. nu sint excluse aparitia unor
tensiuni ntre francul francez si marca vest-germana, avind
in vedere accentuarea disparitatilor de evolutie inflatiei
n Franta si R.F. Germania. Mentionam ca la sfirsitul lunii
iulie a.c. indicele costului vietii arata o crestere anuala de
13,6% Tn Franta, fatd de numai 55% in R.F. G*ermania.

Napoleon POP
.E.M.

marketing i actiune

Introducerea pe piata vest-germana

(IV) Pentru o firma straind care doreste sa se introduca
pe piata vest-germana este indicat sa solicite un prim
contact la Oficiul de informatii pentru comert exterior ;
(Bundesstelle fur Aussenhaudelsinformation — Koln), care'’
poate sa ofere informatii si consultanta atit in probleme
de import cit si de export pe piata vest-germana.

O atentie speciala este acordatd de oficiu promovarii
importurilor din tarile Tn curs de dezvoltare pe piata R.F.
Germania, ca o reflectare a preocuparilor Tn acest sens
existente in cadrul Ministerului Federal al Economiei pe
linga care functioneaza acest organism.

Principalele functii ale oficiului sint :

— Stabileste necesarul de informatii al firmelor vest-
germane ce desfasoara activitati comerciale Tn exterior ca
sl al partenerilor strdini de afaceri. Aceasta este a sarcina
dificila avind Tn vedere variatia foarte mare a necesitatilor
de la un domeniu la altul, de la o marfa la alta, ca sl
schimbarile conjuncturale de la o zi la alta ;

— Examineaza si analizeaza mai mult de 1000 de perio-
dice vest-germane si strdine si circa 1000 publicatii anuale
n vederea culegerii informatiilor necesare ;

— Primeste rapoarte conjuncturale de la sectiile econo-
mice ale ambasadelor si consulatelor vest-germane din
strainatate :
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— Culege informatii de piatda prin cercetare de teren
executatd prin reteaua de corespondenti (experti economici,
analisti) extinsa practic Tn intreaga lume, cei 40 de cores-
pondenti permanenti raspunzind de la caz la caz de una
sau mai multe tari (reteaua de corespondenti, cu adminis-
trare distincta este grupatd in cadrul Societatii cu raspun-
dere limitata pentru informatii de comert exterior) ;

— Editeazd o mare diversitate de publicatii, concepute
astfel incit sa se completeze reciproc sub raportul infor-
matiilor oferite ;

— Intretine relatii sistematice cu camerele de comert
vest-germane din strdinatate, cu camerele de comert stra-
ine, cu asociatiile de comert, firme si institute de spe-
cialitate ;

— Desfasoara o activitate de prelucrare a informatiilor
primite, de redactare a lor in formele cele mai adecvate
pentru nevoile diferitilor beneficiari si ofera raspunsuri
comprehensive Th medie la 80000 de cereri de informatii
primite anual.

Activitatile enumerate mai sus se desfasoara pe compar-
timente dupa cum urmeaza :

Compartimentul de presda — functioneaza practic ca o

V_agentie internationald de stiri, avind in structura sa: co-

respondenti, legaturi telex, redactori si publicatii zilnice.

Principala publicatie editata de 5 ori pe saptamina de
compartimentul de presa (divizia 1) este ,Informatii de
comert exterior" (Nachrichten fiir Aussenhandel), ce apare
ca un ziar de format normal cu o circulatie totald Tn tard
si In strdinatate de 2 milioane exemplare ; el este la rindul
sau o sursa de informatii pentru alte buletine, ziare; pe-
riodice etc. .Continutul publicatiei ,,Informatii de comert
exterior" este urmatorul :

— tendinte ale economiei in diverse tari si analize ale
ciclului economic ;

— activitatea organismelor Internationale si zonale ;

— tendinte Tn evolutia unor sectoare industriale ;

— conditiile de abordare a unor piete externe ;

— reglementarile de import, export, cooperare si inves-
titii de capital in diverse tari ;

— proiecte si planuri  economice
state ;

— surse de aprovizionare si piete de desfacere (nomina-
lizate pe firme si produse) ;

— sisteme de transport si comunicatii, tlrgurile si expo-
zitiile internationale ;

— evolutia pietelor valutare si de capital.

Publicatia ,,Informatii de comert exterior" are in flecare
saptamina suplimente pe temele :

— Cooperarea economica internationala (Mitteilungen
fiir Weltwirtschftliche Zusammenarbeit”, care publica in-
formatii privind planurile de cooperare, proiecte, schemele
de investitii.

— Cereri de ofertda (,Auslands An Fragen") suplimentce
publica informatii cu privire la cereri de produse, agenti,
formarea de consorti! pentru export s.a.

Cu frecventd anuald sint publicate
mente :

— Economia mondiala la sfarsit de an (,,Weltwirtschaft

am Jahres wechsel"), care prezinta rapoarte conjuncturale
asupra economiei a 80 de tari ;

adoptate in diferite

urmatoarele supli-

— Economia mondiald la mijloc de an (,,Weltwirtschaft
zur Jahresmitte"), prezentind rapoarte asupra economiei a
60 de tari pe intervalul respectiv.

— Economia pe scurt (,,Kurzmerkblatter), contine ntr-o
forma succintd informatii esentiale privind abordarea pie-
telor externe — pentru aproape toate tarile lumii.

— Investitiile de capital Tn strainatate pe scurt (,,Merk-
blatter fiir Kapltalanlagen in Ausland).

— Puncte de contact si adrese unde pot fi obtinute in-

formatii Tn tari in curs de dezvoltare (,,Auskunfts und
Kontaktstellen in Enwicklungslandern™),
— Rapoarte industriale (,J3ranchenbilder”), — publica

analize privind evolutia diferitelor piete de desfacere sau
de aprovizionare pentru un produs sau o grupa de pro-
duse. in total circa 300 de publicatii apar anual ca supli-
mente la ,Informatii de comert exterior". Tn suplimente
speciale se prezintd Tntreaga listd a publicatiilor Oficiului
de informatii pentru comert exterior.

La cerere speciald compartimentele de resort ale Oficiu-
lui ofera informatii suplimentare, detaliate pe probleme
tratate succint Th materialele editate.

Fara o periodicitate anume se publica o serie de brosuri
pe teme cum sint: Comertul cu amanuntul in diverse tari,
tehnologia, publicitatea, organismele internationale etc.

Compartimentul informatii de piata este constituit ca sl
cel precedent din 4 sectii delimitate dupa criteriu geogra-
fic, studiind inclusiv relatiile organismelor internationale
cu tarile din zona.

Sursele de informatii utilizate stnt. corespondentii Ofi-
ciului din strainatate, consulatele si sectiile economice ale
ambasadelor vest-germane din strdinatate, publicatii vest-
germane si strdine. <

Un rol deosebit Tn documentare joaca publicatiile sta-
tistice, publicatiile stiintifice, ziarele oficiale, programele de
dezvoltare etc., care sint analizate de specialisti avind o
pregatire atit economicd, cit si lingvisticA — pentru lucrari
netraduse Tn limbi de largda circulatie internationald. n
desfasurarea acestei munci un ajutor pretios aduce com-
partimentul de documentare-biblioteca care Tntre altele in-
tretine si legdturi cu organismele internationale, procu-
rindu-si astfel toate documentele elaborate de acestea.

Activitatea compartimentului se desfasoara pe urmatoa-
rele directii principale :
Elaborarea a 3 serii de rapoarte :

Seria A : Rapoarte privind structurile economice si ten-
dintele in dezvoltarea economiilor nationale pe tari, avind
n vedere cd orice contract sau tranzactie comerciald este
influentat la incheierea si derularea sa de situatia de an-
samblu a economiei unei tari. La interval de citiva ani se
editeaza rapoarte structurale ample pentru fiecare tara in
curs de dezvoltare. Anual apare sinteza cuprinzind date
economice asupra a 80 de tari neeuropene. De asemenea,
cu periodicitate anuala apare raportul asupra pietelor ta-
rilor vestice industrializate intitulat ,,Economia Tn cifre"
(Wirtschaft in Zahlen) continind cifre statistice privind
toate sectoarele economiei.

Seria B — Rapoarte industriale asupra unor piete de
desfacere si surse de aprovizionare, cu precadere din tari

eapUaliste dezvoltate; cu regularitate se abordeaza in-
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dustrii ca: autovehicule, masini agricole, aparate de uz
casnic etc. Aceste rapoarte oferd o baza intreprinderii pen-
tru a continua, cu specialistii proprii, cercetarea de mar-
keting privind debuseele pentru propriul produs si respec-
tiv identificarea surselor de aprovizionare cit mai eficiente.

Seria C — rapoarte privind reglementarile si uzantele
comerciale Tn diferite tari, bariere netarifare in calea co-
mertului international, informatii care completeaza pe cele
oferite de publicatia ,,Informatii de comert exterior" mai
Tnainte prezentatd. Pentru a putea fi regasite usor aceste
rapoarte sint listate Tn suplimentul special al ,,Informatii-

lor de comert exterior — ,Lista documentelor Oficiului
federal de informatii de comert exterior".
In'atributiile diviziei Il mai intra: pregatirea materia-

lelor privind uzantele comerciale (cum ar fi: taxe vamale,
reglementari export, controlul alimentelor, reguli de am-
balare etc.) ce se publicd Tn ,,Informatii de comert exterior;
transmiterea de informatii de circulatie mai restrinsa ca-
merelor de comert si asociatiilor comerciale prin circulare
directe ; asistenta Tn probleme de comert exterior in spe-
cial pentru firme mici si mijlocit

(va urma)

I. GEORGESCU

vademecum

Strategii de marketing

(V) Din cadrul strategiilor de produs pe care o intre-
prindere le poate adopta pentru patrunderea si mentinerea
pozitiei pe piata externa am prezentat Tn numerele prece-
dente strategia de dezvoltare a cererii primare si strategia
de dezvoltare a cererii selective.

In continuare ne propunem sa anhlizdm strategia de
echilibrare a nomenclatorului de fabricatie prin apelarea
la modalitati tactice de genul: diversificarii profilului, sim-
plificarii gamei de fabricatie sau eliminarii complete a
unor produse din nomenclator.

Dacd prima strategie — de dezvoltare a cererii primare
— este o strategie de crestere, cea de a doua — de dez-
voltare a cererii selective — vizeaza Tmbunatatirea pozitiei
pe piata, cel de al treilea grup de strategii — de echili-
brare a nomenclatorului Tsi propune ca scop dimensionarea
optima a productiei, functie de tipul cererii.

O prima modalitate de actiune Tn vederea echilibrarii
nomenclatorului o reprezinta diversificarea profilului prin
preluarea unor unitati cu productie si/sau piata Tnrudita.
O asemenea orientare Tsi gaseste explicatia Tn primul rind
n tendinta firmelor actionind in conditiile economiei de
piata de a evita socul evolutiei ciclice a economiei prin
dispersarea in mai multe ramuri a capitalului (fenomen
de care trebuie sa tinda seama orice societate industriala
sau comerciald care actioneaza pe aceste piete).

Tn acelasi timp diversificarea profilului Tn produse nru-
dite din domenii ca bunuri industriale de consum sau
alimentare, care au aceeasi piatd, aceiasi consumatori,

acelasi merchandising si aceeasi tinta publicitara poate

riwawviaM-vaAIUIAMII;

conduce la importante economii de scara (vezi Supliment
R.E. nr. 26/1979).

Alte avantaje, de a atrage consumatorul pentru o gama
larga (familie) de produse ce au aceeasi marca;

— reducerea pretului de vinzare catre comertul cu ridi-
cata si lanturile de magazine ;

—economii la distributia fizicda a marfurilor prin for-
marea de Tncarcaturi vagonabile din intregul sortiment de
marfuri.

Aceasta strategie este viabila si in situatiile in care este
necesar sa se revitalizeze o piata statica sau in declin unde
0 experientd valoroasa si know-how ar fi irosite prin eli-
minarea unui produs Tnvechit.

Dar nu numai diversificarea Tn produse nrudite este uti-
lizatda Tn practica internationald. Adeseori marile firme,
companiile transnationale apeleaza si la diversificarea in
produse neinrudite.

In ultima vreme un numar tot mai mare de intreprinderi
renunta la o delimitare precisa a profilului de activitate
— produs sau industrie — alegindu-si alte criterii pentru
dezvoltare cum ar fi beneficiul sau randamentul investitii-
lor. Spre exemplu, in numai 10 ani ,celelalte activitati" —
aparate de radio si televiziune, ordinatoare, sisteme electro-
nice si hidraulice, cercetari spatiale, motoare, societati de
asigurare — au ajuns sa constituie peste 20 la sutd din
cifra de afaceri a gigantului ,,numarul doi" din sectorul
constructiilor de automobile (,,Ford™), Tn vreme ce expan-
siunea acestuia Tn strdinatate a progresat rapid, vinzarile
realizate de filialele de pe pietele externe reprezentind,
actualmente, 40% din cele totale. Compania internationald
»Singer”, care si-a diversificat Tntr-o proportie Tnsemnata,
activitatea (deja o patrime din aceasta nemaireprezentind
masini de cusut, ci utilaj textil, masini de birou si de cal-
culat, mobila, echipament pentru simulare la sol, aclima-
tizoare), si-a diversificat, Tn paralel penetratia directd si
indirecta pe pietele externe, unde se obtin, in prezent, trei
patrimi din incasdrile din vinzari si doua cincimi din cifra
de afaceri. Conglomeratul american ,,International Tele-
graph and Telephone" (L.T.T.), ale carui 150 de filiale ac-
fioneaza in peste 60 de tari si care realizeaza in straina-
tate aproape 50% din productie si 70% din vinzari, Tsi
intinde activitatea in domeniile : telecomunicatii, electro-
nicd, meteorologie, asigurari, constructii, turism, constructii
hoteliere, radiolocatie, apartaj de navigatie, cosmetica etc.
Compania ,,Coca-Cola" al carei nume finsusi este legat de
produsul care a impus-0 in peste 130 de tari, a devenit in
lumea capitalistda cel mai important plantator, producétor
si comerciant de produse pe baza de citrice si al doilea
producator de cafea si ceai solubile, produsul ,,Coca-Cola"
nemaiconstituind nici jumatate din cifra de afaceri a com-
paniei. (I. Serbanescu »Corporatiile  transnationale™.
Editura politica, Bucuresti, pag. 116—117).

Dificultatile ce pot apare in conducerea unei astfel de
firme larg diversificate sint:

— imposibilitatea de a controla raportul produs-piata

pentru intreg nomenclatorul cu consecinte asupra calitatii
deciziilor ;

— imposibilitatea mentinerii la cprent a conducerii cu
noutatile tehnice in ceea ce priveste know-how-ul pentru
toate produsele.

—n
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n schimb o astfel de organizare poate asigura un ritm
rapid de crestere, utilizind pentru dezvoltare fondurile rea-
lizate in ramurile cu un ridicat randament al investitiilor,
echilibrarea dezvoltarii ciclice Tn diferitele sale sectoare;
moderne de conducere; resurse

mai largi de utilizare a fortei de muncd, de promovare.

Echilibrarea avantajelor si dezavantajelor diversificarii
n produse neinrudite este o0 operatie extrem de complexa,
deoarece nu exista criterii de apreciere ferme si rapide,
astfel ca in ultimd instanta totul depinde de capacitatea
conducerii de a intelege specificul fiecarui domeniu de ac-
tivitate.

Simplificarea nomenclatorului. Una din strategiile cele
mai lipsite de imaginatie ale producatorului, distribuitoru-
lili sau detailistului pe o piata in expansiune sau puternic
competitiva este de a creste gama unui produs prin modi-
ficari minore, insignifiante ale stilului, gabaritului, aromei,
ambalajului, marcii sau nivelului de pret. Aceasta proli-
ferare este cel mai- adesea datorata supersensibilitatii
actiunile concurentei sau insistentei comertului de a avea
0 paletd cit mal larga de alegere. Riscul rezida In peri-
colul unei diferentieri inadecvate segmentelor de consuma-

' tori de pe o piata datd, obtinindu-se o colectie de articole
cu miscare lentd, ce imobilizeaza inutil fondurile.

De aici datoria conducerii Tntreprinderii de a revizui pe-
riodic fiecare grup de produse si de a canaliza prioritar
activitatea spre produsele cu miscare rapida. Avantajele
acestei revizii periodice sint: reducerea cheltuielilor cu
stocurile greu vandabile; eliminarea seriilor mici, cu pro-
ductivitate redusa ; accelerarea vitezei de rotatie a fondu-
rilor. \

Tn acelasi timp conducerea ntreprinderii se va orienta
spre Tmbunatatiri si inovari majore, spre strategii creative
de marketing pentru principalele produse din nomenclator.

Elimniarea produsului. O strategie de selectie si mai
drastica decit simplificarea gamei produsului este elimina-
rea unei intregi game de sortimente dintr-un tip de produs.
Aceasta directie de actiune este specifica, de regula, Tntre-
prinderilor ce au dus pind la extrem diversificarea Tn pro-
duse neinrudite.

Este posibil ca la un moment dat intr-o mare intreprin-

/—dere planul strategic mixt sd& contind simultan cele patru

strategii de echilibrare a nomenclatorului de produse apli-
cate diferitelor sectoare ale productiei.

Trebuie precizat ca din punct de vedere al rezultatelor
diversificarea Tn produse Tnrudite si neinrudite reprezinta o
strategie de crestere primara, prima avind si unele obiec-

tive de crestere a productivitatii.

Simplificarea nomenclatorului si eliminarea produsului
sint strategii de selectie care urmaresc in fapt o crestere
a productivitatii pe ansamblul Tntreprinderii.

Diversificarea marcilor sub care se ofera un produs:
Utilizarea marcilor comerciale este foarte importanta in
Industrie unde comerciantli au un rol important asupra
distributiei pina la consumator, in special in domeniul pro-
duselor alimentare.

Comerciantul va retine de la producdtor numai

A marci de produse ce sint bine introduse si sint solicitate

de consumatori. Paralel va introduce si marca sa proprie

acele.

la preturi mai mici, cu diferite forme de promovare a vin-
zarilor.

Forta marcilor comerciale a crescut, in special in pri-
vinta articolelor de consum curent, astfel ca influenta lor
nu mai poate fi ignoratd in tdrile cu economie de piata.

Aceasta strategie este oportuna cind marca producato-
rului intrd Tn declin sau cind comerciantul poate sa ajunga
mai bine la unele segmente de consumatori inaccesibile
pentru reteaua de distributie a producatorului. Chiar daca
pretul sau de vinzare e mai mic, aceastd diferentd este
compensata prin cheltuieli de distribuitie si de vinzare mai
mici si prin volumul mare al vinzarilor.

De multe ori lanturile de magazine au dobindit o im-
portantd atit de mare pentru producatori incit ele i ori-
enteaza productia, termenele de livrare, preturile produ-
catorului.

Formele pe care le Tmbraca aceste tipuri de strategie
sint foarte variate, dupad tipul de produs comercializat si
dupa tipul canalelor de distributie.

C. MIRCESCU

informatii

Credite pentru dezvoltare

= Banca Internationala pentru reconstructie si dezvol-
tare :

— 25 mii. doi. pentru Tunisia — suma .destinata finan-
tarii partiale a unui proiect de irigatii Tn valoare totala de
72,5 mii. doi., ale carui lucrari urmeaza sa se fincheie in
1985 ;

— 210 mii. doi. pentru Argentina — cel mai important
credit acordat, de catre banca unei tari latino-americane —
pentru acoperirea partiala a costului de circa 3,8 mid. doi.
al complexului hidroenergetic de la Yacyreta ;

— 8 mii. doi. pentru Algeria — amenajari pentru irigatii
Tn valea Cheliff ;

— 24 mii. doi. pentru Panama — un proiect in valoare
de 35 mii. doi., privind reconstructia si extinderea retelei
de transport al energiei electrice.

« Banca asiatica de dezvoltare :

— 18,6 mii. doi. pentru Nepal — o investitie totala de
23,7 mii. doi. destinata extinderii si modernizarii sistemului
de alimentare cu energie, inclusiv constructia unor substa-
tii de 132 kV la Jenakpur si Biratnagar si dezvoltarea celei
de la Hetauda ;

— 12,2 mii. doi. pentru Papua — Noua Guinee — finan-
tarea partiala a lucrarilor de amenajare a riului Warangoi,
cu un cost total de 46 mii. doi. ;

— 41 mii. doi. pentru Filipine — sistemul de irigatii de
pe riul Bicol. incluzind diguri, statii de pompare, 263 km
de canale principale si secundare ;

— 150 mii doi. (nerambursabili), pentru Indonezia — ca
asistenta tehnica Tn vederea elabordrii unui studiu de siste-
matizare si dezvoltare a retelei rutiere rurale in 8 districte
ale insulei Jawa.
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teritoriul vamal

Teritoriul vamal cuprinde teritoriul in care este 1in
vigoare acelasi regim vamal, se aplicd aceeasi legislatie
vamala. De reguld, teritoriul vamal coincide cu terito-
riul politic al statului, dar sint cazuri cind este mai
mare sau mai mic. In primul caz, teritoriul vamal cu-
prinde si o suprafatd Tn afara frontierelor politice ale
statului respectiv, sau doua sau mai multe state formeaza
un singur teritoriu vamal. in al doilea caz, anumite
locuri, zone, localitati, sint excluse din teritoriul politic
n ceea ce priveste aplicarea regimului vamal. Tn primul
caz, vorbim despre extinderea teritoriului vamal (anexiune
sau includere vamald), iar in al doilea caz avem de
a face cu restringerea teritoriului (excludere sau excep-
tare vamala).

Delimitarea teritoriului vamal se face prin frontierele
vamale. Pe litoralul marii frontiera vamala poate sa
coincidd cu linia coastei sau, pentru a usura controlul
vamal, poate s& se extindd pina la limita apelor teri-
toriale. Frontiera vamala poate fi fixata de stat si mai
retrasa spre uscat decit tarmul marii sau malul apelor
exterioare, atunci cind anumite drumuri de coasta sau
ape interioare sint excluse din teritoriul vamal. n tara
noastra controlul vamal se extinde si asupra apelor te-
ritoriale.

uniunea Vvamala

Teritoriul vamal se extinde de cele mai multe ori,
sub forma uniunilor vamale. Astfel, din 1852 principa-
tul Lichtenstein s-a alipit Austriei din punct de vedere
vamal, iar dupd primul razboi mondial (1923) formeaza
uniune vamala cu Elvetia; Luxemburg s-a alipit din
1842 Zollverein-ului german ; in 1921 s-a format Uniunea
vamala belgo-luxemburgheza. Uniunea vamala cu impli-
catiile cele mai profunde asupra comertului mondial con-
temporan este cea creatd in cadrul Pietei comune. Esenta
uniunii vamale constd Tn faptul cd fintre tarile partici-
pante se desfiinteaza barierele vamale, ele formind un
singur teritoriu vamal. Exista uniuni vamale perfecte sau
complete, cind se aplicd un regim vamal comun pentru
toate marfurile, iar circulatia marfurilor intre tarile res-
pective este liberalizata complet si scutitd de taxe va-
male si uniuni vamale imperfecte sau incomplete, cind
dispozitiille vamale comune si tarifele vamale se aplicad
numai la anumite marfuri.

Teoria uniunii vamale este parte integrantd a teoriei
tarifare si anume aceea parte care analizeaza efectele
taxelor vamale, sub aspectul discrimindrii geografice-
Dupa cum ardtam, uniunea vamald constituie, Tntr-un fel
sau altul, cheia de boltd a tuturor formelor de inte-
grare economica dintre tdrile nesocialiste ceea ce face ca
teoria uniunii vamale s& se afle mereu Tn actualitate.
Sub acest aspect pot exista zone preferentiale vamale, un
exemplu Tn acest sens fiind dat de Commonwealth Prefe-
rence Area (zone de comert liber), in care statele mem-
bre se angajeaza sa elimine barierele vamale Tn comer-
tul reciproc in cursul unei perioade de timp, dar fiecare

tara mentine dreptul de a determina nivelul protectiei
vamale ca si alte bariere comerciale fata de tari din
afara zonei. Cea mai semnificativd Tncercare de formare
a unei zone de comert liber este Asociatia Europeana a
Liberului Schimb (A.E.L.S.), uniunea vamald, care consta
din gruparea unor tari care, in afara stabilirii in mod
reciproc unei zone de comert liber de marfuri, impun
un tarif vamal comun fata de tarile terte. Piata comuna
este 0 altd forma de integrare economica care, In afara
uniunii vamale, mai stabileste libertatea circulatiei si a
fortei de munca si a capitalului.

tariful vamal

Tariful vamal reprezintd un tabel (catalog) care cu-
prinde, dupda o anumita clasificare, nomenclatorul pro-
duselor la care un anumit stat a stabilit nivelul taxelor
vamale. In practica vamala se intilnesc mai multe sis-
teme tarifare- Toate pot fi *sintetizate Tnsa prin aceea
ca sistemele tarifare nationale prevad fie un nivel al
taxei pentru fiecare produs, aplicabil tuturor partilor, fie
doua sau mai multe niveluri, aplicabile diferitelor grupe
de tdri. Tn elaborarea tarifelor vamale se folosesc mai
multe criterii rezultind : tarife alfabetice; tarife dupa
originea marfii : marfuri din regnul animal, din regnul
vegetal, din regnul mineral, mixt; tarife dupa gradul
de prelucrare a marfurilor : materii prime, semifabricate,
produse finite. Cu toate 'Incercdrile facute, nu s-a reusit
sa se realizeze o unificare largd a formei de intocmire
a tarifelor vamale. in anul 1951 a fost semnat la Bru-
xelles un acord intre 13 tari capitaliste prin care acestea
s-au angajat sa unifice tarifere lor vamale, Tn ceea ce
priveste clasificarea marfurilor, luindu-se drept criteriu
gradul de prelucrare a marfurilor. Acest nomenclator,
folosit de 113 tari (inclusiv lugoslavia si Ungaria), cu
exceptia S.U.A., constituie baza negocierilor bilaterale si
multilaterale gtit Tn cadrul G-AT.T., cit si in cadrul
U.N.C.T.AD.

Protectionismul vamal a dus la o detaliere din ce n
ce mai mare a tarifelor vamale, unele cuprinzind citeva
mii de articole, permitind promovarea unor masuri dis-
criminatorii in relatiile comerciale internationale Tn prac-
tica diferitelor tari se folosesc tarife vamale cu o singurad
coloana sau tarife simple, in care taxele vamale sint
indicate pe o singura coloand, acestea fiind folosite de
un numadr redus de tari: Bolivia, Mexic, Panama etc.
Tarifele vamale, cu mai multe coloane sau tarifele com-
puse, contin taxe diferentiate pe marfuri si tari, acestea
fiind utilizate de majoritatea tarilor lumii.

Obiectivele principale urmarite Tn mod special prin
tarifele vamale au rolul de instrument economic pentru
orientarea proceselor economice externe si reglementarea
schimburilor comerciale cu strainatatea ; Tn tarile in curs

de dezvoltare, tarifele au Tn ultimul timp rolul de in-
strument al dezvoltarii economice, prin protejarea indus-
triilor nationale si stimularea Tncadrarii Tn diviziunea in-
ternationala a rftuncii; Tn tarile socialiste, tarifele va-
male sint folosite ca mijloace pentru cresterea eficientei
economice, permitind un contact direct, dar controlat, al
economiei interne cu piata externa.



Pe plan extern se practica la scarda larga sistemul de-
numit drawback- Acesta este un regim vamal, conform
caruia la exportul de marfuri care contin materii prime
si materiale importate,! se restituie taxele vamale (total
>"au partial) aplicate la importul acestor materii prime
sau materiale. Regimul se aplica si Tn cazul in care, pa-
ralel, se importa si se exporta marfuri sau produse ab-
solut similare. Regimul drawback, aplicat la marfuri care
au fost produse sau prelucrate pornind de la materii
prime sau cu ajutorul unor produse importate, favori-
zeazd,- In mod deosebit, industriile prelucratoare din tara
interesata. i

taxele vamale

Taxele vamale sint impozite percepute asupra mar-
furilor la trecerea granitelor unei tari, sau, mai exact,
la trecerea granitelor vamale. Ele fac parte din impo-
zite cunoscute inca din orinduirea sclavagista ; la Tnceput
au fost aplicate ca taxe de folosire a drumurilor, podu-
rilor si la trecerea frontierelor.

.In functie de directia circulatiei marfurilor in comer-
tirT exterior distingem: taxe vamale de import, taxe
vamale de export si taxe vamale de tranzit.

Dupa modul de percepere a taxelor acestea pot fi:

— taxe vamale specifice, care se calculeaza pe uni-
tati naturale : bucatd, greutate, volum etc.; din punct
de vedere al tehnicii vamale aplicarea acestor taxe pre-
supune existenta unui tarif vamal foarte detaliat, care
cuprinde o descriere amanuntita a marfurilor, pentru a
putea incadra marfa importatd (sau exportatd) Tn cate-
goria corespunzatoare. (Nu ajunge ca tariful vamal sa
cuprinda, de exemplu, un singur articol pentru stofe;
stofa de lind purda merinos, de exemplu, trebuie sa su-
porte altd taxa decit stofa din fire sintetice) ;

— taxe vamale ad-valorem, care se calculeaza Tn func-
tie de pretul marfii; avantajul taxelor vamale ad-valo-
rem este ca ele nu cer un tarif vamal prea detaliat,
iar din punctul de vedere al evniturilor bugetare, aces-
tea se aliniaza n mod automat preturilor, fiind cal-
culate sub forma de procent; daca taxarea se face con-
form declaratiei importatorului, acesta bineinteles are tot
interesul ca sa declare un pret cit mai redus, pentru a

plati 0 taxa cit mai mica.

Pentru a Tnldtura dificultdtile si abuzurile la stabi-
lirea valorii impozabile, in unele tari s-au luat anumite
masuri dintre care amintim, dreptul de permitiune, adica
dreptul statului de a cumpara marfa importata, atunci
cind organele vamale considerda ca valoarea declarata de
un importator nu este sincerd. in unele tari s-au ela-
borat liste cu valoarea declaratda de importator sau ex-
portator. Aceste liste nu pot cuprinde valoarea tuturor
sortimentelor de marfuri, ci sint valori medii.

Ca instrumente ale politicii comerciale, taxele vamale
pot Fi: taxe vamale diferentiate, prin care se urmareste
Tncurajarea unor cdi de comunicatie, mijloace de trans-
port etc.; respectiv crearea upor legaturi directe cu ta-
tile de origine a marfurilor. Din aceastda categorie fac
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parte: taxele de favorizare a comertului maritim; pen-
tru dezvoltarea legaturilor directe cu tarile de origine
a marfurilor si eliminarea tarilor mijlocitoare, s-au in-
trodus taxe diferentiate pe importul indirect; pentru dez-
voltarea flotei nationale, marfurile sosite pe vase strdine
au fost supuse la suprataxe de pavilion; taxele prefe-
rentiale sint acelea prin care se acorda un regim de fa-
voare unora sau tuturor marfurilor provenite din anu-
mite tari (prin crearea Comunitatii Economice Europene
s-a urmarit, ntre altele, eliminarea taxelor vamale Tintre
statele membre, iar Tn perioada de tranzitie s-au apli-
cat intre ele taxe mai reduse decit fatda de statele terte,
deci taxe preferentiale); taxele vamale de retorsiune sint
aplicate ca represalii si ca raspuns la masurile de dis-
criminare a altor state; o forma deosebitd a taxelor de
»raspuns” sint taxele vamale antidumping, functiunea
lor fiind aceea de a anihila efectele dumpingului prac-
ticat de anumite tari sau efectul primelor de export ce
se acordda Tn unele tari pentru promovarea exportului ;
ele se aplica si In cazul ,dumpingului valutar”, adica
atunci cind preturile dintr-o anumita tara sint mai joase
decit cele de pe piata externa din cauza deprecierii mo-
netare.

Odatad cu intrarea in vigoare .a Conventiei privind va-
loarea vamala a marfurilor de la Bruxelles, incheiata Tn
1950 (la care Romania nu este parte), statele capitaliste
pot fi grupate dupa modul de determinare a valorii n
vama, Tn trei categorii : tari care evalueaza aceasta va-
loare pe baza valorii C.ILF. a marfurilor si care au sem-
nat Conventia de la Bruxelles cu privire la valoarea
n vama; tari care aplica sistemul de evaluare pe baza
valorii C.I.LF. dar care nu sint semnatare ale Conven-
tiei ; tari care aplicd sistemul de evaluare pe baza va-

lorii F.O.B. sau alte sisteme.

Conform articolului VIl din G.AT.T. valoarea la care
se aplica taxele vamale trebuie sa fie o valoare reala.
Pentru aceasta este necesar ca transformarea pretului
marfii importate exprimat Tn valutd straina in pret de
import, exprimat in valutd nationala, sa se faca la un
curs real, Tn principiu recunoscut de F.M.l. Se interzice
folosirea valorii interne sau a unei valori' arbitrare ca
bazd de calcul a taxei vamale. Pentru a exclude posibi-
litatea ca statele sa poata limita importurile prin mij-
loace financiare, altele decit tariful vamal, impozitele in-
terne pe circulatia marfurilor importate, precum si orice
alte taxe trebuie sa fie egale ca procent cu cele aplicate
produselor similare din productia interna. In practicd, daca
marfa importata este absolut similard cu marfa din pro-
ductia interna (caz rar intilnit in schimburile interna-
tionale), preturile de vinzare cu amanuntul care includ
si beneficiul celui care desface marfa pe piata interna,
vor tinde sa se alinieze la pretul marfii oferita in cea
mai mare cantitate. Aceasta reguld are n vedere garan-
opta, pe considerente comerciale (pret, calitate) intre apro-
vizionarea din import sau cea din interior (articolul XI
din GAT.T).



RELATII

conceptul de bariere netarifare

Frin notiunea de bariere netarifare se intelege complexul
de masuri si reglementari, private sau publice, altele de-
cit tarifele vamale, care Tmpiedica sau deformeazad fluxul
international de bunuri si servicii, Tn scopul asigurarii
sau perfectiondrii  competitivitatii industriei  nationale.
Desi din punct de vedere economic, protectionismul ne-
tarifar urmareste, in principiu, aceleasi scopuri ca si pro-
tectionismul vamal sl anume protejarea pietei interne si
stabilitatea balantei de plati externe, prin limitarea sau
Interdictia importurilor, se desprind totusi unele trasa-
turi provizorii : spre deosebire de protectionismul Vamal,
care Tsi concentreaza actiunea, in principal, la vama, pro-
tectionismul netarifar urmareste marfurile pe tot par-
cursul, de la exportator pina la consumatorul final; deci
protectionismul netarifar are un caracter esalonat, actlo-
nind din momentul efectudrii comenzii pind Th momentul
consumului final ; o alta particularitate o constituie ma-
rea diversitate a barierelor netarifare de la o tara la
alta; domeniile variate de aplicabilitate precum si su-
pletea lor, constituie, de asemenea, trasaturi care au fa-
cut din barierele netarifare grupa cea mai importantd
de obstacole care stau astdzi Tn calea fluxurilor interna-
tionale de marfuri ; n sfirsit, o ultima particularitate,
dar nu de mica importantd, este legatd pe de o parte
de factorul de incertitudine al barierelor netarifare, iar
pe de altda parte, de efectul lor discriminatoriu fata de
tarile straine.

Este stiut cd taxele vamale sint marimi cunoscute sau
relativ usor de determinat. Cunoscindu-le, importatorii si
exportatorii trebuie sda tinda seama de ele Tn evaluarea
cheltuielilor generale, in fixarea preturilor, Tn aprecierea
in stabilirea nivelului de rentabilitate. Obstacolele netari-
fare, dimpotriva, 7i pun pe importatori si exportatori sub
incidenta unor riscuri si incertitudini. De exemplu, ba-
rierele netarifare care vizeazd o modificare a costurilor
sint foarte variabile si necunoscute de cdtre acestia de
cele mal multe ori, pind Tn momentul livrarii efective
a marfurilor. Sau, Tnsdsi eliberarea licentelor de import

se afla la discretia organelor administrative competente
in materie, iar volumul contingentelor de import, de
asemenea, nu este dinainte anuntat.

Pentru o mai buna apreciere a efectelor posibile ale
unor bariere netarifare, este necesar sa se faca o dife-
rentiere intre ele sub aspectul influentei asupra fluxuri-
lor comerciale. Din acest punct de vedere, instrumentele
netarifare pot fi grupate in: madsuri care vizeaza limita-
rea volumului marfurilor strdine admise la import (res-
trictii cantitative sub forma contingentelor de import si
a licentelor de import) ; masuri care modifica pretul mar-
furilor importate (impozite si taxe, altele decit taxele
vamale).

Aplicarea categoriei de masuri care urmareste restrin-
gerea volumului importului de marfui straine este, de
reguld, reglementatd prin conventii internationale, Tn spe-
cial acorduri comerciale si completeazda de fapt masurile
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tarifare la care sint supuse marfurile de import. Din
cea de a doua categorie de masuri care influenteaza pre-
turile marfurilor mentionam”: impozitele si taxele indi-
recte, subsidiile pentru favorizarea productiei interne, dis-
pozitiile cu caracter administrativ, normele tehnice siT
standardele de calitate etc. Aceste masuri nu sint regle-
mentate de acorduri comerciale. Faptul ca ele nu sint
supuse jurisdictiei internationale face ca ele sa consti-
tuie un instrument foarte eficace in lupta de concurenta
pe pietele externe.

Conceptul de obstacole netarifare este completat si cu
alte elemente care scot Tn evidentd complexitatea aces-
tor masuri si gradul sporit de protectie fata de nivelul
taxelor vamale in problema Tingradirii importurilor. Este
suficient sa amintim, Tn acest sens, interventia statului
capitalist Tn domeniul comertului exterior sub forma sub-
sidiilor guvernamentale, a achizitiilor facute- de stat prin
diferite organe publice, precum si comercializarea unor
produse care reprezinta monopolul de stat, bariere neta-
rifare foarte greu de trecut.

In strinsa legatura cu procesul intensiv de concentrare
a capitalului in tarile capitaliste dezvoltate si a cres/
terii activitatii  monopolurilor atit pe plan national cit
si international, Tncepind cu deceniul al sase-lea s-a dez-
voltat si  asa-numita practicda de afaceri limitativa
care reprezinta o conventie ntre monopoluri cu privire
la Tmpartirea debuseelor, stabilirea unui anumit volum

de desfacere pe piata interna si externd, stabilirea ni-
velului de preturi interne sl externe, etc.

Necesitatea cunoasterii barierelor netarifare este de
necontestat. Dar daca cunoasterea taxelor vamale, si n
general, a tuturor masurilor de ordin tarifar este o pro-
blema relativ usoara, nivelul lor fiind publicat in toate
tarile, cunoasterea si Identificarea barierelor netarifare
devine o problema dificila Tntrucit ele sint foarte nu-
meroase si variate (dupa unele aprecieri peste 2 500),
sint de natura diferita, au o raza de actiune mult mai
mare si constituie de fapt, obiectul Tntregului complex
legislativ adoptat in diferite tari. Pentru elaborarea unuii
program de actiune in scopul contracararii efectelor aces-
tor bariere artificiale care stau Tn calea comertului in-
ternational, o prima conditie o constituie cunoasterea cit
mai completda a acestor restrictii. Importanta acestei cu-
noasteri reiese si din faptul ca barierele netarifare con-
stituie o preocupare importanta chiar pentru o serie de
organizatii  si  organisme internationale — G.AT.T,
UN.C.T.AD., Comisia economica a O.N.U., pentru Europa,
O.CD.E. —, a caror activitate de codificare si de redu-
cere a efectelor lor a devenit deosebit de Intensa ™n ul-
timii ani.

Redactor coordonator:

dr. loan GEORGESCU A



contract  economic

Aspecte privind Tncheierea
contractelor economice

Cu privire la incheierea contractelor economice, Legea
nr. 5/1978 stabileste urmatoarele atributii pentru ntre-
prinderile dotate cu personalitate juridica :

— incheierea contractelor de antreprizd pentru exe-
cutarea lucrarilor de constructii-montaj, incheierea con-
tractelor de furnizare a utilajelor destinate realizarii
obiectivelor de investitii ;

— incheierea contractelor economice de lunga durata
anuale sau pentru perioade mai scurte in vederea reali-
zarii aprovizionarii tehnico-materiale;

— Tincheierea contractelor economice pe linie de des-
facere-

-Dnitatile componente lipsite de personalitate juridica
nu au asemenea atributii Tn materia Tncheierii contrac-
telor economice. Potrivit art. 75 din aceeasi lege, ,,uni-
tatile componente ale centralelor si ntreprinderilor pot
avea independenta operativa, subcont la bancd, pot be-
neficia de credite bancare, pot avea relatii economice
si financiare, Tn limita competentelor stabilite de con-
ducerile centralei sau ntreprinderii de care apartin. Sefii
unitatilor componente pot Tincheia contracte cu persoane
fizice si juridice, pe baza Tmputernicirii de reprezentare
data de centrald sau Tntreprinderel*,

Rezulta deci, cda unitatilor componente fara persona-
litate juridicd nu li s-a recunoscut capacitatea de a in-
cheia contracte economice. Tncheierea contractelor de ca-
tre sefii acestor unitati pe baza Tmputernicirii la care
s-a facut referire mai sus, se face Tn numele cen-
tralei sau a fintreprinderii dotate cu personalitate ju-
ridica.

Ce se intimpla insd, dacd o asemenea unitate compo-
penta fara personalitate juridicd incheie, totusi, un con-
tract economic ?

intervine nulitatea, adica sanctionarea aplicabila acte-
lor juridice savirsite cu nesocotirea dispozitiilor legale
imperative.

Tn acest sens, prin Decizia primului arbitru de stat
nr. 2939/1979, s-a retinut ca unitatile componente ale
centralelor si intreprinderilor care nu au personalitate
juridica pot Tncheia contracte economice numai pe baza
Tmputernicirii de reprezentare data conducatorului uni-
tatii respective.

Asa fiind, contractul de antrepriza fiind Tincheiat de
0 unitate fara personalitate juridica si fara sa se fi dat
Tmputernicire de reprezentare este lovit de nulitate si
nu poate constitui un temei legal pentru obligarea piritei
la plata penalitatilor".

O solutie similar® a fost adoptata prin Decizia pri-
mului arbitru de stat nr- 2287/1979, in sensul cd ,nhu
s-a fdcut dovada existentei acestei Tmputerniciri, situatie
i®. care contractul Tncheiat cu o unitate fara personalitate
juridica nu-si produce efecte.

De asemenea, nu s-a facut dovada ca unitatea cu
personalitate juridica ar fi aderat sau subscris la con-
tractul intocmit de subunitatea sa“.

Acest din urma considerent demonstreaza cd un con-
tract nul pentru motivul ardtat poate fi validat ulte-
rior prin aderarea unitatii competente de a-1 Tincheia
ori prin subscrierea acestei unitati la contractul Tncheiat
de subunitatea sa lipsita de personalitate juridica.

Validarea contractului se poate produce, potrivit prac-
ticii arbitrale, si pe alta cale.

»Este adevarat ca respectivul contract Tn cauza — se
retine prin Decizia primului arbitru de stat nr. 2852/
1979 — a fost incheiat de reclamantd cu o subunitate &
piritului fara personalitate juridica.

De asemenea este adevarat cd, Tn principiu, un ase-
menea contract este lovit de nulitate.

Tnsa acest contract a fost executat Tn fapt si din fap-
tul efectudrii livrarii de catre furnizor si al acceptarii
ei de catre beneficiar se poate deduce intentia partilor
de a valida contractul care astfel isi produce efectele”.

latd deci, doud solutii prin care, practica arbitralg,
mladiind rigoarea nulitatii, a gasit temei pentru a con-
sidera valabile contracte a caror executare era nece-
sard pentru Tndeplinirea sarcinilor de plan.

H. MATEI

financiar

Precizari privind
refuzurile de plata

n aprecierea temeiniciei refuzurilor de plata se au
in vedere, In primul rind, dispozitiile Legii finantelor
si cele ale Normelor metodologice B.N-R.S.R. nr. 2/1977
privind efectuarea platilor Tntre unitatile socialiste.

Desigur cd, la examinarea refuzurilor, se iau Tn con-
siderare si alte dispozitii normative care reglementeaza
diferite aspecte pe care le Tmbraca raporturile juridice
dintre parti. Dealtfel, chiar la 0 examinare sumara a
cazurilor Tn care se poate refuza plata potrivit art. 158
din Legea finantelor, apare cit se poate de clar ca
analiza cazurilor concrete de refuz se poate face numai
in contextul altor dispozitii legale sau clauzelor con-
tractuale convenite de catre parti.

Astfel, primul caz de refuz — cel referitor la lipsa
contractului — aduce n discutie actele juridice invo-
cate de parti pentru a dovedi existenta sau inexistenta
raportului contractual iar Tn aprecierea acestor acte se
au Tn vedere o seama de dispozitii normative, printre
care si cele care reglementeaza conditiile Tn care se in-
cheie contractele economice Tintre unitatile socialiste.

Mentionam, de asemenea, ca Tn practica organelor ar-
bitrale, refuzul de platd pentru cazul cind ,produsele
nu au fost primite pinda la expirarea termenului de
acceptare sau altor termene stabilite de bancd" (art. 158
lit. b din legea citatd) se analizeaza in contextul fapte-



lor juridice care intervin nu numai Tn executarea con-
tractului de furnizare, dar si a contractului de transport

Referindu-se la acest caz de refuz, primul arbitru de
stat, prin Decizia nr. 2927/1979, a retinut ca neprimirea
produselor nu indreptateste refuzul de plata atunci cind
unitatea beneficiard a aderat la contractul de trans-
port, fiind astfel singura unitate care, potrivit art. 85 din
Regulamentul de transport C-F.R. avea dreptul sa-l ac-
tioneze pe carausul n culpda pentru nepredarea produ-
selor la destinatie.

In stabilirea consecintelor la care dau loc Intirzierile
de plata ca urmare a unor refuzuri asupra carora se
revine ulterior, intereseaza si natura raporturilor juri-
dice care exista Tntre unitatea socialista platitoare si
banca care o deserveste.

Tn speta asupra careia primul arbitru de stat s-a pro-
nuntat prin Decizia nr. 1202/1979, s-a sustinut ca 1n-
tarzierea Tn plata nu s-a datorat unitatii beneficiare
pirite, ci bancii care a decontat factura cu intarziere.
Sustinerea a fost inlaturata cu motivarea ca banca ,a
efectuat operatiunile bancare in calitate de mandatar al
petitionarei si nu poate opune culpa acesteia in rapor-
turile sale cu reclamanta".

Un alt caz de refuz, priveste dispozitiile normative de
stabilire a preturilor.

Dupd cum s-a retinut prin Decizia primului arbitru de
stat nr. 117/1980, Normele metodologice B.N.R-S.R. nr. 2/
1977 prevad cd unitatea beneficiara are dreptul ca, in-
launtrul termenului de acceptare stabilit, sa refuze plata
integral sau partial, atunci cind preturile sau tarifele pe
baza cdreia s-a stabilit suma de plata sint mai mari
decit cele legale, suma de plata a fost stabilita in mod

eronat ori pe facturi nu s-a indicat temeiul legal al
pretului.
Intrucit nu s-a prevazut in factura temeiul legal al

pretului practicat, s-a considerat ca Tntarzierea in platd
survenita din aceastda cauza este justificatda, unitatea be-
neficiara neputind fi obligata la plata penalitdtilor pentru
ntarzierea in achitarea pretului.

I. ICZKOVITS

raporturi  de - muncd

Solutionarea conflictelor de competenta
dintre organele de jurisdictie a muncii

In sistemul nostru de drept litigiille de munca se so-
lutioneaza de catre diferite categorii de organe, rolul
principal revenind comisiilor de judecata. Potrivit legii,
comisiile de judecatd solutioneaza toate litigiile de munca
cu exceptia acelora date printr-o dispozitie expresd n
competenta altor organe. Cu alte cuvinte, Tn materia
litigiilor de muncd, legea le recunoaste comisiilor de
judecata plenitudine sl jurisdictie.

Litigiile de munca pot fi solutionate, Tn cazurile deter-
minate de lege, si de catre instantele judecdtoresti. Pe
linga aceste organe de jurisdictie unele litigii de munca
urmeaza a fi solutionate de cdtre organele administra-
tive lerarhic superioare, de organele de conducere co-

lectiva, de consiliile de disciplind, de Curtea Superioarad
de Control Financiar etc. Este necesar sd precizam cd
aceste organe de jurisdictie a muncii au o naturda juri-
dicd diferitd de aceea a instantelor judecatoresti-

Intre diferite organe de jurisdictie a muncii pot apa-.»
rea conflicte de competentda ca o consecintd a faptului
ca doua sau mai multe dintre ele se declara competente
sau, dimpotrivd, necompetente sa solutioneze un anumit
litigiu de muncd. Conflictele de competentd apar, in ge-
neral, ca urmare a complexelor probleme pe care le
ridica, uneori in practica, determinarea competentei ma-
teriale (de pilda, stabilirea competentei dupa criteriul
valoric). .

Procedura de rezolvare a conflictelor de competentd
este stabilita prin dispozitiile art. 21 si 22 c. pr. civ. Dis-
pozitiile procedurale mentionate obliga instanta in fata
careia s-a ivit conflictul sa dispuna suspendarea din
oficiu a oricarei alte proceduri si sa Tnainteze dosarul
instantei competente sa hotarasca asupra acestuia.

Dacd conflictul de competentd intervine Tntre doud ju-
decatorii el va fi solutionat de tribunalul judetean iar
dacd cele douda judecatorii sint situate Tn circumscriptii
teritoriale diferite competenta tsa reveni Tribunalului Su-
prem. Sectia civild a instantei noastre supreme va So-
lutiona si conflictul dintre o judecatorie sl un tribunal
judetean?

Conflictul de competentd se va solutiona de catre in*
stanta in camera de chlbzuire si fara citarea partilor.
Hotarirea pronuntata (care poarta si denumirea de regu-
lator de competentd) va fi obligatorie — natural dupa
raminerea sa definitivd — pentru instanta desemnatda a
judeca litigiul respectiv-

in legaturd cu procedura de solutionare a conflictelor
de competentd, in domeniul litigiilor de munca, se impun
unele observatii.

O prima observatie se refera la faptul ca dispozitiile
cuprinse in art. 21—22 c.proc.civ. reglementeaza numai
procedura de solutionare a conflictelor de competenta
dintre instantele judecatoresti. Astfel, cum am subliniat
deja litigiile de muncda se solutioneazad si de catre alte
organe de jurisdictie. Practica a demonstrat ca pot apa-
rea conflicte de competentd si Intre instantele judecato-
resti si alte organe de jurisdictie a muncii. De aceea\
prin Decretul nr. 648/1967 a fost introdus in codul de
procedura civila art. 22* text care stabileste ca: ,Existd
conflict de competenta in sensul art- 20 si in cazul in
care el se iveste Tntre instante judecdtoresti si organe
obstesti cu activitate jurisdictionala. in acest caz, con-
flictul de competenta se rezolva de instanta judecato-
reasca ierarhic superioara instantei Tn conflict, dispo-
zitiile art. 21 si ale art. 22 aliniat final fiind aplicabile".’

Textul citat are menirea de a institui cadrul proce-
dural necesar pentru solutionarea conflictelor de com-
petenta dintre instantele judecatoresti si organele obstesti
cu activitate jurisdictionald. Din categoria organelor ob-
stesti cu activitate jurisdictionala fac parte in prezent
numai comisiile de judecatd. Asadar, conflictele de com-
petenta dintre o instantd judecdtoreasca si 0 comisie de
judecatd urmeaza a fi rezolvate de catre instanta supe-
rioard celei Tn conflict.’

O a doua observatie care se impune se refera la fap-
tul ca art. 22' c.proc,civ- poate constitui temeiul soiu-



tionarii oricaror conflicte de competenta ce s-ar putea
""ivi in viitor intre instantele judecatoresti, pe de-o parte,
si alte organe obstesti cu activitate jurisdictionald, pe
de alta parte (v. Tn acest sens, |. Stoenescu si S. Zil-
berstein, Drept procesual civil, Tratat, Teoria generala,
Editura didactica si pedagogica, Bucuresti 1977, p. 218).

Ratiunea care a determinat consacrarea unei norme
procedurale privitoare la solutionarea conflictelor de com-
petenta dintre instantele judecatoresti si organele ob-
stesti cu activitate jurisdictionalda subzista si in cazul
in care un atare conflict priveste un organ administra-
tiv cu activitate jurisdictionald. in acest sens, Tribuna-
lul Suprem a statuat, prin decizia de fTndrumare nr- 3
din 29 mai 1976, ca: ,Intrucit atunci cind rezolva litigii
de muncd potrivit competentei lor, organul administra-
tiv ierarhic superior si organul de conducere colectiva
al unitatii desfasoara o activitate jurisdictionald, urmeaza
sa li se aplice, prin analogie, prevederile art. 22* din
-codul de procedura civila, care se refera la organele
obstesti cu activitate jurisdictionalda” (in C.D. pe anul
1976, p. 31. V. in acest sens si Trib. Suprem, s. civ. dec-
nr. 1405 din 3 octombrie 1970, in C.D. pe anul 1970,
p. 213—214; Trib. Suprem, s. civ., dec. nr. 167 din 21
ianuarie 1974, in C.D. pe anul 1974, p. 228).

In consecinta si conflictele de competentd dintre in-
stantele judecatoresti, pe de-o parte, si organele adminis-
trative ierarhic superioare si organele de conducere co-
lectivd, pe de altd parte, urmeaza a fi solutionate de
instanta superioara celei aflate Tn conflict.

Desi practica judiciard a dat o interpretare larga pre-
vederilor art. 22* c. proc. civ. totusi procedura de solu-
tionare a conflictelor de competentda nu poate fi extinsa
si la conflictele dintre instantele judecatoresti, pe de-0
parte, si alte organe cu activitate jurisdictionald, decit
cele la care ne-am referit, pe de alta parte- Astfel, dis-
pozitiile art. 22* c. proc. civ. sint inaplicabile cit pri-
veste un eventual conflict de competentd dintre o in-
stanta judecdtoreasca si Curtea Superioara de Control
-financiar. Acest din urma organ are neindoielnic atri-
butii jurisdictionale, legea acordindu-i si cdderea de a
solutiona unele litigii de munca (v. art. 8 lit. d din Le-
gea nr. 2/1973)- Cu toate acestea Curtea Superioara de
Control Financiar nu face parte din sistemul instantelor
judecatoresti, nefiind posibila nici includerea sa in for-
mula larga consacrata de art. 22* c. proc. civ., care se
referd la organele obstesti cu activitate jurisdictionald.
Este si motivul pentru care s-a considerat, cu suficient
temei, ca procedura regulatorului de competenta, preva-
zutda de art. 21—22 si 22* c. proc. civ- nu este apli-
cabild si in ipoteza Tn care conflictul se iveste intre o
instanta judecdtoreasca si Curtea Superioarda de Control
Financiar. Un atare conflict urmeaza sa fie rezolvat, ast-
fel cum s-a decis si in practica Colegiului de juris-
dictie al Curtii Superioade de Control Financiar, potri-
vit regulilor proprii sistemului din care face parte or-
ganul jurisdictional in conflict (v. Tn acest sens, Colec-
tiv, Probleme de drept din practica Colegiului de juris-

dictie al Curtii Superioare de Control Financiar, 1in
R.R.D., nr. 1/1975, p- 36; I. R. Urs, Gh. Tigaeru, C. Jor-
nescu, Raporturi de muncd, editata de ,Revista econo-

micd”, vol. 111 1979, p. 281—282).

Solutia adoptata de Colegiul de jurisdictie al Curtii
Superioare de Control Financiar nu este insa de na-
tura sa Tinlature toate dificultdtile practice. ntr-adevar,
cu deosebire Tn cazul conflictelor negative de compe-
tentd, s-ar putea ajunge la Tntreruperea cursului judecatii
desi au fost utilizate caile si mijloacele procedurale pro-
prii sistemului din care face parte organul jurisdictional
respectiv. Acest lucru se poate intimpla atunci cind so-
lutiile adoptate initial sint mentinute si in urma folo-
sirii cailor procedurale prevazute de lege- De aceea, in
literatura de specialitate s-a preconizat solutionarea aces-
tor conflicte de competentd de céatre instantele judecdto-
resti (v. Tn acest sens. |. Stoenescu si S. Zilberstein, op.
cit. p. 217).

Apreciem cd, de lege lata, nu se poate adopta o altd
solutie decit aceea a rezolvarii unui atare conflict po-
trivit regulilor proprii sistemului din care face parte or-
ganul jurisdictional respectiv. Desigur, de lege ferenda,
solutia propusd in literatura de specialitate este judi-
cioasa, ea fiind de natura a finlatura toate dificultatile
practice ale sistemului actual- Ne exprimam parerea ca
ntr-o viitoare reglementare, conflictul de competentd
dintre o instanta judecatoreasca si Curtea Superioarda de
Control Financiar ar urma sa fie solutionat de catre Tri-
bunalul Suprem. Aceastda solutie se impune, dupa pa-
rerea noastra, in considerarea pozitiei pe care 0 are
Curtea Superioara de Control Financiar n calitatea sa
de organ ce functioneaza pe linga Consiliul de Stat si
care, din punct de vedere teritorial, are o competentd
la nivelul ntregii tari.

In literatura de specialitate s-a considerat cd si con-
flictul de competenta dintre o instanta judecdtoreasca si
Biroul executiv al Consiliului Central de Control Mun-
citoresc al Activitdtii Economice si Sociale va trebui sd
fie solutionat tot potrivit regulilor proprii sistemului din
care face parte organul jurisdictional Tn conflict (v. in
acest sens, D. Radu, Competenta si procedura de solu-
tionare a litigiilor de munca de catre instanteler jude-
catoresti, lasi 1978, p. 45—46).

Mentionam ca solutia rezolvarii conflictelor de compe-
tenta potrivit regulilor proprii sistemului din care face
parte organul jurisdictional in conflict a fost adoptata de
catre instanta noastra suprema si in privinta conflictelor
de competenta dintre o instantd judecdtoreasca si un
organ arbitrai (v. in acest sens, Plen. Trib. Suprem, dec-
nr. 4 din 20 ianuarie 1955 in C.D. pe anul 1955, vol. II,
p. 176—182). Opiniem ca, de lege ferenda, s-ar impune ca
asemenea conflicte de competentda sa fie supuse spre
rezolvare tot Tribunalului Suprem. Tn materia jurisdictiei
muncii conflictele de competentd nu se rezuma la di-
vergentele dintre o instanta judecdtoreasca si un alt or-
gan cu activitate jurisdictionald. Asa fiind, se ridica
problema de a sti care sint regulile dupa care se solu-
tioneaza conflictul de competentd dintre doud comisii de
judecata sau dintre o comisie de judecatd si un organ
administrativ.

In literatura de specialitate s-a apreciat cd dispozitiile
art. 21—22 c. proc. civ. sint aplicabile si acestor con-

flicte de competentd. Potrivit acestei opinii conflictuale
de competentd dintre organele administrative si obstesti
cu activitate jurisdictionala se rezolva tot de catre in-



stantele judecdtoresti (v. in acest sens, S. Ghimpu si, Gh.
Mohanu, Litigiul de munca, Editura stiintificd si enciclo-
pedicd, Bucuresti 1975, p- 71—72; I. Hatmanu, I. Dobrin,
Gh. lliescu, Comisiile de judecata, Editura politicd, Bucu-
resti 1980, p. 33—34). De lege lata, nu putem Tmpar-
tdsi acest punct de vedere. Art. 22* c. proc. civ. nu ne
permite o atare interpretare. Acest text vizeazd, in ter-
minus, conflictele de competentd dintre o instanta ju-
decatoreasca si un organ obstesc cu activitate jurisdic-
tionalda. Dacd, pe cale de analogie, s-a ajuns la concluzia
ca organele administrative trebuie incluse Tn formula
larga a ,organelor obstesti cu activitate jurisdictionald”,
la care se refera art- 22* c. proc. civ.,, 0 atare metoda de
Interpretare nu poate fi folositd spre a concluziona cd
aceeasi procedura se aplica si celorlalte conflicte de com-
petentd. Concluzia noastrd poate fi dedusa chiar din
dispozitia art. 22* c. proc. civ., fraza finala, care preci-
zeaza cd, Tn cazul conflictului de competentd prevazut
de acest text, regulatorul de competentd urmeaza a fi
pronuntat de instanta ierarhic superioara celei Tn con-
flict. Rezultd, asadar, cd art. 22' c¢. proc. civ. are In ve-
dere acele situatii in care se afla in conflict si o in-
stanta judecatoreasca- Daca conflictul de competenta nu
priveste si o instanta de judecatd, acesta nu poate fi re-
zolvat in conformitate cu dispozitiile procedurale mai
sus-mentionate.

Asa fiind, apreciem cd& asemenea conflicte de com-
petenta urmeazd a fi rezolvate prin mijloacele legale
prevazute pentru sistemul respectiv de organe. Asa cum
am subliniat deja acest mod de rezolvare nu este lipsit
de dificultati practice Tntrucit adeseori se Tintimpla ca
organele superioare sa mentina hotaririle divergente. In
acest mod se poate ajunge Tn cazul conflictului pozitiv
de competenta la hotariri contradictorii, iar in cazul con-
flictului negativ de competenta la intreruperea jude-
catii. Este necesar s& addugam ca existd si unele organe
carora legea le acordd competenta de solutionare a unor

litigii de munca dar care nu beneficiazda de mijloace
procedurale proprii pentru desfiintarea hotaririlor nele-
gale (este, de pildda, cazul unor consilii de disciplind).

dr. loan LES

Notiuni in raporturile de munca

ACT ADITIONAL LA CONTRACTUL DE MUNCA

nscris semnat de conducatorul unitatii sau Tmputerni-
citul sau si persoana fincadratda in muncd care comple-
teaza contractul de munca. Se intocmeste numai in ca-
zurile in care unitatea trimite o persoana incadrata la
0 scoald, curs de calificare, de perfectionare profesionala
sau la specializare cu scoatere din productie (indiferent
de durata scolii sau a scoaterii din productie), sau orga-
nizeaza cursuri de pregatire si de ridicare a calificarii la
locul de muncd ori la specializare si documentare 1n
strdinatate.

Trebuie sa cuprinda urmatoarele clauze :

— obligatia unitatii de a suporta partial sau integral,
in conditiile legii, cheltuielile pentru instruire;

— Tndatorirea celui incadrat de a lucra n unitate cel
putin 5 ani de la terminarea formei de instruire ;

— obligatia persoanei ca in cazul nerespectarii Tndato-
ririi asumate sa plateasca o despagubire reprezentind chel-

tuielile facute de unitate sau de alte organe pentru pre-
gatirea ei profesionala.

Reglementare — art. 71 Codul muncii, art. 21 din-.Legea
nr. 1/1970 si art. 15 din Decretul nr. 95/1975.

FORME DE RETRIBUIRE

Formele de retribuire sint urméatoarele :

— in acord sau cu bucata, cind retributia cuvenita re-
zulta din Tnmultirea tarifului pe unitatea de produs sau
pe lucrare cu numarul produselor sau al lucrarilor reali-
zate. n functie de conditiile concrete de organizare a
muncii si de interesul stimularii mai puternice a unor
laturi cantitative sau calitative ale activitatii, se pot aplica
urmatoarele variante : acord direct, acord global, acord in-
direct si acord progresiv;

— Tn regie sau dupa timp, cind retributia tarifara sta-
bilitd pe ord, zi sau luna se acorda personalului pentru
timpul efectiv lucrat la realizarea integrala a sarcinilor de
serviciu ; —

— pe baze de tarife sau cote procentuale din valoare
achizitiilor, desfacerilor sau prestarilor de servicii, cind ve-
niturile cuvenite se calculeazd asemanator acordului direct,
proportional cu nivelul de realizare a sarcinilor stabilite
pentru fiecare lucrator. Tarifele si cotele procentuale se
determind Tn corelare cu retributia tarifard a personalului
cu atributii si raspunderi similare; la depasirea sau ne-
realizarea sarcinilor venitul este, ca si Tn cazul retribuirii
n acord, direct proportional, cu nivelul de realizare a
sarcinilor.

Corespunzator organizarii proceselor de munca si mo-
dului de stabilire a normelor de muncd, formele de retri-
buire se aplica individual sau colectiv.

Reglementare — art. 12 si 13 din Legea nr. 57/1974.

AVERTISMENT (SANCTIUNE DISCIPLINARA)

Consta Tn avertizarea Tn scris a persoanei vinovate ca,
in cazul repetarii abaterilor, se vor aplica sanctiuni mai.
grave, inclusiv desfacerea contractului de munca. De re-\
guld, se aplica celuia care repeta abaterea pentru care a
fost sanctionat cu mustrare sau care, prin ncalcarea obli-
gatiilor sale de muncd si a normelor de comportare in
unitate, poate influenta bunul mers al unitatii.

Se poate aplica si de maistri sau de sefii unor compar-
timente din unitate potrivit regulamentului de ordine in-
terioara, precum si de conducerea unitatii. Dacd cel vi-
novat este numit de organul ierarhic superior, sanctiunea
se aplica de acesta. Se Tnregistreaza in dosarul personal.

Se contestd Tn termen de 30 de zile de la comunicare
la organul sau persoana ierarhic superioara celeia care a
aplicat sanctiunea.

Reglementare — art. 100 alin. 1 lit. b din Codul muncii,
art. 14 si art. 18 din Legea nr. 1/1970, art. 37 din Statutul
aprobat prin Decretul nr. 360/1976 si art. 36 din Statutul
aprobat prin Decretul nr. 361/1976.

MUSTRARE X

Notificarea scrisa prin care se pune in vedere persoa-
nei incadrate ca nu si-a indeplinit in mod normai una
sau mai multe din atributiile sale de serviciu, cu reco-



mandarea de a se indrepta. Se aplicd celui care a savir-

Sit pentru prima datd, fara intentie, abateri de mica im-

portantd, care nu prejudiciaza patrimoniul unitatii.

Se poate aplica si de maistri sau de sefii unor com-
partimente din unitate, potrivit regulamentului de ordine
interioard, precum si de conducerea unitatii. Dacd cel vi-
novat este numit de organul ierarhic superior, sanctiunea
Se aplica de acesta. Se finregistreaza in dosarul personal.

Se contesta Tn termen de 30 de zile de la comunicare la
organul sau persoana ierarhic superioara celeia care a apli-

cat sanctiunea.

ANGAJAMENTUL DE PLATA SCRIS

Atit Legea nr. 22/1969 cit si Codul muncii prevad ca
pentru acoperirea pagubelor aduse unitatii, cel Tn cauzd
poate sa-si ia un angajament de platd Tn scris, care con-
stituie titlu executoriu Art. 107 alin. 2 din Codul muncii
adauga ca un asemenea angajament de platd scris se
poate asuma si pentru restituirea sumelor Tncasate nejus-
tificat, plata contravalorii bunurilor ce nu mal pot fi res-

tituite Tn naturd ori a serviciilor nedatorate.

Reglementare : art. 100 alin. 1 lit. a din Codul muncii,

art. 14 sl 18 din Legea nr. 1/1970.
intrebari si raspunsuri

MARIA STRIMBU, Husi — Dupé
absolvirea Tnvatamintului’ssuperior, cu
diploma de stat, ati fost Tncadrata ca
inginer, cu retributia prevazuta pentru
al doilea an de activitate, intrucit Tna-
inte de absolvire ati lucrat peste 12
luni. Dupd citeva luni de la incadra-
rea ca inginer, ati fost promovatd sef
de ferma, fara sa vi se asigure si re-
tributia corespunzatoare. Solutia co-
respunde reglementarii Tn vigoare in-
trucit n-aveti o vechime de cel putin
12 luni ca inginer horticol. Dupa acest
interval, veti putea fi retribuita ca sef
fermd@ numai cu aprobarea nominald
a Ministerului Agriculturii si Indus-
triei Alimentare.

< DUMITRU SCURTULESCU, Dro-
beta-Tr. Severin — Va multumim
Ipentru aprecieri. Semnalarea privind
indemnizatia de conducere nu este in-
temeiatd. Indemnizatia de conducere,
parte a retributiei cadrelor din con-
ducerea unitatii are, in principal,
scopul diferentierii retributiei. Avind
o retributie tarifara fixa aceste cadre
nu ar putea beneficia de o retributie
diferentiata, Tn raport cu aptitudinile
si calitdtile lor profesionale. Spre pil-
da, trei directori ai unor unitati din
aceeasi ramura si acelasi grad de or-
ganizare, ar avea aceeasi retributie,
indiferent de calitatile, vechimea in
specialitate si in munca de conducere,
precum si de aptitudinile lor. Desigur
ca aceste cadre nu beneficiaza de plata
orelor suplimentare, prin natura mun-
cii programul lor de lucru este ne-
rtormat. Sintem de acord cu dv. ca
repartitia Comisiei guvernamentale a
absolventilor  Tnvatamintuluj superior
este un act administrativ care precede

. Incheierea contractului

de muncd. n
situatia cititorului la al carui raspuns
va referiti, acesta avea — Tn primul
an de activitate — un contract de
-munca Tn calitate de personal opera-
tiv si sustinea ca unitatea n-are posi-
bilitatea sa-i asigure un post cores-
punzdtor pregatirii sale superioare. Tn
aceasta situatie, conform reglementarii
n vigoare, trebuie sa 1 se asigure
transferul Tn interesul serviciului.

= COMITETUL  SINDICATULUI
C.S.C.FJ.,, Brdila — Sporul pentru ve-
chimea neintrerupta in aceeasi unitate
se stabileste in raport exclusiv de re-
tributia tarifara, si nu Tn raport cu
celelalte elemente ale retributiei. Ras-
punsul la care va referiti corespunde
reglementarilor legale.

o ARPAD LANOS, Odorheiul Se-
cuiesc — Fiind Tncadrat in categoria
a 6-a a retelei tarifare a meseriei, dv.
ati fost promovat in functia de teh-
nician principal. Sinteti absolvent al
scolii  profesionale si al liceului de
cultura generald, avind o vechime in
meserie de 13 ani. Tntrucit indepliniti
conditiile prevazute de lege, puteti o-
cupa functia de maistru, urmind ca
in termen de cinci ani sa absolviti
cursurile scolii de maistri.

= ADRIAN TURTUREANU, Bucu-

resti — La plecarea dv. pentru sa-
tisfacerea serviciului militar — 1 mar-
tie 1980 — unitatea (conform art. 19

lit. ¢ din Legea nr. 26/1967) avea o-
bligatia s& va compenseze 1Tn bani
concediul de odihnd neefectuat in acel
an. Ati revenit in unitate la 1 iulie
1980. Tn acest caz aveti dreptul la un

C.J

concediu corespunzator lunilor ce veti
lucra in anul 1980, respectiv pentru
sase luni. De acest concediu puteti be-
neficia — cu anticipatie — Tn tot
cursul anului.

< DOMINIC FOGARASI, Tg. Mu-
res — Din scrisoarea dv. rezultd cd
sinteti' muncitor de Tnalta calificare
— Tncadrat Tntr-una din ultimele doua
categorii ale retelei tarifare a meseriei
de electronist — sl ca ati absolvit li-
ceul de cultura generala, precum si
scoala profesionalda de 2 ani si juma-
tate. Tn aceste conditii puteti fi pro-
movat Tn functia de maistru, cu con-
ditia de a absolvi in urmatorii cinci
ani scoala de maistri.

= STELIAN GIRTAN, Soldanu, Il-
fov. — Conform legislatiei in vigoare,
pensionarul urmas I.O.V.R. care inde-
plineste si conditiile de a fi beneficiar
al unei pensii pentru munca depusa
sl limitd de virsta trebuie sa opteze
pentru una din aceste pensii. Cazurile
la care va referiti privesc pensionarii
care au beneficiat de pensie Tnainte
de luna iulie 1977.

< C. DUMITRESCU, Constanta —
Tn legdtura cu metodologia de Tncasa-
re a prestatiilor de cazare acordate
turistilor strdini am raspuns in Supli-
mentul la revista noastrd nr. 20.

= ALEXANDRU BERCARU, Slo-
bozia — Decontarea cheltuielilor efec-
tuate cu ocazia deplasarilor Tn inte-
resul serviciului sint cele pentru trans-
portul cu trenul, LT.A. sau avionul,
diurna si cazarea la hotel.

O IULIAN CONSTANTINESCU,
lasi — Problemele la care va referiti
sint in atentia organelor centrale n
vederea reglementdrii. (Din raspunsul
Ministerului Muncii nr. 321411).
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PRODUSE NOI CU MARCA ,,DERO"

ntreprinderea  de  detergenti
,Dero“ din Ploiesti are n progra-
mul de fabricatie — pe linga ga-
ma de detergenti — o bogata pa-
letd de produse chimice de degre-
sare, splalare, prelucrare, protectie
anticorosiva si tratament termic
metale, necesare industriei meta-
lungice si constructoare de masini.
Acestea sint:

SE DERO 100 : lichid pentru de-
gresarea si spalarea pieselor auto
conservate, a motoarelor Thainte de
reparatii, curatirea rezervoarelor si
tancurilor petroliere, a cazanelor
C.F.R. de gudroane si produse pe-
troliere, dizlocarea miezurilor de
turnatorie la piesele din fonta etc.
Se utilizeazd in solutie apoasd la
concentratia optima de 3—5% sau
pind la 10% n cazul pieselor mal
murdare si la temperatura de 50—
60°C* Degresarea si spalarea se e-
xecutd prin simply imersare sau
sub jet functie si de natura obiec-
telor ce trebuie degresate si agen-
tul gresant. Fiind un amestec de
substante tensigactive si hidrocar-
buri grele (solvent) produsul ca a-
tare are gradul de toxicitate ca-
racteristic produselor petroliere si
este inflamabil cind este expus la
caldura si la flacara.

DEHIDROL AL SI OL: lichid
pentru indepartarea emulsiilor si
apei de pe cuzineti si alte supra-
fete metalice din aluminiu si otel.
Asigura protectia anticorosiva tem-
porard a acestora. Se utilizeaza ca
atare la temperatura mediului am-
biant. Spalarea pieselor de apa sau
emulsii se executd prin imersarea
acestora in produs. Masurile de
protectie sint cele recomandate
pentru produsele petroliere. Nu este
recomandat pentru Tndepartarea u-
leiurilor si vaselinelor sau a peli-
culelor de grasimi provenite dino-
peratia de tragere-trefilare.

DERO LB : praf pentru spalarea
sticlelor de lapte, bere, spirt, de-
gresarea conservantului de pe tu-

bulatura cazanelor generatoare de
abur din centralele termice. Se u-
tilizeaza in solutie apoasa la con-
centratia de 3—5% si temperaturd
de 60—70°C* Degresarea si spalarea
se executd prin imersare sau jet
n functie de niatura obiectului ce
trebuie degresat si de natura con-
servantului. Dupa spalarea cu acest
produs se recomanda limpezirea cu
apa. Nu este toxic sau inflamabil.
Avind Tn vedere alcalinitatea solu-
tiei apoase (pH.10) se recomanda
atentie la manipulare. Se vor folosi
alifii protectoare pentru miini.

DEROMET 1I: detergent pulbere
pentru spalari piese auto, apara-
tura tehnica, pardoseli etc. Se uti-
lizeaza Tn solutie apoasa pina la
10%, la temperatura mediului am-
biant sau la temperatura de cca.
35—50*C. Produsul nu este toxic
sau inflamabil*

DEROMET II: detergent aglome-
rat pentru spalarea mijloacelor de
transport ca: autobuze, avioane
etc. Produsul se utilizeaza in so-
lutie apoasa la concentratia pina
la 10%, la temperatura mediului
ambiant.

CONCENTRAT EMULSIONABIL
DERO R: lichid pentru ungerea,
racire la rectificarea cailor de ru-
lare a diametrului exterior si fe-
telor plane la inelele de rulmenti.
Se utilizeazd la temperatura me-
diului ambiant, Tn emulsie apoasa
de 2,5%, Tn amestec cu solutia de
protectie anticorosiva DERO RA.
Emulsia continind 2,5% Dero 1076
si 25% Dero RA se dirijeaza sub
forma de jet pe suprafata meta-
lica ce se prelucreaza.

CONCENTRAT EMULSIONABIL
DERO R: lichid pentru ungerea,
racirea si spalarea pieselor precum
si pentru rectificarea, strunjirea,
brosarea si taierea suprafetelor me-
talice. Se utilizeazda in emulsie a-
poasa de 2,5% in amestec cu So-
lutia de protectie anticorosiva Dero

RA, la temperatura mediului am-
biant. Emulsia se dirijeaza sub for-
ma de jet pe suprafata metalica ce
se prelucreaza.

LUBRICORD: lubrifiant pentru
trefilarea sirmelor de otel tare, a-

lamite. Se utilizeazd in emulsie a-
poasa de 5—10% la temperaturd
max. de 35—40°C. Lubricordul se
poate utiliza si la oteluri cu un
continut scazut de carbon. Nu are'
actiune corosiva asupra materialu-
lui trefilat datorita Tmbibitorilor de
corosiune din compozitie.

DERO RA: solutie de protectie
anticorosiva a suprafetelor de o-
tel. Se utilizeaza Tn solutie de 2,5%
in amestec cu concentratul emul-
sionabil Dero R sau 1076 la tem-
peratura mediului ambiant. Se poa-
te utiliza si independent pentru
protectia anticorosiva temporara pe
flux de fabricatie a pieselor din
otel depozitate pentru o perioada
de maximum 30 zile.

DERO T : lichid pentru uleiurile
de tratament termic pentru mari-
rea puterii de calire si emulsio-
nare. Se utilizeazd ca. atare Tn con-
centratie de 5% fata de uleiurile de
tratament termic uzuale. In viito-
rul apropiat Tntreprinderea va pro-
duce un nou produs DERO D pen-
tru degresare alcalind la spalarea
elementilor de rulmenti dupa tra-
tamentul termic. Degresarea Si Spa-
larea se vor executa prin simpld
imersare sau sub jet functie de na-
tura obiectelor ce trebuie degresate
si agentul gresant. Poate fi experi-
mentat la Tndepartarea uleiurilor si
a peliculelor de grasimi provenite
din operatia de tragere-trefilare*
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