ghidul lucratorului de comert exterior

Perfectionarea sistemului de informare
si documentare pentru comert exterior

4. Retinind aceastd sistematizare a informatiilor_ (vezi
si R.E. Supliment nr. 32/19812) ce urmeaza a fi administra-
te, se pot formula principiile fundamentale privind orga-
nizarea functionald a sistemului, astfel incit aceasta sa
raspunda cit mai bine cerintelor de informare si documen-
tare pentru activitatea de comert exterior :

1. Realizarea unui stoc unitar de informatii de baza
pentru uzul sistemului de comert exterior. Aceasta presu-
pune concentrarea intr-un singur ansamblu de stocare, pre-
lucrare si distribuire, a informatiilor ce provin din cele
mai variate surse si au destinatie finald oricare din veri-
gile sistemului de comert exterior sau din afara lui;

2. Concentrarea eforturilor tuturor factorilor angrenati
in activitatea de comert exterior la constituirea si intre-
tinerea_fondului unitar de informatii, Tn formularea acestui
Brlnqlplu avem 1in vedere faptul ca in_cadrul Centrului

oman de Comert Exterior, fiecare verigd componentd_po-
sedd o serie de canale proprii_de receptie a informatiilor,
un fond specific de date, in_sinul cdaruia foarte multe in-
formatii sint de interes maii larg. Valorificarea lor prin
intermediul sistemului unic de administrare este cu mult
mai eficientd, atit pentru sistemul luat in ansamblu, cit
si_pentru fiecare participant luat in parte, care poate be-
neficia de tot ceea ce exista in sistem pe domeniul care
il intereseaza si care n mod sigur este mult mai mult
decit ceea ce poseda fiecare ;

3. Realizarea unul sistem automatizat de colectare, sto-
care, tratare si difuzare a informatiilor. Este evident ca
administrarea unui fond atit de vast si de diversificat de
date nu este posibil a se realiza fara ajutorul unor pu-
ternice mijloace informatice, intelegind "prin aceasta un
echipament _electronic modem, dublat de produse aplica-
tive specializate ;

4. Structura componentelor functionale ale sistemului
produs prin specializare pe un anumit tip de informatii pe
care le administreaza. Aceasta pentru ca_modul de obti-
nere, principiile de administrare si de difuzare sint pro-
prii fiecaruia din tipurile definite. Tn acelasi timp, aceasta
viziune oferd posibilitatea realizarii componentelor in mod
Independent, permitind abordarea cu prioritate a uneia sau

e e

a alteia, functie de gradul de urgentd si posibilitatile ime-

diate de realizare. = = o

Figura 1 sintetizeaza principalele elemente ale conceptiei
de tratare, circulatie si_utilizare a informatiilor in cadrul
noului sistem. Asa dupd cum se poate vedea, in realizarea

Supliment la

ne

activitatilor de_informare sint angrenate toate institutiile
si intreprinderile_a caror activitate au incidenta cu co-
mertul exterior. in rindul acestora se pot distinge doua
categorii si_anume acelea _care sint implicate in mod direct
in construirea si adminjstrarea_ sistemului, Institutul de
economie mondiald, Oficiul de informare si documentare,
Centrul de calcul al sistemului_de comert exterior si cea
de-a doua categorie desemnatd generic sub numele de
beneficiari, dar a caror atributii Tn_cadrul sistemului sant
mult mai_ mari decit de simpli utilizatori, furnizind im-
portante intrari Tn sistem. Pe de altd parte, fluxul infor-
mational include toate cele trei tipuri de informatii : do-
cumentare, statistice si_operationale, gradul de participare
a factorilor mentionati, fiind diferit, functie de pozitia
intreprinderii si categoria de informatii.

Fluxul informational de tip statistic are in general o
conceptie destul de simpla : receptionarea, stocarea si tra-
tarea datelor_se realizeazd 1n cadrul organizatiilor com-
ponente ale Centrului Roman de Comert Exterior, ceilalti
partieipanti avind pozitie executiva de utilizatori. Dupa
cum se poate vedea, sursele de informatii ce intra in sis-
tem pe aceasta componenta sint:

a) benzi magnetice cu date statistice furnizate de or-
ganisme internationale ;

b) date statistice privind comertul exterior romanesc ;

¢) publicatii_periodice de specialitate ; o

d) informatii de la firme sau agentii specializate.
_Primele doud surse sint deja disponibile pe suport teh-
nic de informatii, fie cd sint benzi magnetice provenite
din surse externe autorizate, fie cd sint date prelucrate
din aplicatiile statistice curente realizate la Centrul de
calcul” al sistemului de comert exterior. Ele intra direct
in fisele bazei de date si sint supuse prelucrdrilor auto-
mate. Datele obtinute din ultimele doud tipuri de surse
fac obiectul unei activitati de selectie, compatibilizare si
transpunere pe suport tehnic, care se desfasoara in cadrul
Institutului de economie mondiald, respectiv Oficiul de
informare-documentare pentru comert exterior, utildzind
machete specializate de prelucrare, sau lucrind in mod
conversational pe baza de date.

Ca rezultat al procesului de prelucrare sistemul de ad-
ministrare a bazei de date furnizeaza sau disponibilizeaza
catre utilizatori_ o serie de informatii, sistematizate con-
form unor cerinte predefinlte, sau formulate ,,ad-hoc”
cumarfi: ) / )

— tabelei, situatii sintetice si comparative globale, edi-
tate sub forma imprimatd si destinate unei utilizari mal
indelungate ; ) . - )

— raspunsuri operative la Tntrebari sondaj, prezentate
de regula E[))_e terminalele video ale calculatorului, dar fUnd
repnoductlbile si in_format imprimat, la cerere ;

— analize statistice asupra seriilor de date, fprofgnoze,
proiectii, necesare pentru intocmirea studiilor fi funda-
mentarea, deciziilor (sub forma fraprteatS) ¢
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— reprezentari grafice ale unor date statistice sau a
rezultatelor unor prelucrari statistice ;

Toti utilizatorii pot beneficia deci, in mod sistematic
sau la cerere, in forma |mP_r|mata sau prin video-inte-
rogare de o serie de informatii statistice privind economia
mondiald si participarea. Romaniei la schimburile interna-
tionale, extrase direct din sistemul de administrare a a-

cestor informatii. Oum, de multe ori sint cerute si inter-

pretari complexe ale unor fenomene statistice, datele fur-
nizate de sistem pot fi trecute prin filtrul sectoarelor de
cercetare ale Institutului de economie mondiald, anali-
zate si interpretate, dupd care sa fie furpizate beneficia-
rilor, la cerere sau periodic, sub forma de studii sau

sinteze.

Fluxul informatiilor de tip documentar, spre deosebire
de cel statistic, care dupa cum am vazut este aproape

Principalele relatii in structura sistemului de informare si documentare
pentru comert exterior

_ Legenda : Beneficiari (1—2—3—4) M.CE.CE.lL, L.C.E-uri =
(1—2—4) intreprinderi si centrale industriale, ‘ministere, alte institutii din sistemul
o de comert exterior ) ) )
(2—4) INID, oficii de documentare de ramurd, organisme internationale



unidirectional, presupune o implicare mai complexa a par-
ticipantilor La prelucrare, notiunile de furnizor si benefi-
ciar ajungind practic sa se Suprapuna La nivelul fiecarui
participant. o

Se introduc in sistemul de administrare a datelor sau
banca de date documentare, referintele bibliografice, cu
structura de bazad descrisa de. catre toti posesoril de surse
informationale de acest tip, in mod direct sau prin inter-
medierea specializatd a Oficiului de documentare. Intro-
ducerea referintelor se face fie prin utilizarea unor for-
mulare  speciale, foi de chalj, fie, acolo unde este posi-
bil, prin conectarea directa la banca de date prin inter-
mediul_terminalelor. o o

La rindul lor, in calitate de beneficiari ai acestui sis-
tem de administrare, participantii beneficiaza de 0 gama
larga de servicii de informare.” O prima categorie ar fi
receptia periodica a unor lucrari de semnalare cum sint:
cataloage bibliografice, sinteze bibliografice, indexe sau
buletine, de noutati_ bibliografice, O a doua_ categorie i
cea mai importanta pentru definirea functioparii siste-
mului o constituie abilitatea acestuia de a raspunde la
intrebari-sondaj destinate cercetdrii sistematice pe o temd
dorita. De reguld, aceasta utilizare a _sistemului se face
pe terminalelé calculatorului, ea implicind cel mai ades
0 conversatie, un schimb de mesaje Tntre om si_calcula-
tor. Procesul este relativ simply : utilizatorul 1si formu-
leaza cererea de informare definind printr-o succesiune
de descriptori (dintre cei agreati prin tezaurul sistemului)
domeniul sdu_de interes. Sistemul informeaza mai. ntii
utilizatorul cite referinte posedd in legatura cu_ fiecare
descriptor si_cu_ansamblul logic de descriptori, oferindu-i
acestuia posibilitatea ca Tn functie de numarul existent
sd-si largeascd sau sa-si restringa domeniul de interes
formulat.” . L

Odata gasita formula cea mai convenabila, sistemul poa-
te afisa continutul complet al referintelor identificate si,
la cerere, le poate imprima. latd deci ca din cele expuse
pina acum,_ fluxul de  utilizare a sistemului de cercetare
documentard_ presupune doud canale: difuzarea generala
catre toti utilizatorii a unor editari cu caracter de_semna-
lare si exploatarea in mod direct, ,,on-line" a bancii de
date de catre gricare utilizator. ) )

Dat fiind ca volumul de interogare a_ sistemului, nu
permite deocamdatd ca toti beneficiarii, sa fie direct co-
nectati cu sistemul de administrare fluxul de utilizare
se completeaza cu serviciile de mformare documentara
prestate de Oficiul de informare si documentare. Acesta
receptioneaza _cererea de informare formulatd cat maf
complet posibil de beneficiar, efectueaza interogarea sis-
temului si remite rezultatele sondajului, eventual insotit
de unele sugestii sau completdri extrase din banca de
date la domeniul definit initial de beneficiar.

Ceea ce trebuie retinut in’ legatura _ cu acest flux al
Informatiilor documentare este faptul ca el are un carac-
ter larg participativ al tuturor verigilor sistemului, atit
in calitate de furnizori, cit si de beneficiari_de informatii.
(Astfel, Institutul de economie mondiald in calitate de
unitate de cercetare utilizeaza in modul cel mai frecvent
astfel de prestatii si_ Oficiul de informare documentara
ca unitate specializata in prestarea tocmai a unor astfel
de servicii).

_In sfirsit, cel de-al treilea flux, al informatiilor opera-
tionale presupune, de asemenea, o0 circulatie "unidirectio-
nala a informatiifor. Acestea se concentreaza de la toate
sursele de emitere a lor in punctul unic de prelucrare,
constituit tocmai_ din sistemul  automatizat de adminis-
trare a acestui tip de informatii, unde sint Stocate, selec-
tate dupa care_sint difuzate printr-o multime de canale
catre utilizatorii cei mai diversi, in functie de domeniul
in care fiecare este interesat. Principiul logic de functio-
nare este extrem de simplu. Informatia emisa de sursa sl
receptionata de sistemul de administrare contine in textul
ei sau este insotitd de un set de descriptori ce-i carac-
terizeaza _continutul, si fixeaza domeniile =~ problematice
referite, Pe de alta parte, sistemul de administrare_inglo-
beaza in structurile sale profilul de interes predefinit” de
fiecare beneficiar in parte, de asemenea, printr-o succe-
siune de descriptori. La momentul intrarii  informatiei,

facind comparatia automatd Intre descriptorii ce Tnsotesc
si caracterizeaza informatia si cei de definesc profilul de
interes al fiecarui utilizator, se identificd anume cdrorg
dintre ei trebuie comunicata Informatia si se Tncorporeaza
in lotul _individual de informatii ce urmeaza a-i fi difu-
zat fiecaruia. Participantii 1a "acest flux sint, pe de o
parte, furnizorii de ‘informatii . reprezentante economice
si diplomatice ale R, S. Roménia Tn strdinatate, sectiile
economice ale agentiilor de stiri, publicatii economice si
in unele cazuri chiar ICE-urile. Pe de alta parte, exista
ansamblul _beneficiarilor de astfel de informafii, care este
alcatuit din: Ministerul Comertului_ Exterior " si Coopera-
rii_Economice Internationale, alte ministere si organe cen-
trale, intreprinderi de comert exterior, centrale industriale,
intreprinderi producétoare, alte reprezentante economice
decit cea furnizoare, Institutul de economie mondiala,
alti factori interesati In comertul exterior. Acest flux in-
formational presupune o circulatie foarte rapida a infor-
matiei, ceea ce inseamna, pe de o parte, un_echipament de
calcul performant, iar pe de alta parte, niste canale ra-
ide si fiabile, fie ca este vorba de terminale ale calcula-
orului, fie de utilizarea retelei de telex. Daca se adauga
la aceasta faptul ca randamentul sistemului depinde de
numarul si oportunitatea informatiilor care intra Tn el
cu alte cuvinte ca trebuie sa fie nsotit de o foarte bine
organizatd retea de culegere selectiva a informatiilor pe
piata externa, putem recunoaste ca este un sistem foarte
costisitor si trecerea la realizarea Iui trebuie facuta pe
baza unei solide analize de sistem.

Asa dupd rezultd din cele prezentate pind aici, siste-
mului informatic de administrare a datelor documentare
si de informare pentru comert exterior ii revine un rol
important in fundamentarea deciziilor.. El este un instru-
ment complet si foarte rapid de lucru, cu resurse practic
nelimitate de Stocare si prelucrare a informatiilor, pune
la dispozitie o serie de canale sigure si rapide de cule-
gere si valorificare a informatiilor, dar nu poate substitui
omul 'in capacitatea sa de a cunoaste, extrage si a inter-
preta informatiile. El nu poate functiona in" afara fluxu-
rilor complexe ale sistemului de informare, asa cum nici
acestea nu pot asigura_eficacitatea_cerutd fara_existenta
bancilor de date specifice, construite si administrate de
sistemul informatic.

In sfirsit, Tnainte de a trece la prezentarea mai in de-
taliu a produselor si serviciilor pe care sistemul de infor-
mare Si. documentare pentru comert exterior le pune la
dispozitia utilizatorilor "sdi, consideram necesar a ne opri
foarte pe scurt asupra_structurii generale a_bancii de date.
Desi reprezinta o entitate distincta, unitara din punct de
vedere logic, sistemul informatic de care ne ocupdm este
constituit “din, mai _multe module si compartimente dis-
tincte, puternic individualizate. Ele au caracteristici con-
ceptuale si constructive bine diferentiate, cit mai adap-
tate specificului tratarii tipului de informatii pentru care
sint specializate.

1. Modulul statistic este destinat administrarii si prelu-
crarii tuturor datelor de tip numeric si este constituit din
mai multe compartimente . fluxuri comerciale, indicatori
generali ai_pietelor_internationale, produse, preturi inter-
nationale. Trebuie Tnteles _ca si aceste, compartimente re-
prezinta_la rindul lor o sinteza tipologica, ele divizindu-se
In continuare in mai multe subcomponente sau fisiere
specializate, Spre exemplu, componenta preturi reuneste de
fapt, pe linga baza de date a preturilor internationale,
baza cursurilor valutare si unitatilor’ monetare, si pe cea
a navlurilor

. 2._Modulul documentar (bibliografie) este destinat ges-
tionarii tuturor aplicatiilor informatice bazate pe tipolo-
gia cercetdrii tematice a informatiei.

Desi construit_n principal pentru administrarea infor-
matiei bibliografice si pentru realizarea cercetdrii docu-
mentare, el este menit s& Tncorporeze si aplicatiile legate

de fisierele de firme, sau serviciile de distribuire selectiva
a infomatiei (mailing service).

3. Modulul operational, sau ,de alertd" este destinat rea-
lizarii circuitului distribuitor al informatiilor cu durata



cea mai scurtd_de viatd si a caror valoare consta in prin-
cipal in operativitatea aflarii lor.

Toate aceste unitdti componente sint strins legate in
cadrul sistemului informatic_ general, iar produsele fieca-
reia_ desi pot fi realizate si “utilizate in mod individual,
capata o mult mai mare valoare n contextul utilizarii
corecte cu celelalte produse si servicii oferite de toate
modulele si componentele sistemului.. Dealtfel, vom re-
veni ulterior cu_o prezentare in detaliu a fiecarui element
constitutiv, punind in evidenta gama proprie de produse
si_servicii oferite si valoarea lor informationald atit in
utilizarea individuala, cit si in corelatie ~ cu produsele
celorlalte componente.

Voicu N. PO
EJM.

conjunctura pe pietele valutare sl de capital

Rata reala a dobinzilor

Recentul raport anual al Bancii Reglementelor Inter-
nationale (iunie 1982), analizind principalele performante
ale economiei mondiale, a_evidentiat, cu tdrie, o conclu-
zie dealtfel bine cunoscutd, respectiv persistenta nivelu-
lui ridicat_al dobinzilor. Fenomenul este tratat in contex-
tul ntregii evolutii postbelice a economjei mondiale i,
avind n~ vedere cotele actuale ale inflatiei, referirile Se
fac nu la nivelul absolut al ratei dobinzilor, ci la rata
reala a dobinzilor, respectiv la ceea ce ramine din rata
dobinzii dupad reducerea nivelului inflatiei.

Generalizarea _unui nivel ridicat al ratei reale a do-
binzilor constituie, din punct de vedere a expertilor ban-
cii amintite, cel mai frapant si in acelasi timp cel mai
ingrijorator aspect al evolutiei economice recente a tari-
lor industrializate occidentale pe planul politicii mone-
tare. Fiind madsuratd prin cresterea curenta a preturilor,
recentele accelerari in procesul inflationist din economia
occidentald au agravat acest aspect.  Prin nivelul atins,
rata reald a dobinzilor Tmpiedicd demararea _ relansarii
investitiilor, contribuje la deteriorarea_ structurilor finan-
ciare ale firmelor si exercitd o presiune  considerabila
asupra datoriei externe a tarilor care apeleaza la Tmpru-
muturi de_pe piata internafionald a capitalurilor. in esen-
ta, dobinzile Tnalte au ajuns_sd_blocheze cresterea econo-
mica si_sa puna in pericol institutiile financiare chemate
sd sprijine acest proces.

_Intr-un context de stagnare economicd, ceea ce caracte-
rizeaza in fapt economia occidentald, existenta unei rate
reale Tnalte a dobinzilor constituje un fenomen total neo-
bisnuit pentru intreaga perioada  postbelica. Acesta se
oate explica, atit prin factori de influenta prezenti in
oate tarile occidentale industrializate, cit si ‘prin influenta
sPecha pe care a_avut-o nivelul exceptional de ridicat
al ratei reale a dobinzilor in_S.U.A. asupra politicii mone-
tare a_tarilor partenere si in special asupra Japoniei i
R. F. Germania.

Se pune in mod firesc ntrebarea de ce aceastd concen-
trare asupra masurilor de politica monetara si in cadrul
lor asupra manevrarii rateidobinzilor cu efectele cunos-
cute ? Un raspuns direct si simplu la aceasta intrebare
este optiunea autoritatilor occidentale pentru stavilirea in
primul rind. a inflatiei, considerata_ principalul ,,inamic"
al relansarii economice. La aceastd optiune generald nu
s-a ajuns Tnsd_de la bun inceput, respectiv_imediat dupa
declansarea crizei economice _din 1974—4975 si nici de
catre toate tarile occidentale industrializate, odatd. Opti-
unea prezenta a autoritatilor occidentale de a stavili cu

rioritate inflatia (mai exact din ultimii 2—3 ani) consti-
uie o rezultanta a numeroase cautari pe planul masurilor
de politica_ economica, care, cel putin_ initial, a oferit o
gama relativ largd de manevrare a masurilor cu. caracter
restrictiv si expansionist.

Ca urmare, se Poate spune cd In mare madsura atingerea
unui nivel ridicat al dobinzilor in general si a unei rate
reale ridicate_a acestora in special, constituie efectul do-
zajului de masuri de politica economica antiinflationiste,
dozaj care in marea majoritate a tarilor occidentale a
pus ‘accentul in mod deosebit pe masura de politicd mo-
netara restrictiva, care sa duca la reducerea n termeni
reali a masei monetare n circulatie. 5 L

Acest lucru nu e_exclus ca_pe de alta parte masurile
de politica bugetard si fiscala Tn unele tari occidentale
industrializate, Judecate pe termen lung, nu numai cd nu
au fost restrictive si nu au sprijinit efortul antiinflatio-
nist al autoritatilor monetare, dar. chiar pot fi considerate
cd au avut un ‘caracter expansionist. Si In acest caz nsa,
deficite Tn crestere ale sectorului public au reflectat toc-
mai_ concomitenta celor doud aspecte grave ale economiei
occidentale — inflatia si somajul — Tintre solutiondrile
cdrora_ autoritatile tarilor analizate au frebuit s& aleaga
obiectivul prioritar n politica lor economica.

Deci raspunsul la intrebarea enuntatd mai sus este com-
plex, si trebuie s& aiba in vedere un fenomen de evolutie
sub influenta a numerosi factori* care puir si simplu au
erodat in timp eficacitatea unui arsenal mai larg de inter-
ventie din partea autoritatilor occidentale pe planul poli-
ticii economice.

_ingustarea_spatiului de manevrare a masurilor de poli-
tica economica de cétre autoritatile occidentale a_fost deci
determinatd nu _numai de fixarea obiectivului prioritar —
stavilirea_ inflatiei — sau efectul unui mix de politica
economica (in care sint prezente, alaturi de masuri mone-
tare restrictive_si masuri bugetare expansioniste ca majo-
rarea _cheltuielilor sectorului “public), ci si de alti factori
de influenta generald sau specifica.

. In rindul_ factorilor de_influentd generald se eviden-
tiaza in primul rind anticiparile ‘sau expectativele infla-
tioniste. Se_ apreciaza ca_,certitudinea” continuarii proce-
sului inflationist a contribuit in mare_ masura la cresterea
si _mentinerea la nivel ridicat a ratei reale a dobinzilor.
Prin _prisma_ acestui rationament, singura explicatie, cit
de cit satisfacatoare, care se poate da persistentei ratei
reale Tnalte a dobinzilor intr-o perioada de_recesiune este
aceea ca reculul nregistrat de rata inflatiei este conside-
rat numai ca un_fenomen temporar = Si nu de durata.
Anticipdrile inflationiste constituie deci un_factor de in-
fluenta puternic_asupra evolutiei ratei dobinzilor intrucit
ele se bazeaza in prezent (din pdacate) pe o ,experienta
de ani" Tn ceea ce priveste continua crestere a preturilor.
La aceasta se mal adaugd incertitudinea legata fie  de
POS_IbI[Itatea implementarii” constante a unei politici antiin-
lationiste de catre autoritatile occidentale publice, fie de
eficacitatea acestei . politici, iar mai _nou constatarea a
numeroase rigiditati in formularea si repartizarea veni-
turilor, sub nfluenta acelorasi expectative inflationiste.

Inhibarea_actiunii factorului mentionat asupra _nivelului
real al dobinzilor nu poate ff realizata decit prin urma-
rea cu tenacitate a unei_ politici ecopnomice restrictive cu
un caracter antiinflationist de duratd, care sa reduca la
zero ecartul dintre rata inflatiei anticipate si rata curenta
a_inflatiei. In acest fel rata_reala a_dobinzilor nu numai
ca nu ‘'va mai fi alimentata cu noi Puncte procentuale,
dar ar putea fi adusa la niveluri acceptabile. Singura pro-
blema neelucidatd Tn cadrul unei astfel de solutii ramine
[i)_erloada de timp in care ar putea fi realizat acest obiec-
iv.

_In_rindul factorilor specifici mentiondm influenta exer-
citata de nivelul Tnalt al dobinzilor practicat de S.U.A.
asupra celorlalte tari occidentale industrializate. Acest ni-
vel ramine un fenomen nelinistitor indiferent de unele
evolutii _ulterioare la care ne vom referi, dar care nu
exclud, influenta ratei dobinzii in S-U-A. si activitatea eco-
nomicd a acestora asupra economiei mondiale.

In primavarea acestui an, rata reala a dobinzilor pe
termen Iun% a depasit in S.U.A. 7%, fiind cea maii ridicata
in rindul tarilor occidentale industrializate (2,15—5.0%).
Pozitia desi’ dominanta, dar oarecum in declin a S.U.A nu
surprinde, ea_fiind rezultatul conflictului Tntre_orienta-
rea clar antiinflationista a politicii monetare si politica



bugetard deliberat expansionista, la care se adauga totusi
influenta si a altor factori cum sint : principiul deducerii
fiscale_pentru costul creditului _(doblndag) cu aplicare gene-
ralizata in S.U.A. (spre deosebire de alte tari occidentale),
care face mai suportabila rata reald nalta a dohinzilor
cererea relativ ridicata pentru credite a_sectorului privat
in procesul de reajustare a profitabilitatii Tntreprinderilor
americane, ceea ce impune 0 politicd monetara restrictiva
entru atingerea obiectivului, stavilirii inflatiei in S-U-A. ;
actori de reglementare tehnica a volumulur masei mone-
tare de catre Sistemul federal de rezerve predispus. sa
actioneze cu intirziere in fata atit a inovatiilor financiare
de” pe piata interna a capifalurilor, cit si’ a instabilitatii
ratei dobinzij pe_termen scurt. L .
Desigur, situatia de pe piata monetara si financiara a
S.UA nu poate constitui cauza exclusiva a nivelului_relativ
Tnalt al ratei reale a dobinzilor din alte tari occidentale
industrializate. Tn 'Prezent se_ poate chiar afirma ca tari
ca Japonia si R. F. Germania au iesit de sub influenta
S.U.A. in sensul ca nivelul nominal si real al dobinzii in
aceste tari este practic conform cu exigentele echilibru-
lui economic intern_al acestora. L
Aprecierea intervine dupa ce cu un an doi in uirmd_in-
fluenta S.U.A. era evident puternica atat in Japonia cit si
R.F. Germania, cind ambele tari inregistrau deficite con-
siderabile in balanta de plati curente, antrenand deprecie-
rea spontand a valutelor Ior in acelasi timp cCu 0 noud
escaladare a pretului titeiului si un reviriment in presiu-
nile inflationiste " interne. intr-un astfel de context, auto-
ritatile tarilor respective nu aveau de ales decit antrenarea
nivelului dobinzilor interne de catre evolutia ascendenta
a dobinzilor din S.U.A., o )
in primavara acestui an, Japonia si R. F. Germania,
dug)a performanta redresarii balantelor de plati curente in
1981, au_avut posibilitati sporite ‘de manevrare pe piata
monetara a S.U.A., ceea ce a modificat sistemul de
influente initial prin canalul ratei dobinzilor. Tn plus,
sporirea_veniturilor lor nu a mai avut acelasi efect infla-
tionist in economia_internd, dat finid scaderea preturilor
in dolarii Tnregistrati, Tn 1981, la materiile prime pe care
le importau. o . . 5
_Acest lucru nu modifica Tn. mod esential aprecierea ca,
in contextul evolutiei economice actuale a tarilor_occiden-
tale industrializate, punctata de o rata a inflatiei oricum

fnaltd fatd de perioada anterioard _crizei titeiului
spatiul de manevrare a autoritatilor in ~ ‘planu
oliticii economice ramine limitat. "Factorii de in-
luenta care erodeaza eficacitatea masurilor de po-

litich economicd de naturda sa ducd la reali-
zarea obiectivului stavilirii inflagiei continuda sa fie pre-
zenti. Chiar unele evolutii satisfacdtoare ale unor tari in
ceea ce priveste sansele de a contrabalansa influentele
S.U.A. pe plan monetar nu sint consolidate, expectativele
Inflationiste, continuand sa preseze asupra autoritdtilor de
politicd economica sl In consecintd asupra_limijtdfii ma-
surilor practicilor sint chiar predispuse, in ciuda unor
evolutii satisfacatoare, sa ,protejeze” nivelul (ridicat) al
ratei ‘dobinzilor Iasind, n schimb, deprecierea consumu-
rilor de schimb a monedelor lor nationale.

dr. Napoleon POP

Restructurdri In productia sl comertul ~mondial

Procesul de adaptare la actuala conjunctura
in industria petrochimica vest-europeana

in Anglia firmele ICl si BP Chemjcals au _ajuns in
luna iunie a.c. la o ntelegere in ce priveste masurile de
rationalizare_a productiei petrochimice si a celei_de ma-
teriale plastice, sectoare In_care ambii_ producatori au
inregistra* pierderi apreciabile, Tn afard de ‘inchiderea
unor instalatii de polietilena si PVC, acordul prevede pre-
luarea instalatiilor de PVC de catre firma ICI si impli-
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cit specializarea ei_pe acest produs si a firmei British
Petroleum pe polietilena. ) )

Producdtorii_ englezi _considerd insd ca eforturile lor
trebuie_sprijinite de ceilalti producdtori vest-europeni, mai
ales prin’ prisma supracapacitati cronice ce persista in_do-
meniul Produselor petrochimice de baza si_aj materiale-
lor plastice de mare tonaj (PVC, polietilena de densitate
fnalta si de densitate joasa, polistiren si polipropilend).

in ultimii 2 ani_producétorii de materiale plastice din
Europa de vest au inregistrat pierderi estimate la 2 mrd $,
iar pierderile celor doua firme engleze mentionate au to-
talizat 24i8 mii. £ In 1981 gmclu_zénd__g produsele_petrochi-
mice de bazd), Cauza acestei situatii o0 reprezintd recesiu-
nea economica provocatda de cel de-al doilea soc petro-
lier, care a condus la o scadere a cererii_pentru materiale
plastice Fe piata vest-europeana cu 30% in ultimii doi ani.

in Italia_procesul de restructurare a industriei chimice
a debutat in urma cu doi ani, fara a se fi incheiat Tnca.
El a fost impus de situatia cu totul nesatisfacatoare a
profiturilor sau mai exact de pierderile mari inregistrate
de producatori.

Firma Montedison, care a fost scoasda de sub controlul
statului Tn 1981, urmeazad a deveni fanionul sectorului pri-
vat, concentrandu-si activitatea é)e produse mai elaborate,
ceI reprezintd in prezent doar 20% din totalul productiel
sale,

Firma de stat ENI ar urma sa controleze ramura pro-
duselor chimice de baza élnclus_l\( materiale plastice). Sar-
cina sa este insa destul de dificila, Tntrucit ea trebuie sa

reia instalatiile a 2 firme falimentare, SIR si Liquichimica.
~ompania petroliera americana_Occidental 'a decis sa in-
fiinteze o societate mixta cu ENI, denumitd Enoxy, care
se va axa pe promovarea unor produse cu potential de
dezvoltare. o ) o

in afara negocierilor cu Montedison privind transferul
unor instalatii, ce vor fi controlate de firmele Anic si
Enoxy, o sarcind delicata pentru ENI o constituie_si re-
distribuirea fortei de munca, o firma de stat neputind re-
curce la concedierile caracteristice sectorului Xrlvat_.

in R.F.G. cei 3 mari producatori, Hoechst, BASF si_Bayer
n-au putut sa se sustragd de la influenta recesiunii eco-
nomice prelungite. Doar profilul international mai larg al
activitatii lor a reprezentat un factor de atenuare a in-
fluentei respective. Tn aceeasi directie actioneaza si con-
centrarea activitatilor de cercetare si- dezvoltare pe sP_ema-
litati _chimice, Tn "special produse farmaceutice si antidau-
natori.

Astfel, numai n decurs de 10 ani ponderea produselor
farmaceutice si a pesticidelor in cifra totald de afaceir’ a
firmei Bayer s-a marit_de la 20% la peste 33%, in paralel
cu restringerea activitatii firmei in domeniul fibrelor si
materialelor plastice. :

in industria chimica vest-germana supracapacitatea este
pregnantd. indeosebi Tn_domeniul fibrelor sintetice, maselor
Blagtlce de mare tonaj si a produselor petrochimice de

azd. BASF, care a nregistrat pierderi de 190 mii. DM 1n

1981 n sectorul maselor plastice de mare tonaj a redus
nivelul capacitétilor la polietilena de joasd densitate cu
200.000 tone (la 670.000 tone), iar Hoechst cu pierderi de
220 mii. DM n acelasi sector a Tnchis o capacitate pentru
polietilena de Tnaltd densitate (80000 tone) si una de polis-
tiren (30 000 tone)

In Franta dupa ce a traversat o perioadd indelungata de
dificultdti crescande, industria_chimicd a intrat in atentia
autoritatilor guvernamentale. Conform planului elaborat de
Min-isterul Industriei ar urma o regrupare in jurul a
3 firme, controlate de stat.

Prima este compania_ petroliera Elf-Aquitaine, care va
deveni partenera filialei ?_rupulw Pechiney Uzine Kuhl-
mann, prin intermediul Tirmelor Ato-Chimie si Chloe-
Chimie.

A doua este firma Rhone-Poulenc, cu o cifra de afaceri
de 54 mrd. $ in 1981, care renuntind anterior la con-
trolul firmei Chloe-Chimie n favoarea lui EIf-Aquitaine
a redus drastic si implicarea sa in sectorul fibrelor tex-
tile artificiale.
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A treia este firma CF Chimie, filiala lui Charbonnages
de France care a inregistrat pierderi consecutive si care
solicitd sprijinul statului pentru rationalizarea activitatii
sale_in sectorul materialelor plasticé si in cel al ingré-
samintelor. o . o o
Presiunile_ in directia restructurdrilor si rationalizarilor
din industria chimica vest-europeanda se vor accentua in
urmdtorii_ani, mai_ales dacd se are in vedere dezvoltarea
yroductiei petrochimice (inclusiv materiale plastice) 1in
arile cu rezerve abundente de titei si gaz metan” din
Orientul I\_/Ilg!ocm. o L

Desi exista acceptul (de, principiu) al necesitatii efec-
tuarii_ restructurarit si rationalizarii, totusi, aplicarea in
practica a_masurilor impuse se face destul de lent, unij
producdtori  apreciind cd legislatia__antitrust = frineaza
acest proces si ca ar trepui cerut sprijinul Comisiei C.EE.,
in timp ce altii solicitd manifestarea unui spirit coope-
rant din partea tuturor producatorilor.

lolanda DADUIANU
Petre PRISECARU

Relatii ~ financiare  internationale

Sistemul financiar american

2. Sursele de capital pe piata americanad

Multe din sursele de capital de pe piata americand —
cum sint bancile comerciale — ofera mai multe tipuri de
finantare care acopera o varietate de necesitati. Alte insti-
tutii sint mai _ specializate, = concentrindu-si activitatea in
domenii specifice ca factoring-ul, finantarea vinzarilor, a
comertului exterior etc. Tn S.U.A. sint disponibile unele
surse guvernamentale de capital, dar ele nu sint atit de
importante ca_ cele private. Importanta diferitelor surse
de capital variaza n functie de conditiile financiare con-
crete. in acest sens, trebuie subliniat faptul ca in ultimul
timp s-a manifestat tendinta de Tntrepatrundere a_dome-
niilor de activitate ale anumitor institutii  specializate.
Astfel, bancile comerciale si-au largit considerabil sfera de
activitate, patrunzind in domenii in care erau speciali-
zate numai anumite institutii financiare. i

Béncile comerciale. Din punctul de vedere al firmelor
producdtoare sau de comert, bancile comerciale sint cele
mai importante institutii financiare din_S.U.A. Bancile co-
merciale pot fi grupate n doua categorii: cele mici, locale,
care opereazd pe o arie limitata la stricta lor vecinatate ;
cele mari, care au zona de activitate Tntreg terltoniui
S.U.A., precum si alte tari- o .
“in functie de legile particulare din fiecare stat, ban-
cile comerciale pot avea sau nu filiale in statu] respec-
tiv. Trebuie subliniat ea nu existd nici o banca comer-
ciala americana care sa aiba un sistem de filiale pe Tn-
treg teritoriul S.U.A. Bancile comerciale mari lucreaza insa
?rmtr-g vasta retea de corespondenti ; de asemenea, din
1968 bancile pot avea in orice loc din S.U.A. ,oficii de
imprumut” (care sa_pregateasca formele de acordare a cre-
ditelor, sa transmita informatii _si _sa_evalueze_garantiile).
Legislatia_in vigoare permite insa fiecarei banci sa in-
fiinteze filiale care sa se ocupe cu activitatea inter-
nationala. o oL

Din punct de vedere al marimii, primele 15 mari banci
americane_stnt: Bank of America (}?an Francisco) t First
National City Bank (New York); Chase Manhattan' Bank
(New York)’; Manufacturers anover Trust Co (New
York) ; Morgan Guaranty Trust Co (New York) ; Chemical
Bank (New York) ; Bankers Trust Co (INew York) ; Se-
curity Pacific National Bank 1(_Los Angeles) ; Continental
[llindis National Bank and Trust Co (Chicago) ; First
National Bank (Chicago) ; Wells Fargo Bank (Sari Fran-
cisco) ; Irving Trust Co (New York); Mellon National
Bank and Trust Co (Pittsburg) ; Crocker National Bank
(San_ Francisco) ; United California Bank (Los Angeles.

Principalele forme de finantare acordate de bancile co-
merciale sint :

G

— Tmprumuturi pe termen scurt pentru firmele produ-
catoare_ si__de comert (imprumuturi curente de finantare
a activitatii acestora) | o R L

— imprumuturi pe termen mediu si lung, avind diferite
scopuri_(modernizari, investitii etc.); acestea sint acordate
Cu mai multd precautie, avind in vedere ca principala
sursa de fonduri a bancilor. comerciale sint depozitate la
vedere sau_pe termen apropiat;

— participari, ca intermediar sau ca parte, la contrac-
tarea de Tmprumuturi pe diferite cdi (lansari de Tmprumu-
turi pe pietele de capital, Tmprumuturi consortiale etcg;

— acordarea de servicii de specialitate (efectuarea de
plati, evaluari financiare etc.).

Concurenta dintre bancile comerciale americane este
ascutita, deoarece nu se practica acordurile interbancare
(in ciuda faptului ca rata dobinzii preferentiale este aceeasi
la_bancile mari, aceastd egalitate nu parvine dintr-o anu-
mita intelegere). Dobinda "de referintd la creditele acor-
date_de’ bancile comerciale americane este dobinda prefe-
rentiald (cea perceputa clientilor de bonitate certd) ; pentru
clientil obisnuiti, rata dobinzii este, de reguld, majorata cu
0 anumitd marja peste rata dobinzii preferentiale, in func-
tie de bonitatéa clientului, tipul creditului "si modul Tn
care decurg negocierile. In acest sens, de o importantd
deosebitd_este mentinerea unor relatii_bune intre compania
solicitantd si banca comercialad respectivd. Bancile nationale
nu pot_sa Tmprumute mai mult de 10% din fondurile lor
unui singur client, dar Tn cazul bancilor Tnregistrate la
nivelul statelor, procentul poate fi mai ridicat- Majoritatea
companiilor americane,, in special cele mari, lucreaza toc-
mai din acest motivcumai multe banci (fiirma Chrysler
are, de exemplu, linii de credit cu peste 200 banci).

_Bancile comerciale strdine. In ultimul timp ele au deve-
nit foarte active in S.U.A. in special in New York si Cali-
fornia, prin intermediul filialelor, sucursalelor, agentiilor
si oficiilor de reprezentantda. Perspectiva dezvoltdrii_ acestui
sector va fi pozitiv influentatd de eventuala constituire a
unei ,,zone bancare libere” in New York. .

In general, activitatea bancilor comerciale straine  este
reglementatd si supravegheata la nivelul statelor si nu
face obiectul controlului® federal. Legislatia statelor pri-
vind bancile comerciale straine este foarte deosebitd de
la stat La stat. Multe stata nu permit filiale ale bancilor
strdine. Alte state, ca de exemplu statul New York, per-
mit infiintarea de filiale sau agentii, dar nu existenta
ambelor (principala _deosebire dinire filiala si agentie este
ca_ultima nu_accepta depozite bancare). y y

_Filialele bancilor strdine asigura o gama larga de ser-
vicii, dar principalul domeniu de activitate sint tranzac-
tiile financiare si comerciale dintre S.U.A. si tarile res-
pective.

Companiile de finantare comerciald si de factoring.
Acestea pot face cumparari sau plati in contul clientilor
lor. Sursa de finantare mentionata este importantd in spe-
cial pentru firmele 'mici si medii. Spre deosebire de banci,
acesta_companii pot avea oficii pe tot teritoriul S.U.A. si
nu exista nici o limita privind suma totald a Tmprumutu-
rilor permisa unui singur solicitant. Sursa lor de fonduri
nu o reprezinta depozitele (ca in cazul bancilor comer-
ciale), ci ele atrag fonduri n special prin emisiune de
rlurtu de valoare pe termen scurt si obligatiuni pe termen
ung.

Cele _mai_importante companii de finantare cornered'
sint: CIT Financial Corp; Commercial Credit Co; Asso-
ciates Investment Co; James Talcott; Walter E. Heller Co.
Aceste firme, ca si altele care activeaza Tn domeniu, si-au
extins Tn ultimul timp aria de activitate, putind acorda
imprumuturi garantate cu stocuri productive sau comer-
ciale, Tmprumuturi pentru cumparari de echipament, fi-
nantare interimara, leasing etc.

Bancile de investitie. Spre deosebire de bancile comerci-
ale care sint specializate cu predilectie Tn operatiuni finan-
ciare curente bancile de investitii au ca domeniu principal
de activitate subscrierea la emisiunile de actiuni si obliga-
tiuni si lansarea de efecte financiare pe termen lung. Des-
tul de des, aceste banci sint implicate in finantarea si re-



finantarea anumitor datorii si a capitalului social. Bancile
de investitie sint active pe pietele hirtiilor de valoare si a
altor instrumente de credit_Tn activitati financiare pure
(brokerajul etc-1 si in mobilizarea de fonduri din sectorul
nebancar. oo . L ~
Majoritatea bancilor de investitie din S.U.A. sint foarte
mari si sint localizate in New York (Bache ; Eastman Dil-
lon Union Securities ; Goldman Sachs ; Kuhn Loeb ; Lazard
Freres ; Lehman Bros; Merrill Lynch ; Pierce ; ~Morgan
Stanley ; Smith Barney). Bancile de investitie mai impor-
tante “din_alte orase sint AG, Becker si Halsey Stuart la
Chicago si Dean Witter la San, Francisco. L
Bancile de_economii_si asociatiile de economii si Tmpru-
mut. Aceste institutii financiare sint specializate in acorda-
rea de Tmprumuturi sl alte facilitdti financiare cu ipoteca
e locuinte (in S.U.A. nu exista banci ipotecare ca atare).
le sint importante din punct de vedere al valotrlj activelor
lor sial segmentului pe care il detin pe piata creditului, dar
activitatea lor este destinata prin excelentd_populatiei. Fir-
mele si _alte institutii publice care doresc s& obtina Tmpru-
muturi ipotecare se’ adreseaza nu bancilor de economii,, ci
bancilor comerciale sau societatilor de asigurari.

Societatile de asigurari, fondurile de pensii, fondurile
fiduciare (trust funds)

Aceste surse _de capital reprezintd segmentul cel mai im-
ortant — si in crestere rapida — al Tmprumuturilor  pe
ermen lung si plasamentelor in actiuni sl obligatiuni. n
S.U.A. exista peste 1800 societdti de asigurari, cate dispun
de fonduri importante, cea mai mare parte din ele plasate
in actiuni, obligatiuni si Tmprumuturi ipotecare. Fondurile
de pensii si fondurile fiduciare (acestea din urma sint dis-
ponibilitati din conturile_clientilor administrate de bancile
comerciale si de investitii) si-au_concentrat plasamentele
n efecte financiare ale corporatiilor americane.

Institutiile financiare guvernamentale sau
semiguvernamentale

n S.U.A. institutiile financiare guvernamentale au un rol
putin important. Ele sint specializate,, de reguld, in dome-
nii care ridicd un grad mai Tnalt de risc (de exemplu, Ban-
é:au gl\e) Export-Import  pentru  finantarea  exporturilor

Organizarea principalelor banci comerciale americane

n vederea intelegerii mecanismului de lucru_al sistemuy-
lui bancar american, prezinta interes o scurta trecere in
revista a modului Tn care sint organizate %rlncmalele banci
comerciale din S.U.A. (pivotul sistemului bancar american).

.a. Bank of America, cea mai mare institutie financiard
din S.U.A. si din lume, are sediul general in San Francisco
sidispune de o retea Tn continua dezvoltare de filigle, si o-
ficii. Pe teritoriul 'S.U.A. banca respectiva este impartita in
sase ramuri: San Francisco, New York, Miami, Chicago,
Houston si Los Angeles, Activitatea internationald se des-
fasoara n principal prin ramura din New York si prin
,Bamercial International = Finance Corp". Are investitii
(participari la capital, societdti mixte etc.) in peste 100 so-
cietati in intreaga lume sl cca. 90 filiale in 50 tari.

b. First National City Bonk (Citibank) este ‘principala
ramurd a firmei financiare _,,Citicorp”, (aceasta din urma
este 0 organizatie financiara diversificata care _are peste
1095 oficii, filiale, afiliate si este angajatd in activitati ban-
care generale si_servicii_financiare corelate). Citibank are
sediul” principal in Nvw York, dispune de 230 filiale in dis-
trictele New York, Westchester si Nassan. Pe plan_ inter-
national Citibank opereaza in 97 tdri, fie direct, fie prin
filiale si afiliate. Are patru ramuri In LOs Angeles. San
Francisco, Miami sl Houston. Activitatea _Internationald
este concentrata la ,,International Banking Group" (cu se-
diul la_ New York), care este Tmpartitd in trei diviziuni re-
prezentind zonele geografice principale : Asia-Pacific, A-
merica de Sud, Canada, zona Caraibilor; Europa, Orientul
Apropiat si_Africa. Tncepind cu 1974, o parte din activita-
tea internationala a lui Citibank a fost preluata de ,World
Corporation Group", care are doud diviziuni cu sediu! in

Il_\le\_ll_v Izfork, o0 diviziune cu sediul la Londra si una cu sediul
a Tokio.

c¢. Chase Manhattan Banks are cartierul general in New
York si dispune de 102 filiale in peste 30 tari, plus un nu-
mar de oficii de reprezentantd. Are sase ramuri principale;
Chase Manhattan Overseas Banking Corp ; Chase Interna-
tional Investment Corp; Chase Manhattan International,
cu patru ramuri distincte la Chicago. Houston, Los Ange-
les, Miami. ) o ]

d. Chemical Bank, are trei ramuri principale : Chemical
Bank International of San Francisco; Chemical Internati-
onal Banking Corp (New Y_o_rkl) ; Chemical Overseas Finan-
ce. Ultima, impreund_cu filiala sa, Chemical Overseas Fi-
nance Corg in Hamilton, Bermude, este cea ma. activa-
Chemical Bank lucreazd printr-un sistem mixt de relatii
de corespondenta in_aproape toate tarile lumii, filiale Tn
principalele centre financiare sl banci afiliate.

e. Manufacturers Hanover Trust, cu cartierul general la
New York, are ca specific faptul cd deserveste clientii séi
prin cea mai_mare bancd comerciald_din fiecare tara.

f. Morgan Guaranty Trust, cu cartierul general 'la New
York, are trei ramurl principale : Morgan Guaranty Inter-
national Bank of Houston ; Morgan Guaranty Internatio-
nal Bank of San Francisco; Morgan Guaranty Internatio-

nal Finance Corp. Are o retea extensiva de oOficii, repre-
zentante si corespondenti in’ Tntreaga lume. .
g. American  Express International  Banking  Corp

éA.E.I.B.C.) desi nu este inregistratd ca o banca comerciald n
U.A. (are licenta de functionare din pairtea Departamentu-
lui bancar al statului Néw York) ofera importante faci-
litdti de finantare pe termen scurt si mediu pentru comer-
tul ‘exterior. A.E..B.C. dispune deoretea de 49 filiale ban-
care Tn 18 tari, care efectueaza operatiuni in dolari, euro-
dolari si monede locale. Reteaua de filiale_este suplimen-
tata de un sistem de corespondente in toate tarile. A.E.I.B.C.
articipa la ,Compagnde Internationale de Credit a Moyen
erme” (Lausanne) Si poate sa aranjeze subscrieri la emi-
siunile de efecte Tfinanciare prin intermediul lui ,,Ameri-
can Express Securities” (Paris). o

.h. Bankers Trust, are sediul principal la New York sl
dispune de o ramurd internationala Bankers International
Corp (BIC) cu filiala sa din Delaware, Bankers Trust In-
ternational. Prin intermediul acestora, Bankers Trus', are
participari in banci Tntr-un numar de cca. 20 tari. De ase-
menea are 2 filiale Tn_Londra, una in Paris, una in Tokio,
una in Milano si una in Nassan.

i. Continental Illinois National Bank are sediul principal
la Chicago si patru ramuri principale : Continental Bank
International din New York care a5|8ura_ 0 gama completa
de servicii bancare internationale ; Continental Internatio-
nal Finance Corp din Chicago, cu filiala din Luxemburg,
Continental International Finance SA ; Continental Ban
International (Pacific) din Los Angeles ; Continental Bank
International (Texas). Are cca. 15 filiale n strdinatate, ofi-
cii de reprezentanta in alte 12 tari si participari de capital
in peste 30 tari.

documentar

Piata euroemisiunilor

1. Piata euroemisiunilor reprezintd piata Tmprumuturilor
e termen lung exprimate in eurodevize. In cadrul aces-
ei piete, Tntreprinderi sau diverse gru[purl_ de actionari
emit obligatiuni exprimate in devize, obligatiuni eare sint
cotate la una sau mai multe burse internationale sl a
cdror jestiune este asiguratd de una sau mai multe banci
din EurOpa si Statele Unite ale Americii. ..
. Euroobligatiunile se deosebesc de emisiunile strdine sau
internationaleé de obligatiuni. Cele din urma sint efectuate
pe una sau mai multe piete nationale, cu acordul auto-



ritatilor respective, de catre societdti, colectivitdti sau orga-
nisme straine. Euroemisiunile insa, privesc obligatiuni~ a
caror circulatie depaseste limitele nationale si sint ex-
primate in eurodevize.

Piata euroemisiunilor nu are un statut si nici o locali-
zare precisa. Emiterea de euroopligatiuni nu afecteaza

ietele nationale de capital si nici nu antreneaza chel-
uieli n devize. Cei ce apeleaza la astfel de credite sint
exceptati de la reglementarile nationale care interzic sau
limiteaza subscrierea titlurilor straine. Tn schimb, opera-
tiunea constituie 0 sursd importantd de venituri pentru
toate bancile care participa de o maniertd sau alta la
plasarea euroobligatiunilor, datorita comisioanelor practi-
cate pe aceastd piata.

Agentii care Tsi asuma resi)_onsabi_litatea_de creditori,
altfel spus, cei ce subscriu obligatiunile emise, sint greu
de identificat, iar intermediarii “care mijlocesc asemenea
imprumuturi pastreazd cu strictete secretul dprofesn)nal._ Se
pot _identifica totusi o serie de categorii de furnizori ai
capitalurilor care sint vehiculate pe aceastd piata ;:

— Roses_orll de fonduri importante din Orientul Mijlociu,
din. America Latina si din Extremul Orient care, pentru
a-si proteja capitalul contra inflatiei si a instabilitatii po-
litice, recurg la plasarea lui pe termen lung ;

_— anumite societati americane _care, prin intermediul
filialelor lor europeng, isi plaseaza unele resurse cum ar
fi fondurile de rezerva;

— posesorii de valori_ mobiliare _ exprimate in_ dolari
care sint nerezidenti ai Statelor Unite si care, dupa insti-
tuirea in S.U.A. In 1963 a sistemului de impunere a dobin-
zilor prin taxa de egalizare, si-au arbitrat titlurile pentru
a subscrie euroobligafiuni;

— posesorii europeni de dolari care cautd plasamente
avantajoase pentru fondurile lor.

. Cei ce fac apel la Tmprumuturi sub forma euroobliga-
tiunilor sint in marea lor majoritate rezidenti_ai_ tarilor
capitaliste dezvoltate. Motivele ‘care i determina sda anga-
jeze astfel de imprumuturi sint diverse : insuficienta Cca-
pitalului mobilizatul pe piata nationald, evitarea Triscu-
lui inflatiei sau a_instabilitatii politice, imposibilitatea de
a proceda la emisiunea de obligatiuni normale. De aseme-
nea, sumele mari care sint vehiculate pe piata euroobliga-
tiunilor reduc_simtitor costul operatiunii. in fine, emisiu-
nile pe aceastd piata_se pot efectua in orice moment fara
ca_cel ce le angajeazd sa trebuiasca sa se inscrie pe o anu-
mitad listd de astéptare.

_Piata _eurooblifqatiunilor nu face obiectul unor_reglemen-
tari juridice nafionale. Aceasta nu inseamnd nici pe de-
parte, insa, ca este o _piata dezorganizatda. Bancile sint cele
care au preluat organizarea sa, conducindu-se in acest scop
dupd modelul piefei financiare americane.

Pentru a lansa o emisiune de euroobligatiuni, solicitan-
tul trebuie sa se adreseze uneia sau_mai multor banci care
isi vor asuma rolul de ,sef de fila". Acestea sint intot-
deauna _institutii de credit sau_grupuri financiare de o
solvabilitate indiscutabila : banci americane, britanice sau
vest-germane, in general. De cele mai multe ori, banca
care isi asuma rolul de sef de fila este in relatii foarte
strinse cu firma sau societatea Tmprumutatd, cunoscindu-i
bine capacitatea de plata si situatia economico-financiara.

Seful de filda intra in contract cu o serie de alte banci
care au, de asemenea, un renume_indiscutabil si care fsi
asumd responsabilitatea si riscul, Tn schimbul unui comi-
sion_forfetar, de a garanta ducerea la bun sfirsit a opera-
tiunii. Grupul format in acest fel poarta numele de ,.con-
sortiu de garantie”.

in scopul atragerii unui_numdr cit mai mare de banci
care sa subscrie obligatiunile emise si care sa se ocupe de
plasarea in continuare’ a acestora, seful de fila editeaza
un ,memorandum" care este un document_ce descrie pro-
filul Tmprumutatului si furnizeaza toate informatiile ne-
cesare evaluarii, de catre clientii potentiali, a riscurilor
asumate. Acest memorandum este remis unui grup de
10—15 mari banci care, in urma analizei pe care o fac.
decid subscrierea unei parti din obligatiunile emise si fsi

iau angajamentul de a_Incerca sa plaseze la clientii lor
celelalte_‘titluri, Tn schimbul unui comision. Acest’ grup
de banci capata numele_de ,sindicat de plasament”. Odata
cu_ acceptarea participarii la sindicat, care se concretizeaza
prin semnarea unui protocol, bancile din grup desemneaza
0 banca-agent care se va ocupa de gestiunea imprumutu-
lui. De reguld, banca-agent este una si aceeasi cu banca
care si-a asumat roiul de sef de fila.

Seful de fila, de comun acord cu Tmprumutatul, stabi-
leste, pe baza conditiilor pietei, felul obligatiunilor care
vor fi emise, rata dobinzii, conditiile si dafa emisiunii,
documentele ce trebuie Tntocmite si_ncheie contractul de
credit care stipuleaza obligatiile reciproce ale partilor.

Momentul lansarii Tmprumutului este marcat prin pu-
blicarea in reviste de specialitate a unui anunt care, in
practica financiara, E)oarta denumirea de ,,tombstone” (p_la-
tra de mormint-engl.). Tn acest ,tombstone" sint nscrise
numele celui care”a primit creditul, numele bancii sau
a bancilor sef de_ fila' 'si agent, numele bancilor care fac
parte din_consortiul de garantie si numele bancilor care
au subscris ferm obligatiunile emise.

.Tn ceea ce priveste comisioanele percepute pentru par-
ticiparea_la astfel de operatiuni, ele variaza in functie de
pozitia_si_rolul figcdrei banci_in montarea_creditului. Seful
de filda incaseaza un comision cuprins intre 1/4 si’ 2%
(management fee). Bancile care participa la_plasare per-
cep, de'asemenea, comisioane (participation fee) care variaza
in_ functie de volumul creditelor acordate. Aici trebuie
ardtat ca aceste comisioane_ sint inferioare celor percepute
pentru emisiunile de obligatiuni pe pietele nationale.

Piata euroemisiupilor nu este accesibila decit societati-
lor care beneficiaza de un repume international, Volumul
unui_credit angajat pe aceasta piata se ridica in general
la 10—30 de miligane de dolari, tendinta fiind de crestere.
S-au Tnregistrat si Tmprumuturi care dépasesc 125—130 de
milioane de dolari.

Titlurile emise sint _diferite, n_functie de conditiile
pietel In_momentul emisiunii, ele fiind alese de asa ma-
niera _ncit sa fie atractive pentru posesorii de fonduri si
sa stimuleze participarea unui numdr cit mai mare de
subscriitori aflati pe o arie geografica foarte mare.

. Cele mai frecvente hirtii de valoare au fost obliga-
tiunile obignuite. Scadenta lor variaza intre 15 _si 20 ani,
Titlurile sint ,la purtator" ~Valoarea nominald a sumei
obligatiunii se_ridica la minimum 1000 $ sau echivalentul
acestei sume fin alta valuta. Titlurile sint adesea oferite
cu o prima sub valoarea nominald, urmind a fi_rambursata
la paritate. O categorie ai)_art_e o formeaza asa-zisele
Lhotes” a caror durata este limitata la 5 ani si care nu
produc nici amortisment anual si nici nu pot fi rambur-
sate anticipant. /

Un anumit succes au avut obligatiunile convertibile in
actiuni. care oferd _creditorului 0 garantie mai mare in
cazul unei deprecieri monetare, iar Tmprumutatului posi-
bilitatea obtinerii unei dobinzi mai scazute.

Obligatiunile cu warrant_oferd pe lingd dobinda dreptul
de a subscrie actiuni ale firmei care le-a emis la o data
si_un pret determinate. Acest drept este materializat
printr-un inscris (Warrant) care este_detasabil de titlul
negociabil. Purtatorul are astfel posibilitatea de a_realiza
un" cistig, negociind wanrantul intr-un moment in cane
cursul actiunii depaseste pretul de vinzare indicat.

O alta categorie de obligatiuni, care s-a dezvoltat foarte
mult in perioada instabilitatii valutare, o constituie obli-
gatiunile cu dobindd variabila.

) .. Emanuel ODOBESCU
Banca pentru agricultura si industrie alimentara

Redactor coordonator : dr. loan GEORGESCU



Derularea exporturilor- cazuri - solutii

Sa reamintim ca realizarea 'intocmai a contractelor de
export este o obligatie fundamentala atit a Tntreprinderi-
lor producatoare, cit si a celor de comert exterior este
egal cu fincercarea de a demonstra o oxioma. Ceea ce
se impune insa a fi subliniat, fara teama de a gresi, este
faptul ca in indeplinirea acestor obligatii — derularea con-
tractelor de export - se mai intimpla sd se faca unele
erori, care, in unele cazuri, provoaca serioase prejudicii.

Pentru a veni in sprijinul celor care lucreaza in dome-
niul comertului exterior vom publica, la aceasta rubrica,
o serie de documentare, In care vom prezenta, in prima
parte, reglementdrile si uzantele privind fiecare operatie
componentd a derularii exporturilor, in succesiunea lor
cronologica, iar in partea a doua vom analiza, pe baza
unor cazuri, erorile mai frecvente, din care se vor des-
prinde solutiile de urmat.

Fatd de faptul ca in documentarele ce urmeaza a fi
publicate nu ne vom ocupa decit de aspectele de derula-
re, cu privire la incheierea contractelor economice de co-
mert exterior si la cele comerciale externe, precum si cu
privire la continutul lor, facem trimitere la o recenta lu-
crare editata de revista noastra, sub egida Institutului Cen-
tral de Cercetari Economice, intitulata : ,,PROBLEME DE
DREPT ECONOMIC SI DE COMERT INTERNATIONAL -
PENTRU INGINERI SI ECONOMISTI”.

1. CONCEPTUL DE DERULARE A EXPORTURILOR
DE MARFURI

1.1. Sfera de cuprindere a notiunii de derulare

Complexitatea pe care o prezinta tranzactiile comerciale
internationale infirmd regula generald _valabila pentry
vinzarile simple, clasice, potrivit careia vanzatorul livreaza
marfa, iar cumpadratorul plateste pretul- Tn cazul vinza-
rilor comerciale internationale obligatiile reciproce ale
partilor se interfereaza in timp : ca regula generald, cum-
paratorului i revine obligatia_de a indeplini unele sar-
cini _anterioare livrarii marfurilor, cum sint: deschiderea
creditelor documentare, sau transferarea avansurilor, tar
in unele cazuri transmiterea documentatiei tehnice, apro-
vizionarea vanzdtorului cu unele subansamble sau mate-
riale etc. Neindepliinirea de cdtre cumpdrdtor a acestor
obligatii sint tot_atitea motive de aminare a executari!
confractului de cdtre vinzator, dacd nu de suspendare sau
rezilierea lui.

~Odata Tndeplinite de catre cumparator a obligatiilor ce
fi revin, vanzatorul este tinut sa execute Tntocmai_contrac-
tul comercial incheiat, In vederea caruia are de_Tndeplinit
g_lse‘rle de activitati, in functie de conditia de livrare sta-

ilita.

Ansamblul activitatilor desfasurate atit de cumparator,
cit mai ales de vinzator intra in sfera de cuprindere a
notiunii de executare sau derulare a contractelor.. Dacd
notiunea de_executare a contractelor sugereaza mai mult
sensul {Ul’ldIC al ndeplinirii de catre parti a obligatiilor
contractuale asumate — in cazul vinzarii, predarea lucru-
lui si plata pretului — notiunea de derulare are un con-
tinut mai larg, suigerind o serie de activitati materiale si
economice, menite sa_conducd la transferarea n natura
a marfurilor de la vinzator la cumparator. Cu alte cuvin-
te, prin derularea contractului de export se intelege tota-
litatea operatiunilor privind fabricarea, controlul,” amba-
larea, expedierea st transportul marfurilor pina_ la desti-
natie, in conditiile de calitate stabilite de parti, precum

si cele privind plata pretului, prin intermediul bancilor
comerciale.

Evident, efortul de derulare a exporturilor revine, in
mare parte vinzatorului, care_joaca un rol mult mai activ
decit cumparatorul. De reguld, cumparatorul extern, dupa
ce si-a Tndeplinit obligatille de a asigura plata (deschi-
derea acreditivului, scrisoare de garantie), are o atitudine
de expectativd, activitatea sa rezumindu-se in general la
a urmdari primirea la termen, in conditiile contractuale
stabilite, a marfurilor cumparate, Asa fiind, si sfera no-
tiunii de derulare are o anumita dimensiune pentru vin-
zator si alta pentru cumparator, fiind neindoios faptul ca
livrarea unea marfi conforme imprima contractului de
vinzare internationald caracteristicile sale cele mai im-
portante. Practica o dovedeste ca unele contracte comer-
ciale de vinzare internationala incheiate in conditii _bune
sau foarte bune si-au pierdut din eficienta scontatd, nu
intotdeauna din motive obiective, ci datoritd umor defi-
ciente aparute in faza de deniiare.

1.2. Participant! la derularea exporturilor

Complexitatea operatiilor de fabricare a marfurilor, pre-
cum si a operatiilor de expediere-transport pina la desti-
natia externa face nsa ca, in afara Intreprinderilor de
comert exterior_si a celor producdtoare de marfuri pen-
tru export — sa colaboreze, sub diferite forme, o serie de
alte organe terte persoane in raport cu partile din con-
tractul de vinzare — ale caror obligatii_adiacente rezulta
fie din contractele de prestari de servicii, fie din obli-
gatii administrative.

Péartieipantii la executarea contractelor de vinzare in-
ternationala " ale caror obligatii, Tn raport cu exporta-
torul,” sint stabiUfte prin contracte economice de prestari
de servicii, sint: o
— TIntreprinderea de stat _Ipentru transporturi si expe-
ditii internationale — ROMTRANS —, care se ocupa de
expeditia marfurilor_ in trafic international feroviar, ru-
tier, aerian si combinat prfn_porturile” strdine, de organi-
zarea si executarea operatiunilor privind tranzitul de mar-
furi — maritim, fluvial $i terestru — prin Romania, de
indeplinirea formalitdtilor de vamuire pentru toate opera-
tiunile de export, import si tranzit — indiferent de tra-
fic — la toate punctele de vamuiire din tard, precum si
de_Tndeplinirea, formalitatilor necesare prlvmd asigurarea
marfurilor in trafic international la transporturile” incre-
dintate ; ) ) o

— Tntreprinderea de navlosire, agenturare si aprovizio-
nare nave — NAVLOMAR —, clare se ocupa de navlosi-
rea de nave romanesti si straine in vederea asigurarii
tonajului necesar transportarii_marfurilor. romanesti de
export si import pe calea maritima si fluvialda, de navlo-
sirea navelor romanesti si_straine de agenturarea, pres-
tarea de servicii si aprovizionarea navelor straine T_nVPor-
turile romanesti, precum si de indeplinirea formalitatilor
necesare privind ~asigurarea marfurilor derulate prin
NAVLOMAR 1in traficul international maritim si fluvial ;

— Tntreprinderile de exploatdri portuare din Portul Con-
stanta, care descarcd, depoziteaza, perfecteaza documen-
tele ‘de expeditie si Tncarca marfa pe_navd; in porturile
dundrene aceasta activitate este desfdsuratd de compar-
timente specializate ale Tintreprinderii  NAVROM = —
Galati ;

— Oficiul de control al marfurilor, care activeaza ca
mandatar al Tntreprinderilor de comert exterior sau al
cumpdratorilor externi

Pe linga participantii contractuali mentionati mai sus,
intreprinderile producatoare si cele de comert exterior
intra in raporturi_de colaborare cu organele Inspectora-
tului_General de Stat pentru Controlul Calitatii Produse-
lor si eu organele vamale.



Un _rol _imP_Qrtant revine transportatorului _feroviar,
ale carui atributii vor fi prezentate in sectiunile urma-
toare. . o

La efectuarea platilor in valutda participd, de asemenea,
B.R-C.E. si banca comerciald a cumparatorului extern.

1.3. Reglementari sl uzante Internationale
privind derularea exporturilor

Dreptul economic cuprinde importante norme de drept
privind derularea contractelor, care privesc toate fazele,
Incepind cu punerea in fabricatie a marfurilor si pind la
ultimul act de executare —incasarea pretului_in valuta si
decontarea in lei a contravalorii acesteia, Tntreprinderii
producatoare comitentd ) oL .

Dintre actele normative interne mentiondm urmatoa-
rele . Legea nr. 1/1971, Legea nr.71/1969, Legea nr. 7/1977,
Regulamentul aprobat prin H.C.M. nr. 941/1959 si, mai
recent, Legea nr- 12/1960. Ultima lege mentionata cuprinde
|m(Jqortante reglementari privind derularea, dintre care
redam prevederile de principiu continute de art. 29 :
Hintreprinderile de comert exterior Tmpreuna cu unitatile
producatoare sint_obligate s& ia masuri pentru derularea
ritmica a marfurilor de export. De asemenea, intreprin-
derile de comert exterior raspund de Tncasarea valute:
la_termenele stabilite in contractele externe”.

.In derularea exporturilor_de marfuri, pe lingd prevede-
rile_din contractele comerciale, importantd deosebita pre-
zintd si uzantele uniforme internationale- Printre acestea
pe primul loc se situeaza : Regulile Incoterms, Regulile si
uzantele privind creditele documentare, cunoscute, sub nu-
marul de referinta 290 si Regulile uniforme privind inca-
sourile (publicatia 3322 uzante elaborate si publicate de
Camera de Comert Internationald de la Paris.

_ Dintre reglementarile internationale care au incidentd
in derularea exporturilor amintim : Conditiile generale

AER. — 1968/75, C.LM. si S-G.M.S, la care vom face
trimitere ori de cite ori va fi necesar-

2. OBLIGATIILE PARTILOR CONTRACTANTE PRE-
MERGATOARE LIVRARILOR

2.1. Remiterea de catre intreprinderea de comert exterior
a contractului si a documentatiei tehnice,
Intreprinderii producatoare

Contractul economic de comision_si unele norme de
drept economic, pentru ntreprinderile de comert_exterior
si contractul comercial de_vtnzare internationald pentru
cumparatorul extern, instjtuie o serie_de obligatii in sarcina
acestora, printre care si acelea privind remiterea intre-
prinderii producatoare a contractului comercial extern si
de perfectarea_sau avizarea documentatiei tehnice, nece-
sare lansarii in productie a marfurilor ce fac obiectul
exportului.

a) Obligatia de remitere a contractului extern si a do-
cumentatiei” tehnice. Tntreprinderea de comert_exterior in
calitate de comisionard_are obligatia sa remitd intreprin-
derii producétoare comitente contractul extern indata dupa

erfectarea lui, n interiorul termenului, prevazut in con-
ractul economic de comision.

Ca requld generald, odatd cu Tincheierea contractelor
comerciale de Vvinzare internationald partile stabilesc con-
ditiile de calitate, nscriind n contract sau, in anexe pa-
rametrii calitativi a_marfurilor ce urmeaza_a fi livrate,
in unele, situatii calitatea marfurilor. se stabileste ulterior
incheierii contractului ne diverse rdi si anume: )

— prin_remiterea documentatiei tehnice, Tntr-un anumit
termen, de cétre cumparator, sau a modelelor (mostrelor):

— prin elaborarea documentatiei tehnice sau a mo-
delelor de, catre intregrindorea nroducdtoare, care se Su-
pun avizarii cumparatorului extern
_ Oricare ar_fi calea stabilitd de parti, revine ca atributie
intreprinderii de comert exterior. in calitate_de comisio-
nard, sd urmareasca indeplinirea Tntocmai si la timp a

acestor obligatii contractuale. orice Tintindere avind re-
ercusiuni negative asupra_executdrii finale a contractu-
ui comercial de export, fiind bine cunoscut ca in lipsa
documentatiei tehnice nu poate incepe fabricatia si, deci,
livrarea marfurilor.

b) Cazuri — observatii critice. Cu privire la remiterea
contractului si a documentatiei tehnice intreprinderilor
producatoare, cele mai frecvente erori sl procedee ne-
adecvate constatate in activitatea practica sint cele ce
urmeaza :

— remiterea cu intarziere de Tntreprinderea comisionara
a contractelor, remiterea unor specificatii incomplete, in-
tirzieri in obtinerea avizelor privind_documentatia_tehnica
sau_a modelelor propuse de producator, Tmprejurdri care
pericliteaza respectarea _termenului de livrare; in ase-
menea cazuri, In sjtuatia Tn care cumparatorul nu este
in culpa si_va pretinde deci penalitati de inti'rziere, pre-
judiciul astfel produs va fi suportat de intreprinderea de
comert exterior care nu si-a indeplinit obligatiile rezul-
tate din contractul economic de comision !

—._ remiterea documentatiei tehnice Tn limba contrac-
tului, fapt care, pe lingd intirzierea_ executarii produsu-
lui prezinta si_riscul ca traducerea n limba roméana sd
fie neconformd ; astfel, Tn cazul unul caiet de sarcini
complex, care a fost transmis_de fntreprinderea de co-
mert exterior, unei intreprinderi producgtoare din sectarul
de masini grele, scris ntr-o limba strdina cu_privire la
cajre comitentul nu dispunea de traducator calificat, ope-
ratiunea de traducere si omologare a textului roménesc
a durat mai bine de trei luni, fapt ce s-a repercutat ne-
gativ_asupra executdrii lia timp a contractului  extern ;
solutia este evidenta: traducerea documentatiei de catre
comisionar, care a fincheiat contractul extem si, deci,
cunoaste exact caracteristicile  produsului pe care s-a
obligat sa-1 livreze.

ntr-un litigiu, Comisia de arbitraj din Bucuresti a con-
statat ca pentru determinarea calitativd a obiectului, par-
tile au convenit ca vinzatorul sa trimitd cumparatorului
mostre de_ ofertd pentru marfurile ce urmau a fi livrate.
Dupd restituirea acestor mostre, cu eventuale observatii,
vinzatorul urma sa le reproduca in_termen_de o luna —
in patru exemplare — pentru clientii cumpératorului ; ele
deveneau astfel mostre de referintd, productia Tncepind
numai dupa aprobarea si restituirea lor de catre cumpa-
rator. Vinzatorul a reprodus si restituit mostrele de oferta
cu o fntarziere de 2—3 luni’ fatd de termenul convenit.
La primirea mostrelor omologate, ntreprinderea_produca-
toare nu a_mai avut timpul necesar s execute in termen
marfurile, iar ca urmare a fost obligatd sa plateasca pena-
litati (Dosar nr. 949/1974). Evident, prejudiciul astfel pro-
dus, ca urmare a nerespectari'i termenului de realizare a
mostrelor, a scazut eficienta exportului In cauza.

22. Aprovizionarea cu unele materiale de cdtre cumparator

Sint _situatii n care fabricarea anumitor marfuri este
conditionata de aprovizionarea producatorului de catre cum-
paratorul extern cu unele materiale sau subansamble.

a) Obligatiile Tntreprinderii de comert exterior. Tn cazul
unor astfel ‘de contracte, revine ca obligatie intreprinderij
comisionare sa impulsioneze livrarea materialelor Tn cauza
de catre cumpardatorul extern, la_termenele si cantitatile
convenite. De asemenea, orice intirziere in perfectarea
formalitdtilor vamale sau a transportului acestora de la
punctul de frontiera roman_si pina la intreprinderea pro-
ducdtoare_este de naturd sa pericliteze fabricarea marfu-
rilor destinate exportului.

b) Consecintele nerespectarii obligatiei de catre cumpa-
ratorul extern. Fabricarea marfurilor in oare urmeaza sa
fie incluse subansamble sau materiale furnizate de cum-
paratorul extem fiind conditionata de primirea la tamp
a acestora este normal ca in cazul neiprimirii lor conse-
cintele sa le suporte partea in culpa Ca urmare. C.G.L.



— C.AER. 1968/75, la § 13, prevad cd ,in cazul in care
cumparatorul nu-si va indeplini, in termenele convenite,
obligatiile prevazute in acest contract privind aprovizio-
narea productiei vinzatoruilui sau daca va_modifica ulte-
rior datele prezentate initial si dacd datorita acestora_vin-
zatoru'l va avea dificultati substantiale in legaturda cu
productia, vinzatorul are dreptul sa modifice in mod co-
respunzator termenul de livrare, fard ca aceasta decalare
sa poata depasi durata intarzierii produse de cumparator
in executarea obligatiilor sale sus-ardtate, si/sau sa ceard
despagubiri pentru prejudiciile efectiv suferite de acesta.

Regulile care se desprind din textul citat sint pe deplin
aplicabile si in raporturile contractuale incheiate cu _par-
teneri din tari nemembre CA.E.R., sub conditia sa fie
inscrise in contractul comercial de vinzare internationald
incheiat cu acestia.

2-3, Asigurarea incasarii pretului

Caile. de garantare, respectiv de asigurare a_ incasarii
pretului sint” promovarea prin contractul comercial a mo-
dalitatii de platda prin credit documentar, plata unui a-
vans de cditre cumpadrator, sau obfinerea unei scrisori de
garantii bancare.

a) Obligatiile Intreprinderilor de comert exterior. In
contractele externe in care «ia stabilit ca modalitate de
plata creditul documentar, in oricare din formele sale
(acreditiv sau_L/C), ori plata unui avans, revine ca obli-
gatie_pentru intreprinderea de comert_exterior sa urma-
reascd deschiderea 1n_termen a creditului si, respectiv,
incasarea avansului- Dacd, in functie de natura marfu-
riior, si_de bonitatea cumpadratorului, punerea acestora in
fabricatie este conditionatd de asigurarea Tncasarii pre-
tului, intreprinderea comisionard va comunica acest lucru
Intreprinderii producatoare comitente.

In cazul in care prin contractul comercial s-a prevazut
ca modalitate de plata incaso consolidat prin scrisoare
de garantie bancara sau _F_rm vinculatie, se va urmari
primirea in termenul stabilit a scrisorii de garantie, orice
Intirziere avind ca efect suspendarea executarii obliga-
tillor de executare; obtinerea acordului bancii platitoare
— prin B.R.C.EE. — pentru expedierea marfii pe adresa
acesteia, sau_contactarea din timp a depozitului general
indicat de Romtrans, prin care urmeaza a fi derulata
livrarea prin vinculatie.

b), Consecintele neindeplinirii _obligatiei de catre cum-
parator. In cazul in care creditul documentam nu va fi
deschis la_tamp (avansul nu a fost virat sau scrisoarea
de garantie bancara privind plata_pretului nu a fost re-
misa vtnzatorulurl), termenul ‘de livrare poate fi decalat
proportional cu Tinttrzierea cumpadrditoruluil. Tn acest sens
stat si prevederile. normelor din_dreptul international-
Legg:_a_ uniforma privind vanzérile internationale de obiecte
mobiliare corporale de la Haga, din_ 1964, prevede (art.
69) . ,,Oumpadratonul trebuie sa fa masurile prevazute de
contract, de uzante Sau reglementarea in vigoare in. ve-
derea pregatirii sau garantarii_platii pretulur, cum ar fi
acceptarea unei scrisori de schimb, deschiderea unui cre-
dit documentar, darea unei cautiuni bancare”. $ii in con-
tinuare, art. 70, da dreptul vinzatorului, fie sa declare
desfacerea contractului, fie ,sd pretindd cumparatorului
executarea obligatiei sale, in cazul ca contractul nu a
fost anulat".

c) Casuri  _ observatii critice. Cu privire la asigu-
rarea ncasarii pretului, semnaldm citeva cazuri de erori
si procedee neadecvate, din activitatea intreprinderilor de
comert exterior. L . . 5

in repetate cazuri se transmit intreprinderilor produca-
toare contracte externe fard sa se faca precizarea ca lan-
sarea in fabricatie a marfurilor este conditionatd de des-
chiderea creditului documentar, res?_ectlv de primirea a-
vansului sau a_scrisorii de garantie bancara. Daca de
multe ori cumparatorul isi indeplineste ulterior aceste o-
bltgatil. au fost st situatii in care s-a reziliat contractul,
iar cheltuiiellile efectuate” cu punerela in fabricatie a mar-

furilor au ramas 1n sarcina unitatii producéatoare-comi-
tente-

Solutia este greu de formulat. Credem ca ramine la
aprecierea intreprinderii de comert exterior dacd, in func-
tie de natura marfii — unicate sau marfa generald —
si in functie de bonitatea firmei cumpardtoare, sa hota-
rasca, pe_riscul ei, dacad poate sau _nu sa inceapa fabri-
catia Tnainte de asigurarea incasarii pretului. Tn nici un
caz, acest aspect al operafiunii_ de export nu poate fi
lasat la latitudinea intreprinderii producdtoare. )

in unele cazuri. In special cind obiectul contractului il
constituie marfuri generale, standardizate, in_contracte se

revede un termen de deschidere a creditului documentar

a un anumit numar_de zile Tnainte de data livrarii* O
asemenea clauza prezinta un risc ridicat, motiv ce obliga
intreprinderea de comert exterior s urmareasca deschide-
rea creditului La termenul stabilit si sda dea instructiuni
n_consecintd, Tntreprinderii! producétoare. Intr-un contract
privind exportul de laminate s-a_prevazut ca creditul do-
cumentar sa fie deschis cu 5 zile Tnainte de Tncdrcarea
navei, in contract figuirind clauza potrivit careia daca
termenul nu va fi respectat, nava va astepta in contul
cumparatorului. Cum acest termen scurt nu a fost res-
ectat de cumpardtor, iar Intreprinderea de_ comert ex-
erior nu a luat nici o masurd ca ,nava si astepte n
contul cumparatorului, marfa a fost expediata, iar fac-
tura a ramas neplatitda. Evident, raspunderea intr-un ast-
fel de caz a revenit in intregime Tntreprinderii comisio-
nare, si, pe cale de regres, ea s-a rasfrant asupra lucra-
torilor care, Tn mod culpabil, si-au incalcat atributiile de
serviciu. Este un caz care ilustreazd unde poate duce o
clauza, gresit formulata (5 zile Tnainte de Tncarcarea_ na-
vei) si neurmarirea executarii ~ intocmai a obligatiei ce
revenea cumpadratorului, respectiv, de a deschide la timp
creditul documentar. Solutia este evidentd: marfa nu
trebuia incdrcatd pind la  deschiderea creditului docu-
mentar. B )

Jn cadrul deruldrii unul _contract incheiat cu un cum-
parator din Anglia, intreprinderea de comert exterior ex-
portatoare nu a sesizat cd creditul documentar deschis
este sub valoarea lotului de marfd expediat. Ca_urmare,
a fost necesar un proces la Comisia de arbitraj din Bucu-
resti _competentd in spetd, ceea ce a dus la intirzierea
incasarii pretului, precum si la cheltuieli de arbitraj (Ho-
tarirea nr. 5/19805).

Legat de deschiderea creditelor documentare se impune
sd semnalam ca n destul de frecvente cazuri Tntreprin-
derile de comert exterior la primirea avizelor de deschi-
dere, nu confrunta conditiile prevazute in credit cu cele
din contractul extern. Se neglijeaza deci faptul ca cele
doud contracte — contractul comercial de vinzare inter-
nationald si contractul de credit documentar — sint total
distincte si ca bancile nu iau in considerare decit pre-
vederile din documentul de deschidere a creditului docu-
mentar. Din aceastd cauza au fost cazuri. in care setul
de documente de platd nu au fost conforme cu_conditiile
creditului® iar ca urmare plata a fost refuzata-

Solutia: la primirea avizului de la B.R.C.E., este impe-
rativ necesar sa se confrunte conditiile din creditul do-
cumentar ou cele din contract si, in, cazul unor nepotri-
viri, sa se solicite de indatda cumpardtorului extern in-
dreptarea_erorilor, prin banca sa comerciald, care a des-
chis creditul.

2.4. Controlul de calitate a marfurilor destinate exportului

Potrivit normelor din dreptul nostru economic si al u-
zantelor Internationale, controlul calitdtii marfurilor des-
tinate exportului se efectueazd, in_principal, de catre par-
tile contractante, direct sau prin_ intreprinderi specializate,
cdrora li se dd mandat pe bazd contractuald, precum si
de organe ale administratiei de stat.

a) Participantii la controlul de calitate, de reguld, sint
urmatorii :. ) y o

— TIntreprinderile producatoare de marfuri pentru export
care, potrivit prevederilor Legii nr. 7/1977 privind calita-



eccwomtcA

tea produselor, a Legii nr. 71/1969 si_a Legii_nr. 12/1980
(art. 25), au obligatia sa asigure calitatea marfurilor Ige
tot parcursul fabricatiei sl sa participe la receptia finala,

otrivit Legii nr.

inainte de livrare;
— fintreprinderile de_comert exterior,
12/1960 au obligatia sa ,.exercite controlul permanent in
unitatile producdatoare asupra punerii n tproduct,le, execu-
tarii in termen si_de bund calitate a marfurilor de export"
(art. 24) si_sa asigure receptia lor finald ,prin reprezen-
tanti proprii sau, pe baza cantmaotuialld, prin unitati spe-
cleal_llzate" (art 28), de regula, Oficiul de control al mar-
urilor ; )

— Inspectoratul General de Stat pentru Controlul Cali-
tatii Produselor efectueaza controlul calitdtii  marfurilor
destinate_exportului, prin organele sale_teritoriale, in_ vir-
tutea atributiilor sale ca organ specializat al administra-
tiei de stat; ari- 53, alin 1_din Legea nr. 7/1977 prevede
cd acest organ de stat Tnfaptuieste ,,impreund cu minis-
terele, celelalte organe centrale si locale, politica partidu-
lui si statului in domeniul calitatii sl al controlului teh-
nic al calitatii produselor..." ;

— Oficiul de control al marfurilor efectueaza controlul
de calitate intr-o dubl& ipostaza: in calitate de mandatar al
intreprinderilor de comert exterior, pe baza contractelor
incheiate cu acestea (art. 28 din Legea nr. 12/1980) ; in
cazurile in care cumpdratorii externi solicita _serviciile
specializate ale acestel organizatii economice, O.C.M. efec-
tueaza_controlul calitatii marfurilor in numele parteneru-
lui strdin, pe baza contractuala ;

— cumpdrdatorul extern, in baza prevederilor din con-
tractul comercial de vinzare internationald, are dreptul sa
controleze calitatea marfurilor, atit 'in faza de fabricatie,
cit, mai ales, In faza finala de livrare siani de punere in
functiune, dupa caz.

b) Controlul efectuat de intreprinderile producdtoare —
documente de atestare a calitatii. Fara indoiala cel mai
important, eficace si plin de consecinte este controlul efec-
tuat de Tntreprinderea producatoare, care este direct inte-
resatd ca marfurile livrate sa fie de bund calitate, cunos-
cyt_fiind faptul cd orice defectiuni constatate de cum-
paratorul extern ii sint, in principiu, imputabile.
~Modalitatea de control este in functie de natura marfii
si se stabileste prin contractul comercial de vinzare n-
cheiat cu_cumparatorul extern. In cazul in care contrac-
tul este incheiat Tintre parteneri din tari membre ale
C.A-E.R., modalitatea de control este stabilita prin § 26
din C.GL. — CAER. 1968/75, paragraf pe care il repro-
ducem Tn intregime :

1 Tnainte de expedierea marfi"., vinzdtorul este obligat
ca pe cheltuiala sa sa supuna controlului (incercare, analiza,
verificare etc., In functie de felul marfii) calitatea marfii
conform c_o_r]dl'gulor convenite cu cumparatorul ; in lipsa
unor conditii convenite, controlul se va face conform con-
ditiilor obisnuite de control existente in tara vinzatorului
pentru marfa respectiva.

2. La livrarea marfurilor de masd industriale si agricole,
Inclusiv a_marfurilor de larg consum si a produselor ali-
mentare, n lipsa altor prevederi in contract, verificarea
calitatii se face numai prin sondaj, conform regulilor o-
bisnuite in tara vinzatorului.

.3. Tnainte de expedierea marfii trebuie sa se Tntocmeas-
ca, din dispozitia si pe contul vinzatorului, un protocol de
incercare pentru mlasinile si utilajele supuse incercarii,
indicindu-se datele_esentiale si rezultatele incercarilor, iar
pentru celelalte marfuri, un certifiicat de calitate sau un
document care sa confirme ca din punct de vedere cali-
tativ marfa corespunde clauzelor contractului.

4. In cazul n care contractul nu prevede altfel, vinza-
torul este_obligat sd prezinte cumparatorului. documentul
corespunzator care confirma calitatea  marfii. .Protocolul
de Tncercare se prezintd cumpadratorului de catre vinzdtor,
la cererea acestuia.

5 Dacd, din cauza specificului masinilor sau al_utilaje-
lor ori a altor considerente, controlul productivitatii con-

venite prin contract trebuie sa fie efectuat la locul insta-
larii utilajelor, acest control se va face integral sau partial
la locul Instalarii masinilor sau utilajelor in tara cum-
?arattorulm, in modul si la termenele” stabilite prin con-
ract.

6. Tn cazul livrarilor de utilaje complexe mari, reprezen-
tantul vinzatorului va participa — la_cererea cumparato-
rului si Tn conditiile convenite de parti —, la controlul ca-
litatii, (prevazute in_contract, a acestor utilaje. Rezultatele
controlului se mentioneaza in protocolul care se semneaza
de ambele parti.

Subliniem c& _toate conditiile de livrare Incoterms 1953
contin o clauza potrivit cdreia cheltuielile privind con-
trolul calitatii marfurilor se suporta de catre vinzator.

. Ca regula generald, intreprinderile producatoare, in func-
tie de natura marfurilor exportate, dupa efectuarea con-
trolului, emit urmatoarele documente de atestare si garan-
tarea calitdtii : certificate de calitate, certificate de ana-
lizd, certificate fitosanitare, certificate de garantie sa.
Importanta Tntocmirii La timp a acestor documente, con-
forme cu marfa expediata rezida din faptul ca ele consti-
tuie documente de platd si, deci, fard de care nu se poate
incasa valoarea in valuta a exporturilor.

¢) Controlul efectuat de cumpadratorul extern. Tn_cazul
unor vinzari de marfuri cu un grad ridicat de tehnicitate
si complexitate, in contractele externe se prevede dreptul
cumparatorului de a efectua controlul calitatii acestora, la
producator, fie pe parcursul fabricatiei, fie in faza de re-
ceptie finala.

Obligatiile Tntreprinderilor de comert exterior si a celor
producatoare sint cele stabilite prin contrariul extern si
ele se referd, de reguld, la modul de organizare si de efec-
tuare a controlului. latd cum sint formulate aceste obli-
gatii si consecintele lor, prin C.G.L. — C.A.E.R. 1968/75, §27:

1- in cazul in care contractul prevede dreptul de parti-
cipare a reprezentantului cumparatorului la controlul cali-
tatii marfii n _tara vinzatorului, acesta este obligat sa
comunice cumpardtorului ca marfa este glata pentru con-
trol, intr-un termen care sa-i dea posibilitatea cumpara-
torului sa participe la efectuarea controlului.

2. Vinzatorul este obligat s& asigure cumparatorului po-
sibilitatea participdrii_la’ control, conform _clauzelor con-
tractului si procedurii folosite in ramura industriala res-
ectivd. Vinzatorul suportd toate cheltuielile legate de efec-
uarea controlului (cheltuielile pentru personal, pentru fo-
losirea utilajelor tehnice, a energiei, a materialelor auxi-
liare @tg.e, cu exceptia cheltuielilor pentru reprezentantul
cumparéatorului.

3. Absenta reprezentantului cumparatorului la efectuarea
controlului_calitatii marfii nu impiedica expedierea marfii,
dacd existd un document care confilrmd ca marfa cores-
punde clauzelor contractuale. ] )

4. Participarea reprezentantului cumpéaratorului_la con-
trolul calitatii marfii care se efectueaza de vinzator nu-1
exonereaza pe acesta de raspundere pentru calitatea marfii-

d) Cazuri — observatii critice. Nu ne propunem s& pre-
zentdm multiplele cazuri care au generat litigii_si raspun-
deri decurgind din lipsa de exigenta cu privire la con-
trolul de calitate. — regula, confirmatd de practica fiind
aceea ca marfurile exportate de Tintreprinderile noastre
sint de buna calitate, apreciate de cumparatorii externi;
cu toate acestea, unele sublinieri se impun.

in executarea unui contract de export de carte, ntre-
prinderea producdtoare a peg_lljlat controlul  de calitate,
atit pe faze de fabricatie, cit Si la receptia finala. Ca ur-
mare, marfa a fost livrata partenerului extern cu defec-
tiuni, fapt care a condus la returnarea unui lot pentru
remedierea acestora, iar pentru o parte din marfa s-a
acordat bonificatii. Prejudiciul _astfel produs a fost loca-
lizat in gestiunea intreprinderii producétoare iar, pe cale
de regres, a fost imputat tuturor lucratorilor care din
culpd, nu au efectuat controlul de calitate, atit pe fazele

de fabricatie, cit si in faza finala de receptie.



ntr-un alt caz, deosebit de concludent, au fost livrate
artenerului_ extern covoare apreciate de organul de con-
rol al calitatii din unitatea producatoare drept calitatea X
La receptia efectuata de cumparator la destinatie s-a con-
statat ca o parte din_marfa livrata era de categoria a ll-a,
iar_ea urmare vanzatorul a acordat o bonificatie conve-
nita in cadrul solutionarii reclamatiei. Evident, atit chel-
tuielile cu privire_la solutionarea reclamatiei, pe cale ar-
bitrala, cit si bonificatia acordatd, puteau fi evitate prin-
tr-un_ exigent control de calitate, iar imputatia prejudi-
ciului personalului vinovat nu ar_fi avut loc.”

Metoda de control a calitatii marfii trebuie sa fie aceea
stabilitd prin contract. Intr-un litigiu solutionat de Comi-
sia de arbltralj_ de la Bucuresti, reclamanta a depus la
dosar un certificat de control din care a rezultat ca veri-
ficarea calitatii la destinatie s-a facut dupa un alt stan-
dard decit cel convenit de parti. Ca urmare, actiunea
pentru daune datorate livrarii de marfuri calitativ neco-
respunzatoare a fost respinsd (Dosar nr. 101/1974).

2.5. Marcarea si ambalarea marfurilor pentru export

n cadrul deruldrii marfurilor la export o importanta
deosebita prezinta marcarea marfurilor si a caietelor, am-
balarea si expedierea documentatiei tehnice, privind anu-
mite produse.

a) Marcarea marfurilor. Daca prin contract nu se ]pre_-
vede altfel, producatorul are dreptul sa aplice pe marfuri,
in functie de natura lor, marca sa de fabricd, firma, em-
blema, denumirea de origine, indicatia de provenientd (a
se. vedea capitalul VIII ~, Dreptul de proprietate indus-
triala”, din lucrarea ,Probleme de drept economic Si co-
mert_international pentru ingineri si economisti”, editatd
de ,,Revista economica”, 1982).

n cazul in care contractul economic de comision per-
mite, marfurile var puitea purta si marca de comert a
intreprinderii de comert exterior, sau numai aceastd
marca.

De asemenea, daca marfurile sint fabricate sub licenta
straind, iar in contractul de licenta se prevede obligatia
ca acestea sa poante mentiunea ca sint fabricate sub li-
centa respectiva, alaturi de Tnsemnele producatorului se
v« face si mentiunea ,,fabricat sub licenta..." pe tot timpul
cit contractul cu partenerul strdin este Tn vigoare.

b) Ambalarea marfurilor. Tn lipsa unor prevederi exprese
In contract cu privire la modul de ambalare se aplica
uzantele si_reglementarile internationale. Astfel, de exem-
plu, conditia de livrare FOB—Incoterms 1053, la pct. 5
prevede ca obligatie a vanzatorului : ,,sa procure, pe pro-
prie cheltuiald, "ambalajul obisnuit acelor marfuri, afard
de cazul in care uzantele comerciale prevad. incarcarea
acelor marfuri fard ambalaj“, Prevederi similare contin
si celelalte conditii de livrare-

Conventiile internationale privind transportul de mar-
furi impun, la randul lor, obligatia pentru_predator de a
prezenta marfurile in ambalaje corespunzatoare. Potrivit
conventiei  S.M.G.S. un ambalaj este corespunzator daca
fereste marfurile de pierderi Si_avarii ; previne cauzele
care pot provoca deteriorarea_mijloacelor de transport sau
a altor marfuri ; previne vatamarea_persoanelor care vin
in contact cu el. Tn_cazul ambalarii unei marfi Tntr-un
ambalaj neeorespunzator (defectuos sau care nu corespun-
de Propneta’;u marfii sau care nu asigurda transbordarea
dintr-un vagon in altul) producatorul risca sa i se refuze
primirea marfii. Sub acest aspect conventia S.M.G.S. obliga
calea feratd primitoare sa facd examinarea exterioard a
ambalajului si sd refuze primirea marfii, daca prin exa-
minare” exterioara se poate stabili cd ambalajul nu garan-
teazd securitatea transportului marfii sau cd ambalajul
este defectuos.

Aceleasi prevederi le regasim, n alti termeni, si in con-
ventia C-LLM. Ceea ce este esential de retinut la aceste con-
ventii este faptul ca ambele prevad clauza potrivit careia

producatorul este raspunzator de toate urmarile lipsed sau

starii defectuoase a ambalajului, fiind obli_?at sa repare
prejudiciul pe care calea ferata I-a suferit din aceastd
cauza. Proba lipsei sau a starii. defectuoase a ambalajului
cade in sarcina caii ferate.

Cu_ privire la ambalarea marfurilor,
prevad urmatoarele :

1. Daca contractul nu contine indicatii speciale cu pri-
vire la ambalaj, vanzatorul este obligat sa expedieze marfa
Tn ambalajul utilizat in tara vanzatorului pentru marfu-
rile de export, care sa asigure buna pastrare a marfii n
conditii_de manipulare obisnuitd si corespunzdtoare a
marfil. in astfel de cazuri trebuie avute In vedere durata
transportului, precum si mijloacele de transport.

2. Tnainte de ambalare, masinile si utilajele trebuie sa
fie unse, pentru a fi ferite de coroziuni 20).

Cu_privire la listele de ambalaj, C.G.L.-C.AER. 1968/75
prevad :

1. In fiecare colet trebuie sa fie introdusa o listd de am-
balaj detaliata.

2. La livrarile de utilaje si masini, Tn lista de ambalaj,
se vor indica: denumiréa masinii si a pieselor separate,
ambalate 1n coletul respectiv, numérul lor, indicindu-se
datele tehnice conform pozitiillor respective din contract,
numarul de fabricatie al masinii, numarul desenului teh-
nic, greutatea brutto si_netto si marcajul exact al cole-
tului “respectiv, in asa fel incit sa fie posibila stabilirea
identitatii marfii cu datele specificatiei tehnice mentionate
n contract.

3. Un exemplar al foii de_ambalaj, intr-un plic_imper-
miabil, se_ introduce n lada Tmpreuna cu utilajul "sau
masina ori se fixeazd pe partea exterioard a lazil.

4. Tn cazurile in care utilajul_sau masina se expediaza
fara_ambalaj, plicul impermiabil contindnd foaia de am-
balaj trebuié sa fie acoperit cu o foitd metalica subtire,
sudatd direct pe partile metalice ale masinii (§ 21).

Dacd nu s-a convenit altfel prin contract, vanzitorul
are obligatia s& trimitd, odatd cu documentele de trans-
port, un”exemplar din specificatia de greutate a fiecdrui
colet si documentul care atestd calitatea marfii (§ 22).

. ¢) Marcarea si etichetarea coletelor. Conventiile interna-
tionale privind transportul de marfuri prevad obligatia
aplicarii pe coletele eu marfuri a unor_etichete in scopul
unei manipuldri atente. Astfel conventia privind traficul
feroviar international de marfuri (S.MG.S.) impune preda-
torului — n cazul marfurilor pentru cane, din cauza_na-
turii lor, se cer masuri speciale de precautie sau ingrijire
— aplicarea, pe fiecare colet a unor_inscriptii sau etichete
pentru manipularea cu atentie a marfurilor, ca de exem-
plu , Atentie”, ,.Sus" etc. Grija pentru o cit mal corecta
etichetare a ambalaje_lor a determinat semnatarii conven-
tiei_ amintite s& Tnscrie in Anexa nr. 8 la conventie, de-
scrierea etichetelor care urmeaza sa fie aplicate pe colete
si _pe vagoane. De asemenea, conventia _internationald cu
privire 1a transportul de marfuri de ‘caile ferate (C-I.M.)
da o_atentie deosebitd felului de marcare a ambalajului,
inscriind clauza potrivit careia predatorul este raspunza-
tor de toate urmarile lipsei sau starii defectuoase a am-
balajului, inclusiv a modului' de etichetare.
_Marcarea se face — potrivit conventiei S.M.G.S. — in
limba tarii de predare, cu o _traducere in limba rusa sau
%ermana, cu exceptia marfurilor expediate catre Republica
emocrata Vietnam, RepubUca Populard Chineza, Repu-
blica Populara Democrata Coreeand_si Regubhga__Popularé
Mongold a caror marcare se face in limba tarii de pre-

dare, cu o traducere numai in limba rusa. In ceea ce pri-
veste marcarea marfurilor expediate in conditiile con-
ventiei C.ILM., aceasta trebuie sa se efectueze in limba
in care se redacteaza partea scrisorii de trasura care se
completeaza de predator, adicd in limba tarii de predare,
cu o traducere in limba franceza, germanda sau ltaliana.

Cu privire la marcarea coletelor, C-G'L.—C-A.ER. la 5 23
stabilesc urmdtoarele:

C.GJ1.—C.AEJL



1. Daca nu este convenit altfel prin contract, pe fiecare
colet trebuie sa se noteze, cu vopsea rezistentd. urmatorul
marcaj :

— njumérul contractului si/sau numéarul comenzii cnm-
pairatoruluj ; )

— numarul coletului ;

— destinatarul ;

— greutatea netto si brutto, In kg.

2. La transporturile pe calea feratd, marcajul trebuie sd
corespunda dispozitiilor S.M.G.S.

3. La transporturile pe apa, marcajul trebuie sa cu-
prinda si dimensiunile lazilor, in centimetri, iar in caz
de nevoie — portul si tara de destinatie a marfii.

4. La transporturile cu alte mijloace de transport, mar-
cajul trebuie sa corespundd regulilor in vigoare pentru
mijlocul de transport respectiv.

5. Daca specificul marfii cere un marcaj special (de pre-
venire), vinzatorul este obligat sa aplice un astfel de
marcaj.

6. Ldzile se marcheaza pe doud parti laterale ; marfurile
neambalate r— pe doud parti. - 5 )

7. Marcajul se noteaza In limba tarii vanzatorului, cu
traducerea “textului Tn limbile rusd si germana,

8. Pentru utilaje_si_masini, numarul coletului se trece
sub formd de fractie in care numardtorul indicd numarul
de ordine al coletului, iar numitorul, numarul total al
coletelor in care s-a ambalat setul complet al utilajului.

d) Cazuri — observatii critice. Tn activitatea de export
neglijarea regulilor si a uzantelor privind ambalarea si
marcarea poate duce la grave prejudicii. Referimdu-ne
numai la cele decurgind din neplata pretului, ardatam ca
nu este suficient ca a_mbzgla*_ul sa fie de buna calitate ci,
in primul rind, trebuie sa fie conform cu conditiile pre-
vazute in contract si, respectiv, in creditul documentar-
Cazul pe care 1l expunem va fi edificator. Creditul docu-
mentar deschis in_derularea unui .anumit export prevedea
mentiunea expresa ca sacii in_care se ambaleaza marfa
trebuie sd fie noi. clauza inscrisd si Tn_contract. Tn_ cono-
sament s-a facut mentiunea ,marfa primita in saci, con-
tinutul ne este necunoscut” La primirea setului de docu-
mente de platd, banca comerciald din tara cumparatorului
a refuzat plata pe considerentul cd in documentul de
transport nu figureazd mentiunea ca sacii sint noi.

Legat de marcarea produselor, urmatorul caz mi se pare
concludent. Marfa — un utilaj mult cerut la export —,
potrivit contractului de licenta purta o tablita cu indi-
carea licentiatarului. Dupd expirarea contractului de li-
centd, Tntreprinderea romana exportatoare a facut demer-
surile necesare sa ,,0btind dreptul de export" de la fir-
ma straind, necunoscind faptul ca odatd cu expirarea ter-
menului de proteguire a brevetului de inventie pe care I-a
detinut, firma nu” mai are nici un drept asupra_inventiei
si. deci, nici pe acela de a incasa redevente din licentierea
in continuare a inventiei in cauza. Solutia_este evidenta:
intreprinderea de comert exterior licentiata are obligatia
sa verifice perioada de valabilitate a brevetului de inven-
tie, iar dupa ce acesta trece in domeniul public, are drep-
tul s& Tnlature mentiunea ,Fabricat sub licenta-..“ si. n-
cepind cu aceeasi datad, nu mai datoreazd nici un fel de
»royalty"

2.6. Calitatea si cantitatea de Iin/rat

in vinzarea internationald, atit calitatea cit si canti-
tatea de livrat este tratatd de uzantele internationale n
mod diferit de dreptul economic intern.

a) Calitatea marfurilor, Toate conditiile de livrare tra-
tate_de Incoterms 1953 fincep — asa cum face si condi-
tia F.O.B. — prin a ardta prima obligatie a vinzatorului :
»5a livreze marfurile in conformitate cu contractul de
vinzare, Tmpreund cu toate dovezile prevazute in _con-
tract”. Asadar. in raport cu cumparatorul extern, calitatea
marfurilor este determinata de prevederile din contract
care este legea partilor, si nu de normele interne pri-
vind calitatéa produselor.

LI

C.GL-C.AER. 1968/75, la § 15 prevede urmétoarele :
»Dacd prin contract nu s-a stabilit ca marfa trebuie
sd corespundd unor anumite caracteristici de calitate,
conditii tehnice sau_unuj anumit standard (cu indicarea
numarului si a datei) ori, unei mostre convenite de parti,
vinzatorul este obligat s& livreze marfa de calitate me-
die obisnuitd in tara vinzatorului la livrdrile de marfa
de acelasi gen si care corespunde destinatiei prevazute
in contract. " Daca _destinatia marfii nu este indicata in
contract, se livreaza marfa de calitate medie obisnuitd, co-
respunzatoare destinatiei obisnuite a acestei marfi in tara
vinzétorului".

b) Cantitatea de livrat. Ca reguld generald, vinzdtorul
este tinut sd livreze cantitatea prevazutd in contract. n

cazul TIn care obiectul contractului 1l constituie bunuri
individualizate — masini, utilaje, mijloace de  trans-
ort etc. — acestea se determind cu exactitate prin con-

ract sau anexe_la acesta. Tn situatia in care urmeaza
sa se livreze marfuri generale, de masd, se admit uneia
tolerante Tn plus sau minus, inscrise in contract.

Cu privire la cantitatea de livrat a unor astfel de
marfuri, Regulile si uzantele privind credjtul documentar
revad_urmatoarele : ,Daca creditul nu_stipuleaza ca tre-
uie_ sa se livreze nici mai mult nici mai putin decit
cantitatea precizatd, o abatere de 3% fin plus sau 1in
minus va fi admisa, dar totdeauna cu conditia ca valoa-
rea tragerii s& nu depdseasca valoarea creditului®.

¢) Cazuri — observatii critice, Determinarea prin con-
tract in mod incomplet a calitatii marfurilor poate duce
la neintelegeri in faza de executare. Astfel, intr-un con-
tract incheiat de o Tintreprindere romaneasca de comert
exterior cu un_partener din Elvetia s-a_prevazut laconic,
la calitatea marfii : ,Cascaval mixt", fara sa se descrie
conditiile, respectiv compozitia marfii in cauzd. La li-
vrare, organele vamale au "oprit intrarea_pe_ teritoriul
elvetian a lotului de cascaval livrat, pe motiv cd in urma
analizei s-a constatat un grad prea mare de pesticide ;
lotul de marfa a fost valorificat de cumparatorul elve-
tian pe piata austriacd, dupa_ care a introdus actiune in
pretentii_ la” Comisia de arbitraj din Bucuresti, pentru
cheltuielile efectuate cu depozitarea si, apoi, comercia-
lizarea pe alta piata a marfurilor respective. Evident,
cazul prezentat scoate in evidentd faptul ca In situatia
in care la Tncheierea contractului’ s-ar fi dat importanta
cuvenitd detalierii conditiilor de_calitate — 7n spetd, daca
s-ar_fi stabilit procentul admisibil pe piata elvetiana de
pesticide in cascavalul mixt —, litigiul nu ar mai fi
avut loc, cu tot cortegiul de_consecinte negative : chel-
tuieli de arbitraj, daune platite, eventuala pierdere a
clientului etc.

Conditiile de calitate se_impun a fi_stabilite prin con-
tract si_in raport cu utilizarea finala a marfii _livrate.
Astfel,” Intr-un litigiu ce a fost supus spre judecata Comi-
siei _de arbitraj de la Bucuresti, reclamanta a_cerut o
bonificatie de "25% pentru articole de ceramicd neagra
necorespunzatoare calitativ plus 4% dobinzi penalizatoare.
Reclamanta a aratat cd ceramica a fost insuficient arsa,
iar vasele respective au_ fost acoperite n interior doar
cu glazurd, ceea ce a facut ca la umplerea lor cu apa
acestea s& se deterioreze. Tn intimpinare, pirita a aratat
ca procedeul de verificare nu este conform prescriptiilor
interne de fabricatie. Potrivit normei de stabilire a para-
metrilor calitativi, vazele in cauza sint produse orna-
mentale, a caror destinatie nu este de a fi umplute cu
apa. De asemenea, potrivit procesului-verbal de auto-
receptie, respectind § 26 punctul-4 din C.G.L. — CAER.
1968/75, marfa a corespuns calitativ, deoarece avea cali-
tatea medie obisnuitd n tara vinzatorului pentru mar-
furile de acest gen si deoarece ele corespundeau desti-
natiei stabilite prin contract, deteriorarea lor datorin-
du-se schimbarii destinatiei — din obiecte pur ornamen-
tale in vaze pentru flori naturale — Comisia de arbitraj,
prin Hotdrirea nr. 64/1978 a respins ca nefondatd ac-
tiunea reclamantei.



2.7. Termenul de livrare — instructiuni de expediere

Spre deosebire_de contractele interne, in practica con-
tractelor comerciale internationale_de vinzare-cumparare,
de reguld nu se recurge la stabilirea unor termene de
livrare pe zile fixe calendaristice.

a) Determinarea termenului de livrare. Ca reguld ge-
nerald, n practica internationald modalitdtile de stabi-
lire a termenelor practicate pot fi astfel sintetizate:

— livrarea prin promptd expeditie, ceea ce Tnseamna
expedierea marfii in primele 15 zile de la Tincheierea
contractului;

— livrarea marfii Tndatd ce este gata sau indata ce este
posibil; un astfel de termen se poate referi la o marfa
care urmeaza sa se fabrice, fara insa sa se poatd de-
asi un_termen de 45 de zile de la data incheierii con-
ractului ;

— livrarea la inceputul lunii, se intelege prima de-
cada din luna respectiva ;

. — livrarea la mijlocul lunii sau la sfirsitul lunii, se
interpreteaza ca termenul este Tn decada 'a doua, res-
pectiv a treia;

_— livrarea marfii in termenul de.. sau de la.., par-
tile stabilind un termen sau mai multe, dupa cum marfa
se livreazd o datd sau de mai multe ori.

C.GL — CAER. 1968/75 prevad urmatoarele (§ 11):

.1 Dacd prin contract nu s-a convenit altfel, la livra-
rile masive de marfuri in partizi separate, expedierile
artizilor separate trebuie sa se efectueze 1in limitele
ermenelor stabilite prin contract sl pe cit posibil n
mod uniform.

2. Prevederile punctului 1 al prezentului paragraf nu
se aplicd la livrarile de fabrici si instalatii complexe.

3. Prevederile punctului 1 din prezentul paragraf nu
se aplicd, de asemenea, la marfurile agricole perisabile
si la produsele animaliere cu caracter sezonier. La livra-
rile acestor marfuri partile pot conveni periodicitatea
expedierilor in limitele termenelor stabilite.

In continuare, § 14 prevede :

1. Dacd In contractul pentru masini si_utilaje nu s-au
stabilit termene_precise de livrare a partilor componente,
drept datd a livrarii se considerd ziua Uivrarii ultimei
‘p_ar,l a masinii sau utilajului, fara de care nu_ poate
i pusd Tn Tfunctiune masina sau utilajul respectiv.

2. Dispozitia acestui paragraf nu priveazd pe cumpa-
rathr (%e dreptul de a formula pretentii pentru partile
nelivrate.

. b) Termene esentiale (pe zile fixe). Sint situatii n care
livrarea unor marfuri la termene fixe este esentiala pen-
tru_ Tnsasi incheierea contractului, nerespectarea acestora
inlaturind Tnsasi ratiunea de a mai_exista (de exemplu,
aprovizionarea cu combustibil a unei nave, livrarea unor
produse de strict sezon etc.). Deosebirile dintre vinzarea
cu termen _uzual si_operatiunea cu_termen esential de-
curg n principal din efectele specifice pe care le pro-
duce_expirarea datei stabilite de parti n vederea livrarii
marfii. In adevar, executarea obligatiei de catre vinzator,
ulterior scadentei convenite prin~ contract, este admisi-
bila sau nu, din punct de vedere juridic, in functie de
felul termenului _stipulat. Astfel, termenul esential ex-
clude in principiu posibilitatea livrarii tardive; terme-
nul uzual o tolereaza, in anumite limite, dar_bineinteles
cu obligatia aditionala,, pusa T1q, sarcina_vinzatorului, de
a despagubi pe cumparator. pentru prejudiciile pe care
le-a suferit datoritd intirzierii.

Cu_ privire la termenele esentiale, C.GL. — CAER.
1968/75, la § 11 A, prevad urmatoarele:

1. Partile pot incheia contracte cu termen fix, adica
contracte in_care este indicat in mod expres sau din
continutul | cdrora reiese clar cd Tn cazul nerespectarii
termenului de livrare, contractul se desfiinteaza In mod
automat sau cumparatorul este in drept s& denunte ime-
diat contractul.
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2. La contractele indicate la punctul 1 al prezentului
paragraf, vinzatorul este in drept sa_efectueze livrarea
dupd expirarea termenului prevdzut in contract numai
cu acordul cumparatorului.

¢) Aminarea termenelor de livrare. Termenele de Ii-
vrare se calculeaza in mod obisnuit, in practica comer-
ciala, cu _fTncepere de la data_Tincheierii contractului. n
cazul insa in care s-a convenit asupra_platii unui avans
asupra _pretului sau cu privire. la trimiterea de catre
cumparator la vinzator a unor indicatii sau documentatii
tehnice n vederea fabricarii marfii, 'sau a unor autori-
zatii oficiale Pentru_exportul sau importul anumitor mar-
furi, termenul de livrare ncepe sa curga din momentul
in care avansul a fost platit, din momentul in care
vinzatorul a primit documentatia tehnica de la cumpa-
rator_sau din° momentul in care au fost obtinute auto-
rizatiile de export sau import. Aceste reguli sint pre-
vazute si de L. — CAER. 1968/75, “care la 13
prevad ‘urmatoarele :

1. Tn cazul in care cumparatorul nu-si va_findeplini, Tn
termenele convenite, obligatiile prevazute in acest con-
tract privind__aprovizionarea productiei vinzgtorului sau
daca va modifica ulterior datele prezentate initial si daca
datorita acestora vinzatorul va avea dificultati substan-
tiale_in legdturda cu productia, vinzatorul are ‘dreptul sa
modifice in mod corespunzator termenul de livrare, fara
ca aceasta decalare sd poata depasi durata intirzierii
produse de cumpardtor 1n executarea obligatiilor sale
sus-aratate, si/sau sd cearda despagubiri pentru prejudi-
ciile efectiv " suferite de acesta.

2. Vinzdtorul este obligat sd fnstiinteze in timp util
pe cumparator despre decalarea termenului de livrare.

3. Tn ‘cazuri exceptionale, fundamentate din punct de
vedere tehnic, vinzatorul si cumparatorul pot stabili de
comun acord un alt termen fundamentat din punct de
vedere tehnic decit cel prevazut la punctul 1 din pre-
zentul paragraf. Daca partile nu vor cadea insa de acord,
se aplica prevederile punctului 1 din prezentul paragraf.

d) Livrarea In avans. Ca reguld generald, livrarea mar-
furilor cumparétorului extern “Tnainte de termenul de li-

vrare stabilit prin contract se poate face numai cu acor-
dul acestuia. latda cum este formulata aceasta reguld
prin C.G.L. — CAER. 1968/75, § 12:

1. Tn afara cazurilor stabilite prin contract, vinzatorul
poate efectua livrari in avans sau partiale numai cu
acordul cumparatorului.

2. in cazul in care cumparatorul nu a prevazut con-
ditii suplimentare, in momentul in care sl-a dat acordul
pentru livrarea Tn avans sau partiald, vinzatorul va
efectua livrarea Tn conditiile stabilite in contract.

dr. Al. DETESAN

IN  ATENTIA CITITORILOR!

In centrele de difuzare a presei, doua lucrari ce

nu pot lipsi din biblioteca dv. :

O Probleme de drept economic si de comert in*
ternational pentru ingineri si economisti
imobi-

O Probleme locative si de administrarea

lelor
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intrebari s raspunsuri

_ © |LLAS. Recas — Potrivit_criteri-
ilor de normare a personalului_din u-
nitatile de Tnvatdmint transmise cu
nr. 8896/1977, personalul administra-
tiv_ (administrator, contabil, magazi-
ner) din gradinitele cu program pre-
lungit _sau saptaminal se normeaza !
post, in medie, Pe_gradlnl'ga. Potrivii
normelor metodo o%lce date in aplica-
rea Decretului nr. 65/1982, administra-
rea gradinitelor, conducerea evidentei
contabile cit si a celorlalte activitati
economico-administrative se asigura de
catre intreprinderile, —celealte organi-
zatii _economice pe lingd care functio-
neaza gradinita respectiva.

= VICTORIA PALDAU, lzvin, Ti-
mis — Conform_ reglementarilor Mi-
nisterului Educatiei si Invatamintului,
la functia de administrator gradinita
de copii o conditie obligatorie pentru
a se_putea fincadra titularul cu o nor-
mé Tntreagd este ca respectiva unitate
sa functioneze_cu cel putin 3 grupe de
copii, adica minimum 75 prescolari. in
cazul in care gradinita functioneaza
cu numai 1—2" grupe, se acorda 1/2
norma de administrator. Precizari mai
amanuntite pot fi obtinute de la Mi-
nisterul "Educatiei si invatamintului —
Directia_ stiinte sociale activitati edu-
cative si sportive, sau direct de’ la In-
spectoratul scolar al judetului Timis.

= CONSTANTIN SAVA Braila —
Potrivit prevederilor art. 31 din Le-
8ea nr. 4/1977, privind pensiile si alte
repturi de asigurari sociale ale mem-
brilor cooperativelor agricole de pro-
ductie, cooperatorii care realizeaza
sarcinile de productie in_conformitate
cu_normele de Jucru stabilite benefici-
aza de indempizatie pentru Incapaci-
tate temporard de munca determinata
de boli sau accidente. Indemnizatia
pentry incapacitate temporard de
munca se plateste de catre Directia
judeteand pentru probleme de munca
si_ocrotiri sociale — Oficiul de asigu-
rari sociale si pensii pentru tardanime
— prin cooperativa agricola de pro-
ductie la care lucreaza persoana = in
cauza, pe baza certificatelor medicale
eliberate conform  reglementérilor in
vigoare.

© INTREPRINDEREA DE CON-
FECTIlI ,,MONDIALA", Satu Mare —
Scoaterea din circulatie a cutiilor pli-
ante din_mucava,  nereconditionabile,
are loc in conditiile stabilite de art.
20 din Decretul nr. 146/1980 privind
circulatia, utilizarea Si  recuperarea
ambalajeior, potrivit carora, dupa in-
deplinirea duratei_de serviciu si a nu-
marului de cicluri normate ale amba-
lajelor, unitatile socialiste sint obliga-
te: a) sd utilizeze Tn continuare am-
balajele care sint in stare de functio-
nalifate, iar economiile obtinute prin
depasirea duratei de serviciu normate

constituie unul din criteriile de pre-
miere a_personalului muncitor care a
contribuit la obtinere® acestora; b)
sa repare, in vederea refolosirii, am-
balajele deteriorate care, dupa nde-
plinirea duratei de serviciu si a nu-
marului de_cicluri de utilizare nor-
mate, pot fi folosite in_continuare ; c)
sd valorifice ca materii prime vechi,
in conditiile prevazute de lege, am-
balajelor deteriorate cu durata totald
de serviciu Tndeplinitd_si care nu mai
pot fi recuperate. Potrivit prevederilor
decretului in cauzd, dotarea prin plan
cu ambalaje noi a_unitatilor se face
numai dupa indeplinirea duratei = de
serviciu sl a numarului de cicluri de
utilizare normate a ambalajelor din
folosinta, inclusiv dupa repararea a-
cestora.

= PETRE ZAHARIA, Ploiesti —
Pentru scoaterea din uz a _obiectelor
de inventar, echipamentului si materia-
lelor de protectie date in folosinta,
in cazul cind sint complet uzate si nu
se mai pot folosi si au Tndeplinit du-
ratele de folosintda normate, se foloses-
te formularul 14.2.7 (proces-verbal de
scoatere_din uz), cu aprobarea condu-
cerii unitatii, fard a intra in prevede-
rile Decretului nr. 49/1982.

= PETCU MILOS, SOCOL, Caras-
Severin — Atributiunile cadrelor eco-
nomice sint limitate strict la compar-
timentul de munca in care lucreaza si
reprezinta detalierea atributiilor, sar-
cinilor si raspunderilor care revin fie-
carui angajat, din atributiile com-
artimentului in care lucreaza. Atri-
utiile compartimentelor, in care lu-
creaza si economisti, sint stabilite prin
regulamentul de organizare si functio-
nare al asociafiei Tespective iar sar-
cinile individuale sint concretizate in
LFisa postului”, fisd ce se intocmeste
in_mod _obligatoriu pentru fiecare lu-
crator. Delimitarea exacta a raspunde-
rilor tuturor  compartimentelor ~ de
munca se face in lucrarea ,,Atributi-
unile unitare ale compartimentelor de
munca din Tntreprinderi”.

Nu este legald numirea ynui econo-
mist in functie de conducator tehnic,
intrucit pentru, ocuparea acestei func-
tii se cer studii tehnice de specialitate.
Potrivit prevederilor Decretului Con-
siliului de Stat nr. 100/1979, anexa 6
ct. 13, unei persoane care a ocupat 0
unctie cel putin 3 ani, in cazul cind
trece pe o functie cu nivele de retri-
buire ‘inferioare, 1 se poate mentine
retributia tarifard_avutd in functia
din care a trecut, tinindu-se seama de
vechimea Tn muncd, de calitatile si
aptitudinile profesionale si de necesi-
tatea unei cit_mai juste corelari cu
retributiile tarifare ale  personalului
din cadrul unitatii. Tn cazul cind_a
ocupat functia o perioadd mai mica
de 3 ani si este trecut pe o functie cu

nivele inferioare, se stabileste o retri-
butie noud, Tn raport de aceea avuta
anterior.

= ANA ROHAT, Ploiesti — in
conformitate cu 8revederlle art. 3 din
Decretul nr. 46/1982 incepind cu data
de 15 februarie a.c. pensionarii de a-
sigurdri sociale de stat de toate cate-
goriile, pensionarii militari si 1.O.V.R.
neincadrati In muncd, primesc o com-
pensatie diferentiata in functie de
marimea pensiei.  Pensionarii care
presteaza o activitate retribuitd, cu-
mulind pensia cu retributia, indiferent
de natura_ contractului in baza caruia
lucreazd si a formei de retribuire (in-
demnizatie, recompensa, venituri din
exercitarea unei meserii sau  profesii
pe cont propriu) nu primesc la pensie
compensatia prevazuta de actul nor-
mativ amintit mai sus.

_ = DUMITRU FLORESCU, Slatina—
in conformitate cu prevederile pct. 5,
lit. b, din_Regulamentul pentru execu-
tarea Legii nf. 62/1968, anexa la H.C.M,
nr. 139/1969, ,utilajele care _ necesita
montaj, dar care nu_necesita probe
tehnologice, precum si cladirile si con-
structiile speciale care nu _deservesc
procese tehnologice, se considera puse
in functie_de la data terminarii mon-
tarii _utilajelor, respectiv de la data
termindrii  constructiei, pe baza pro-
cesului verbal de receptie prelimina-
ra". Potrivit ,,Regulamentului de efec-
tuare a receptiel” aprobat prin In-
structiunile nr. 108030/1970 cap. Il, pct.
11. pot fi supuse receptiei preliminare
intregul complex de obiecte, un grup
de obiecte, un obiect sau _numai parti
din obiecte productive, in cazul in
care acestea P‘Ot functiona indepen-
dent sau pot fi exploatate separat, cu
conditia ca toate lucrdrile de con-
structii-montaj aferente sa fie termi-
nate. Rezulta ca utilajele care necesita
montaj, dar care nu necesitd probe
tehnologice, se considera puse in func-
tiune, Se Tnregistreazd in contabilitate
cafonduri_fixe si se includ n calculul
amortizarii pe baza procesului verbal
de receptie preliminara de la data
terminarii montarii lor., Conform pre-
vederilor art. 67 din Legea in-
vestitiilor, beneficiarii de investitii
au obligatia sa faca receptia uti-
lajelor care pot da productie in mod
independent si sa le pund Tn_functiu-
ne dacd se justifica economic, chiar
daca nu_sint ‘terminate toate lucrarile,
cu conditia de a fi asiguratda securi-
tatea si conditiile_normale de functio-
nare a acestora. in astfel de situatii,
utilajele respective sint preluate de
beneficiari pe baza de procese verbale
de predare-primire (pct. 30 din Regu-
lamentul de efectuare a receptiei) si
se includ in calculul amortizarii (po-
trivit art. 3 din Legea nr. 62/1968, re-

publicatd in 1977), urmind ca efectu-
area receptiei preliminare sl Tnregis-
trarea la fonduri fixe sd se faca dupa
terminarea tuturor lucrarilor de con-
structii-montaj aferente.



