Sistem unitar de informare pentru comert exterior

Informarea operativa in domeniul
preturilor internationale

Pretul este expresia sinteticd a situatiei = conjuncturale
la un moment dat, iar urmarirea evolutiei acestuia re-
flectd modificdri complexe n factorii detéerminanti, endo-
geni ai nivelului preturilor (costuri de product,leeJ precum
st in factorii de influenta exogeni (cerere, oferta, decizii
economice, politice etc.). Fiind "o rezultantda a actiunii a
numerosi factori, unii Care 1i determina ordinul de mari-
me, altii care il ajusteaza sau i determina sensul evolu-
tiei pe termen scurt si mediu, FFIQ pret lucratorul de co-
metrt,_ exterior simte, ‘in primul rind, care este ,pulsul”
pietei.

JAvind in vedere semnificatiile sale multiple pentru de-
cizia de a vinde sau de a cumpadra, cind, cum sau de
unde, nivelul absolut al unui _Pre, constituie o informatie
statistica extrem de utila. Utilitatea acestei informatii pen-
tru deciziile de care aminteam nu constd fnsd numal in
aceea de a cunoaste nivelul unui ?_re_t,v ci si in momentul
acestei cunoasteri. Dinamismul activitatii de comert ex-
terior, determinat tocmai de continua mobilitate a con-
ditiilor de pe pietele externe atrage atentia asupra fap-
tului cad informatia de pret este Uutild_pentru activitatea
curentd de export/import in" conditiile in care: .

— pretul se refera la produse comparabile, de interes
exportatorului/importatorului roman ; o

— informarea de pret are un_caracter operativ in du-
blul sens: (1) se refera la un nivel de preturi inregjstrat
intr-o perioada cit mai_apropiatd de momeéntul deCiziei ;
2) ajunge la utilizator in timp real, util ca s& poata fun-
amenta decizja. ) . )

Aceste doud conditii pot fi satisfacute prin (1) accesul
la informatia primara de pret si (2) prin gestiunea siste-
mului informational disponibil.” 5 ~
_Informatia_ statistica de pret, in masura_  in care este
insotitd de informatii. documentare de piata (de care de
multe ori dispune chiar utilizatorul) poate ‘deveni un im-
portant instrument de negociere a clauzelor de pret si
consolidare a platii Tn contractele de comert exterior.

Aceasta_este pe scurt importanta informatiei statistice
de pret si a necesitatii transmiterii ei operative utilizato-
rului  pe ‘canalele sistemului informational pentru comertul
exterior.  Totusi, crearea unei banci de date pentru preturi
1{_lnternat,lonale) are mult mal numeroase obiective, valori-
icarea operativa, curentd a informatiei de pret fiind doar
unul dintre acestea.

Fara intentia de a le epuiza, reamintim doud utilizari
majore ale informatiilor de pret stocate in banca de date
si anume;

— studiul evolutiei In dinamicd (individuald sau com-j
parativd) a preturilor in vederea evaludrii tendintelor a-
gestorat pe termén mediu si lung si prognozarea nivelului'
e pret; . . . .

_p eficienta comparativd a comertului exterior, compe-
titivitatea de export etc. . .

_Prin exemplificarile facute s-a dorit de fapt sa se sub-
linieze_ utilitatea informatiei de pret atit pentru munca
operativd de comert exterior, cit si pentru munca de cer-
cetare economicd, respectiv, atat pentru decizii tactice cit
si strategice Tn productia si comercializarea marfurilor
romanesti de export. . )

_Prin ‘prisma ‘acestor comandamente majore, proiectarea
bancii de date privind preturile internationale, organiza-
rea, sfocarea, regasirea si_valorificarea_ informatiei de pret
s-a_facut in idéea ca utilizatorului sa-i fie puse la dis-
pozitie atit informatii _primare, in principal cu caracter
operativ, citsi informatii prelucrate. .

. Serviciul dutomatizat de informare Tn domenjul pretu-
rilor internationale (in aceasta denumire generica, conven-
tionald fiind incluse cotatii de bursa, preturi de licitatie,
preturi de tranzactie, preturi de desfacere cu ridicata
practicate pe piete reprezentative, preturi de listd, indici
generali, sintetici etc.) se regaseste Tn ‘ansamblul complex
al serviciilor oferite ‘de sistémul unitar de informare al
economiei mondiale, ca un modul distinct sub numele
PREX. El cuprinde atit acel segment al bazei generale de
date destinat exclusiv preturilor internationale,” totalitatea
informatiilor existente Tn segment, cat Si sistemele auto-
matizate de administrare, prelucrare si valorificare a a-
cestora. _Continutul informational al modului PREX (defi-
nit de inventarul produselor, tipul si periodicitatea date-
lor) editat permanent la O.I.D.C.E. este disponibil pentru
totl cei interesati. Preocuparea organizatorilor bazei de
date s-a axat catre introducerea de”informatii de pret re-
feritoare la produse ce se regasesc in nomenclatorul de
export si import al Romaniei; deci de un interes direct
sau Jaotentlal pentru I_ucratorui dan comert exterior. Baza
de date PREX, practic nu impune restrictii asupra nu-
marului si tipului de produse ce pot fi administrate si
valorificate, ea fiind permanent extensibild odata cu di-
versificarea interesului utilizatorilor si apropierea surselor
corespunzatoare de informatii. In momentul de fata ea
include circa 1500 fise de produse ditn urmatoarele grupe:
combustibili, minereuri feroase si neferoase, produse si-
derurgice, materii prime pentru produse refractare, metale
neferoase, . laminate din produse neferoase, metale preti-
oase, cauciuc natural, lemn si produse din lemn, piei, fire
si. fibre naturale, cereale si fdinuri furajere, seminte olea-
ginoase si uleiuri vegetale, grasimi animale, zahar, miere,
cafea, cacao, oud, produse lactate, legume uscate, animale
vii, carne si preparate din carne, produse prelucrate re-
prezentative pentru diferite ramuri industriale : construc-
tii de masini si mijloace de transport, chimie, materiale

de constructii, alimentard, textild, prelucrarea lemnului
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etc. La cerere, serviciul automatizat de informare PREX
poate pune la dispozitia tuturor_celor interesati fie serii
de date privind evolutia valorii zilnice sau a mediilor sap-
taminale, lunare si anuale a preturilor internationale, fie
indici _de preturi lunari_ sau anuali, fie o serie de alte pre-
lucrari sau reprezentari grafice pentru produsele din gru-
pele deja mentionate., 5 5

Valoarea medie saptaminald, lunard sau anuald a _pre-
turilor internationale este determinatd ca medie aritme-
tica a nivelurilor_ zilnice si respectiv_saptaminale sau lu-
nare a: 1. cotatiilor, preturilor de_licitatie; sau ale pre-
turilor de tranzactie pentru materiile prime si_produsele
de baza care coteazd la bursele de marfuri, la licitatii sau
centre de comercializare de importanta regionald sau in-
tere onala; 2. preturilor de desfacere cu ridicata, pretu-
rilor de lista sau preturilor de_oferta pentru celelalte pro-
duse care nu se comercializeaza prin sistemul burselor sau
al licitatiilor si_pentru care sursele de specialitate nu
furnizeaza preturi de tranzactie. y L

Identificarea produselor in baza este complexa, alaturi
de denumire, ele putind fi diferentiate si de caracteristi-
cile esentiale, piata, conditiile de_ Tivrare, sursele de in-
formare. Aceasta inseamna_ca utilizatorul interesat pentru
un produs cum ar fi benzina spre exemplu, poate gasi in
baza o gama mai_larga de serii de date diferentiate in
cazul nostru de cifra octanicd, piatd, conditiile de livrare
si el are libertatea de a solicita una, mai_multe sau toate
seriile, in functie de necesitatile sale. Mai mult, definirea
oroduselor Tn baza de preturi internationale presupune pe
inga elementele de individualizare si o serie de informa-
tii suplimentare relative la produs, cum_ar fi tipul de pret
aplicat, unitatile de exprimare, conditii speciale de des-
facere, Tncadrarea_ produsului in nomenclatoarele interna-
tionale_de marfuri SITC, NTB, NUM ca si o serie de co-
mentarii specifice. ldentificarea, produsului este asiguratd
printr-un sistem intern de_ codificare, corespondenta” intre
codul intern unic si descrierea detaliata fiind disponibila
la orice moment, fie n tabele editate, fie printr-un in-
strument usor accesibil de interogare a_bazei. in_felul a-
eesta utilizatorul poate cauta_informatiile ce-i sint nece-
sare in mod direct prin specificarea codului unic al pro-
dusului sau pornind _initial numai cu denumirea generica
a produsului si particularizindu-si ulterior cererea in ca-
zul In care nu_este interesat pentru toate informatiile
existente in_baza. Tn acest fel, anexa PREX pusa la dis-
pozitie_de Oficiul de Informare Documentara pentru Co-
mert Exterior tuturor beneficiarilor este deosebit de utila
pentru identificarea informatiilor de pret. )

. Sistemul automatizat oferd posibilitatea de a obtine atat
informatii primare, operative, cit_si prelucrari statistice
necesare ~analizelor detaliate privind_  evolutia  preturilor.
Pewtru informarea curentd, operativd a lucratorilor din
sfera activitatii de comert exterior, sant disponibile urma-
toarele variante standard de informare : )

1. Evolutia preturilor zilnice, (PREX-EPZ), raport tip
destinat produselor care coteaza zilnic si care este_editat
la cerere. in varianta sa de baza pune la dispozitia uti-
lizatorului seria completa a_preturilor zilnice din ultimul
trimestru, dar se poate referi Si la orice alta perioada
daca este cerutd in mod expres, desi practica de pina acum
demonstreaza ca in cazurile de_referire la o perioadd mai
veche este mai avantajoasa_utilizarea raportului, FISCOT,
asupra cdruia ne vom opri in cele ce urmeaza. Tn_ va-
rianta standard, daca de pilda este inregistrata o solicitare
pe data de 15 august, raportul va_furniza evolutia zilnica
* preturilor pentru produsul solicitat incepind cu 1 iulie,
pina la zi.

_2.Evolutia preturilor medii sdptaminale (EPS), furnizea-
za Intr-o forma sintetica valorile medii ale preturilor n-
registrate in anul curent si-Si poate extinde perioada de
raportare pentru cereri speciale pind la 1 an sau 1 an si
jumatate anterior datei raportdrii.

S. Evolutia_preturilor medii lunare (EPL), raport desti-
nat disponibilizarii de informatii privind evolutia pe ter-
men lung a pretului produsului solicitat, utile in principal
pentru scopuri strategice. ) o 5 .

Acest _tip de raport este disponibil in _doud variante:
— EPLO — care furnizeaza seria completa a mediilor lu-

nare existente Tnh baza de date (de reguld Thcepind cu 1070),
B%rp{gggtmd-o si cu mediile anuale ale intregii perioade ra-
— EPL 1 — care selecteaza_din baza, si pune la dispo-
zitia utilizatorului _seria mediilor lunare pentru produsul
si- anul solicitat, impreund cu media anuald sau media
anuala partiala. )

4. Fisa trimestriald pe produs (FISCOT), realizeaza in-
tr-o, perspectivd diferitd o exprimare reunitd a celor 3
variante anterioare de rapoarte prezentate. Fisa trimes-
triala_reduce_ perioada referita la un interval standard de
3 luni, sintetizind in_schimb in textul aceluiasi raport_atit
evolutia preturilor zilnice, cit si mediile pentru saptama-
nile si lunilé incluse in interval. De reguld, FISCOT este
editat pe trimestre calendaristice, dar aceasta nu exclude
utilizatorilor posibilitatea de a-1 solicita la orice moment
al trimestrului, sau chiar a-si compune un interval gli-
sant de 3 luni. El oferd principalul avantaj al compararii
la_vedere atita preturilor zilnice, cit si aacestora cu me-
diile saptaminale si funare.

Asa dupd cum am vazut, principiul de baza al_sistemu-
lui ‘automatizat pentru preturile internationale 1l consti-
tuie_liberul acces la baza de date si solicitarea de infor-
matii pentru unul sau mai multe produse interesante la
un “anumit moment. Fara a infirma acest principiu, in
gama serviciilor oferite au fost incluse si o serie de editii
Sistematice, periodice, pentru_un anumit esantion determi-
nat de produse. Amintim aici, cu titlu de exemplu, ,Cota-
tille principalelor marfuri pe piata internationald} raport
care este inclus zilnic Tn buletinul ,PIATA INTERNATIO-
NALA" editat de L.E.M, si_care este foarte cunoscut abo-
natilor la acest periodic. Tn acest raport editat integral
de sistemul automatizat, a fost selectat un esantion  de
roduse de cel mai larg interes pentru lucrétorii din ac-
ivitatea de comert exterior si el furnizeaza, pentru. fie-
care produs retinut, date privind piata, conditia de livra-
re, pretul mediu al saptaminii precedente, cotatia din ziua
curentd si_ziua precedenta exprimatd in dolari si atunci
cind exista si pretul Tn valuta originala in care coteaza
produsul.

Ceea ce este foarte interesant de retinut, este faptul ca
acest_serviciu are un ridicat grad de generalitate, care
permite oricarui utilizator sa-si formalizeze un esantion
propriu _de produse dintre cele existente n bazd si sa
obtina_in mod sistematic informari _proprii pe structura
si_1n formatul raportului standard. Daca pentru buletinul
zilnic nu am_ putut retine decit produse care s& Intereseze
cit mai multi utilizatori, pentru necesitati particulare, spe-
cializate, de 'informare baza de date este_la_dispozitia celor
interesati cu servicii individuale, care sa sintetizeze strict
produsele ce intrd in sfera de interes a fiecaruia, evident
Intr-o_paletd mult mai bogatd decit cea care a putut fi
inclusd Tn buletin. Aceasta observatie este valabila nu
numai pentru tipurile de_ servicii care au fost prezentate
Flna aici, dar si_pentru_fnca o_serie de informari opera-
ive sau prelucrari statistice disponibile Tn cadrul siste-
mului, de ‘informare privind preturile _internationale, asu-
pra cdrora ne vom opri in numarul urmétor.

STEFAN VOICU
dr. NAPOIE%AON POP

Restructurdri In productia sl comertul mondial

Industria chimica franceza

Industria chimicd francezd se afla in prezent confrun-
tatd cu mari dificultdti. Problemele acestui sector atit de
important pentru economia unei_tari au fost discutate n
luna mai la nivel ministerial. Cu aceasta ocazie au fost
stabilite 0 serie de masuri cu caracter general, emitindu-se
0 serie de recomandari formulate cu” maxima prudenta,
datorita faptului ca in acest sector, fuziondrile Tntre firme



épreconlzate pentru a rezista concurentei) au fost dintot-
deauna deosebit de dificile. Adevaratul plan de actiune,
imperativ si_precis va fi formulat mai tirziu prin cumu-
larea planurilor diverselor firme, planuri la care s-a lu-
crat asiduu Tn _ultimele luni. Statul a_ trebuit sa adopte. si
el o pozitie oficiala in aceasta chestiune, deoarece detine
actiuni n peste 50% din chimia franceza.

Conform opiniej specialistilor sectorul chimic francez
traverseaza o perioada la fel de dificila ca si sectorul si-
derurgic din punct de vedere al consecintelor economice
si sociale dramatice. Pe Imqa_plerderlle de. 4 miliarde de
franci suferite in cursul anului 1981 (acelasi ordin de ma-
rime cu deficitul Tnregistrat de EDF) se preconizeaza_in
continuare perspectiva “unei drastice reduceri a capacitati-
lor de productie.

Conform unei profetii recente a firmei americane gigant
Dow Chemical, in perspectiva_anului 2000, piata mondiald
a produselor chimjce va fi_ disputata numai intre_aproxi-
mativ 20 de mari societati. Perspective sumbre Tn acest
context pentru firmele franceze, care nu au nici_dimen-
siunile si nici resursele necesare pentru a putea figura in
acest pluton.

Conform opiniei exprimate de un fost director, al fir-
mei PUK (Amaury Haina du Fretay) intr-un articol pu-
blicat in ziarul ,Le Monde" referitor la crearea unei en-
titati care sa se lIntituleze ,,Chimie de France", reticentele
manifestate _vizavi, de marimea Iintreprinderilor (la reu-
niunea ministerjald din luna mai, guvernul francez a a-
{uns la concluzia ca acest sector nu se preteaza la adop-
area unei structuri organizatorice de genul ,,Chimie de
France™) ascund de fapt un fenomen ™ de respingere a
operatiunilor de fuzionare, fenomen indispensabil ~puter-
nicului proces de concentrare existent in prezent pe piata
mondiala. Exemplificand, fostul director "al firmei PUK
arata ca fuziunea f|rmeior_Ug|ne si Kuhlmann sub denu-
mirea de Pechiney a constituit unul dintre cele mai ilus-
trative ratari ale” unei operatiuni de fuzionare petrecuta
in ultima_ vreme, subliniind totodata ca deocamdatd nu
este pregatit terenul pentru o astfel de_actiune. Dintre
argumentele de ordin psihologic, cele mai des invocate de
specialisti contra procesului de fuzionare se afla acela ca
in general consumatorul francez nu agreeaza ideea ,,fur-
nizorului unic” dorind sa aipa in permanenta senzatia ca
oate sd aleagd. Din aceastd cauza realizarea ,furnizoru-
ui_ unic" ar putea avea drept consecintd o crestere nedo-
rita a importurilor.

in prezent, o altd firmd chimicé franceza si anume Rhfi-
ne—Pouilenc va trebui sa suprime mii de locuri de mun-
ca n sectorul textil pina la sfirsitul anului 1983.
Gradul degsebit de ridicat de complexitate al sectoru-
lui chimic si_ Tnrudirea_strinsa a produselor, atrag dupa
sine dificultati enorme in procesul de decizie privind re-
ducerea de capacitate pentru un produs anumit (avind de
exemplu o rentabilitate redusd). Astfel, renuntarea la fa-
bricarea unui produs necompeétitiv poate _provoca conse-
cinte din cele mai dezastruoase pe o altd verigd a lan-
tului. Acesta a fost cazul firmer Rhone—Poulenc care
a cedat in 1980 cvasitotalitatea petrochimiei sale grele,
firmelor petroliere EIf si Total. Specialistii apreciaza ca
Brmmpale[e ‘motive care au determinat ' firma Rhane—
oulenc sa-si cedeze platformele producatoare de produse
chimice grele, de la Lavera si Saint Auban au fost .
— faptul cd aceste platforme nu mai erau de talie in-
ternationald_ si_firma Rhone—Poulenc epuizatd de pier-
derile suferite in domeniul textil nu mai avea mijloacele
financiare sa le dezvolte ; ) o

— Rhone—Poulenc neavind acces direct la titei, a
suportat foarte greu socurile petroliere, nepuitind s’ le re-
percuteze corect In sectoarele sale mal putin rentabile
(mase plastice) ; ) o o )
— _pentru a putea rezista variatiilor ciclice_ce caracteri-
zeaza piata produselor petrochimice de baza n prezent,
o firma trebuie sa fie deosebit de puternicd din punct de
vedere financiar, ceea ce nu este cazul cu firma Rhone—
Poulenc. =~ . 5 o
_Toate dificultatile prezentate denotd, conform opiniei spe-
cialistilor, inexistenta unei strategii de dezvoltare pe ter-

men lung n sectorul chimic nici in Franta si nici in ce-
lelalte tari. o o )
Conform opiniei_Uniunii Camerelor Sindicale din Indu-
tria PetroluJuji (UCSIP), industria chimica si petrochimica
se confrunta Tn prezent cu o0 serioasa crizda de supracapa-
citate, care se apreciaza_ca va persista pina in anul 1985.
_Responsabili pentru situatia creatd sint atit statul cit
siz firmele petrochimice. Din considerente de ordin social,
statul a contribuit la situatia criticd existenta n acest
domeniu prin decizia sa de ‘a mentine in functiune chiar
si acele fntreprinderi cu rentabilitate mai scazuta gpentru
a nu agrava si mai mult ,somajulz. La rindul lor firmele
petrochimice sint responsabile pentru supracapacitatea_ cre-
atd. Consumul de materiale plastice pe piata franceza, de
exemplu, dupa ce a progresat rapid in perioada 1962—1973
(16% pe an) a _scazut puternic in anul 1975 (cu peste o
sesime), cunoscind Tn_prezent un ritm mediu anual de
crestere de numai 2—3%. Tn _ciuda acestei tendinte, grupul
Shell a luat hotarirea Tn 1977 si a inaugurat in 19380, la
Berre, 0 instalatie pentru producerea etilenei avind o
capacitate de 350 mii tone. Firma Charbonnages, 1n aso-
ciatie cu societatea petroliera de stat din Qatar, a pro-
cedat asemanator la Dunkerque. = = .

latda cum n plina faza defensiva, existind o perspectiva
mediocra de ameliorare a_ situatiel, petrochimia franceza
si-a suplimentat cu aproximativ 1 milign de tone cgpa—
citatea de productie. Tn aceeasi perioadd, In R. F. Ger-
mania, firma Hoeéchst dezafecta o instalatie de obtinere
a polistirenului la_Breda_si o alta pentru obtinerea po-
lietilenei de Tinaltd densitate la Frankfurt. n_total, in
ultimii doi ani au fost scoase din_functiune Tn Europa
Occidentald, instalatii petrochimice Tnsumind o capacitate
de productie de 4 milioane tope. Cu toate acestea, exce-
dentul de "capacitate reprezintda nca 30—40% din totalul
instalatiilor ramase in functiune. _ ) .
.In Japonia, in aceeasi perioadd, sub presiunea autorita-
tilor publice, industria chimica a fTnceput o actiune de
revizuire severa a capacitatilor existente. Specialistii apre-
ciazd cd desi Japonia este in prezent un important furni-
zor de produse petrochimice pentru Asia de sud-est, ea
va deveni in perspectiva anului 1990 cel mai important
importator de produse petrochimice.

Principalii furnizori pentru Japonia se preconizeaza ca
vor fi Canada_si tarile Orientului Mijlociu. Desi aceste
doud regiuni sint slab reprezentate Tn ‘'momentul’ de fatad
pe piata produselor petrochimice, totusi specialistii sint
unanim’ de acord ca aceste tari impreuna cu U.R.S.S.-ul
vor _deveni importanti producatori —petrochimici pina la
sfirsitul acestui secol. Ratiupea principala a rapidei lor
intrari_ Pe piata petrochimica este aceea ca toate aceste
tari sint detinatoare de titei si gaze naturale, posedind
in acest mod principalele atuuri necesare in prezent, pen-
tru_dezvoltarea unei industrii petrochimice puternice : ma-
teriile prime si_energia. Tn plus, Canada detine si impor-
tapte resurse hldroene_rqetlce_ (practic la costurile cele mai
scazute pe plan mondial), privilegiu care atrage dupa sine
premisele necesare dezvoltérii €lectrometalurgiei si elec-
trochimiei.

Prima platforma petrochimica din Orientul  Mijlociu a
fost inaugurata in februarie 1981 la Umm Said in Qatar.
Alte Plat orme___ petrochimice se afla in lucru in Arabia

Saudita cu sprijinul firmelor Exxon, Mobil si Shell.

Aceastd noud localizare a investitiilor_ petrochimice (in
special a celor privind produsgle petrochimice de baza) in
tarile amintite este considerata ireversibila si conforma cu
noua diviziune internationala a muncii, preconizata de spe-
cialisti Tn acest sector.

Se constatd, de asemenea, ca si chiimistii i urmeaza pe
petrochilmisti in acest exod. Astfel, firma Dow  Chemical
isi concentreaza eforturile investitionale in Arabia Saudita
si anuleaza proiectele sale din A, firma_Celanese se
instaleaza in Canada si_Mexic, iar Cities Service isi aban-
doneaza complet investitiile Tn sectorul materialelor plas-
tice, inclusiv investitiile Tn curs de realizare din Texas.

Dupd cum se_poate constata, principala problemd a in-
dustriei petrochimice mondiale consta in_prezent in slaba
ei capacitate de adaptare la noile conditli aparute dupa



declansarea crizei energetice. Chiar sectorul farmaceutic
se plinge in prezent de” profiturile sale foarte reduse, in-
capabile s& alimenteze importantele fonduri de cercetare
necesare in acest domeniu.

Procesul acesta al adaptdrii industriei chimice si pe-
trochimice la noile coordonate, este suportat diferentiat de
diverse tari vest-europene. Astfel, conform_opiniei specia-
listilor francezi, el este mai rapid in R.F.G. si mai nde-
lungat in Franta.

Printre cele mai des jnvocate solutii de Tnsdnatosire ale
chimiei franceze se numara : N )
.— reorientarea ntregii _industrii, spre tprgducerea prio-
ritara a produselor chimice de sintezd find. Acest argu-
ment este cel mai des invocat de firma Rhone—Poulenc,
dar constituie n acelasi timp refrenul tuturor marilor saj
rivali occidentali. Tn rindul acestor produse se afla mai
ales_produsele care intrd in compozitia materialelor cerute
de industria aergspatiald si electronicd, substantele active
necesare obtinerii produselor farmaceutice, fluidele termi-
ce etc. Originalitatea acestor produse constd tocmai n
consumarea Unei cantitati reduse de ,materie prima" si a
unei cantitati sporite de ,,materie cenusie".

(Acest sector al ,,chimiei fine" este reprezentat diferit in
diversele tari occidentale, cuprinzind 20—40% din cifra
de afaceri a societatilor chimice din R. F. Germania Si
numai 10% din_cea a societdtilor_ chimice franceze. in
Franta, acestei industrii i se aplica calificativul de ,in-
dustrie strategicd”, precondzindu-i-se o puternica dezvoltare
érltm mediu anual de crestere de 4,8%, ceea ce constituie
ublul ritmului precaonizat eansamb\u_l_ industriei chimice);
_— existenta unei importante materii prime, sulful, ob-
tinut din zacamintul_gazeifer situat in localitatea Lacq, pe
baza caruia, firma Elf-Aquitaine asigura in prezent apro-
ximativ 10% din productia occidentald. Trebuie totusi men-
tionat ca nu este vorbd de o solutie de durata, deoarece
zacamintul se epuizeaza progresiv ;

— restructurarea chimiei anorganice franceze. Alegerea
resursei celei mai potrivite n-a fost incd facutd, mai ales
ca fixindu-se un pret de favoare pentru gazul natural
se va asigura supraviétuirea industriei Tngrasamintelor cu
azot, ramurd puternic_concuratd de marile natiuni care
poseda gaz natural (Olanda, S.U.A., UR.SS). Din acest
punct de vedere ,,gazochimia” nu este mai bine orientata
ca petrochimia, continuind sa fie reprezentatd masiv. pe
piata produselor de mare tonaj, care au o rentabilitate
mal scazuta.

Din analiza efectuatd asupra situatiei existente pe piata
chimica franceza reiese clar ca atuurile sale reale sau_po-
tentiale nu pot fi valorificate fard o mutatie profundad in
comportamentele industriale.

inceputul acestei actiuni se facuse oarecum 7in cursul
anului- 1973, mai putin Tn ceea ce priveste concentrarea
mijloacelor de productie si simplificarea organigramei sec-
toriale, dar primul soc petrolier a blocat totul.

incepind de atunci, de la o zi la alta numeroase produse
chimice care substituiau lemnul, hirtia, otelul sau sticla
au inceput sa nu mai fie competitive.

_Suprematia sectorului petrolier a Tnceput sd devind de-

cisiva si_régruparea care se operase (mai fnainte) in jurul
firmei 'Rhéne-Poulenc_a disparut 1n favoarea noilor™ poli
constituiti de societatile producétoare si_rafinoare de fitei
(EIf si Total) si uneori n jurul producéatorilor de materii
prime minerale.

Cel de-al doilea soc petrolier din_1979—1980 si apoi
cresterea cursului  dolarului _din perioada 1981—1982 au
accentuat dezordinea_ existentd in acest domeniu, fiecare
societate nemainteresindu-se decit de conmderen_tpie de or-
din financiar legate de supravietuirea sa, neglijind aspec-
tele referitoare Ta perfectionarea si Tnlocuirea instalatiilor
perimate, deoarece dificultatile avute nu le permiteau nici
sa le inlocuiasca si nici sa le caseze.

n bilantul firmei Rhéane-Poulenc de la sfirsitul anului
1980, comparatia dintre doua cifre este Tn mod particular
elocventa: renuntarea la fabricarea produselor chimiei grele

e furnizat 1307 milioane FF, iar sumele prevazute pentru

restructurare (licentieri si cheltuieli de inchidere) au atins
1620 milioane FF. o o ; 5

Conform opiniei specialistilor, chimia franceza sufera de
un rau congenital si anumé_insuficienta finantarii incepind
din 1945, respectiy aporturi reduse de capital, multe im-
prumuturi, preturi necorespunzatoare. O perioada destul
de Tndelungata ‘de crestere rapida si mai_ales, rata infla-
tiei au mascat aceste puncte slabe. Astazi, ritmul de cres-
tere este foarte scazut, si intreaga industrie este profund
afectata de datoriile existente. ) . )
.in prezent, statul nu-si propune sa emitd decit ,,0biec-
tivele' generale” ale dezvoltarii acestui sector, mentinin-
du-si Tn_acelasi timp prerogativele de arbitru si actionar.

Masurile lente si deocamdata ineficiente luate pentru
redresarea _acestui sector T7i determina pe specialistii n
domeniu_sd se teama ca procesul de redresare al sectoa-
relor chimice din celelalte tari_ dezvoltate (S.U.A., RF.G,
Japonia) va fi mult mai rapid si va afecta pozitia detinuta
de Franta pe piata produselor chimice.

IOLANDA DADUIANU
PETRE PRISEICéIIZ\QAU

Relatii  financiare internationale

Sistemul de finantare pe piata S.UA.

3. Tehnici _de finantare _pe termen scurt (finantarea cu
termen maxim un an de zile)

_ Cea mai importanta cale de finantare pe termen_ scurt
in S.U.A. sint creditele acordate de bancile comerciale in
cadrul liniilor_de credit deschise cu_clientii lor. Tragerile
Feste_ disponibil in cont curent nu sint folosite (cu eXcep-
tia situatiilor ad-hoc caire pot aParea de la o zi la alta). De
reguld, bancile comerciale nu_tolosesc practica europeana
a ‘scontarii tratelor, chiar daca acestea din urma sint ga-
rantia deschiderii unei linii de credit. in schimb, ca me-
todd de finantare pe termen scurt a firmelor, in S.UA,
a luat_amploare, in special Tn ultimii doi ani, emisiunea
de ,hirtii comerciale™ (commercial p_apeg_, respectiv a
biletelor la ordin_plasate pe piatda prin diferite metode.

Caracteristicile Tmprumuturilor pe termen scurt acordate
de bancile americane.

. Ca principald forma de finantare pe termen scurt a
firmelor, imprumuturile ~— acordate de bancile americane
prezintd o serie de trasaturi caracteristice :

a. Tmprumuturile bancare in S.U.A. sint in general acor-
date in cadrul liniilor_de credit anuale, reinnoibile sau
prelungite la inceputul fiecarui an.

h. Pentry deschiderea sau prelungirea liniilor de credit,
banca_ studiaza situatia financiarg a clientului, scopul_cre-
ditului si performantele trecute In rambursarea creditelor
(bancile americane _cer, de reguld, ca orice client sa fie
,curat”, respectiv sa-si onoreze in timp datorijle scadente).
Analiza garantiilor generale pe care le prezinta clientul are
un rol hotaritor (situatia_conturilor, nivelul mediu al dis-
ponibilitatilor Tntr-un ‘an). n conditiile unei conjuncturi
restrictive pe pietele financiare, bancile americane sint
mai pretentioase in acordarea creditelor, fiind posibila re-
fuzarea solicitarilor pentru credite neproductive.

¢. Majoritatea Tmprumuturilor acordate de bancile co-
merciale” americane sint pe baza de documente (security),
iar in cazul unor companii sau a unor credite ce depasesc
0 anumitd suma_se cer garantii reale speciale. Tn' toate
cazurile, nsd, principalul "elemént pe care il iau in con-
siderare bancile este capacitatea solicitantului de a obtine
fondurile necesare pentru a efectua rambursarea. Tn multe
cazuri, solicitantul oferd din proprie initiativd documente
garante, sau garantii reale pentru a obtine conditii de
imprumut mai avantajoase. Documentele garante sint
constituite, de reguld, din punerea sub gaj a_stocurilor de
materii prime, produse finite sau a unor venituri viitoare.



d..In urnele oazuri, bancile pot cere solicitantilor inde-
linirea anumitor conditii speciale. Astfel, valoarea credi-
ului poate fi limitatd la un anumit procent din valoarea
documentelor garante sau a_garantiilor reale (de regula
cea. 70%). De asemenea, bancile pot cere asa-num-iitele
acorduri de subordonare, conform carora beneficiarul cre-
ditului accepta ca orice imprumut pe care il va obtine
ulterior sa _fie Tn prealabil aprobat de banca. O alta con-
ditie ceruta de banci este ca societdtile fiica" (societati
mixte, filiale etc.) care solicita credite sa aiba o forma
de sprijin in aceasta directie din partea centralei (consim-
tamint,” garantii etc.). ) o ) 5
imprumuturile bancare in_cadrul liniilor de credit. Daca
un client are deschisa o linie de credit cu o bancad si are
disponibilitati in cadrul ei, atunci cind doreste sa obtina
un Tmprumut trebuie numai sa informeze banca asupra
acestui_lucry. Banca Ti crediteaza imediat contul cu suma
respectiva si cere companiei sa semneze o tratda avind ter-
menul_in functie de durata creditului. Dobinda este dedusa
de_la inceput din valoarea creditului. )
imprumuturile prin broker. Firmele de brokeri mone-
tari pot sa furnizeze credite pe termen scurt prin urma-
torul _mecanism : ele contacteaza investitori cu disponibili-
tati lichide si aranjeaza ca acestia sa-si plaseze disponibi-
litatile Tn banci ; bancile_ respective se obligd sa dea cu
imprumut sumele respective unor clienti nominalizati de
broker. Pentru serviciile sale, broker-ul percepe o ,,prima"
suplimentara de 5%, din care 1—3 puncte procentuale le
acorda posesorilor de fonduri ca dobinda_ suplimentara
pentru_a-i stimula, Acest procedeu este utilizat' Tn_specia
In perioadele restrictive, cind nu se gasesc fonduri dispo-
nibile in mod obisnuit. Procedura este mai scumpa pentru
firmele solicitante, dar ea poate furniza rapid fondurile
necesare.

Tmprumuturile bancare la cerere. Desi procedura cea
mai obisnuita prin care bancile americane acorda Tmpru-
muturi este linia de credit, uneori se acordd si Tmprumu-
turi la_cerere. Termenele de_ acordare sint, de reguld, 90
sau 180 zile, iar dobinzile sint platite lunar. Aceste im-
prumuturi_sint ceva mai scumpe decit cele acordate in
cadrul liniilor de credit. S

imprumuturi acordate pe baza unor venituri viitoare.
Acestea constau Tn avansuri_acordate de companiile de
finantare comerciald si uneori de bancile comerciale, pen-
tru obtinerea lor clientul trebuind sa amaneteze veniturile
sale viitoare din anumite conturi. Costul acestei modalitati
de finantare variazd de la caz la caz, fiind mai mare
decit cel "al cailor bancare obisnuite 31—2 puncte procen-
tuale_ peste rata dobinzii preferentiale, plus o anumita
marja _de serviciu). Pentru _solicitant, aceasta forma mai
scumpa de imprumut prezinta _interes, deoarece analiza
financiara se limiteazd la conturile respective, fard a pune
conditii suplimentare. Furnizorul de, credit ob';lne un pla-
sament mal avantajos, dar cu un risc. mai _mare ; el este
interesat numai in “operatiunea comerciala din care rezulta
veniturile amanetate.

Factoring-ul. Prin aceastd tehnicd, societdtile de factoring
(societati speciale; companii de finantare ~comerciald sau
banci comerciale) obtin dreptul de a folosi conturile unei
societdti producatoare sau comerciale ; in consecinta, pla-
tile . sint " efectuate de societdtile de factoring, pe baza
veniturilor prezente sau viitoare din conturileé clientului,
acordindu-se avansuri (credite) atunci_cind este nevoie.
Societdtile de factoring nu accepta sa utilizeze numai ,,con-
turile problema” (respectiv cele prezentind riscuri de ne-
platd etc.) ale clientlui, ci solicitd clauze _speciale de
acoperire "a riscurilor. Finantarea prin factoring este, de
obicei, mai scumpa decit cea prin alte tehnici : se platesc
atit dobinzi (rata dobinzii la avansuri este cu 1—2,5 puncte
procentuale peste rata dobinzii preferentiale), cit si” comi-
sioane (1—15 procente) care acopera costurile contabili-
zarii, controlului si colectarii fondurilor.

Factoring-ul s-a dezvoltat initial Tn industria textild, dar
ulterior a_luat amploare si in alte ramuri (industria ali-
mentard, ncaltdmintei, mobilei, produselor = electronice,
metalurgiei materialelor plastice). _n_nupalele companii_de
finantare din S.U.A. care s-au specializat Tn factoring sTnt

AJ. Armstrong ; Wm, Iselin ; Walter E. Heller ; Meinhard

Corhmerciiad ; James Talcott _(toate au_ sediul in New
York). Aceste companii asigura si factoring de export. O
serie’ de_ banci comerciale ~ (Bankers Trust, Chase Man-

hattan, Chemical Bank, First National City Bank, Bank of
America s.a.) furnizeaza — direct sau prfin departamente
specializate — servicii de factoring. o o

Factoring avansat. Acesta esté un serviciu_ specializat
acordat, de regula, firmelor mari care pot sa angajeze o
intreaga_ societate de factoring sa se ~ocupe numai de
contabilitatea si decontérile lor. Se elimind astfel departa-
mentele de contabilitate si finante ale firmei solicitatoare.

Hirtiile comerciale si financiare. in S.U.A. hirtiile co-
merciale si financiare’ constau din bilete la ordin emise
de societdtile producdtoare si comerciale (in acest caz se
numesc hirtii ' comerciale) sau de societdatile financiare
(hirtii fipanciare) direct pe piata liberd. Au scadentd de la
citeva zile pind'la 270 zile, nu este necesar sa fie emise
pe bazd de garantii reale, nu pot avea o scadentd mai
mare de noua luni, iar fondurile obtinute prin emiterea
lor trebuie folosite numai pentru _tranzactii curenteA([T_rJ
situatia. Tndeplinirii acestor conditii emisiunile de hirtii
comerciale si financiare sint excluse _de la Tndeplinirea
cerintelor cerute. de Comisia bursiera pentru hirtii de
valoare) — Securities and Exchange Commission.

Finantarea prin hirtii comerciale si financiare a luat o
amploare remarcabila Tn ultimii ani, obtinerea fondurilor
pe termen scurt pe aceasta cale fiind de multe ori mai
leftind decit imprumuturile bancare. Mai mult de jumatate
din hirtiile, comerciale in S.U.A. sint plasate_direct pe
piata liberd, restul prin intermediul dealer-ilor. Multe
companii americane — in special cele din industria pre-
lucratoare, epergetica si din sectorul financiar — utili-
zeaza aceasta tehnica pentru a obtine fondurile curente
necesare;. in acelasi_ timp, companiile respective tin des-
chise liniile de credit bancare pentru a acoperi scadentele
la hirtiile de valoare, in situatia in care apar_dificultati
de neplatd. Companiile mari (General Motors, Ford, Sears
Roebuck, General Electric, Chrysler, International Harves-
ter,__Westlnghouse? au_departamente speciale_de plasare a
hirtiilor comerciale. Companiile mai mici utilizeaza servi-
ciile intermediarilor care plaseaza hirtii comerciale. Cei
mai importanti intermediari sint Th New York (Solomon
Brothers;, A.G. Becker, Lehman Commercial Paper). O
serie de companii straine au utilizat aceasta cale de finan-
tare pe piata americana (Thomas J. Lipton, filiald a lui
Unilever ; Brown and Willamson  Tobacco, filiald a lui
British American Tobacco ; Imperial Tobacco Co. of Great
Britain and Ireland ; Massey Ferguson Credit Corp, filiala
a firmei canadiene).

Acceptele bancare. Sint utilizate in special de firmele
care se bucura de relatii bune cu bancile comerciale. Ac-
ceptele bancare sint trate trase de o firma sau 0 persoana
individuald asupra unei banci si acceptate de catre aceasta
din urma. Banca este, prin urmare, obligata sa plateasca
suma inscrisa pe trata la scadentd, dar ea nu deschide un
credit emitatorului, ci numai hotaraste sa deving, n_locul
emitatorului, debitor. Acceptele bancare sint negociabile,
ele putind fi vindute unui Investor sau unei banci, la va-
loarea lor, mai putin_ un scdzamint (scont) care este in
jurul plve]ulm dobinzilor percepute la Tmprumuturile ban-
care. Tn plus, asupra acceptelor se mai percepe un_comi-
sion, care, in medie, se situeaza la 15%. Scandenta nu
poate depasi 180 zile de la data acceptarii. Pentru a pre-
veni utilizarea excesiva a acestei metode de_ finantare,
Sistemul Federal de Rezerve a ingradit capacitatea unel
banci de a accepta trate la maximum 100%_ din capitalul
social al bancii, plus_profitul ; totusi, se admit si cote adi-
tionale de pina la 50%. Tn afard de bancile comerciale,
unele companii de finantare comerciald actioneaza drept
~case de acceptare”, acceptele lor fiind bine primite pe
piata.

_Acceptele bancare sint folosite in principal pentru a
finanta importurile, exporturile, comertul cu produse de
baza ‘si alte operatiuni de comert exterior. Regulamentele
Sistemului Federal de Rezerve permit ca aceste accepte
sd fie rescontate la_Bdncile Federale de Rezerva.

Creditul furnizor. in_ S.U.A. vinzarile sint facute in mod
obisnuit Tn cont deschis, cumparatorul utilizind Tntr-e for-



ma sau alta, creditul furnizorului. Vinzarile sint facute pe
credit_ furnizor de 30—60 zile, plata fiind efectuata la un
anumit numar de zile de la livrare sau de la receptie ;
pentru acest ,.credit tehnic” al furnizorului nu se plateste
dobinda. Dimpotriva, cumparatorul primeste o bonificatie
daca_face plata anticipat, sau dacd plateste in termen de
10 zile de la_sfirsitul lunii Tn care au fost primite mar-
furile. Aceastd bonificatie variazd de la ramurd industriald
la ramurd industriald si deoarece este comparativ_substan-
tiald, multe companii americane cautd sa beneficieze de
bonificatie, contractind Tmprumuturi de_la banci_ pentru
a_plati “anticipat (astfel, pentru o_plata efectuata la 10
zile de la livrare furnizorul acordda un scazamint de 2%
din valoarea facturii).

Finantarea intermediarilor, Majoritatea companiilor fi-
nanciare si bancilor comerciale americane acorda diferite
facilitdti de finantare intermediarilor. De exemplu, un
intermediar Tn comertul cu automobile (,car dealer") nu
poate, de reguld, sa cumpere din resurse_ proprii intregul
stoc de automobile. Tn acest caz, o bancd comerciald sau
0. companie comerciala acorda credite de pind la 100%
din valoarea stocului, pe baza obtinerii unui_drept de
retentiune asupra stocului de automobile. Odatda cu efec-
tuarea vinzarilor, dealer-ul poate efectua rambursarea cre-
ditului astfel obtinut.

Mugur ISARESCU
LE.M.

Notiuni, termeni, operatiuni

Comertul de contrapartida-factor

de stimulare al exporturilor

Una din caracteristicile comertului international contem-
poran o constituie, extinderea livrarilor de marfuri in con-
tra-partida, care 1n esenta presupun eliminarea sau redu-
cerea instrumentelor de plata traditionale si inlocuirea lor
cu schimburile reciproce de marfuri' sau aranjamente fi-
nanciare speciale.

Cauza principald a extinderii acestor operatiuni_o con-
stituie agravarea problemei lichiditatilor pe plan interna-
tional éreflectata sugestiv, spre exemplu, de scaderea rezer-
velor de aur si devize la 38% din volumul importurilor
mondiale in anul 1979). in mod deosebit situatia este di-
ficild pentru tarile in curs de dezvoltare neexportatoare
de petrol, din care peste 100 dispuneau doar de oca. 10%
din rezervele mondiale de aur si devize.

Nevoia de mijloace de platd a importurilor este deter-

minatd de dificultdtile pe care aceste tdri le au in pro-
movarea exporturilor lor si indeosebi ‘a exporturilor de
produse manufacturate.
_Corelind aceste doua probleme majore — nevoia de
lichiditdti pentru_ plata importurilor “cu necesitatea pro-
movarii _exporturilor, comertul de contrapartida cunoaste
n ultimii ani o amploare fara precedent.

Expresia cuantificatd a_acestei tendinte o constituie cres-
terea ponderii comertului de contrapartida in comertul in-
ternational de la limite apreciate * ca fiind Tntre 2—10%

in anul 1974 la 25—30% 1in 1931. Fatda de un volum de
cca. 2000 miliarde dolari al comertului mondial, rezultd
cd Tn anul 1981 comertul de contrapartida se ridica la
500—700 miliarde dolari.

Sursele acestei cresteri sint date pe de o parte de ex-
tinderea ariei geografice a tarilor care-1 practica, iar pe de
altd parte de cresterea volumului contrapartidei.

Astfel, din punct de vedere al ariei geografice aceastd
forma de comert s-a extins de la Europa (unde in co-

mertul Est-Vest ocupa 40%) la zone largi din Asia, Africa
de Nord, America de Sud etc.

Tot mai mult tari din aceste zone, care in perioade
anterioare se abtineau de_la aceastd forma de comert, azi
il practica pe scara larga. Sint cunoscute cazul _Indo-
neziei care recent_a efectuat cumparari de ingrasaminte
naturale pentru 127 milioane $ contra livrarii de marfuri
indigene, sau cazul Jamaicdi care trateazd in prezent cu
firma _General Motors fincheierea unui acord de contra-
partidd prin care sd achizitioneze motoare contra livra-
rilor de bauxita.

Desi pina foarte recent se considera cd firmele ameri-
cane se abtin de la livrari in contrapartida, dupa apre-
cierile unor reprezentanti ai Departamentulur Comertului®
pentru_ S.U.A. comertul de contrapartida reprezintd cca.
10% din comertul exterior.

in acelasi timp se inregistreazd o tendintd rapidd de
crestere ca urmare a orientdrii accentuate a firmelor ame-
ricane spre organizarea unor compartimente sau chiar fi-
liale specializate in_comertul de contrapartida. Astfel, daca
in 1974 numai cinci companii transnationale aveau depar-
tamente specializate Tn_compensatii, in anul 1981 numarul
acestora s-a ridicat la 30.

Traditia firmelor si badhcilor europene este mult mai
vasta; in acest domeniu, ele aneglstreazé 0 experienta
constanta de peste 30 de ani. Sint de citat firme si banci
ca Siemens, Credit Suisse, Bayer, Credietensrtalt Bank-
verein etc.

in paralel cu extinderea ariei geografice are loc asa cum
aratam si o_crestere a volumului contrapartidei la tarile
cu traditie in practicarea acestei forme de comert.

Astfel dacd pind acum citiva ani se vorbea de contra-
partide reprezentand cca. 30% din livrarea de baza, azi
se vorbeste tot mai mult de contrapartide de 50—80%.

Marfurile facind obiectul livrarilor de contrapartidd aco-
Pera practic intreaga structura de gruipe a comertului in-
ernational. Este depasitda sfera marfurilor fizice, intrin-
du-se’ tot mai mult in sfera serviciilor si mai recent in
comercializarea drepturilor de proprietate industriala si
intelectuala.

Mentionam Tn acest sens, cazul grupului Candbu(rjy
Schwepps Ltd — din _Anglia care cumpara _conserve de
fructe si legume din Bulgaria, Tn schimbul vinzarii licen-
telor de producere a bauturilor racoritoare.

De asemenea ,livrarile la cheie" a unor capacitati de
roductie se fac pe scara tot mai larga in cadrul comer-
ului de contrapartida. Se apreciaza astfel cd, au fost li-
vrate in acest mod in cadrul comertului Est-Vest, peste
2000 _de caFacnatl de productie numai in deceniul trecut,
Si cd astfel de operatiuni devin tot mai frecvente cdtre
tarile. in curs de dezvoltare, in special in domenjul teh-
nologiei si know-how-ului pentru industria extractiva.

Din punct de vedere caljtativ se_face de obicei dife-
rentierea intre ,marfuri tari" si ,marfuri slabe™ respectiv
marfuri pentru care cererea depaseste si respectiv e de-
pasita de ofertd.

Din prima categorie fac parte in general produsele ma-
nufacturate a caror productie implica o tehnologie fnalta
si_ materiile prime ‘avind ~ o conjunctura favorabila la
vinzare.

Principalele forme ale comertului de contrapartida sint:
acordurile de cliring, barterul, compensatia, contrapartida

si operatiunile iunctimate.

Determinarea  diferentierilor caracteristice trebuie sa
aiba n vedere cel putin urmatoarele criterii :

L Nivelul si forma intelegerii pe baza cdreia se rea-
lizeazd schimbdrile.

2. Natura mijloacelor de plata efectiva sau de Tnregis-
trare la nivelul schimburilor.

_* M. lllingworth : ,,Barters adds new twist to interna-
tional trade™, The Journal of Commerce 734/6 09.1982.



3. Natura marfii care se schimba si corelarea momen-
telor de livrare.

4. Dacd are loc sau nu facturarea in valuta la nivelul
partenerului.
5. Procentul din livrarea principala pe care 1l repre-

zinta contrapartida. o ) o
Aceasta duce la clasificarea din tabel a operatiunilor.

Denumirea formei

de comercializare 1 2
o Conventie Valuta
1. Acord de cliring guverna- de cont
mentala
Organizatii ¢
2. Barter economice
B Contracte “
3. Compensatii intre
parteneri
4. Contrapartide Doua Separata
contracte efectiva
distincte
5. Operatiuni “
lunctimate

O altd distinctie importantd se cuvine a fi facutd intre
operatiunile de contrapartida bilaterale (prezentate mai
su2 si cele triunghiulare. )

cestea din urma sint determinate de complexitatea fard
precedent a actului de comercializare internationald si
reflectd un ridicat know-how de comercializare.

Dupa natura marfurilor implicate acestea pot fi:

a. operatiuni cu marfuri reprezentative : .

1n acest caz are loc livrarea unei marfi reprezentative
din tara A catre tara B, contra unei alte livrari de marfa
reprezentativa din tara B cdtre tara C si respectiv plata
de devize de la C catre A. ) . )

Situatia e determinata de penuria de lichiditati la ni-
velul lui B. o

b. cu marfuri in curs de promovare sI marfuri reprezen-
tative :

n acest caz are loc livrarea unei marfi reprezentative
de la A catre B contra livrérii de marfa in curs de pro-
movare de la B cdtre A si plata de devize din C cdtre A
(contravaloarea marfii plus un comision — premium).

Aceastd clasificare permite evidentierea urmatoarelor
concluzii: o )

a. fara a se confunda cu serviciile_comerciale pentru
aport valutar, comertul de contrapartida bilateral, dar mai
ales triunghiular, constituie sursa unor importante veni-
turi in valuta pentru firme ce intermediaza in aceasta
forma de comert.

_b. aceste venituri in valutd apar pentru firma de tra-
ding care organizeaza operatiunea ca diferenta a calitatii
marfurilor dislocate prin acte de comercializare diferite.

Astfel, orice diferentiere a calitatii marfii dislocate de
unul din parteneri (reprezentative sau in curs de promo-
vare) va determina si 0 serie de cheltuieli comerciale pen-
tru partenerul care promoveaza o marfa noud si Incasari
in valutd pentru firmele de trading intermediare in ope-
ratiune.
~Mecanismul operatiunilor de contrapartidd permite iden-
tificarea principalelor avantaje si limite ale acestei forme
de comert.

Ele constituie o forma de finantare a importurilor tarilor
in curs de dezvoltare si totodatd un mecanism de promo-
vare si stimulare a exporturilor.

Pentru utilizarea lor eficientd Tnsa sint necesare a se
avea in vedere cel putin urmatoarele aspecte:

REVISTA ECONOMICA

— crearea_unui cadru Jegal asiguratoriu (indeosebi_ La
contrapartida) care sa oblige importatorului contralivrarii
sa prela n intregime marfurile angajate ;

— controlul mai riguros al preturilor pentru marfurile
in curs de promovare ale unor societdti transnationale,
oferite Tn cadrul comertului de contrapartida ;

— controlul modului n care se face marketingul marfu-

Criteriul
3 4 5
Diferite,
nesincro- Nu 100%
nizate
Diferite,
apropiate Nu 100%
in timp
Da 100%
Diferite
nesin- Da 50—80%
cronizate
“ 30—100%
Da

rilor in curs de promovare din ftarile in curs de dez-
voltare ;

- implicarea ¢t mai redusa a unor firme de
trading In cadrul unor astfel de aranjamente comerciale.
Prin aceasta_se evita amplificarea arfificiala a costurilor
de comercializare a marfurilor in curs de promovare pro-
venind din tari in curs de dezvoltare ;

_ — corelarea mai riguroasd a importurilor si exporturilor
in cadrul unor aranjamente de tip cllrlnq,_ barter etc,,
(in general a celor n care inregistrarea livrarilor reci-
proce se face in valutd de cont) care sd asigure fluenti-
zarea schimburilor.

Corelarea atenta a tuturor acestor aspecte asigurd pro-
movarea exporturilor legat si de dezvoltarea unor servicii
comerciale de aport valutar conform schemei din pag. 8

Atentia acordatd comertului de contrapartida de o Serie
de firme occidentale, este rezultatul efectului acestuia de
stimulare a vinzéri'lor pe piata internationald. Ni se par
sugestive n acest sens urmatoarele exemple : Firma Ge-
neral Electric_ Co. unul dintre exportatorii _de frunte ame-
ricani (4,3 miliarde US $ In 19®1), a infiintat Tn_ martie
1981 filiala specializatd in comertul de contrapartida Ge-
neral Electric Trading Co. (CETC), care in prezent efec-
tueaza operatiuni de peste 100 milioane de dolari, estimind
un volum de afaceri de 2 miliarde US $ in 1987.

Depasind sfera de comercializare a produselor firmei
mama CETC efectueaza in prezent operatiuni in_ straina-
tate_pentru P_este 2500 de firme americane producatoare de
magini si_utilaje in domeniul energeticii. Obiectivul stra-
tegic al CETC 1 constituie acoperirea unei piete de 32 mi-
liarde de dolari la vinzdrile americane in straindtate si
efectuarea de operatiuni de intermediere la nivel de Tnte-
legeri guvernamentale.

Firma Westinghouse Electric Corp si-a dezvoltat un de-
partament propriu specializat Tn comertul de contrapartida
care a efectuat un volum de operatiuni de acest gen in
perioada 1977—1982 de peste 26 milioane US $. intr-o re-
centa operatiune de export in Israel, spre exemplu, firma
s-a angajat sa vinda generatoare electrice de peste 88 mi-
lioane US $ si s& cumpere produse locale in valoare de
cca. 2,2 milioane US $ dintr-o listd de 19 produse destinate
exportului pe o perioada de 9 ani.
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Aranjamente similare sini Tn curs de finalizare cu lugo-
slavia si China.

O alta forma americana deosebit de activa in comertul
de contrapartida este Rockwell International Trading Co.
Fondatd acum patru ani_firma este capabild — dupa ca-
racterizarea unuia din directorii sai — ,sa reactioneze la
orice oportunitate de realizare a uinei contrapartide”, aceas-
ta ca 0 consecinta a faptului ca in conditiile actuale co-
mertul de contrapartida ,este un fenomen in crestere si
singura cale de finalizare a unor afaceri".

Rockwell actioneaza in prezent nu numai in operatiuni
de _contrapartida clasice (in care preia de preferintd
parti' componente de masini sau materii _prime contra
vinzarilor sale) ci si ca partener in acorduri de cooperare
In productie (de genul formulei roménesti de cooperare).

Urmind traditia bancilor europene in acest domeniu, tot
mai multe banci americane Tsi deschid la rindul lor filiale
specializate in comertul de contrapartida.

European American Bank spre exemplu, prin departa-
mentul sau specializat ofera servicii legate de tehnica si
managementul comertului de contrapartida.

Citibank prin departamentul sau specializat detine con-
trolul asupra mai multor firme de trading ce actioneaza
in domeniul comertului de contrapartida.

Exemplele sint desigur numeroase, fiecare noua opera-
tiune comerciala de amploare implicind in prezent unul
sau mal multe aranjamente pentru crearea mijloacelor de
plata.

Adaptarea la acest ,mod de marketing nontradittonal”
constituie — dupa opinia tot mai multor specialisti ,,singu-
rul mod de a ramine competitiv in deceniul 80

Florin POGONARU

documentar

Orientarea catre pietele externe

a industriei constructiilor

Grupurile de constructii industriale si civile sint Tn pre-
zent confruntate cu o intensificare puternicd a concurentei,
urmare reducerii de ritm 1n investitiile capitale si restrin-
gerii cheltuielilor private ale familiilor. ) o

Se apreciazd cé iesirea din recesiune a industriei vest-
germane a constructitlor, asteptata sa se produca in 1983,
va fi favorizata_de’ scaderea inflatiei, scaderea dobinzilor
la capital, stabilitatea valutard si recapatarea increderii
in stabilitatea economicéd in general. ) )

In anii ’70 un debuseu important pentru _industria con-
structiilor I-a constituit Orientul Apropiat, n special pen-
tru lucrari de infrastructurd, Tnsd in prezent se constatd
orientarea si in aceastd zona cu prioritate cdtre investitii
industriale.

Pentru, piata engleza prognoza grupului britanic Costain
— angajat n mari proiecte ca ,,Grupul european pentru
tunelul 'sub canalul = (Minecii)" sau ,Proiectul Lysander
— dezvoltarea cheiului londonez — Surrey” — este deo-
sebit de pesimistd, situatia fiind comparabilda cu anii 1930,
cu un_nivel al somajului  atingind 400 000 de oameni,
Aceasta situatie nu exclude realizarea de unele grupuri
a unor nivele record de profit, fiind de asteptat o orien-
tare si mai puternica cdtre pietele externe.

Astfel, un succes al producatorilor englezi de echipa-
mente pentru aeroporturi — United Kingdom Airports
Group — l-a constituit obtinerea unei comenzi de 15 mili-
oane lire sterline pentru echiparea noilor aeroporturi din
Sao Paolo si Belo Horizonte (Brazilia).

Finantarea acestui export este facutd de Lazard Bro-
thers of London si Libra Bank fin_cadrul unor exporturi
complexe catre Brazilia de 83 milioane dolari, acoperind
atit valoarea echipamentului cit si lucrarile de construc-
tii-montaj.

Din consortiu_fac parte: GEC Electrical Projects, Mar-
coni, Plessey, Racal-Decca, Thom-EMI, IAL, Formarea
acestui _grup, specializat In constructia de aeroporturi re-
prezintd o initiativa a Departamentului  pentru comert,
care a apreciat ca prezentarea reunita a ofertei de export
a tuturor producatorilor de echipamente (oferta pachet)
are mult mai multe sanse de reusita n _competltlaJ)e pie-
tele externe decit oferta individuald a fiecdrui producator.
Experiente pozitive sub acest aspect detin si grupurile
franceze sau vest-germane.

Sprijinul guvernamental in realizarea cooperdrii anglo-
braziliene se materializeaza Intr-un credit de export in
valoare de 12,7 milioane lire sterline, acordat prin ECGD
(Export Credit Guarantee Department), pe termen de 10
ani cu o dobinda de 7,75 la sutd pe an. Concomitent, La-
zard Brothers a realizat un aranjament pentru acordarea
institutiei braziliene Infraero a unui credit in eurodolari
de 25 milioane_dolari, iar Libra Bank un Tmprumut de 35
milioane dolari in_ eurodolari pentru acelasi beneficiar.
Formarea unor astfel de grupuri reflecta tendinta cres-
cindd, evidenta in domeniul constructiilor si livrarilor com-

plexe in strainatate de cooperare intensa pe piata_inter-
nationald, Tn vederea realizarii unei oferte cit mai com-
plete, cit mai adecvate cererii.
Gh. STEFAN
Ploiesti

Redactor coordonator : dr. loan GEORGESCU



Derularea  exporturilor — cazurb- solutii

Continudm sa publicam in acest numar ultimele sectiuni
privind Tncasarea pretului Tn valuta.

i 85. PLATA PRIN INCASO DOCUMENTAR

[ Spre deosebire de crediltul documentar, plata prin incaso
nu prezinta nici o garantie cd vinzatarul-exportator va in-
casa pretul marfurilor livrate. Aceastd modalitate de plata
echivalind cu o vinzare pe credit negarantat este accep-
tatd numai in anumite situatii si cu aprobarile corespun-
zatoare.

a) Modalitati de atenuare a riscului de neplata. Pentru ca
riscurile de neplatd sa fie atenuate pot fi folosite trei cdi :
scrisoarea de garantie bancara, cambia si vinculatia. Daca
scrisoarea de garantie bancara si vinculatia trebuie sa fie
obligatoriu promovate incd in faza de incheiere a con-
tractului comercial de vinzare, cambia poate fi folosita si
fara vreo intelegere prealabila. Cu alte cuvinte, odatd cu
remiterea Bancii Romane de Comert Exterior a documen-
telor de platd, Tntreprinderea de comert exterior expor-
tatoare trage o cambie asupra cumparatorului extern, la
vedere, cu valoarea debitului de incasat. Utilizarea cambiei
sporeste considerabil siguranta Tn ce priveste achitarea
contravalorii marfii de catre cumparator, cunoscut fiind
faptul ca un refuz de acceptare sau de platd a cambiei
declanseaza procedura prevazuta in legislatia  cambiald
(protest, executare silita etc.), inclusiv efectele psihologice
colaterale pe care orice firma comerciald cautd sa le
evite pentru a nu-si prejudicia, reputatia, prin protestul
dresat. Subliniem ca pentru folosirea cu succes a cambiei
in cadrul modalitatii de platd de care ne ocupam este im-
perios necesar ca, Tn baza cunoasterii temeinice a dreptului
cambial aplicabil raportului comercial respectiv, sa se dea
instructiuni precise bancii cu privire la o suma de aspecte
hotaritoare cu privire la Intinderea mandatului dat.

b) Remiterea documentelor de platda. Modalitatea de plata
prin incaso este detaliat reglementatda prin Regulile uni-
forme privind incasourile (Publicatia nr. 322) elaboratd' de
Camera de Comert International de la Paris. Subliniem ca
potrivit acestor uzante cel ce remite documentele spre in-
casare poartd denumirea de ordonator, iar cel ce urmeaza
sa faca plata, pe aceea de tras. Regulile amintite prevad
in cadrul ,,Dispozitiilor generale si definitii”, lit. C, cd
»orice document trimis la incaso trebuie sa fie insotit de
un ordin de Tncasare continind instructiuni complete si
precise. Bancile nu sint autorizate sd actioneze decit po-

trivit instructiunilor date prin acest ordin de incasare si
conform prezentelor reguli. Daca o banca nu poate, pentru un
motiv oarecare, sa se conformeze instructiunilor date in
ordinul de Tncasare pe care I-a primit, ea trebuie sa avizeze
imediat despre aceasta, partea care i-a adresat ordinul de

incaso”. Tn cuprinsul ordinului trebuie sa se indice o serie
de elemente fara de care Tncasarea nu s-ar putea face in
conditii bune si anume : elemente de identificare, respec-
tiv numar de ordine, valoarea incasoullui, adresa trasului ;
instructiuni cu privire la conditiile de eliberare a docu-
mentelor (contra plata sau contra acceptare) etc. Regulile

uniforme n  materie, la art. 7, prevad cd do-
cumentele trebuie sa fie prezentate trasului sub
forma in care ele au fost primite, sub rezerva

cd banca remitenta si banca nsarcinata cu Tncasarea sint
autorizate sa aplice toate timbrele necesare, pe spezele
ordonatorului, in afara instructiunilor contrare, si sa pro-
cedeze la orice andosare necesard sau sa aplice orice stam-
pila sau alte marcaje sau simboluri de identificare cerute
sau obisnuite Tn operatiunea de incaso. Reamintim ca
potrivit art. 8 din aceleasi Reguli uniforme, ordinele de
incasare trebuie sa mentioneze adresa completd a trasului
sau a domiciliului la care va trebui sa fie facutd prezen-
tarea. Dacd adresa este incompletd sau inexactd banca n-
sdrcinata cu ncasarea va putea, fara obligatie sau respon-
sabilitate din partea sa, sd caute adresa exactd. Cu privire
la celeritatea care se impune in cazul unor operatiuni de
acceptare si platd a unor documente financiare, Regulile
prevad cd in cazul documentelor platibile la vedere, banca
prezentatoare trebuie sa efectueze prezentarea la plata fara
intirziere. Tn cazul documentelor platibile la termen, banca
prezentatoare trebuie, Tn cazul n care acceptarea este
cerutd, sa efectueze aceastd prezentare pentru acceptare
fard ntirziere si in cazul in care plata este cerutd, sa le
prezinte la platd cel mai tirziu la data scadentei respec-
tive (art. 9). Prin aceleasi Reguli uniforme se dau solutii
si cu privire la modul in care se procedeaza cu documen-
tele comerciale : ,,in cazul unui incaso documentar cuprin-
zZind o cambie platibild la o data ulterioard, ordinul de
incasare trebuie sa precizeze daca documentele comerciale
vor fi remise trasului contra acceptdrii (D/A) sau contrd
platd (D/P). Tn lipsa unei asemenea precizari, documentele
comerciale nu vor fi eliberate decit contra plata”, (art. 10).
Atributiile bancilor comerciale cu privire la acceptarea do-
cumentelor financiare sint reglementate, de asemenea, prin
Regulile uniforme privind incasourile ; la art. 15 Regulile
prevad ca ,banca prezentatoare este obligatd sa vegheze
ca forma de acceptare a cambiei sa apara ca exacta i
completa ; dar nu va fi responsabila de autenticitatea
vreunei semnaturi nici de Tmputernicirea oricdarui semnatar,
de a pune semnatura sa pentru acceptare".

¢) Instructiuni privind protestul. Am aratat mal sus ca
este indicat ca documentele comerciale remise prin im-
caso sa fie Tnsotite de o cambie, care este un titlu de
credit perfect. Ceea ce este specific unor astfel de titluri
de credit este institutia juridicd a protestului. Cu privire
la aceastd institutie juridicd, esentiald pentru va-
lorificarea  titlurilor de credit, Regulile uniforme
— art. 17 — prevad ca ,ordinul de incasare trebuie sa
dea instructiuni precise referitoare la protest (sau orice



alta procedura localda care Ti tine locul) in caz de neac-
ceptare sau neplatd. Tn absenta unor asemenea instructiuni
exprese, bdncile Tnsdrcinate cu fTncasarea nu au nici o
obligatie sa protesteze documentele (sau sa le supund unei
alte proceduri legale care tine loc de protest) pentru neac-
ceptare sau neiplata". Asadar, odatd cu remiterea docu-
mentelor comerciale si a cambiei, este necesar ca fintre-
prinderile de comert exterior sa dispund expres, prin or-
dinul de Tncasare, cd banca prezentatoare este Tmputerni-
citda sa faca protest de neplatd in cazul in care trasul
refuza primirea documentelor contra pliata.

6.6. TNCASVAREA PRETULUI DB LA CUMPARATORI
DIN TARI MEMBRE ALE CAER.

Decontarea intre parteneri din tari membre ale C.AER.
este reglementata prin C.G.L—C.AER. 1968/75, mo-
dalitatea de plata fiind incaso documentar cu acceptare
ulterioard, denumit si incaso cu plata imediata.

a) Documentele de platd. Pentru Tncasarea pretului mar-
furilor livrate, ntreprinderea de comert exterior depune
la B.R.CE, imediat dupa livrare, documentele prevazute
de C.G.L—C.AER. 1968/75 si anume: facturi, care se
intocmeste in trei exemplare si care trebuie sa cuprindad
pe lingd mentiunile privind marfa, pretul etc. si urmatoa-
rele referiri esentiale : anul si denumirea acordului (pro-
tocolului), numdrul contractului (si/sau comenzii cumpa-
ratorului), pozitia marfii in acord (protocol), precum si
orice alte date prevazute in contract; documentul care
atestd indeplinirea obligatiei de livrare de catre vinzator,
poate fi: documentul de transport, 7in functie de mo-
dalitatea de transport convenita ; certificatul de depozitare
(recipisa de pastrare) in cazurile in care vinzadtorul nu va
primi in timp util de la cumpdrdtor instructiunile de ex-
pediere ; procesul-verbal de predare-primire a marfii de
catre vinzator, cumpdratorului ; in cazul expedierilor in
vagoane de coletdrie, recipisa de expediere ; documente pri-
vind atestarea calitdtii, de garantie, precum si altele pre-
vazute in contract. In situatia in care unele cheltuieli re-
feritoare la livrarile de marfuri, inclusiv cheltuielile pen-
tru montaj, lucrdri de proiectare si pregatire, precum si
servicii de transporturi si expeditie nu au fost incluse in
factura privind marfa, decontarea acestor se face tot prin
aceastd modalitate de platd, respectiv prin incaso docu-
mentar cu acceptare ulterioara.

b) Decontarea. Principiul fundamental al acestei moda-
litdti de plata este acela cd ntreprinderea de comert ex-
terior este creditatd de Tndata ce B.R.C.E. primeste docu-
mentele spre platd. Cu privire la momentul in care se con-
sidera efectuata plata in cazul tarilor membre ale Bancii
Internationale de Colaborare Economicda C.G.L—C.AER.
1968/75, la paragraful 50, punct ultim, face urmatoarea
precizare: .obligatiile de platd ale cumpardtorului fata
de vinzdtor se considera indeplinite Tn momentul efectuarii
inregistrarilor in conturile bancii tarii cumparatorului si
ale bancii tarii vinzatorului la Banca Internationald de
Colaborare Economicd, iar la decantdrile prin conturile
deschise reciproc de banci, in momentul efectuarii inre-
gistarii in contul bancii tarii cumparatorului, la banca
tarii vinzatorului.

¢) Restituirea totala a sumei Tncasate. Fatda de mecanis-
mul de plata bazat pe acceptare ulterioard, era normal si
se reglementeze restituirea sumelor Incasate de vinzator
fara temei legal. Potrivit C.G.L—C.AE.R. 1908/75 5 53
restituirea totald a sumei incasate are loc in urmatoarele
cazuri : marfa nu a fost comandatd sau a fost expediatd
dupd ce contractul a fost reziliat, cu acordul partilor;
marfa a fost achitatd de catre cumparator ; vanzatorul nu
a prezentat documentele de plata (factura, documentul de
livrare si celelalte prevazute in contract), sau daca acestea,
desi prezentate, nu permit stabilirea cantitatii sortimentu-
lui, calitatii sau valorii, din cauza nepotri-vitor dintre ele
sau a datelor insuficiente pe care le contin; utilajele au
fost expediate incomplet, iar in contract se prevede ca
plata se efectueazd pentru expedieri complete ; vinzatorul
a expediat marfa Tnainte de termenul stabilit prin con-
tract, incasind pretul fara acordul prealabil al cumpardto-
rului ; vinzatorul a expediat marfa dupa ce a primit de la
cumparator Tnstiintarea privind denuntarea  contractului
pentru : prelungirea cazului de fortd majora peste terme-
nele stabilite prin § 70 din C.G.L—C.AEE.R. 1968/1975 (5
luni pentru marfurile al cdror termen de livrare nti depa-
seste 12 lunii) ; Tntarzierea livrarii marfii este mai mare de
4 luni, iar la utilaje de 6 luni, fatd de termenul convenit
(8 85). in cazul in cane plata serviciilor sl a altor chel-
tuieli referitoare La livrarea marfii a fost efectuata prin
factura separatd de aceea privind marfa, cumparatorul este
in drept sa ceard restituirea totalda a sumei pentru motive
similare celor expuse mai sus si, Tn special, atunci cind lip-
seste dispozitia de prestare a servLeiilor sau aceasta a fost
anulatd Tnainte de efectuarea lor.

d) Restituirea partiala. O astfel de restituire, poate fi so-
licitatd de catre cumparator, dupd ce plata s-a efectuat ca-
tre vinzator in urmdtoarele cazuri : preturile din factura
depésesc pe cele stabilite prin contract sau in facturd sint
incluse cheltuieli a caror platd nu a fost convenitd prin
contract de catre parti ; cantitatea de marfa inscrisa In
factura depaseste pe aceea indicatd in documentele de
transport sau in specificatii, precum si n situatia in came
in factura si in documentele respective existd o eroare de
calcul in favoarea cumpardtorului; din documentele de
platd rezulta ca au fost livrate si unele marfuri recoman-
date, sau cele livrate depasesc cantitatea stabilitd van-
zatorul nu a respectat sortimentul stabilit, lar cumparato-
rul refuza primirea acelei parti de marfa care nu cores-
punde prevederilor din contract.

b) Procedura de restituire. Modul in care se procedeaza
pentru restituirea sumelor Tncasate de vinzator este stabi-
lita prin § 56—58 C.G.L—C.A.E.R. 1968/1975, potrivit, ca-
rora cumparatorul prezinta bancii tarii sale o declaratie
justificativa, care trebuie sd fie motivatd, cu aratarea tex-
tului din conditiile generale mentionate pe cane se funda-
menteaza cererea de restituire; un exemplar din decla-
ratia justificativa se remite vinzatorului, care este instiin-
tat si prin telex sau telegrama dacad obiectul contractului
il constituie livrari partiale continue. Dupd ce banca tarii
cumparatorului verifica, atunci cind socoteste de cuviintd,
documentele care stau la baza declaratiei justificative si
constatd temeinicia acesteia, efectueaza restituirea sumei,

debiteaza banca vinzatorului, cdruia 1i remite o copie



du<pa declaratie ; banca tarii vanzatorului debiteaza eu suma
restituitd contul acestuia. Vinzdtorul analizeazd temeinicia
restituirii operate de cele doud banci si, In functie de mo-
tivul invooat de cumpardtor, dupa completarea documente-
lor sau Indeplinirea scadentei de platd, prezinta din nou
documentele pentru plata Ipr prin incaso documetar ou
acceptare ulterioard. Cererile de restituire nejustificate —
recunoscute de cumparator sau stabilite pe calea arbitra-
jului — se sanctioneaza ou penalitati de 0,1% asupra su-
mei restituite pentru fiecare zi de retinere, calculata din
ziua restituirii sumei si pina in ziua platii definitive, fara
insd ca penalitatea sa poata depasi 5% din suma restituita
fara temei legal. O situatie speciald o prezinta platile pro-
venite din reclamatiile privind cantitatea, calitatea sau pe-
nalitdtile datorate, care se pot face atit prin transferul,
din initiativa debitorului, direct creditorului a sumei recu-
noscute, cit sl prin incaso documentar cu acceptare ulte-
rioard. Tn aceste situafii, debitorul are dreptul sa ceara
restituirea sumei platite prin incaso documentar cu accep-
tare ulterioard, daca face dovada cd a transferat din pro-
prie Initiativd suma respectiva. Mentionam ca dreptul de
a cere restituirea sumelor nedatorate se prescrie, potrivit
C.G.L—C.A.E.R. 1968/1075, 5 93, in doi ani de la nasterea
dreptului..

7 PRELUAREA MARFURILOR DE CATRE
CUMPARATOR — TRANSMITEREA DO-
CUMENTATIEI TEHNICE — GARANTA-
REA CALITATII — RECLAMATII

71. PRELUAREA MARFURILOR LA DESTINATIE —
CONSTATAREA CALITATII

Preluarea marfurilor de cdtre cumparator constituie obli-
gatia sa fundamentald, care este urmata de aceea de a
platii pretul, in cazul in care plata nu s-a facut Tnainte
ca marfurile sa fi ajuns la destinatie.

a) Preluarea marfurilor de cdtre cumparator. Locul unde
se preiau marfurile livrate de cdtre cumparator este deter-
minat prin conditia de livrare adoptata prin contract si
prin instructiunile de expediere. Astfel, in cazul conditiei
de livrare Ex Works, Regulile Incoterms 1953 prevad, la
pct. 1, obligatia cumparatorului ,,sa preia marfurile de n-
datd ce-i sint puse la dispozitie n locul si la timpul con-
venit in contract, precum si sa achite pretul convenit 1n
contract”. Tn cazul in care conditia de livrare este C.LF.,
aceleasi reguli prevad pentru cumpdrdtor obligatia ,sa ia
marfurile in primire la portul de destinatie convenit..." La
preluarea marfurilor, cumparatorul este in drept sd veri-
fice cantitatea si calitatea marfurilor si, dacd riscurile au

trecut asupra lui, poate formula reclamati! Tmpotriva van-
zatorului numai daca lipsurile sau defectiunile constatate
se datoreaza culpei acestuia.

b) Constatarea calitatii marfurilor de catre cumparator.
Regula generald este ca la controlul de calitate cumpara-
torul este obligat sd respecte modalitatea de control pre-
vazutd in contract. Cu alte cuvinte, atit elementele de re-
ferintd cit si tehnologia folositd trebuie sa fie identice cu

cele utilizate de vinzdtor si asupra carora partile au con-
venit la incheierea contractului. Astfel, in cadrul unor li-
vrari de betoane, cumparatorul extern a reclamat calita-
tea, prezentand un buletin de analizd a rezistentei, din
care rezultd cd proba prelevatda si supusa analizei de labo-
rator nu a rezistat la presiunea inscrisa in documentatia
tehnicd anexd La contract. La o cercetare atentd a buleti-
nului de analiza a rezultat ca proba prelevata sub forma
de cub avea laturile de 7 cm, potrivit normelor tehnice
din tara cumparatorului, iar in contract s-a prevazut ca la-
tura cubului luat pentru analiza sa fie de 10 cm. Comisia
de arbitraj de la Bucuresti a respins actiunea pe consi-
derentul ca nu s-a facuta dovada lipsei de calitate prin
modalitatea de control prevazuta in contract. De asemenea,
C.AB., prin Hotdrirea nr. 64/1978, a statuat ca stabilirea
calitatii marfii livrate printr-o analiza facuta in afara clau-
zelor contractuale nu este opozabild vanzatorului. intr-o
altd hotarire (nr. 120/1978) se retine ca dacd prin contract
partile au stabilit conditiile de verificare a calitatii mar-
furilor, nerespectarea acestor conditii face inopozaiblla con-
statarea facuta.

7.2. TRANSMITEREA DOCUMENTATIEI TEHNICE —
REGULI PRIVIND FOLOSIREA EI

in cazul unor anumite marfuri, transmiterea de céatre
vanzator a documentatiei tehnice cumparatorului determina
insasi utilizarea acestora.

a) Transmiterea documentatiei tehnice de catre vinza-
tor, cumparatorului. in functie de natura marfurilor -- de
reguld produse tehnice —, partile stabilesc prin contract
documentatia tehnica pe care vinzatorul trebuie sa o puna
La dispozitia cumpdratorului. Fatd de importanta pe care
0 prezinta documentatia tehnica in buna utilizare a mar-
furilor livrate, C.G.L—C.AE.R. 1968/75 reglementeaza
detaliat obligatiile vinzatorului. dupa cum urmeaza: L
Daca in contract nu s-a stabilit ce fel de documentatie
tehnica (desene tehnice, specificatii, instructiuni de Tntre-
tinere si exploatare, de monitaj etc.) trebuie sa predea van-
zatorul in executarea contractului, nici numarul seturilor,
nici modalitatea si termenul de predare a acestora, vinza-
torul trebuie sa pund la dispozitia cumparatorului docu-

mentatia tehnicd conform practicii existente in sectorul
industrial respectiv din tara vinzatorului si n astfel de

termene ca aceasta sa asigure folosirea normalda a masini-
lor si/sau utilajelor, punerea lor in functiune, intretinerea
lor, precum si reparatiile curente. 2. Documentatia tehnica
trebuie sa fie intocmitd in asa fel ncit sd asigure posibi-
litatea utilizarii normale a masinilor si/sau a utilajelor n
productie, iar la instalatii complexe, efectuarea montajului
— dacad contractul nu prevede ca lucrdrile de montaj vor
fi efectuate de vinzator —, punerea lor in functiune, ex-
ploatarea si intretinerea lor in procesul de exploatare, pre-
cum si reparatiile curente. 3. Documentatia tehnica trebuie
sa fie intocmita in limba convenitd prin contract. 4. in do-
cumentatia tehnica trebuie sd fie indicate numerele cores-



punzdtoare ale contractului, ale comenzii si ale partizii. 5.
Documentatia tehnicd prevazuta in contract, care se ex-
pediazd odatd cu marfa, trebuie sa fie ambalata in hir-
tie impermiiabila sau intr-un alt mod care s-0 fereascd de
deteriorare, care ar puitea surveni in timpul transportului
marfii. 6. Daca prin contract nu s-au stabilit termenele de
predare, de vinzator catre cumpardtor, a desenelor funda-
tiillor sau a sarcinilor de constructie ori a datelor necesare
pentru proiectarea fundatiilor, aceste termene vor fi ulte-
rior copvenite de parti". (§ 24).

b) Folosirea documentatiei tehnice. Fatd de faptul cd do-
cumentatia tehnica transmisa cumpdratorului poate con-
stitui un veritabil drept de proprietate industriala a vin-
zatorului (inventie brevetatd sau sub forma de know-how),
prin contract se stabileste regimul juridic al acesteia, res-
frectiv limitele de folosire a ei de cdtre cumpdrator. Le-
gat de acest aspect al documentatiei tehnice, C.G.L—
C.AER. prevede urmatoarele: ,1. Dacd prin contract nu
.s-a stabilit altfel, vinzatorul pastreaza dreptul exclusiv asu-
pra documentatiei tehnice transmise cumparatorului. 2.
Cumpdrdtorul are dreptul sd foloseascda documentatia teh-
nica ce i se pune la dispozitie, asupra careia vinzatorul
pastreaza dreptul exclusiv, sau sa permita folosirea aces-
teia numai pe teritoriul tarii sale si numai pentru intre-
tinerea masinii si/sau utilajului pentru care s-a transmis
aceasta documentatie, pentru exploatarea si repararea a-
cestora (inclusiv fabricarea pieselor de schimb necesare
pentru reparatii). 3. Documentatia tehnica predata conform
contractului nu poate fi publicata. 4. Tn cazul rezilierii con-
tractului, documentatia tehnicd transmisa cumpadratorului
de cdtre vinzator trebuie sd fie restituita fara intarziere
la cererea acestuia, dar nu mai tirziu de trei luni din
ziua rezilierii contractului. 5. Daca marfa se executa dupa
documentatia tehnicd a cumparatorului, prevederile respec-
tive din prezentul paragraf se extind asupra raporturilor
dintre parti cu privire la documentatia tehnica". (§ 25).

73. GARANTAREA CALITATII MARFURILOR
LIVRATE

Specific vinzarii internationale de marfuri de utilizare
indelungatd este garantarea calitatii lor, element esential
al competitivitatii.

a) Termenele de garantie — conditii. Clauza de garantie
implicd in mod necesar stabilirea unei perioade de ga-
rantie Tnauntrul cdreia vinzatorul raspunde pentru .vicii.
Stabilirea acestei perioade in contracte se poate face prin
folosirea unor criterii legale sau a unor criterii conventio-
nale fixate prin acordul partilor. Conditiile generale de li-
vrare CAAE.R. 1968/75 § 29, stabilesc termene de garantie
pentru unele marfuri. Pentru toate celelalte marfuri ne-
specificate Tn Conditii, termenele de garantie urmeaza sa
se stabileasca prin contract de cdtre cei doi parteneri. Sint
stabilite termene de garantie pentru: produse mecanice
fine si articole optice, 9 luni de la data livrarii ; masini si
aparate de scris, 12 luni din ziua punerii in functiune,
insa nu mai mult de 15 luni de la data livrdrii; masini
grele si utilaje mani, 12 luni din ziua punerii Tn functiune

dar nu mai mult de 24 luni de la data livrarii ; pentru
instalatii complexe, termenele de garantie se prevad a fisi
mai lungi, convenlndu-se asupra lor prin contract. in Con-
ditiile generale de livrare C.E;E—O.N.U, clauza de ga-
rantie este prevazuta prin inscrierea unor prevederi refe-
ritoare la conditiile de garantie ; perioada de garantie este
stabilita in luni, urmind ca partenerii sa concretizeze a-
ceste perioade prin contract. De asemenea, Conditiile ge-
nerale de livrare amintite prevad posibilitatea pentru parti
de a prevedea in contracte o duratd de zile de utilizare a
marfii, precum si o reducere a perioadei de garantie, in
cazul unei utilizdri peste durata zilnicd stabilita.
De reguld, garantia acordatd de vinzator se materiali-
zeaza in certificatul de garantie privind calitatea marfu-
rilor, care se elibereaza dupa livrare, odatd cu documen-
tele de plata. Pe tot parcursul perioadei de garantie, vinza-
torul raspunde pentru calitatea marfii, in special pentru
calitatea materialelor Tntrebuintate la fabricarea acesteia,
pentru constructia masinilor si a utilajelor (daca utilajele,
masinile etc. nu sint fabricate dupd desenele cumparato-
rului), precum si pentru acele caracteristici ale  marfii
care sint convenite prin contract. Potrivit C.G.L—C.AE.R.
1968/7'5, § 35, ,,in cazul repardrii sau fTnlocuirii marfurilor
defecte ori a partilor .de marfa defecte, termenul de ga-
rantie pentru utilajul sau pentru masinile de bazd se pre-
lungeste cu timpul cit utilajele sau masinile nu au putut
fi utilizate din cauza defectelor ivite". Aceleasi conditii
generale prevad, la § 34, ca vinzdtorul nu poartda raspun-
dere pentru garantie, dacd dovedeste ca defectele consta-
tate nu au aparut din vina sa, ci s-au produs indeosebi ca
urmare a efectudrii montajului, repararii utilajelor ari
masinilor in mod necorespunizdtor de catre cumparator, din
cauza nerespectarii instructiunilor de exploatare si de in-
tretinere, precum si a modificdrilor efectuate de cumpara-
tor la utilaje si masini.

b) Garantii privind piesele de schimb — obligatia de li-
vrare. Tn contractele de vinzare internationald partile sta-
bilesc termene de garantie si pentru piesele de schimb,
precum si obligatia vinzatorului de a le livra cumparato-
rului. Cu privire la acest aspect al garantiilor de calitate,
C.G.L—C.AE.R. 1968/75, prevad urmdtoarele; Dacd prin
contract nu s-a stabilit altfel, termenele de garantie pen-
tru piesele de schimb livrate impreund cu masinile sau
utilajele expird odatd cu termenele de garantie pentru a-
ceste masini si utilaje. (§ 36). ,1. Garantia pentru piesele
de schimb de uzurd rapida livrate se stabileste de comun
acord Tntre vinzator si cumpardtor, tinindu-se seama de
practica internationala. Garantiile convenite se prevad in
contract. 2. La cererea cumparatorului, dacd in contract nu
se prevede altfel, vinzatorul trebuie sa asigure, pe Tntrea-
ga perioadda de garantie convenitd pentru masini i uti-
laje, livrarea pieselor de schimb de uzurd rapidd pentru
care nu a fost acordatd garantie sau al caror termen de
garantie este mal mic decit termenul de garantie al masi-
nilor si utilajelor de baza, In cantitati care se stabilesc ti-
nindu-se seama de exploatarea normald a acestor masini

sau utilaje si de utilizarea normald a acestor piese de
schimb. Dacd valoarea acestor piese de schimb nu este

Inclusa in pretul masinilor sau al utilajelor, piesele de
schimb se livreazd contra unei plati suplimentare”. (§ 37).



74. FORMULAREA RECLAMATIILOR — TERMENE $I
MODALITATE DE SOLUTIONARE

Daca regula generala este ca ultimul act al derularii Il
reprezintd primirea marfurilor si plata pretului de catre
cumparator, mai sint si unele cazuri in care executarea
contractului se prelungeste cu incd o faza, de nedorit
pentru vanzator — solutionarea reclamatiilor privind can-
titatea si calitatea marfurilor livrate.

a) Formularea reclamatiilor de catre cumparator

— termene. Reclamatiile privind calitatea sau can-
titatea marfurilor livrate trebuie sd fie facute
de cumpdrator in conditiile si in termenele pre-
vazute In  contract. C.GL—CAER. 1068/75, Ila
§ 72, prevad: 1. Reclamatiile pot fi formulate :
a) cu privire ta calitatea marfii — Tn decurs de 6 luni de
la data livrarii ; b) cu privire la cantitatea marfii — in

termen de 3 luni de la data livrdrii; c) cu privire la
marfurile pentru care se acordd garrntie — Tn maximum
30 de zile de la expirarea termenului de garantie, cu con-
ditia ca defectele sa fie descoperite in cursul perioadei de
garantie. 2. Reclamatiile referitoare la calitatea si cantita-
tea legumelor si fructelor proaspete perisabile trebuie for-
mulate in termene mai scurte decit cele prevazute la li-
terele a) si b) de la punctul 1 al prezentului paragraf.
Termenele concrete pentru prezentarea reclamatiei la a-
ceste marfuri se stabilesc prin contract. 3. Neprezentarea
reclamatiei in termenele mentionate ta punctul ! din pre-
zentul paragraf sau stabilite in conformitate cu punctul 2
din prezentul paragraf priveaza pe cumparatori de drep-
tul de a se adresa arbitrajului”. Intr-un dosar solutionat
de Comisia de arbitraj de la Bucuresti s-a constatat ca
rectamatia remisa vinzatorului a fost facuta cu incalcarea
termenului prevazut in textul citat mai sus. Prin Hota-
rarea nr. 34/1078 s-a statuat cd nerespectarea dispozitiilor
§ 72—73 din C.G.L—CA.E.R. privind forma si termenul
in care trebuie facute reclamatiile atrage respingerea ac-
tiunii reclamantului, acesta fiind decazut din dreptul de a
se adresa arbitrajului. O problema deosebitd o constituie
reclamatiile privind cantitatea marfurilor constatate la
destinatie, cu privire la care conditiile generale mentionate,
la § 73, prevad urmdtoarele: ,1. in cazul in care din im-
prejurdrile caiuzei nu este clar cine trebuie sd poarte ras-
punderea pentru lipsurile cantitative si calitative ale mar-
fii (carausul ori expeditorul marfii) sau cind este posi-
bila raspunderea amindorura, iar rectamatia se formulea-
zd fatd de cdrdus, cumpdrdtorul, pentru a nu pierde drep-
tul de a formula reclamatia fatd de vinzator ca urmare a
depasirii termenului, trebuie n limitele termenelor de pre-
zentare a reclamatiilor cdtre vinzator, sa-i comunice cd a
formulat reclamatia fatd de cdrdus. 2. Daca din explicatii-
le cardusului sau din hotdrirea instantei judecatoresti reiese

ca expeditorul marfii trebuie sd raspunda pentru preten-
tia respectivd, cumpadratorul este obligat sa trimitd vin-
zatorului, fara intarziere, dupa primirea de la caraus a
comunicarii de respingere sau a hotararii instantei jude-
catoresti, documentele justificative ale reclamatiei, Tmpreu-
na cu o copie de pe scrisoarea carausului sau de pe hota-
rirea instantei judecdtoresti. In acest caz, reclamatia se
considera prezentatd ta termen". Reclamatiile te formu-

leaza in scris si trebuie sa contind toate elementele nece-
sare vinzatorului sa identifice partida de marfa la care se
refera si in ce anume constau defectiunile sau lipsurile
cantitative. De asemenea, ele trebuie sa fie Tnsotite de
acte doveditoare Tntocmite potrivit prevederilor din con-
tract.

b) Termenele de solutionare a reolamatiilor de catre
vinzator. Celeritatea operatiunilor comerciale internatio-
nale impune ca solutionarea reclamatiilor sa se faca in-
tr-un termen cit mai scurt, motiv ce determina partile sa
inscrie in contract termene care, in functie de natura mar-
furilor, variazd intre termene calculate in ore, in cazul
marfurilor perisabile si termene care pot merge pina la
30—60 de zile. C.G.L—.C.AEE.R. 1968/75, 1la § 76, pct. 1, pre-
vad ca ,vinzatorul este obligat sa analizeze reclamatia
privind calitatea sau cantitatea marfii si sa raspunda cum-
paratorului asupra fondului reclamatiei (sa confirme acor-
dul pentru satisfacerea ei integrala sau partiala ori sa co-
munice refuzul de satisfacere integrala sau partiald) fara
intarziere, dar nu mai tirziu decit in cursul termenului
prevdzut in contract. Dacd un asemenea termen nu este
stabilit prin contract, atunci raspunsul asupra fondului re-
ctaimatiel trebuie sd fie dat de cdtre vinzator neintarziat. nu
mai tirziu de 60 de zile, iar in privinta uzinelor si a in-
stalatiilor complexe — 1n decurs de 90 de zile de la data
primirii reclamatiei de catre vinzator". Termenele de mai
sus pot fi prelungite de catre parti, la propunerea justifi-
catd a vinzatorului.

c¢) Consecintele nesolutionarii reclamatiilor in  termenele
stabilite. in raport cu cumparatorii din tarile cu economie
capitalistd, consecintele nesolutionarii reclamatiilor in ter-
menele stabilite sint cele prevazute in contract; de regulg,
in lipsa unui raspuns, partea nemultumitd de modul cum a
fost executat contractul se adreseazd, prin actiune, la arbi-
trajul comercial international ales de parti. In cazul par-
tenerilor din tari membre ale C.A.E.R. Conditiile generale
de livrare, la § 76, pct. 7, prevad urmatoarele : ,Dacéd vinza-
torul nu va,da raspunsul asupra fondului reclamatiei n
termenul prevazut la punctul 1 al prezentului paragraf, iar
cumparatorul se va adresa arbitrajului Tnainte de primirea
raspunsului, taxele de arbitraj se suporta de vinzator indi-
ferent de solutia litigiului”. Punctul 3 al paragrafului ci-
tat prevede ca in situatia in care in interiorul termenului
de solutionare a reclamatiei ,daca vinzatorul a facut pro-
punerea de prelungire a acestui termen, iar cumparatorul
nu a fost de acord si se va adresa arbitrajului, problema
taxelor de arbitraj va fi rezolvata de catre arbitraj. 1in

functie de solutia litigiului". Tn practica intreprinderilor
noastre de comert exterior, sint destul de frecvente cazu-

rile in care nu se dau raspunsuri in cadrul termenelor
de,solutionare a reclamatiilor. Ca urmare, chiar dacd ac-

tiunea cumparatorului-reclamant se respinge, taxele de
arbitraj ramin in seama piritului. Cum asemenea cheltuieli
in valuta sint determinate de neglijenta in serviciu a co-
mencialistului caruia Ti revenea obligatia sa raspunda la re-
clamantie sau sd ceard un nou termen de la cumparator,
obligatie neindeplinita, contravaloarea in lei a valutei pla-
tite urmeaza sa fie imputata in sarcina acestuia.
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d) Modalitati de solutionare pe cale amiabila a reclama-
tillor privind calitatea marfurilor livrate. Practica, uzantele
si unele reglementari internationale au statuait o serie de
modalitati de solutionare a reclamatiilor formulate de cum-
paratori, in functie de natura lor. Astfel, in cazul lipsurilor
cantitative dovedite ca fiind produse din culpa vinzatorului,
‘acesta este obligat sa livreze Tn completare marfurile lipsa,
sau sa restituie contravaloarea lor, dupa caz. in situatiile
in care reclamatiile se refera la calitatea marfurilor moda-
litatile de solutionarea lor pe cale amiabild sTnt; acordarea
de bonificatii, Tnlaturarea defectiunilor semnalate, Tnlocuirea
marfurilor defecte, cu altele bune. Cu privire la aceste as-
pecte ale executarii contractelor, C.G.L.—C.A.E.R. 1968/75,
la § 75 prevad: ,1. La prezentarea reclamatiei cu privire
la cantitate, cumparatorul are dreptul sa ceara fie llvrayea
cantitatii lipsd, fie restituirea sumei platite pentru cantita-
tea de marfa lipsa. 2. La prezentarea reclamatiei cu pri-
vire la calitate, cumparatorul este in drept sa ceara fie
inlaturarea defectelor constatate, fie o bonificatie. 3. in
cazul in care cumparatorul cere inlaturarea defectelor,
vinzatorul trebuie sd repare fara intirziere, pe contul
sau, defectul sau sda Tnlocuiasca marfa defectd. 4. in ca-
zurile indicate la punctul 3 din prezentul paragraf, daca
marfa nu poate fi utilizatd conform destinatiei pina la
nldturarea defectului, cumpardtorul este in drept sa ceara
vinzatorului plata de penalitati ca pentru ntirziere» in li-
vrare, in cuantumul prevazut la § 83, calculate de la data
prezentdrii reclamatiei pind la data Tnlaturarii defectului

intrebari si - raspunsuri

< IONEL SERGIO FLORIN — Bo-
tosani, solicitd lamuriri cu privire la

care in perioada de 8 ani si 8 luni,
unitatea creditoare a_ facut cereri de

sau pina la data livrarii unei alte marfi' in schimbul ce-
lei defecte. Valoarea penalitdtii pentru o partidd sau o
unitate de marfa nu poate depasi insa 8% din valoarea
marfii defecte sau a partii de marfa defectd care urmeaza
sa fie reparata sau Tnlocuitd, inclusiv penalitatea pentru
intirziere Tn livrare, dacad o astfel de intirziere, a avut loc
si penalitatea a fost deja calculatd. 5. Tn cazul in care
partile convin o bonificatie pentru marfa in locul Tnlatu-
rarii defectului, la convenirea cuantumului bonificatiei
partile trebuie sa convind daca suma penalitatii calculate
sifsau platite in conformitate cu punctul 4 din prezentul
paragraf se include Th suma bonificatiei sau bonificatia se
plateste peste aceasta penalitate. 6. Daca partile au conve-
nit cuantumul bonificatiei, dar lipseste Tintelegerea lor
asupra faptului dacd penalitatea prevazuta la punctul 4
din prezentul paragraf se include Tn suma bonificatiei sau
bonificatia se va plati peste aceasta penalitate, In cazurile
in care prejudiciile efective suportate de cumparator ca
urmare a neutillzarll marfii pind in momentul convenirii
bonificatiei : sInt mai mici decit valoarea penalitatilor —

penalitatea calculatd si/sau platita se reduce la valoarea
prejudiciilor efective; sint mal mari decit valoarea pe-
nalitatilor — prejudiciile efective care depasesc valoarea
penalitdtilor sint platite de vanzator, cumpdratorului, daca
acest lucru este prevazut in acordul bilateral".

dr. Al. DETESAN

= ASOCIATIA LOCATARILOR Bd.
Magheru 32—36  Bucuresti.  Potrivit
revederilor art. 8 alin. 1 din Statu-

ul asociatiilor de locatari, _aprobat
prin_ Decretul nr, 387/1977, in cazul
cladirilor  proprietate  mixta, adica

proprietate socialistda si a unor per-

presciptia _dreptului de a cere execu-
tarea silitd. Potrivit art. 6 din Decre-
tul nr. 167/1958, dreptul de a cere e-
xecutarea silita Tn temeiul  oricarui
titlu_ executoriu se prescrie prin m-
plinirea _unui_termen de 3 ani, iar in
raporturile dintre unitatile sacialiste,
de un an. Prescriptia incepe sa curga
— in baza art. 7 din acelasi act nor-

mativ — de la data cind se naste
dreptul de a cere executarea silitd, a-
dica in cazul dv. — de la data ra-

minerii definitive a sentintei penale.
Prescriptia se intrerupe, potrivit art.
16. lit "¢ din_Decretul nr. 167/1958
rintr-un act incepdtor de executare.
onform Deciziei _de indrumare nr.
5/1966 a Plenului Tribunaluluj Suprem
cererea de executare adresata de uni-
tatea creditoare executorului judecdto-
resc are ca efect intreruperea prescrip-
tiei. Dupa intreruperea prescriptiei in-
Cepe sa curga un nou termen
de prescriptie de 3 ani _care
poate fi Tntrerupt printr-o nouad ce-
rere de executare.  Potrivit aceleiasi
decizii_ de indrumare, poprirea facuta
de unitatea creditoare sau numai ce-

rerea acesteia cdtre unitatea ter{ po-
prit are acelasi efect intrerupdator de
prescriptie, ca si cererea de executare.
Pe cale de consecinta, in cazul in

U

executare_ judecdtoriei (prin executo-
rul judecatoresc) ori cereri de popri-
re, prescriptia a fost mtreruP_ta. e-
bitul fiind personal, nu pot fi urma-
rite__bunurile altor persoane si nici
retributia sotiei.

= FABRICA MATERIALE RE-
FRACTARE — Dej, solicita lamuriri
cu privire la_cheltuielile de transport
in_cazul restituirii paletelor_plane tip
OFR pe care se livreaza caramizi. Po-
trivit art. 54 din Ordinul MATM nr.
96/1981, ,la restituire, paletele, slingu-
rile si accesoriile se predau_ franco
statia de Tncarcare”. Aceasta inseamna
ca 'unitatea beneficiara are_ obligatia
sa restituie  paletele si sd suporte
cheltuielile de transport pina la sta-
tia de Tncarcare a produselor.

= MOISE V. SERBAN — com.
Grindu jud. lalomita. Potrivit preve-
derilor art. 11 din Legea nr, 1/1970,
in cazul unei fuziuni sau absorbtii sau
al desprinderii unei _parti din patri-
moniul unei  organizatii_  socialiste,
personalul trecut la o alta unitate ca
efect al acestor operatiuni se consi-
derd transferat in Interesul serviciu-
lui. Trebuie sa va adresati la
U.J.C.AP. lalomita saulaD.PjM.0.AJS.
lalomita.

soane fizice (cum este catzul relatat de
dv.), in comitetul asociatiei va fi ales
ca membru cel putin un proprietar
persoana fizicd. Aceasta Thseamna_ ca
indiferent de numarul proprietarilor
persoane fizice cel putin unul va fi
ales in comitet. Binelnteles, ca aduna-
rea generald poate alege in comitetul
asociatiei si mai multi membri din-
tre proprietarii  persoane fizice, dar
nu are o asemenea obligatie.

= TEODORESCU VASILICA —
Bucuresti_ solicitd lamuriri cu privire
la repartizarea_ cheltuielilor comune,
Cheltuielile privind consumul de apa
se repartizeaza proportional cu numa-
rul persoanelor, ‘indiferent de numarul
zilelor din cursul unei luni, in_care
acestea au_fost prezente la domiciliu.

Cheltuielile privind consumul _ de
gaze pentru bucdtarii si spalatorii se
repartizeaza dupa numarul de persoa-
ne care folosesc instalatiile respective.

« INTREPRINDEREA comercia-
1a DE STAT MIXTA, Tirgu Secu-
iesc. — Obiectele de inventar de mi-

ca valoare sau de scurtd duratd, a-
flate in folosintd, care si-au Tndepli-
nit durata de serviciu normata si nu
se mai pot folosi, fiind uzate 100 la



sutd, n procesul de productie, se scot
din gestiune In conformitate cu pre-
vederile normelor metodologice pri-
vind contabilitatea unitdtilor econo-
mice, aprobate prin Ordinul ministru-
lui finantelor nr. 595/1970, date in a-
Ibcarea H.C.M. nr. 1885197(1.  Pen-
tru scoaterea din uz a obiectelor de
inventar, echipamentului si materiale-
lor de protectie date n folosinta se
completeazd formularul ,,Proces-verbal
de scoatere din uz* — cod 14—27,
cu_aprobarea conducerii_unitatii, fara
a intra n prevederile Decretului nr.
49/1982.

= C. MUNTEANU, _Bucuresti. —
De reducerea unei parti din contribu-
tille datorate pentru fntretinerea co-
eulor_ in gradinite, prevazutd la art.

din Decretul nr. = 651982, pot be-
neficia si_ parintii ai caror copii sint
inscrisi  in alte gradinite decit cea
organizata de unitatea in" care-si des-
fasoara activitatea.

= STEFAN DOVI, Brasov. — Art.
16 din_Legea nr. 1/1970 prevede ca in
cazul in care unitatea a Tntocmit ac-
tiune penala_Tmpotriva unei _persoa-
ne, aceasta fiind trimisa in judecatad
entru fapte penate, incompatibile cu
unctia detinuta, conducerea  unita-
tii are obhga’ua sa-fl suspende  din
functie. Pe fimpul suspendarii nu se
platesc drepturile de retribuire sinici
alocatia de stat pentru copii. In ca-
zul achitarii, persoana respectiva are
dreptul la plata retroactiva a tuturor
sumelor ce i s-ar fi cuvenit in pe-
rioada suspendarii. Daca a intervenit
o condamnare (ramasa  definitiva)
persoana in cauzd nu mai are nici
un drept.

= TOADER MIRON, Cluj-Napoca. —
In anii 1979-—1980 ati ocupaat o func-
tie.. pentru care n-ati indeplinit con-
ditiile de_vechime in " specialitate. Da-
ca puteti dovedi cd ati fost numit in
functia ~ respectivd (sau delegat pe
aceasta functie), va puteti ~ adresa
organului de jurisdictie a muncii din
unitatea undé ati lucrat pind la 31
mai 1980 solicitind, Tn b aza art. 176
din Codul  muncii, diferenta de re-
tribuire _cuvenita. Trebuie observatca
nu existd _un prejudiciu pentru uni-
tate, intrucit afi prestat efectiv mun-
ca in functia respectiva.

= EMANOIL ONICAL, Danicei, Vil-
cea. — Legea n>r. 57/1974 nu prevede
posibilitatea _ca la revenirea dv. 1in
mvatamint sa vi se stabileasca o re-
tributie mal mare decit aceea pre-
vazutd pentru functia la care urmea-
zda sa reveniti, cu vechimea de 30
de ani. Tn alte unitati din economie
unde se aplica un alt sistem de re-
tribuire (de pilda, n unitdtile econo-
mice, ale administratiei de stat etc.),
Decretul nr. 100/1979 prevede posibi-
litatea — in cazuri similare — sta-
bilirii unei retributii apropiate sau

|
cel. mult egale cu aceea —avutd an-
terior treceril in alta functie, fara sa
se poata insa depasi retributia ma-
Xima prevazuta pentru noua functie.

© MARTIN MAG, Simleul Silvani-
ei, Salaj. — Potrivit ari. 8 din Legea
nr. 1/1970, privind organizarea si dis-
ciplina  muncii in unitatile socialiste
de stat, persoana care a_lucrat in-
tr-o unitate, pe baza aceluiasi contract
de munca Incheiat pe perioada nede-
terminatd, are vechime neintrerupta
n aceeasi unitate. Din scrisoarea dv.
rezultd cd unei persoane i S-a_ Sus-
endat contractul de munca si cd,
la ncheierea suspendarii, persoana
in_cauza a reluat munca _pe baza a-
ceduiasi contract de munca. Tn aceasta
situatie _beneficiazd de recunoasterea
vechimii neintrerupte in munca "si n
aceeasi unitate. Perioada in care con-

tractul de munca a fost suspendat
nu se include, insa Tn vechimea in
muncd si nici Tn vechimea neintre-
rupta.

® ARPAD LENART, Satu Mare. —
Acordul global se aplica in conditiile
si_ cu respectarea prevederilor art. 12
din Legea nr. 57/197'4, astfel cum a
fost modificatd prin Legea nr. 4/
1978. in_principiu,  intregul personal
din atelierele de projectare_poate fi
retribuit dupd aceasta forma de retri-
buire, inclusiv economistii care par-
ticipa la elaborarea Tlucrérilor prin

Tntocmirea devizelor de antecalcul si'

postaalcul, si la celeilalte calculati! din
diferitele faze de cercetare sI pro-
iectare. Organul ierarhic superior este
competent sd examineze situatia, spe:
cifica a unitatit unde lucrati”si ~ sa
propuna — eventual — _ consiliului
stiintific, reexaminarea deciziei sale.

= FRANCISC SVISCSA, Vulcan. —
Concediul_de odihnd de care ati be-
neficiat n anul 1979 (25 august —
13 septembrie) dupa absolvirea scolii
de maistri corespunde reglementarilor
in wqoare la_acea data. .

@ TON ARGINTEANU, Focsani. —
Pentru a vi se recungaste vechimea
neintreruptad in muncd si _Tn _aceeasi
unitate, este necesar sa obtineti o do-
vada din care sd rezulte ca la_ data
de 1 iulie 1962 a fost desfiintatd acti-
vitatea de proiectare si_ organizare a
teritoriului, n cadrul raionului  Foc-
sani. Eventual, puteti obtine o aseme-
nea dovada chiar de la Oficiul de
proiectare si de organizare a terito-
riului Galati, respectiv de la unita-
g{eav care a preluat activitatea respec-
Iva.

9 IUSTIN PREDESCU, Rm. Vilcea.
— Munca peste durata normala poate
sa fie _prestatda in situatii deosebite,
in legdtura cu interesele productiel
si ale muncii (art. 119 din  Codul

muncii). Munca peste durata normald
poate fi prestatda pind la 120 ore pe
an, pentru o persoand, pe baza apro-
barii prealabile a centralelor, minis-

terelor si celorlalte organe centrale, co-
mitetelor  executive  ale consiliilor
%opulare_ judetene si ai _municipiului

ucuresti,” cu acordul uniunilor  sin-
dicatelor de ramurd. in art. 120 se
prevede_ca orele suplimentare se com-
Be_nseaza cu timp liber corespunzator.
in scrisoarea dv. nu rezultd daca a-
probarea prestarii orelor suplimenta-
re s-a facut cu respectarea condi-
tillor mai sus _prevdzute. Nerespecta-
rea lor atrage raspunderea disciplinard
a celor ce au_fincdlcat-0. Neexistind
prejudiciu — 1in situatia relatata de
dv.”— nu este cazul sd vi se impute
sumele reprezentand  retributia pen-
tru timpul liber corespunzator orelor
suplimentare prestate si pe care te
dovediti cu acte.

= CONTABILI C.Al'., Osica de
Sus, Olt. — in Ipoteza in care afi
lucrat in cooperativa_pe baza unor
contracte de munca, fiind retrilbuiti cu
retributia prevdzutd pentru contabili
(nu cu norme conventionale), iar u-
nitatea a varsat Tn perioada execu-
tarii contractelor cota de asigurari
sociale, aveti dreptul sda vi se recu-
noasca vechimea in muncéd pentru pe-
rioada lucratd, astfel cum se prevede
in art. 9 din Legea nr. 3/1977. Aceasta
vechime se inscrie — obligatoriu —

n

n carnetele de munca.

= EMILIA BOBE, Alexandria. —
Inginerul aflat Tn anii 1 si Il de ac-
tivitate face parte, ca si _restul per-
sonalului ou studii superioare, din
categoria_personalului tehnic de exe-
cutie, avind aceleasi conditii de a-
cordare a retributiei prevazute pen-
tru aceasta categorie de personal, A-
ceastd_reglementare este stabilita n
art. 34—49 din Legea nr. 57/1974,
astfel cum a. fost modificata prin
Legea nr. 4/1978.

< MIRCEA GH. VODISLAV, TI-
cleni, Gorj — Conform prevederilor
alin. (3) a ari. 33 din-Legea nr. 57
1974 (astfel cum a fost “modificata
prin Legea nr. 4/1978), numarul per-
sonalului incadrat la "ultima gradatie
nu poate depasi 5—8% din "~ totalul
personalului Tncadrat pe gradatii din
cadrul fiecdrei unitati. La alin. (2) al
aceluiasi articol se prevede cd trece-
rea la gradatia ultimda (a 6-a sau a
7-a dupa caz) se poate face exceptio-
nal sl numai cu confirmarea organu-
lui lerarhic superior al unitdtii. Tre-
cerea la gradatiile 5—6 si 7 se poate
face numai n limitele cotei de 10%
din numadrul rezultat din aplicarea
procentului de pina la 30% din tota-
lul personalului incadrat pe gradatii.
Legea nr. 4/1978 nu prevede o dero-
gare pentru personalul care la data
aplicarii (1 ianuarie 1979) era finca-
drat la ultima gradatie, devenita pen-
ultima Tn urma modificarii Legii nr.
57/1974.



mutul

intreprinderea

DE AVIOANE DIN BUCURESTI

. Amplasatd pe una dintre cele_mai mari platforme
industriale din tara noastra (Bdaneasa), Intreprin-
derea de avioane din Bucuresti si-a fnceput activita-
tea cu peste trei decenii Tn urma sub denumirea de
Atelierele de reparat masini volante sau intreprin-
derea_de reparatii material aeronautic. Continuind
traditia vechilor fabrici de avioane din Roménia ca
E.T. si .CAR. — Bucuresti, LAR. — Brasov si
ASTRA — Arad, aceste ateliere au evoluat an de an,
devenind o importantd unjtate economicd a indus-
triel noastre constructoare de masini. )

in prezent, Tntreprinderea de avioane din Bucu-
resti_executa reparatii pentru toate tipurile de avioa-
ne si elicoptere, precum si reparatii pentru motoare
cu piston si cu reactie ce echipeaza elicopterele si a-
vioanele din dotare.” Beneficiind de_conditii tehnice
excelente, de cele mai moderne utilaje si tehnologii
$i de un colectiv cu bogata traditie in domeniul aero-
spatial, intreprinderea de avioane Bucuresti a tre-
cut 'si la constructia de avioane de transport si utili-
tare ca: IAK-11, 'IAK-18, AN-24, AN-2. M-4." IL-14
IL-18 sau 1AR-813, 1AR-818, IAR-821, IAR-822 etc.
intreprinderea de avioane din Bucuresti s-a  facut
cunoscutd pe plan mondial pentru realizarile 1n
marea serie de avioane de turism si_comert ,Islan-
der". sau alte tipuri de aeronave utilitare, sanitare,

de turism si postd, agriculturd. Un moment deosebit
in diversificarea constructiilor de aeronave este cel
din 1969, cind Intreprinderea de avioane Bucuresti a
lansat constructia avionului de turism si transport

usor BN 2, Islander". . o
In ziua d’g 27 august 1982 a avut loc in Capitala
0 importantd premierd a industriei noastre aeronau-
tice : lansarea primului avion de linie,. ROMBAC
1—11, construit la Tntreprinderea de avioane Bucu-
resti — Baneasa. Aceasta noua realizare de prestigiu
demonstreaza cu elocventa Tnalta calificare si com-
petentd a inginerilor, tehnicienilor si muncitorilor
de la ‘aceastd Intreprindere. ~ )
ROMBAC 1—11 este destinat atit transportului de
pasageri, cit si de marfuri, el facind parte din clasa
mediu-curier ‘seria 500, cu o autonomie de zbor de
250.0—3009 km si o capacitate de 119 locuri. Dotat
cu aparatura ultramoderna si realizat la un Tnalt

nivel, aparatul are o viteza de croaziera de 850 km/
ord si zboara la o altitudine de 10000 m. Este echi-
pat cu 2 motoare Spey 512 cu reactie, asigura un
zbor agreabil in deplind securitate si n conditii de
un Tnalt grad de confort.

lon VASILESCU



