ghidul lucrdtorului de comert exterior

Fundamentarea deciziei de constituire
a societatilor mixte

Realizarea unei activitati _eficiente din punct de vedere
economico-financiar constituie unul din principalele con-
siderente avute in vedere la luarea deciziei privind Infiin-
tarea societatilor mixte, atit de investitorii, din tarile so-
cialiste cit_si de cei din tarile capitaliste. Aprecierea efi-
cientei activitdtii societatilor mixte ce turneaza a fi con-
stituite, presupune, alegerea unor indicatori adecvati, care
sa reflecte raportul dintre efortul depus si rezultatele
obtinute.  Tn_continuare prezentam pe scurt citiva indica-
tori utilizati in practica internationala la aprecierea efi-
cientei economico-financiare_participdrii la societatile
mixte de productie. Consideram cad prezentarea unor in-
dicatori din practica internationalda poate interesa, in ve-
derea documentarii, pe specialistii care activeazd in do-
meniu.

Luarea deciziei privind constituirea de societdati mixte
de productie in strdindtate de catre firmele din_ tarile
capitaliste dezvoltate se bazeaia in principal pe utilizarea
avantajelor existente n tarile in curs de dezvoltare, de-
curgind din nivelul redus > salariilor, taxelor si impo-
zitelor, existenta unor resurse de materii prime locale,
mai ieftine decit cele de pe piata tarilor capitaliste dez-
voltate. - .

lata de ce un prim indicator utilizat curent in practica
de cdtre firmele vestice la fundamentarea deciziei privind
constituirea societdtilor mixte este ,Ponderea fortei de
munca n valoarea productiei”, exprimat prin raportul :

Cheltuielile cu personalul

------- —X 100, unde : '
Valoarea productiei ) B

— Cheltuielile cu personalul sint compuse din : salarii,
ajutoare si indemnizatii de diverse feluri, comisioane pen-
tru personal, remunerarea administratorilor giranti si aso-
ciati, asimilata cu salariile_(exclusiv tantiemele si jetoanele
de prezentd), diverse sarcini auxiliare si cheltuieli sociale
— toate stabilite pe durata unui an ; )
_— Valoarea productiei_obtinutd sau prevazutad a fi ob-
tinutd. care se determina prin adunarea la pretul obtinut
din vinzarea bunurilor si a serviciilor produse pe_ timp de
_an, a valorii adaugate anuale, ca si a_productiei auxi-
lare (exceptie fac redeventele pentru licente), lucrarilor
executate de firma pentru ea insasi, lucrarilor si serviciilor
ieimpozabile (pe durata unui an.) si a diferentei lor pro-
venind din variatia in valoare brutd a stocurilor de pro-
iuse finite si semifabricate si a produselor si lucrarilor in
-urs de executare la sfirsit de an.

Acest indicator se exprima sub forma procentuald, in-
estitia Tn tarile n curs de dezvoltare fiind apreciata ca

Supliment La

OEtimé sentru acele ramuri_industriale in care ponderea
cheltuielilor cu personalul din valoarea totala a productiei
este mare. (De reguld, se considerda ca aceasta pondere
trebuie s& depaseasca  30%, bineinteles in corelatie cu
urmatorul indicator). ) ) ) ) .

Ca urmare a unui studiu fntreprins cu citiva ani_in_urma
de Compania Internationalda pentru Dezvoltare Regionald
(C.LD.R) din Franta (un organism creat pentru stimula-
rea investitiilor franceze in strdindtate), s-a stabilit ca
acest indicator atinge valori ridicate pentru urmatoarele
ramuri _industriale : bijuterie si giuvaergerie — 34,6%, in
industria Tncaltamintei — 34,5%, Tn marochiindrie si piela-
rie — 33,7%, in productia de echipament usor pentru pre-
lucrarea metalelor — 33,1%, Tn industria confectiilor —
33% etc, ) ) .

Un_alt Indicator, deosebit de important pentru luarea
deciziei privind participarea la o societate mixtad de pro-
ductie este ,,Nivelul salariului mediu pe angajat”, expri-
mat prin raportul :

Cheltuieli cu personalul
X , unde :

Mérimea totald a efectivului (de personal) =
~— Cheltuielile cu personalul se determina la fel ca la
indicatorul precedent, iar = .
— Marimea totala a efectivului (de personal) determinat
ca, numarul mediu total de angajati ai viitoarei societati
mixte (personal TESA, muncitori i personal de_conducere,
atit propriu cit si_ de pe piata locala) pe perioada unui
an de activitate. (De mentionat ca pot fi facute si calcule
separate pentru_personalul propriu si respectiv pentru cel

angajat de dpe Ela'ga locald.) _ . R
cest indicator se exprima_sub forma unei sume in va-
lutd si este considerat ca fiind optim pe masurd ce va-
loarea sa absoluta este mai mica. Astfel, din punct de ve-
dere al investitorilor francezi el trebuie sa fie inferior
sumei de 25000—30000 FF (cca. 4000—5000*) anual. Din-
tre ramurile economice ale tarilor in curs 'de dezvoltare
n care acest indicator atinge valori optime_pot fi_mentio-
nate : industria confectiilor,” industria incaltamintei, maro-
chindriei _si pieldriei, industria jucariilor si a materiale-
lor sportive etc. L o Lo

Pentru stabilirea oportunitatii ~ infiintarii  societatilor
mixte, se foloseste de firmele vestice si indicatorul ,Vo-
lumul’_capitalurilor investite la mia de unitati monetare
vinzari" care se exprima in metodologia finandar-conta»-
bila, prin raportul :

Volumul capitalului propriu Investit

- oo - - X 100, unde:
Cifra de afaceri minus impozitul )

— Volumul capitalului propriu investit reprezintéd totalul
capitalului propriu_varsat conform bilantului,, pe perioada
unui an de exercitiu financiar (constind din capital, rezer-
ve, obligatiuni, subventionari etc-), iar )

— Cifra de afaceri minus impozitul reprezintd insuma-
rea valorilor anuale ale vinzarilor de marfuri si produs»
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finite, lucrdrilor efectuate, prestarilor de servicii si vinza-
rilor de deseuri_si ambalaje recuperabile (in metodologia
noastra contabila cifra de afaceri reprezinta valoarea pro-
ductiei marfa vindutd si incasatd). ) )

Acest indicator se_exprimg sub forma unui procent Si
are o valpare optima pe masura ce ponderea capitalului
propriu varsat in volumul cifrei de afaceri este mai mica.

Dintre ramurile economice ale tarilor in curs de dez-
voltare unde acest indicator atinge valori optime, putem
mentiona, conform studiului C.I.D.R. amintit mai sus: indus-
tria confectiilor cu 540%u, industria Tncaltamintei cu 560%o,
marochindrie si pieldrie cu 580%o, industria articolelor de
uz casnic si a articolelor de birou cu 610%o, industria ju-
cariilor si a articolelor sportive cu 660%o, etc.

Un indicator, utilizat intr-o altd formad si de ntreprin-
derile noastre de comert exterior la fundamentarea deci-
ziei privind Tnfiintarea dé societati mixte de productie, este
»rermenul de recuperare a capitalurilor permanente”, ex-
primat prin raportul :

Capitaluri permanente

Rezultatul brut al productie minus cheltuielile cu per-
sonalul
unde i

— Capitalurile permanente sint constituite din totalul
capitalurilor proprii si al celor imprumutate pentru o du-
ratda _mai mare de un an. Capitalurile proprii constau
(dupéd deducerea eventualelor pierderi din perioada exerci-
tiului financiar) din : capital, rezerve, mobilizari cu ca-
racter de rezerve, alte mobilizdri, dintre_care mobilizarea
E)_entru pierderi si obligatiuni, subventiondri pentru achizir
tionarea echipamentelor etc., iar =~ o

— Rezultatul brut al productiei, minus cheltuielile cu
personalul constd din valoarea adaugata Srespectlv valoa-
rea nou creaté[) in decursul unui an, suplimentatd cu to-
talul subventiilor primite pentru productie, al redeventelor
incasate pentru brevete, licente etc. si_al veniturilor imo-
bilelor afectate de activitati neproductive si diminuata cu
cheltuielile anuale efectuate cu personalul si impozitele
si taxele anuale, cu exceptia taxelor vamale si a taxei asu-
pra valorii adaugate. s o )
~Acest indicator se exprimad in ani si este considerat de
firmele vestice ca optim, cind este mai mic de 3 ani.

latd Tn continuare citeva valori optime ale acestui indi-
cator pentru unele ramuri industriale din economia tarilor
in curs de dezvoltare, conform investitorilor francezi : —
in industria producdtoare de echipament usor pentru pre-
lucrarea metalelor — 2 ani, pentru un capital investit in
valoare de 15 milioane dolari in marochindrie si pielarie
— 2 ani, pentru un capital investit in valoare de 1,75 mi-
lioane dolari, in _industria confectiilor — 2 ani pentru un
capital investit n valoare de 2,25 milioane dolari etc.

_Un alt indicator utilizat de firmele vestice la luarea de-
ciziei de participare la ’societati mixte de productie in
straindtate, este : ,Ponderea capitalurilor investite Tn" apa-
ratul de productie”, exprimat prin raportul:

Capitaluri permanente
— [ o 100, unde !

Valoarea productiei
~ — Capitalurile permanente se determind la fel ca la
indicatorul precedent, iar ) . )

— Valoarea productiei a fost deja prezentatd anterior.

Acest indicator Tnregistreaza o valoare optima pe ma-
surd ce ponderea_ capitalurilor permanente investite Tn
productie este mai mica. El se prezinta sub forma unui
procent si este considerat de investitorii vestici ca fiind
acceptabil atunci cind se situeaza sub 30%. S

latd citeva exemple de valori optime ale acestui indi-
cator In unele ramuri Industriale din economia tarilor in
curs de_dezvoltare : — pina_la_20% in industria confectii-
lor, pina la 25% 1in industria incaltamintei si marochina-
riel. pina la_30% fin industria_bijutierd etc.

Un ultim indicator pe care il prezentam, utilizat de a-
semenea de catre firmele vestice la luarea deciziei de con-
stituire a societatilor mixte de productie, este ,,Aptitudinea
de a exporta”, exprimat prin, raportul 5

Valoarea exporturilor

- - - -----X 100, unde:
Cifra de afaceri minus impozitul
— Valoarea exporturilor reprezintd valoarea totald (ex-
clusiv_taxele) a vinzarilor de bunuri si servicii la exportul
societdtii mixte, pe timp de un an, care se compune din
suma valorilor vinzarilor de marfuri (exclusiv taxele), ale
lucrdrilor, prestatiilor de servicii si vinzarilor de deseuri
si ambalaje recuperabile, iar ) ) )
— Cifra de afaceri minus impozitul a fost deja anali-
zatd anterior. L . .
JAcest indicator se exprima sub forma unui procent, jar
nivelul sdu minim trebuie sa se situeze dupa pérerea in-
vestitorilor vestici, la peste 15%. ) )
Din acest punct de vedere, putem include conform in-
vestitorilor _francezi, intre ramurile atractive: industria
jucariilor si a materialelor sportive cu 27%, industria in-
caltamintei cu 24%, industria_bijutierd cu 21% etc.
Referindu-ne_la tara noastra trebuie aratat cd, mai ales
in cazul societatilor mixte de productie. cu sediul Tn Roma-
nia ,Aptitudinea de a exporta”, constituie unul din prin-
cipalele elemente ce se au in vedere la participarea la
astfel de actiuni. ) o B )
.In incheiére vom mentiona cd, desi indicatorii de efi-
cientd prezentati mai sus,_au in general pentru factorii
interesati din tara noastrd, un_ caracter orientativ, este
necesar totusi sa fie cunoscuti si luati in considerare, atit
la fundamentarea deciziilor de constituire a societatilor
mixte de productie, cit si ulterior la intocmirea bugetelor
de venituri si_cheltuieli, precum si pe parcursul realizarii
acestora, urmarindu-se sa_se asigure o Tmbunatdtire con-
tinud a eficientei economico-financiare a activitatii desfa-
surate de societatile mixte.
’ ' A. DOBRESCU

conjunctura pe pletele valutare si de capital

O solutie occidentala pentru
un yen subevaluat

Dupéd dolarul S.U.A,, yenul japonez este o altd valuita
care creeaza Tngrijorari - partenerilor occidentali, Thsd cu
o diferenta. Daca 1n ceea ce priveste dolarul S.U.A, ceea
ce preocupad specialistii valutari este tendinta persistenta
a acestuia de a se aprecia fatd de celelalte valute occiden-
tale, in cazul yenului japonez ingrijoreaza faptul ca in
prezent este, in opinia” acelorasi ~specialisti, extrem de
subevaluat. T e
_Consecintele acestei _situatii sint vizipile Tn Tnésprirea
fara precedent a relatiilor economice dintre S.UA. si Ja-
ponia (0 noua etapa in escaladarea conflictelor comerciale
dintre cele doud tari), un dolar supraapreciat si un_yen
subevaluat determinind modificari notabile in competitivi-
tatea internationald a celor _doua economii.

De la sfirsitui anului 1978, cind dolarul S.U.A. cota 180
yeni japonezi si pind In prezent, yenul japonez a cunos-
cut o depreciere de peste 40%. In aceeasi perioadd, rate
cumulatd a inflatiei din economia japonezd a depasit cr
circa 20 puncte procentuale rata ‘inflatiei din economii
S.U.A.,, iar competitivitatea Ja{)omel .pe pietele externe
in termeni de pret, s-a Tmbunatatit cu 50% comparativ ct
cea a S.UA. o ) R )

In aceste conditii, Japonia are sansa de a incheia ba"
lanta platilor curente cu un nou sold excedentar recon
de peste 20 miliarde dolari, la cel mai mic semn de re
lansare a_economiei mondiale. In aceeasi ipoteza, balant.
comerciala a Japoniei cu S.U.A. s-ar putea incheia cu ui
excedent de 30 miliarde dolari, adaugind noi argumente i
»razboiul comercial” S.U.A. — Japonia.

Este de presupus ca efectele unui yen subevaluat d
asemenea proportii de-abia se_vor face simtite in urma
torii ani in economia mondiald si in special in economi
S.U.A. in acest context, nu trebuie uitat faptul ca recesiu
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nea_din economia SUA™' a fost accentuatd in mare ma-
surd de scdderea reald in performantele sectoarelor de
activitate axate pe exporturi, iar aceasta situatie, deter-
minata si ca urmare a influentelor unui yen depreciat in
competitivitatea comparativa a celor doua tari, va_ con-
stitul o frind Tn tentativele de relansare a economiei a-
mericane. o ) ]

Cauzele deprecierii cursului yenului fata de dolarul S.U.A.
siceleilalte valute occidentale sint cunoscute. Pe princi-

alul loc se situeaza nivelul Tnalt al ratei dobinzilor in

U.A., fapt care a exercitat o presiune in jos asupra evo-
lutiei _cursurilor marii majoritati a valutelor occidentale.
Japonia, spre deosebire de celelalte tari vest-euirppene, nu
a reactionat prin masuri restrictive Tn propria sa .politica
monetara, ceea ce a facut ca ecartul ratei dobinzilor sa
influenteze si mai mult in sensul deprecierii_yenului fata
de dolar. Trebuie s& mentiondm c& rata dobinzilor in Ja-
ponia continua sa fie cu mult mai scdzutd nu numai fata
de cea din S.UA. (7% comparativ. cu 12%), dar si fata
de nivelul mediu al acesteia inregistrat pe ansamblul ta-
rilor O.CIXE. (11%).

Dar_daca faptul dominant Tn fnregistrarea_unei tendinte
de scadere accentuata a cursului yenului fatd de_dolar I-a
constituit ecartul ratei dobinzilor dintre cele doud tari, nu
se pot omite si alti factori de influenta care au fntreti-
nut aceasta tendintd. Dintre acestia retin atentia cei citati
de Fred Bergsten, director la Institutul de Economie
'Internationala” (R.F. Germania), care si propune 0 solutie
de reducere a Cursului yenulul la starea de echilibru nor-
mald si necesara fata dé dolar. ) o

Astfel, este vorba Tn primul rind de incertitudinea n
ceea ce priveste evolutia ansamblului economiei mondiale,
in cadrul caréia investitorii trebuie sd aleaga intre raiul
sigur" oferit de ,virtutile" economiei americane ’si asa-
numita ,vulnerabilitate insulard" a economiei japoneze,
vulnerabilitate care este in prezent oarecum éxagerata
avind n vederea performantele economice _comparative ale
Japoniei cu alte tari din perioada crizei titeiului.

in al doilea rind, se mentioneazd ca factor de_influentd
critica_aspra a_tarilor vest-europene si S.U.A. indreptata
impotriva politicii economice a autoritatilor japoneze, cu
toate ca prin aceastd politicd Japonia a avut rezultate sen-
sibil superioare fatd de alte tari daca ne referim la cres-
terea economica sau stavilirea inflatiei.

" In al treilea rfnd, exporturile japoneze par sd fie ame-
nintate de presiunile protectioniste instituite de catre_par-
tenerii sai occidentali. Cu toate acestea, trebuie sa ne
reamintim ca si in alte perioade de recrudescenta a pro-
tectionismului comercial, balanta comerciald a Japoniei nu
a avut mult de suferit, excedentele raminind inca im-
presionabile.

in al patrulea rind, un factor care a influentat evolutia
yenului este actuala slabire a dinamicii exporturilor japo-
neze, dar care este si ea de o amplitudine mai scazuta

decit in_cazul exporturilor altor tari occidentale industria-
lizate. Reamintim, in legatura cu acest factor, cd excedentul
balantei platilor curente ale Japoniei este pe cale s& cu-
noasca o_evolutie exploziva la cea mai modesta crestere
economicd Tnregistrata_de S.U.A. si Europa Occidentala.

Acesti patru ~ factori de influentd enumerati de Fred
©ergsten, au totusi, un caracter temporar, volatil ficind
(pante din categoria factorilor psiho-economici, care .actio-
neaza pe pietele valutare. Esential in explicarea tendinte-
lor mult prea divergente dintre cursul dolarului si cursul
yenului comparativ cu evolutia fatd de celelalte valute
occidentale, a dolarului, ramine tot ecartul Tntre ratele do-
binzilor celor 2 _tarii ecairt care Tn viitorul imediat nu va
suferi modificari importante. ) ) By

Intr-adevar, este putin probabil (pe baza informatiilor

curente) ca nivelul dobinzilor in S.U.A. s& cunoascé o_sca-
dere accentuatd, atit _tImP cit nu vor fi luate masurj re-
strictive, de politica fiscala (domeniu care deocamdata are
sarcina sa stimuleze cererea din economia americand). In
aceeasi, masurd, este putin_probabil ca Japonia s& recurga
la majorarea ratei dobinzilor, atit timp cit in politica e-
conomica a tarii au prioritate masurile restrictive de po-
litica fiscala.
_Tn acest_context, se pare cd nu exista_mijloace directe
ide restabilirea nivelului normal al cursului yenului japonez
fata de dolarul S.U.A. si in consecintd s-ar impune masuri
cu atit mai radicale, cu cft nealinierea celor doud valute
la un nou raport de schimb, apreciat la 180—200 yeni
.pentru un dolar, se impune mal rapid. Ca aceasta reali-
nlere se impune stringent este evident daca urmarim evo-
lutia confruntarilor comerciale americano-japoneze, care ar
mputea avea efecte de degradare a sistemului de comert
international prin recrudescenta protectionismudul. Ce sé
poate face ?

n opinia lul Fred Bergsten singura optiune pentru Ja-
ponia ar ramine, n actualele circumstante, manevrarea
Pormtuju_l miscarilor de capital din cadrul balantei globale
de plati. O intarire temporara a yenului fata de_dolar ar
putea rezulta din combinarea unor Tmprumuturi de anJ
vergurd din strdindtate care sa determine intrdri de ca-
pital, cu_ limitarea stricta a iesirilor de capital detinut_de
irezidentii japonezi. Aceasta limitare a jesirilor de capital
ar putea fi realizata printr-un moratoriu pentru cele mal
multe categorii de investitii in. straindtate.

~ Optiunea n-ar prezenta 0 noutate pentru autoritatile
japoneze, care au recurs la o astfel de solutie nu mal de
mult decit acum doi ani, cind insa trebuiau finantate de-
ficitele de peste 10 r_nlilarde dolari Tnregistrate ™ 1919
si 1980 Tn balanta platilor curente.
Situatia fiind cu totul alta acum in balanta platilor cu-
rente, controlul temporar al iesirilor de capital ar deter-
mina o apreciere a cursului yenuluj ceva mai rapida decjt
cea care ar fi provocatd de”inregistrarea unui nou nivel
record in excedentul platilor curente.
_ Exista o obiectie majora la o astfel de optiune. Ea ar
intrerupe tocmai procesul de liberalizare si internationali-
zare a pietei japoneze a capitalurilor initiat tocmai sub
.presiunea investitorilor americani si vest-europeni. La rfn-'
ul lui, procesul de liberalizare prezinta pe termen scurt
o dilema: el asigura simultan un acces al investitorilor
japonezi la toate actiunile_din lume denominate n dotari,
<in timp ce investitorii strdini au un acces limitat, numai
la actiunile emise in yeni, disponibile in Japonia, Efectul
liberalizarii, combinat”cu diferenta dintre nivelul dobin-'
zilor in Japonia si Tn celelalte tari occidentale industriali-
zate, este 0 iesire netd de capital din Japonia cu conse-
cinte de slabire a cursului yenului.

Din acest moment se impune interventia guvernului ja-
ponez in sensul influentarit manipularii miscarilor de Ca-
pital de o manierd care sa genereze noi intrari. Astfel,
s-ar_putea trece la finantarea, deficitului bugetar de pro-
portii din economia japoneza, prin Tmprumuturi din strdi-
natate in valute care sd fie convertibile in yeni, De ase-
menea, guvernul_japonez ar putea lua unele masuri prin
care Investitiile Tn yeni sa devind mult mal atractive pen-
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tru investitorii externi, dar acest efect ar fi sesizabil, din
pacate, dupa un numar de ani care poate depasi pe cel
«i unei decade. Concluzia fireasca este ca guvernul japo-
nez, pentru a redresa cursul yenului, trebuie sa actioneze
temporar_ in sensul unor masuri restrictive n ceea ce pri-
veste iesirile de capital. S o
Acestea, privite In ansamblul problematicii liberalizarii
pietei japoneze a capitalului ar putea sa nu fie primite
cu ochi buni tocmai de tarile care au presat pentru un
astfel de proces si, prin ‘urmare, autoritatile  japoneze,
Tnainte de a decide masuri de control al miscarii capita-
lurilor, vor cduta, Tn_mod justificat, o ,.confirmare" din
afard. Se pare ca ceilalti parteneri, pornind de la inte-
resul lor major vor sprijini acest proces intervenind pe
pietele valutare fmpreuna cu autoritatile monetare japo-
neze — de ndata ce cursul yenului va incepe sa evolueze
spre nou_ raport de schimb Th sensul accelerarii aprecierii
metodei japoneze. ) ) ) B )

Daca se are in vedere experienta din perioada mijlocului
anului 1977 — toamna anului 1978 cind yenul s-a apre-
ciat cu 30% fatd de dolar, atunci noua si_rapida redresare
a monedej japoneze este mai mult decit posibila in>tr-o
perioada de timp relativ scurta.

dr. Napoleon POP
LEM.

Relatii ~ financiare  internationale

Tehnici de finantare pe termen mediu
Si lung din surse publice

6. Sursele publice (respectiv emisiunile publice de hirtii de
valoare si sursele de finantare guvernamentale) detin un
§eggwen£\ important in finantarea pe termen mediu si lung
n

in cadrul surselor guvernamentale caracteristic S U.A.
este faptul ca agentiile guvernamentale acorda mai putin
Imprumuturi directe, ci mai ales ,stimulente” (sub forma
imprumuturilor speciale, scutirilor de impozite etc.) fir-
melor care indeplinesc anumite conditii. . )

imprumuturi de stimulare a dezvoltarii regionale acor-
date la nivel federal. Principala sursd de astfel de Tmpru-
muturi este Administratia de dezvoltare economica (Eco-
nomic Development Administration — EDA) din cadrul
Departamentului _Comertului al S,U.A. EDA acorda impru-
muturi la o ratd fixd a dobinzii (de requld, se perce
dobinzi la limita minima a nivelului dobinzilor pe piata

e termene de maximum 25 ani (termenul maxim este
egat de_ tipul de fond fix achizitionat, de exemplu, la
masini si utilaje termenul maxim este de 15 anll)._ impru-
mutul finanteaza pind la 65% din costul fondului fix ce
urmeaza a fi achizitionat. ) ) )
Pentru a se Tncadra in cerintele impuse de EDA, soli-
citantul trebuie sd fie implicat intr-un proiect de inves-
titie aflat in_,zonele de redezvoltare” specificate; de a-
semenea, proiectul de Investitie trebuie sa se Tncadreze in
programele_generale de dezvoltare a zonelor respective si
sa_raspunda la alte citeva cerinte. )

‘Tmprumuturi pentru calificaréa personalului acordate la
nivel federal. in cadrul programelor de dezvoltare si cali-
ficare a fortei de munca (Manpower Development and
Training Act din 1962), guvernul federal acorda asistenta
pentru calificarea personalului care va lucra in ,zonele de
redezvoltare” specificate de EDA. Asistenta consta fie in
acoperirea cheltuielilor de calificare facute de firma res-

ectiva fie in acordarea de subventii persoanelor care o
ac ne cont propriu (detalii asupra programului pot furni-
za EDA sau U.S Employment Offices).

Tmprumuturi federale Eentru firmele mici. ,.Small Bu-
siness Administration" (SBA) acorda direct Tmprumuturi
firmelor mici sub forma urmatoarelor facilitéti :

_ — participarea alaturi de banci private, in acordarea_de
imprumuturi pentru finantarea capitalului circulant si a

fondurilor fixe (dobinda ceva mai scazuta, termen de ram-
bursare de maximum 6 ani) ; = | 5

— acordarea de Tmprumuturi directe, de pina la 100090
dolari, pe firma, atunci cind_sint fonduri disponibile;

— garantarea imprumuturilor acordate de banci in li-
mita a oca. 350000 dolari pe firma ;

— acordarea de Tmprumuturi pentru dezvoltare, in anu-
mite conditii ; . . . .

— Tmprumuturi de maximum 500000 dolari pentru firme
E:areI au suferit intr-un fel de pe urma unor dezastre na-
urale-

_Pentru a_se califica in finantarea SBA, o firma trebuie
sd raspunda definitiei de firmd mica cerutda de SBA si
anume : in comertul cu ridicata, vinzari anuale maxime de
5—15 milicane dolari Tn functie de tipul de produse ; in
comertul cu amanuntul, vinzari anuale de maximum 1—5
milioane dolari ; in constructii, Tncasari anuale de maxi-
mum 5 milioane_dolari in medie pe ultimii trei ani; in
industria prelucratoare,- maximum 250—1 500 angajati, in
functie de ramura. ) o

Stimulente acordate la nivelul statelor. Majoritatea sta-
telor (de exemplu, Florida, Georgia, Massachusetts, New
Jersey, Ohio, Pennsylvania) au programe active de incu-
rajare a_noilor investitii pe teritoriul lor. Tn acest sens,
se acordd numeroase stimulente :

— legislatia multor _state Prevede, pentru  dezvoltarea
regionald, reducerea impozitelor pe cifra de afaceri (de
ex.,_in Virginia de vest se acorda subventii fiscale de
pina la 50%) ;

— corporatiile financiare specializate care existd in a-
proape jumatate din statele americane (Statechartered de-
velopment credit coﬁrporatlon? acorda Tmprumuturi firmelor
care sint angajate in dezvoltarea regiunilor respective ;

~— o treime din statele americane au infiintat agentii de
finantare a industriei, care acorda asistenta in dezvoltarea
noilor zone industriale.

O activitate tiPicé in acest domeniu o desfdsoara agen-
tia de specialitate a statului New York (Job Development
Authority — JDA) care in ultimii ani a acordat un numar
mare de imprumuturi. pe termen Iungéaentru amenajarea
terenurilor, constructii imobiliare etc.” Citeva ' Tmprumuturi
au fost acordate unor firme straine care erau angajate
in proiecte de dezvoltare in statul New York. Tmprumu-
turile JDA sint acordate in conditii avantajoase (termene
de rambursare de 15—20 ani, dobinda la nivelul inferior
al ratei dobinzilor pe piata) si se bazeazd pe Ipoteci se-
cundare.

JD.A. nu poate finanta mai mult de 30% din costul
proiectului, bancile private finanteaza 50%, iar corporatiile
de_ finantare locale restul de 20%. Bancile primesc ipoteca
principala asupra_pamintului si_cladirilor care garanteaza
Imprumutul, iar JDA primeste ipoteca secundara.
~Finantarea prin emisiuni publice de actiuni si obliga-
tiuni. n’ S.U.A. emisiunile publice de actiuni si oobligatiuni
constituie o metoda extrem de imPortanté de finantare Ipe
termen lung. Toate emisiunile publice in S.U.A. sint regle-
mentate Tn_mod  riguros de Securities and Exchange Com-
mission (SECI)_ si trebuie nregistrate la SEC. Tnregistrarea
la SEC implica furnizarea unei vaste documentatii si a
unor informatii detaliate privind situatia economico-finan-
ciard. tehnicd, organizatorica si juridica a_firmei, precum
si referitoare la 1istoria si planurile de viitor ale firmei.
Procedura de Tnregistrare este, de asemenea, complicata ;
dupa aceasta trebuie indeplinite alte formalitati de de-
marare si efectuarea propriu-zisd a emisiunii. De obicei,
pentru buna desfasurare a_acestei vaste actiuni este ne-
cesara intermedierea unei institutii de specialitate. Costul
emisiunii publice de actiuni cuprinde; comisioanele de sub-
scriere ; spezele legale; costul tiparirii actiunilor; costul
tiparirii publicitatii ; alte cheltuieli, ca cele de contabili-
zare etc. in cazul unor companii mici sau a firmelor stréi-
ne, comisioanele de subscriere pot ajunge pind la 10—11%
din_ valoarea nominald. Costul emisiunilor publice de obli-
gatiuni variaza in functie de bonitatea financiara a fir-
mei emitente si de marimea emisiunii (comisioanele de



subscriere pot ajunge la 3% din valoarea emisiunii, fata de
0,5—2% 1n cazul emisiunilor private).

Datorita acestor dificultatii de procedurd, precum si a

costului relativ important al emisiunilor, firmele straine
sint relativ dezavantajate in abordarea acestei tehnici de
finantare pe termen lung; ele sint putin cunoscute si_in
postura de ,pigmeu” pe o piatd dominata de companiile
americane gigant. De aceea, performantele trecute ale fir-
melor straine — chiar a unor firme mari — sint, Tn acest
domeniu, cel mult modeste. Astfel, Tn 1968, Shell Oil Co.
(filiala americana a grupului Royal Dutch Shell) a_putut
sa plaseze numai_o_treime din emisiunea de 6 milioane
actiuni (50 dolari_fiecare) restul de 2/3 trebuind sa fie
cumparate de societatea mama. In prezent, la bursa de
valori din Wall Street_coteaza actiunile a numai patru fi-
liale ale unor companii straine : American Enka Corp., fi-
liala lui AKZO (Olanda) ; Shell Oil Co., filiala lui Royal
Dutch Shell; American” Zine, Dead and Smelting, filiala
lui Consolidated Goldfields (Africa de Sud) ; Hawmet Corp.,
filiala lui Pechiney (Franta). Actiuni strdine cotate la bursa
din Wall Street sint: American — South African Invest-
ment Co. (RSA); Benquet Consolidated Mines ﬁFIhplne_);
British Petroleum 1An lia) ; Electric and Musical Industries
Anglia) ; KLM (Olanda), ‘Matsushita Electric Industrial Co.
Japonia), Norlin (Panama) ; Plessey SAn lia), Roam Selec-
tion Trust (Zambia) ; Royal Dutch (Olanda) ; Schlumberger
(Olanda) ; Shell Transport and Tra ml\? (Anglia), Sony (Ja-
ponia), Unilever (Anglia) ; Unilever NV (Olanda). Tn ceea
ce priveste emisiunile publice de obligatiuni ale firmelor
straine, s-au semnalat citeva succese relative, dar seg-
mentul reprezinta o tehnica destul de greu de abordat
pentru capitalul strain.
_Hirtiile de valoare publicd (actiuni si obligatiuni publice)
sint comercializate Tn' S.U.A. la bursele de valori nationale
sau regionale sau pe ,piata din afara bursei (over-the
counter_ market). Peste 60 la sutda din totalul tranzactiilor
cu hirtii de valoare publica efectuate in S.U.A. se desfa-
soara la bursa din Wall Street, New York (numita NYSE
— New York Stock Exchange). A doua mare bursa in
S.U.A. este American Stock xchanlqe,_ tot din New York.
In_SU.A. mai exista 12 burse de valori regionale. Peste 31
milioane cetateni americani detin actiuni publice n oca.
7000 companii. Se estimeazd ca 65 la suta din actiunile
publice din S.U.A. sint detinute de persoane individuale,
institutiilor financiare revenindu-le restul.

Principalele tipuri de hirtii de valoare. Imaginatia_este
practic singura limita n cgncegerea tipurilor de_hirtii de
valoare care pot fi emise in S.U.A. pentru obtinerea de
fonduri. Tn_ceea ce priveste obligatiunile si actiunile —
formele principale de hirtii de valoare — se cunosc
citeva tipuri principale.

Obligatiunile emise de corporatii_au, de_requla, o valoare
nominala de 1000 dolari fiecare si o perioada de valabili-
tate de 20—30 ani. Emisiunile de obligatiuni pot fi inchise
sau deschise, respectiv care restrictionéaza sau permit emi-
siupile viitoare. Obligatiunile se_pot rdscumpara o _singura
data, la scadentd, sal ‘se pot rascumpara treptat in peri-
oada lor de valabilitate. Obligatiunile poartd o rata fixa a
dobinzii (cuponul), iar plata dobinzii se face in majoritatea
cazurilor semestrial. Principalele tipuri de obligatiuni fo-
losite In S.U.A. sint )

I — obligatiuni generale (debentures) care sint tipul cel
mai _utilizat, emisiunea lor fiind bazatd pe bonitatea finan-
ciara generald a firmei ; ) 5

— obligatiuni convertibile (convertible bonds) care ofera
posesorului privilegiul de a converti obligatiunea Tntr-un
numar specificat de actiuni ale firmei emitente) ;

— obligatiuni cu dobindd conditionata (interest bonds)
sint cele in _care dobinda se plateste numai dacd firma a
inregistrat cistiguri ;

— obligatiuni ipotecare (mortgage bonds) sint cele care
sint emise prin Ipotecarea proprietdtilor companiei.

Actiunile emise si comercializate in S.U.A. au doud tra-

saturi_ caracteristice, care le deosebesc de cele emise in
alte tari occidentale :

— majoritatea_ actiunilor emise In_ S.U.A. Tnregistrate,
respectiv continind numele purtatorului, sau al broker-ului;
_— valoarea nominald (valoarea paritara) a actiunii este
lipsita de importanta fiind mai degraba simbolicd; ea nu
este corelata cu valoarea de piata fcursul) a actiunilor si
este exprimata n cifre mici (de la 01 la 5 dolari pe
act,lunez in special ca urmare a faptului ca in multe state
impozitarea actiunilor se face la valoarea nominala.
_Faptul cd actiunile emise in S.U.A. sint de regula Tnre-
gistrate, constituie un obstacol pentru investitorii_ strainj
care doresc sa cumpere actiuni americane, acestia din urma
fiind obisnuiti cu procedeul din celelalte tari occidentale,
al actiunilor 'la purtator. Pentru a facilita' cumpdrarea de
actiuni americane a fost creata o institutie specializata (In-
ternational Depositary Receipt) care poate emite, pe baza
actiunilor americane, duplicate’ IDR care sa se comercia-
lizeze la bursele strdine. )

Principalele tipuri de actiuni emise in S.U.A. sint :

— actiunile obisnuite (common share,? care dau drept
primordial la capitalul social al companiilor respective ; ac-
tiunile obisnuite pot fi, de_mai multe _feluri ﬂplétlte in n-
fregime ; cumulative; neeriiise etc.); dividendul la actiunile
ohisnuite este variabil in functie de profilul obtinut de fir-
ma’;

— actiunile preferentiale (preferred shares?_ sint cele care
dau dreptul la un dividend fix si nu constituie, ca atare,
P_art_e din_capitalul social ; exista mai_ multe forme de ac-
tiuni preferentiale (convertibile, adica transformabile in
actiuni obisnuite; garantate de compania mama sau altd
companie_; cumulative si necumulative ; cu participare sau
fara participare etc.).

Mugur ISARESCU
I.LE.M.

Restructurdri In productia sl comertul  mondial

Gazele petroliere lichefiate - resursa
' energetica de viitor

Gazele petroliere lichefiat* (alcatuite, in principal din-
tr-un amestec de Prgpan si butan) ocupd in prezent un loc
extrem de modest in consumul energetic mondial (sub 4
la suta din consumul mondial de titei). -

Cu toate acestea, in ultimii ani datoritd puterii lor ca-
lorifice mari, facilitdtii de transport (pot_fi lichefiate usor)
ca si faptylui ca sint nepoluante, ele au inceput sa capete ¢
importanta din ce in ce mai mare.

Puterea calorifica

Tipul de combustibil kcal/kg KWhikg

butan sau propan 12 000 13,9
carbune 6 000—7 500 6,9—8,7
lemn 2 500—4 000 2.9—46
gaz natural ap, 9000 kcal/m3 104

Interesul manifestat pentru aceastd resursa energetica se
explicd, de asemenea, prin perspectivele favorabile existen-
te din. punct de vedere al potentialului lor de productie.
Gazele petroliere lichefiate reprezinta un subprodus ob-
tinut Tn mod invariabil la obtinerea benzinei, uleiurilor
pentru incalzire in rafindrie 1sau dupd operatia de ,,dega-
zolinare™ a gazelor naturale.

Prin distilare se poate in general separa fractiunea_ de
GPL care se gaseste dizolvata in titei si care reprezintd
intre 1 si 25 Ta sutd din greutatea titeiului supus prelu-
crarii (in functie de calitatea titeiului). Prin utilizarea cra-
carii, sau reformarii fractiunilor obtinute la distilarea pri-
mard, procentul de GPL poate fi marit pina la 5 la suta.

In anul 1980, oferta de GPL furnizatd pe plan mondial
ge rafinarii consumatorilor a fost de peste 40 milioane de
one’.



Viitorul productiei de  GPL obtinute prin_ rafinare va
depinde Tn mare masura de P_ollflca de rafinare a tarilor
consumatoare de titei, respectiv de cantitatea si calitatea
titeiului prelucrat ca si de structura de rafinare, intelegind
prin aceasta, in special, adancimea de prelucrare a sa.

Cea de-a doua sursa de GPL si cea cu cele mai bune
perspective _de dezvoltare o reprezinta gazul natural. A-
cesta _fie ca provine din_cimpurile gazejfere propriu-zise,
fie din gazele asociate titeiului, trebuie ‘sa file supus ope-
ratiei de”, detgazolinare” “(prin care se obtin gazele petro-
liere Ilcheflate si fractiunea lichida numita ,,LNG"2) pentru
a se evita eventualele condensari n timpul transportului
prin conducta.

Prim aceasta metoda in anul 1980 au fost furnizate pe
plan mondial peste 50 milioane de tone de GPL. Acest
aport superior celui_obtinut prin rafinarea titeiului poate
fi substantial marit n cursul acestui deceniu prin trecerea
la 0 recuperare sistematicd pe plan mondial a gazelor aso-
ciate ftitetului nu numai n cazul exploatarilor E)etroll_ere
recente (Marea Nardului), dar_si in cel al exploatarilor
mai vechi (cum sint _cele din Orientul Mijlociu) unde ga-
zele asociate sint Tnca in_mare parte risipite sau arse-

Estimarile companiei Total cu privire la consumul de
gaze petroliere lichefiate pe plan mondial in anul 1980
avanseaza o ciifrd de aproximativ 100 milioane de tone, re-
partizate dupd cum urmeaza :

— America de Nord si de Sud
— Europa de Vest
— Europa de Est

52 milioane de tone
16 milioane de tone
10 milioane de tone
— Japonia ( 15 milioane de tone
— Alte tari 5 milioane de tone

Aceeasi sursd estimeazad ca consumul de LPG pe locuitor

in anul 1978 era de: 95 kq: in S-U.A, 70 kg in Olanda,
65 kg in Spania, 54 kg in. Franta, 35 kg in Tltalia, 25 kg
in RF.G. si 24 kg in Marea Britanie.

Gazele petroliere lichefiate ocuipd o pozitie privilegiata,
printre celelalte hidrocarburi, ele putind sa substituie toate
celelalte tipuri de energie atit in domeniul transporturilor
cit si ca materie primd petrochimica.

Domeniile de Tntrebuintare ,.clasice” ale acestei resurse
sint in sectorul casnic (in principal pentru_incalzirea lo-
cuintelor) in sectorul serviciilor (pentru incalzirea hotelu-
rilor, restaurantelor etc.) in agricultura si Industria agroa-
limentara (pentru Tncalzirea serelor, uscarea  semintelor
etc.) In numeroase procese industriale si artizanale (la fa-
bricarea_plinii, a laptelui, la purificarea bitumului, in to-
pitorii, in chimie, in prelucrarea sticlei etc.).

Consumul _de LPG destinat transportului era in anul 1980
in Europa_Occidentalda de 1,9 milioane tone (dublu fata de
cel din 1977), pe primele locuri, intre tarile consumatoare
si-tuindu-se Italia (0,9 milidane tone), Olanda (0,65 milioane
tone) si Spania é0,15_ milioane tone), restul tarilor nedepa-
sind cifra de 0,05 milioane tone fiecare. = _ L
_Utilizarea LPG-ului drept materie prima petrochimica
(Inlocuitor pentru nafta traditionald), desi este realizabila
tehnic (deoarece unele instalatii din Franta si Norvegia sint
concepute sa_utilizeze si LPG, ier altele pot fi adaPtate),
este incd in intregime_conditionata de relatia de pret exis-
tenta Tntre nafta si_LPG. Recentele diminuari de pret ope-
rate de producatorii din Golful Persic n-au_ convims inca

roducatorii de produse petrochimice de baza sa se orien-
eze spre o utilizare masiva a LPG. acestia asteptand madi
intli adoptarea unei politici de pret pe termen mai lung.

lolanda DEDUIANU
Petre PRISECI,%Rl\le

1 Cifra mentionata este inferioara productiei efective,
deoarece nu s-a luat in calcul consumul di>n rafinarii pen-
tru incdlzire si mai ales cel privind incorporarea de butan
pentru ridicarea cifrei octanice a benzinelor.

2 LNG = gaze naturale lichefiate.

Notjuni,  termeni, —operatiuni

Efectul ,,Ratchet"
Procesul generator de Inflatie ca urmare a instabilitatii
%lj_lrégrr“llor e schimb este uneori denumit efectul ,RAT-

(in limba, roméana ,,clichet”l). Cuvéantul denumeste o
roata dintata a carei dinti_sint aplecati toti intr-un_singur
sens. Daca, tangent la roatd, se fixeaza o lama elasticd din
ofeti, aceasta nu-i va permite sa se roteasca decat initr-un
singur sens, bloclind returul rotii Tn cauza

Denumirea de mai_sus este datd datoritd anumitor ase-
manari, efectului inflationist al instabilitatii valutar* in
conditiile flotarii generalizate.

Presiunile inflationiste sint cauzate de elasticitatea asi-

metrica a _preturilor la modificarea cursului de schimb
dintre doua monede. Subliniem cd nu este vorba de fluc-
tuatiile zilnice afle pietei valutare, ci de tendinta medie a
cu_r)sulm de schimb pe o perioada mai lunga de timp (1—3
ani).
. Scaderea cursului_de schimb_duce la cresterea preturilor
interne [n tara a cérei monedd se depreciaza datoritd fap-
tului ca importurile revin relativ. mai scumpe si creeaza
presiuni asupra preturilor de desfacere a produselor finite
fabricate pe baza lor, Cresterea preturilor este insa mai
mare decit 0 eventuald scadere a preturilor in cazul apre-
cierii monedei, datorita unei serii intregi de factori. Prin-
cipalul motiv_este ca firmele importatoare, precum si cele
beneficiare, fie ele producatori sau detailisti,  opereaza
modificari ale preturilor de desfacere numai ca raspuns
la acele schimbari ‘suferite Tn costuri pe care le considerd
permanente. Or, exista optica ca modificarile negative ale
preturilor de import au_un caracter mai temporar decit
cele pozitive. Tn plus, fiecare cautd sa cistige cit poate
de mult de pe urma situatiei create, astfel cd roata se va
rota- Tntr-un singur sens.

O altd manifestare a fenomenului ,ratchet" este asime-
tria n_ timp a raspunsului preturilor la fluctuatiile mone-
dei. Viteza de ajustare in_sens pozitiv a preturilor la de-
precierea cursulli de schimb este mal mare decat viteza
la apreciere.

n altd ordine de idei, rata de schimb influenteaza dis-
tributia _cererii ntre produsele interne sl cele de export.
Fluctuatiile sale vor produce schimbari in structura cere-
rii globale care ulterior se vor reaseza, vor reveni la pozi-
tia nitiald. Schimbdrile n distributia cererii intre produ-
sele interne si export, sau numai banuiala producerii_aces-
tor schimbari, vor duce la cresterea preturilor in tarile cu
moneda in_depreciere, fard o redycere corespunzatoare a
preturilor in tara_a carei moneda se apreciazda. in timp,
se va reveni la distributia initiald a cererii globale, fara
ca indicele preturilor sd Tnregistreze o scadere.

Trecind de la sensul efectului la dimensiunile sale, n
general, este acceptata ideea ca fluctuatii valutare mai am-
ple vor avea drept consecintd cresteri_de preturi mai mari
si, implicit, ritmuri ale inflatiei mai ridicate.

Existenta reala a acestor fenomene este unanim accep-
tata. Totusi, ponderea pe care ele o detin in determina-
rea inflatiei generalizate din lumea capitalista este greu
de identificat-

CERCUL VICIOS — CERCUL VIRTUOS

Daca efectul ,ratchet" se refera la evolutia preturilor
din doud sau mai multe tari ca urmare a flotarii cursului
do schimb dintre monedele lor, ,cercul vicios" defineste
fenomenul care ia nastere datoritd interdependentei si in-
fluentdrii reciproce dintre rata de schimb si nivelul pre-
turilor dintr-o tard. Precizam din nou ca avem de a face
cu tendinte de lunga duratd ale cursurilor de schimb efec-
tive, reale.



I ,Cercul vicios" apare ca urmare a faptului cd deprecie-
rea cursului_de schimb duce la cresterea preturilor de im-
port, pnoducitnd_presiuni inflationiste asupra "nivelului ge-
neral al preturilor, ceea ce se rasfringe asupra_cursului
de schimb, acesta_depreciindu-se din nou. Urmeaza o acce-
lerare permanenta a nivelului preturilor paralela cu sca-
derea cursului pe piata valutara. )

Fenomenul invers, al aprecierii cursului paralel, cu sca-
derea indicelui relativ al preturilor, poartd denumirea de

,»Cerc virtuos".
EMANUEL ODOBESCU _
Banca pentru agricultura
si industrie alimentard

documentar

Coeficientul de concentrare — instrument
de analiza in activitatea de export-import

Cresterea fara precedent a volumului informatiilor ve-
hiculate In aotivitatea de comert exterior a fiecdrei intre-
prinderi este determinatd, pe de o parte, de sporirea can-
titativa si de diversificarea gamei produselor exportate
si/fsau importate, pe de alta parte, de amplificarea gra-
dului de complexitate a pietei internationale. Mereu apar
noi firme partenere potentiale de tranzactii si cel putin in
acelasi ritm apar noi firme concurente.

Tn acest context este firesc ca factorul de decizie s
caute si sa foloseasca cu prioritate acele instrumente de
analiza, acei indicatori care permit o prezentare oit mai
sinteticd si veridicda a ambiantei pietei internationale in
momentul asezarii la masa tratativelor. Pentru a-si aborda
corespunzator partenerul de tratative, el trebuie sa cu-
noasca foarte bine propria sa pozitie pe piata internatio-
nald, segmentarea pietei produsului tratat, precum si lo-
cul si rolul partenerului atit pe piata internationald, cit
si Tn relatiile bilaterale. Folosirea marimilor relative, de
structura (ponderi sau greutati specifice) nu reprezinta n
conditiile actualei complexitati a pietei internationale o
solutie pentru fundamentarea corecta a deciziei Sirul mai
mult sau mai putin lung de mdrimi relative poate usor
deruta atlt pe cel ce pregateste decizia, cit si pe deci-
dent, chiar daca acesta este un practician cu o bogatd ex-
perientd. Cumularea ponderilor este un procedeu simplu
de caracterizare a concentrdrii activitatii partenerului sau
a segmentului de piata care urmeaza sa fie abordat, dar
cu aceasta nu se obtine o expresie sinteticd a gradului de
concentrare sau de diversificare a aspectului cercetat, iar
concluzia este cel putin subiectivda daca nu chiar eronata

Cunoasterea gradului de concentrare pe marfa si respec-
tiv a concentrdrii teritoriale a activitdtii partenerilor nos-
tri de comert exterior prezinta interes pentru lucratorul
de comert exterior, Tntrucit el implica strategii diferite de
abordare si tratare a operatiunilor cu acestia.

Un partener cu o0 pozitie modestd pe piata internatio-
nala cu activitatea nediversificata nici din punctul de
vedere al marfii si nici al activitatii de comercializare —
deci cu un pronuntat grad de concentrare teritoriald i
pe marfa — se presupune cd va avea 0 pozitie elastica in
cursul tratativelor, dorind sa-si extinda sfera de activitate.
Dimpotriva, un partener bine reprezentat pe piata inter-
nationald atit ca pondere in totalul pietei, cit si ca re-
partitie geografica se presupune ca va fi mai putin incli-

nat sa treaca la concesii n cursul tratativelor. Cele doud si-
tuatii extreme fincadreaza multimea cazurilor intermedia-
re, fiecare dintre ele impunind alegerea celei mai potri-
vite strategii Tn cursul tratativelor, pentru a realiza o
operatiune in conditii cit mal avantajoase.

La nivel macroeconomic, gradul de concentrare pe marfa
a fluxurilor de camert exterior, in primul rind a expor-
tului poate constitui un indicator concludent al nivelului
de dezvoltare a tarii analizate. La rindul sdu, coeficientul
de concentrare teritoriald a exportului si importului unei
tari exprima — corelat si cu alti indicatori — nivelul de
dezvoltare si gradul de independentd economicd a fiecarei
tari Fara a opta pentru o farimitare excesiva a relatiilor
cu strdinatatea, ceea ce ar duce la sporirea costurilor ac-
tivitatii de comert exterior si, implicit, ar influenta ne-
gativ asupra rentabilitatii, trebuie subliniat faptul ca res-
trangerea numarului de parteneri, neglijarea unor noi po-
sibilitati de tranzactii poate conduce la Tngustarea artifi-
ciald a pietei, deci la sporirea gradului de dependenta fata
de unul sau altul dintre parteneri pentru realizarea inte-
grald a exportului sau importului planificat.

TEHNICA DE CALCUL

Existd mai multe procedee de cuantificare a gradului
de concentrare (diversificare) intr-o serie de date care
reflectd repartitia unei colectivitati pe tipuri calitative (de
exemplu, pe marfuri) sau in teritoriu (de exemplu, pe tari
si/sau parteneri comerciali).

Cel mai simplu procedeu constd in calcularea mediei
patretice a greutatilor specifice ale partilor in care se di-
vide colectivitatea. Notind cu ,gi“ ponderea sau greutatea
specificad a fiecdrei componente ,,i* a colectivitatii (i = 1,
2, n), coeficientul de concentrare se obtine pe baza
relatiei:

@

Daca toate dementele colectivitatii sint de acelasi fel,
exista o singura grupa cu ponderea 1, deci C = 1. concen-
trarea fiind maxima. Dimpotriva, daca elementele colectivi-
tatii se Tmpart egal intre cele ,,n“ grupe calitative (sau

zone geografice), pentru flecare grupa gt “W” far
se spume cad elementele sint perfect dispersate sau colecti-

vitatea este uniform distribuitd. Prin urmare 5

Interpretarea rezultatului obtinut prin aplicarea relatiei
de calcul (1) este destul de greoaie, intrucitt Urnita infe-
rioard a coeficientului de concentrare depinde de nu-
marul tipurilor calitative (numarul marfurilor) sau de nu-
marul tarilor partenere. Dealtfel, pe baza relatiei de cal-
cul (1) nu pot fi comparate d~ua situatii in care ,,n“ difera
Pentru a Tnldtura acest inconvenient, se procedeaza la co-
rectarea relatiei de mai sus, astfel ncit coeficientul de
concentrare sa se Tncadreze in intervalul (0, 1), indiferert
cite componente sau tipuri de activitati s-ar distinge n
total. Prin interpolare liniard, relatia de calcul devine

@

Se observa cu usurinta ca 0 <s C* < 1 pentru oricare n.
Relatia de calcul (2) se Tintilneste sub denumirea de for-



mula GINI-STRUCK, dupd numele statisticienilor care au
propus si, respectiv, standardizat calculul concentrérii. E-

xistd si alte procedee de evaluare cantitativd a gradului
de concentrare/diversificare a unei activitati.

Aplicarea corectd a oricarei variante de calcul se rea-
lizeazd numai daca ponderile sint luate in caicul in for-
ma lor neprocentuald si daca se cunosc toate elementele
colectivitdtii studiate (daca Sgt=100), neadmitindu-se
cumularea unor componente relativ. minore sub denumi-
rea generica ,alte tipuri“ sau ,alte tari".

STUDIU DE CAZ
Dorind sd aprofundam cunoasterea unei piete de desti-

natie pentru exportul nostru de conserve de fructe, se
analizeaza repartitia pe tari de origine a importului rea-

lizat de partener in ultimii doi ani. Datele care servesc
analizei pot fi valorice sau cantitative, in functie de in-
formatiile disponibile, (tabelul nr. 1).

Tabelul nr. 1

Eepartitia geograficd a importului de conserve de fructe
realizat de partener in anii 1980—1981

— mii unitafii monetare conventionale —
Tara de origine 1980 1981
A - 75
B 270 100
C 405 —
D 450 570
E — 10
F — 40
G 375 180
H — 25
Total 1500 1000

la prima vedere, importul realizat in 1981 pare sd fie
mai bine repartizat pe tari de origine, ntrucit se realizea-
za de pe sapte piete in loc de patru in anul 1980. Rea-
liiatea este in-sd alta.

Pentru a calcula coeficientul de concentrare (diversifi-
care) teritoriald se determind greutatea specifica a fiecdrei
piete si se trece la aplicarea relatiei de calcul (2) folo-
sind datele din tabelul de calcul nr. 2 alcdtuit pentru anul
1980.

Tabelul nr. 2

Tara de origine ' g gi
B 1 0,18 0,1334
c 2 0,27 0,0729
‘ 3 030 00900
0 4 025 0,0625
Total n=4 100 ners
40,2578 — 1
X — ol = 0,102
4—1

intrucit C*—>0 se poate afirma ca in anul 1980 nu
exista concentrare teritoriald Tn importul realizat de par-
tenerul nostru, ca aprovizionarea sa este aproape uniform
realizatd pe cele patru tari de origine.

Alcatuind un tabel de calcul asemanator si pentru .1981,

se gaseste ca gi" = 037525, tar coeficientul de concen-

trare teritoriald este :

wvWVv-1,,
7-1

Desi importul se realizeaza din mai multe surse, el se
caracterizeaza printr-o concentrare teritoriala destul  de
pronuntata in anul 1981, intrucit 57% din totalul marfu-
rilor achizitionate provin din tara D, alte 28% provin
din tarile G si B.

in functie de pozitia noastra in rindul celor opt tari
de origine ale importului realizat de partener si de a-
ceasta evolutie a concentrarii teritoriale a activitatii sale,
se poate stabili conduita in tratativele viitoare.

Comparind cei doi coeficienti de concentrare rezultd un
indice de concentrare care sintetizeaza numeric evolutia
gradului de concentrare (diversificare) teritoriala a impor-
tului practicat de' partener :

o, = A8l _ 0521 _ 540
C*1980 0,102

El atesta accentuarea dependentei partenerului in pro-
cesul de aprovizionare cu conserve de fructe fatd de unele
tari de origine.

In acelasi fel se calculeaza si se interpreteaza coeficien-
tul de concentrare daca in looul repartitiei teritoriale a-

vem 1in vedere o repartitie pe atribute de marfuri sau
chiar pe tipuri calitative de produse exportate sau im-

portate.
LIMITE ANALITICE

Coeficientul de concentrare sintetizeaza intr-o expresie
numerica starea structurii unei colectivitati, gradul ei de
uniformitate sau, dimpotriva, de diversificare fara a putea
evidentia eventualele mutatii calitative care se produc in
timp sau in spatiu. Tn tabelul nr. 3 se prezintd structura
unor loturi de marfd de aceeasi marime, in care se con-
tureaza trei tipuri calitative: a, b, c.

Tabelul nr. 3

Tipul (Ponderea tipului calitativ in total
calitativ lotul I lotul 1l lotul 111
a 0,05 0,25 0,70
b 0,25 0,70 0,25
c 0,70 0,05 0,05
Total 1,00 1,00 1,00
gi3 0,555 0,555 0,555
C* 0,578 0,576 0,576

Tn asemenea situatii, coeficientul de concentrare ramfne
insensibil, deoarece suma patratelor ponderilor este a-
ceeasi, indiferent ce fel de marfuri sau tipuri calitative ar

caracteriza el. Un indicator cu asemenea valente a fost con-
ceput pentru colectivitatile Tn care se distinge o compo-

nenta preferentiald si poartd numele de grad de organizare
si progres intr-un sistem cu evenimente preferentiale. A-
plicarea acestui indicator este nsa limitatd la variabilele
de tip alternativ, Tntreaga colectivitate reducindu-se la
doua stari : una preferata, acceptatd, cealalta nu.

dr. M. KORKA

Redactor coordonator: dr. loan GEORGESCU



comert  exterior

Regimul juridic al circulatiei mostrelor
in activitatea de comert exterior

Mostrele indeplinesc doud functii. esentiale in domeniul
comertului in general si a celui international cu deose-
bire ; aceea de reclamd si aceea de proba-martor precon-
stituitd, n cadrul unei operatiuni comerciale determinate.

Circulatia mostrelor — ca functie circumscrisa _activi-,
tatilor de comert exterior — este reglementata in mod
cvasiexhaustiv de doud acte normative . Regulamentul
vamal_agrot_)at prin Decretul C.S. nr. 337 din "noiembrie
1981 si Ordinul Ministerului Comertului Exterior si Coo-
erarii Economice Internationale nr. 82/20 mai 1967 pen-
ru aprobarea Instructiunilor privind_ evidenta, gestiona-
rea{ st utilizarea mostrelor la intreprinderile  de comert
exterior.

Articolul 163 din  Regulamentul vamal defineste mos-
trele ca fiind ,,...orice Bunuri sau parti din acestea pri-
mite de la parteneri externi Th mod gratuit pentru cu-
noasterea, testarea sau analizarea caracteristicilor tehnice
in vedera importului sau producerii lor in tarda, precum
si cele expediate gratuit partenerilor. externi in_scopul
prospectarii_pietei externe sau obtinerii_de comenzi”. Desi
articolul 153,pare a_opera o distinctie intre scopurile pri-
mirii si_ale remiterii ‘de mostre, retinem ca esentiald ca-
racteristica gratuitatii transferului de mostre fintre intre-
prinderea cu atributii de comert exterior si partenerul
extern.

Importantd _pentru consecintele pe care le are asupra
regimului juridic este si_deosebirea facuta tntre mostrele
cu valoare comerciala si cele fard o asemenea valoare.
Paragraful urmator al articolului 153 califica drept mos-
tre cu valoare comercialda acele bunuri_sau parti din a-
cestea, carora li se poate da si o alta_ intrebuintare decit
aceea de mostre — ‘iar prin mostre fara valoare comer-
ciala textul legal precizeaza ca se Tinteleg bunurile sau
artile din acestea sectionate, divizate, desperecheate, per-
orate sau care au fost supuse altor operatiuni similare.
Mentionam cd Ordinul nr. 82/1967 da o altd_ definitie mos-
trelor fara valoare comerciala — respectiv. ,mostrele
care nu pot fi_valorificate (ex. cantitati minime din ma-
teriale de masa, un singur exemplu dintr-o_pereche etc.)
sau care nu pot fi utilizate in alte scopuri, Tn afara celul
de documentare”. Desi formularea Ordinului nr. 82/1967
este anterioard aceleia din Regulamentul vamal aprobat
in anul 1981 si intrat in vigoare de la 1 ianuarie 1982, iar
intre cele douda acte normative exista o notabila diferenta
de rang, consideram cd cele doua definitii nu se exclud
reciproc; definitia Ordinului nr. 82/1967 — nefiind con-
trara spiritului_fioului Regulament vamal — usureaza in-
Eer%regarea definitiei data de acesta din urma in caz

e dubiu.

Conform Ordinului nr. '82/1967, mostrele cu sau fard
valoare comerciala sosite din strdinatate cu titlu gratuijt
si destinate ntreprinderilor de comert exterior se pri-
mesc prin intermediul organelor vamale in conditiile pre-
vazute de Capitolul V — sectiunea 2 din Regulamentul
vamal aprobat prin. Decretul C.S. nr. 337 din~noiembrie
1981 (in textul Ordinului nr. 82/1967 este mentionatd Le-

gea nr, 6/1961 — in vigoare la data emiterii Ordinului
respectiv).

Unitdtile autorizate sa efectueze operatiuni de comert
exterior pot introduce — conform art. 154 din Regula-
mentul vamal — faird plata taxelor vamale mostre re-

prezentative pentru bunurile din obiectul lor de activi-
tate, pe baza unei declaratii vamale pentru mostre, fiind

obligate sa inregistreze, mostrele Tn evidentele lor conta-
bile,” pe baza declaratiilor vamale, si raspund de gestio-
narea si utilizarea acestora potrivit scopului pentru care
au fost primite. Pentru toate mostrele primite, receptia
se face Tn prezenta membrilor comisiei de receptie si cu
participarea altor angajati de specialitate, confirmindu-se
rimirea pe documentéle insotitoare  si__consemnindu-se
aptul daca au sau nu valoare comerciala. Conform ali-
neatului 2 al art. .156 din Regulamentul vamal, unitatile
autorizate sa efectueze operatiuni de comert exterior sint
obligate sa confirme, direct sau prin reprezentantii lor,
ca mostrele introduse sau scoase din tara se fincadreaza
in obiectul lor de activitate, sub sanctiunea blocarii ope-
ratiunii de catre organele vamale si_‘a_informarii orga-
nelor ierarhic superioare ale acestor unitati. ) B

Odata intrate in evidenta contabila  a _intreprinderii
mostrele se depoziteaza conform reglementarilor Tn vigoa-
re, ntreprinderile fiind n acelasi timp obligate sa ia
toate masurile organizatorice necesare utilizarii Tn scop
documentar sau valorificarii mostrelor primite din strai-
natate cu titlu gratuit. .

Predarea mostrelor catre terti se face pe baza docu-
mentelor de expeditie prevazute cu semnatura delegatu-
lui, stampila oficiului postal sau statiei C.F.R. de Tincar-
care, precum si pe baza confirmarii de primire_a Tntre-
prinderii destinatare. Celelalte moduri de valorificare ale
mostrelor sint destul de detaliat_reglementate in cuprinsul
articolelor 14—18 ale Ordinului nr.' 82/1967. n situatia
in care se apreciaza ca mostrele primite nu pot fi utili-
zate pentru documentare si_cu toate interventiile facute
nu s-a putut realiza valorificarea lor, ele se caseaza.

Capitolele I1si IV ale Ordinului M.CE.CEI. nr. 82/1967
se refera la_Tnregistrarea tehnic-operativa si contabila a
mostrelor ; sint trecute in evidenta contabila numai mos-
trele cu valoare comerciald, primite gratuit de la parte-
nerii externi, a cédror valoare de Tnregistrare se determina
prin aplicarea — proforma — a pretului unitar de 1 leu
per unitate de masura, indiferent de produs, in timp ce
mostrele fara valoare comerciald nu se Tnregistreaza in
contabilitate, evidenta cantitativa tinindu-se ~numai de
catre gestionarii respectivi din_cadrul magaziei de mate-
riale s din cadrul serviciului operativ unde se gasesc
n scop documentar.

Mostrele cu valoare comerciald primite gratuit_din tard
se inregistreaza in evidenta extracontabila, stabilirea Vva-
lorilor "de Tnregistrare facindu-se conform metodologiei
rhai sus-amintite, in timp ce mostrele dobindiite cu titlu
oneros se evidentiaza Tn cadrul bilantului.

Scaderea din conturile* de ordine si evidentd a mostre-
lor primite cu titlu gratuit_din tara se face pe baza do-
cumentelor de expediere catre clientii sau reprezentantii
straini, sau catre agentiile economice ale R.S.R. din strai-
natate.

Ordinul nr. 82/1967 reglementeaza de asemenea, regimul
mostrelor remise agentiilor economice ale R.S.R. de peste
hotare, asigurindu-Se un control relativ strict de cétre
unitatea cu_ atributii de comert exterior expeditoare asu-
pra modului Tn care acestea sint valorificate.

Transferul mostrelor de la furnizorii, interni catre in-
treprinderile de comert exterior ridica unele probleme,
frecvent cauzatoare de litigii. Conform art. 73 din Legea
nr. 71/1969 (Legea contractelor economice), la Tncheierea
contractului economic de comision partile ‘sint obligate sa
stabileasca :

_a) operatiunile comerciale care urmeazd a se efectua
in ‘nume propriu de catre intreprinderea de comert ex-
terior, pe seama unitatii economice care a Tmputernicit-o;

b) conditiile de negociere a operatiunilor de comert ex-
terior _si documentatille tehnico-eConomice necesare inde-
plinirii Tmputernicirii acordate ;

.C) alte elemente pentru concretizarea desfasurarii rela-
tiilor dintre parti.



.Sint ncd relativ_numeroase cazurile cind partile omit
sa convind, in cadrul contractului de comision, asupra
unui element nu lipsit de Tnsemnatate : cine suporta cos-
tul mostrelor destinate prospectarii pietei externe ? in
absenta unei rezolvari contractuale a acestei probleme
devine necesar recursul la dreptul comun in materie. —
in primul rind la aceeasi Lege a contractelor economice.
Avrticolul 87 al Legii nr. 71/1969 stipuleaza ca centralele,
intreprinderile si celelalte unitati economice raspund de
asigurarea AdISCI?hneI contractuale, atit Tn relatiile inter-
ne,  cit si_Tn cele cu partenerii strdini, in care scop sint
obligate 'sd ia masuri pentru ....organizarea si participarea
la tirguri si expozitii de mostre, pregéatirea, pe cheltuiala
lor, de colectii de mostre, cataloage, albume si prospecte
pentru produsele din profilul propriu de fabricatie, fin
numarul necesar intreprinderii de comert exterior 'si be-
neficiarilor interni, astfel incit sa asigure cunoasterea te-
meinica a caracteristicilor tehnico-economice ale marfu-
rilor ce fac obiectul contractelor"l. Pe de alta parte, art.
89 al aceleiasi legi dispune ca fintreprinderile de comert
exterior sint obligate ,sa participe la tirguri_si expozitii
internationale, sa organizeze _reclama_ comerciald, sa asi-
gure materiale de propagandd comerciald, cataloage, pros-
ecte si_alte materiale pentru produsele din_nomenclatorul
or". Prin juxtapunerea celor doud texte, si avind in ve-
dere natura contractului de comision, asa cum este ea
conturatd, de Legea nr. 12/1980 (comisionarul desfasoara
activitati in exterior in numele sau, dar in contul comi-
tentului) s-ar parea ca se contureazd solutia unica a Ssu-
portarii’ costului mostrelor de catre intreprinderile furni-
zoare de marfuri pentru export. Tn mod _just Tnsa instan-
tele arbitrale au ridicat. urmatoarele obiéctii : din faptul
ca legea dispune pregatirea_de catre unitatile furnizoare
Jpe. cheltuiala lor" a “colectiilor de mostre nu decurge n
limitele” unei logici riguros formale obligatia de a le trans-
fera cu titlu gratuit ntreprinderilor de ‘comert exterior;
in unele cazuri mostrele sint recuperate si valorificate de
intreprinderile de comert exterior, avind loc o mboga-
tire_fara justa cauza ; in sfinsit, unele ntreprinderi nu au
posibilitatea de a folosi fondul de reclama in scopul aco-
peririi cheltuielilor de fabricatie a mostrelor destinate
pietei externe (cum e cazul, de exemplu, al cooperativelor
din’ sistemul UCECOM — Decizia UCECOM nr. 163/19 iu-
nie 1979).

Lipsa de claritate a prevederilor Legii nr. 71/1969 a
determinat apelul la Ordinul nr. 82/1967, al carui articol
27 prevede ca ,mostrele destinate prospectdrii pietei ex-
terne se procura de catre intreprinderile de comert exte-
rior fie cu platd, pe baza de comanda, fie cu titlu gra-
tuit". Stipulatia are jnsd caracter general ; s-ar parea ca
prin formularea data de Ordinul nr. 82/1967 s-a inteles
ca transferul mostrelor sa fie facut cu titlu oneros numai
atunci cind acestea sint executate si livrate pe baza unei
comenzi anticipate a_ Tintreprinderii de comert exterior;
Ordinul nr. 82/1967 indica dealtfel si sursele” fondurilor
necesare procurarii mostrelor cu plata de catre Tntreprin-
derile de comert exterior (capitolul ,Normativ pentru
mijloace circulante” din bugetul de venituri si cheltuieli);
corolara acestei asertiuni este, in mod normal, aceea Ca
mostrele livrate Tn absenta unei comenzi_a fntreprinderii
de comert exterior, sint cedate acesteia din urma cu titlu

gratuit.
*

Propunere de lege terenda: insuficienta precizie a for-
muldrilor actuale din actele normative in materia moda-
litatii de transfer a mostrelor de 1& furnizorii interni la
intreprinderile de. comert exterior ar putea fi remediata,
intr-o reglementare viitoare prin consacrarea solutiei date

de practica arbitrald, respectiv obligarea Tintreprinderilor
de comert exterior la plata contravalorii mostrelor in lip-
sa unei conventii exprese dintre acestea si intreorinderile
producatoare (cu exceptia cazului cind acestea din urma
furnizeazd mostrele din proprie initiativd) ; desi final-

mente, prin medierea B.V.C.-ulul sl _a comisionului calcu-
lat pe aceastd baza de catre intreprinderile de comert ex-
terior costul mostrelor, este suportat in principiu tot de
catre unitatea producatoare a marfurilor pentru export
— . acestea fiind sensul economic real al fenomenului —
prin solutia Tmbratisata de arbitraj ntreprinderile de co-
mert exterior sint stimulate sa administreze cu mai multa
responsabilitate circuitul intern si extern al mostrelor.

Dorin ALDEA

Institutul de economie socialista

1 n.n. — sublinierea noastra.

norme sl uzante de drept International

Cunoasterea dreptului national al statelor
in domeniul comertului exterior
Si - cooperarii economice internationale

I
Expansiunea exporturilor constituie  un elemenit-cheie
al procesului de dezvoltare si crestere economicd, practic
ea constituind o conditie sine qua non pentru atingerea
unui ritm rapid de crestere si dezvoltare economica —
atit din punct de vedere cantitativ, cit si calitativ — pe
termen mediu si lung.

Legatura conditionald_ Tntre expansiunea _exporturilor
sl dezvoltarea economica de ansamblu se verifica, cu pri-

oritate, Tn_cazul tarilor mici si mijlocii — fie ele dezvol-
tate_sau Tn curs de dezvoltare, cu sau fara economie de
piata —, unde comertul exterior joacd un rol nemijlocit

Important Tn crearea venitului national, in formarea pro-
dusului national brut.

_Una dintre cele mai acute probleme — mal ales n con-
ditiile actuale — este aceea ca,' in contextul multiplicarii si
inaspririi_conditiilor de desfacere pe piata mondiald — de
exemplu Tn contextul diminuarii cererii si escaladarii pro-
tectionismului — atentia acordatd mentinerii $i majorari:i
exporturilor nu numai ca_nu trebuie sa scada Tn impor-
tantd, ci trebuie sd_creascd. Importanta pentru economiile
nationale a realizarii cu succes_a exporturilor devine mai
mare decit de obicei, Tn conditiile Tn care exporturile sant
tot atit de necesare, dar mult mal dificil de realizat.

Si pentru Romania, tara socialistd in curs de dezvoltare,
dezvoltarea exporturilor constituie un element esential al
strategiei generale de dezvoltare economicd, atit pe termen
scurt si mediu, cit si pe termen lung. Se prevede, astfel,
ca pind n_1985 schimburile comerciale cu_strainatatea vor
creste cu 755 la suta fata de anul 1986, intr-un ritm me-
diu anual de 11,9 la suta. Evident, pe acest plan, un rol
sporit urmeaza sa revinad exporturilor, care sint chemate
sa pund in valoare in si mai mare masurd si_in conditiuni
mai bune potentialul in crestere al economiei nationale a
tarii. Pe Iln%é dezvoltarea cantitativa a exporturilor un
accent deosebit se pune, in conditiile actuale, pe Tmbuna-
tatirea calitativa a acestora.

Tn acest context, in scopul realizarii obiectivelor strate-
ice mentionate, o atentie specificd trebuie acordatd, Tin-
tre altele, si conditiilor concrete de comercializare in stra-
indtate (penetrarea, mentinerea_si consolidarea pozitiilor
Pe pietele externe), precum si de cooperare economica,
astfel incit, pe linga cresterea cantitativa a_exporturilor,
sa se realizeze si 0 Tmbundtatire substantiala a eficientei
acestora Cunoasterea aprofundatd a _conditiilor in oare
poate avea loc exportul pe pietele tarilor partenere co-
merciale. a stimulentelor si restrictiilor existente pe acest
plan, reprezinta unul din elementele esentiale in elabora-
rea unor strategii adecvate de abordare a pietelor poten-



ttate de export in conditii. de_ eficientd sporitd. Ou alte
cuvinte, cunoasterea _ politicii_comerciale practicate de
tarile partenere oferd posibilititi de evaluare anticipatd
a posibilitatilor de comercializare a produselor romanesti
pe pietele externe.

| '

In_virtutea puterii lor suverane de * desfete asupra di-
rectiilor *1 modalitatilor de dezvoltare ecanomico-soctald,
statele lumii adoptd o serie de instrumente de naturd le-
gald, menite sa reglementeze diferite sectoare de activitate,
intre care si relatiile economice externe. Modul concret
de reglementare a_relatiilor economice externe este derter-
minat de mal mutiti factori principali, Intre care: )

— gradul de dezvoltare a economiilor nationale — in-
clusiv a diferitelor sectoare specifice ale acestora — sl de-
pendenta lor fata de pietele externe ; ) y

— vulnerabilitatea diferitelor sectoare economice fatd de
concurenta externa ; R ) ) )

— prevederile diverselor fintelegeri, aranjamente si a-
carduri bi/sl multilaterale la care statele sint parti-

T-vratad cont_de importanta relativa a acestor diversi fac-
tori, autoritatile statale adopta instrumente juridice adec-
vate, menite sa guverneze participarea la_diviziunea in-
temationald a muncii. Ansamblul "acestor instrumente ju-
ridice contureaza si definesc in detaliu, Intre altele, poli-
ticele comerciale — tarifare si netarifare — ale statelor,
politica In. domeniul investitiilor externe de capital, poli-
tica valutard a acestora etc. = .

Pentru exportatorii potentiali, cunoasterea acestor instru-
menta juridice prezinta o importantda deosebita, deoarece
ea permite evaluarea in cunostinta de cauzd a posibilita-
tilor si, eventual, a corturilor probabile ale patrunderii
pe pietele externe De asemenea, cunoasterea larga a re-
glementarilor nationale in domeniul importurilor, existen-
te in diferite tari poate permite exportatorilor analize
comparative si, In consecinta, un anumit grad de flexibili-
tate Tn ceea ce priveste orientarea exporturilor spre una
sau alta din piete. . R

Ne _propunem’ sa ne oprim pe scurt, in cele ce ur-
meazd, asupra elementelor principale, cu valoare de reper,
care trebuie sa stea 1n atentia factorilor interesati, a lu-
cratorilor din domeniul relatiilor_economice externe, atunci
cind se pune problema studierii si cunoasterii reglemen-
tarilor aplicabile in diferite tari partenere comerciale —
in special tari nesocteliste — in ceea ce priveste regimul
specific importurilor, Investitiilor externe de capital si
fluxurilor valutare antrenate de schimbul de marfuri.

| = Regimul general al Importurilor de marfuri

" In cadrul ponticilor comerciale ale statelor, reglementa-
rile referitoare la importuri joacd un rol esential, ele
constituind, practic, instrumenté de protectie a economiilor
nationale fata de concurenta .potentiala din .partea produse-
lor straine. Gradul de liberalizare — sau de protectie — a
regimului de import diferd de la tara la tara, in functie
— asa cum_ardatam — de nivelul 'de dezvoltare generala
oau specificd a economiei nationale sau, respectiv, a anu-
mitor sectoare de activitate economicd, de interesele ecano-
mico-sociale pe termen scurt, mediu sau lung etc. Tn prac-
tica, instrumentele de reglementare a importurilor se con-
cretizeazd in diverse categorii de taxe sau impozite —
cu caracter tarifar sau netarifar — la care sint supuse,
direct sau indirect, produsele care fac obiectul importului.
Cunoasterea de catre_ exportatori a acestor instrumente
prezinta o Importanta deosebita, deoarece astfel devine
POSIb”‘a evaluarea impactului potential al acestor taxe si
mpozite asupra competitivitatii produselor care ar urma
a fi exportate pe o piatda sau alta. S.tapmirea In detaliu
a_mecanismelor de protectie la import, faciliteaza negocie-
rile in vederea contractariil si. eventual, permit o anumita
flexibilitate Tn orientarea structurala si geografica a ex-
porturilor. L L o

Taxele vamale reprezinta componenta clasica a orica-
rui regim de import. Cu toate ca au format, in ultimii
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10—16 ani, obiectul unor reduceri sensibile convenite ca
urmare_a negocierilor comerciale multilaterale desfasurate
sub egida G/AT.T., acestea continua sa joace un rol im-
portant de protectie a economiilor nationale in fata Im-
porturilor.

Toate taxele vamale practicate la import de catre o tara
se regasesc in tarifele vamale, tarife_vamale nvestite cu
putere de lege. Individualizarea rapida si exactd a taxelor
vamale aplicabile produselor importate, necesita din par-
tea exportatorilor cunoasterea detaliata a structurii tari-
felor vamale, precum si a diverselor tipuri de taxe vamale.

Majoritatea tarilor partenere (cu unele exceptii, precum
Canada si S.U.A.) dispun de tarife vamale structurate Tin
functie de gradul de prelucrare a marfurilor importate,
in conformitate cu nomenclatorul adoptat de Consiliul de
Cooperare Vamala de_la Bruxelles (Nomenclatorul tarifar
de la Bruxelles — N.T.B.g. Astfel, toate tarile membre ale
C.EEE, precum si celelalte tari tari vest-europene au a-
doptait acest tip de tarif vamal. De asemenea, tarile in
curs de dezvoltare africane si asiatice si-au_structurat ta-
rifele nationale tot dupa modelul N.T.B. Tarile latino-a-
mericane, care fac parte diin diferite grupari integratio-
niste A[\)ractlca in genere tarife vamale comune la Import
(NABANDINA, NAIBALALC), tarife care insa au la baza
tot structura consacratd de N.T.B.

O serie de dificultati relative in ceea ce priveste Inca-
drarea tarifard a produselor de |m_E)ort — i, deci, indivi-
dualizarea taxelor vamale aplicabile — prezintd tarifele
vamale nationale practicate de S.U.A. si _Canada, care nu
sint structurate T mod determinant dupd criteriul gradu-
lui de prelucrare a marfurilor.

in, ceea ce priveste diversele categorii de taxe vamale
de import, acestea pot fi determinate in functie de doua
criteril Prmmpale: provenienta ?roduselor si, respectiv,
modalitatea de percepere (de calcul).

s 1n functie de provenienta produselor, taxele vamale pot
fl, autonome, conventionale sau preferentiale. Cea mai lar-
ga aplicare o cunosc taxele vamale conventionale, apli-
cabile produselor provenind din tari oare beneficiazda, n
relatiile cu tara Importatoare, de tratamentul natiunii ce-
lei mai_favorizate, fie In baza unor acorduri multilaterale
(G-A.T.T.), fie In baza unor acorduri Tncheiate in plan
bilateral.” Nivelul generai al taxelor conventionale este mai
redus decit al taxelor vamale autonome, acestea din urma
aplictadu-se tnca de catre unele tari, marfurilor impor-
tate din tari care nu beneficiaza de clauza natiunii rs’ei
mai favorizate ; nivelul lor este fixat in mod autonom, el
nefiind rezultatul unor conventii bi/sau multilaterale n
fine, cea_de-a treia categorie de taxe vamale sint taxele
preferent,_lale; ele constau, practic, n scutiri sau_reduceri
In anumite proportii ale taxelor vamale conventionale a-
pMcabile produselor — sau anumitor produse — prove-
nind -din. tari in curs de dezvoltare (in baza sistemului
generalizat de_preferinte tarifare nereciproce si nediscrimi-
natarii — S.G.P.) sau’ _din tari cu care exista conventii
speciale ta acest sens. De mentionat ca taxele vamale pre-
ferentiale nu se regasesc, ta majoritatea cazurilor, in_ ta-
rifele vamale, ci fac obiectul unor liste separate; dat fiind
faptul ca aceste taxe reprezinta, n Tpr!nclplu, oferte uni-
laterale_ale tarilor donatoare de preferinte, ele pot suferi
smodificari de la. un_an la altul, din_punctul de vedere al
‘produselor sau al tarilor care beneficiazd de acest regim.

O .importantd, deosebitd Tn determinarea efectivd a efec-
tului taxelor vamale prezinta cunoasterea modalitatilor
*le percepere a acestora Din acest punct de vedere, ta-
xele vamale pot fi: ad-valorem. specifice sau mixte. Ta-
xele vimale ad-valorem sint exprimate in procente din
valoarea marfii importate, cole specifice — in unitati mo-
netare pe unitate de masurd, iar cele mixte au un’ nivel
compus, determinat concomitent atit printr-ian element, ad-
valorem; cit si primtr-u.n element specific.

Conform celor convenite recent in cadrul GAT.T. re-
feritor la eva "harea Tn vama — deci la determinarea va-
lorii marfii care se la drept baza pentru calculul cuan-
tumului taxelor vamale —, 1n vederea realizarii unel cit-

Ji



mai mari uniformizéri a diferitelor sisteme in domeniu,
s-a adoptat principiul calcularii taxelor vamale pe baza
vallo_ru de tranzactie a marfurilor care fac obiectul impor-
tului.

Cu toate cd reprezintd elementul principal, taxele va-
male_nu constituie singura componentd a fiscalitatii la
frontiera. Produsele importate fac obiectul nu numai al
taxelor vamale, ci si al altor taxe care fie sint aplicabile
numai marfurilor provenind din strainatate, fie sint apli-
cabile atit acestora din urma, cit si produselor similare
fabricate pe plan local. Din acest ultim punct de vedere
se detaseaza taxa asupra valorii addugate (T.V.A) si ta-
xe'e de accizd. | | . . .

Dupa cum _arata si denumirea ei, T.V.A. se calculeaza
asupra_ valorii _nou addugate la_fiecare stadiu de_consum
— deci inclusiv asupra Sporului de valoare a marfii do-
bind.it. cu _ocazia importului —, nivelurile procentuale ale
acesteia fiind diferite, in functie, in general, de gradul
de utilitate a produselor (produse esentiale, semi-esentia-
<. ,de lux"). T.V.A se practicd cu prigritate in tarile
membre ale” C.E.E., precum si in alte tari vest-europene.

Taxele de accizd sint impozite indirecte, aplicabile anu-
mitor produse (in special bauturi, tutun, produse conside-
rate ,de lux") pentru a se descuraja consumul-

Taxele aplicabile exclusiv produselor importate prezinta
de la tara la tard, o mare diversitate. Dintre cele in mo
frecvent intilnite n ftdrile analizate, mentionam taxele
consulare, cele statistice, cele asupra vinzarilor si supra-
taxele. De mentionat cd, pe lingd importanta acestora in
majorarea veniturilor bugetare “globale si in asigurarea
protectiei la import, unele_din taxele amintite servesc
In _mod expres la constituirea fondurilor necesare finan-
tarii anumitor actiuni sectoriale de dezvoltare, la nivel na-
tio'i.al sau local.

in majoritatea tarilor analizate exista o serie de peri-
metre exceptate de la aplicarea regimului tarifar, astfel,
cum acesta_a fost schitat in cele de mai sus. Este vorba
de zonele si porturile libere, unde produselor importate in
scopul efectuarii anumitor operatiuni (productie, depozita-
re. sortare, ambalare, marcare_etc.), urmind ca ulterior sa
fie reexportate, nu i se aplica taxe vamale sau alte taxe
caracteristice operatiunilor de import. Este de mentionat
cd, in cazul in caré produsele amintite intra, in cele din
urmd, pe teritoriile tarilor in care se_gasesc zonele si
porturile libere respective, li se aplica regimul tarifar

nosmail.
Paralel _cu reducerea importantei relative a instrumen-
telor tarifare, n ultimele decenii — si mal cu seama in

ultimii ani — a crescut rolul si s-au multiplicat instrumen-
tele de naturd netarifard in cadrul regimurilor de import-
Practic, de cele mai multe ori, efectele aplicdrii obstaco-
lelor netarifare in calea importurilor nu numai ca com-
penseazd, dar_ chiar depasesc efectele obtinute prin redu-
cerea progresiva a barierelor tarifare din comertul inter-
national.

Regimul netarifar de import joacd, in acest context, un
rol deosebit in asigurarea si administrarea protectiei in
calea importurilor, fapt pentru care este imperios nece-
sar sa fie cunoscut de catre exportatori pentry ca acestia
sa fie in masura sa evalueze posibilitatile de patrundere pe
piata, sa determine costurile probabile incumbate de acce-
sul " pe piata, s& tind cont de marja reala de manevra
de care dispun Importatorii in ceea ce priveste termenele
de livrare. formalitdtile prealabile importului, elementele
de influentare a preturilor contractuale etc..

Principalul instrument de naturd netarifara utilizat in
reglementarea importurilor este licenta de import. Licen-
tele de import permit efectuarea unul control riguros si
operativ asupra importurilor; ele sint practicate, sub di-
verse forme, in toate tarile analizate. _r_mupaleie tipuri
de licente_sint cele automate si cele utilizate Tn vederea
administrarii  restrictiilor cantitative la import.

Licentele automate de import, oare au un rol prepon-
derent._ statistic, constau in prezentarea la autoritatea com-
petentd, Tnaintea vamuirii marfurilor, a unei cereri de im-

port, a carei aprobare este, praotic, automatd. Licentele de
administrare a restrictiilor la import se acordd, selectiv,
in functie de produs, de tara de origine, de disponibili-
tati valutare etc-; ele pot imbraca doua forme principale:
a) licente globale (generale), care stabilesc volumul sau
valoarea  marfurilor care pot fi importate intr-o anumitd
perioadd de timp, precum si, eventual, tarile de unde pot
proveni acestea si__(b) licente individuale (bilaterale) care
sint folosite ca mijloc de urmarire a realizarii contigente-
lor bilaterale convenite intre tarile partenere comerciale.

in unele tari licentele de import Tmbracad forma autori-
zatiilor de Import, care, practic, au aceeasi natura ca si
licentele utilizate Tn scopul administrdrii restrictiilor la
import.

In majoritatea cazurilor, termenele pentru care sint
acordate licentele de Import (si Tnlauntrul carora,_acestea
pot fi utilizate) sint de minimum 6_luni, cu posibilitati de
prelungire, in ‘unele cazuri, a valabilitatii.. Tn ceea ce pri-
veste transferarea licentelor (utilizarea acestora de catre
alti importatori decit titularii Initiali), aceasta posibilitate
nu_este prevazutd decit in reglementarile unul numar re-
lativ redus de tari si este conditionata de Tndeplinirea_ u-
nor formalitdti precise n vederea obtinerii autorizarii
exprese a autoritatilor competente.

in. rindul altor obstacole de natura netarifara, un loc
Prmc_mal il ocupad restrictiile cantitative, prin care se de-
erming, deseori unilateral, volumul sau valoarea anumi-
tor marfuri care pot fi importate Intr-o anumitd perioada
(de obicei 1 an), fie In total (din toate tarile), fie din anu-
mite tari. Tn ultimii ani, astfel de restrictii ‘au Tnceput sa
imbrace forma asa-numitelor ,restrfngeri voluntare la ex-
ort", prin care, sub presiunea tarilor’ importatoare, expor-
atorii se, angajeazd sa nu depaseascd un anumit volum
de desfaceri pe pietele respective.

Taxele antidumping constituie un alt obstacol netarifer,
utilizat deseori in mod abuziv in scopul limitarii impor-
turilor, prin care se reduce competitivitatea de pret a
roduselor considerate ca fiind introduse pe piata unei
tari importatoare la preturi inferioare valorii lor normale.

Reglementarile privind constituirea de depozite valutare
prealabile la import, practicate in unele tari, prevad ca
importatorii s& depund un anumit procent (pind la 100 la
sutd si _uneori chiar mai mult) din suma necesard acope-
ririi platii importului la organele bancare, autorizate- Ni-
velul ‘acestor depozite valutare, precum si durata_imobili-
zarii, fara dobindd, a acestora, constituie o frina in ca-
lea importurilor.

In ultimii ani, o importantd deosebitd Tn politica de
frinare a importurilor au dobindit-o normele de marcare
si etichetare ‘a produselor, precum si standardele tehnice
la care acestea trebuie sa raspunda. Gradul strict al aces-
tor norme, precum si tehnologiile speciale si cheltuielile
suplimentare pe care exportatorii trebuie sa le posede,
respectiv sd le efectueze, sint de naturd sa impieteze a-
supra exporturilor, mai ales de produse industriale, ale
tarilor in curs de dezvoltare.

Oele de mai sus nu reprezinta decit_ principalele tipuri
de obstacole netarifare la import, practicate n tarile ana-
lizate. La acestea se adauga o serie de alte diverse re-
glementari, Tntre care: obligativitatea achizitiondrii anu-
mitor produse numai de la anumite firme ﬂde obicei na-

tionale), obligativitatea transportului marfurilor, numai cu
vase sub pavilioane nationale sau navloslte de catre firme
specializate nationale etc.

© Regimul investitiilor externe de capital

_Comertul international cu_ produse industriale,’ in spe-
cial cu un grad_de complexitate ridicat, are loc, din ce in
ce mai mulf, prin intermediul investitiilor de capital efec-
tuate in diferite tari ale lumii, inclusiv sub forma consti-
tuirii de societati comerciale cu diverse obiecte de activi-
tate. Cooperarea economicéd internationald sub aceasta for-
ma prezintd o importanta crescinda in majorarea desface-

rilor de marfuri pe pietele externe. Tocmai de aceea este
necesar ca exportatorii potentiali sa cunoasca In cit mal


bind.it

mare detaliu reglementérile in materie din tdrile Tn care
activeaza firmele partenere.

n_functie de gradul de dezvoltare si de_interesele eco-
nomice specifice,  numeroase tari ale lumii conditioneaza
aprobarea efectudrii de_investitii externe de capital de
satisfacerea anumitor criterii principale. in riadul acestora
se numard, in_primul rind, contributia potentiala pe_care
aceste investitii o pot aduce la dezvoltarea economica ge-
nerala a tarii (concordanta cu prevederile planurilor na-
tionale, importanta sectoarelor in care urmeaza a fi efec-
tuate investitiile, contributia la diversificarea exporturilor
si la substituirea_importurilor, realizarea unor transferuri
de tehnologle si de cunostinte moderne etc.). La_ a-
cestea_se adauga 0 serie de criterii de natura financiara
§gontr|bu'g|a la_majorarea incasarilor_in devize, conditii de
inantare oferlt_el) si _soclo-economica (contributia la dez-
voltarea regiunilor ramase in urma din punct de vedere
economic, crearea de noi locuri de muncd). —Investitorii
potentiali trebuie, in consecintd, s& fie In masurd sa ras-
pundd in cit mai bune conditiuni la astfel de Tntrebari'
derivate din criteriile de aprobare mentionate.

_Pe de altd parte, in functie de interesele nationale spe-
cifice si, de multe ori, de gradul de implicare a statului
in economie, o serie de sectoare sint interzise accesului
capitalului strain, sectoare care trebuie cunoscute in pre-
alabil de catre investitorii potentiali.

.0 mare importantd pentru investitori prezintd tipurile
si caracteristicile principale ale societatilor care pot fi cre-
ate cu_participarea capitalului strdin. Existd, in acest sens,
In tarile analizate, mai multe forme de societdti, care, n
general, se incadreaza in cele doud tipuri principale con-
sacrate, pe plan international ; societatea cu raspundere
limitata si societatea anonima (pe actiuni).
_Sub diferite_denumiri, tipul de societate cu raspundere
limitata_este Tntilnit_ca mijloc principal de efectuare a
Investitiilor_externe in majoritatea tartlor analizate. intre
particularitatile esentiale ale acestur tip de societate co-
merciala_se ‘numadra | constituirea acesteia necesita forma-
litati minime; nu exista obligativitatea publicarii bilan-
tului ; existd, Tn anumite limite, posibilitatea convenirii
Prin actul de constituire a modalitatilor de administrare
si impartire a beneficiilor; raspunderea asociatilor este
limitatda la aportul propriu de capital, aport in ‘principiu
netransmisibil.

~Societatea anonimd (pe actiuni) reprezintd cel mal ras-
pindit tip de societate comerciala pe plan mondial, rega-
sindu-se, practic, in toate tarile analizate. Intre trasaturile
proprii ale acesteia se numar&; irelevanta caracterului
Intuitu personae al actionarilor; limitarea raspunderii_ac-
tionarilor_ pina la nivelul capitalului_subscris, exprimat
In actiuni ; libertatea transmiterii actiunilor catre tertele
persoane.

_In_vederea evaluarii efortului financiar pe care trebuie
sa 1l facd, este necesar ca investitorii potentiali sa cu-
noasca prevederile referitoare la nivelul minim al capi-
talului cerut pentru constituirea unei societdti, precum ti
reglementarile legislatiilor nationale cu privire la subscrie-
rea si varsarea efectivd a capitalului, prevederi sl regle-
mentari care difera de la tara la tara si de la un. tip de
societate la altul. De asemenea, pentru evaluarea posibi-
litatilor concrete de. constituire a societatilor, investitorii
sint tinuti sd cunoasca prevederile specifice In materia nu-
marului si calitatii persoanelor care pot fl membri fonda-
tori (actionari) si care pot face parte din conducerea so-
cietatilor, precum si In ceea ce priveste eventualele res-
trictii Tn acest sens.

In fine, pentru a-si intregi imaginea generald asupra
posibilitatilor de efectuare a unor investitii externe, inves-
titorii potentiali trebuie sa cunoasca reglementdrile natio-
nale referitoare la posibilitatile de repartizare a capita-
lului ti de transfer al profiturilor realizate. In ceea ce

priveste repatrierea capitalului, aceasta este practic per-
misa in marea majoritate a tarilor. Totusi, in unele dintre
acestea exista_o serie de restrictii in ceea ce priveste pe-
rioada minima de la efectuarea investitiei, dupd care poa-
te avea loc repatrierea, precum si_cuantumurile (contin-
gentele) anuale de repatriere (exprimate in procente din
capital).

_Keferltor la transferul_profiturilor realizate, este de men-
tionat faptul ca in majoritatea cazurilor, acesta este con-
ditionat de constituirea prealabild — prin prelevéri anua-
le din profituri, pina la atlnPerea unui_plafon determinat
ca procent din capitalul total — a unui fond de rezerva;
prelevarile anuale din profituri variazd ntre 5 si 10 la
suta, iar nivelul total al fondurilor de rezerva intre 10
si 50 la sutd din capitalul societatii. In multe tari, consti-
tuirea fondului de rezervd reprezinta singura conditionare
a_transferului profiturilor. Totusi, Tn unele dintre acestea
sant _impuse _restrictii suplimentare, dintre care se deta-
seaza conditionarea transterului de nivelul serviciului da-
toriei _societatii, precum si limitarea transferului la un
anumit procent din investitia totald efectuata.

© Regimul valutar

Unul din domeniile cele mai sensibile de reglementare
de_cdtre autoritatile competente dm_mg{_qutat_ea tarilor lu-
mii — mai ales Tn contextul instabilitatii existente in do-
meniu_pe plan international — este cel al relatiilor va-
luitar-financiare cu strainatatea. Dat fiind faptul cd in a-
cest domeniu intra si diversele fluxuri financiare incum-
bate de operatiunile comerciale dintre tari, cunoasterea
Sla zi* si 1n detaliu a regimului valutar din tarile parte-
nere comerciale, prezintd o deosebitd importantd pentru
lucrdtorii din sfera comertului exterior.

. Cunoasterea reglementérilor, valutare nationale in mate-
ria platii importurilor oferd informatii in legatura cu fa-
cilitatile si restrictiile potentiale care pot interveni in ceea
ce priveste obtinerea de catre exportatori a contravalorii
bunurilor si serviciilor exportate In diverse tari. Reglemen-
tarile In materie cuprind, Tn _multe tari, prevederi referi-
toare la valutele si  modalitatile in ‘care pot fi efectuate
platile respective. O serie de conditiondri pe aceasta linie
pot avea loc :

— In functie de tara de provenientd a marfii sau ser-
viciului comercializat, mai ales n cazurile in care tara
Importatoare si cea exportatoare fac parte dintr-o anu-
mita ,zona valutara" (de exemplu zona francului francez)
sau_din diferite grupari, integrationiste (de exemplu gru-
parile regionale latino-americane) ori neintegrationiste (de
exemplu Commonwealth) ;

— in functie de prevederile acordurilor bi/si multilate-
rale de plati incheiate ntre tarile partenere.

De_ obicei, l:[J)Iétile efectuate in orice valutd convertibild
nu ridica probleme de acceptare.

De asemenea, cunoasterea reglementérilor valutare, pre-
cum si a practicii specifice Tn ‘materie permite depistarea
madalitatilor si_instrumentelor celor mai uzitate de plata
a importurilor, in functie, mai dles, de obiectul si amploa-
rea contractului. de vinzare-cumpdrare interpationala in-
cheiat Tntre parti, preferintele clientilor potentiali pe aceas-
ta linie si, In_consecintd, ofertarea sl negocierea in cunos-
tintd de cauza a contractelor.

Pe de altd parte, reglementdrile valutare nationale in-
clud si_ prevederi referitoare, fie la Tndeplinirea unor. for-
malitati _prealabile (de exemplu autorizarea prealabila a
efectuarii platilor de catre banca centrald sau_de _catre
0 alta banca autorizatda din tara importatorului), fie la
faptul daca sint sau nu permise platile in avans pe baza
contractelor incheiate ou parteneri straini (in lipsa unor
prevederi exprese in acest sens, de obicei incluse in con-
tractele bazate pe credite acordate de catre exportator) ;
Pe aceastda ultima linie, deseori reglementdrile cuprind
limite temporale de efectuare a respectivelor plati, nive-
luri maxime (exprimate sub forma procentuald din valoa-

rea tranzactiei) admise pentru platile Tn avans etc-



In fine, tot in cadrul reglementarilor tarifare nationale
se regasesc, de cele mai multe ori, si prescriptii in lega-
turd cu nivelul sumelor in valutd nationald sau strdina
care pot fi_ scoase sau introduse in mod obisnuit din/in
tara respectivd, forma pe care aceste sume o pot lu>a (banc-
nota, monede, precum si valoarea nominala a acestora)
etc. Si aceste prevederi ale legislatiilor nationale trebuie
cunoscute si avute in vedere de catre lucrdtorii de co-
mert exterior care se deplaseaza n diverse tari partenere

comerciale.

Indicatii detaliate in legdtura cu regimurile valutare
nationale se regasesc in volumele editate anual de catre
Fondul Monetar International si intitulate ,Exchange Res-
trictions’, Acestea cuprind informatii referitoare la tarile
membre ale F.M.I.

dr. Adrian CONSTANTINESCU
ulm.

Cooperatie

Aspecte privind controlul asupra
activitatii mestesugarilor autorizati

Pe fondul intensei dezvoltdri economice, a marilor mu-
tatii intervenite Tn viata sociala economica a tarii, spo-
reste cererea populatiei pentru un volum tot mai mare
si mai diversificat de servicii. Tn acest context activita-
tea mestesugarilor autorizati este directionald spre satis-
facerea cit mai completd a cerintelor populatiei eu unele
servicii, produse si lucrari etc.

Prevazuta de Legea nr. 13/1968, activitatea mestesugari-
lor autorizati impune si respectarea anumitor dispozitii
(imperative, prohibitive) prevazute de legile fiscale si de
alte acte normative. Astfel, exercitarea meseriei la domi-
ciliul clientului este permisd numai atunci cind acest lu-
cru este Tnscris in autorizatia de exercitare a meseriei la
rubrica ,,alte mentiuni**; realizarea anumitor lucrari va
putea fi efectuatd de catre mestesugarii autorizati numai
dacd beneficiarul acestora poseda si prezintd anticipat au-
torizatia sau aprobarea data de organele competente;
pentru anumite categorii de mestesugari autorizatiile eli-
berate de organele competente au valabilitate pe Tntregul
teritoriu al tarii; autorizatiile trebuie sa precizeze numa-
rul de ucenici pe care mestesugarul Ti poate pregati in
atelierul sau, numarul persoanelor incadrate care pot lu-
cra dupa terminarea uceniciei si numele membrilor de
familie care i pot sprijini in desfasurarea activitatii au-
torizate.

Aceste aspecte supuse controlului intra Tn sfera contro-
lului administrativ concretizat prin aceea ca Tmbratiseaza
o sfera deosebit de larga, cuprinzind atit activitatea des-
fasurata in forme juridice, cit si cea realizata prin ope-
ratii materiale si tehnice de prestari servicii si chiar pro-
ductive (A se vedea, Mircea Anghene, Mircea Stoica, Con-
trolul activitdtii economico-sociale, Ed. politicd, Buc. 1981,
p. 41).

Controlul asupra activitatii desfasurate de mestesugarii
autorizati se efectueaza Tn principal de circumscriptia fi-
nanciard, organ local de specialitate al administratiei de

stat. Este, potrivit literaturii juridice, un control extern
specializat, dat fiind faptul ca este exercitat de un organ
ce raspunde de activitatea dIntr-un anumit domeniu sau
ramurd. (A se vedea n acest sens, llie lovanas, Dreptul
administrativ si elemente ale stiintei administratiei, Ed.
didacticd si pedagogicd, Buc. 1977, p. 285).

Sfera controlului este circumscrisd la verificarea mate-
riei impozabile cu deosebire asupra impozitului pe venit
care se realizeazd de la mestesugarii cu ateliere proprii,

liber profesionisti si cdrdusi. Se are Tn vedere, de aseme-
nea, si atragerea la bugetul local a unor noi surse de
venituri, combaterea evaziunii, precum si determinarea

contribuabililor de a respecta actele normative in mate-
rie fiscala.

Practic, controlul asupra activitatii exercitate de mes-
tesugarii autorizati ncepe odatd cu stabilirea impunerii
pentru cei care sint impusi la venitul real, sau reportare
pentru cei impusi la norma. Lucrarea are ca ultim ter-
men jumatatea lunii martie a fiecdrui an. Cu aceasta o-
cazie se verificd declaratiile de impunere depuse, dupa
care urmeazd verificarea in teren, stabilirea stocurilor,
definitivarea impunerilor  pe procesele-verbale tipizate
pentru cei impusi la venitul real.

Mestesugarii autorizati se canteoieatzd cel putin o data
pe semestru, constatarile, recomandarile si masurile sta-
bilite fiind nscrise n registrul unic de control.

Realizarea unui control eficient asupra activitatii des-
fasurate de mestesugarii autorizati presupune cu necesi-
tate verificarea si a urmdtoarelor aspecte : verificarea sta-
diului produselor finite si in lucru, a materialelor si ma-
teriilor prime, stabilindu-se stadiul lucrdrilor in curs de
reparatie sau confectionare; dacd evidentele pe care este
obligat sd le conduca sint tinute corect si la zi ; dacd ac-
tivitatea desfasuratd de mestesugari coincide cu ceea ce
este prevazut in autorizatia de exercitare a meseriei etc.

Daca se constatd disproportie Tntre veniturile realizate
si cele cuprinse Tn procesul verbal de impunere se pro-
pune de catre inspectorul teritorial modificarea impunerii.

Exercitarea meseriei in alte conditii decit cele ardtate

in autorizatie, constituie contraventie sanctionatda potrivit
art. 10 din Legea nr. 13/1988, cu amenda de la 50 la 300

lei. In caz de abateri repetate, potrivit alin. 3 al aceluiasi
articol se va putea dispune si retragerea autorizatiei de
exercitare a meseriei.

V. IU®

IN ATENTIA CITITORILOR!

In centrele de difuzare a presei, doua iucrari ce
nu pot lipsi din biblioteca dv.:

O Probleme de drept economic ti de comert in-;
ternational pentru ingineri ti economitti
imobi-

= Probleme locative ti de administrarea

lelor
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intrebari si raspunsuri

= OLEG_MALIUTIN, Bucuresti —
ne roaga sa publicam un raspuns_in
legatura cu repartizarea cheltuielilor
privind consumul de apa. Potrivit
ct. 2 lit. a din Normele C.P.C.P. nr.
/1973, cheltuielile aferente consumu-
lui de apa, in cazul cind aparatul de
inregistrare a_acestuia exista pe un
grup de cladiri, pe o cladire _(bloc)
sau pe O scard, Se repartizeaza pro-
portional cu numarul _persoanelor, in-
diferent de numarul zilelor, din cursul
unei luni, Tn care aceste persoane au
fost prezente la domiciliu. La defal-
carea cheltuielilor se va tine seama
ca numarul persoanelor care locuiesc
in apartamentele care nu sint dotate
cu bdi sau dusuri sa se considere 1/2
din numarul de persoane care locuiesc
in apartament. n cazul cind in cla-
dire se afla suprafete locative cu altd
destinatie decit aceea de locuinta, i
nu exista_aparate de Tnregistrare a
consumului de apa, in primul rind se
vor determina consumurile pe baza
baremelor stabilite de Tntreprinderea
prestatoare, apoi cheltuielile’ pe care
acesti locatari trebuie sa le suporte
din totalul cheltuielilor, iar diferenta
de platd se va repartiza pe locatarii
rincipali _ persoane fizice si proprie-
ari, potrivit celor _ardtate mai_ sus
(pct. 2 lit. b). Potrivit pct. 6 lit a
in Normele CP.CIP. nr. 2/1973, cos-
tul .combustibilului necesar prepararii
apei calde, pentru cladirile cu desti-
natie de locuintd, Tn anotimpul cal-
duros, se repartizeaza proportional cu
consurul de apa stabilit pentru fie-
care. Tn anotimpul friguros, consumul
de combustibil necesar pentru Tncal-
zirea apei, se stabileste — n lipsa
aparatului  de Tnregistrare. — cores-
unzator mediei consumului din luni-
e iunie-iulie si august, suma_repar-
tizindu-se pe locatarii principali si
proprietari, proportional cu consumul
de apa.

= CONSTANTIN STEFAN, Ploiesti
— La invatamantul primar, gimnazial
si liceal treapta | si a Il-a la protfilele
matematica, fizica, filologie-istorte, sti-
intele naturii, economice” treapta I, pe-
dagogice, artd, se acorda burse de sco-
larizare elevilor numai daca locuiesc
in internat sau la gazda si se inca-
dreaza in una din urmatoarele situatii
sociale deosebite: sint orfani de ambii
parinti, nu_sint cuprinsi Tn case de
copii, desi_indeplinesc conditiile pentru
a_fi primiti Tn aceste unitati, provin
din case de copii sau din pfasament
familial, provin din familii care nu le
pot asigurae educatie corespunzatoare,
situatie ce _trebuie dovedita cu an-
chetd sociald, au fost bolnavi TBC si
sint n evidenta dispensarelor medi-
cale. Burse pe baza de contract se a-
corda elevilor de la liceele cu profil
industrial si agroindustrial din"_cla-
sele IX—XII, daca se incadreaza in

plafonul de_venituri (3700 lei) din re-
tributia tarifard lunard de incadrare
a_ambilor parinti. Valoarea alocatiei
zilnice de hrana este de 17,50 lei pen-
tru elevii bursieri din clasele I—VIII
si_licee cu profile neindustriale si de
18,50 lei pentru elevii bursieri din li-
ceele industriale si agroindustriale.

@ I0AN MANCIU, Bistrita — in
Ie?atura cu sesizarea dv. privind u-
nele aspecte rezultate din aplicarea
Decretului _ Consiliului  de Stat nr.
232/1982, va facem cunoscut ca decre-
tul sus-mentionat nu prevede compen-
sari din_impozitul _pe circulatia mar-
furilor Tintre diferite produse. Modul
de actionare pina la _ rentabilizarea
produselor si serviciilor  destinate
populatiei este prevazut la art 19 din
decret, lucru cunoscut si de dv. intru-
cit din scrisoare nu rezultd in mod
clar care este situatia produselor care
fac obiectul sesizarii, este necesar sa
va adresati cu elemente concrete, or-
anului  futelar sau Comitetului de

tat pentru Preturi.

© EUGEN ZSILINSZKY, Bod —
Problema formularelor cu regim spe-
cial de g?estlonarg, folosire si evidenta
este reglementatd prin  H.C.M. nr.
1533/1973 si Normele metodologice nr.
1520/1973 elaborate de Ministerul Fi-
nantelor_ si Directia Centrald de Sta-
tisticd, Tn conformitate cu art- 4 din
hotdrtrea mentionatd. Formularele ti-
pizate ..Lista de inventariere si evi-
denta_a_mijloacelor fixe" (cod 14-1-5
si ,Listd de_inventariere” (cod 14-2-8
nu figureazd in nomenclatorul cadru
al formularelor ce se supun unui re-
gim special de gestionare, folosire si
evidentd anexat la H.C.M. nr. 1533.

= IOAN MICLEA, Ludus — Pre-
vederile art 7 se referd, in principiu,
la perioada de calcul a amortizarii
fondurilor fixe in conditii de functio-
nare normala. Tn art, 24 din Regula-
mentul pentru aplicarea Legii nr.
62/1909 se fac precizari asupra terme-
nelor de la care nu se mai calculeaza
amortizarea asupra fondurilor fixe
scoase din functiune sau transferate.
La transferarea unor fonduri fixe, u-
nitatea care a efectuat transferul va
suporta amortizarea pe intreaga luna,
deoarece se are in vedere faptul ca
unitatea primitoare va putea utiliza
in mod normal fondurile fixe transfe-
rate cu incepere din luna urmatoare,
tinind seama de transport, montare
etc. Tn_cazul scoaterii din functiune a
fondurilor, fixe, amortizarea se calcu-
leaza pina in luna in care s-a_apro-
bat scoaterea din functiune, dacd fon-
dul fix nu_ a fost amortizat in Tntre-
ime. Potrivit art. 9 din_Legea nr.
2/1969, partea neamortizata se supor-
td din_rezultatele financiare Tn ntre-'
gime Tn anul scoaterii din functiune

revistd economicA

sau in rate esalonate pe mai multi
ani, insa cel mai tirziu pina la Tmpli-
nirea duratei de serviciu normate. De
altfel, pentru aceste fonduri fixe, po-
trivit prevederilor art. 21, lit. d din
Regulament, unitatile sant obligate sa
intocmeasca cap. [ll_din planul de a-
mortizare a fondurilor_fixe, care se
refera la calculul valorii de recuperat
pentru fondurile fixe scoase din func-
tiune, Tnainte de amortizarea lor in-
tegrala. .

= FABRICA DE MOBILA, Tg.
Secuiesc — Va facem cunoscut cd po-
trivit prevederilor din Decretul nr.
221/1960 si H.C.M. nr- 792/1960 (repu-
blicate) organele financiare pot urmari
Si prin_poprire_retributiile si celelalte
drepturi banesti ale personalului mun-
citor pentru lichidarea creantelor pre-
vazute la art 3 din Decretul nr. 221/
1960 (republicat). La adresele de_fn-
fii. are a popririi se ataseaza copii_de
pe titlul executor care — in’cazul im-
pozitelor si taxelor neachitate la ter-
men — consta_in procesul verbal de
Impunere sau, n cazul restantelor din
anil_precedenti, copii de pe rol. Men-
tionam ca tertul poprit este obligat,
potrivit legii, ca in termen de 5 zile
de la comunicarea ce i s-a facut, sa
confirme _ organului ~ financiar de la
care a primit poprirea, daca datoreaza
sau nu vreo suma de bani debitorului
urmdrit. Tn practica, tertul poprit nu
face in toate cazurile = comunicarea
grevazuta de art 26 din Decretul nr.
21/1960 (republicat), fapt care deter-
mina organele financiare sa revina cu
noi adrese. Potrivit art. 27 din decre-
tul mentionat, in asemenea cazuri tre-
buie sesizatd _judecdtoria n a carej
raza_ teritoriald” 1si are sediul tertul
poprit, care poate sanctiona pe Cei
din, vina carora nu s-au facut comu-
nicarile ori nu s-au efectuat retine-
rile prevazute de lege

= MIHAI PATACHE, Botosani —
Decretul nr- 283/1979 republicat in Bu-
letinul Oficial nr. 30/1982 prevede, n
mod_expres, ca nivelul compensaril se
stabileste in functie de numarul co-
piilor aflati in Tnfretinere si de felul
combustibilului utilizat, respectiv cen-
trale cu combustibil lichid, solid sau
mixt, centrele cu gaze naturale, sobe
cu gaze, termoficare, sobe cu alti com-
bustibili. Fatd de cele de mai sus, re-
zultd ca instalatiile individuale de n-
calzire nu se incadreaza in categoria
centrale cu combustibil lichid preva-
zutd de Decretul nr. 283/1979. Preve-
derile decretului mentionat au avut
aplicabilitate numai pina la data de
1 iulie 1982, data de la care se aplica
Brevedgrll_e Decretului _nr. 240/1982, in
aza caruia compensatia se acorda_tu-
turor  categoriilor de muncitori si
maistri, indiferent de nivelul retribu-
tiei, precum si_celorlalte categorii de
personal muncitor care au retributii
tarifare de pind la 4000 lei _lunar, di-
ferentiat in raport cu numarul copii-
lor aflati in ‘ntretinere. Pentru cei
%"/SObe’ compensatia se reduce cu

0.



n 75 de ani de existenta Tntre-
prinderea ,1 Mai“ din Ploiesti a
cunoscut o evolutie continua. Dar
cea_mai puternica dezvoltare a n-
registrat-o n _ultimii 30 de ani de
cind a devenit o intreprindere cu-

noscutd pe plan _ international in
constructia de utilaj petrolier. n
ultimii 10 ani intreprinderea ,1

Mai“ sl-a diversificat mult produc-
tia, adaptindu-se ".«evoilor economiei
nationale si a rverilor la export.

INTREPRINDEREA
A MAI“-PLOI ESTI

— sape cu role pentru foraj cu
diametre intre 4*fa si 26 mm;

— sape pentru_ forat gduri mari
O 3600; 4987 ; 6200 mm ;

— masini si_utilaje pentru indus-
tria siderurgica ca : linii de turna-
re continua, caje de tragere, ruloa-
re, deruloare, masini de intors_for-

me, linii de tras bare, masini de
fisiat tabla, masini de indreptat
tevi etc. ;

— prese de compactat celuloza;

Clasa (to)/adincime sonda (m)
125/2800 200/4000 320/6000  400/7000 . 05(;)000/

— instalatii de foraj
actionate cu motor Die- F125—
sel 2DH
— instalatii actionate in
curent continuu cu ali-
mentare de la retea F125EC

— instalatii_actionate in
curent continuu cu ali-
mentare de la microcen-
trald Diesel electrica

— instalatii de forat
uturi de diametre mari
3600 — 6000 mm)

Astfel, in afara de utilaj (Petro_lle_r,
-1 Mai* produce o gama de utilaje
tehnologice pentru .siderurgie si me-
talurgie, utilaje pentru exploatarea
carierelor la suprafatd, masini-unel-
te speciale etc. 5 R

Cea mai importantd pondere in
productia de utilaj petrolier o con-
stituie ‘instalatiile” de foraj care se
Produc in clase si tipuri® conform
abelului de mai sus.

. intreprinderea ,1 Mai“ din Plo-
iesti_fabrica, de asemenea, in pro-
ductie de, serie ; . -

— echipamente pentru instalatii
de foraj ca: mese rotari, pompe de
noroi, Capete hidraulice, transmisii
cu lant etc.; )

—__instalatii de prevenire a e-
rug';ulor cu presiuni de lucru ntre
140—1050 bart ; ) )

— prevenitoare de eruptie verti-
(t:a_lei orizontale simple, duble sau
riple ; )

— agregate de cimentare de 350—
1400 bari”- montate pe autosasiuri
Roman ;

— echipamente pentru excava-
toare cu roatda cu cupe de 3280—
3860 mi/h ; ] B

— echipamente pentru instalatii
% haldat cu capacitate de 10000

F200— F320— F400— F500—
2DH7 3DH 4DH 4DH
F200EC F320EC F400EC
F200DEC F320DEC
3DH250M  F400M

— masini si utilaje pentru indus-
tria chimica ;
— valturi pentru prelucrat cau-

ciuc.

— strunguri_ paralele 60 X D
10004-1800 mm )< 1500X12000 mm;
— masini de danturat in V —

12 O 2000 mm ; o )
— masini de gaurit  spatial
O 5 mm,
—  fierastraie  pentru  metal
O 1250 mm ;

— masini agregat pentru prelu-
crat carcase de reductoare, pomp<
de noroi etc. )

Pentru extinderea gamei de pro-
duse in conformitate cu nevoile
pietei interne si externe, ,1 Mai"
se preocupd pentru largirea gamei
de instalatii de foraj terestru sau
marin, de instalatii ~ pentru foral
puturi de petrol’ cu O 5000 mm
Instalatii_de foraj pentru adincimi
de 10—I15 mii m 5 .

O preocupare de seama a colecti-
vului intreprinderii ,1 Mai® este
realizarea produselor in strictd con-
formitate cu normele din_tara be-
neficiarului (APl ; GOST’; DIN)
sau cu standardele roménesti a-
tunci cind nu se impune altfel prin

contract.
lon VASILESCU



