ghidul lucratorului de comert exterior

intreprinderea de comert exterior
si strategia in domeniul evitarii
siatenuarii riscului valutar

>

In ansamblul activitatilor desfasurate de Tntreprinderile
de comert exterior un_loc deosebit il ocupé cele legate de
latura valutar-financiarda a tranzactiilor cu strainatatea.
..Problemele economice si financiare, care au un rol tot
mai important in Tntreaga noastra activitate — sublinia
tovarasul Nicolae Ceausescu — capatd o importanta tot mai
mare pe plan international. Actuala criza economica si fi-
nanciara din lumea capitalista are implicatii adinei. Fara
indoiald cd, ntr-o forma sau alta, dacd nu vom lua ma-
surile necesare, ea se poate reflecta negativ si Tn acti-
vitatea noastra"'). Luarea in considerare a acestor efecte
negative are in vedere, In acelasi timp, si sarcinile de an-
samblu ce revin activitatii de comert exterior. Subliniate
concis de tovarasul Nicolae Ceausescu: ,Deci trebuie sa
exportam mai multe marfuri, de o valoare mai mare, pen-
tru a asigura plata ratelor scadente si lichidarea datoriei
externe, concomitent cu asigurarea mijloacelor de plata
pentru importurile curente" 2). O importanta deosebita n
transpunerea in viatd a acestor indicatii, o capatd azi aco-
perirea riscurilor valutare.

In acelasi timp, prin cadrul legislativ existent, acestei
.probleme i se acordd o atentie aparte: ,intreprinderile
de comert exterior si celelalte unitéti socialiste autorizate
sa efectueze operatii de comert exterior sint obligate sa
prevada in contractele de export — import, cooperare eco-
nomicd internationald, turism, prestatii de servicii, trans-
porturi si expeditii internationale, garantii ferme, modali-
tati de decontare, conditii de plata si de credit care sa
asigure Tncasarea integrald si la termen a tuturor dreptu-
rilor in vailiuta"3).

ABORDARE CONCEPTUALA

Pornind de la definirea riscului valutar in acceptiunea
Sa largd, prin care se intelege posibilitatea aparitiei n
viitor a unei pierderi in cadrul unei tranzactii economice
si financiare 8mport, export, acord de cooperare, conven-
tie de credit) ca urmare a modificarii cursului valutar (de-
preciere sau apreciere) al valutei de contract pe intervalul
ce se scurge intre momentul incheierii contractului (acor-
dului, conventiei) si data Tncasarii sau platii in valuta,
de remarcat stnt_doud elemente. Tn primul rind, aceasta
acceptiune vizeaza viitorul si ca atare apare numai ca 0

posibilitate. Tn al doilea'rind, riscul inseamna Tntotdeauna
pierdere, dar el constituie numai o latura a activitatii
viitoare, deoarece aceeasi activitate Tn mod egal vizeaza
Si sansa care presupune un cistig. Tn acest context, elabo-
rarea unei strategit Tn domeniul evitarii riscului valutar
presupun luarea n considerare a celor doud laturi ale
problemei : riscul — pierderea si sansa — cistigul. De
aceea, orice actiune intreprinsa Tn acest sens trebuie sa
conducd la evitarea sau atenuarea riscului dar s& nu aiba
in acelasi timp ca efect diminuarea sansei de cistig. Din
acest punct de vedere, cel mai semnificativ, este poate
modul in. care pot fi utilizate clauzele valutare. in prin-
cipiu, aplicarea unei clauze valutare are ca efect in timp'
asigurarea pentru valuta incasata (in cazul unui export
de exemplu) aceeasi putere de cumpadrare Tn raport cu
valuta clauzei sau cu valutele din cos Tn cazul utilizarii
clauzei cosului valutar (simplu sau ponderat). Deci, din
acest punct de vedere riscul este evitat. Daca Tnsa valuta
de contract a Tnregistrat in perioada dintre diferitele mo-
mente ale Tncasarilor o apreciere sustinutd, suma Tncasatd
Va fi mai mica, acoperitoare din punct de vedere a riscu-
lui valutar, dar sansa cistigului a fost diminuata.

De aici o prima concluzie: utilizarea ansamblului de teh-
nici si metode destinate evitarii sau atenuarii riscului va-
lutar nu trebuie sa aiba ca efect numai limitarea cistigului,
ci din contra sa-1 consolideze sau sa il sporeascd. Afit in
practica internationald cit si Tn cea a Tntreprinderilor de
comert exterior din tara noastra existd o multitudine de
metode utilizate Tn scopul evitarii riscului valutar. Analiza
atentd a posibilelor corelatii ce pot a?are ntre diferitele
metape ale derularii unui contract si utilizarea unei sau al-
teia_dintre tehnicile Tn discutie conduc la necesitatea abor-
darii_lor selective si corelate. Utilizarea selectiva presupune
nsdsi optiunea de a apela la o tehnica sau alta in functie
de diferite criterii cum ar fi; pozitia de importator sau
exportator; durata contractului — momentul platii — la
vedere sau esalonat Tn timp (credit), momentul conjunctu-
ral etc. Utilizarea corelata presupune atit corelarea dife-
ritelor tehnici intre ele pe parcursul deruldrii contractu-
lui cit si eorelatea dintre aceste tehnici si celelalte ele-
mente ale contractului de vinzare internationala. Mai mult
decit atit. apelul la una dintre tehnici nu exclude utili-
zarea alteia, Tntre diferitele tipuri de acoperire (contrac-
tuale si extracontractuale) existind o strinsd corelatie si
posibilitatile de utilizare simultana.

') Nicolae Ceausescu. Cuvintare la Tncheierea lucrarilor
Conferintei activului de partid si de stat din domeniile
finantelor, preturilor, retribuirii muncii, Editura politica,
Bucuresti, 1974, p. 33.

) Nicolae Ceausescu, Cuvintare la Plenara largitd a Con-
siliului National al Oamenilor Muncii, 13 iulie 1980, Editura
politica, Bucuresti. 1980. p. 35.

3) Legea Finantelor, Legislatie economica si financiara,
Nr. 9, art. 141



Un. element de o deosebita importanta in. elaborarea
strategiei privind evitarea sau atenuarea riscului valutar,
este ca utilizarea diferitelor metode sa fie subordonata
obiectivelor financiar-valutare ale Tntreprinderii de comert
exterior Tn particular si economiei nationale in general.
Semnificativ Tn acest sens, apare pozitia unor intreprinderi
de comert exterior de a ,plasa" suportarea pierderilor re-
zultate din variatiile de curs valutar la nivelul Tntreprin-
derilor producdtoare. Indiferent de solutionarea acestei pro-
bleme : cine suportd, intreprinderea de comert exterior sau
Tntreprinderea producatoare, fundamental este faptul ca in
sine aceasta constituie o pierdere pentru economia natio-
nald. Aceasta reflectd o viziune Tngustd, asupra evitarii
riscului valutar in sensul ca nu va suporta Tntreprinderea
X" ci Intreprinderea ,y*“ Tn conditii in care pe ansamblul
economiei nationale se nregistreaza o pierdere.

Deseori, Tn mod eronat, se apreciaza ca problematica

atenuarii sau evitarii riscului valutar revine Tn sarcina
exclusiva a intreprinderii de comert exterior. Posibilitatea
utilizarii si Tn acelasi timp a fructificarii avantajelor unor
tehnici, releva in mod clar faptul ca apelul la acestea pre-
supune implicit o colaborare strinsa Tntre Tntreprinderea de
comert exterior si alte unitati ale economiel. Din acest
unct de vedere, problematica prevenirii sau atenuarii e-
ecteior riscului valutar nu este o problema exclusiva a
Tntreprinderii de comert exterior, ci a unei eebipe formate
din : unitatea producdtoare — intreprinderea de comert ex-
terior si Banca Romana de Comert Exterior. Aceastd lega-
turd izvoraste in primul rind din faptul ca insasi fiecare
element valutar financiar din contract constituie obiect de
negociere afla: n_strinsa corelatie cu celelalte clauze ale
contractului de vinzare internationala, dar mai ales, cu
cele privind calitatea, parametrii tehnico-functionali, carac-
teristicile tehnice ale produsului exportat. Practica dove-
deste ca Tntre latura financiara si cea privind calitatile,
caracteristicile marfii tranzactionate existda un raport de
directa proportionalitate. Cu cit marfa se caracterizeaza
prin anumite elemente de superioritate calitativd, functio-
nala etc., cu atit sansa negociatorului de a cere si a i se
accepta un anumit pret (care sa includa o marja asigu-
ratorie), plata Tntr-o anumita valuta (in apreciere la ex-
port), etc, sporeste si invers. Din acest punct de vedere
in mod clar, intreprinderea producdtoare nu poate fi ab-
solvita de’ sprijinul implicit pe care trebuie sa-1 acorde
intreprinderii de comert exterior prin baza materiald pe
care i-0 poate oferi prin marfurile sale pentru ca aceasta
din urma sa poata apela diversificat si avantajos la teh-
nicile de evitare a riscului valutar. Pe de alta parte, apelul
la anumite tehnici de acoperire a riscului valutar, cum ar
fi acoperirea si termen, hedgingul valutar sau cunoasterea
riguroasa la yn moment dat a evolutiei unei monede, nu se
poate realiza fara o colaborare strinsa ntre intreprinderea
de comert exterior si B.R.C.E.

Un alt aspect, al_elaborarii unei strategii in domeniul
evitarii 6au atenudrii riscului valutar are in vedere luarea
>n considerare, pe de o parte, a pozitiei partenerului, el
aflindu-se din punct de vedere al doleantelor pe odpozitie
inversa ntreprinderii de comert exterior, iar pe de altd
parte a necesitatii cunoasterii exacte a reglementarilor si
practicilor in domeniu din tara sa. Referitor la primul as-
pect. In pregdtirea negocierilor legate de latura valutar-
flnanciarda a contractului, lucrdtorul de comert trebuie sa
porneasca de la premisa ca partenerul de contract la even-
tua'ele sale propuneri va spune NU, drept urmare ,de
aca™d" este util de pregatit citeva variante, de abordare
a problemei cu efectele estimate si corelatel cu celelalte
laturi ale contractului, astfel Tneit o noua situatie sa nu 1l
surp-inda nepregétit pe negociator. in legétura cu cunoas-
te-ea practicii sl legislatiel din tara partenerului aceasta
apare necesara cel putin, pentru ca de la bun Tnceput so-
lutiile oferite sa se inscrie Tn zona de interes si accepta-
bilitate a partenerului.

n sfirsit, riscul valutar apare legat direct de necesitatea
si posibilitatea convertirii, preschimbarii unei valute pe
alta. Daca ipotetic toate tranzactiile unei Tntreprinderi ar
fi derulate In aceeasi unitate monetard, riscul valutar nu

ar apare. Tn conditiile in care anumite valute pca-yate din
export_este necesar sa fie preschimbate pe altele pentru
plata importurilor de exemplu, cu cit numarul valutelor
si implicit al preschimbdrilor creste cu atit posibilitatea
aparitiei riscului valutar e mai mare. De aici apare nece-
sitatea ca acest aspect al problemei s& fie abordat in
strinsa corelatie cu sarcinile de import si de export pe
valute, tari, grupe de tari, etc. la nivelul activitatii de an-
samblu a fintreprinderii ¥

ABORDARE METODOLOGICA

Tn cadrul, strategiei de ansamblu_a Tntreprinderii de co-
mert exterior rezultatele utilizarii tehnicilor th discutie
sint superioare, atunci cind pentru fiecare produs exportat
sau importat, Tntreprinderea isi defineste o strategie d«
evitare sau atenuare a riscurilor valutara, subordonatd po-
liticii sale generale.

Sintetic elaborarea unei strategii privind acoperirea ris-
cului valutar de catre intreprinderile de comert exterior,
presupune formularea mal multor variante de actiune, pe
momentele importante ale derularii contractului, iar pen-
tru fiecare varianta posibil a fi aplicatd, sa Be estimeze
realist implicatiile din punct de vedere al Sumei de 7n-
casat, astfel, ca orice eveniment de pe piatd sau reactie a
partenerului sa o gaseasca pregatitd, mai muUlt decit atit
sa fsi asigure Tn continuare eficienta actiunii ntreprinse.

Pornind de la cerintele amintite in abordarea conceptuala
in functie _de cele trei momente: faza precontnactuald,
contractarii si a deruldrii contractului si particularitatile
contractului (import, export, plata la vedere, pe credit etc.)
Se pot construi 0 multitudine de variante.

Dupa cum se stie, metodele si tehnicile de evitare sau
atenuare a riscului valutar se impart in doua mari grupe :
tehnici contractuale si tehnici extracontractuale. Tehnicile
contractuale care vizeazd, in primul rind, relatia Tntre-
prinderea de comert exterior — intreprinderea producatoa-
re se referd la: alegerea monedei de contract, clauzele va-
lutare, includerea in pret a unei marje asiguratorii: sin-
cronizarea Plét_ilo_rAsi incasarilor in aceeasi valutd; anti-
cipari si ntarzieri in efectuarea platilor si incasarilor ; de-
rularea corectd si operativd a contractului_de vinzare in-
ternationald. Tehnicile de acoperire externd, vizeaza rela-
tia Tntreprindere de comert exterior — B.R.C.E. si au n
vedere acoperirea la termen sub diferitele sale forme : sim-
pld, complexd, hedging etc.

Elaborarea unei strategii de actiune de evitarea riscului
valutar in cazul unui export de exemplu poate avea urma-
toarea desfasurare:

In faza precontractuala :

.— selectarea mai multor_valute in apreciere ca baza de
discutie. Tn cazul acceptarii uneia dintre ele: Care sint
modalitdtile de potentare a veniturilor ce pot apare din
aprecierea Tn timp a cursului acesteia ? Includerea in pret
a unei marje asiguratorii; initierea unor operatiuni la
termen. Tn cazul in care valuta de contract va fi o valutd
in proces de depreciere :» Ce actiuni trebuie initiate ?
includerea Tn contract a unei clauze, includerea in pret
a unei marje acoperitoare, legarea exportului de plata unui
import in aceeasl valuta, initierea unor operatiuni la ter-
men etc.

¥} Evolutia francului francez fatd de dolarul american
in perioada 1980—1983 a fost 1 $ = 575 F.F. (1980):
$ =669 FF. (1981); 1 $ = 730 F.F. (1982) ;1 $ = 795
F.F. $1983. Daca era_realizat Tn 1980 un export n valoare
de 5750 F.F., suma Tncasata putea acoperi, potrivit cursu-
lui de atunci, un import in valoare de 1.0008. Pentru aco-
perirea aceluiasi import in 1983 sint necesari 7.950 F.F.
Daca cele doua contracte s-ar fi realizat in paralel riscul
valutar, concretizat in efortul valutar suplimentar era ma-
terializat in 2.200 F.F. (7.950—5.750) sau cu 5.750 F.F. inca-
sati din export nu s-ar mai fi putut acoperi valoarea in-
tegrald a importului ci doar 710 $ (5750/7195).



Tntotdeauna este indicat sa se opteze in variantele ela-
borate pentru mai multe valute in care sa_se poata accep-
ta plata si pentru fiecare sa se estimeze» impactul asupra
Tntreprinderii, a alegerii fiecareia,

— elaborarea mai multor variante de clauze (in cazul
Tn care Pe baza practicii se apreciaza ca partenerul va ac-
cepta) cu analiza avantajelor si devazantajelor previzibile
in functie de tipul de clauza ales.

In aceastd zond colaborarea cu B.R.C.E. privind evolu-
tiile prezente si viitoare a valutelor este absolut necesara.

— indiferent de valuta care va fi acceptata Tn contract,
este necesarda includerea unei marje asiguratorii in pret.
Factorii restrictivi sint pretul intern si pretul extern. Cola-
borarea cu producatorul este absolut necesard deoarece
existenta unor_preturi_ interne egale sau mai mari decit
pretul extern in valuta, transformat in lei, exclude posi-
bilitatea _includerii unei marje asiguratorii in pret. n
acelasi timp, pretul extern in” valuta este de dorit sa se
situeze Tn zona superioara a' preturilor_ practicate pe piata
internationala a produsului respectiv in conditii de cali-
tate, parametri etc._egale.

In faza contractarii, pe baza
partener:

— mentinerea pretului de ofertare la o limita oe sa
includad si marja asiguratorie ; . .

— renuntarea la anumite avantaje prin _compensare cu
obtinerea altora in domeniul evitarii riscurilor posibile si
a coreldrii cu celelalte elemente, clauze ale contractului ;

— sincronizarea ncasarilor si platilor Tn aceeasi valuta,
nu numai n raport bilateral (cu partenerul de contract),
ci in raport cu ansamblul platilor si incasarilor Tntreprin-
derii de comert exterior. Realizarea acestei cerinte implicd
cel putin trei aspecte: existenta unei strinse colaborari
intre sreviciile de im{)ort si_ de export; urmarirea in mis-
carea lor zilnica, saptaminala, lunara etc. dar si in pers-
pectivd a tncasarilor si platilor de efectuat ; stabilirea_unui
numar relativ redus de valute in care sa lucreze Tntre-
prinderea, deoarece cu cit numarul lor este mai mare cu
atit necesitatea convertirii uneia pe alta creste si ca atare,
cresc si riscurile ce pot apare din aceste operatiuni.

elementelor oferite de

In faza derularii contractului:

— Tndeplinirea Tntocmai a obligatiilor contractuale, Tntoc-
mirea corectd si operativda a documentelor sint elemente
care indirect au efecte in domeniul pus n discutie. Orice
neindeplinire_ a angajamentelor asumate, poate conduce la
amanarea platii, rediscutarea pretului, executarea garan-
tiilor bancare, ceea ce are ca efect ; desincroniza-rea mo-
mentelor de incasare cu cele ale platilor, posibilitatea apa-
ritiei unei rasturndri_a evolutiei cursului monedei de con-
tract. cheltuieli suplimentare materializate in despagubiri
sau comisioane etc. :

— anticipari si intirzieri in functie de momentul con-
i’unctural dat. De exemplu in cazul unui export, daca va-
uta de incasat Tnceoe sa aiba tendinta de depreciere, in
limitele termenelor de livrare stabilite Tn contract acestea

pot fi efectuate mai rapid, si astfel se poate incasa o
valuta mai putin depreciatd. Desigur si in acest caz, co-
laborarea cu intreprinderea producatoare este vitald, Tntru-
cit In cazul luarii unei astfel de decizii, marfa trebuie sa
fie gata pentru livrare ;

— apelul la tehnicile de acoperire a riscului valutar
prin operatiuni de arbitraj valutar. In principiu pentru
orice contract cu plata sub un an, intreprinderea de co-
mert exterior poate initia la cererea sa, Tmpreund cu
B.R.C.E. astfel de operatiuni. Practicate inca de un nuimar
redus de I.C.E., aceste tehnici au avantajul nu numai ca
acopera riscul valutar dar pot contribui la realizarea de
cistig in valutd prin diferentele de curs ce pot apare pe
parcursul derul&rii operatiunii.

dr. M. NEGRUS

politici  comerciale

Subventionarea exporturilor agricole

Tn ultimii 2 ani agricoli, caracterizati prin productii ce-
realiere deosebit de ridicate la nivel mondial nu s-a in-
recbgistrat in tarile in curs de dezvoltare (care cumuleaza
40% din importurile mondiale de cereale) o ameliorare
in situatia alimentara. Reducerea resurselor valutare pro-
prii ca urmare a scaderii preturilor materiilor prime —
principala lor sursa de venituri — si a scaderii volumului
exporturilor lor (datorita recesiunii economiei mondiale si
a masurilor protectioniste adoptate de tarile capitaliste dez-
voltate), greaua povard a datoriei lor externe, programele
de austeritate impuse de F.M.l. drept conditie pentru a-
cordarea de credite, cursuri de schimb la nivele anormal
de scazute datoritd supraevaluarii dolarului S.U.A. (mone-
da. Tn_care se exprima pretuirile cerealelor cumparate) sint
tot atitea cauze care Tn prezent frineaza cresterea capa-
citatii de import de produse agroalimentare ale tarilor
lumii a treia.

Tarile capitaliste dezvoltate principale J)rpducétoar(_e de
cereale, Tn a caror Eroductle exporturile detin ponderi in-
semnate (25% in C.E.E., 40% in S.U.A. 50% in Canada si
75% n Australia) au Tncercat sa rezolve aparenta contra-
dictie dintre productiile lor n crestere si cererea sol-
vabild constantd sau in scadere numai n interesul lor, si
anume pe calea unor politici comerciale agresive, de cu-
cerire a unor noi piete de desfacere pentru cerealele din
productie proprie Tn dauna celor exportate pe pietele res-
pective de alti producatori. Un exemplu elocvent il con-
stituie vinzarea in Egipt de catre S.U.A. a | milion tone
faina de griu, piata de desfacere prin traditie a Frantei. De
notat este ca aceasta operatiune a fost- incheiata chiar in
preajma reuniunii GATT de la Geneva la care S.U.A. au
acuzat vehement C.E.E. pentru politica sa de subventio-
nare a exporturilor agricole comunitare.

Impunerea cu predilectie (prin diverse metode) de catre
statele capitaliste principale producatoare de cereale nu-
mai a intereselor lor imediate, atitudine care nsa pe
termen lung se poate intoarce chiar Tmpotriva intereselor
lor, reiese clar si din faptul ca actiunile de promovare a
produselor lor nu s-au bazat pe masuri interne care sa se
concretizeze Tn preturi de cost, si, in final, de ofertd, cit
mai avantajoase, care si poata fi plitite de cumpdaratorii
externi, ci accentul a fost pus pe sustinerea vinzdrii u-
nor produse la preturi din ce Tn ce mal ridicate. In acest
fel s-a marit gradul de Tndatorare al tarilor importatoare
si s-a periclitat viitorul desfacerilor pe aceste piete care
mai devreme sau mai tirziu Tsi diminueaza capacitatea
de absorbtie.

Cu toate acestea, principalele state producatoare, in-
cercind sa-si plaseze stocurile lor imense, Tsi intensifica
activitatea de penetrare a noi piete, Tn special prin inter-
mediul creditului vinzator.

Acordarea de credite cu dobinda sub dobinda pietei sau
chiar fara dobinda, aceasta fiind suportata de statul van-
zatorului, a facilitat activitatea comerciala a vinzatorilor
din statele care isi permit sd acorde aceste subventii. Re-
gretabil este faptul cd desi existd principiul Tnlaturarii
sau limitarii subventiilor de export din relatiile intre sta-
tele membre GATT. acemenea mijloace de facilitare a pla-
sarii produselor nationale trebuind sa fie abandonate daca
prejudiciazd interesele celorlalte tari semnatare, si desi
au " criticat repetat C.E.E. pentru  subventiile de export
folosite, S.U A folosesc din ce Tn ce mai mult Th ultima
vreme subventiile de export. Un exemplu clar de subven-
tie de export acordatd de guvernul american prin inter-
mediul Corporatiei de Credit pentru Produse (CCC) din
cadrul Departamentului Agriculturii al S.U.A. este pro-
gramul de credite mixte. In baza acestui program, pentru
impulsionarea exporturilor de produse a?rlcoe americane
pot fi acordate de catre guvern credite libere de dobinda



_%orogramul_GSM 5) cuplate cu credite particulare la do-
ibinda pietei (programul GMS 102). intregul ansamblu de
Credit este garantat de guvernul american.

La sfirsitul anului trecut a fast anuntat:un volum de
asemenea credite de 1,5 miliarde $ ce urmau sa fie a-
cordate in urmatorii 3 ani (cite 500 milioane $ anual in-
cepind de la data anuntdrii) pentru ca ulterior sd mai fie
majoratd cifra pentru anul,” fiscal 1983 la 1,25 miliarde $.

Implicarea substantiala in operatiuni_de export a Admi-

nistratiei, care avea pe agenda sa din campania electo-
rald promisiunea _neinterventiei in econon.e, reiese dar
dacéd se observa ca:

— 0 parte importanta din dobinda (max. 20%) este su-
portatda de S.U.A din programul de credite GSM'5 al CCC
ceea ce inseamnd ca de fapt, cu ajutorul statului vin-
zatorui acorda o parte din credit fara dobindg;

— guvernul american garanteaza atit creditul acoperind
mvinzarea prin programul” GSM 5 al CCC cit si creditul
n baza programului GSM 102 al CCC.

Deci in timp ce toti comerciantii din lume trebuie sa
Suporte consecintele politicii dobinzilor Tnalte initiate de
guvernul american, (respectiv sa lucreze cu dobinzi foarte
ridicate care le afecteaza competitivitatea) acesta sustine
exgorturile nationale de produse agricole prin credite cu
dobinda redusa sau fara dobinda. Pe linga suportarea de
catre guvern a unei parti a dobinzii creditului in ansamblu,
Implicarea Tn garantarea creditelor reprezintd, de_ase-
menea, o forma de subventie Tntrucit obtinerea unei ga-
rantii pentru un credit de la o banca particulara implica,
mai ales in conditiile actualului nivel Tnalt al datoriei ex-
terne a ftarilor in curs de dezvoltare, costuri ridicate pe
care ar trebui sa le suporte cumparatorul.

Creditul n conditii relativ avantajoase este folosit si
de Oficiul canadian al griului, institutie guvernamentald
entru plasarea disponibilitatilor de cereale ale Canadei.

rin dobinzi percepute cumparatorilor cu pina la 0.25%
sub dobinda preferentiala din Canada si_garantarea de
catre guvernul canadian a creditului (in ultimii ani cea 1/3
din vinzdrile de griu ale Canadei au avut loc in ba2a
unor credite garantate de guvern) exportatorii canadieni
sint avantajati fatda de cei ale caror guverne nu recurg
la asemenea mijloace de promovare a exporturilor lor.

Promovarea exporturilor de produse agricole comunitare
Se realizeaza in special prin intermediul restiitutiilor de
export, egale cu diferenta ntre pretul comunitar (mai ri-
dicat) si cel de pe piata mondiala (mai scdzut). Tncercarea
de a asigura preturi cit mai mari pentru producatorii in-
terni reiese si din faptul ca subventiile de ex?ort neutru
griu comunitar in perioada iulie 1982 — martie 1983 au
fost acordate pentru o cantitate dubld fatd de cea din
perioada corespunzadtoare a sezonului trecut, si cu 60%
mai mare decit cantitatea totala de griu comunitar ex-
portat subventionat Tn ntregul sezon 1981—1982.

Pentru a mari profiturile din comercializara produselor
agricole comunitare Tn anumite perioade ale anului 1in
care preturile mondiale scad (sezonier), se practica ma-
rirea subventiei pentru export. Astfel, C.EE. si-a marit
subventia pentru fdind de griu de la 106 $/t.m., cit
a fost Tn octombrie 1982 la circa 105 $/t.m.. In prezent deci
o crestere de cca 8,5%). Grupurile de comercianti solicita
Tnsa o subventie si mai mare pentru a-si mentine pietele
traditionale din Orientul Mijlociu si din Africa. Subven-
tiile de export obisnuite sint Tnsotite in ultima vreme de
noi cdi de promovare agresiva a produselor agricole co-
munitare. O asemenea cale de promovare agresiva o
constituie subventiile de navlp de 5—6 $/tm. acordate de
C.EE. pentru o cantitate de 14 milioane tone griu co-
munitar  exportai- (pe credit) in conditiile in care 5—6
S/it.m. reprezenta pes»e 20% din Tntreg navlul. Pe linga
eubventiile amintite mai sus, se mai mareste competiti-

vitatea la export prin credite-vinzaitor care sint garantate
de organisme guvernamentale.

Ca urmare a diverselor metode de subventionare se a-
junge ca Piata Comuna sa garanteze agricultorilor sdi
pretuiri care sint cu 30% peste nivelul preturilor din
S.U.A,, la griu si cu 80% la cereale furajere.

Din cele prezentate rezultd cum, confruntate cu pericolul
acumularii de Stocuri mari de produse agroalimentare,
principalele tari producatoare din. riadul tarilor capitaliste
dezvoltate au adoptat noi masuri, sau le-au intensificat
si perfectionat pe cele deja cunoscute, pentru cucerirea
de noi piete si asigurarea vanzarii produselor lor pe aceste
Piete la preturi cat mai avantajoase. Prin Tntrepatrunderea
actiunii firmelor particulare cu ajutorul dat de stat s-a
Tncercat sa se asigure desfacerea produselor deja exis-
tente in stoc.

Pentru perioada urmétoare se observd in rindul pro-
ducétorilor o divizare a lor dupd strategia adoptata.

Astfel, Tn pofida realitatii de necontestat pe care o con-
stituie nevoia de alimente pe glob, S.U.A. au adoptat pro-
grame de reducere semnificativda a productiei de cereale
In_acest sezon, existind_posibilitatea sd_adopte asemenea
masuri si Tn sezonul viitor. Se /incearca in acest fel sa
se creeze un echilibru intre ofertd si_cererea solvabild,
in realitate un ,echilibru” ce tinde sa ignore foametea
cronicd din intregi zone ale planetei, multe din ele putin
propice productiilor agricole.

CE.E. incearcd, paralel cu cresterea usoard a suprafe-
telor insdmintaite, s& micsoreze ritmul de crestere anual
al preturilor garantate pentru produsele agricole.

Confruntatd cu probleme deosebite in plasarea cereale-
lor sale de calitate ridicata, Canada adopta masuri pentru
inlocuirea acestora_cu altele de calitate mai scazutd in-
trucit a observat ca in general, dientii traditionali acorda
0 atentie mai mare pretului decit calitatii.

In aceste conditii este de asteptat ca Tn acest sezon sa
Se Tnregistreze_disponibilititi ample de cereale de calitate
medie sau scdzutd (comunitare si probabil n viitor si
canadiene) ceea ce va duce la ascutirea in continuare a
competitiei pe piata mondiala a cerealelor ntre principalii
producatori. Acestia vor continua sa adopte masuri prin
care sa fie favorizate exporturile lor, iar In conditiile unei
cereri relativ constante, aceasta se va face numai prin
inlaturarea altor exportatori de pe pietele pe care acestia
erau deja prezenti.

_Datorita durabilitatii crizei economice din tarile capita-
liste dezvoltate nu este de asteptat o redresare rapida a
economiei tarilor in curs de dezvoltare. O astfel de redre-
sare ar putea sa se realizeze cu o oarecare intirziere fatd
de jesirea din crizd a tarilor capitaliste_dezvoltate, astfel
incit cererea solvabild de alimente a tarilor in curs de
dezvoltare se Va situa in continuare la cote scazute.

Este Tnsa necesar ea tarile capitaliste dezvoltate sa
adopte masuri pentru promovarea unui comert cu pro-
duse agroalimentare_ reciproc avantajos. Fard masuri de
stimulare a _dezvoltdrii economice a tarilor in curs de
dezvoltare tarile capitaliste dezvoltate vor continua sa
intimpine dificultati la plasarea produselor lor.

De aceea masurile de reglementare a raportului cerere-
oferta de produse agricole trebuie sa tind cont nu numai
de aspectele vizind oferta ci si de cele privind cererea
potentiald. In acest sens trebuie subliniat faptul cd ni-
velele ridicate de pret solicitate si presiunile politice exer-
citate de tarile capitaliste dezvoltate impieteaza asupra ni-
velului efectiv al cererii tarilor in curs de dezvoltare.
Pentru edificarea unui sistem de relatii echitabile in do-
meniul productiei si comertului cu produse agricole se
impune respectarea si armonizarea intereselor produca-
torilor cu interesele fundamentale ale cumparatorilor, a-
ceasta reprezentind una din conditiile sine qua non ale
realizarii unei noi ordini economice internationale.

ec. Dumitra PETRE



comert Si dcnoltarc

Colaborarea regionala in America Latina

_ Colaborarea eoooouuca dintre tarile latino-americane se
Inscrie in contextul general al tendintei manifestate pe
plan international de “intensificare a relatiilor economice
dintre tarile ta cm de dezvoltare ca modalitate de promo-
vare a dezvoltarii si diversificarii economiilor lor na-
tionale.

Tarile devin tot mai constiente de faptul ca intdrirea
colaborarii dintre ele poate contribui la Tmbunatatirea
locului detinut ta economia mondiald si a pozitiei Tn viata
internationala.

In acelasi timp, dificultatile manifestate in cooperarea
internationald ntre tarile dezvoltate si tarile in curs de
dezvoltare, J)recum si efectele nefavorabile ale recesiunii
economice din tarile capitaliste dezvoltate si ale crizei fi-
nanciar-valutare internationale, confera un caracter de ur-
genta procesului de colaborare economicd intre tarile in
curs de dezvoltare si Tntaririi solidaritatii si_ Indepen-
dentei lor economice colective In contextul relatiilor inter-
nationale actuale.

Colaborarea economica dintre tarile latino-americane
apare cu atit_mai mult necesara cu cit dincolo de dife-
rentele sensibile existente intre de, numeroase probleme
comune confruntd economiile acestor tari, printre care:

— slaba diversificare a economiilor, concretizatd 1Tn
ponderea_ ridicata detinutd ta produsul intern brut de a-
griculturd si industria extractiva.

— puternica dependentd la export fatd de un numar
restrins de produse de baza : cereale si came (45% din ex-
B_orjurile Argentinei), cafea (46% din exporturile Colum-
iei, 33% din exporturi El Salvadorului etc.), zahar (63%
din exBorturi_Ie__ Republicii  Dominicane, 50% din expor-
turile Republicii Cooperatiste Guyana etc.), minereuri i
concentrate  neferoase (60%' din~ exporturile  Republicii
Chile, 44% din exporturile Boliviei etc.), titei si produse
petroliere (70% din exporturile Mexicului, 95% din ex-
ortul Venezuelei, 93% din exporturile Republicii Trinidad-

obago).

e importante deficite ta balantele comerciale si de
ati ;

— nivelul ridicat al datoriei externe (la_nivelul anului
1982 datoria externa a tarilor latino-americane s-a ridi-
cat la 274 miliarde dolari) ;

— insuficienta sau caracterul inadecvat al infrastruc-
turii  fizice

— existenta unor capacitati financiare limitate compara-
tiv cu necesarul de fonduri.

Examinand posibilitatile reale de dezvoltare existente pe
continentul latino-american se pot evidentia o serie de
factori care favorizeaza promovarea procesului de colabo-
rare regionald. Tn acest sens pot fi amintiti:

— bogatia resurselor naturale ale regiunii (America La-
tind_dispune de o treime din rezervele mondiale de cupru,
o patrime din cele de bauxita si o cincime din cele de
minereu de fier, un impresionant potential de resurse e-
nergetice etc.).

— unitatea de limba,

— marimea pietei latino-americane etc.

Colaborarea economica pe continentul latino-american
urmareste drept obiective ; realizarea unei valorificari su-
perioare a resurselor umane si materiale de care dispun,
aceste state; asigurarea la nivel regional a aprovizionarii
cu o serie de produse; cresterea nivelului de dezvoltare
tehnologica; asigurarea resurselor financiare cerute de pro-
cesul de dezvoltare economica; reducerea dependentei fata
de piata externa creatd de exportul cu precadere a unor
materii prime.

Ca o concretizare a tendintei existente de _multiPIicare
a acordurilor bilaterale si de incheiere a mai multor a-
corduri multilaterale, ta anul 1960 se constituie Asociatia

latino-americand a liberului schimb — ALALC, transfor-
mata ta anul 1981, ta Asociatia_ latino-americand pen-
tru dezvoltare — ALADI!) si Piata comund a Americii
Centrale — MCCAY) ; ta anul 1967 se constituie Asociatia
comertului liber din' Caraibe — CARIFTA— care ta 1973
se tranform& Tn Piata comuna din Caraibe — CARICOMS3)
lar ta 1969 se constituie Grupul Andin 4).

In functie de complexitatea obiectivelor urmarite —
crearea uenl zone de comert liber, crearea unei uniuni
vamale sau crearea unei uniuni economice — mecanismele
corespunzatoare adoptate ta cadrul gruparilor au avut o
contributie pozitivd asupra dezvoltarii relatiilor economice
dintre tarile membre care s-a resimtit mai ales la nivelul
relatiilor ecomerciale, dar si la nivelul activitatii diferite-
lor ramuri ale economiei nationale.

Ca rezultat al masurilor de liberalizare treptata a co-
mertului intnaregional adoptate n cadrul gruparilor eco-
nomice regionale si subregionale, schimburile comerciale
dintre tarile membre ale grupdrilor au marcat o crestere
mal rapida n comparatie cu cresterea schimburilor co-
merciale practicate cu tarile terte-

Ponderea exporturilor Intraregionale tn volumul total al
exporturilor (%)

Gruparea 1960 1970 1976 1979 1980
ALALC — ALAD 77 10,2 12.8 13,7 13,5
Grupul andin 0,7 2.3 42 33 35
MCCA 75 26,8 21.6 19,3 22.0
CARICOM 45 73 6,7 6,6 6.0

Sursa: U.N. Handbook of International Trade and De-
velopment Statistics, supliment 1981, 8.41.

Evolutia diferentiata, de la o grupare la alta, a comer-
tului international este rezultatul, pe de o parte, al in-
fluentei transpunerii in viatd a mecanismelor adoptate in
acest scop, iar pe de alta parte, al influentei structurii
economiei si a structurii' comertului exterior a tarilor
membre ale grupdrilor. Tn cadrul MCCA, spre exemplu,
grupare ta care ta anul 1969 erau liberalizate 95% din
volumul schimburilor comerciale, iar 97,5% din pozitiile
tarifare erau protejate de un tarif extern comun, evolutia
schimburilor comerciale reciproce a fost mai intensa decit
ta cadrul altor grupari economice din regiune in care pro-

cesul de liberalizare a schimburilor comerciale a fost
mai lent

J)La ALADI participd: Argentina, Bolivia, Brazilia,
Chile, Columbia, Ecuador, Mexic, Paraguay, Peru, Uruguay,
Venezuela. La asociatie pot adera si alte tari latino-ame-
ricane ALADI are drept obiectiv pe termen scurt crearea
unei zone de preferinte economice, iar drept obiectiv pe
termen lung, crearea treptatd a unei piete comune lati-
no-americane.

*) La MCCA participa: Costa Rica, El Salvador, Guate-
mala, Honduras, Nicaragua. Este vizata crearea unei piete
comune Si unificarea progresivd a economiilor nationale
prin realizarea unor proiecte comune Tn domeniul agricol,
al energiei, financiar etc.

?) La CARICOM participa: Antigua, Barbados, Belize,
Dominica, Grenada, Republica Cooperatista Guyana, Ja-
maica, Montserrat, Sait Kitts-Nevis, Sftata Lucia, Sfintul
Vicentiu, Trinidad-Tobago, CARICOM are drept obiective:
crearea Pietei comune; promovarea cooperdrii in dome-
niile transporturilor, sdnatatii, Tnvatdmantului, fortei de
munca, pregatirii profesionale, serviciilor, coordonarea po-
liticilor externe.

*) La Grupul andin participa : Bolivia, Columbia, Ecua-
dor, Peru, Venezuela. Se urmadreste promovarea dezvoltarii
echilibrate si armonioase a statelor membre si impulsio-
narea cresterii lor economice astfel tacit sa aiba loc o
repartitie echilibratd a avantajelor decurgind din colabo-
rarea tarilor membre si o reducere a decalajelor care
existd ‘Tntre ele. Scopul final este crearea unei uniuni
vamale, economice si politice.



Pe ansamblul Americii Latine, Tn perioada 1960—1980,
schimburile comerciale reciproce au evoluat de 1,4 ori mai
repede decit schimburile comerciale cu tarile terte astfel
cd, Tn anul 1980, ponderea comertului intralatino-american
Se ridica La 21,2%. Alaturi de acest proces pozitiv sint de
subliniat importantele modificari ce au avut loc Tn struc-
tura exporturilor intrailatino-americane. Astfel, daca in
anul 1960 in exporturile Tn zona ponderea produselor ali-
mentare, materiilor prime de origine agricola, Tngrasa-
mintelor, minereurilor si combustibililor minerali (?nclu-
siv derivate) era de 94,5% in 1979 aceasta scazuse la
65,3% crescind in _mod corespunzator, ponderea produselor
prelucrate industrial

Structura exporturilor intralatino-americane n anii

1960 si 1979
(%)
Grupa de produs Ponderea
1960 1979

— Produse alimentare (inclusiv
bauturi, tutun, uleiuri s
grine comestibile) 185 16,6
— Materii prime de origine agricola 57 30
— Tngrasaminte, minereuri, deseuri
metalice 0,7 24
— Combustibili minerali, lubrifianti
si produse derivate 69,6 433
— Produse chimice 13 58
— Produse siderurgice 08 23
— Metale neferoase ’ i 08 42
— Produse manufacturate (exciusiv
produse siderurgice si
metale neferoase 2,1 12,3
— Masini, utilaje, mijloace
de transport 0,5 10,1

Sursa: Calcule efectuate pe baza datelor publicate in
U.N. Handbook of International Trade and Development
Statistics, supliment 1979, anexa A ; supliment = 1981,
anexa A.

Atrage atentia cresterea spectaculoasa a ponderii pro-
duselor manufacturate si indeosebi, a masinilor, utilajelor
si mijloacelor de transport. De altfel, comertul cu produse
prelucrate a constituit factorul dinamizator al schimburilor
comerciale reciproce Tn cazul tuturor gruparilor econo-
mice. In cadrul MCCA, spre exemplu, ponderea produselor
prelucrate in comertul intraregional a crescut de la 19%
in 1950 la 86% 1in 1978 ; irj cadrul Grupului andin, dupa
trecerea a 10 ani de la infiintarea gruparii, exportul de
pretase prelucrate si netraditionale ajunsese s& repre-
zinte 74% din comertul dintre tarile "'membre.

Maria DESMIREANU
Rodica RADULESCU

iem.

Proliferarea protectionismului netarifar

_Instabilitatea si insecuritatea pietei mondiale si respec-
tiv restringerea comertului international ca urmare a in-
tensificarii masurilor protectioniste sint cauzele principale
ale deteriorarii situatiei economice mondiale.

Asa cum arata recent Javier Perez de Cuellar — secre-
tari:. general O.N.U., la cea de-a VI-a sesiune UNCTAD :
_.Daca_tarile in curs de dezvoltare nu pot vinde dato-
ritd. barierelor protectioniste pe care le intilnesc produsele

lor, ele nu au nici posibilitati de a cumpara, afectate fiind
nu numai aceste tari, dar si cele dezvoltate ale caror li-

vrari extern© se indreapta in proportie de 40 la sutd spre
tarile Tn curs de dezvoltare".

Intre barierele protectioniste cele netarifare cunosc in
ultima perioada o proliferare fara precedent. Dacd pana
acum citiva ani numarul lor se estima la circa 2000, fiind
posibild o clasificare a lor, in prezent_acest numadr, cit si
Insasi evidenta lor sistematica sint depasite.

Spre deosebire de barierele vamale cu actiunea concen-
tratd Tndeosebi la momentul vamuirii marfurilor, barierele
netarifare urmaresc marfurile importate de la exportator
pina la consumatorul final, actionind esalonat, inca din mo-
mentul efectuarii comenzii pina la consumul final al marfii.

Neregasindu-se printre masurile ce vizeaza direct si ime-
diat cuantificabil relatiile comerciale ale unei tari, barie-
rele netarifare sint foarte greu de dovedit si negociat.

Cu toate acestea, ,razboaiele netarifare”™ izbucnite 1n
ultima vreme intre o serie de tari capitaliste dezvoltate
(unele fiind membre ale acelorasi uniuni vamale) au facut
posibila identificarea unor noi tipuri de instrumente de po-
liticd comerciald netarifara.

a) intre barierele netarifare care decurg din formalitati
vamale si administrative privind importurile, un accent de-
osebit se pune pe sﬂuareatpunctelor de vamuire n locuri
total neadecvate pentru efectuarea forrqalitétilor de va-
muire.

— Vamuirea pieselor de schimb pentru avioanele franceze
importate n S.U.A. se face in locuri foarte departate de
aeroporturi. Aceasta atrage cresterea cheltuielilor in dolari
pentru transporturi suplimentare pe teritoriul american
pina la limita la care exporturile devin nerentabile.

— Magnetoscoapele Ijaponeze exportate Tn Franta sint v$-
rnuite Tntr-o singurd localitate nedotatd cu serviciu vamal
adecvat volumului mare de importuri. Aceasta implica
cheltuieli suplimentare determinate de locatii (pentru pe-
rioade foarte mari) la mijloacele de transport, asteptindu-si
rindu.l la vamuire. Cind acelasi procedeu este aplicat
produselor alimentare se poate ajunge la alterarea marfii
(ca spre exemplu Tn cazul brinizeturilor elvetiene impor-
tate in Franta).

b) Barierele netarifare decurgand din standardele apli-
cate  produselor importate si celor indigene (obstacolele
tehnice)  inregistreaza si ele exemplificari de antologie,

— Astfel, importurile de automobile din Piata Comuna
si S.U.A. sint supuse Tn Japonia unor teste tehnice si
norme rutiere severe.

Vinzarea automobilelor Renault 5 este oprita (dupa o-
inia comerciantilor francezi) datoritd supunerii bateriilor
a teste de functionare la —20 grade C pe perioade neli-
mitate.

Zeci de mii de automobile americane nu au putut intra
Pe aceeasi piatd datorita neadaptdrii la legislatia rutiera
adoptata recent in Japonia, care prevede oglinzi retrovizoa-
re pe ambele laterale ale automobilului si nu numai pe
una din ele conform standardului american.

— Mii de automobile Renault importate in S.U.A. au fost
reexpediate in Franta ca urmare a faptului ca blocul sem-
nalizator rosu-galben dadea nuante de violet la lumina
solard intensa.

— Exporturile de biciclete din Piata comuna in Ja-
ponia sint practic imposibile datorita normelor tehnice pri-
vind : dimensiunile cadrului, frina, numarul de dinti al ro-
tilor, modul de prindere al pneurilor etc.

— Impunerea completarii contractelor, cataloagelor, eti-

. chetelor, prospectelor, bonurilor de_comanda, livrare si ga-

rantie etc., privind marfurile straine in limba franceza
constituie un instrument de politicd comerciald netartfara
utilizat, spre exemplu. de Franta pentru diminuarea impor-
turilor, inclusiv din tari comunitare.

— Anglia solicita modalitati de etichetare pentru impor-
turile de carne de pasare din Franta care sint practic im-
posibil de realizat.

De asemenea, este introdusa obligativitatea unor menti-
uni antipromotionale pe eticheta produsului (de geniul:
»marfa contine 10 la sutd apa" ; schimbarea denumirii pro-



dusului
came").

— Normele sanitare devin tot mai mult instrument de
politica, comerciala netarifara.

Pasteurisarea brinzeturilor si pateurilor frantuzesti tra-
ditionale este obligiatorie la exportul in Statele Unite. A-
cest lucru atrage Insa modificarea gustului acestora si n
consecinta le face foarte greu vandabile.

soartd asemanatoare au cunoecut-o si parfumurile
frantuzesti acuzate de ,,uniuni ale consumatorilor" ameri-
cani ca ar provoca iritari grave ale pielii. )

Produsele din carne straine pot fi respinse la importul
in Anglia sau R.F.G, ia prezent, si ca urmare a faptului
ca animalului de origine rai i s-au aplicat vaccinuri spe-
cifice in timpul vietii (desi carnea corespunde normelor
sanitare)

. Exemplele nu se _opresc aici, gama loc fiind practic ne-
limitatd in domeniul fiecarui fip de marfa.

Domeniul serviciilor inre&streaza, de asemenea, 0 pro-
liferare fara pracedect a protectxxiismului. Daca in dome-
niul schimburilor de marfuri exjta o institutional;zare prin
intermediul GAT.T. in domeniul comertului international
cu servicii nu ex”~ca practic, nlci-un fel de cadru de le-
galitate internationala. =

Asa cum arata recent tireciorul general G-A.T.T. — Ar-
thur Dunkel™) .G-AT.T. eate in prezent numai O cuce
postald”, urmind ca in 1984 sa se anal-zeze ,,dacd vreo
actiune internationald n acest domeniu este de dorit".

Exemple recente in domeniul praecttonismului Tn co-
mertul cu servicii le constituie :

— resrringerea dreptului de a efectua transporturi n
domeniul unor Cuxuri din comertul cu cereale, numai cu
nave aparttnind tarilor exportatoare sau importatoare;

— interzicerea imnortuhti Tn S.U-A. a_operelor unor scri-
itori americani daca acestea au fost tiparite Tn strainatate ;

— interzicerea exportul-; din R.F.G. de date neprelu-
crate de calculator, pensu pre.ucare in alta tarda, daca a-
cest lucru poate C facut in R.F.G,;

— interzicerea folosiri: unor linii private americane de
transfer de date Tn Japor.ia pentru ca in felul acesta sa
fie protejatd reteaua de stat americand de transmitere si
prelucrare a datelor

Tinind seama ca in prezent comertul international cu
servicii detine cea. 20 la sutd din comertul mondial, pro-
blema protectionismului Tn acest domeniu si pregatirea ne-
gocierilor unor acorduri internationale trebuie facuta tinind
seama, Tn primul rind. de pozitia si interesele tarilor in
curs de dezvoltare.

din ,pateu de came" in ,produs pe baza de

Florin POGONARU
Marian CARABADACHE

*) Now the invisibles run into barriers in International
Management no. 3/1983.
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Evolutia industriei constructoare de masini
in principalele tari capitaliste dezvoltate
in anul 1982

Industriile constructoare de masini din patru_tari capi-
taliste dezvoltate, si anume din 'Anglia, din Franta, din
R.F. Germania si din S.UA, au anegistrat scaderi ale
volumului fizic al productiei 1n anul 1982, comparativ cu
manul 1981, asa cum rezulta din datele mentionate in tabelul
nr. 1. Scaderea cea_ mai importantda a volumului fizic
al productiei a fost Tnregistratd de industria constructoare
de masini a S.U.A,, respectiv de 11,3 la sutd in 1982 fata
de 1981. Japonia este singura tara capitalistd dezvoltata,
din celedprezentate in tabelul nr. 1 care a Tnregistrat o
crestere de 0.4 lasutd a volumului fizic al productiei aces-

tei ramuri industriale, in anul 1982, comparativ cu anul
anterior.

In ceea ce priveste un alt parametru, analizat In tabe-
lul nr. 1, respectiv exportul realizat de industriile con-
structoare de masini din tarile specificate Tn tabel, se poa-
te aprecia ca_acesta a cunoscut o crestere semnificativa in
anul 1982 fatd de 1981, doar in cazul R.F. Germania. Ast-
fel, aceasta tara a cunoscut in 1982 o crestere de 6.3 la
sutda a volumului exportului industriei constructoare de ma-
sini, in raport cu cel realizat in_1981. in cazul celorlalte
tari mentionate s-au nregistrat in 1982 fata de 1981 fie
cresteri modeste (2 la suta in cazul Japoniei si 1 la suta
TSHU%%UI Frantei), fie scaderi substantiale (10,7 in cazul

n ar_d 1982, importul aferent industriilor constructoare
de masini din S.U-A si R.F. Germania a Tnregistrat redu-
ceri ale_volumului fizic de 11 la sutd, respectiv de 4 la
suia fata de anul anterior, iar cel corespunzator Japoniei
s Frantei a cunoscut majorari de 17.6 la suta si respectiv
de 6 la suta fata de acelasi an de referinta.

Tabelul nr. 1

Productia, exportul, importul si forta de munca_ la nivelul
industriilor constructoare de masini_din Anglia, Franta,
R-F. Germania, Japonia si S.UA. in anii 1981 si 1982

Parametrul
de anul precedent) Anglia Franta R.F.G. Japonia S.U./k.

Productia de masini

si utilaje
— 1981 —10,6 —25 —23 + 27 + 3t3
— 1982 — 10 —10 —0,7 , + 04 —1LJ
Exportul de masini

si utilaje
— 1981 — +40 +39 +194 + 2J5
— 1982 - +10 +6,3 + 2,0 —10j7
Importul de masini

si utilaje "
— 1981 — —20 —32 — 99 +ii9
— 1982 - +60 — 40 +176— M
Forta de munca
— 1981 —12,7 —35 —o,i + 4,8 + Ofll
— 1982 — 40 —30 —20 + 01— 5

*) Productia, exportul, importul si forta de muncad sini
considerate sub raport cantitativ.

Ultimul parametru, reprezentat cifric, in tabelul nr. 1
forta de munca a cunoscut scaderi relativ importante 1Q
patru din cele cinci tari analizate, Tn anul 1982 comparativ
cu anul 1981 ; singura exceptie o constituie Japonia, catrs
a Tnregistrat Tn 1982 o crestere minora a fortei de mumia
sub raport cantitativ de 0,1 la sutd fatd de 1981

Ca urmare a situatiei de criza economica existenta r>e
mplan mondial, care a condus si la scaderea schimburilor
comerciale si la reducerea investitiilor, industria construit*
toace de masini a Frantei a cunoscut, ca de altfel si in-
dustriile similare din celelalte tari capitaliste dezvoltate, <
reducere substantialda a activitatii productive, care s-a re-
flectat practic In' toate sectoarele componente ale acestei
industril.

Astfel, in tabelul nr. 2 sint prezentate estimari priviri®
volumul_fizic al productiei acestei ramuri industriale a it-
conomiei franceze n anii 1982 si 1983. Din analiza datelor
prezentate in tabelul citat, se observd ci& marea majoritate
a grupelor de produse din cadrul acestei industrii vor irf-

.registra scaderi ale volumului fizic al productiei Th am fi
19

3 Tn comparatie cu anul 1982 ; singurele grupe de pro-
duse care vor cunoaste majorari ale volumului fizic ati
productiei Tn anul 1983 fata de 1982 sint (in paranteza sift
mentioneazd modificarea procentuald fata de anul 1982)/:
utilajul minier (10,0 la sutd), masinile si utilajele pentrdi
operatii de manipulare si depozitare (1,0 la suta), masinii*f



agricole (1,0 la sutd), si materialul rulant de cale ferata
(1,0 la sutd).

Balanta comerciald a industriei franceze constructoare de
masini va Tnregistra, in anul 1982, un sol'd pozitiv estimat
la 14 miliarde franci francezi. Acest fapt va permite Tntre-

rinderilor franceze din aceastd industrie sa-si poata sus-
tine cit mai bine produsele exportate si totodata sd aiba
pozitii privilegiate in_momentul relansarii activitatii eco-
nomice pe plan mondial.

In conformitate cu afirmatiile presedintelui Federatiei
(franceze a industriei constructoare de masini sint necesare
.urmdtoarele doud conditii pentru a stimula activitatea pro-

ductivd din aceasta ramura industriala :

Tabelul nr. 2
Estimari privind volumul fizic al productiei*) Tn industria
constructoare de masini a Frantei Tn anii 1982 si 1983

Grupa de produse 1981 1982 1983
1» Masini si utilaje - 20 - 19 — 15
din care :
a) Masini si utilaje cu
destinatie generala — 09 — 10 - 13
din care: )
— pentru cazangerie — 76 — 10 — 10
— pentru  realizarea
da armaturi, de robinete + 25 + 30 0
— turbine +40,0 — 50 —10,0
th Masini si utilaje spe-
cializate — 31 - 27 — 17
din care:
— masini  si utilaje
Ipentru constructii civile —— 6.1 — 30 — 30
— utilaj minier +30.0 +30,0 +10,0
— masini si utilaje
pentru operatii de ma-
nipulare si_depozitare — 42 + 15 + 10
— masini textile — 49 — 70 — 20
masini unelte — 3,6 - 70 — 15
2. Bunuri de consum — 48 + 10 — 10
3. Masini si utilaje de
precizie. — 32 — 20 — 10
4. Masini agricole + 07 + 20 + 1,0
«. Masini si Utilaje pen-
tru industrii conexe, + 36 — 70 - 20
din care :
. — material rulant de
pale ferata + 30 — 6,0 + 10
*) Volumul fizic al productiei exprimat n modificari

+/0 In anul din tabel fata de anul precedent.

. — ameliorarea situatiei financiare a firmelor care acti-
veaza in_aceasta industrie, Tn conditiile in care conturile
eacestor firme au Tnregistrat in medie Tn anul 1982 o di-
ttninuare de 2% care este considerata fara precedent in a-
cfeastd industrie a Frantei ;

— relansarea activitatii de investitii in cadrul acestei ra-
irturi. In prezent, cota alocatd n medie pentru investitii
cje catre firmele franceze producatoare din cadrul ramurii
Reprezintd doar 3,5 la sutd din cifra lor de afaceri, com-
iparativ cu 7 la suitd Tnainte de anul 1973 si cu 56 la
Jiutda Tn perioada 11973—1980.

De asemenea, industriasii francezi acuza lipsa unui spri-
jin mai substantial din partea statului.. Acest sprijin ar
trebui sa se reflecte, dupa cum a afirmat directorul gene-
"tai al Federatiei franceze a ramurii, in acordarea de fon-
duri pentru activitatea de cercetare stiintifica si dezvoltare
tehnologicd, Tn subventionarea firmelor care produc pen-
tru_export, in finantarea cursurilor de pregatire profesio-

nala, sja.
Aurel NEMES
I.LE.M.

Industria aeronautica Italiana

Italia detine o pondere de aproape 5 la suta in valoare.-,
productiei totale a industriilor aeronautice occidentale. F?
plan national aceastda ramura industriala constituie unul
din sectoarele in expansiune, cu un important potential e-
conomic prin nivelul tehnologic al productiei. In 1980 aut -
ritatile italiene au indus aergnaunica in categoria ramuri-
lor ‘industriale de importanta strategicd pentru dezvo..-
rea economiei nationale, prevazind Tn acest sens o polit ~a
industriald de sustinere si subventionarea programelor de
dezvoltare a proiectelor si_programelor de experimentare
de noi produ6e si tehnologii de productie.

Valoarea productiei industriei aeronautice italiene pear-
samblu a progresat rapid (1060 milioane dolari Tn 1978,
1937 milioane dolari in 1981, iar partea ce revine exportu-
lui, de asemenea, numarul persoanelor care lucreaza in a-
ceasta ramura s-a ridicat la 42 000 Tn 1981. Sectorul public,
reprezentat de constructori, cunoscute pe plan international,
ca Aeritalia (avioane medii si grele) si Augusta-Siei Mar-
chetti (elicoptere si avioane usoare), furnizeaza aproximativ
2/3 din productia_totald.

Investitiile in industria aeronauticd au sporit considera-
bil Tn ciuda tendintei de stagnare cunoscuta de investitiile
n ansamblu : 85 milioane dolari Tn 1978, 120 milioane do-
lari Tn 1979, 216 milioane dolari Tn 1980.

Schimburile externe cu produse aeronautice se.soldeaza
de mai multi ani cu excedente :

— milioane dolari —

1976 1979 1981
export 361 680 1 365
import 198 409 530
Sold 163 271 835

Cheltuielileimense, estimate la sute de milioane dolari
pentru fiecareproiect, necesare activitatii de cercetare n
acest domeniu si perioada ndelungata de recuperare a in-
vestitiilor a determinat industria aeronautica italiand sa
se orienteze spre specializarea_productiei si participare_la
programele internationale. Aeritalia, de exemplu, participa
(in baza unui contract incheiat pe 15 ani) la construirea
avioanelor americane DC 9 si, DC 10, furnizind panouri

entru fuselaj executate din materiale brute trimise din

{U.A. si a avioanelor Boeing 727, pentru care furnizeaza
spoilerele. Tn 1980 Aeritalia a incheiat un nou acord céruia
va contribui la construirea avionului Boeing 767 cu o
cotd de 5 la suta din productia acestui avion, furnizind
urmatoarele parti : profundor, coif, derivd, voleti si flap-
suri. Alaturi de _constructorii englezi si vest-germani, Aer-
italia colaboreaza la executarea superayionulul de vinatoare
Tornada.

Cealalta firmd cu participarea statald, Augusta a cons-
tituit Tmpreund cu firma britanica Westland Helicopter,
societatea mixta European Helicoptering Industrie Limited
cu sediul la Londra, pentru producerea si vinzarea unui
nou tip de elicopter mediu (EH 101) destinat echiparii ma-
rinei italiene si celei britanice ca sI unor utilizari civile si
exportului in tari terte.

n domeniul’ motorului de avion, ltalia colaboreaza, de
asemenea, activ (in principal prin firma Fiat) cu construc-
tori din Anglia si R.F.G. la realizarea motorului pentru
avionul britanic de vinatoare Tornado, pentru avionul tac-
tic de vinatoare AMX ca si a celui destinat unei noi ver-
siuni a avionului Viper.

Proiecte mai noi de colaborare internationald le consti-
tuie participarea la construirea avionului A-300 al consor-
tiului Airbus si a noului avion de vinatoare pentru anii
'90 European Combat Aircraft.

Rodica GHEORGHITA

.LE.M.

Redactor coordonator: dr. loan GEORGESCU
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CONTRACTE ECONOMICE
SI' COMERCIALE INTERNATIONALE

—

FORMA SCRISA A CONTRACTELOR COMERCIALE IN-
TEK.NAfIONALK — este situata prin L. nr. 1/1971, art. 28
si L. nr. 71/1959, ari. 62. Incheierea contractelor sub forma
scrisé este o conditie care afecteaza insdsi validitatea lor.
Contractelor comerc.a_e internationale, incheiate cu par-
teneri din stedinari - . _  se aplica dec; regula contlic-
tuald locus resit actum, prevazuta de art. 2 alin. 3 C. civ.

otrivit caruia “forina exterioara a actelor este supusa
egilor tari: ur.de se face actul". Cerinta formei scrise a
acestor contracte consutuie o exceptie de la aceasta reguld,
deoarece contractele de vi-care internationalda Incheiate de
Tntreprinderile romanesti sint gitwrnite atit de prevederile
L. 1/1971, cit si de regimul cortf.xtttal stabilit de dreptul
international privat roman. Cu privire La necesitatea formei
Scrise a contractului de vfezare-cumpadrare internationala,
in dreptul national al statelor ca economie capitalista n-
tilnim dispozitii diferite. Astfel, in dreptul francez nici un
text general nu prevede ca. sub sanctiunea nulitatii, partile
vor trebui sa-si manifeste vointa ir.tr-o forma determi-
natd. Sub raportul probation:. Tnsd. in dreptul francez
trebuie sa distingem intre contrariere civile, pe de o parte,
si contractele comerciale, pe de alta, Tn timp ce art. 1341
C. civ. francez pretinde ca proba unui act juridic civil al
carui_obiect este mai mare de 50M franci vechi sa fie
facutd printr-un Tnscris, art. 109 C. corn, francez recunoaste
deplina_libertate a_dovezii in materna contractelor comer-
ciale. Dupa 1954, in dreptul englez solutia este similara.
Nu aceeasi cale a fost urmata in dreptul S.U-A. ir.tr-ade-
var, Codul comercial uniform al S.U_A retine, cu oare-
care atenuari, regula aplicabila in dreptul englez anterior
modificarii din_1954 in privinta contractelor de vir.zare al
caror pret depaseste suma de 500 dolari (sectia 2—201). in
sensul ca forma scrisa este obligatorie pentru ca un con-
tract comercial sa poata fi invocat in. justitie. €.G.I
C.AEE.R. 1968/75 impune, prin § 1, forma scrisa a contrac-
telor. Forma scrisd a contractului, fiind o necesitate ne-
contestata de practica comertului international. a fort in-
stituita si pe calea uzantelor si a contractelor tip. Forma
scrisd a contractelor se poate realiza prin mai multe mo-
dalitati si anume: regula generald este forma clasica a
proiectului de contract elaborat de ofertantul-furaizor, ale
carui elemente si clauze capata forme definitive pe par-
cursul negocierilor si, Tn final, prin semnarea de catre
parti ; Tn asemenea situatii ne aflam Tn fata unui Tnscris
unic ; Tn practica este destul de frecventd modalitatea de
incheiere a contractelor prin confirmarea scrisda a ofertei
de catre destinatarul- beneficiar, evident farda modificarea
elementelor prevazute de catre ofertant; o si mai mare
sferd de aplicare, ca modalitate de contractare, constatam
ca are confirmarea de cétre furnizori a comenzilor emise
de beneficiari. Subliniem cd nici denumirea de contract
nu este obligatorie. Partile pot denumi in contract perfect

Tncheiat conventie, protocol, Tntelegere etc.

FORMAREA CONTRACTULUI COMERCIAL INTERNA-
TIONAL. O tranzactie comerciala este precedatd, de re-
guld, de o suitd de actiuni Tntreprinse atit de ofertant cit
si de destinatarul ofertei, avind drept scop cunoasterea
conditiilor concrete ale viitorului contract comercial.
Aceste activitati, adevarate dialoguri precontractuale, care
se pot realiza prin .corespondenta, convorbiri telefonice,
contracte directe, se materializeaza intr-o serie de acte, do-
cumente comerciale: cererea de ofertd, comanda, oferta,
acceptarea de oferta sau comanda etc. Toate aceste activi-
tati si instrumentele folosite tind sa conduca la formarea
contractului. Tn vorbirea curentd, in locul notiunii de for-
mare a contractului se utilizeazd aceea de Tncheiere, no-
tiune care nu reprezinta insa decit ultima faza a proce-
Sului de formare a contractului. Tntr-adevar, formarea
contractului se pregateste n cursul unor negocieri, in ve-
derea stabilirii unui consens Tntre oferta si acceptare. n
conditiile monopolului de stat al comertului nostru exte-
rior, pentru formarea contractelor comerciale internationale,
Tntreprinderile de comert exterior sint obligate sa fintoc-
measca 0 serie de documente, fara de care asemenea ope-
ratiuni nu pot fi perfectate: o cit de sumara cercetare a
acestor documente ne obliga 6a le Tmpartim in doua mari
grupe : a) documente interne si b) documente comerciale.
Din prima grupa fac parte acele documente impuse de
dreptul intern si fara de care nu pot fi Tncheiate contracte
comercial© internationale, sau, daca acesta se incheie in
unele cazuri sint privite ca nule; printre documentele
interne premergatoare incheierii contractelor externe se nu-
mara : autorizatia de export (import), referatul de export
(import) si unele aprobari sau avize imperativ impuse de
normele de drept. Din grupa documentelor comerciale an-
terioare Tncheierii contractelor externe fac parte: ce-
rerea de ofertd, comanda, confirmarea de ofertd sau de
comandd etc. momentul formarii contractului. Tn cazul
contractelor care se formeaza n prezenta partilor, momen-
tul si locul formarii lui este acela unde a fost Tncheiat
Prin semnarea lui de partenerii in cauza Daca contractul
se formeaza prin corespondenta — inter absentes —, sis-
temele de drept ale statelor au_generat doua teorii prin-
cipale : potrivit teoriei emisiunii- sau a expedierii, con-
tractul se considerd incheiat Tn momentul in care desti-
natarul ofertei (al comenzii) isi manifestd vointa de a
accepta oferta, respectiv in momentul cind a expediat ac-
ceptul sau ; acest Krincipiu este prevazut In sistemul Com-
mon Law si S.UA precum si in legislatiile unor tari ca:
Argentina, Brazilia, Chile, Columbia, Costa Rica, Ecuador’,
Guatemala, Honduras, Japonia, Liban, Peru, Siria; potri-
vi» teoriei receptiei, contractul este considerat format nu
fa momentul in care destinatarul a expediat ofertantului
acceptarea sa. d in acela Tn care acceptarea destinataru-

a ajuns la ofertant. Dupa aceasta teorie, ofertantul
'destintarul acceptdrii) este obligat sa Ta cunostintd de
acceptare Tn foment  Tn care a primit-o; o varianta a
acestei teorii 0 reprezintd teoria informdrii, potrivit careia
contractul se formeazd Tn momentul Tn care ofertantul Ta
cunostinta de acceptarea ofertei ; este adoptatd in siste-
mt>l ce drept spaniol, egiptean, venezuelean, roman etc.
Tendinta dreptului uniform international este Tn sensul
adoptarii teoriei receptiei, ca fiind conforma cu cerintele
comertului modern. Locul formarii contractului este deter-
minat de punctul geografic unde, potrivit celor doua teorii
expuse, s-a incheia» contractult in tara ofertantului, potri-
Vit teoriei receptiei, sau Tn tara destinatarului ofertei, po-
trivit teoriei emisiunii (expedierii) accentului. Pentru co-
mereialistii <Fn intreprinderile noastre de comert exterior
cunoasterea criteriilor de stabilire a locului unde se for-
meaza contractul prezinta importanta sub un dublu aspect:

facind aplicarea ari. 35 din Codul nostru comercial, n


ur.de
S.UA

cazul ofertelor de export acceptate de destinatar fara re-
eerve, coptractului astfel incheiat urmeaza sa i se aplice
dreptul tarii ofertantului, deci dreptul roman; in cazul
ofertelor externe privind importuri, pe care le accepta, fara
precizarea dreptului aplicabil, Lex contractus va deveni
dreptul national al partenerului extern — vinzator. Cazuri
si practica arbitratda. 1. In vederea incheierii unui contract
de cumpdarare a unor marfuri fungibile, cotate la bursa,
firma A solicita firmei B ofertd ; prin oferta facutda se
Tnscriu toate elementele necesare formarii contractului,
respectinriu-se intrutotul si prevederile din cererea de o-
tertd. Destinatarul ofertei — firma A — fara sa confirme
Oferta, transmite de indata, la banca ofertantului pretul
marfii. Ca urmare, vinzatorul — firma — expediaza
marfa; Tn acelasi timp, vinz&torul remite cumpdratorului si
un_proiect de contract tip, pe care il semneaza cu o mare
tntirziere, respectiv dupa derularea vinzarii-cumpararii in
cauza. In cazul solutionarii litigiului nascut Tntre parti s-a
ridicat, urmatoarea Jaroblemé: Care este momentul Tn-
cheierii contractului ? Respectiv, cind a fost acesta perfec-
tat ? Raspunsul este urmatorul: Potrivit practicii comer-
ciale internationale, confirmata de organele de arbitraj co-
mercial international, oferta (sau comanda), urmata de un
Tnceput imediat de executare inseamna contract incheiat,
n cazul prezentat este evident ca operatiunea de transmi-
tere a pretului din ofertd echivaleazd si intrece Tn va-
loare o simpla confirmare prin telex. Ca urmare, momentul
tn care contractul a fost incheiat este acela Tn care ofer-
tantul a primit de la banca sa avizul de primire a sumei
n valuta reprezentand pretul marfii oferite. in ce priveste
formularul de contract tip semnat de cumparator dupa
derularea contractului trebuie privit ca fara efecte juridice.
Cazul redat Tnvedereaza faptul cad n situatia Tn care un
contract ncheiat prin doua Tnscrisuri — oferta urmata
de acceptare ntocmai — sau prin oferta (comandd) ur-
mata de un Tnceput de executare (remiterea pretului, sau
expedierea de Tndata a marfurilor prevazute in comanda)
nu mai este necesar si nici indicat ca tranzactia in_cauza
sa fie reintrata sub forma finscrisului unic, respectiv sub
forma unui contract semnat de ambele parti. 2. Potrivit
dreptului roman (art. 35 Cod comercial) locul Tncheierii
contractului este domiciliul ofertantului. De la aceasta re-
guld face exceptie situatia in care momentul perfectarii
contractului coincide cu acel al inceperii executarii daca
potrivit naturii lui si a_raporturilor dintre parti, se impune
executarea imediata, farda o prealabila acceptare (art. 36
Cod comercial). In asemenea situatii, corespunzator mo-
mentului astfel fixat, rezultd ca locul Tncheierii contrac-
tului este sediul acceptantului. in sensul celor aratate s-a
stabilit si practica arbitrala a Comisiei de la Bucuresti ;
Tntr-un litigiu s-a pus problema de a se determina locul
incheierii unui contract format pe baza unei comenzi scrise,
trimisd unei Tntreprinderi romane exportatoare de catre o
firma din New York. Tinind seama de specificul marfii
vfajdute (caviar). C.A.B. a apreciat ca in speta ,,contractul
Tncheiat de parti postula executarea sa grabnica, data fiind
durata foarte scurtd a sezonului in care se recolteazad ca-
viarul. Un raspuns prealabil de acceptare nu era deci ne-
cesar, executarea contractului de catre vinzator Tnlocuind-o.
In consecinta, Tn conformitate cu art. 36 C. corn., contrac-
tul este guvernat de dispozitiile corespunzatoare ale legis-
latiei roméane. Locul Tncheierii contractului a fost asadar
fixat Ja sediul acceptantului din Bucuresti ceea ce a atras
Incidenta legii romane.

FACTOR DE PROMOVARE A EXPORTURILOR : CLAUZA
NATIUNII CELEI MAI FAVORIZATE — este prevederea
speciala Tnscrisa Tintr-un acord international, prin care
partile contractante isi acorda reciproc aceleasi avantaje
si privilegii pe care le-au acordat sau le vor acorda unui
stat tert.  Aceastd clauza se practica in relatiile dintre
state si se aplica in domeniile care sint indicate In acor-
durile Tncheiate : comert, navigatie, situatie juridica a per-
soanelor etc. Tn majoritatea acordurilor privind schimbu-
rile economice internationale Tncheiate de Romania, printre
primele articole sint Tnscrise asemenea clauze. De pilda.

art. VI din Acordul de cooperare economica si tehnica pe
termen lung, Tncheiat la 2 martie 1978 cu Republica Araba
Egipt, prevede: ,Cele doua parti convin sa-si acorde re-
ciproc, in relatiile lor de cooperare economicd si tehnica,
tratamentul natiunii celei mai favorizate". Clauza natiunii
celei mai favorizate reprezinta una din prevederile fun-
damentale ale Acordului general pentru tarife si comert
ca expresie a principiului nediscrimindrii Tn relatiile dintre
partile contractante.

FACTURA COMERCIALA. Uzantele internationale cer ca
factura sd fie intocmitd in limba folositd de creditul do-
cumentar, sau aceea stabilita prin contractul comercial,
atunci cind se utilizeaza alte modalitati de plata; in cu-
prinsul ei, pe linga elementele de identificare a contrac-
tului si a marfurilor calitativ, cantitativ si valoric, se in-
scrie si conditia_de livrare — FOB, CIF, franco-frontiera
etc. — prevazuta ™n creditul documentar sau n contract,
precum si alte mentiuni necesare pentru a face legatura
cu celelalte documente de expeditie, inclusiv de asigurare,
dupa care se semneaza de vinzator, respectiv de beneficia-
rul creditului documentar. Factura se emite in numarul de
exemplare prevazut in creditul documentar, iar dacda o
asemenea prevedere nu exista, Tn cel putin doua exem-
plare, pentru ca fiecare din cele doua seturi de documente
(primul si cel de-al doilea curier) sa fie insotite de cite un
exemplar. Regulile si uzantele uniforme privitoare la cre-
ditele documentare, la art 32, prevad ca:_a) ,in lipsa
unor instructiuni contrare Tn credit, facturile comerciale
trebuie sa fie emise pe numele ordonatorului; b) in lipsa
unor instructiuni contrare Tn credit, bancile pot refuza
facturile comerciale emise pentru o valoare superioara
valonii creditului ; c¢) descrierea marfurilor Tn facturile co-
merciale trebuie sa corespundd cu descrierea din credit.
Pe toate celelalte documente marfurile pot fi descrise in
termeni generali care sa nu fie incompatibili cu descrie-
rea marfurilor din credit". C.G.L—C.A.E.R. — 1968/1975. la
paragraful 49, prevad ca factura se intocmeste ,in trei
exemplare continind urmatoarele ;: anul si denumirea acor-
dului (protocolul) ; numarul contractulti si/aau comenzii
cumparatorului ; pozitia marfii in acord (protocol) si alte
date prevazute in contract. In cazul livrarii marfurilor
Tnainte de Tincheierea acordului (protocolului), Tn factura
se va indica, in locul anului si denumirii acordului (pro-
tocolului) precum si al pozitiei marfii dn acord (Protocol),
numai anul Tn contul contingentelor carora se efectueaza
livrarea”. Tn situatia Tn care prin creditul documentelor
se cere ca factura si fie vizatda de Camera de Comert si
Industrie a R.S Romania sau la un consulat sau de agen-
tia economica a tarii cumparatorului in tara noastra, intre-
prinderile de comert exterior se vor Tngrii'i sa obtina a-
ceste vize Tnainte de prezentarea documentelor la banca.

FINANTAREA VINZARII COMERCIALE INTERNATIO-
NALE. Intensificarea schimburilor economice internatio-
nale, volumul, complexitatea si valoarea mare a bunurilor
ce fac obiectul acestor schimburi, sint cauze care deter-
mina ca resursele financiare proprii ale partilor dintr-un
contract comercial international sa nu fie suficiente. De
aceea, In prezent se recurge intr-o masura tot mai mare
la finantarea operatiunilor de import/export prin credite,
care Tmbracd forme extrem de variate, asa cum rezultd
din tabelul alaturat, a) Modalitati de finantare a exporta-
torului. Practica internationalda arata ca exportatorii de
marfuri sin>t finantati, Tn principal, prin urmatoarele cai:
avansuri acordate de cumparatori, in cadrul prevederilor
contractului_de vinzare comerciala internationala ; aceasta
forma_de finantare se practicd in cazul in care obiectul
vinzérii 1l constituie utilaje, masini etc. a caror fabricatie
dureazd8 o perioada mai’ indelungatd; de reguld, pentru
avansurile primite vinzatorul remite cumparatorului o scri-
soare de garantie bancara emisa de banca sa; refinanta-
rea creditului-furnizor, acordata cumparatorului; aseme-
nea credite comerciale pe care le acorda vinzatorul pot
fi pe termen mediu (credite de la 2 la 5 ani, incepand de
la data Iivrérii?, fie pe termen lung (credite de la 4 la 10
ani, in general cu Tncepe de la data livrarii) ; cum cea



mai mare pane a furnizorilor care creeaza facilitati de
latd cumparatorilor nu dispun de resurse suficiente pen-
ru a astepta sfirsitui perioadei de credit, ei finanteaza
creditele pe care le-au acordau imprumutandu-se de la
institutiile de credit, in. general banci comerciale ; acestea,
la rindul lor, pot refinanta aceste credite. de la institutii
financiare speciale de reflnantare a creditelor la export
sau de la banca centrala a tarii respective; credite docu-
mentare ,ded clase", adica acele acreditive care autoriza
banca vinzatorutui aa-i avanseze beneficiarului (exportator)
anumite sume, in contul unor viitoare livrari si care vor
fi retinute d n valoarea facturilor prezentate de catre
acesta, dupa efectuarea expedierii marfurilor; credite ban-
care pe care le acorda bancile comerciale ciientilor si care
ot fi: credite legate, care au ca destinatie precisa finan-
tarea unei amjfaiite operatiuni de export; credite desco-
perite sau in cont curent, care se acorda in cadrul unor
platforme stabilite, de reguld, odatda pe an; credite de
scont, de forfetare, pnn cesiunea de facturi_si alte crean-
te, pe care le vom analiza intr-o sectiune viitoare, b) Mo-
dalitati de finantare a importatorilor. Pentru a putea fi-
nanta total, sau partial, importurile pe care diverse intre-
prinderi le efectueaza si pentru a stimula asemenea im-
porturi, pe pian international se practica diferite forme
de finantare. dintre care retinem pe cele mai frecvente;
credit furnizor, care, asa cum am aratat, se acorda de
vtnzator., cumparatorului; la asemenea credite o atentie
deosebita trebuie acrodata pretului din contractul de vin-
zare. tendinta fiind ca vinzatorul sd-1 incarce cu o serie
de adaosuri reprezentind diferenta de dobindd, cote de
eroziune a capitalului pina la data rambursarii creditului,
cote de risc de neplata etc. ; creditele-fumizor se acopera
Tmpotriva riscului de neplata prin scrisori de garantii ban-
care. cambii sau ordine de plata avalizate de banca cum-
paratorului, ipoteci, rezervarea dreptului de proprietate
etc.; credite-cumparator, care sint credite bancare, fiind
acordate de banci comerciale din tara exportatorului direct
importatorului strain sau bancii acestuia, pentru ca_im-
portatorul sa poata plati marfa la livrare. Tn conditii de
plata cash ; asemenea credite, care au luat o dezvoltare
considerabila, de reguld, nu acopera importul decit ntr-o
proportie de 80—90°0 din valoarea lui; credite rezultate
din modalitatea de Iplaté sint, de reguld, pe termen scurt,
Si reprezinta timpul scurs de la data livrarii marfurilor
si pina la efectuarea platii ; asemenea credite implicite,
n cazul platii prin incaso documentar pot s& ajunga la
90—120 zile Si. Tn unele cazuri si mai lungi; ca urmare,
se impune ca exportatorul sa promoveze modalitatile de
plata n care timpul scurs de la_expediere si pinad la
Incasare sa fie minim : avans, acreditiv domiciliat la banca
vinzatorului, acreditiv sau scrisoare de credit comercial
cu ramburs telegrafic etc. ; credite bancare, care sint acor-
date de banca comerciala a importatorului si care pot fi:
legate, adica pentru o anumitd operatiune de import; in
cont curent; credite de scont etc. ¢) Tnscrisurile privind
creditele. Materializarea sub forma scrisa a conventiilor
rivind creditele de finantare a comertului exterior se
realizeazd in modalitati diferite, in functie de natura lor;
In cadru] contractului de vinzare internationald, in cazul
creditelor comerciale acordate direct de catre vtnzator;
odata cu tratarea pretului se stabilesc si conditiile de a-
cordare a creditului formulindu-se clauze privind terme-
nul, ratele si datele de rambursare, dobinda. garantiile
creditului_etc.; prin conventie de credit, pentru creditele
bancare, incheiate intre banca creditoare si beneficiarul
creditului ; Tntre clauzele conventiei de credit ce se incheie
cu banca si cel din contractul comercial de vinzare care
genereaza creditul, se impune sa fie o perfecta corelare,
astfel incit beneficiarul creditului sa se poata achita la
timp de obligatiile de plata asumate prin contract, fata de
vinzator. v : Creditele Tn comertul international.

FISA REZUMATIVA — este documentul care sintetizeaza
elementele esentiale ale contractului si acelea din referatul

de vinzare-cumparare, cu aratarea valorii efective si de
plan a obiectivului contractual, a conditiilor de livrare si

a graficului de Tincasari (de pIét,P : n practica, in cazul
unor contracte mai complexe se folosesc, alaturi de fisele
rezumative, fise comerciale, in care se inregistreaza toate
operatiunile privind derularea, avind menirea sa reflecte
stadiul executarii la zi ; avizul de rectificare a fisei rezu-
mative se intocmeste Tn situatia Tn_ care conditiile initiale
stabilite printr-un contract comercial international sufera
diferite modificari.

FORMULAREA CLAUZELOR PRIVIND FORMELE RAS-
PUNDERII IN CONTRACTELE COMERCIALE INTERNA-
TIONALE — este obligatorie, fiind impusa de urmatoarele
acte normative interne: L. nr. 1/1971, art. 28; E. nr. 12/1980,
art. 22—23 : L. nr. 71/1969 ; art. 63, L. nr. 9/1972, art. 141.
Clauzele se inscriu Tn partea finald a contractului si, de
regipla,_ raspunderea se materializeaza sub forma unor pe-
nalitdti pentru neexecutarea sau executarea necorespun-
zatoare a obligatiilor contractuale, printre care : nelivrarea
totala sau partiala a marfurilor ori lucrarilor contractate
(inclusiv documentatia tehnica si/sau prestarea asistentei
tehnice) ; livrare cu Tntarziere sau_cu defectiuni de calitate
a acestora ; nerealizarea parametrilor tehnico-economici ga-
rantati, neefectuarea receptiei in termenele convenite; ne-
transmiterea la timp a specificatiilor tehnice necesare in-
troducerii Tn fabricatie a produselor contractate ; plata cu
Tntirziere a incaso-urilor ; netransmiterea Tn termenele con-
venite a scrisorilor de garantie bancara ori a altor docu-
mente sau instrumente de platd ; nepreluarea la timp a
marfurilor,, conform clauzelor contractuale (neangajarea de
nave Tn pozitii de Tncarcare corelate cu termenele de li-
vrare ; nepunerea la dispozitie a mijlloacelor de transport
aut®© sau aeriene_la termenele stabilite etc.) ; netransmi-
terea, in timp util, a tuturor documentelor Tnsotitoare ale
marfurilor, in conditiile convenite; neplata avansului,
neacceptarea situatiilor de plata ori neefectuarea platilor,
in termenele si conditiile convenite; neexecutarea la ter-
men de catre beneficiarul lucrarilor, dupa caz, a obliga-
tiilor contractuale de punere la dispozitie a terenului, do-
cumentatiei tehnice, a avizelor si altor aprobari legale, a
masinilor, utilajelor, energiei si utilitatilor necesare ori de
asigurare a fortei de muncd. Stabilirea de penalitati nu
exclude dreptul la daune-interese, Reddm in continuare
clauza model : ,1. Partea care nu-si indeplineste la termen
sau Tsi indeplineste necorespunzator obligatiile contractuale
este obligata sa plateasca celeilalte parti penalitati si/sau
daune. 2. Tn caz de neexeoutare, totald sau partiald, la
termenele si Tn conditiile_convenite, a obligatiei de .
Partea Tn culpd este obligatd sa plateasca celeilalte parti
0 penalitate de . . % pe unitatea de timp (zi, sap-
tamtnad, decada, lund, trimestru etc.) din valoarea obligatiei
(de livrare, executare si/sau prestare) neexecutatd. 3. To-
talul penalitatilor de intarziere si/sau de nerealizare a pa-
rametrilor tehnico-economici si/sau comerciali arantati,
datorate potrivit pct. 2 nu vor putea deoasi . . %din va’'oa-
rea contractului 4 Penalitatile stabilite potrivit pct. 2—3 s'nt
ireductibile. 5. Plata penalitatilor datorate se va fare in
termen de zile de la (de ex. de la
Primirea decontului) prin .. la Banca . . o
Partea Tndreptatita la penalitati are drentul sa le retind
din (compenseze cu) sumele si/sau bonificatiile datrete
celeilalte prati. 6. Independent de penalitdtile datorate Po-
trivit art de mai sus. fiecare parte are
dreptul sa pretinda celeilalte parti despagubiri @aune in-
terese) pentru acoperirea prejudiciilor directe cauzate de
aceasta prin neindeplinirea culpabilda a obligatiilor con-
;r%qtua{e. Nu se pot pretinde despagubiri pentru daunele
indirecte

FORTA MAJORA TN CONTRACTELE ECONOMICE
este o Tmprejurare de fapt — imprevizibila la data inche-
ierii contractului si de neinlaturat — care face imposibila
executarea obligatiilor asumate de catre o parte contrac-
tantd. L. nr. 7171969, art. 46 alin. 1 prevede : Unitatea so-
cialista a carei obligatie contractuala nu poate fi exe-
cutatd din cauzd de fortd majord, constatata potrivit legii,
este apdratda de raspundere si are obligatia sa aducd la
cunostinta celeilalte parti imposibilitatea de executare sur-



venitd, in xXm> de 5 zile de la data aparitiei acestei
cauze, si ad-l comunice actele doveditoare, in termen de
cel mult 15 zile de la aceeasi datd; de asemenea, este
obligatd sa-i comunice de Indata data_incetarii cazului de
forta majora. Cazurile de forta majora se analizeaza si se
confirma de catre Comitetul de Stat al Planificarii, pentru
produsele ale caror balante se aproba prin planul national
unic de dezvoltare eoonomico-sociald, si de catre Ministe-
rul Aprovizionarii Tehnico-Materiale si Controlului Gos-
odaririi Fondurilor Fixe, pentru produsele ce fac obiec-
ul celorlalte balante”. Cazul de fortd majora fiind intot-
deauna o situatie de fapt, acesta nu se infatiseaza inva-
riabil, ci are mereu alte aspecte, dupa varietatea feno-
menelor care U produc. In consecinta, examinarea fortei
majore duce la constatari de spetd, conditionate de durata
Si ‘Intinderea fenomenului caracterizat ca forta majora.
Cazul de fortd majora, confirmat ca atare de organele
competente, Tn principiu, exonereaza de raspundere pe
debitor, dat fiind, cum s-a aratat, o situatie de fapt, exo-
nerarea opereaza in functie de aceasta situatie. De aceea,
efectele fortei magore_ pot fi totale sau partiale, definitive
sau temporare. Atunci cind se constatd ca forta majora a
desfiintat complet posibilitatea_de Tndeplinire a obligatiei
contractuale pe timpul validitatii sarcinii de plan, debi-
torul este exonerat total de raspunderea pentru neexecu-
tarea Tn natura a contractului. De cele mai multe ori
insd, calamitatea naturald reduce numai intr-o proportie
oarecare posibilitatea de Tndeplinire Tn natura a obligatiilor
contractuale. Tn acest caz debitorul este exonerat numai
partial de raspundere. Potrivit art. 46, alin. 2, din Legea
nr. 71/1969 cazurile de fortd majord se confirma de C.S.P.
si M.A.T.M., modalitatea de confirmare de catre M.A.T.M.
fiind stabilita prin Ordinul nr. 222 din 6 septembrie 1979.
Asa cum se prevede Tn art. 1 al mentionatului ordin, cere-
rile referitoare laanalizarea si confirmarea cazurilor die forta
majora se vor adresa ministerului amintit numai in le-
gatura cu produsele ale caror balante n>u se aproba prin
planul national unic de dezvoltare economico-sociald. A-
ceasta prevedere este Tn perfecta concordanta cu legea care
atribuie Ministerului Aproviziondrii Tehnico-Materiale si
Controlului  Gospodéririi  Fondurilor Fixe competentd fin
materie numai pentru produsele amintite. Art. 2 al ordi-
nului amintit, prevede ca : ,,in scopul cunoasterii de catre
forurile tutelare a situatiilor de exceptie ce confrunta uni-
tatile subordonate si a rezolvarii operative a unor ase-
menea sesizari, cererile respective Tmpreuna cu actele do-
veditoare vor fi_primite la Ministerul Aprovizionarii Teh-
nico-Materiale si Controlului Gospodaririi Fondurilor Fixe
prin ministerele si celelalte organe centrale si locale n
subordinea carora se gasesc unitatile socialiste ce invoca
fortd majora, de catre directia de specialitate in a carei
ramurda functioneaza unitatea socialiste”. Pentru analiza-
rea si. confirmarea cazurilor de forta majora, unitatile so-
cialiste trebuie sa prezinte : orice document ce ar cuprinde
date care sd contribuie la o corectd analizd a Tmprejura-
rilor in, care s-a declansat si consemnat evenimentul ce
constituie forta majora invocata, inclusiv intinderea efec-
telor. acestuia ; inscrisul constatator Tncheiat de organele
competente in situatia cind un act normativ dispune_con-
stituirea unui asemenea document. La actele doveditoare
aratate mai sus urmeazd a se anexa: extras certificat
pentru conformitate de pe contractul al carei obiect este
afectat prin forta majora invocata si din care sa rezulte
denumirea corectd a acestuia sau a prestatiei nereallzate;
copie certificatd pentru conformitate de pe actele ce s-au
trimis celeilalte parti contractacte in realizarea dispozi-
tiilor de comunicare prevazute de art. 46 din Legea con-
tractelor economice. Facem mentiunea ca procedura de con-
firmare prezentatd mai sus este impusa numai pentru
invocarea cazului de fortd majora in contractele de livra-
re care au ca obiect marfuri pentru care se elaboreaza
balante materiale. Tn cazul celorlalte categorii de con-
tracte, precum si in cele de livrate care au ca obiect
marfuri nesupuse repartitiilor, existenta fortei majore ur-
meaza sa Ce apreciatd de parti, iar In caz de litigii, de
catre organul de arbitraj.

FORTA MAJORA IN CONTRACTELE COMERCIALE IN-
TERNATIONALE — este o Tmprejurare de fapt — imprevi-
zibila la data Incheierii contractului si de neinlaturat —
care face imposibilda executarea obligatiilor asumate de
catre o parte contractantd. Exonerarea_de raspundere a
debitorului pentru neexecutarea obligatiilor asumate pro-
duce efecte diferite, dupa cum forta majora constituie 0
Tmpiedicare totald sau partiald, definitiva sau temporara.
Forta majord totald exonereaza in fintregime de raspun-
dere, debitorul fiind aparat de plata oricaror penalitati sau
daune, In timp ce forta majord partiala, Tn mod firesc,
apara pe debitor numai proportional cu efectele pe care
le-a determinat. Forta majora poate impiedica executarea
contractului definitiv sau numai pentru o anumita peri-
oada de timp. in general Tnsa se prevad anumite limite de
timp, plecindu-se de la considerentul cu totul echitabil ca
0 executare a contractului cu o prea mare intarziere n-ar
mai prezenta interes pentru cumparator, putind fi apreciatad
ca 0 veritabila neexecutare si conducere la rezilierea con-
tractului, fara daune-interese. C.G.L.—C.A.E.R. 1968/75 pre-
vad posibilitatea ca Tmprejurarile care exonereaza de
raspundere — total sau partial — sa fie certificate de ca-
mera de comert sau de un alt organ central competent al
tarii respective. Atestdrile facute de organele competente
trebuie privite ca adevarate de catre parti, deoarece ele
nu fac altceva decit certifica anumite imprejurari petre-
cute. Calificarea Tmprejurarii drept fortd majord_ apartine
insa celor doi parteneri sub controlul arbitrajului. Redam
o clauzd model: ,1. Dacd o situatie de forta majora im-
piedica sau intirzie, total sau partial, executarea contrac-
tului de catre oricare din partile contractante, atunci par-
tea contractantd astfel afectatd va fi exoneratd de Tnde-
plinirea obligatiilor sale, dar numai in masura si numai
pentru perioada Tn care aceastd ndeplinire este Tmpie-
dicata sau Tntirziata de situatia de forta majora. Fiecare
parte va depune toate eforturile rezonabile pentru a re-
duce cit mai mult posibil efectele rezultdnd din  forta
majord. 2. Prin forta majora se inteleg toate evenimentele
si/sau_ Tmprejurarile_ independente de vointa pértii care
invoca forta  majord, imprevizibile si de neinlaturat, si
care, survenind dupa incheierea contractului, Tmpiedica
ori ntirzie, total sau partial, Tndeplinirea obligatiilor izvo-
rind din acest contract. 3. Partea invocind forta majora
este obligatd sa notifice celeilalte parti, prin telex si/sau
scrisoare recomandatd Tn termen de zile, exis-
tenta Si data de incepere a evenimentelor sau Tmprejura-
rilor considerate drept fortda majora, trimitand, totodata,
n acelasi termen, un act confirmativ eliberat de Camera
de Comert ori alta autoritate competenta din propria tara,
prin care sa se certifice realitatea si exactitatea faptelor,
datelor si imprejurarilor cuprinse in notificarea mentio-
natd. Aceeasi procedurda si termene de notificare si con-
firmare_sint_aplicabile si cu privire la ncetarea situatiei
de fortd majord. Dacd notificarea si confirmarea privind
inceputul si sfirsitul situatiei de fortd majord nu sint
trimise in cadrul termenelor prevézute, partea n quIPé
este_raspunzatoare pentru prejudlcule_pr.ovocate_c_elel_l_a te
parti prin aceasta omisiune. 4. La primirea notificarii si
confirmarii prevdzute mai sus, ambele parti se vor con-
sulta de Tndata si vor hotari asupra actiunilor si/sau ma-
surilor ce trebuie Tntreprinse Tn interesul ambelor parti,
Tn scopul limitarii ori depdsirii efectelor situatiei de forta
majora. 5. Tn caz de forta majora, notificatd si justificata
celeilalte parti conform pct. 3 de mai sus, perioada sau
perioadele Tn care obligatiile partilor urmeaza sa fie
executate se prelungesc automat cu durata impiedicarii sau
intérzierii cauzate de situatia de fortd majora. 6. Aparitia
unei situatii de forta majora nu va exonera, totusi, pe
cumparator de obligatia de a efectua, la datele convenite,
Plata sumelor datorate pentru livrarile efectuate anterior
de catre vinzdtor. 7. Pentru orice ntarziere si/sau pentru
neindeplinirea obligatiilor contractuale de catre oricare
din parti ca urmare a situatiei de forta majora, nici una
din parti nu va fi indreptatita sa pretinda celeilalte parti
penalitati, dobinzi ori despagubiri, care altfel ar fi fost
platibile. 8. Dacd, datorita situatiei de forta majord, una



din parti este Impiedicatd sa-si indeplineasca, total sau
partial, obligatiile sale contractuale o perioada de peste

. luni, atunci oricare parte va avea dreptul —
in. lipsa unei alte intelegeri, sa realizeze contractul, prin-
tr-o notificare scrisd adresata celeilalte parti. Tn aceasta
situatie, partile vor stabili_consecintele rezilierii". Intr-un
litigiu, reclamanta a solicitat prin "actiunea introdusa la
C.AB. penalitati pentru nelivrare, motivindu-si cererea
Pe Tmprejurarea ca modificarea tehnologiei de fabricatie
a Tintreprinderii producatoare nu poate influenta execu-
tarea intocmai a contractului comercial international pe
care l-a semnat. C.A£. a statuat sa constituie forta ma-
jora hotararea administratiei centrale de a modifica pro-
cesul tehnologic si, respectiv, compozitia de substante a
unor produse, Tn speta alimentare. Fata de Tmprejurarea
ca Tntreprinderea de comert exterior exportatoare a facut
cunoscut cumpadratorului extern ca nu poate livra marfa
contractata decat in noile conditii de fabricatie, Ooimisia
de arbitrai _a respins  actiunea_acestuia din urmg, prin
care solicita penalizari de nelivrare, motivind ca actul
normativ fiind obligator pentru toti producatorii interni
ai produsului respectiv, indiferent de destinatia lui in-
terna sau export, constituie un caz de exonerare de ras-
pundere a exportului. Prin hotarire se motiveaza, nte-
meiat, ca ,neexecutarea integrala a contractului nu este
imputabila piritei, ci ea se datoreaza reclamantei care era
libera sa refuze primirea marfii, dar care nu poate pre-
tinde penalitati pentru neexecutare, deoarece aceasta s-a
datorat unui caz de forta majora"”, Evident, imposibilita-
tea executarii in continuare a contractului (pina la apa-
ritia actului normativ o parte din cantitatea contractata,
a fost livratd) putea sa conduca la rezilierea contractului,
la cererea cumpdratorului extern, in situatia Tn care nu
accepta compozitia noua a marfii contractate, dar in nici
un caz la penalizari pentru nelivrare.

FRANSIZA — (e franchise, f. franchise, g. Franchise) —
termen folosit in contractele vinzare-cumparare, transport,
depozitare etc., avind semnificatia de ,tolerantd" sau
»marja"” pentru stabilirea scurgerilor, evaporarilor, pierde-
rilor din greutate, in general, sau Tn aprecierea diverselor
dimensiuni. Cu alte cuvinte, este partea exceptata din-
tr-Un total, exprimatda Tn procente. Tn asigurarea marfu-
rilor, fran§iza este numele dat clauzelor care exonereaza
pe asigurator de anumite riscuri; de reguld, fransiza se
aplica “tuturor categoriilor de avarii particulare intr-un
procent ce variaza intre 1—5% din valoarea asigurata a
navei si de 3—15% din valoarea marfurilor, in" functie
de gradul lor de perisabilitate. Acest procent, ca regula
generalda, nu se asigurda, r&minind un risc suportat de
asigurat. Astfel, pentru unele marfuri, societatile de asi-
gurare nu platesc Tn caz de sinistru valoarea 100% a
marfii avariate sau pierdute, ci mai putin cu un anumit
rocent; de exemplu 3% la unt, ciment, bumbac, lind spa-
ata etc.; 5% la alaun in butoaie, frinzii gudroane, orez
n butoaie etc. Cind asiguratorul doreste sa-si asigure
marfa 100% el va trebui sa precizeze ca asigurarea trebuie
facuta fara fransiza (sans franchise, without franchisse).
Cu privire la acest aspect al asigurarii Regulile uniforme
prevad cd ,bancile vor accepta un document de asigu-
rare indicind ca acoperirea este supusa .Jransizei", fie ca
este vorba de o fransizd atinsd sau de o fransiza dedusa,
daca nu se specificd expres in credit ca asigurarea nu
trebuie sa prevada nici un procent de fransiza™. (art 31).

FRUSTRATION (denumitda complet The frustration of the
adventure) Tn dreptul englez, este o institutie juridica ce
corespunde, cu unele diferente, celei de forta majora din
dreptul continental european, avind si unele elemente ale
teoriei impreviziunii. Potrivit acestei doctrine, partile nu
sint raspunzatoare de neexecutarea contractului cind este
considerat de lege ca fiind ajuns la frustration. Se pune
deci problema de a sti care anume evenimente rtnt con-
siderate de a avea o asemenea intensitate. Tncit aparitia lor
sa exonereze de raspundere pe debitor. Cazul cel mai sim-
plu de frustration este evidentiat de doctrind ca fiind dis-
trugerea, disparitia obiectului contractual; intr-adevar, daca

mérfurile pier nu din cauza vanzdtorului sau a cumpard-
torului, Tnainte de a se fi transferat riscul, contractul nu
mai poate fi executat, el urmand a fi privit ca desfiintat.
Un alt caz in care un contract, dupa perfectarea lui, poate
ajunge in situatia de frustration, este interdictia de export
sau import dispusa de administratia de stat a uneia din
partile contractante; facem precizarea cd nu orice inter-
dictie guvernamentald poate avea acest efect; este necesar
ca ea sd se intindd Tn timp de asa naturd Incit, la ridi-
carea ei, executarea contractului sa nu mai raspunda
scopului pentru care a fost incheiat. Imposibilitatea obti-
nerii licentei sau a cotei de export sau import este o alta
cauzd care poate duce un contract la situatia de frustration,
Pentru ca sa fie operant, acest eveniment trebuie sa apara
dupa incheierea contractului.

dr. AL DETESAN
Fisier  legislativ—contraventii

CONTRAVENTIILE LA NORMELE
PRIVIND PAZA BUNURLOR

Reglementare : Decretul nr. 231/1974

1. Contraventia: Neintocmirea planurilor de pazd, pre-
cum si neindeplinirea sarcinilor ce revin unitatilor so-
cialiste de stat si obstesti din acest plan. (Art. 61/a).
Sanctiunea : Amenda 500—2 500 lei, sanctiunea  aplicin-
du-se persoanei anume Tmputernicitd sa aduca la_inde-
plinire acele obligatii ; daca o astfel de Tmputernicire nu
a fost datd, sanctiunea se aplicd conducdtorului unitatii
socialiste de stat sau obstesti. (Art. 61 alin, penultim).

2. Contraventia: Neluarea. masurilor de mentinere  n
stare de functionare a mijloacelor tehnice de paza si
alarmare ori a_mijloacelor destinate transportului valo-
rilor sau bunurilor “prevazute la art. 48 si 49. (Art. 61/b).
Sanctiunea : aceeasi ca la poz. 1.

Nota 1: La art. 48 alin. 2 si 3 _se prevede ca: trans-
ortul valorilor importante constind tn sume de bani,
itluri de credit, cecuri_ori alte asemenea, metale si_pietre
pretioase, valori stiintifice, tehnice, de culturd si artd,
precum si al armelor, munitiilor, materiilor explozive sau
radioactive ori al altor materii sau substante periculoase,
se efectueazd cu mijloace de transport anume destinate
si cu personal de paza Tnarmat cu arme de foc. (alin. 2).
Cuantumul sumelor de bani, valorile si bunurile ce ur-
meaza a fi pazite si transportate potrivit alineatului pre-
cedent se stabilesc de conducerea unitdtii socialiste, = cu
acordul inspectoratului judetean sau al municipiului Bucu-
resti al M.1. (alin. 3).

ota 2: La art. 49 se prevede cd mijloacele destinate
pentru transportul valorilor si bunurilor  prevazute la
art. 48 vor fi dotate cu dispozitive tehnice de paza si alar-
mare necesare Si_amenajate Tn mod corespunzator pentru
a indeplini conditiile de Securitate. ]

3. Contraventia: Neluarea masurilor de Tnsotire a per-
soanei care transportd sume de bani sau alte valori, po-
trivit art 50. (Art. 61/c). Sanctiunea: aceeasi ca la poz. 1.

Nota: La art. 50 se prevede cd Tn cazul In care trans-
portul sumelor de bani si al altor valori nu se face cu
mijloace de transport anume destinate, conducerea unitatii
socialiste va lua masuri pentru ca cei care fac astfel de
transporturi sa fie insotiti de o persoand desemnata din
cadrul unitatii sau, cind situatia impune, de un paznic,
(alin. 1). Persoana anume desemnata_si paznicul, pot fi
inarmati cu arme de foc, cu acordul inspectoratului jude-
tean sau al municipiului Bucuresti_al M.l. (alin. 2).

4, Contraventia: Neluarea masurilor stabilite de  orga-
nele M.l. pentru Tnlaturarea deficientelor constatate ca
urmare a controlului efectuat, potrivit art. 56 lit. b. (Art.
61/d). Sanctiunea : aceeasi ca la poz. 1.

Nota: La art. 56 lit. b se prevede ca organele M.
controleazd modul Tn care unitdtile socialiste respecta
dispozitiile legale cu privire la paza obiectivelor si _bu-
nurilor si stabilesc, consemnind Tn registrul unic, masu-



rile ce urmeazd a fi luate, cit si termenul Tn care acestea
vor_fi aduse la Tndeplinire de catre conducatorul unitatii
socialiste.

5. Contraventia : Tncadrarea sau mentinerea n functie
a personalului de paza cu incalcarea prevederilor art. 37
B%lil iale art. 38. (Art. 61/e). Sanctiunea: aceeasi ca la
‘Nota 1: La art. 37 se prevede cd poate fi incadrat paz-
nic_cel care Tndeplineste urmatoarele conditii . a) este
cetatean roman si a implinit virsta de 21 ani; b) are
aptitudini fizice si profesionale adecvate functiei; c) este
cunoscut ca o0 persoand corectd si cu o buna conduitd
cetdteneasca.

Nota 2: La art. 38 se prevede ca personalul de paza
se Tncadreazd in munca numai cu avizul organului local
al M.I. In aceleasi conditii se Tncadreaza Tn munca si
personalul de conducere si de executie de specialitate din
paza militarizata. In cazul retragerii avizului, cel n
cauza nu mai poate fi mentinut Tn serviciul de paza.

6. Contraventia: Absentarea de la serviciul de paza
fard motive temeinice si absentarea fara anuntarea, 1n
prealabil, despre aceasta. (Art. 61/f). Sanctiunea : "Amenda
400—800 lei, sanctiunea aplicindu-se personalului de paza.
(Art. 61 alin, ultim).

7. Contraventie: N'eindeplinirea obligatiilor prevazute in
?)E)tz' gS si art. 36 alin. 1 si 2. Sanctiunea: aceeasi ca la

Nota 1: La art. 43 lit a-o sint enumerate obligatiile
personalului de paza.
Nota 2: La art. 36 alin. 1 sint enumerate obligatiile per-
soanelor care executa paza obsteasca iar la alin. 2 se
{)Arevede cd paznicii opstesti poartd un semn distinctiv in
ampul executdrii pazei.

Prevederi specifice

1. Contraventiile se constatd de catre ofiterii si subofi-
terii din M.L., ‘iar cele prevazute la Ht. f si g si de catre
personalul unitatilor socialiste de stat si_obstesti si al
corpurilor de paza militarizata, anume Tmputernicit n
acest scop, precum si de catre primari si delegatii aces-
tora. Agentul constatator aplicd si sanctiunea. (Art. 62).

2. In_masura in care decretul nu dispune altfel, con-
traventiilor la aceste norme le sint aplicabile dispozitiile
Legii nr. 32/1968. (Art. 64).

CONTRAVENTIILE LA NORMELE LEGALE
PFUVIND ADMINISTRAREA FONDULUI LOCATIV
S| REGLEMENTAREA RAPORTURILOR
DINTRE PROPRIETARI SI CHIRIASI

: — Legea nr. 5/1973 ;
— H.C.M. nr. 860/1973

1. Contraventia : incalcarea  dispozitiilor prevazute in
art. 17 alin. 1—6. Sanctiunea. Amenda 1000—3000 lei.
(Art. 17 alin. 7 din Legea nr. 5/1973). Nota: Art. 17 din
Legea nr. 5/1973 prevede : Locatarul principal are dreptul
s& subinchirieze o parte din suprafata locativd a locuin-
tei, dacd aceasta nu constituie suprafatd excedentard cotn-
usd din una sau mai multe camere separate, (alin. 1)
ubinchirierea se face astfel : a) persoanelor stabilite de
comitetele executive ale consiliilor — populare, daca au
domiciliul sau viza de flotant Tn localitatea respectiva,
ori sint Tndreptatiite, potrivit legii, sa-si stabileasca do-
miciliul sau resedinta in_acea _localitate; b) turistilor,
cetdteni romani sau strdini, stabiliti de oficiul de turism,
(alin. 2). Subinchirierea se face numai pe baza de con-
tract Tncheiat in formd scrisd, care se inregistreazd la
administratia sau = circumscriptia =~ financiard _ respectiva
(alin. 3). Contractele de subinchiriere se incheie, n cazul
persoanelor de la lit. a, Tntre locatarul principal si sub-
chiriasi, iar in cazul turistilor prevdzuti la lit. b, ntre
locatarul principal  si oficiul de turism, (alin. 4). Con-
tractele de subinchiriere vor prevede, Tn_mod obligatoriu,
tarifele si termenele de subinchiriere. Tarifele ~pentru
subinchirierea de la lit. a sint cele prevdzute Tn prezenta
lege, iar cele pentru subinchirierea de la lit. b vor fi
stabilite prin H.C.M. (alin. 5). Contractul de subinchiriere

Reglementari

Tncheiat cu Tincdlcarea prevederilor alineatelor precedente
este nul de drept, iar sumele incasate in temeiul lui se
fac venit la stat, (alin, 6). ) )

2. Contraventia: Tncalcarea prevederilor art. 6 alin. |
si 2 (Art. 26 alin. 1 din H.C.M. nr. 860/1973). Sanctiunea :
Amenda 100—1000 lei ce se aplica '\Proprietarului. (Art.
26 alin. 2 din H.C.M. nr. 860/1973). Nota: Art. 6 alin. 1
si 2 din H.C.M. nr. 860/1973 prevede obligatia persoanelor
care au in mediu urban locuintd proprietate personald,
de a declara la comitetul executiv al consiliului popular
al localitatii de domiciliu, in termen de 60 de zile de
la data publicérii hotaririi, camerele separate ce depasesc
nevoile de locuit ale proprietarului si familiei sale, pre-
cum si_apartamentele care nu sint locuite de proprietar
si familia sa. (alin. 1). Persoanele care, dupd intrarea in
vigoare a hotaririi, vor dobindi n proprietate personald
locuinte ce se fncadreaza in categoriile  prevazute la
alin. 1, sint obligate a le declara in termen de 30 de
Zile de la data dobindirii. (alin. 2). ) )

3. Contraventia : incélcarea prevederilor art. 16 alin. 3.
(Art. 26 alin I din. H.C.M. nr. 860/1973). Sanctiunea : A-
menda 300—1 500 lei, care se aplica titularului contractului
de Tnchiriere. (Art. 26 alin. din H.C.M. nr. 860/1973).
Nota: Art. 16 alin. 3 din H.C.M. nr. 860/1973 prevede
obligatia titularului contractului de Tnchiriere _de a anunta,
in scris, in termen de 10 zile intreprinderii Tn a carei
administrare se afld garajul, data la care a avut loc
instrainarea sau distrugerea mijlocului de transport, in
vederea repartizarii garajului. . )

4. Contraventia : Incalcarea prevederilor art. 18 alin. 1.
(Art. 26 alin. 1 din H.C.M. 'nr. 860/1973). Sanctiunea:
Amenda 500—2000 lei care se aplicd conducatorului uni-
tatii socialiste. (Art. 26 alin. 2 din H.C.M. nr. 860/1973).
Nota: Art. 18 alin. 1 din H.CM. nr. 860/1973 prevede
obligatia unitdtilor socialiste de a comunica comitetelor
executive ale consiliilor populare, in termen de 30 de
zile de la publicarea hotaririi, spatiile construite cu des-
tinatia de locuinta.

Prevederi specifice ) )

1. Sanctiunile se aplicd de comitetele executive ale
consiliilor populare ale municipiilor, sectoarelor munici-
iului Bucuresti, oraselor si comunelor, pe baza procese-
or-verbale de constatare Thcheiate de Tmputernicitii aces-
tora. (Art. 17 alin. 7 din Legea nr. 51973 si art. 26 alin. 1
din H.C.M. nr. 860/1973). R o
2. Contraventiilor la aceste norme le sirt aplicabile
dispozitiile Legii nr. 32/1968. (Art. 17 alin. 8 din Legea
nr. 5/1973 si art. 26 alin, ultim din H.C.M. nr. 860/1973).

CONTRAVENTIILE LA NORMELE
PRIVIND STANDARDELE DE STAT SI AMBALAJELE

Reglementare : H.C.M. nr. 2489/1969, modificata
H.C.M. nr. 413/1972 si prin Legea nr. 27/1978.

1. Contraventia : Proiectarea, fabricarea, incarcarea, trans-
portul si depozitarea produselor, fard respectarea prescrip-
tiilor obligatorii cuprinse in standardele de stat. (Art. 1/a).
Sanctiunea : Amenda 400—1 000 lei. (Art. 2, alin. 2)

2. Contraventia: Neemiterea, emiterea incompletd ori
nepastrarea certificatelor de calitate a produselor, precum
si neluarea sau nepastrarea contraprobelor, Tn conditiile
prevdzute de standardele de stat. (Art. 1/b). Sanctiunea:
Amendad 300—700 lei.

3. Contraventie : Punerea in circuitul economic a unor
produse preambalate. fard sa aiba cantitatea minima_ n-
scrisa /pe ambalaj, dacd fapta nu constituie infractiune.
(Art. 1/g). Sanctiunea : aceeasi ca la poz. 2

Nota : Prevederile de la art. 1, lit. n-t din hotarire au
fost abrogate prin H.C.M. nr. 413/1972, iar cele de la art.
1 lit cf. u si v au fost abrogate prin Legea nr. 27/1978.

Prevederi specifice

1. Contraventiile se constatd de personalul Tmputernicit
in acest scop din cadrul Inspectoratului General de Stat
pentru Controlul Calitatii Produselor. (Art. 4).

2. in masura Tn care in hotarire nu se dispune altfel,
contraventiilor la aceste norme le sint aplicabile prevede-
rile Legii ‘nr. 32/1968 (Art, 6),

prin



Practicd arbitrate comentata

= CONSTITUIREA REZERVELOR DE
PLAN

Tn legdtura cu actiunea unitatii be-
neficiare pentru plata penalitatilor de
neexecutare. unitatea furnizoare a
aratat ca produsele nelivrate au fost
trecute In rezervele de plan. Pentru
solutionarea litigiului s-a constatat ca
unitatea furnizoare nu a livrat la ter-
menele contractuale, iar unitatea be-
neficiard, nu a cerut reprogramarea.
La sfarsitul anului de plan,” cantita-
tile de combustibil nelivrat au fost
trecute Tn rezervele de plan, potrivit
prevederilor lega-e. Pentru-intelegerea
corectd aceste prevederi trebuie sa fie
raportate la dispozitiile _art. 29 din
Legea nr. 14 1971 cu privire la gos-
podarirea_resurselor materiale, a fon-
durilor fixe ti aprovizionarea tehni-
co-matenald, potrivit carora rezervele
de combustibil se constituie la unita-
tile beneficiare din cantitdtile ce
le-au foat livrate. Unitatile furnizoare
nu pot constitui rezerve de plan din
cantitdtile de combustibil nelivrate
spre a fi exonerate de raspudere. Tn
consecinta, ~unjtatea furnizoare pirita
a fost obligata la plata penalitatilor
de neexecutare (Dec. P.AS. nr. 595/
1983).

= CULPA COMUNA. TRANSPORT
DE MARFURI AGABARITICE

Directia ie posta si telecomunicatii
a cerut prin actiunea sa acaqrdarea de
daune pentru avarierea liniilor tele-
fonice aeriene prin_ efectuarea unui
transport de marfuri agabarittce. Pen-
tru solutionarea litigiului s-a consta-
tat cd unitatea beneficiara avea obli-

atia sa obtina si sa prezinte carausu-
ui_autorizatia de modificare a liniilor
aeriene, obligatie pe care nu si-a in-
deplinit-o. Unitatea de transport a
efectuat transportul fara a avea auto-
rizatie necesard si_in_lipsa Tnsotitoru-
lui din partea unitatii beneficiare. Tn
timpul transportului cédrdusul nu a e-
vitat _avarierea liniilor de telecomu-
nicatii. Tn aceasta situatie se aprecia-
za corecta solutia prin care, in teme-
iul culpei comune, unitatea beneficia-
ra si unitatea de transport au fost o-

obligate sa suporte, in parti egale, da-
unele pentru prejudiciul adus directiei
de telecomunicatii prin avarierea lini-
ilor aeriene (Dec. P.A.S. nr. 797/1983).

< LUCRARI
RECEPTIE

DE CONSTRUCTII —

Potrivit art 15 din Legea nr. 8/1977
privind asigurarea durabilitatii, sigu-
rantei in exploatare, functionalitatii si
calitdtii  constructiilor, lucrarile de
constructii de orice fel pot fi date in
folosinta numai dupareceptionarealor;
riceptia fiind o obligatie a unitatii
beneficiare.  Antreprenorul  raspunde

numai n situatiile Tn care receptia nu
s-a efectuat din culpa sa. Tmprejura-
rea ca lucrarile de irigatii ce au for-
mat obiectul contractului, realizate Tn
termen, nu s-aU receptionat datorita
decalarii intrarii in functiune a siste-
mului de irigatii nu constituie o si
tuatie imputabila constructorului. Dupa
cum rezultd din clauzele contractului
dacad receptia nu se realizeaza din ca-
uze neimputabile antreprenorului, be-
neficiara va prelua_ lucrarile spre paza
si conservare. in situatia aparuta uni-
tatea beneficiara urma_sa-si realizeze
obligatiile stabilite prin contract. Tn
consecintd, s-a respins actiunea uni-
tatii beneficiare pentru obligarea uni-
tatii constructoare la plata penalitati-
lor de fintirziere (Dec. P.AS. nr. 782/
1983).

< CURSE IN GOL. CULPA-CARAU-
SULUI

Unitatea de transport auto a solici-
tat prin actiunea sa obligarea unitatii
beneficiare la plata curselor in gol pe
care i le-a efectuat. S-a constatat ca
unitatea beneficiara a emis o coman-
da pentru transportul anumitor pro-
duse. La o lund dupd primirea co-
menzii, asa cum rezultd din foaia de
transport, unitatea auto a programat
cursele solicitate. Or. potrivit art. 24
din Legea nr. 71/1969 comanda tre-
buie sa fie urmata de executare ,,de
Tndatd". Efectuarea acestor curse s-a
facut fara sa se ceard, 1n prealabil,
previzarea unitatii beneficiare daca Tsi
mai mentine comanda. Unitatea pirita
a dovedit ca Tn intervalul in care e-
misese comanda a avut produsele sa-
le pentru care ceruse efectuarea tran-
sporturilor. Dupd cum rezultd cursele
in gol au fost determinate. de culpa
cdrausului, ceea ce a justificat res-
pln%erea actiunii sale (Dec. P.A.S. nr.
442r1983).

= VAGON COMUN. OBLIGATIILE
UNITATII DESTINATARE

_Prin art. 44 din Normele metodolo-
gice privind efectuarea platilor ntre
unititile socialiste nr. 2/1980, unita-
tea destinatara a unui vagon comun
cu.care s-au transportat produse Ssi
pentru alti beneficiari are obligatia s&
anunte acestora sosirea marfurilor,
Tmprejurarea ca unitatea expeditoare
a_Indicat alta statie nu scuteste de
raspundere unitatea destinatard a va-
gonului comun fata_de ceilalti desti-
natari _pentru locatiile platite carau-
sului. Prin_realizarea deplind a_obli-
gatiilor unitdtii destinatare, _indicarea
gresita a altei_statii (,, Tirgoviste-Nord"
in loc de , Tirgoviste-Sud“) de unita-
tea expeditoare, nu ar fi determinat
intarzierea Tn preluarea marfurilor si

plata locatiilor. Astfel. in situatia men-
tionata, in temeiul art. 9—11 T.L.M.-
C.F.R., unitatea destinatara avea obli-
gatia sa ceara reprogramarea vagonu-

lui, indeplinirea acestei obligatii ar fi
evitat Tntarzierea in A[\)reluarea Si E;)Ia-
ta locatiilor (Dec. P.A.S. nr. 817/1983).

= FONDURI FIXE — PRESCRIPTIE
EXTINCTIVA

_Unitatea reclamantd a predat unita-
tii pirite anumite fonduri fixe (box-
paleti), Tn anul 1979, a céror_ restitui-
re o cere prin actiunea sa introdusa
la 28 mai 1982. Potrivit art. 3 din De-

cretul nr. 167/1958 — prin care ter-
menul de prescriptie Intre unitétile
socialiste este de 18 luni — actiunea

unitatii reclamante este prescrisa. Ac-
tiunea sa nu poate fi admisa nici n
temeiul unui contract decomandat, asa
cum s-a sustinut, fara ca Tncheierea
acestui contract sd rezulte din ele-
mente de fapt existente la data_pre-
darii fondurilor fixe. Chiar dacd in-
cheierea contractului de comodat ar
fi fost doveditd, actiunea era prescri-
s& deoarece termenul de executare ne-
fiind stabilit, prescriptia Tncepea sa
curgd, de asemenea, de la predarea
fondurilor fixe, adica de la nasterea
raportului de drept conform art. 7
alin. 2 din Decretul nr. 167/1958. De
aceea, n_mod justificat, Th temeiul
art. 44 din Regulile procedurii arbi-
trate, s-a comunicat situatia organelor
competente_de a decide asupra_repar-
tizarii planificate a fondurilor fixe din
litigiu (Dec. P.A.S. nr. 774/1983).

M. PASCU

»Cartea lucratorului din tomert

se afla sub tipar si are urmatorul
cuprins : o )
= Organizarea activitatii comerciale
© Gestiuni si gestionari — Tndato-

ririle personalului comercial

= Aprovizionarea si_comercializarea
marfurilor — circulatia ambalajelor

O Evidenta gestionara

= Revizorii de gestiune — controlul
gestionar

= Raspunderea
merciala

= Cazuri, practicd _judecatoreasca
si de expertiza contabila privind ac-
tivitatea gestionara si comerciala

in activitatea co-

Abonamentele se mai pot fincheia
prin oficiile postale locale, pretul u-
nui exemplar fiind de 20 let

Datoritd problemelor tratate, de pe

masa de lucru a tuturor celor care
activeaza Tn comertul interior, nu
poate lipsi :

»Cartea lucratorului din comert"



intrebari si  raspunsuri

= |ON PAVEL, Vaslui — Legal nu
puteti primi retributia corespunzétoa-
re unul post de conducere vacant si
blocat Conducerea unitatii are _obli-
atia s& ia masurile Corespunzatoare
e organizare a activitatii ca si cum
nu ar avea in statul de functii postul
blocat.

= VASILE POP. Zalau — Credem
cad ati Tnteles eronat raspunsul la care
.va referiti. Durata concediului de o-
dihnd 1n zile lucrdtoare este aceea
mprevazuta de Legea nr. 26/1967, in ra-
port de vechimea totala Tn munca sau,
daca este cazul, virsta, indiferent de
beneficiul saptaminii reduse de lu-
cru.

= ALEXANDRU CIOBANU, Slati-
na — Retributia tarifara mai mare cu
5—25% se poate acorda soferilor care
lucreaza peste programul normal
lucru, Tn conditille prevazute de ane-
xa nr. 10 la Decretul nr. 100/1979.
Dacd sint sau nu Tndeplinite aceste
conditii, numai unitatea la care lucrati
sau_organul administrativ ierarhic su-
perior “acesteia va pot preciza.

O centrul de librarii, Me-
hedinti — lg Ordinul nr. 4/1982 si or-
dinul nr. 35/1983 Tn completare sint
absolut obligatorii E)entru toate siste-
mele comerciale. 2) Pentru vinzarea
prin virament a cartilor si rechizi-
telor. ordinul nu prevede nimic. S-a
admis vinzarea pe virament numai
pentru carti scolare care se distribuie
gratuit. Restul produselor fac obiectul
vinzarii numai prin numerar.

- TNTREPRINDEREA DE INDUS-
TRIALIZAREA ZAHARULUI, Urzi-
cenl — 1) Navetele se constituie pen-
tru unele’ categorii de marfuri cu sco-
pul de a reduce durata de transport
de la furnizor la beneficiar pentru
marfurile respective si nu este per-
misa descompletarea sau folosirea lor
in alt scop. Tn situatii deosebite to-
tusi aceste navete pot fi desfiintate,
descompletate sau folosite Tn alt scop,
dar numai cu aprobarea Directiei mis-
care si_comercial sau a Departamen-
tului Cailor Ferate. 2) Nepunerea va-
goanelor la dispozitia beneficiarului
pentru Tncarcarea marfurilor prevazu-
te in programul de transport nu con-
stituie caz de fortd majord. Ca atare
orice consecinte ar decurge din aceas-
ta cauza se trateaza conform regle-
mentarilor Tn vigoare. 3) Introducerea
restrictiei de Tncarcare de catre calea
ferata pentru o anumita Tntreprindere
in cazuri de aglomerari provocate prin
nedescarcarea vagoanelor la termen are
rolul de a limita, de a diminua imo-
bilizarea vagoanelor din vina acestei
Tntreprinderi si nu scuteste Tntreprin-
derea de aplicarea reglementarilor le-
gale pentru imobilizarea vagoanelor

sosite pentru descarcare, respectiv la
lata locatiilor prevazute de tarif. 4)
in documentele de consemnare si sta-
bilire a locatiilor pentru vagoanele ce
se Tncarca sau descarca pe baza de
roces tehnologic pe reprize, in co-
oana ,termene libere" la vagoanele
respective se trece termenul liber de
Tncarcare-descarcare stabilit de Tari-
ful local de marfuri C.F.R. indiferent
ce repriza se afla la Tncarcare-descar-
care. Asteptarea la rind pentru repri-
zele urmatoare nu mareste (dubleaza
sau tripleazd) termenele libere de in-
carcare-descarcare. Procesul verbal de
capacitate stabileste numarul reprize-
lor pentru care, pe linga termenul ta-
rifar de Tncarcare-descarcare, se are
in _vedere si timpul necesar de mane-
vra de introducere si scoatere a va-
oanelor la si de la fronturile respec-
Ive.

< MIHAIL MAIER, Cluj-Napoca.—
n art. 62 din Legea nr. 4/1981 se face
o distinctie marcata intre regimul con-
tractelor incheiate de unitatile furni-
zoare sau prestatoare de servicii cu
alte ntreprinderi, organizatii sau in-

stitutii socialiste si regimul aplica,o.!
contractelor fincheiate de acele,.,
nitd'ti cu alte persoane fizice sa-j
ridice. Prima categorie de contra it-
este reglementatd de Legea nr.
1969, legea contractelor economice.
celelalte” sint supuse prevederilor Co-
dului civil si Legii nr. 4/1981. Drept
urmare, majorarile la care se refera
art. 67 din lege nu au caracterul ce
penalitati sau de amenzi civile si ele
se percep Tn baza acestei prevederi
Ie%ae si nu n temeiul Legii nr. 71/
1969. Din. faptul ca asociatia de loca-
tari nu este o organizatie socialista mai
decurge o consecintd si anume: su-
mele ce au titlul de majorari nu se
prescriu Tn 6 luni, astfel cum prevede
Decretul nr. 167/1959 pentru penalita-
tile Tntre organizatiile socialiste, ci n
termen de 3 ani.

< SPORIS GH. TAMADAU, Vilcea.
— in conformitate cu dispozitiileart.
6 (4) din Decretul nr, 2461977, in_si-
tuatia relatatd, sotia poate beneficia
de alocatia de stat pentru copii pina
la reincadrarea dv. cu contract de
muncd pe durata nedeterminata, cind
are obligatia sd anunte unitatea pen-
tru pastrarea platii, pentru a fi so-
licitata de dv.

INTREPRINDEREA de masini unelte accesorii
SI SCULE - BAIA MARE

sir. Baia Sprie nr. 160

Livreaza pe baza de comanda, fara repartitie, cu
maxima operativitate (circa 30 zile) urmatoarele ti-
puri de unelte pneumatice portatiive :

= Masini pneumatice de gaurit forma dreapta sau
loarea de 4 200-5 780 lei/buc.

9O Masini pneumatice de Tnsurubat forma dreapta
sau pistol cu diametrul surubului M 4-10 la valoarea

de 5660-6 675 lei/buc.

= Masini pneumatice de filetat cu diametrul ma-

xim al tarodului M8

lei/buc.

la valoarea de 6 795-7 440

# Masini pneumatice de curatat cu ace si tdiat

coordonate de sudura efectuind 4 100

lovituri pe

minut in valoare de 2 992 lei/buc.

# Motoare pneumatice stationare de 0,2-0,5 CP
in valoare de 3 325-3 700 lei/buc.

Precizam ca pentru toate tipurile de unelte pneu-
matice cuprinse in programul nostru de fabricatie
putem prezenta celor interesati o demonstratie prac-
ticd cu perormantele tehnice ale produselor ce va

intereseaza.

Comenzile dvs. mai pot fi comunicate si pe baza
de telex la urmatorul numar 033321.

Informatii
1 66 73 prefix 994.

suplimentare la telefonul

nostru nr.



